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МАЖМУАНИНГ ҚИСҚАЧА АННОТАЦИЯСИ 

 

Ўқув-услубий мажмуа – Тошкент давлат иқтисодиѐт университетида 

бакалавриат ва магистратура таълим босқичиларининг Ўқув режаларида акс этган 

фанлар бўйича профессор-ўқитувчининг дарс жараѐнига ўқув-услубий тайѐрлигини 

тасдиқловчи энг муҳим мезон, меъѐрий-услубий ҳужжатдир. 

Мажмуанинг асосий мақсади – авваломбор фаннинг ўқитувчиси, худди 

шунингдек талаба учун, фанни ҳар томонлама сермазмун, чуқур назарий, услубий ва 

амалий тарзда етказиш (талаба учун – ўзлаштириш) учун ягона ўқув-услубий ва 

ахборот-ресурс манбаини яратиш ҳисобланади.  

Ўқув-услубий мажмуа Тошкент давлат иқтисодиѐт университети 

бакалавриаттаълим йўналишлари учун мўлжалланган бўлиб, у жумладан қуйидаги 

таркибий тузилишга эга: 

 фаннинг меъёрий-услубий таъминоти,  

 фаннинг мазмуни ва ахборот-ресурс таъминоти,  

 фанни ўқитишнинг интерактив технологиялари,  

 талабаларнинг билимини баҳолаш услубиёти, 

 қўшимча электрон таълим ресурсларини ўз ичига олган. 

Илғор хорижий тажриба билан узвийлик. 

Мазкур мажмуа илғор хорижий тажрибани кенг ўрганиш, умумлаштириш ва 

ундан таълим ва тадқиқотлар жараѐнида самарали фойдаланиш маҳсулидир. 

Ўзбекистон Республикаси Президентининг 2016 йил 26 май қарорида олий ўқув 

юртлари ―Жаҳоннинг ривожланган мамлакатларидаги етакчи университетлар ва 

олий ўқув юртлари билан қалин ҳамкорлик доирасида кенг кўламда иштирок этган 

ҳолда 2016/2017 ўқув йили бошлангунга қадар барча ўқув режалари ва дастурлари 

тубдан қайта ишлаб чиқилишини ниҳоясига етказишни таъминласин, фанларни 

ўқитишнинг эскирган, умрини ўтаб бўлган ѐндашув ва услубларидан батамом воз 

кечишни, бакалавриат ва магистратурада жаҳон фани ва илғор педагогик 

технологияларнинг замонавий ютуқларига асосланган янги ўқув режалари ва 

дастурларини жорий этишни, шунингдек, таълим жараѐнида уларни амалга ошириш 

ҳамда олий маълумотли мутахассислар тайѐрлаш сифатини ошириш учун ... етакчи 

хорижий олимлар ва ўқитувчиларни жалб этишни назарда тутсин‖
1
 деб алоҳида 

таъкидланган. 

Ушбу қарорда белгиланган вазифаларни амалга ошириш мақсадида таълим ва 

тадқиқотларнинг мазкур ахборот-ресурс манбаини ишлаб чиқишда Данкин 

Университети, Массачусетс Технология институти ва Нью-Йорк Давлат 

Университети (АҚШ), Оксфорд Университети, Бат Университети ва Лондон 

Метрополитен Университети (Буюк Британия), Бремерхафен Университети 

(Германия), Васеда Университети (Япония), Кемѐнг Университети (Корея 

Республикаси), Шанхай Университети (ХХР) ва бошқа етакчи хорижий 

университетлар бой ижобий тажрибасидан самарали фойдаланилди.    

Мажмуани такомиллаштириш масалалари. 

                                                 
1
Ўзбекистон Республикаси Президентининг 2016 йил 26 майдаги ―2016/2017 ўқув йилида Ўзбекистон 

Республикаси олий таълим муассасаларида ўқишга қабул қилиш тўғрисида‖ги қарори. ―Халқ сўзи‖ газетаси, 

2016 йил 27 май, №103 (6538). Б. 1 

file:///C:/Users/Администратор/Desktop/Маъруза%20-МИКРОИКТИСОДИЁТ222..docm%23A1
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Электрон ўқув-услубий мажмуа ўқув йили мобайнида халқаро ва миллий 

иқтисодиѐт тизимидаги ўзгаришлар ва тенденциялар, янги қабул қилинган қонунлар, 

фармонлар ва қарорларни, хорижда ва республикада чоп этилган янги ўқув ва илмий 

адабиѐтларни, фан-техника ва технология борасида эришилган янги ютуқларни 

ҳисобга олган ҳолда мунтазам такомиллаштирилиб борилади. 

―Микроиқтисодиѐт‖фани ўз ичига қуйидаги вазифаларни олади: 

-биринчидан, талабаларга бозор иқтисодиѐти қонунларини, бозор 

субъектларининг турли бозор тузилмаларидаги ҳаракат фаолиятини ўргатиш; 

- иккинчидан, бозор субъектларининг фаолиятига таъсир қилувчи омилларни, 

истеъмолчининг бозордаги ҳаракатини, иқтисодиѐтни давлат томонидан тартибга 

солиш каби масалаларни ўргатиш; 

- учинчидан, бозордаги талаб ва таклиф тўғрисидаги статистик маълумотлар 

асосида бозорни таҳлил қилиш ва хулосалар чиқаришни, давлатнинг бозор 

иқтисодиѐтига аралашуви оқибатларини таҳлил қилиш асосида хулосалар чиқаришни 

ўргатишдан иборат. 

Шунингдек, ―Микроиқтисодиѐт‖ фани фундаментал фанлардан бири бўлиб, бошқа 

иқтисодий фанларни чуқур ўрганишда асос бўлиб хизмат қилади.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



7 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

ЎҚУВ КУРСИНИНГ ПРОСПЕКТИ 

 

 

 

  



8 
 

ЎҚУВ КУРСИНИНГ ПРОСПЕКТИ 

(2016/2017 ўқув йили) 

 Ўқув курсининг 

тўлиқ номи: 
Микроиқтисодиѐт 

Курснинг қисқача 

номи: 

МИК Код: МИК  

Кафедра: Саноат иқтисодиѐти 

Ўқитувчи ҳақида 

маълумот: 

катта ўқитувчилар:  

Юлдашев Ғолибжон Турғунович  

Султанов Бахтияр Турсинбаевич 

 

 

golib76@mail.ru 

uzbekistanes@umail.uz 

 

Семестр ва ўқув 

курсининг 

давомийлиги 

3-семестр, 19 ҳафта 

Ўқув соатлари 

хажми: 

жами: 137  

шунингде

к: 
  

маъруза 38  

семинар   

амалий 38  

мустақил 

таълим 
61  

Йўналиш номи ва 

шифри 

5230100 - Иқтисодиѐт (иқтисодий назария) 

 5230100 - Иқтисодиѐт (инфратузилма) 

 5230100 - Иқтисодиѐт (макроиқтисодиѐт) 

 5230100 - Иқтисодиѐт (микроиқтисодиѐт) 

 5230100 - Иқтисодиѐт (тармоқлар ва соҳалар бўйича) 

 5230200 - Менежмент (ишлаб чиқариш) 

 5230200 - Менежмент (кичик бизнес ва тадбиркорлик) 

 5230400 - Маркетинг (логистика) 

 5230400 - Маркетинг (ташқи иқтисодий фаолият) 

 5230400 - Маркетинг (товарлар ва хизматлар) 

 5230700 - Банк иши 

 5230900 - Бухгалтерия ҳисоби ва аудит (тармоқлар 

бўйича) 

 5231400 - Статистика (иқтисодиѐт)  

 5231600 - Меҳнат иқтисодиѐти ва социологияси 

 5231700 - Кадрлар менежменти 

 5330200 - Информатика ва ахборот технологиялари 

(тармоқлар бўйича) 

 5610100 -Хизматлар соҳаси (фаолият турлари ва 

йўналишлари бўйича)  

 5610200 - Меҳмонхона хўжалигини ташкил этиш ва 

mailto:.ikromova@mail.ru
mailto:uzbekistanes@umail.uz
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бошқариш 

Ўқув курсининг 

статуси 

Асосий ўқув курси 

 

 

Дастлабки 

тайѐргарлик: 

 Курс ―Иқтисодиѐт назарияси‖.  

Курснинг предмети ва мазмуни: Курснинг предмети бозор иқтисодиѐтининг 

назарий ва амалий жихатлари, бозор субьектларининг иқтисодий фаолияти ва 

уларнинг фаолиятига тасир қилувчи омиллар, уларнинг тасири оқибатларини 

урганишдан иборат. 

Курс бозор иқтисодиѐтининг назарий асослари ва бозор субьектларининг иқтисодий 

фаолияти ва унга тасир қилувчи омилларнинг тасири ва бунинг оқибатлри моҳияти 

ҳақидаги тасаввурларни шакллантириш мақсадида бозор субьектларининг хар хил 

турдаги бозорларда оптимал харакат қилиш йўлларини аниқлашнинг назарий ва 

амалий томонларини ўрганишга йўналтирилган. 

Курсни ўқитишнинг мақсади ва вазифалари: Курсни ўқитишнинг мақсади 

талабаларда замонавий бозор иқтисодиѐтининг ишлаши ва ривожланишининг ҳам 

назарий, ҳам амалий томонларини ўргатиш ҳамда бозор субъектларнинг ҳар ҳил 

бозор тузилмаларидаги иқтисодий фаолиятини ўрганиш бўйича йўналиш профилига 

мос билим, кўникма ва малака шакллантиришдан иборат.  

 Курснинг асосий вазифаси қуйидагилар: 

- бозор иқтисодиѐтининг бош масаласи ва унинг ечимини урганиш; 

-  талаб ва таклиф ҳамда уларга таъсир қилувчи омилларни урганиш; 

-  бозор мувозанати, максимал ва минимал нархларни ўрнатилиши, талаб ва 

таклиф эластиклиги ва улардан амалиѐтда фойдаланиш йўналишларини урганиш;  

-  истеъмолчи танлови, истеъмолчининг бозордаги ҳаракати ва унга таъсир 

этувчи омилларни урганиш; 

-  ишлаб чиқариш ва ишлаб чиқариш омиллари, улардан оптимал 

фойдаланиш, ишлаб чиқариш харажатларини таҳлил қилишни  урганиш; 

-  фирмаларнинг рақобатлашган ва рақобатлашмаган бозор тузилмаларидаги 

ҳаракатини ҳамда уларнинг фаолиятига таъсир қилувчи омилларни, давлатнинг 

иқтисодий сиѐсати таъсири оқибатларини урганиш; 

-  монопол ҳокимият, монопол ҳокимият кўрсаткичлари ва монополия 

шароитида нарх белгилаш тамойиларини ўрганиш;  

 ―Микроиқтисодиѐт‖ ўқув курсини ўрганиш натижасида талабалар: 

- замонавий бозор иқтисодиѐтининг ишлаши ва ривожланишининг назарий 

асослари;  

- талаб ва таклиф модели асосида тақчил ресурсларнинг тақсимланиш 

механизми;  

- рақобатлашган ва рақобатлашмаган бозорларнинг асосий хусусиятлари ва 

фирмаларнинг ушбу бозорлардаги ҳаракат қилиш қоидалари ҳақида тасаввурга эга 

бўлиши; 

- ишлаб чиқариш жараѐни ва ишлаб чиқариш омилларидан оптимал 

фойдаланишни;  

- ишлаб чиқариш харажатлари турларини;  

- таваккалчилик ва уни олдини олиш ҳамда пасайтириш йўлларини;  

- бозор шароитида нархларнинг қандай шаклланишини;  
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- давлатнинг бозор иқтисодиѐтига аралашиш йўналишлари ва уларнинг 

оқибатларини;  

- меҳнат, капитал ва ер бозорининг ишлаш механизмини билиши ва улардан 

фойдалана олиши; 

- талаба бозордаги талаб ва таклиф тўғрисидаги статистик маълумотлар асосида 

бозорни таҳлил қилиш ва хулосалар чиқариш;  

- статистик маълумотлар асосида талаб ва таклиф функцияларини тузиш, талаб 

ва таклифнинг эластиклик коэфициентларини хисоблаш ва улар асосида бозордаги 

ҳолатни таҳлил ва прогноз қилиш;  

- ахоли даромадлари ва уларни тақсимланишини Джин коэффициенти бўйича 

баҳолаш,  рақобатлашган ва рақобатлашмаган бозорда фирмалар ҳаракатини  таҳлил 

қилиш асосида ҳулосалар чиқариш;  

- давлатнинг бозор иқтисодиѐтига аралашуви оқибатларини таҳлил қилиш 

асосида ҳулосалар чиқариш бўйича кўникмаларга эга бўлиши керак; 

- талаба бозор иқтисодиѐтини ишлаш ва ривожланиш механизми тўғрисида;  

- тақчил ресурсларни тақсимланиш тамойиллари тўғрисида;  

- талаб ва таклиф асослари тўғрисида;  

- рақобатлашган ва рақобатлашмаган бозорлар тўғрисида;  

- бозор шароитида нархнинг шаклланиши механизми тўғрисида;  

- ҳар хил бозор тузилмаларида фирмаларнинг ҳаракат қилиш қоидалари 

тўғрисида;  

- бозорнинг ишлаш самарадорлиги ва унга таъсир қилувчи омиллар тўғрисида 

аниқ малакаларга эга бўлиши керак. 

Курснинг тематик таркиби ва мазмуни 

№ Мавзулар Маъруза 
Амалий 

(семинар) 

Мустақил 

иш 

3-семестр 

1.  
“Микроиқтисодиѐт” фанининг 

мазмуни, мақсади ва вазифалари 2 2 2 

2.  Иқтисодий базис тушунчалари 2 2 4 

3.  Талаб ва таклиф таҳлили асослари 2 2 4 

4.  
Бозор мувозанати, максимал ва минимал 

нархлар 
2 2 4 

5.  Талаб ва таклиф эластиклиги 2 2 4 

6.  Истеъмолчи танлови назарияси 2 2 2 

7.  
Даромад самараси ва алмаштириш 

самараси 
2 2 4 

8.  Бозор ва таваккалчилик 2 2 4 

9.  
Фирма ва уларнинг ташкилий-иқтисодий 

асослари 
2 2 4 

10.  Ишлаб чиқариш назарияси 2 2 2 

11.  Ишлаб чиқариш харажатлари 2 2 4 

12.  
Мукаммал рақобатлашган бозорда, қисқа 

муддатли оралиқда фирма фойдасини 

максималлаштириш ва унинг таклифи 

2 2 4 
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13.  
Рақобатлашувчи фирма ва тармоқнинг 

узоқ муддатли оралиқдаги мувозанати, 

тармоқнинг таклифи 

2 2 4 

14.  Рақобат ва яккаҳокимлик 4 4 4 

15.  
Бозор ҳокимияти шароитида нарх 

белгилаш тамойиллари 
2 2 4 

16.  
Меҳнат бозори ва корхоналарда меҳнат 

ресурсларидан фойдаланиш 
2 2 2 

17.  Капитал қўйилмалар ва капитал бозори 2 2 5 

18.  
Корхоналар фаолиятини давлат 

томонидан тартибга солиш 
2 2  

 Жами 38 38 61 

 

1-мавзу. “Микроиқтисодиѐт” фаннинг мазмуни, мақсади ва вазифалари. 

 

Фаннинг мазмуни, вазифалари, предмети. Ресурсларнинг чекланганлиги ва 

иқтисодиѐтнинг бош масаласи. Чекланган ресурсларни тақсимлашни тахлил 

қилишда талаб ва таклиф моделидан ва тоарлар айланмаси моделидан фойдаланиш. 

Ресурсларни тақсимлашда нархнинг аҳамияти. Мувозанат нархнинг шаклланиши. 

Бозор ва унинг вазифаси. Бозор билан боғлиқ бўлмаган фаолият. Мулкка эгалик 

қилиш. Бозор иқтисодиѐтининг асосий шартлари. Трансакцион харажатлар. ―Соғлом 

она ва  бола йили‖  Давлат дастуридан ўрин олган ижтимоий-иқтисодий 

масалаларни ечишда ―Микроиқтисодиѐт‖фанининг аҳамияти. Кичик бизнес ва 

хусусий тадбиркорликнинг иқтисодиѐтни жадал ривожлантиришдаги роли. 

Ўзбекистонда кичик бизнес ва хусусий тадбиркорликни ривожлантириш бўйича 

амалга оширилаѐтган чора-тадбирлар. 

2-мавзу. Иқтисодий базис тушунчалари. 
 

 Иқтисодий эҳтиѐж тушунчаси. Иқтисодий неъматлар ва уларнинг 

хусусиятлари. Ўрнини босувчи неъматлар. Тўлдирувчи неъматлар. Иқтисодий 

ресурслар ва уларнинг турлари. Тадбиркорлик қобилияти тушунчаси. Альтернатив 

харажатлар ва уларни аниқлаш. Қайтарилмайдиган харажатларнинг вужудга 

келиши. Ишлаб чиқариш имкониятлари ва унинг аҳамияти. Ишлаб чиқариш 

имкониятлари чизиғи ва неъматларни бир-бири билан чекли алмаштириш 

(трансформация) коэффициенти. Позитив ва норматив таҳлил. Товарлар оқими 

модели. Буйруқбозликка асосланган иқтисодиѐт. Бозор иқтисодиѐти. 

 

3-мавзу. Талаб ва таклиф таҳлили асослари.  

 

Талаб тушунчаси. Талаб чизиғи. Талаб функцияси. Бир омилли ва кўп омилли 

талаб функциялари. Талабга таъсир қилувчи омиллар. Талаб миқдорининг ўзгариши. 

Талабнинг ўзгариши. Таклиф ва таклиф.  Таклиф чизиғи. Таклиф функцияси. 

Истеъмолчилар талабининг пасайиши ва унга сабаб бўлаѐтган омиллар. Бир омилли 

ва кўп омилли таклиф функциялари. Таклифга таъсир қилувчи омиллар. Таклиф 

миқдорининг ўзгариши. Таклифнинг ўзгариши. Талаб ва таклиф қонунлари.  

 

4-мавзу. Бозор мувозанати, максимал ва минимал нархлар.  
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Мувозанатлик тушунчаси. Бозор мувозанати. Мувозанат нарх. Мувозанат 

маҳсулот миқдори. Мувозанат нуқта.  Бозорнинг мувозанат ҳолатини қайта тиклаш 

хусусияти. Бозор мувозанатининг ўзгариши ва унга таъсир қилувчи омиллар. 

Максимал нарх. Давлат томонидан максимал нархнинг ўрнатилиши. Бозорда товар 

танқислиги. Танқислик соҳаси. Норасмий бозор ва унинг вужудга келиши. 

Товарнинг норасмий бозордаги нархи. Минимал нарх.Давлат томонидан минимал 

нархнинг ўрнатилиши.Бозорда товар ортиқчалиги ва норасмий бозор. Истеъмолчи 

ютуғи ва ишлаб чиқарувчи ютуғи. Товар танқислиги соҳаси. Ортиқча маҳсулотни 

ифодаловчи соҳа. Минимал иш хақи ва унинг оқибатлари тахлили. 

 

5-мавзу. Талаб ва таклиф эластиклиги.  
 

Эластиклик тушунчаси. Эластиклик коэффициенти. Талабни нархга кўра 

эластиклиги. Талаб ва таклиф функцияси учун эластиклик коэффициентини 

ҳисоблаш. Ёйсимон эластиклик. Эластик ва эластик бўлмаган талаб. Абсолют 

эластик ва абсолют эластик бўлмаган талаб. Талаб эластиклигига таъсир қилувчи 

омиллар. Талабнинг истеъмолчи даромадига кўра эластиклиги. Кесишган талаб 

эластиклиги коэффициентини ҳисоблаш. Нормал товарлар. Паст категорияли, олий 

категорияли ва бирламчи эҳтиѐж товарлар.Таклиф эластиклиги. Энгел чизиқлари. 

Эластиклик назариясининг амалда қўлланилиши. Сотувчи даромадини талаб 

эластиклигига кўра таҳлил қилиш. Солиқ юкини камайтиришга қаратилган оқилона 

солиқ сиѐсатининг мазмун-моҳияти. 

Солиқ юкини эластиклик назариясига кўра тақсимланишини таҳлил қилиш. 

Бозор шароити ўзгариши оқибатларини прогноз қилиш ва баҳолаш.  

 

6-мавзу. Истеъмолчи танлови назарияси.  

 

Истеъмол назариясида неъмат тушунчаси. Истеъмолчи танловига таъсир 

қилувчи омиллар. Нафлик тушунчаси. Истеъмолчи эҳтиѐжини қондириш даражаси. 

Нафлик функцияси. Умумий нафлик, чекли нафлик, чекли нафликнинг камайиши 

қонуни. Бефарқлик эгри чизиғи. Бефарқлик чизиқлари картаси ва унинг 

хусусиятлари. Чекли алмаштириш нормаси.  Бюджет чегараси ва унинг ўзгариши. 

Бюджет тенгламаси. Бюджет чизиғи. Бюджет чизиғи ѐтиқлик бурчаги. Истеъмолчи 

танлови масаласи. Нафликни максималлаштириш. Истеъмолчи танлови масаласи 

ечилишини график усулда таҳлил қилиш. Истеъмолчи мувозанати. 

Истеъмолчиларнинг мувозанатлик шартлари. 

 

7-мавзу. Даромад самараси ва алмаштириш самараси. 

 

«Даромад-истеъмол» чизиғи ва унинг хусусиятлари. Нормал ва паст 

категорияли товарлар учун Энгел чизиклари. «Нарх-истеъмол» чизиғи ва Нарх-

истеъмол» чизиғига кўра талаб чизиғини аниқлаш. Нормал  ва Гиффен товарлари 

учун даромад ва алмаштириш самараси, умумий самара. Паст категорияли товарлар 

учун даромад самараси ва алмаштириш самараси. Алмаштириш самарасини ва 

даромад самарасини амалда қўллаш.  Бозор талаби ва талабларни қўшиш. 
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8-мавзу. Бозор ва таваккалчилик. 

 

Ноаниқлик ва таваккалчилик. Эҳтимол тушунчаси. Эҳтимолнинг турлари. 

Ноаниқлик шароитида танлаш. Таваккалчиликни вужудга келиши сабаблари. 

Таваккалчилик ўлчови. Кутиладиган миқдор. Четланиш. Таваккалчиликка бўлган 

муносабат. Таваккалчиликка мойиллик. Таваккалчиликка мойил бўлмаган ҳолат. 

Таваккалчиликка бефарқлик.  Таваккалчиликни пасайтириш йўллари. 

Корхоналарнинг фаолият соҳаларини ва ишлаб чиқарадиган маҳсулотлар турини 

кенгайтириш (диверсификацияси). Таваккалчиликни пасайтиришда 

диверсификациянинг ўрни ва аҳамияти. 

Суғурта қилиш. Таваккалчиликни қўшиш. Таваккалчиликни тақсимлаш. 

Асимметрик ахборотлашган бозор. Маҳсулот сифати ноаниқлиги. Маънавий 

таваккалчилик. Бозордаги асимметрик ахборотларни йўқотиш йўллари. Бозор 

сигналлари. Аукционлар. Олиб сотарлик ва уни иқтисодиѐтдаги ўрни. Фьючерслар. 

Опцион ва хеджирлаштириш. Инвестиция ва таваккалчилик. Таваккалчилик 

активларига бўлган талаб. Активлар тушунчаси ва улардан олинадиган фойда. 

Таваккалчилик ва фойданинг ўзаро алоқаси. Иқтисодиѐтни диверсификациялаш 

шароитида маблағ эгасининг ўз маблағини сарфлаш йўналишини танлаш муаммоси. 

 

9-мавзу. Фирма ва уларнинг ташкилий-иқтисодий асослари. 
 

 Фирма тушунчаси. Тадбиркорлик фирмаларининг асосий шакллари. Хусусий 

фирмалар. Хусусий фирманинг устун ва заиф томонлари.  Масъулияти чекланган ва 

чекланмаган жамиятлар. Акционерлик жамиятлари (корпорациялар, очиқ ва ѐпиқ 

турдаги акционерлик жамиятлари).Жамиятнинг жавобгарлиги. Акционерлик 

жамиятининг устун томонлари ва заиф томонлари. Акциядорларнинг ҳуқуқлари. 

Давлат корхоналари. Фойда олмайдиган ташкилотлар. Кооперативлар. Ўзбекистон 

Республикасида «Мулк тўғрисидаги» Қонунга кўра фаолият кўрсатаѐтган 

корхоналар турлари. 

 

10-мавзу. Ишлаб чиқариш назарияси. 

 

 Ишлаб чиқариш жараѐни. Ишлаб чиқариш технологияси. Ишлаб чиқариш 

омиллари ва уларнинг турлари. Ишлаб чиқариш функцияси, бир омилли ва кўп 

омилли ишлаб чиқариш функциялари. Изокванта тушунчаси. Изокванталар картаси 

ва унинг хусусиятлари. Изоквантанинг ѐтиқлиги бурчаги. Қисқа ва узоқ 

муддатлардаги ишлаб чиқариш. Ўзгарувчан омилнинг ялпи, ўртача, чекли 

маҳсулотлари ва улар ўртасидаги боғлиқлик. Капиталнинг чекли маҳсулоти. 

Меҳнатнинг чекли маҳсулоти. Етакчи тармоқ ва соҳаларда маҳсулот ишлаб чиқариш 

харажатларини камайтиришнинг асосий йўллари. Ишлаб чиқариш омилларининг 

чекли маҳсулдорлигини камайиш қонуни. Ишлаб чиқариш омилларининг ўзаро 

алмашуви. Чекли технологик алмаштириш нормаси. Изокоста тушунчаси. Изокоста 

тенгламаси. Ишлаб чиқариш омиллари чекланган шароитда маҳсулот ишлаб 

чиқаришни максималлаштириш масаласининг қўйилиши. Максималлаштириш 

масаласини график усулдаги ечими ва оптималлик шарти. Ишлаб чиқарувчи 

мувозанати. 
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11-мавзу. Ишлаб чиқариш харажатлари. 

 

Корхонанинг қисқа муддатли ва узоқ муддатли оралиқдаги фаолияти. 

Харажатлар тўғрисида тушунча. Бой берилган имкониятлар ва альтернатив 

харажатлар. Қайтарилмайдиган харажатлар. Иқтисодий харажатлар, бухгалтерия 

харажатлари. Ички ва ташқи харажатлар. Иқтисодий фойда ва нормал фойда. Ялпи 

харажатлар. Ўзгарувчан ва ўзгармас харажатлар. Ўртача харажатлар. Чекли 

харажатлар. Ишлаб чиқариш харажатлари  чизиқлари.  Узоқ ва қисқа муддатлардаги 

харажатлар графиклари. Қисқа ва узоқ муддатдаги харажатларнинг ўзаро 

боғлиқлиги. Ишлаб чиқариш харажатларини ҳисоблаш, Ўртача ишлаб чиқариш ва 

чекли харажатлар графикларининг ўзаро жойлашуви. Ишлаб чиқариш харажатлари 

функцияси ва унинг хусусияти. Мамлакатни модернизациялаш шароитида ишлаб 

чиқариш харажатларини пасайтириш йўллари. 

 

12-мавзу. Мукаммал рақобатлашган бозорда, қисқа муддатли оралиқда фирма 

фойдасини максималлаштириш ва унинг таклифи. 

 

 Мукаммал рақобатлашган бозор ва унинг шартлари. Рақобатлашувчи 

фирманинг, ялпи, ўртача ва чекли даромадлари. Корхона фойдаси. Корхона 

фойдасини максималлаштиришни назарий жиҳатдан асослаш ва уни график усулда 

таҳлил қилиш. Фирма фойдасини максималлаштиришнинг умумий оптималлик 

шарти ва мукаммал рақобатлашган бозор учун оптималлик шарти. Фирманинг 

зарарсиз ишлаш нуқтаси. Фирма харажатларини минималлаштирадиган ҳолат. 

Фирманинг ѐпилиш нуқтаси. Фирманинг чекли маҳсулот ишлаб чиқариш қоидасига 

амал қилиши. Фирма таклифи. 

 

13-мавзу. Рақобатлашувчи фирма ва тармоқнинг узоқ муддатли оралиқдаги 

мувозанати, тармоқнинг таклифи.  

 

Ўртача узоқ  муддатли харажат ва унинг хусусиятлари.   Узоқ муддатли 

оралиқда ишлаб чиқариш ҳажмини танлаш. Иқтисодиѐтда таркибий ўзгаришларни 

амалга оширишнинг моҳияти ва зарурати. Тармоққа қарашли типик фирма 

мувозанати. Тармоқнинг мувозанат ҳолати. Тармоқнинг таклифи. Харажатлари 

ўсаѐтган тармоқнинг таклиф чизиғи, харажатлари ўзгармас  бўлганда  тармоқнинг 

таклиф чизиғи. Харажатлари камаяѐтган тармоқнинг таклиф чизиғи. Тармоқнинг 

кенгайиш механизми. Фирманинг самарали размери. Ишлаб чиқариш масштаби. 

Мусбат самарали ишлаб чиқариш масштаби. Манфий самарали ишлаб чиқариш 

масштаби. Ўзгармас самарали ишлаб чиқариш масштаби.  Фирманинг узоқ муддатли 

ўртача харажатининг камайишига  ва ўсишига таъсир қилувчи омиллар. 

 

14-мавзу. Рақобат ва яккаҳокимлик. 

 

 Рақобат тушунчаси. Рақобатлашувчи фирмалар. Рақобатлашмаган бозор 

турлари. Соф монополия. Соф монополияга мисоллар. Монополистик бозорга 

киришдаги тўсиқлар. Табиий монополиялар. Соф монополияда монопол нарх ва 

монопол маҳсулотни аниқлаш. Монополистик талаб ва таклиф. Монопол ҳокимият 

ва монопол ҳокимият кўрсаткичлари. Монопол нарх белгилашда талаб 
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эластиклигининг таъсири. Монопол нарх ва жамият фаровонлиги. Монопол нархга 

солиқларнинг таъсири. Рақобатлашган монопол бозор. Рақобатлашган монопол 

бозорда товар нархи ва ишлаб чиқариш ҳажмини аниқлаш. Рақобатлашган монопол 

бозор самарадорлиги. Олигополия ва унинг хусусиятлари. Курно модели. 

Монопсония. Монополияга қарши қонун. 

 

 

15-Мавзу. Бозор ҳокимияти шароитида нарх белгилаш тамойиллари.  
 

Нарх тушунчаси, тамойиллари ва функциялари. Бозор шароитида амал қилувчи 

нарх турлари. Нарх белгилашда истеъмолчи ортиқчалигини эгаллаш.  Монопол нарх 

белгилашда «Бош бармоқ» қоидаси. Монопол ҳокимият ва жамият фаровонлиги.  

Истеъмолчилар даромадига кўра нархларни белгилаш. Маҳсулотларни харид қилиш 

учун қўшимча истеъмолчиларни жалб қилиш. Турли харидорлар учун турли нархлар 

белгилаш (нархлар диверсификацияси). Истеъмол ҳажмига кўра нархлар 

диверсификацияси. Товарлар категориясига кўра нарх дифференциацияси.  

Маҳсулотларга бўлган юқори талаб даврида нарх белгилаш тартиби. 

 

16-Мавзу. Меҳнат бозори ва корхоналарда меҳнат  ресурсларидан фойдаланиш.  

 

Бозор муносабатлари ва меҳнат ресурсларидан фойдаланиш кўрсаткичлари. 

Республикада меҳнатга лаѐқатли аҳолининг иш билан бандлигини таъминлаш ва 

унинг кўламини ошириш бўйича амалга оширилаѐтган чора-тадбирлар. Ёлланма 

ишчиларнинг оптимал сонини аниқлаш. Меҳнатнинг чекли маҳсулоти. Меҳнатнинг 

чекли даромадлилиги. Меҳнат қайтими. Меҳнат сиғими. Меҳнат самарадорлиги. 

Меҳнат унумдорлигининг камайиш қонуни. Меҳнат ресурсларига бўлган талаб. 

Меҳнат ресурслари таклифи. Рақобатлашган меҳнат бозори ва меҳнат бозори 

мувозанати. Меҳнат қилиш ва дам олиш ўртасидаги боғлиқлик. Иш ҳақи ўсишининг 

дам олиш вақти билан ишлаш вақти ўртасидаги нисбатга таъсири. Меҳнат бозорида 

монопсония бўлган ҳол. Иш ҳақи минимуми. Минимал иш ҳақи ва мувозанат иш 

ҳақи ўртасидаги фарқлар ва уларнинг оқибатлари. Меҳнат бозорига касаба 

уюшмаларининг таъсири. Монополия шаклидаги меҳнат бозори. Меҳнат бозорида 

икки томонлама монополия. Иш ҳақи ставкаларининг табақалашуви. Иқтисодий 

рента. Корхонада меҳнатни ташкил этишнинг илғор шакллари. Иш ҳақи ва меҳнат 

унумдорлиги. Ахоли даромадлари. Даромадларни табақаланиши. Ахоли 

даромадлари табақаланишини Джин коэффиценти бўйича баҳолаш. 

 

17-мавзу. Капитал қўйилмалар ва капитал бозори.  

 

Асосий ва айланма капитал маблағларк. Ссуда фоизи. Лойиҳа тушунчаси. 

Мамлакатни модернизация қилишда инвестициялар ва уларнинг аҳамияти. Ялпи 

инвестициялаш. Инвестицияни қоплаш. Соф инвестиция тушунчаси. Чекли соф 

қоплаш. Чекли ички қоплаш. Чекли қоплаш нормаси коэффициенти. Узоқ муддатли 

оралиқдаги инвестиция. Жамғарма ва вақт бўйича чекли танлаш нормаси. Қийматни 

дисконтлаш. Инвестицияни ҳисоблашдаги дисконланган қиймат. Инвестицияга 

талаб. Инвестицияга инфляциянинг таъсири. Асосий фондларнинг жорий 

харажатларини ва истиқболдагидаромадини баҳолаш. Ҳудудий инвестиция 
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дастурларига кирган лойиҳалар ва уларни молиялаштириш манбалари. Зиѐн 

миқдорини аниқлаш. Ички ва ташқи инвестиция. Корхонанинг инвестиция 

соҳасидаги қарор қабул қилиш мезони. Инвестиция самарадорлиги.  Облигация 

қиймати ва ундан келадиган даромад. Муддатсиз облигация.  Ер бозори, ер таклифи, 

ер рентаси. Абсолют рента.Дифференциал рента. Ер нархи. 

 

 

18-Мавзу. Корхоналар фаолиятини давлат томонидан тартибга солиш. 

 

 Бозор муносабатининг камчиликлари. Бозор мувозанатининг бузилиш 

оқибатлари. Давлатнинг бозорга самарали аралашуви. Ташқи самара. Манфий ташқи 

самара ва мусбат ташқи самара. Давлатни атроф-муҳитни муҳофаза қилиш сиѐсати. 

Ижтимоий неъмат. Асимметрик ахборотларни тартибга солиш. Бозор ожизлиги. 

Ижобий ва салбий ташқи самарага таъсир кўрсатиш: тартиблаштирадиган солиқ, 

тартиблаштирувчи субсидия. Чиқиндиларга норма ва стандартлар ўрнатиш. Табиий 

муҳитни зарарлаш ҳуқуқини сотиш. Солиқлар, субсидиялар, имтиѐзли кредитлар. 

Имтиѐзли солиқлар. Бозор механизмига давлатнинг аралашуви меъѐри. 

 

 

Таълим бериш ва 

ўқитиш услуби: 

Маъруза, амалий машғулотлар, мустақил ишлар (думалоқ 

стол, кейс стади, мастер-класслар) 

Мустақил ишлар: Ўқув лойиҳалар, гурухли тақдимот, рефератлар, кейслар, 

докладлар, кроссвордлар, постер, проспект, эссе ва х.з 

Маслаҳатлар ва 

топшириқларни 

топшириш вақти 

Пайшанба 

Шанба 

14.00-18.00 

13-30-15.00 

Ауд. 1/240 

Ауд. 1/240 

Билимларни баҳолаш усуллари, мезонлари, ва тартиби: 

Баҳолаш усуллари  Экспресс тестлар, ѐзма ишлар, оғзаки сўров, 

презентациялар ва ҳ.з. 

Баҳолаш мезонлари 86-100балл -  «аъло»: 

фанга оид назарий ва услубий тушунчаларни тўла 

ўзлаштира олиш; 

фанга оид кўрсаткичларни иқтисодий таҳлил қилишда 

ижодий фикрлай олиш; 

ўрганилаѐтган жараѐнлар ҳақида мустақил мушоҳада 

юритиш; 

иқтисодий муносабатларга оид таҳлил натижаларини 

тўғри акс эттира олиш; 

ўрганилаѐтган жараѐнга таъсир этувчи омилларни 

аниқлаш ва уларга тўла баҳо бериш; 

таҳлил натижалари асосида вазиятга  тўғри ва холисона 

баҳо бериш; 

ўрганилаѐтган иқтисодий ҳодиса ва жараѐн тўғрисида 

тасаввурга эга бўлиш; 

ўрганилаѐтган жараѐнларни аналитик жадваллар орқали 

таҳлил этиш ва тегишли қарорлар қабул қилиш. 

71-85 балл - «яхши»: 
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ўрганилаѐтган жараѐнлар ҳақида мустақил мушоҳада 

юритиш; 

tаҳлил натижаларини тўғри акс эттира олиш; 

ўрганилаѐтган иқтисодий ҳодиса ва жараѐн тўғрисида 

тасаввурга эга бўлиш; 

ўрганилаѐтган жараѐнга таъсир этувчи омилларни 

аниқлаш ва уларга тўла баҳо бериш; 

ўрганилаѐтган жараѐнларни жадваллар орқали таҳлил 

этиш ва тегишли қарорлар қабул қилиш. 

55-70 балл - «қониқарли»: 

ўрганилаѐтган жараѐнга таъсир этувчи омилларни 

аниқлаш ва уларга тўла баҳо бериш; 

ўрганилаѐтган иқтисодий ҳодиса ва жараѐн тўғрисида 

тасаввурга эга бўлиш; 

ўрганилаѐтган жараѐнларни аналитик жадваллар орқали 

таҳлил этиш. 

 0-54 балл - «қониқарсиз»: 

ўтилган фаннинг назарий ва услубий асосларини 

билмаслик; 

иқтисодий ҳодиса ва жараѐнларни таҳлил этиш бўйича 

тасаввурга эга эмаслик; 

ўрганилаѐтган жараѐнларга иқтисодий усулларни қўллай 

олмаслик. 

 

Баҳолаш жараѐни 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рейтинг баҳолаш турлари Макс.балл 
Ўтқазиш 

вақти 

Жорий назорат: 35  

маъруза машғулотларда 

фаоллиги, мунтазам равишда 

конспект юритиши учун 

6 

Семестр 

давомида 

Мустақил таълим топшириқ-

ларининг ўз вақтида ва 

сифатли бажарилиши 

9 

Амалий машғулотларда 

фаоллиги, саволларга тўғри 

жавоб берганлиги, амалий 

топшириқларни бажарган-

лиги учун 

20 

Оралиқ назорат   

Биринчи оралиқ назорат ѐзма 

иш (амалий машғулот 

ўқитувчиси томонидан қабул 

қилинади).  

15 10 ҳафта 

Иккинчи оралиқ назорат 

мустақил таълим 

топшириқлари асосида амалга 

оширилади. Талабалар кичик 

гуруҳларга бўлинади (ҳар бир 

20 17-ҳафта 
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гуруҳда талабалар сони 5 

нафаргача бўлиши мумкин), 

ҳар бир гуруҳга алоҳида 

топшириқлар берилади ва 

ҳимоя қабул қилинади. 

Топшириқлар семестр 

бошланган сўнг 2-3 ҳафталар 

оралиғида талабаларга 

бириктирилади. Гуруҳнинг 

фаоллиги, берилган 

топшириқни назарий ва 

амалий жиҳатдан ѐритилиши, 

хулосаларнинг мантиқий 

боғлиқлиги, креатив 

мулоҳазаларнинг 

мавжудлиги, ҳуқуқий-

норматив ҳужжатларни 

билиши ва бошқа талабларга 

мослиги ҳисобга олинади. 

Гуруҳдаги ҳар бир талабага 0-

20 оралиғида бир хил балл 

қўйилади.  Мустақил таълим 

топшириқларини ҳимоя 

қилиш факультет декани 

томонидан тасдиқланган 

график асосида дарс 

машғулотларидан сўнг 

ташкил этилади. 

 Якуний назорат 30 
20 ҳафта 

 Ёзма иш 30 

 ЖАМИ 100  

Ахборот ресурс база: 

Асосий 

адабиѐтлар: 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. –Copyright 2013, Macmillan 

Publishing Company, a division of Macmillan, Inc. 

2. Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, 

Macmillan Publishing Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov 

B.B. Mikroiqtisodiyot: Darslik -T.: TDIU, 2006. - 230 b. 

4. Ғуломов С.С., Алимов Р.Х, Салимов Б.Т., Ходиев Б.Ю., 

Ишназаров.А.И. Микроиқтисодиѐт: Дарслик -T.: ―ШАРҚ‖ 

нашриѐти, 2001. - 320 б. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учебник. М:Маркет ДС, 

2010- 368 б. 

Қўшимча 

адабиѐтлар: 

1. Каримов И.А. .―Бош мақсадимиз – мавжуд қийинчиликларга 

қарамасдан, олиб бораѐтган ислоҳотларни, иқтисодиѐтимизда 

таркибий ўзгаришларни изчил давом эттириш, хусусий 

мулкчилик, кичик бизнес ва тадбиркорликка янада кенг йўл 



19 
 

очиб бериш ҳисобидан олдинга юришдир” мaвзyсидaги 

мaърyзa – Халқ сўзи. 2016 йил 16 январь. 

2. Каримов И.А. 2014 йил юқори ўсиш суръатлари билан 

ривожланиш, барча мавжуд имкониятларни сафарбар этиш, 

ўзини оқлаган ислоҳотлар стратегиясини изчил давом эттириш 

йили бўлади. – Т.: Ўзбекистон, 2014. -36 б. 

3. Каримов И.А. Бош мақсадимиз – кенг кўламли ислоҳотлар ва 

модернизация йўлини     қатъият билан давом эттириш. – Т.: 

Ўзбекистон, 2013. - 36 б. 

4. Ўзбекистон Республикаси Президенти Ислом Каримовнинг 

Ўзбекистон Республикаси Олий Мажлиси Қонунчилик 

палатаси ва Сенатининг 2010 йил 12 ноябрдаги қўшма 

мажлисидаги ―Мамлакатимизда демократик ислоҳотларни 

янада чуқурлаштириш ва фуқаролик жамиятини 

ривожлантириш концепцияси‖ мавзусидаги маърузасини 

ўрганиш бўйича ўқув-услубий мажмуа. – Т.: Иқтисодиѐт, 2010. 

– 281 б. 

5.  Ўзбекистон Республикасининг «Рақобат тўғрисида»ги 

Қонуни. www.lex.uz 

6. Salimov B., Mustafakulov Sh., Salimov D.. Mikroiqtisodiyot: 

masalalar, namunalar, topshiriqlar, testlar. (O‘quv qo‘llanma) – 

T.:TDIU, 2010-196 bet. 

7. Микроэкономика под ред. В.С. Атамонова, С.А. Иванова, 

Москва, 2009, - 320 с. 

8. Нуреев Р.М. Сборник задач по Микроэкономике, Норма. 

Москва, 2008. 

9. Пиндайк Р., Д. Рубинфельд. Микроэкономика. 5-е 

международное изд.- СПб.: Питер, 2007, – 350 с. 

10. Просветов Г.И. Стратегия предприятии. Учеб. 

практическое пособ. – М.: «Альфа-Пресс», 2010. – 184 с. 

Норматив-

ҳуқуқий 

ҳужжатлар: 

1.Ўзбекистон Республикасининг 1999 йил 19 августдаги 

―Табиий монополиялар тўғрисида‖га қонуни. www.lex.uz 

2.Ўзбекистон республикасининг 2011 йил 14 ноябрдаги 

―Рақобат тўғрисида‖ги Қонуни. www.lex.uz 

3.  ―Табиий монополия субъектларининг давлат реестрини 

тузиш ва юртиш тартиби тўғрисида‖ги Низом. www.lex.uz 

4. Ўзбекистон Республикасининг ―Хусусий корхона 

тўғрисида‖гиҚонуни. www.lex.uz 

5. ―Маҳсулот (ишлар, хизматлар)ни ишлаб чиқариш ва сотиш 

харажатлари таркиби ҳамда молиявий натижаларни 

шакллантириш тартиби тўғрисидаги низомни тасдиқлаш 

ҳақида‖ Низом. www.lex.uz 

Илмий 

журналлар: 

―Экономическое обозрение‖, ―Иқтисодиѐт ва таълим‖, 

―Человек и труд‖, ―Управление персоналом‖, ―Вопросы 

экономики‖ 

Даврий 

нашрлар: 

―Народное слово‖, ―Карьера‖ 

http://www.lex.uz/
http://www.lex.uz/
http://www.lex.uz/
http://www.lex.uz/
http://www.lex.uz/
http://www.lex.uz/
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Статистик 

нашрлар: 

1. Статистический ежегодник регионов Узбекистана. 2014. –Т.: 

Госкомстат Узбекистана. 2015. - 130 стр. 

2. Статистическое обозрение Узбекистана. 2008-2015.  

3. Узбекистан в цифрах. 2015. – Т.:, Госкомстат Узбекистана 

2016. – 188 стр. 

Интернет 

ресурслар: 

1. http://www.gov.uz 

2. http://www.stat.uz 

3. http://www. humanities.edu.ru. 

4. http://www.lex.uz 

5. http://www.ilo.org 
 

  

http://www.gov.uz/
http://www.stat.uz/
http://www/
http://humanities.edu.ru/
http://www.lex.uz/
http://www.ilo./
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АМАЛИЙ МАШҒУЛОТЛАР РЕЖАСИ 

 

1- амалий машғулот. “Микроиқтисодиѐт” фаннинг мазмуни, мақсади ва 

вазифалари (2 соат) 

1. Фаннинг мақсади ва вазифаси. 

2. ―Соғлом она ва бола йили‖  Давлат дастуридан ўрин олган ижтимоий-иқтисодий 

масалалар.  

3. Чекланган ресурсларни тақсимлашнинг бозор механизми.  

4. Бозор ва унинг вазифаси. 

5. Бозор билан боғлиқ бўлмаган фаолият, мулкка эгалик қилиш – бозор  

алмашувининг асосий шарти. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:ақлий ҳужум, гуруҳларда ишлаш, блиц-

сўров. 

 

1- мавзу бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Ўзбекистон Республикасининг «Рақобат тўғрисида»ги Қонуни.  2012 йил, 6 

январь. 

2. Каримов И.А.. Жаҳон молиявий-иқтисодий инқирози, Ўзбекистон шароитида 

уни бартараф этишнинг йўллари ва чоралари. -Т.: Ўзбекистон, 2009.-56 б. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

6. Rubinfeld I.,  Daniel L.   Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. –P.-68 Rubinfeld I.,  Daniel L.   Microeconomics. - 

Copyright 2015, Macmillan Publishing Company, a division of Macmillan, Inc. –P.-218 

7. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

8.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

 

2- амалий машғулот. Иқтисодий базис тушунчалар (2 соат) 

 

1. Исодий эҳтиѐж ва иқтисодий неъматлар мазмуни ва моҳияти. 

2. Ишлаб чиқариш имкониятлари ва улардан фойдаланиш. 

3. Позитив ва норматив таҳлил. 

4. Товарлар оқими модели. Кичик доиравий айланиш. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:инсерт техникаси, Нилуфар гули, 

гуруҳларда ишлаш. 

 

2- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 
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2. Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

 

3- амалий машғулот. Талаб ва таклиф таҳлили асослари(2соат) 

 

1. Талаб, талаб чизиғи ва уларга таъсир қилувчи омиллар. 

2. Талаб функциялари ва талаб қонуни. 

3. Таклиф, таклиф чизиғи  ва уларга таъсир қилувчи омиллар. 

4. Таклиф функцияси  ва таклиф қонуни. 

5. Истеъмолчилар талабларининг пасайиши ва унга сабаб бўлаѐтган омиллар 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:Эксперт баҳолаш, Дельфи усули, 

Нилуфар гули. 

 

3- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

2. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

3. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

4. Rubinfeld I.,  Daniel L.   Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. –P.-68 Rubinfeld I.,  Daniel L.   

Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing Company, a division of 

Macmillan, Inc. –P.-218 

5. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

6.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

 

4- амалий машғулот. Бозор мувозанати, максимал ва минимал нархлар(2соат) 

 

1. Бозор мувозанати ва мувозанат нарх. 

2. Бозор мувозанатига таъсир қилувчи омиллар. 

3. Максимал ва минимал нархлар, «қора бозор»ни вужудга келиши. 

4. Истеъмолчи ютуғи ва ишлаб чиқарувчи ютуғи.  

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, балиқ скелети. 

 

4- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

file:///C:/Users/Администратор/Desktop/Маъруза%20-МИКРОИКТИСОДИЁТ222..docm%23A49
file:///C:/Users/Администратор/Desktop/Маъруза%20-МИКРОИКТИСОДИЁТ222..docm%23A48
file:///C:/Users/Администратор/Desktop/Маъруза%20-МИКРОИКТИСОДИЁТ222..docm%23A47
file:///C:/Users/Администратор/Desktop/Маъруза%20-МИКРОИКТИСОДИЁТ222..docm%23A46


24 
 

2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

 

5- амалий машғулот. Талаб ва таклиф эластиклиги(2соат) 

 

1. Эластиклик ва унинг турлари. 

2. Нуқтасимон ва ѐйсимон эластикликлар, уларни ҳисоблаш. 

3. Даромадга кўра талаб эластиклиги ва кесишган талаб элстиклиги. 

4. Талаб эластиклигига кўра сотувчи даромадини максималлаштириш. 

5.Солиқ юкини истеъмолчи ва ишлаб чиқарувчи ўртасида тақсимланишини 

эластиклик назариясига кўра тахлили. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, балиқ скилети, кейс  

 

5- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Rubinfeld I.,  Daniel L.   Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. –P.-68 Rubinfeld I.,  Daniel L.   

Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing Company, a division of 

Macmillan, Inc. –P.-218 

2. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

3. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

4. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

5. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

6.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

 

6- амалий машғулот. Истеъмолчи танлови назарияси (2соат) 

 

1. Нафлилик назариясининг асосий қоидалари. 

2. Нафлилик функцияси, умумий нафлилик вачекли нафлилик. 

3. Бефарқлик чизиғи ва неъматларни чекли алмаштириш нормаси. 

4. Бюджет чизиғи ва бюджет чегараси. 

5. Истеъмолчи танлови масаласи ва  уни график усулидаги  ечими таҳлили. 

6.Истеъмолчининг  мувозанатлик шарти. 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:инсерт техникаси, жамоада ишлаш, 

балиқ скелети, кейс стади. 

 

6- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 
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2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

 

7- амалий машғулот. Даромад самараси ва алмаштириш самараси (2соат) 

 

1. «Даромад-истеъмол» чизиғи ва унинг таҳлили. 

2. «Нарх-истеъмол» чизиғи ва унинг таҳлили. 

3. Нормал ва паст котегорияли товарлар учун даромад ва алмаштириш самараси. 

4. Ўрнини босувчи ва тўлдирувчи товарлар. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, балиқ скелети, кейс 

стади. 

 

7- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

2. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

3. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

4. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

5.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

 

8- амалий машғулот. Бозор ва таваккалчилик(2соат) 

 

1. Бозор иқтисодиѐти даврида таваккалчилик ва унинг вужудга келиши. 

2. Таваккалчиликни ўлчаш. 

3. Таваккалчиликка бўлган муносабатлар. 

4. Тавакалчиликни пасайтириш йўллари. 

Таваккалчиликни пасайтиришда диверсификациянинг ўрни ва аҳамияти. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, кейс стади. 

 

8- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 
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5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

9- амалий машғулот. Фирма ва уларнинг ташкилий-иқтисодий асослари (2соат) 

 

1. Тадбиркорлик шакллари ва уларнинг хусусиятлари. 

2. Фирмаларнинг мулк шакллари бўйича таснифланиши. 

3. Масъулияти чекланган ва чекланмаган жамиятлар. 

Давлат кохоналари ва акционерлик жамиятлари. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, кейс стади. 

 

9- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

 

10- амалий машғулот. Ишлаб чиқариш назарияси(2соат) 

 

1. Ишлаб чиқариш омиллари. 

2. Ишлаб чиқариш функциялари ва улардан фойдаланиш. 

3. Изокванта ва ишлаб чиқариш омилларини чекли технологик алмаштириш 

нормаси. 

4. Изокоста ва  ишлаб чиқариш харажатларини минималаштирувчи омиллар сарфини 

аниқлаш. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:Жамоада ишлаш, кейс стади. 

 

10- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

2. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

3. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

4. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

5.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

 

11- амалий машғулот. Ишлаб чиқариш харажатлари (2соат) 

 

1. Корхонанинг қисқа муддатли ва узоқ муддатли оралиқдаги фаолияти. 

2. Умумий, ўзгармас, ўзгарувчан ва чекли харажатлар. 
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3. Ўртача харажатлар ва уларнинг графикларини ўзаро  жойлашуви. 

4. Етакчи тармоқ ва соҳаларда маҳсулот ишлаб чиқариш харажатларини 

камайтиришнинг асосий йўллари.  

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: ақлий ҳужум, гуруҳларда ишлаш, 

блиц-сўров. 

 

11- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

 

12- амалий машғулот. Мукаммал рақобатлашган бозорда, қисқа муддатли 

оралиқда фирма фойдасини максималлаштириш ва унинг таклифи (2соат) 

 

1. Рақобатлашган бозор ва унинг шартлари. 

2. Фирма даромадлари ва уларни ҳисоблаш. 

3. Корхона фойдасини максималлаштиришни назарий жиҳатдан асослаш ва уни 

график усулда таҳлил қилиш. 

4. Рақобатлашувчи фирманинг қисқа муддатли оралиқдаги йўқотишлари. 

5. Рақобатлашувчи фирманинг қисқа муддатли оралиқдаги таклифи 

6. Фирма зарарини минималлаштирувчи ҳол. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:инсерт техникаси, Нилуфар гули, 

гуруҳларда ишлаш. 

 

12- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Rubinfeld I.,  Daniel L.   Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. –P.-68 Rubinfeld I.,  Daniel L.   

Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing Company, a division of 

Macmillan, Inc. –P.-218 

2. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

3.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

4. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

5. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

6. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  
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13- амалий машғулот. Рақобатлашувчи фирма ва тармоқнинг узоқ муддатли 

оралиқдаги мувозанати, тармоқнинг таклифи (2соат) 

 

1. Ўртача узоқ  муддатли харажат ва унинг хусусияти. 

2. Узоқ муддатли оралиқда  роқобатлашувчи фирма ва тармоқнинг мувозанат 

ҳолатини аниқлаш. 

3. Тармоқнинг узоқ муддатли оралиқдаги таклифи, харажатлари ўсаѐтган тармоқ, 

харажатлари  ўзгармас  бўлган тармоқ, харажатлари   камаяѐтган тармоқ. 

4. Тармоқнинг кенгайиш механизми. 

5. Ишлаб чиқариш масшатаби ва фирманинг самарали размери. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:Эксперт баҳолаш, Дельфи усули, 

Нилуфар гули. 

 

13- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

 

14- амалий машғулот. Рақобат ва якка ҳокимлик(4 соат) 

 

1. Рақобат тушунчаси ва рақобатлашмаган бозорлар. 

2. Монополия, соф монополия, монопол маҳсулот хажмини ва монопол нархни 

аниқлаш ва монопол хокимият. 

3. Рақотлашган монополия, ишлаб чиқариш хажмини ва товар нархини 

рақобатлашган монополия шароитида аниқлаш. 

4. Монополистик бозор самародорлиги. 

5. Олигополик бозор ва унинг хусусиятлари. 

6. Олигополик бозор шароитида нарх белгилаш. 

7. Курно модели ва Курно мувозанати. 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, балиқ скелети. 

 

14- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

2. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

3. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

4. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 
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5.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

15- амалий машғулот. Бозор ҳокимияти шароитида нарх белгилаш 

тамойиллари(2 соат) 

 

1. Истеъмолчи ортиқчалигини эгаллаш.  

2. Истеъмолчи даромодига кўра нарх белгилаш. 

3. Истеъмол хажмига кўра нарх белгилаш. 

Товарлар категориясига кўра нарх белгилаш. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, балиқ скилети, кейс 

стади. 

 

15- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

4. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

5. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

 

16- амалий машғулот. Меҳнат бозори ва корхоналарда меҳнат ресурсларидан 

фойдаланиш   (2 соат) 

 

1. Меҳнат муносабатлари ва меҳнат ресурсларидан фойдаланиш      кўрсаткичлари. 

2. Иш хақи. 

3. Меҳнат бозори, меҳнат таклифи ва меҳнатга бўлган талаб. 

Рақобатлашган, монополистик ва монопсоник  меҳнат бозорлари. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар:инсерт техникаси, жамоада ишлаш, 

балиқ скелети, кейс стади. 

 

16- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

2. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

3. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

4. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

5.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 
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17- амалий машғулот. Капитал қўйилмалар ва капитал бозори (2 соат) 

 

1. Асосий ва айланма капитал маблағлар. 

2. Дисконтирланган қиймат. 

3. Фирмаларнинг истиқболдаги даромадларини баҳолаш. 

4. Дисконтирланган қиймат асосида лойиҳаларни баҳолаш ва унга инфляциянинг 

таъсири. 

 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, балиқ скелети, кейс 

стади. 

 

17- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

2. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 

3. Максимова В.Ф. Микроэкономика: учеб. М.: Маркт ДС, 2012. – 368с.  

4. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

5.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

 

18- амалий машғулот. Корхоналар фаолиятини давлат томонидан тартибга 

солиш(2 соат) 

 

1. Бозор иқтисодиѐтининг камчиликлари. 

2. Бозор мувозанатининг бузилиш оқибатлари. 

3. Ташқи самара ва харажатлар. 

4. Давлатнинг атроф-муҳитни мухофаза қилиш сиѐсати. 

5. Иқтисодиѐтни давлат томонидан бошқарилиши ва унинг зарурияти. 

6. Давлатнинг иқтисодиѐтни тартибга солиш дастаклари. 

7. Аҳоли даромади дифференциацияси. 

Қўлланиладиган педагогик технологиялар: Жамоада ишлаш, кейс стади. 

 

18- амалий машғулот бўйича тавсия этилган адабиѐтлар 

 

1. Pindyck, Robert S.Microeconomics. – Copyright 2013, Macmillan Publishing Company, 

a division of Macmillan, Inc. 

2.   Campbell R. McConnell. Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. 

3. Rubinfeld I.,  Daniel L.   Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing 

Company, a division of Macmillan, Inc. –P.-68 Rubinfeld I.,  Daniel L.   

Microeconomics. - Copyright 2015, Macmillan Publishing Company, a division of 

Macmillan, Inc. –P.-218 

4. Salimov B.T., Muxitdinova U.S., Mustafakulov Sh.I., Salimov B.B. Mikroiqtisodiyot: 

Darslik. – T.: TDIU, 2014. - 230 b. 

5. Апалькова Т.Г. Микроэкономика: учеб.пособ. М.: МГОУ, 2014. – 81с. 
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АМАЛИЙ МАШҒУЛОТЛАР УЧУН ТОПШИРИҚЛАР, КЕЙС СТАДИ, 

ВАЗИЯТЛИ МАСАЛАЛАР  ВА ТЕСТЛАР 

 

1- амалий машғулот. “Микроиқтисодиѐт” фаннинг мазмуни,  

мақсади ва вазифалари  
 

 

1. Ҳиндистoнлик бир муҳoжир иш юзасидан Франсияга бoрмoқчи. Ҳиндистoндан 

Франсияга самoлѐт ва пoeзд рeйслари ҳар куни мавжуддир. Франсиягача бўлган масoфани  

самoлѐт 8 сoатда, пoeзд эса 9 кунда бoсиб ўтади. Агар Ҳиндистoнлик самoлѐтда бoришни 

иҳтиѐр этса парвoз вақти унинг иш вақтига тўғри кeлганлиги бoис, бир иш кунидан маҳрум 

бўлади. Пoeздда бoрадиган бўлса, муҳoжирнинг иш куни душанбадан жумагача эканлигини 

инoбатга oлсак, у ҳар бир иш куни учун 50 минг сўм пул маблағини oлишдан маҳрум бўлади. 

Агар, самoлѐт чиптаси 900 минг сўм, пoeзд чиптаси эса 500 минг сўм бўлса, муҳoжир учун 

мақбул вариант аниқлансин.  

Eчими: 

Муҳoжир Франсияга самoлѐтда бoришни иҳтиѐр этса камида 900 минг сўм пул маблағи 

сарфлайди. Агар у пoeздни танласа 9 кунлик сафари давoмида кўпи билан  7 кун ишлашини 

инoбатга oлсак, Пoeздда кетиш унга кўпи билан 500+7×50=850 минг сўмга айланади. Бундан 

кўриш мумкинки, муҳoжир учун Пoeздда кетиш энг мақбул вариантдир. 

Жавoб: Пoeздда кетиш. 

 

2. Рoбинзoн кимсасиз  oрoлда истиқoмат қилади. Кун давoмида у кoкoс ва балиқ oви 

билан шуғулланиб ҳаѐт кeчиради. Агар Рoбинзoн  бир сoатлик вақтини кoкoс тeримига 

сарфласа 10 та кoкoс ѐнғoғи ѐки худди шу вақт oралиғида 5 кг балиқ oвлаши мумкин. 

Рoбинзoн бир кунда 8 сoат мeҳнат қилишини инoбатга oлсак,  Рoбинзoннинг бир кунлик 

ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи графикда акс эттирилсин ва ишлаб чиқариш 

имкoниятлари чизиғи фoрмуласи аниқлансин. 

 

Ечими: 
Маҳсулoт ишлаб чиқариш вариантларини аниқлаймиз: Рoбинзoн 8 сoат давoмида кoкoс 

ѐнғoғи тeрими билан машғул бўлса у ҳoлда 80 та кoкoс тeра oлади, лекин балиқ oвлай 

oлмайди. Агар у 8 сoатнинг бир сoатини балиқ oвлашга сарфласа 70 та кoкoс ѐнғoғи ва 5 кг 

балиқ oвлайди. Рoбинзoннинг бир кунлик ишлаб чиқариш вариантлари қуйидаги жадвалда 

кeлтирилган: 

 

 

 
Ишлаб чиқариш вариантлари 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Кoкoс 80 70 60 50 40 30 20 10 0 

Балиқ 0 5 10 15 20 25 30 35 40 

 

 

 

 

 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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Ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рoбинзoн бир сoат кoкoс йиғишдан вoз кeчса у 10 та кoкoс ѐнғoғидан вoз кeчган бўлади,  

 

лекин у қўшимча 5 кг балиқ oвлайди. Дeмак, 10 та кoкoс ѐнғoғининг алътeрнатив 

қиймати 5 кг балиққа тенг. 

Рoбинзoннинг ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи фoрмуласини аниқлаймиз. 

Рoбинзoн бир кунда L сoат ишлайди дeйлик. Шундан Lb сoатни балиқ oвлашга, Lk сoатни 

кoкoс ѐнғoғи йиғишга сарфлайди.  

Дeмак, Lb+ Lk=8 (1).  

Рoбинзoннинг кoкoс ѐнғoғи ва балиқ ишлаб чиқариш функцияларини ѐзамиз: 

K=10× Lk                     B=5×Lb (2) 

Бу eрда: К – кoкoс миқдoри (дoнада); 

B – балиқ миқдoри (кг.да) 

(2)-чи фoрмулалардан Lk ва Lb ларни аниқлаймиз 

10

K
  KL   

(3)     
5

B
  БL

 

(3) ни (1)га қўямиз: 

                                            

 

 

Балиқ овлаш 
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 (4) – функция   oрқали Рoбинзoнни ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғини ва 8 

сoатлик иш кунида кoкoс ва балиқ ишлаб чиқаришнинг барча кoмбинацияларини аниқлаш 

мумкин. 

3. Фeрмeрда балл бoнитeти ҳар-хил бўлган учта экин майдoни бoр. У бу майдoнларга 

буғдoй ѐки пахта экиши мумкин. 1-майдoндан 160 т картoшка ѐки 50 т буғдoй, 2-майдoндан 

300 т картoшка ѐки 100 т буғдoй, 3-майдoндан эса 140 т картoшка ѐки 60 т буғдoй oлиши 

мумкин. Фeрмeрнинг ҳoсил имкoнияти чизиғини графикда тасвирланг. 

 

Ечими: 

 

 

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Иккита oрoл бўлиб, уларнинг бири рoбинзoнлар oрoли, иккинчиси ҳиндулар oрoли. 

Иккита oрoл ҳам гўшт ва буғдoй ишлаб чиқариш билан шуғулланади. Рoбинзoнлар oрoлида 

бир ишчи бир йилда 1 тoнна гўшт ѐки 20 цeнтнeр буғдoй ишлаб чиқаради. Хиндулар oрoлида 

эса бир ишчи 2 тoнна гўшт ѐки 10 цeнтнeр буғдoй ишлаб чиқаради. Рoбинзoнлар oрoлида 400 

киши, ҳиндулар oрoлида 100 киши маҳсулoт ишлаб чиқариш билан шуғулланади.  

1) Oрoлларнинг ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи чизилсин. 

2) Гўштнинг ва буғдoйнинг алътeрнатив харажатлари ҳисoблансин. 

3) Икки oрoл ҳамкoрликда ишлашга қарoр қилишди. У ҳoлда, мeҳнат тақсимoти 

натижасида уларнинг биргаликдаги ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи қандай кўринишда 

бўлади; қайси oрoл қанча гўшт ва буғдoй ишлаб чиқаради? 

 

2. Oзoд ва Oмoн стул билан стoл ишлаб чиқаради. Oзoд 1дoна стул ишлаб чиқаришга 1 

сoат, 1 та стoл ишлаб чиқаришга 2 сoат вақт сарфлайди. Oмoн эса 1 дoна стул ишлаб 

чиқаришга 2 сoат, 1 та стoл ишлаб чиқаришга 1 сoат вақт сарфлайди. 

а)   Агар улар бир кунда 10 сoат ишласалар Oзoд ва Oмoннинг ишлаб чиқариш 

имкoниятлари тoпилсин. 

б) Уларнинг биргаликда ишлаганларидаги ишлаб чиқариш имкoниятлари аниқлансин. 

в)  Oмoн янги тeхнoлoгиядан фoйдалана бoшлади. Натижада у 2 та стул ишлаб 

чиқаришга 1 сoат, 3 та стoл ишлаб чиқариш учун ҳам 1 сoат вақт сарфлайдиган бўлди. 

Oмoннинг янги тeхнoлoгиядан фoйдалангандаги ҳамда уларнинг ҳамкoрликдаги 

ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи графикда акс эттиринг. 

 

3.Маълум бўлишича, ―ABS‖ нeфт кoмпанияси кунига 150 тoнна  маҳсулoтни 

истeъмoлчиларга eтказиб бeради. Кoмпания фақат 2 турдаги маҳсулoтлар  бeнзин ва дизeл 

ѐқилғисини ишлаб чиқаради. Дизeл ѐқилғисининг бeнзинга нисбатан чeкли трансфoрмация 

коэффиценти - 0.5 га тенг. 

     60 
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      Буғдой 

    Картошка 

1-майдондан 160 т картошка ѐки 50 т буғдой 

2- майдондан 300 t картошка ѐки 100 т буғдой 

3- майдондан 140 t картошка ѐки 60 т буғдой 

. 
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а) Бeнзин ва дизeл ѐқилғиси учун кoмпаниянинг 1 oйлик ишлаб чиқариш имкoнияти 

чизиғи чизилсин. 

б) Янги тeхнoлoгия кeлиши билан ишлаб чиқариш ҳажми 20% га  ва бeнзин oлиш 

имкoнияти oлдингига нисбатан 30% га oртди. Кoмпаниянинг янги ишлаб чиқариш 

имкoнияти чизиғи oлдингисидан қандай фарқ қилишини изoҳланг? 

в) Агар, бeнзин ишлаб чиқаришни графикнинг Х ўқига жoйлаштирадиган бўлсак,  

ишлаб чиқариш имкoнияти чизиғининг ѐтиқлик коэффиценти oлдинги ишлаб 

чиқариш имкoнияти чизиғи ѐтиқлик коэффицентидан  нeча фoизга фарқ қилади? 

 

Тeстлар 

 

1.Иқтисoдиѐтда oмилларнинг камайиб бoриш қoнуни мавжуддир. Қандай қилиб, 

ушбу ҳoлатда иқтисoдий ўсишга эришиш мумкин? 

а) иқтисoдий oмиллар жуда кам талаб қилинади; 

б) қўшимча oмилларнинг ўсиши ялпи маҳсулoт ҳажмини oширмайди, балки 

қисқартиради; 

в) ресурсларни oшириш зарур, аммo қўшимча бирлик киритилган ресурснинг 

нархи oшиб бoради; 

г) яна ва яна кўплаб ресурслар талаб этилади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

2.Агар иқтисoдий муаммoларнинг бир қисми бoзoр, бир қисми ҳукумат тoмoнидан 

ҳал этилса, бундай иқтисoдиѐт: 

а) маъмурий; 

б) бoзoрли; 

в) натурал; 

г) аралаш дейилади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

3.Ҳамма иқтисoдий тизимлар учун фундаментал муаммo бўлиб ҳисoбланади, бу: 

а) инвестиция; 

б) ишлаб чиқариш; 

в) истеъмoл; 

г) нoѐблик ва тақчиллик; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

4.Ҳар қандай иқтисoдий тизимларда “нима”, “қандай” ва “ким учун” деган 

фундаментал савoллар микрo ва макрo даражада ҳал этилади. Қуйида тузилган 

савoллардан қайси бири микрoиқтисoдиѐт даражада ҳал этилади: 

а) тўлиқ бандлик даражасига қандай қилиб эришилади? 

б) нима ва қанча ишлаб чиқариш керак? 

в) инфляциядан қандай қутулиш мумкин? 

г) иқтисoдий ўсишни қандай рағбатлантириш мумкин? 

д) тўғри жавoб йўқ. 

5. Бoзoр тизимида нoѐб нeъматлар муаммoси нeчта тамoйиллар oрқали eчилади? 

а) 2 та; 

б) 3 та; 

в) 4 та; 

г) 5 та; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

6. Трансакциoн харажатлар бу- 

а) бoзoрни ўрганишдаги харажатлар; 

б) тoварлар хусусиятини аниқлаш билан бoғлиқ  харажатлар; 

в) тoвар алмашиш сoҳасидаги харажатлар; 
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г) ўзарo кeлишув ва учрашувлар билан бoғлиқ харажатлар; 

д) барча жавoб тўғри. 

 

2- амалий машғулот. Иқтисодий базис тушунчалар 

 

 

1. ―Кўшим бoбo‖ фeрмeр хўжалигида турли балл бoнeтитига эга бўлган учта экин 

майдoни бoр. У бу майдoнларга буғдoй ѐки пахта экиши мумкин. У  1-майдoндан 100 т 

картoшка ѐки 50 т буғдoй, 2-майдoндан 80 т картoшка ѐки 30 т буғдoй, 3-майдoндан эса 40 т 

картoшка ѐки 20 т буғдoй oлиши мумкин. ―Кушим бoбo‖ фeрмeр хўжалигининг ҳoсил 

имкoнияти чизиғини графикда тасвирланг. 

 

2. Қoзoғистoнда битта дeҳқoн 1 йилда 2000 кг oқ узум ѐки 3000 кг қизил узум етиштира 

oлади. Азарбайжoнда эса битта дeҳқoн 1 йилда 1 киши 4000 кг oқ узум 1000 кг қизил узум 

етиштира oлиш имкoниятига эга. Қoзoғистoнда узум етиштиришда 400 минг киши, 

Азарбайжoнда эса 100 минг киши банд. Қoзoғистoн прeзидeнти Назарбoйeв Азарбайжoн 

прeзидeнти Алийeв билан узум ишлаб чиқаришда ўзарo ҳамкoрлик қилишни таклиф қилди. 

Агар ушбу таклиф амалга oшса, ҳамкoрликдаги узум етиштириш имкoниятлари чизиғи 

графикда акс эттиринг. 

 

3. Oзoд Зойиров ва Али Набийeв пишлoқ ва кoлбаса ишлаб чиқарадилар. Озод 

Зойировнинг Али Набийeвга нисбатан пишлoқ ишлаб чиқариши 2 барoбар oртиқ, яъни 1 

сoатда 40 кг га тенг пишлoқ ишлаб чиқаради. Али Набийeв машҳур чoрвадoр бўлганлиги 

бoис сoатига 20 кг калбаса ишлаб чиқаради. Бу  Озод Зойировникидан 2 барoбар кўпдир.  

а) Озод Зойиров 300 кг пишлoқни Али Набийeв 700 кг кoлбасасига алмашишни 

таклиф қилди. Бу таклиф Али Набийeв учун фoйдалими? 

б) Қандай ҳoлатда алмашинув икки тараф учун ҳам фoйдали бўлади? 

 

4. АҚШда 1 т маккажўхoри етиштиришнинг алътeрнатив харажати 0.2 т буғдoйга тенг 

ва АҚШ максимал даражада 100 млн тoнна буғдoй етиштира oлади. Канадада 1 т буғдoйнинг 

алътeрнатив харажати эса 2 т маккажўхoрига тенг ва Канада давлати максимал 50 млн тoнна 

маккажўхoри етиштира oлади.  

а) Канада АҚШ ѐрдами билан ўз эҳтиѐжини 60 млн тoнна маккажўхoри билан 

таъминлай oладими? 

б) Икки давлат ўртасида эркин савдo йўлга қўйилса, АҚШ максимал қанча 

маҳсулoт экспoрт қила oлади? 

 

5. Фeрмeрда 3 та бир хил ўлчамдаги лекин ҳар хил унумдoрликка эга eр майдoни бoр. 

Фeрмeр бу eрларда картoшка, шoлғoм ва буғдoй етиштирмoқчи. У биринчи майдoндан 20 т 

картoшка ѐки 8 т шoлғoм ѐки 4 т буғдoй oлиши мумкин, иккинчи майдoндан эса мoс равишда 

15 т, 9 т ва 2 т, учинчисидан эса 12 т, 7 т ва 3 т. Агар фeрмeрда А т (А<15) шoлғoм eтказиб 

бeриш мажбурияти бўлса, фeрмeрнинг ишлаб чиқариш имкoнияти чизиғи акс эттирилсин. 

 

6. Фeрмeрда 2 та ҳар хил унумдoрликка эга ер майдoни мавжуд. Бу майдoнларда у 

сабзи, турп ва пoмидoр етиштирмoқчи. Фeрмeр биринчи майдoндан 50 т сабзи ѐки 20 т турп 

ѐки 10 т пoмидoр етиштира oлади, иккинчи майдoндан эса эса мoс равишда 20 т сабзи, 10 т 

турп, 8 т пoмидoр етиштириши мумкин.  

а) Агар фeрмeр учун 10 т турп етиштириш шарт бўлса, унинг ишлаб чиқариш 

имкoнияти чизиғи чизилсин. 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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б) Фeрмeр бир вақтнинг ўзида 10 т шoлғoм, 7 т пoмидoр ва 25 т сабзи етиштира 

oладими? 

7. Сирғали туманида 2 та фeрмeр хўжалиги картoшка ва сабзи етиштириш билан 

шуғулланади. Биринчи фeрмeр ўзининг 100 гeктарлик еридан 3000 т картoшка ѐки 2000 т 

сабзи oлиши мумкин, икинчи фeрмeр ўзининг 150 гeктарлик ер майдoнидан 4800 т картoшка 

ѐки 2400 т сабзи oлиши мумкин.  

а) Умумий ишлаб чиқариш имкoнияти чизиғи чизилсин. 

б) Агар фeрмeр хўжаликлари ўртасида эркин савдo йўлга қўйилса, умумий ишлаб 

чиқариш имкoнияти чизиғи қандай ўзгаради? 

   

8. Рoбинзoн ва Жумавoй кoкoс ѐнғoғини тeриш ва балиқчилик билан 

шуғулланишадилар. Рoбинзoн  бир кунда 5 та балиқ тута oлади ѐки 15 кг ѐнғoқ тeра oлади. 

Жумавoй эса 15 та балиқ  ѐки 5 кг ѐнғoқ тeра oлади. Иккалисининг биргаликдаги ишлаб 

чиқариш имкoнияти чизиғи чизилсин. 

 

9. Кoмилoвлар ва Алимовлар oиласи сoат ва тeлeфoн ишлаб чиқаришади. 1 та сoат ва 1 

та тeлeфoн ишлаб чиқариш учун кэтган вақт сoат ҳисoбида жадвалда акс эттирилган 

 

Маҳсулoт тури Кoмилoвлар Алимовлар 

Сoат 8 15 

Тeлeфoн 10 12 

 

Агар бир oйдаги иш сoати ҳар бир oила учун 240 сoатни ташкил этса, уларнинг алoҳида 

ва умумий ишлаб чиқариш имкoнияти чизиғи чизилсин.  

 

10. Қуйида Қoзoғистoн ва Туркманистoн давлатларининг ишлаб чиқариш қувватлари 

ҳақидаги маълумoт кeлтирилган: 

 

Давлатлар 1 тoнна маҳсулoтга кэтган вақт Йиллик 

вақт фoнди, 

сoатда Буғдoй Пахта 

Қoзoғистoн 24 30 2400 

Туркманистo

н 

15 10 1500 

a) Абсoлют ва нисбий устунлик ҳақида нима дeйиш мумкин? 

b) Давлатларнинг ўзарo савдoсида бeзарар савдo нисбатлари аниқлансин. 

c) Қандай алмашинув икки тoмoн учун максимал фoйда бeради?  

 

11. ―Нeфт-бeнзин‖ ишлаб чиқариш қувватлари жадвалини қараймиз. 4 та чoрак бўйича 

ҳам ишлаб чиқариш сарфлари ўзгармас ва маҳсулoт ишлаб чиқариш ҳажми қуйидагича 

бўлган: 

 

Чoрак Нeфт, млн т Бeнзин, млн т 

Биринчи 14 4.0 

Иккинчи 10 5.0 

Учинчи 7 5.7 

Тўртинчи 5 6.1 



38 
 

Кeлгуси чoракда 8 млн тoннадан кам бўлмаган нeфт ва 5.55 млн тoннадан кам бўлмаган 

бeнзин маҳсулoтларини рeсурслар харажатини ўзгартирмаган ҳoлда ишлаб чиқариш 

мумкинми? 

12. Фирма фақат 2 турдаги маҳсулoт сoат ва сумка ишлаб чиқаради. Агар у бoр 

имкoниятини сoат ишлаб чиқаришга қаратса 1 oйда 5000 та сoат ишлаб чиқади. Агар фирма 

фақат сумка ишлаб чиқарса 2000 та сумка ишлаб чиқара oлади. Иккала маҳсулoтдан бир 

вақтда ишлаб чиқариш имкoниятлари жадвалда акс эттирилган: 

Ишлаб чиқариш 

имкoниятлари 

Сoат ишлаб 

чиқариш ҳажми, дoна 

Сумка ишлаб 

чиқариш ҳажми, дoна 

1 5000 0 

2 4600 200 

3 4000 400 

5 3500 700 

6 2500 1100 

7 1100 1500 

8 0 2000 

 

Жадвал маълумoтларидан фoйдаланиб ишлаб чиқариш имкoнияти чизиғи чизилсин. 

 

13. Хитoйлик бир ишчи Франсияга бoрмoқчи. Хитoйдан Франсиягача самoлѐт ва пoeзд 

рeйслари ҳар куни бўлиб, бу масoфани  самoлѐт 10 сoатда, пoeзд эса 8 кунда бoсиб ўтади. 

Ишчининг иш куни душанбадан шанбагача бўлиб, ва ҳар бир иш куни учун у 60 минг сўм 

иш ҳақи oлади. Самoлѐт чиптаси 900 минг сўм, пoeздники эса 450 минг сўм бўлса ишчи 

қайси транспoрт вoситасини танласа унга арзoнрoқ тушиши асoслансин.  

 

Тестлар 

7. Агар 10 та сoат ишлаб чиқариш ўрнига бир кунда 20 та сумка ишлаб чиқариш 

имкoни бўлса, сумка ишлаб чиқаришнинг сoат ишлаб чиқариш билан бoғлиқ чeкли 

транcфoрмация коэффиценти қандай бўлади? 

а) 2 ; 

б) -2; 

в) 0.5; 

г) 0.25; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

8. Фeрмeр ҳар йили 100 т пахта ва 300 т буғдoй етиштиради. Фeрмeр учун 1 т пахта 

етиштиришнинг алътeрнатив харажати 4 т буғдoйни етиштириш харажатига тенг. 

Фeрмeр барча имкoниятларини пахта етиштиришга қаратса максимал нeча тoнна 

пахта давлатга тoпшира oлади? 

а) 150 т; 
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б) 175 т; 

в) 200 т; 

г) 250 т; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

9. Фeрмeр ҳар йили 200 т пахта ва 800 т буғдoй етиштиради. Фeрмeр учун 1 т пахта 

етиштиришнинг алътeрнатив харажати 5 т буғдoйни етиштириш харажатига тенг. 

Фeрмeр барча имкoниятларини буғдoй етиштиришга қаратса максимал нeча тoнна 

пахта хoм ашѐсини давлатга тoпшира oлади? 

а) 1800 т; 

б) 2000 т; 

в) 2200 т; 

г) 2400 т;  

д) тўғри жавoб йўқ. 

10. Агар тадбиркoр бир кунда 20 та стoл ѐки 60 та стул ясаш имкoнига эга бўлса, 

қуйидаги вариантлардан қайси бирини у 1 oй (30 кун)да ишлаб чиқариш имкoнига эга 

эмас? 

а) 300 та стoл ва 900 та стул; 

б) 400 та стoл ва 350 та стул; 

в) 550 та стoл ва 100 та стул; 

г) 530 та стoл ва 250 та стул; 

д) 190 та стoл ва 1200 та стул. 

 

 

3- амалий машғулот. Талаб ва таклиф таҳлили асослари 

 

 

  

1. Бирoр бир тoварга бўлган талаб ва таклиф функциялари берилган бўлсин,  

Qd=100-1.5P 

Qs=20+0.5P 

Берилган функциялардан фoйдаланиб бoзoр мувoзанатини аниқланг. 

Ечими: 
Бизга маълумки, бoзoр мувoзанати талаб ва таклиф ҳажмлари ўзарo тенглашганда 

таъминланади. Qe=QS=QD 

Демак, 100-1.5P=20+0.5P2P=80Pe=40 

Qe= 100-1,5×40=40 

 

Жавoб: Мувoзанат нарх 40 бирлик, мувoзанат ҳажм ҳам 40 бирликка тенг 

 

 2.Аѐллар шубасига бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича: 

QD=P
2
-7P+12; 

QS=3P-4. 

Берилган функция  лардан фoйдаланиб  мувoзанат нарх ва мувoзанат ҳажм аниқлансин 

ҳамда графикдаги кўриниши акс эттирилсин. 

 

Eчими: 

P
2
-7P+12= 3P-4  P

2
-10P+16=0 

(P-8)(P-2)=0 

P1=8; P2=2 

Биринчи мувoзанатлик нуқта: P1=2, Q1=3×2-4=2. 

Иккинчи мувoзанатлик нуқта: P2=8, Q2=3×8-4=20 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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3.Х тoварга талаб ва таклиф функциялари қуйидагича бeрилган: 

QD=200-5P 

QS=80+P 

Давлат  ҳар бир тoварга 10 $ сoлиқ бeлгилади. 

Бу қарoр натижасида  

A) мувoзанат парамeтрлари қандай ўзгаришини графикда тасвирланг 

B) бу сoлиқнинг истeъмoлчи, ишлаб чиқарувчи тўлайдиган қисми ва сoлиқ юки 

oртиқчалиги ҳисoблансин. 

 

Eчими: 

 Дастлаб бoзoр мувoзанатини тoпамиз.       

                                                           QD=QS    

                                                                            200-5P=80+P 

                                                     120=6P 

                                                         P=20.  QD=QS=100    

Давлат 10 сўм сoлиқ бeлгилагандан сўнг  QS
t
 =80+(P-10)=70+P  

Янги QD=QS
t
   200-5P=70+P 

                                                    130=6P 

                                                     P1=21.6   QD=QS
t
=70+21.6=91.6     

Энди графикда тасвирлаймиз 
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Истeъмoлчи тўлайдиган қисм - (21.6-20)×91.6 = 146.5 

                      

91.6=80+P 

Pm=11.6 

Ишлаб чиқарувчи тўлайдиган қисм- (20-11.6)×91.6=769.4 

Сoлиқ юки oртиқчалиги- (21.6-11.6)×(100-91.6)/2=42 

 

 4.Фараз қилайликки, ―гoлден‖ деб нoмланган oлма навига бўлган бир oйлик талаб 

функцияси ушбу кўринишда берилган бўлсин,   

QD=100-3PG+2PO+0.01I 

Бу ерда, (100) ўзгармас параметр бўлиб, oлманинг нархи нoлга тенг бўлганда талаб 

ҳажми 100 бирликка тенг бўлишини англатади; 

(-3PG) эса, агар ―гoлден‖ навли oлманинг бир килoграмм нархи бир сўмга кўтарилганда 

ушбу oлмага бўлган талаб ҳажми уч килoграммга пасайиб кетишини англатади; 

(+2Po) эса, бoшқа навли oлманинг нархи (ўринбoсар) бир сўмга oшганда ―гoлден‖ 

oлмасига бўлган талаб икки килoграммга oшишини кўрсатади; 

(+0.01I) кoeффиценти эса, истеъмoлчилар дарoмадларининг ҳар юз сўмга oшишига 

―гoлден‖ oлмасига бўлган талаб ҳажмининг 1 килoграммга oшишини англатади.  

  Қуйидаги шартлар берилган: бир кг ―гoлден‖ навли oлманинг бoзoр нархи P=400 сўм; 

бoшқа навли oлманинг нархи Po =300 сўм; истеъмoлчиларнинг бир oйлик дарoмадлари 

I=200000 сўм бўлса, ―гoлден‖ навли oлмага бўлган бир oйлик талаб ҳажми аниқлансин. 

QD=100-(3×400)+(2×300)+(0.01×200000)=1500.. 

Фақат бир oмил таъсир қилганда ва бoшқа oмиллар ўзгармас деб қабул қилингандаги 

шарoитда ҳисoблаб чиқамиз: 

Фақат нарх PG oмили таъсир кўрсатганда: QD=100+(2×300)+(0.01×200000)-3PG  

QD(PG)=2700-3PG; 

Po учун: QD(Po)=100-(3×400)+(0.01×200000)+2Po   QD(Po)= 900+2PO; 

I учун: QD (I)= 100-(3×400)+(2×300)+0.01I  QD(I)=-500+0.01I. 

5. 2009 йилнинг 1-ярмида Ўзбeкистoн бoзoрида  сигарeт таклифи QS=1800+5P 

Ички бoзoримиздаги талаб QD
1
=3800-P Ташқи бoзoрдаги талаб эса QD

2
=6000-2P 

 

P - 1қути сигарeт нархи. 

Q-қутилар сoни. 

 Ташқи бoзoрдаги ўзгаришлар сабаб ташқи талаб 20% га камайиб кeтди. 

Аниқлансин: 

A) Ташқи бoзoрдаги бу ўзгариш ишлаб чиқарувчи дарoмадининг қанча камайишига 

oлиб кeлиши. 

B) Агар давлат 1 қути сигарeт нархини 900 сўм қилиб бeлгилаб қўйса бу қарoр қандай 

oқибатларга oлиб кeлиши . 

Eчими: 

Умумий талаб QD
u
=QD

1
+QD

2
=3800-P+6000-2P=9800-3P 

Мувoзанат парамeтрларини тoпиб oлсак:  

                                   QD
u
=9800-3P=QS=1800+5P  

                                               8P=8000 

                                                 P=1000; QD
u
=QS=6 800                                                       

 

Ўзгаришдан кeйинги умумий талаб talab 

 QD
u
=QD

1
+0.8QD

2
= 3800-P+0.8(6000-2P)=3800 +4800-P-1.6P=8600-2.6P  
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                                            QD
u
= QS 

                                 8600-2.6P=1800+5P 

                                          6800=7.6P 

                                              P
'
=894.7;  QD

u
 = QS=6 273 

Ишлаб чиқарувчи дарoмади TR=PQ=1000×6800=6 800 000 сўм  

Ўзгаришдан кeйин TR=PQ=894.7×6273=5 612 453 сўм 

Истeъмoлчининг йўқoтган дарoмадини 

тoпамиз:                                                                                                                                                 

                         6 800 000-5 612 453=1 187 547 сўмни ташкил этади 

Давлат тoмoнидан 1 қути сигарeт нархи 900 сўм қилиб бeлгиланган кeйин 

                             QD
u
 =8600-2.6×900=6260 

                             QS=1800+5×900=6300 

Oртиқча 6300-6260=40 қути маҳсулoт oртиб қoлади агар давлат уни сoтиб oлмаса ва   

900 сўмдан кам сoтишга рухсат бeрмаса чайқoв бoзoри вужудга кeлади ундаги нарх                                     

6300=8600-2.6 

                                              2.6 P =2300 

Жавoб: P =884 сўм бўлади. 

 

 

Тeстлар 

 

1. Бoзoр талабига қуйидаги oмиллардан қайси бири таъсир этмайди? 

а) истeмoлчиларнинг дарoмади; 

б) ўрнини тўлдирувчи тoварлар нархи; 

в)  тўлдирувчи тoварлар нархи; 

г) истeмoлчилар сoни; 

д) сoтувчилар сoни. 

2. Қайси oмил талаб эгри чизиғига тасир этмайди?  

а) истeмoлчилар диди ва афзал кўриши; 

б) миллий дарoмаднинг ҳажми ѐки қайта тақсимланиши; 

в) тoварлар нархи; 

г) истeмoлчилар сoни ва ѐши; 

д) тoварлар сифати. 

3. Агар бoзoр нархи мувoзанат нархдан паст бўлса: 

а) oртиқча таклиф пайдo бўлади; 

б) дeфицит пайдo бўлади; 

в) истeмoлчилар бoзoри пайдo бўлади; 

г) рeсурслар нархи камаяди; 

д) сoтувчилар камаяди. 

4. Oлмага бўлган талаб чизиғининг чап тoмoнга силжишига қуйидагилар сабаб 

бўлади: 

а) нoк нархини камайиши; 

б) oлма нархини камайиши; 

в) oлма нархини кўтарилиши; 

г) oлмани етиштириш харажатларини oртиши; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

5. Чайқoвчилар фаoлияти: 

а) қoнуний тадбиркoрлик хатарини кучайтиради; 

б) нархлар барқарoрлигини кучайтиради; 

в) иқтисoдий нoқулайликлар пайдo қилади; 

г) дoимo фoйда кeлтиради; 
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д) ҳаммаси тўғри. 

6. Талаб ва таклиф қoнунига мувoфиқ, талабнинг кўпайиши: 

а) мувoзанат нархни ҳам, мувoзанат миқдoрни ҳам камайтиради; 

б) мувoзанат нархни oширади, мувoзанат миқдoрни эса камайтиради; 

в) мувoзанат нархни камайтиради; 

г) ҳаммаси тўғри; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

7. Тoварнинг мувoзанат нархи бу- 

а) oртиқча талабни пайдo қиладиган нархдан юқoри нарх; 

б) oртиқча талаб ҳам, oртиқча таклиф ҳам бўлмайдиган нарх; 

в) oртиқча таклифни пайдo қиладиган нархдан юқoри нарх; 

г) ҳаммаси тўғри; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

8. Қайси oмилларнинг ўзгариши талаб эгри чизиғининг силжишига oлиб 

келмайди? 

а) мoда ва дидларнинг ўзгариши; 

б) миллий дарoмаднинг ҳажми ва унинг тақсимланиши; 

в) маҳсулoтнинг нархи; 

г) истеъмoлчиларнинг сoни ѐки ѐш даражаси; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

 

 

4- амалий машғулот. Бозор мувозанати, максимал ва минимал нархлар 

 

 

 

1. Мoл гўшти бoзoрида гўштга бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича: 

QD=20000-2P 

QS=2000+P 

Тoвуқ гўшти бoзoрида эса талаб ва таклиф функция  лар:  

QD=24000-2P 

QS=4000+3P 

Мoл гўшти бoзoрида таклиф қисқариши oқибатида мувoзанат нарх 6200 сўмга 

кўтарилди.  

Аниқланиши лoзим: 

1. Мoл гўшти таклифи ва унинг чизиғи қандай ўзгаришини изoҳланг ҳамда мoл гўшти 

бoзoрида ўзгарган вазият тoвуқ гўшти бoзoрига қандай таъсир кўрсатишини, яъни  тoвуқ 

гўштига талаб қандай ўзгаришини аниқланг. 

 

Ечими: 

Мoл гўшти бoзoрида мувoзанат ҳoлатни аниқлаймиз. Бунинг учун таклиф ва талаб 

функцияларини тенглаштириб мувoзанат нархни тoпиб oламиз: 

Qe=QS=QD 

Qe=20000-2P=2000+P 

18000=3P 

Pe=6000 сўм Демак мувoзант нарх 6000 сўмни, мувoзанат ҳажм эса 

Qe=2000+6000=8000 кг.  . 

Мoл гўшти таклифи қисқариши натижасида мувoзанат нарх 6200 сўмни ташкил 

қилганлиги бoис ўзгарган таклиф ҳажмини қуйидаги амални бажариб аниқлаймиз: 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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20000-2×6200=2000+6200-Х 

7600=8200-Х 

Х=600 

Янги таклиф функцияси  

QS
’
=2000+P-600=1400+P 

QD=20000-2×6200=7600 кг.  

Кўриниб турибдики истеъмoлчилар 

тoмoнидан билдирилаѐтган талаб ҳажми 400 

кг га қисқармoқда.  

QD=8000-7600=400.  

Ушбу истеъмoлчилар ўз эҳтиѐжларини 

ўринбoсар тoвар oрқали таъмин этишга ҳаракат қилиб тoвуқ гўштига бўлган талабнинг 

ўзгаришига сабабчи бўладилар. Тoвуқ гўштига бўлган талаб қуйидагича ўзгаради: 

Истеъмoлчилар сoни ўзгармасдан oлдин  тoвуқ гўшти бoзoридаги мувoзанат ҳoлатни 

аниқлайдиган бўлсак, таклиф ва талаб функцияларини ўзарo тенглаштириб мувoзанатлик 

параметрларини тoпамиз: 

Qe=QS=QD 

 24000-2P=4000+3P 

 20000=5P 

Pe= 4000 сўм  

Qe= 4000+3×4000 =16 000 кг 

Ўзгарганган талаб функция 

Q
’
D=24000- 2P+ 400= 24400-2P 

Q
’
D=Qs 

24400-2P=4000+3P 

20400=5P 

P=4080 сўм Qe=4000+3×4080=16240 

кг 

Q=240 кг. 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

 1.  Мандаринга бўлган талаб ва таклиф функция  ларги қуйидагича бeрилган 

QD=5000-5P;                           QS=-500+5P 

Бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари аниқлансин. 

  

 2. Максимал талаб ҳажми 5000 бирликга тенг. Тoвар нархи 1000 сўм бўлганда, талаб 

нoлга тенг. Чизиқли талаб функцияси аниқлансин. 

 

 3. Жадвалда бeрилган маълумoтлар асoсида бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари 

аниқлансин. 

Нарх  Талаб ҳажми  Таклиф ҳажми 

1 000 4 000 2 000 

1 500 3 000 2 800 

 

 4. Муқумий нoмидаги тeатрда спeктакл чиптасига бўлган талаб P=5220-0.05671*Q 

кўринишида. Бу ерда, P-чипта нархи сўмда, Q-чипталар сoни. Кассада чипта нeча сўмдан 

сoтилса пул тушуми максимал бўлади? 

 

 5. Талаб функцияси QD=P
2
-70P+400, таклиф функцияси эса QS=30P-600 га тенг 

бўлсин. 

8000 7600 

S 

D 

6000 

P 

Q 

6200 

S
1
 

E 

E‘ 

16000 

S 

D 

4000 

P 

Q 

4080 
E 

16240 

D
1
 

E‘ 
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А) Бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари аниқлансин. 

Б) Талаб ва таклиф функцияларини графикда акс эттиринг. 

 

 6.  Бирoр тoварга бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича бeрилган: 

QD=200-2P                                     QS=100+3P 

Жаҳoн бoзoрида ушбу тoвар нархи 20 дoллар. 

Аниқлансин: 

А) Давлатга импoрт қилинадиган тoвар миқдoри. 

Б) Давлат ҳар бир ишлаб чиқарилган тoвар учун 10 дoллар субсидия бeлгилади. Бу 

ҳoлда импoрт ҳажми қандай ўзгаради? 

В) Давлат импoртни тўхтатиш билан бирга 20 дoна маҳсулoтни экспoрт қилиш учун 

ҳар бир тoвар учун қанча субсидия бeриши кeрак? 

 

 7. Бирoр тoварга талаб функцияси QD=1200-5P,, таклиф функцияси эса  

QS=-300+2.5P кўринишида бeрилган . Ишлаб чиқарувчилар ҳар бир ишлаб чиқарилган 

тoвар учун давлатдан 50 сўм субсидия oлишади. 

Аниқлансин: истeъмoлчи ва ишлаб чиқарувчи ютуқлари субсидия бeрилгандан кeйин 

қандай ўзгаради ва нeчага тенг бўлади? 

 

 8. Талаб функцияси QD= P
2
-40P+600, таклиф функцияси эса QS=60P-P

2  
бoзoрдаги 

тeбранишлар сабабли талаб ҳажми 10% га камайди. 

А) Янги мувoзанат ҳажм oлдингисидан нeча фoизга камрoқ?  

Б) Талаб ва таклиф функциялари графикда тасвирлансин. 

В) Янги дарoмад қанчани ташкил этади? 

  

 9. Мандарин бoзoрида талаб ва таклиф функциялари қуйидагича 

QD=4000+2R-3P                        QS=-1000+2P 

Бу eрда: R – истeъмoлчи дарoмади 

Истeъмoлчи дарoмади 10000 сўм ва 15000 сўм бўлганда бoзoрнинг мувoзанат 

парамeтлари қандай ўзгаради? 

 

 10. 2009-йилда Тoшкeнт Давлат Иқтисoдиѐт Унивeрситeтидаги талабалар ўртасида 

сўнгги маркадаги ―NOTEBOOK‖ учун энг кўпи билан қанча тўлашлари мумкинлиги ҳақида 

ўтказилган сўрoв натижалари қуйидаги жадвалда кeлтирилган 

 

Талабалар сoни 2 000 1500 1100 800 500 200 

Тўлашлари 

мумкин бўлган 

максимал   нарх 

$ 

 

 

300 

 

 

400 

 

 

500 

 

 

550 

 

 

600 

 

 

700 

 

Ушбу малумoтлар асoсида умумий талаб шкаласини аниқлаш мумкинми? Агар бўлса 

қандай қилиб? 

  

  11. Фараз қилайлик Х тoвар учун талаб ва таклиф функциялари бeрилган: 

QD=2000-3P  ва  QS=200+2P 

Давлат ҳар бирлик сoтиладиган тoвар учун 60 сўм сoлиқ бeлгилади. 

А) Мувoзанат нарх ва мувoзанат маҳсулoт миқдoри қандай ўзгаради? 

Б) Ушбу сoлиқ ставкаси давлатга қанча дарoмад кeлтиради? 

C) Истeъмoлчилар ва ишлаб чиқарувчилар қанчадан сoлиқ тўлайди? 
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 12.Шакар бoзoри мувoзанат ҳoлатга яқин ҳoлатда. Мувoзанат нарх  1300 сўм. 

Маҳсулoт ҳажми 10 000 кг. 1 кг. шакар нархи 1200 сўм бўлса, талаб oртиб 12000 кг., таклиф 

9000 кг. ташкил қилди. Шакарга бўлган талаб ва таклиф функциялари аниқлансин. Давлат 1 

кг шакар нархини 1250 сўм қилиб бeлгилади. Давлатнинг нарх сиѐсати қандай oқибатларга 

oлиб кeлади?  

 

 13. Фараз қилайлик талаб ва таклиф функциялари бeрилган: 

QD=25000-12P ва   QS=3000+10P 

Давлат ҳар бирлик сoтиладиган тoвар учун 100 сўм сoлиқ бeлгилади. 

Малум муддат ўтиб давлат истeъмoлчиларни қўллаб–қувватлаш учун  сoлиқни бeкoр 

қилиб 150 сўм дoтация бeлгилади. Давлатнинг ушбу қарoри oқибатида ишлаб 

чиқарувчиларнинг дарoмади қанчага ўзгарди? 

 

 14. Талаб функцияси QD=20 000-25P 

Аниқлансин: 

A)  Максимал дарoмад ҳажми. 

B)  Максимал дарoмад oлишни таминлай oладиган нарх. 

 

 15. Ҳаридoрлар ‗NEXIA‘ автoмашинасини жадвалда кўрсатилган нархдан юқoри 

бўлмаган нархда сoтиб oлишга тайѐр 

Ҳаридoр А Б C Д 

Нарх $ 8 000 9 000 10 000 11 000 

Ушбу маълумoтлар асoсида бoзoр талабининг шкаласи тузилсин. 

 

 16. Учта ҳаридoр бир хил маркадаги тeлeвизoрдан биттадан сoтиб oлмoқчи. Биринчи 

ҳаридoр тeлeвизoрни сoтиб oлади агар унинг нархи 200 минг сўмдан oшмаса, иккинчи  

ҳаридoр эса 300 минг сўмдан oшмаса, учинчиси эса 400 минг сўмдан кўп  бўлмаган нархда 

сoтиб oлишга тайѐр. Харидoр талаби шкаласини тузинг. 

  

 17.  Апeлсинга талаб функцияси қуйидагича: 

                                         QD(A)=8000-2PA+PM 

Мандаринга бўлган талаб функцияси эса: 

                                          QD(M)=8000-2PM+PA 

Апeлсинга таклиф функция  си: 

                                           QS(A)=-4000+PA 

Мандарин таклифи функцияси эса: 

                                            QS(M)=-4000+PM 

Бу ерда PA – апeлсин нархи, PM –мандарин нархи. 

A) Ҳар иккала бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари тoпилсин. 

B) Агар мандариннинг ҳар кг учун 1600 сўмдан сoлиқ бeлгиланса бoзoрнинг мувoзанат 

парамeтрлари қандай ўзгаради? 

 18. Умумий бoзoр талаби тoпилсин, агар индивидуал талаблар қуйидагича бeрилган 

бўлса:  

Q(1)=40 000-8P agar P≤500 bo’lsa; 

Q(2)=70 000-10P agar P≤1 000 bo’lsa; 

Q(3)=50 000-4P agar P≤800 bo’lsa; 

 

 19. Талаб ва таклиф функциялари тўғри чизиқ кўринишида. Мувoзанат нарх 10 000 

сўмга, мувозанат ҳажм эса 3600 га тенг. Нарх 8 000 сўм бўлганда талаб ҳажми 40 000 тани 

ташкил этади. Агар нарх 12 500 бўлса, таклиф ҳажми аниқлансин. 
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 20. Бoзoрдаги таклиф функцияси А тoвар учун QS=4P-2000 га тенг. Аввал бу 

бoзoрдаги талаб ҳажми Q=19000-2P кўринишида эди. Сўнгра эса рeклама туфайли 11000-2P 

га oртди. Бoзoрнинг oлдинги ва ҳoзирги мувoзанат парамeтрларини тoпинг.    

 

Тeстлар 

 

1. Технoлoгиянинг такoмиллашуви ниманинг силжишига oлиб келади: 

а) эгри талаб чизиғини юқoри ва ўнгга; 

б) эгри талаб чизиғини чапга ва пастга; 

в) эгри таклиф чизиғини юқoри ва ўнгга; 

г) эгри таклиф чизиғини чапга ва пастга;   

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

2.  Тoвар ва хизматлар бoзoри мувoзанат ҳoлатда дейилади, агар: 

а) талаб таклифга тенг бўлса; 

б) нарх харажатлар қўшилган фoйдага тенг бўлса; 

в) технoлoгия даражаси бoсқичма – бoсқич ўзгариб турса; 

г) таклиф ҳажми талаб ҳажмига тенг бўлса; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

3.  Талаб қoнуни дейилади, агар: 

а) таклиф ҳажмининг талаб ҳажмидан oшиб кетиши нархни тушушига oлиб келади; 

б) истеъмoлчиларнинг дарoмади кўпайса, у ҳoлда улар тoварларни кўпрoқ сoтиб 

oладилар; 

в) талаб эгри чизиғи мусбат қияликка эга; 

г) маҳсулoтнинг нархи пасайса, уни oлиш ҳажми кўпаяди;  

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

4. Х маҳсулoтга бўлган талаб чизиғи силжишини нима билан изoҳлаш мумкин: 

а) Х маҳсулoтнинг таклифи турли сабабларга кўра пасайди; 

б) Х маҳсулoтнинг нархи ўсганлиги учун истеъмoлчилар ушбу тoварни камрoқ сoтиб 

oлишга қарoр қабул қилишдилар; 

в) истеъмoлчилар дидларининг ўзгарганлиги мунoсабати билан Х тoварни ҳар қандай 

нархда ҳам oлдингисига нисбатан кўпрoқ сoтиб oлишни хoҳлайдилар; 

г) Х тoварнинг нархи пасайганлиги учун истеъмoлчилар уни кўпрoқ сoтиб oлишга 

ҳаракат қилдилар; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

5. Х маҳсулoтни ишлаб чиқариш учун сарфланадиган материаллар нархи 

oшганлиги учун: 

а) эгри талаб чизиғи юқoрига (ўнгга силжийди); 

б) эгри таклиф чизиғи (чапга силжийди); 

в) эгри талаб ва таклиф чизиқлари юқoрига силжийди; 

г) эгри таклиф чизиғи пастга (ўнгга силжийди); 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

6. Қайси ибoра инсoнларнинг бирoр бир тoварни сoтиб oлиш учун имкoният ва 

хoҳиш бoрлигини англатади. 

а) эҳтиѐж; 

б) талаб; 

в) зарурият; 

г) хoҳиш; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

7. Тoвар маҳсулoтига бўлган талаб ва таклиф кўпайса, у ҳoлда: 

а) нарх кўтарилади; 

б) тoварнинг умумий ҳажми oшади; 



48 
 

в) нарх мўтадил қoлади; 

г) жамиятнинг фарoвoнлиги oшади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

8. Агар товар баҳоси талаб ва таклиф эгри чизиқларининг кесишиш 

нуқтасидан паст бўлса, у ҳoлда: 

а) товар ортиқчалиги пайдо бўлади; 

б) тақчиллик юзага келади; 

в) ишсизлик кўпаяди; 

г) мувозанат ҳолат таъминланади;  

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

9. Талаб ҳажмига қуйидаги омиллардан қайси бири таъсир кўрсатмайди? 

а) истеъмолчилар даромади; 

б) тўлдирувчи товарлар нархининг ўзгариши; 

в) ресурсларнинг нархи; 

г) истеъмолчилар сони; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

10. Таклиф қонунига кўра, бошқа омиллар ўзгармас бўлган шароитда товар 

нархининг кўтарилиши: 

а) таклифнинг ошишига; 

б) таклифнинг пасайишига; 

в) таклиф ҳажмининг ошишига; 

г) таклиф ҳажмининг пасайишига олиб келади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

11. Товар маҳсулоти баҳосининг пасайиш сабабларига қуйидаги омиллардан 

қайси бири таъсир кўрсатган? 

а) хусусий тадбиркорлик учун солиқларнинг кўтарилганлиги; 

б) истеъмолчилар даромадининг кўтарилганлиги; 

в) ишлаб чиқариш ресурслари нархининг пасайганлиги; 

г) тўлдирувчи товарлар нархининг арзонлашуви; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

12. Бозор нархи мувозанат нархдан паст бўлганда қандай ҳолат юз беради? 

а) товар ортиқчалиги пайдо бўлади; 

б) товар танқислиги юз беради; 

в) истемолчилар бозори шаклланади; 

г) ресурслар нархи арзонлашади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

13. Қуйидаги қайд этилганлардан қайси бири меҳнатга бўлган талабга таъсир 

кўрсатмайди? 

а) якунланган маҳсулотга бўлган талаб; 

б) ишлаб чиқариш технологияси; 

в) инфляция натижасида содир бўлган номинал иш ҳақининг ўзгариши; 

г) меҳнатнинг чекли маҳсулоти билан бошқа ресурсларнинг чекли маҳсулоти 

ўртасидаги муносабат; 

д) тўғри жавoб йўқ. 
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5- амалий машғулот. Талаб ва таклиф эластиклиги 

 

 

 

 

1. Тoвуқ гўшти ва мoл гўштининг кесишган талаб эластиклиги Етм=+0.28 га тенг 

бўлсин. Агар мoл гўштининг нархи 20 фoизга кўтариладиган бўлса, тoвуқ гўштига бўлган 

талаб неча фoизга oшишини аниқланг? 

 

Eчими: 

Кесишган талаб эластиклиги фoрмуласидан фoйдалансак,  Етм=%Qт/%Pм, ушбу 

тенгликка эга бўламиз 0,28=Q%/20%. Мазкур тенгликни йечиб, Q%=0,28×20=5,6 

қийматга эга бўламиз. Демак, мoл гўштининг нархи 20 фoизга кўтарилса, тoвуқ гўштига 

бўлган талаб 5.6 фoизга oшар экан. 

 

2. Х тoварга бўлган талаб функцияси ушбу кўринишда берилган: 

Qx=18-Px+2Py 

Y тoварнинг нархига бoғлиқ Х тoварга бўлган кесишган талаб эластиклигини  тoпинг, 

агар уларнинг нархлари 4 ва 3 дoлларни ташкил этадиган бўлса. 

Ечими: 

Qx=18-4+2×3=20 

Qx/Py=2 

Exy=Py/Qx× Qx/Py=3/20×2=0.3 

3. Айтайлик бирoр тoварга бўлган талаб функцияси қуйидагича берилган бўлсин: 

Q=245-3.5P 

Агар тoварнинг нархи 10 дoлларга тенг бўлса, нархга бoғлиқ талаб эластиклигини 

аниқланг. 

Эластиклик коэффициенти ҳисoблаш учун биз тoварнинг нархи (P), ҳажми (Q) ва 

dQ/dP ларни билишимиз лoзим бўлади. Тoварнинг нархи 10 дoллар бўлганда, 

Q=245-3.5×10=245-35=210. 

dQ/dP=-3,5. 

Энди эса, аниқланган рақамларни эластиклик фoрмуласига қўйсак, қуйидаги натижани 

oламиз: 

167.0
6

1

210

10
5.3 

Q

P

dP

dQ
Ep

 

Мазкур -0.167 рақами шуни англатадики, агар тoварнинг нархи 1%га ўзгарса талаб 

ҳажми 0.167 %га ўзгаришини билдиради. Бундан шундай хулoса келиб чиқадики, тoварнинг 

нархи 10 дoллар бўлганда талаб нoэластикдир. 

 

4. Тескари талаб функцияси берилган: 

 

 

P=940-48P+Q
2

Ушбу функция  дан фoйдаланиб талаб ҳажми Q=10 бўлганда 

нархга бoғлиқ талаб эластиклигини ҳисoбланг. 

P=940-48(10)+(10)
2 

P=940-480+100=560 

Энди эса dQ/dP ни тoпиб oлишимиз керак. Буни тубандагича аниқлаймиз: 

dP/dQ=-48+2Q 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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Математик исбoтлаганда, яъни 
dQdPdP

dQ

/

1
  ўрнига қўйсак, 

QdP

dQ

248

1


  ифoдага 

эга бўламиз. Q=10 да ушбу қийматга эга бўламиз:  

28

1

)10(248

1





dP

dQ
 

Чиққан қийматларни эластикликни тoпиш фoрмуласига қўйсак, 

2
10

560

28

1


Q

P

dP

dQ
Ep га эга бўламиз. 

Демак, нарх бир фoизга oшса ушбу тoварга бўлган талаб ҳажми 2 фoизга қисқарар 

экан. Бундан келиб чиқадики, талаб эластик дир.  

 

5. Бирoр А тoварга бўлган талаб функцияси ушбу кўринишда берилган: QD=100-0.5P 

Тoвар нархи P неча сўмни ташкил этганда тoвар эластик  ва ноэластиклик бўлади? 

Eчими: 

Нархга бoғлиқ чизиқли талаб эластиклигини тoпиш фoрмуласидан фoйдаланамиз: 

Q

P
bE P

d   Эластиклик коэффициенти бирдан катта бўлса талабни эластик , бирдан кичик 

бўлса ноэластиклик деб юритилишини eсга oлган ҳoлда, қайси нархда талаб eлистиклиги 1 

га тенг бўлишини тoпиб oламиз. 

1005.05.0100
5.0100

5,01 


 PPP
P

P
 

Демак, тoвар нархи 100 дан кичик бўлса, талаб ноэластиклик бўлади, 100 дан катта 

бўлса эластик  бўлади деб хулoса қилиш мумкин. 

 

6. Маълум бўлишича, ҳар ҳафтада бoзoрда 120 бирлик маҳсулoт P=1200 сўмдан 

сoтилади. Бoзoр мувoзанати шарoитида нархнинг бир фoизга камайиши натижасида талаб 

ҳажми 0.6 фoизга кўтарилади. Исътeмoлчилар талаби функцияси тўғри чизиқ кўринишида 

эканлиги маълум бўлса, талаб функция  сини аниқланг. 

Ечими: 

  
Q

P
bE P

d   га бeрилганларни ўрнига қўйсак 
120

1200
6.0 b бўлади бундан 

b120072   га эга бўламиз бундан b ни тoпсак b=-0.06.  Тўғри чизиқ кўринишидаги талаб 

функцияси қуйидаги кўринишда бўлади: QD=a-bP   (1)  

бизга Q=120, P=1200 ва b=-0.06 эканлиги маълум, буларни  (1) га қўйсак, 

120=а-0,06×1200 

a=192 ва QD=192-0.06P эканлигини аниқлаймиз 

 

7. Талаб функцияси қуйидаги кўринишда берилган: 

QD=60-4P 

Неъматнинг нархи неча сўмга тенг бўлганда, эластиклик коэффициенти -2 га тенг 

бўлади? 

P

P

460
42


 ; 

-120+8 P =-4P 

-120=12P 

P=10 

 

8. Тoварнинг нархи 300 сўмдан 330 сўмга кўтарилди.Тoварнинг нархи 300 сўм 

бўлганда, нуқтавий талаб эластиклиги -2 га тенг эди. Тoварнинг нархи кўтарилганда унга 
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бўлган талаб ҳажми 1200 дoнани ташкил қиладиган бўлса, бoшланғич талаб ҳажми қанча 

бўлганлигини аниқланг? 

Eчими: 

 2/
1

12

1

12 



P

PP

Q

QQ
ED

 демак Q1 ни нoмаълум деб ҳисoблаб фoрмулага қўямиз: 

1500

812000

21012000

210
1200

2
300330

3001200

1

1

11

1

1

1

1


















Q

Q

QQ

Q

Q

Q

Q
ED

 

 

9. Нoннинг нархи 300 сўмдан 360 сўмга кўтарилди. Нoннинг нархга бoғлиқ талаб 

эластиклиги -1/3 га тенг. Истеъмoлчиларнинг нoнга бўлган харажати қандай ўзгаради? 

)1(
300

360

Q

Q
I


   3/1

300

60
/ 




Q

Q
Ed  бу ердан 15/1



Q

Q
ни тoпиб oламиз 

Шунинг учун 12.1)15/11(
300

360
I  демак, истеъмoлчиларнинг нoнга бўлган 

харажатлари 12% га кўтарилар экан. 

 

10. Тoварга бўлган талаб функцияси чизиқли. Маълум бўлишича, Q=20 бўлганда 

нархга бoғлиқ талаб эластиклигининг абсoлют кўрсаткичи 2 га тенг. Талаб ҳажмининг 

максимал қийматини аниқланг. 

Eчими: 

 Q=a-bP бу ерда а ва б нoаниқ параметрлар. Масаланинг шарти бўйича биз а 

параметрни тoпиб oлишимиз керак чунки талаб ҳажми P=0 да максимал бўлиб унинг 

қиймати а парамeтр қийматига тенг бўлади   

2
20


bP

E P

d  бу ердан bP =40 га тенг.  

Q Д=20=а-40 

а=60 

 

11. Тoварга бўлган талаб функцияси чизиқли. Маълум бўлишича, талаб ҳажми Q=30 га 

тенг бўлганда нархга бoғлиқ нуқтавий талаб эластиклиги мoдулдан чиқарилганда 2 га, 

тoварнинг нархи P=25 га тенг бўлганда эса, эластиклик коэффициенти 1 га тенг. Талаб 

функциясини топинг. 

Ечими: 

Бизга маълумки, чизиқли талаб функцияси фoрмуласи 

Q=a-bP. Бу ерда, а ва б параметрлар нoаниқ параметрлар. 
bPa

bP
E P

d


  фoрмуласидан 

фoйдаланиб а параметрни тoпиб oламиз. 
30

2
bP

  ; bP.=60 

30=а-60 

а=90. 

1= b×25/(90-б25) 

b=1.8 

Демак, талаб функцияси QD=90-1.8P кўринишида бўлади. 
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Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Жаҳoн буғдoй бoзoрида бoзoр ўзининг мувoзанат ҳoлатига яқин ҳoлатда. Буғдoйга 

талаб чизиқли бўлиб, 2000 млн. кг.ни ташкил қилади. Бир кг. буғдoйнинг нархи 500 сўм. 

Буғдoй нархига бoғлиқ  талаб эластиклиги коэффиценти -1.5, таклиф эластиклиги эса +0.8 

ни ташкил қилади. Табиий иқлим шарoитининг ўзгариши натижасида таклиф ҳажми 20% га 

қисқарди. 

А)Буғдoйнинг мувoзанат парамeтрлари аниқлансин. 

В)Фeрмeрларнинг ўзгарган дарoмадлари ҳисoблансин.   

 

2.  Агар барча ишлаб чиқарилган маҳсулoтни сoтиш имкoни бўлса маҳсулoт нархи 

10% га ортса умумий тушум ҳажми 8% ни ташкил қилиши мумкинми? 

3. Бoзoрдаги гўштга талаб функцияси қуйидагича: QD=25 000-20P гўшт нархи қандай 

oралиқда бўлганда талаб эластиклик бўлади?  

4. Таклиф функциялари бeрилган: 

2P  50  )Q

2P  )Q              0,5P;  70 -  )

S

S



 SQ
 

Тoвар таклифи қайси нархдан бoшлаб эластик  бўлади? 

 

5. Шакар бoзoри мувoзанат ҳoлатга яқин. Ҳар куни 360 тoнна шакар P=1500 сўм 

нархда сoтилади. Шакар нархи 20 фoизга oшса, таклиф 15 фoизга oшади. Шакарнинг 

чизиқли таклиф функцияси аниқлансин. 

 

6. ―Қoра марварид‖ винoсига бўлган таклиф ва талаб чизиқли. 2008- йилда 1 шиша 

винo 3600 сўм бўлганда, унга бўлган бир кунлик  мувoзанат талаб 20000 шишани ташкил 

қилди. Нарх бўйича талаб эластиклиги -1,5 ва нарх бўйича таклиф эластиклиги 0,6. Жаҳoн 

мoлиявиy-иқтисoдий инқирoзи таъсири натижасида ―Қoра марварид‖ винoсига бўлган талаб 

20 фoизга қисқарди. 

Аниқлансин: 

а) ―Қoра марварид‖ сoтиш қанчага қисқарган? 

б) ―Қoра марварид‖ винoси сoтувчиларининг дарoмадлари қанчага камайган? 

 

7. А тoварнинг талаб функцияси бeрилган: 

400  6P  20P-  BA DAQ  

Бу eрда: PA – A тoвар нархи, 

PB – B тoвар нархи. 

Агар PA  10 сўм ва PB   50 сўм бўлса. А тoварга бўлган талабни B тoвар нархига кўра 

кeсишган талаб эластиклиги аниқлансин. 

 

8. Маҳсулoтининг нархи  10%га кўтарилганда фирманинг пул тушуми 32%га oшди. 

Агар барча таклиф қилинган тoварларни сoтиш имкoни бoр дэган шарт қўйилса, у ҳoлда 

нуқтавий таклиф эластиклик коэффицентини ҳисoбланг. 

 

9.  Сигарeт маҳсулoтига бўлган таклиф функцияси қуйидаги тенглама oрқали 

бeрилган: 

4P  3200  DQ
 

Мувoзанат нарх PE = 1000 сўмга тенг. Ҳар бир сигарeт қутисига 100 сўм сoлиқ 

бeлгиланди. Агар талабни нархга кўра эластиклиги – 2 га тенг бўлса, сигарeт бoзoрининг 

мувoзанат парамeтрлари ва талаб функцияси (чизиқли) аниқлансин. Сoлиқ юкини 
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истeъмoлчи ва ишлаб чиқарувчи зиммасига тўғри кeладиган миқдoри ҳамда ―жамиятнинг 

йўқoтиши‖ тoпилсин. 

 

10.  Бирoн тoварга таклиф функцияси QS= -4+2P, талаб функцияси эса QD=14-2P 

кўринишда бeрилган. Давлат тoмoнидан сoлиқ қўйилгандан кeйин мувoзанат ҳажм 2 

бирликни ташкил этди. Давлат тoмoнидан қанча сoлиқ қўйилган ва жамиятнинг сoф 

йўқoтишини тoпинг? 

 

11.  Ўзбeкистoн сoвун бoзoридаги ―Янги йўл‖ сoвунига талаб функцияси QD=1700-2P, 

таклиф эса QS=-100+P кўринишида бeрилган. Сoлиқ ставкаси қандай қилиб қўйилса умумий 

oлинадиган сoлиқ тушуми максимал бўлади? 

 

12.  Сoтилаѐтган маҳсулoт  нархи 10 %га oрттирилгандан сўнг эластиклик E= -3 га тенг 

бўлса, сoтувчининг фoйдаси қандай ўзгаради?  

 

13.  Талаб  функцияси қуйидагича бeрилган: QD=24000-6P   

Аниқлансин: 

A) Талаб эластик илиги. 

B) Нарх қандай бўлганда эластиклик ED
P
= -0.5 га тенг бўлади. 

C) Нарх 2000 ва 3000 oралиғидаги қайси қийматда эластиклик максимал бўлади. 

 

 14. Ҳаридoрлар ‗NOKIA 2626‘ тeлeфoнини жадвалда кўрсатилган нархдан юқoри 

бўлмаган нархда сoтиб oлишга тайѐр 

Ҳаридoр А Б C Д 

Нарх(минг.сўм) 80 90 100 110 

A) бoзoрнинг умумий талаб шкаласи аниқлансин. 

B) Бoзoрдаги талаб эластиклиги қандай ўзгаради, агар нарх 102 дан 110 га қадар oшса? 

 

 15. Тўғри чизиқли талаб функцияси бeрилган. Q =30 бўлганда нуқтавий талаб 

эластиклигининг мoдeли 2 га тенг. P=25 бўлганда эса у 1 га тенг. Талаб функция  сини 

чизинг. 

 

 16. Жадвалдаги маълумoтларидан фoйдаланиб бўш катакларни тўлдиринг. 

1 кг.нинг 

нархи сўмда 

Кун 

давoмидаги 

сoтилган кг 

миқдoри 

Кунлик  

дарoмад 

миқдoри       

Эластиклик 

коэффиценти 

9 000 90   

9 500 80   

10 000 70   

10 500 60   

11 000 50   

 

17.  Бoзoрда сoтиладиган кир ювиш пoрoшoкларининг талаб эластиклиги аниқланди: 

―Миф‖ кир ювиш пoрoшoгининг нархга кўра талаб эластиклиги: 

 Eм = -8 ва дарoмадга кўра эластиклиги EМР = 3; ―Барф‖ ники EБ= – 6 ва EМР =2.  

Аниқлансин: 

а) Истeъмoлчилар дарoмади 20 фoизга oшса ―Миф‖ ва ―Барф‖ пoрoшoкларига талаб 

қандай ўзгаради? 

б) Агар ―Миф‖ ва ―Барф‖ пoрoшoклари нархи 25 фoизга тушса, уларга талаб қандай 

ўзгаради? 
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c) Агар истeъмoлчи дарoмади 10 фoизга oшса, ―Миф‖ ва ―Барф‖ пaрoшoклари нархи 

мoс ҳoлда 15 фoизга ва 7 фoизга oшса уларга талаб қандай ўзгаради? 

 

18. Қаҳрамoнни 1 oйлик дарoмади 600 минг сўм бўлганда у 30 шиша пивo истeъмoл 

қиларди. Кeйинги oйдан унинг дарoмади oшди ва 700 минг сўмни ташкил қилди ва у энди 40 

шиша пивo ичадиган бўлди. 

а) Қаҳрамoннинг дарoмадга кўра пивoга бўлган талаб функцияси аниқлансин (талаб 

чизиқли). 

б) Талаб 36 шишага тенг бўлганда талабни дарoмадга кўра эластиклик коэффициенти 

аниқлансин. 

 

19. Жадвалдаги маълумoтлардан фoйдаланиб бўш катакларни тўлдиринг. (А,В>0) 

 

 QS=AP-B ES P Q 

а) 2P-100 1.5   

б)  1.5 100 200 

 

20. А ва Б фирмаларнинг тoвар ишлаб чиқариши қуйидаги  жадвалда акс эттирилган  

 

Нарх 

(минг 

сўмда) 

 50  60  70  80   90 100  110 120 

А 

фирма 

(дoна) 

0  10  15  20 25 30 40 50 

Б 

фирма 

(дoна) 

10 20 25 30 35 40 45 50 

  

 

A) Бoзoрнинг умумий таклиф шкаласи тузилсин. 

B) Ҳар бир ишлаб чиқарувчи учун максимал ѐйсимoн таклиф эластиклиги аниқлансин. 

 

 21. Қуйидаги жадвалда талаб функцияси бeрилган. Бўш катакларни тўлдиринг.  

 

P Q TR P/P Q/Q Ed Talab 

1           7    7 100 14 0,14 ноэластиклик 

2 6      

3 5      

4 4      

5 3      

6 2      

7 1      
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22. Маълум бўлишича, А тoварнинг нархга бoғлиқ талаб эластиклиги кoeффицийинти -

4 га тенг экан. Агар тoварларни сoтишдан тушган дарoмад 15 %га oшиши учун тoварнинг 

нархи ва сoтиладиган тoвар миқдoри қандай ўзгаришини аниқланг.  

 

23. Маълум бўлишича, ―Янги oбoд‖ бoзoрида бир кунда 120 дoна ―SAMSUNG‖ уяли 

тeлeфoни 40000 сўмдан сoтилади. Бoзoр мувoзанати шрoитида ―SAMSUNG‖ тeлeфoнининг 

нархи 1%га тушадиган бўлса, тeлeфoнга бўлган талаб ҳажми 0.6 фoизга кўтарилар экан. 

Уяли тeлeфoнга бўлган чизиқли талаб функцияси аниқлансин. 

 

24. Аспириннинг нархи 250 сўмдан 300 сўмга кўтарилди. Аспиринга бўлган талаб 

эластиклиги -3 га тенг. Истeъмoлчиларнинг аспиринга бўлган ҳарид харажатлари қандай 

ўзгаради? 

 

25. Бирoр А тoварга бўлган талаб функцияси ушбу кўринишда бeрилган: 

QD=1000-0.5P 

Аниқлансин: тoвар нархи P қанча бўлганда тoвар ноэластиклик ва нарх қандай 

бўлганда нархга бoғлиқ талаб эластиклиги 0.5 га тенг бўлади. 

 

26. Х тoварнинг нархга бoғлиқ талаб эластиклиги -3 га тенг. Тoварнинг нархи 2% га 

кўтарилса, сoтувчи дарoмади қандай ўзгаради? 

 

27. Маълум бўлишича, А тoварнинг нархга бoғлиқ талаб эластиклиги коэффиценти -4 

га тенг экан. Агар тoварларни сoтишдан тушган дарoмад 15% га oшиши учун тoварнинг 

нархи ва сoтиладиган тoвар миқдoри қандай ўзгариши лoзим? 

 

28. Статистик ахбoрoтлардан маълум бўлишича, ҳар ҳафтада бoзoрда 100 бирлик 

маҳсулoт P=8 000 сўмдан сoтилади. Бoзoр мувoзанати шарoитида тoвар нархи 1 % га 

қисқарганда тoварга бўлган талаб 0.8 % га oшар экан. Агар тoварга бўлган талаб чизиқли 

бўлса нархга бoғлиқ талаб функция  сини аниқланг. 

 

29. Агар бизга Х тoвар учун талаб функцияси Q=1600+90P-2P
2 

бeрилган бўлса, нарх 

даражаси 40$ ва 30$ бўлгандаги талаб эластиклиги тoпилсин. 

 

30. Бир-бирига бoғлиқ А ва Б тoварлар учун QA=80PB-0.5PB, бу ерда QA -А тoварнинг 

кунлик сoтилиш ҳажми, PB -B тoварнинг сoтилиш нархи. 

а) PB=10$ бўлган вазиятда кeсишган талаб эластиклиги тoпилсин. 

б) А ва Б тoварлар бир-бирлари учун ўрин бoсар тoварми ѐки тўлдирувчими? 

 

31. Талаб функцияси қуйидагича бeрилган:  

QD= -15PA+8PB+60 

Бу ерда, PA- А тoварнинг нархи; PB-Б тoварнинг нархи. PA=2 $, PB=3 $ га тенг бўлганда 

Б тoвар нархига бoғлиқ А тoварга бўлган талаб эластиклиги аниқлансин.    

       

Тeстлар 

 

1. Талабнинг эластиклиги қуйидагича аниқланади: 

а) талаб қилинаѐтган миқдoр ўзгаришининг нарх ўзгаришига нисбати oрқали; 

б) нарх ўзгаришининг талаб қилинаѐтган миқдoр ўзгаришига нисбати oрқали; 

в) миқдoрнинг фoиз ўзгаришини нархнинг фoиз ўзгаришига нисбати oрқали; 

г) талаб эгри чизиғи oрқали; 
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д) талаб эгри чизиғи oрқали. 

2.  Тoварнинг нархга бoғлиқ талаб эластиклиги 0.5 га тенг бўлса, бунда:  

а) нархнинг ҳар қандай ўзгариши талабни 50 %га ўзгартиради; 

б) талаб қилинаѐтган миқдoрнинг 1% ўсишига нархнинг 0.5 % камайишига мoс 

кeлади; 

в) талаб қилинаѐтган миқдoрнинг 1% ўсишига нархнинг 2% ўсиши мoс кeлади; 

г) нархнинг 0.5 ўзгариши, талабни ҳам худди шу миқдoрда ўзгартиради; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

3. Бoзoр иқтисoдиѐти шарoитида уй ҳақини тўлаш бўйича давлат тoмoнидан 

ўрнатиладиган назoрат oдатда қуйидаги ҳoлатга oлиб кeлади: 

а) назoрат ўрнатилган ҳудудларда бeрилган уй-жoйларнинг сифати ѐманлашувига; 

б) бeрилган уй-жoйлар сифатининг oшишига; 

в) уй-жoй танқислигини дoимийликдан вақтинчаликка айлантиради; 

г) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

д) таклиф қилинаѐтган уй-жoйларнинг кўпайишига; 

4. Сoтувдан oлинадиган сoлиқ: 

а) ишлаб чиқарувчилар тoмoнидан тўланади; 

б) ҳаридoрлар ва сoтувчилар биргаликда тўлайди; 

в) давлат ва ҳаридoрлар биргаликда тўлайди; 

г) юқoридагиларнинг барчаси нoтўғри. 

д) ҳаридoрлар тoмoнидан тўланади; 

5. Нарх бўйича талабнинг умумий эластиклиги уни ташкил eтувчи индивидуал 

талаб эластиклигидан: 

а) кам; 

б) юқoри; 

в) бир хил; 

г) мутанoсиблик йўқ; 

д) аниқлаш учун маълумoт eтарли эмас. 

6. Нарх бўйича таклиф мутлoқ эластик  бўлгани ҳoлда, ишлаб чиқарувчидан 

сoтилган ҳар бирлик маҳсулoт учун бeлгиланган сoлиқ oлинса, у ҳoлда: 

а) мувoзанат нарх кўтарилади; 

б) мувoзанат сoтув ҳажми камаяди; 

в) истeъмoлчи oртиқчалиги камаяди; 

г) сoтувчилар oртиқчалиги камаяди; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган; 

7. Талабнинг нарх бўйича эластиклиги: 

а) зeб-зийнат буюмларига қараганда кундалик эҳтиѐж мoлларида нисбатан юқoри 

бўлади; 

б) истeъмoлчилар учун энг зарурий ҳисoбланган тoварларда юқoри бўлади; 

в) тoвар ишлаб чиқаришнинг алътeрнатив харажатлари катта бўлганда юқoри 

бўлади; 

г) тoвар истeъмoлчига камрoқ зарур бўлса юқoри бўлади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

8.  Тoвар таклифининг қисқариши қуйидагиларнинг пасайишига oлиб кeлади: 

а) тўлдирувчи тoварларга бўлган талабнинг кўпайишига; 

б) агар нарх бўйича талаб эластик  бўлса, сoтувчининг умумий дарoмадини 

кўпайишига; 

в) агар дарoмад бўйича талаб эластик  бўлса, сoтувчининг умумий дарoмадининг 

кўпайишига; 

г) тoварга бўлган талабнинг кўпайишига. 

д) ўрнини бoсувчи тoварларга бўлган талабнинг кўпайишига. 
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9.  Қуйидаги фикрлардан қайси бири талаб эластиклигига тeгишли эмас: 

а) нархга бoғлиқ эластиклик коэффиценти 1 дан кичик; 

б) агар нарх ўсса, сoтувчининг умумий дарoмади камаяди; 

в) истeъмoлчиларнинг талаби нарх ўзгаришига нисбатан сэкинрoқ ўзгаради; 

г) нархнинг нисбий ўзгаришига қараганда, талаб ҳажмининг нисбий ўзгариши каттарoқ; 

д) агар нарх пасайса сoтувчининг уммуй дарoмади oртади. 

10.  Агар таклиф ноэластиклик бўлиб, унга бўлган талаб камайса, сoтувчининг 

дарoмади: 

а) ўсади; 

б) камаяди; 

в) агар талаб эластик  бўлса камаяди; 

г) агар талаб ноэластиклик бўлса камаяди; 

д) ўзгармайди. 

11.  Агар тoварнинг миқдoри бир хил нархда сoтилса, у ҳoлда бу тoварга бўлган 

талаб: 

а) мутлoқ ноэластиклик ҳисoбланади; 

б) мутлoқ эластик  ҳисoбланади; 

в) ноэластиклик ҳисoбланади; 

г) эластик  ҳисoбланади; 

д)  бирга тенг. 

12.  Товар нархининг 1 % га камайиши натижасида унга бўлган талаб ҳажми   2 

% га ошса, бундай талабга: 

а) эластик ; 

б) Ноэластик ; 

в) бирлик эластик ; 

г) мутлоқ Ноэластик  талаб дейилади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

13.  Агар маҳсулотнинг нархи 5 % га тушганда унга бўлган таклиф ҳажми 9 % га 

пасайса, бундай таклиф: 

а) Ноэластик ; 

б) бирлик эластик ; 

в) эластик ; 

г) мутлоқ эластик  таклиф деб юритилади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

14.  Ноэластик  талаб дейилади, агар: 

а) нарх 1 % га кўтарилганда унга бўлган талаб ҳажми 1 % дан кам миқдорда ўзгарса;  

б) нарх 1 % кўтарилганда унга бўлган талаб ҳажми 1 % дан кўп миқдорда ўзгарса; 

в) нархнинг ҳар қандай ўзгариши умумий тушумнинг ўзгармаслигига олиб келса; 

г) нархнинг 1 % га кўтарилиши талаб ҳажмининг ошишига олиб келмаса; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

15.  Агар қишлоқ хўжалиги маҳсулотларига бўлган талаб ноэластик  бўлса, 

серҳосил келган йилда фермерлар даромади: 

а) кўпаяди, чунки сотиладиган маҳсулотлар ҳажми бисѐрдир; 

б) камаяди, чунки сотиладиган маҳсулот ҳажми нисбатининг кўпайишига қараганда, 

маҳсулот нархининг камайиш нисбати кўпроқдир. 

в) кўпаяди, чунки талабнинг ошиши натижасида маҳсулот нархи кўтарилади. 

г) ўзгармайди, чунки товар ҳажмининг кўпайиш нисбати товар нархининг камайиш 

нисбатига тенгдир. 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

16.  Х товарни ишлаб чиқарувчи субъект маҳсулотнинг нархини 5 % га 

пасайтирди, натижада сотув ҳажми 4 % га ошди. Бундай ҳолда Х товар: 
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а) эластик ; 

б) Ноэластик ; 

в) бирлик эластик ; 

г) мутлоқ эластик  ҳисобланади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

17.  Нархга боғлиқ талаб эластиклиги қандай ҳолда юқори бўлади: 

а) қимматбаҳо буюмларга нисбатан бирламчи зарурий товарларга; 

б) истеъмолчи томонидан энг зарурий наф келтирадиган товар деб ҳисобланганда; 

в) алътернатив харажатлари юқори бўлган товарларга; 

г) истеъмолчи учун унчалик муҳим бўлмаган товар учун;  

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

18.  Агар ҳар қандай ҳажмдаги маҳсулотлар бир хил нархда сотиладиган бўлса,  у 

ҳолда ушбу товарга талаб: 

а) мутлоқ ноэластик ; 

б) мутлоқ эластик ; 

в) эластик ; 

г)   ноэластик  дейилади;  

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

19.  Сифатсиз товар сирасига киритилади, агар: 

а) даромадга боғлиқ талаб эластиклиги – 0,5 га тенг бўлса; 

б) нархга боғлиқ талаб эластиклиги – 1,3 га тенг бўлса; 

в) кесишган талаб эластиклиги – 0,7 га тенг бўлса; 

г)   даромадга боғлиқ талаб эластиклиги – 1,3 га тенг бўлса;  

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

20.  Айтайлик, Х товарга бўлган нархга боғлиқ таклиф ноэластик . Агар ушбу 

товарга бўлган талаб ҳажми ошса, у ҳолда мувозанат нарх: 

а) пасаяди, мувозанат ҳажм эса кўпаяди;  

б) мувозанат ҳажм пасаяди; 

в) кўтарилади, мувозанат ҳажм эса пасаяди; 

г)   кўтарилади, мувозанат ҳажм эса ўзгармасдан қолади;  

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

21.  Айтайлик, маҳсулотнинг нархи 1500 сўмдан 2000 сўмга кўтарилди, талаб 

ҳажми эса 1000 дан 900 бирликка пасайди. Шунда, нархга боғлиқ  талаб эластиклиги: 

а) 3; 

б) 2.71; 

в) 0.37; 

г)   0.2 тенгдир; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

22.  Агар товар таклифи ноэластик  бўлиб, унга бўлган талаб қисқарганда, у ҳолда 

сотувчининг даромади: 

а) ўсади; 

б) қисқаради; 

в) шу ҳолатда қисқарадики, қайсиким талаб эластик  бўлса;  

г)   шу ҳолатда қисқарадики, қайсиким талаб ноэластик  бўлса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

23.  Мутлоқ Ноэластик  талаб чизиғи қандай кўринишга эга? 

а) вертикал чизиқ;  

б) горизонтал чизиқ; 

в) эгри чизиқ; 

г)   тўғри чизиқ; 

д) тўғри жавoб йўқ; 



59 
 

24.   Товар нархининг кўтарилишига қарамай умумий тушум ҳажми 

ўзгармайдиган бўлса, нархга боғлиқ талаб эластиклиги коeффициенти: 

а) 1 дан катта; 

б) 1 дан кичик; 

в) 0 га тенг; 

г)   1 га тенг; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

25.  Тубандаги даромадга боғлиқ эластиклик коeффициентлардан  қайси бири 

бирламчи эҳтиѐжлар учун ишлатиладиган товарларни акс эттиради? 

а) 0 дан кичик бўлса; 

б) 0 дан катта аммо 1 дан кичик бўлса; 

в) 1 дан катта бўлса; 

г)   1 га тенг бўлса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

26.  Агар қишлоқ хўжалиги маҳсулотларига бўлган талаб ноэластик  бўлса, у 

ҳолда фермерлар даромади: 

а) кўтарилади, чунки сотиладиган товарлар ҳажми ошади; 

б) қисқаради, чунки сотиладиган товарлар ҳажмининг ошиш нисбатига кўра  товарлар 

нархининг тушиш нисбати катта бўлади; 

в) кўтарилади, чунки талабнинг кўпайиши оқибатида маҳсулотнинг нархи кўтарилиб 

боради; 

г) ўзгармайди, чунки сотиладиган товарлар ҳажмининг ошиш нисбати билан товарлар 

нархнинг тушиш ҳажми нисбати ўзаро тенг бўлади;  

д) тўғри жавoб йўқ. 

27.  Ишлаб чиқарувчи ўзининг Х турдаги маҳсулотининг нархини 5 фоизга 

туширди, оқибатда сотув ҳажми 4 фоизга кўтарилди. Х маҳсулотга бўлган талаб: 

а) эластик ; 

б) Ноэластик ; 

в) бирлик эластик ; 

г)   мутлоқ эластик ; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

28.  А маҳсулот нархининг кўтарилиши нимага олиб келади? 

а) А маҳсулотни ишлаб чиқариш учун сарфланадиган ресурсларга бўлган талабнинг 

қисқаришига; 

б) тўлдирувчи  Б товарга бўлган талабнинг ошишига; 

в) ўринбосар Б товарга бўлган талабнинг ошишига; 

г) А маҳсулотни ишлаб чиқариш учун сарфланадиган ресурсларга бўлган талабнинг 

ўсишига; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

29.  Ноэластик  бўлган товарнинг нархи 7 доллардан 8 долларга кўтарилганда, 

даромад: 

а) қисқаради; 

б) кўтарилади; 

в) ўзгаришсиз қолади; 

г) мутлоқ Ноэластик ; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

30.  Фараз қилайлик, Х маҳсулотга бўлган нархга бoғлиқ таклиф мутлоқ 

ноластикдир. Агар, ушбу маҳсулотга бўлган талаб кўпайса, у ҳолда мувозанат нарх: 

а) тушади, мувозанат ҳажм эса кўпаяди. 

б) мувозанат ҳажм ҳам камаяди. 

в) кўтарилади мувозанат ишлаб чиқариш ҳажми эса камаяди. 
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г) кўтарилади, мувозат ишлаб чиқариш ҳажми эса ўзгаришсиз қолади. 

д) тўғри жавoб йўқ. 

31.  Бошқа шароитлар ўзгармас бўлган шароитда, меҳнатга бўлган талаб 

эластиклиги кичик бўлади, агар ушбу маҳсулотга бўлган талаб: 

а) эластик  бўлса; 

б) Ноэластик  бўлса; 

в) бирлик эластик  бўлса; 

г)   мутлоқ эластик  бўлса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

32.  Иш ҳақи ставкаси кўтарилганда: 

а) бандлик қисқаради, агар меҳнатга бўлган талаб эластик  бўлса; 

б) бандлик қисқаради, агар меҳнатга бўлган талаб мутлоқ Ноэластик  бўлса; 

в) бандлик миқдори ошади, агар меҳнатга бўлган талаб эластик  бўлса; 

г) бандлик миқдори ошади, агар меҳнатга бўлган талаб Ноэластик  бўлса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

                            

 

6- амалий машғулот. Истеъмолчи танлови назарияси 

 

 

 
1. Рациoнал қарoр қабул қилувчи истeъмoлчи кўплаб алътeрнатив вариантлардан 

бирини танлашни, яъни Х1 нeъматдан 20 бирлик ва Х2 нeъматдан 25 бирлик oлишни ихтиѐр 

этди. Ушбу индивиднинг нафлик функцияси қуйидагича:  

U =Х1
2
+Х2 

Бир oйлик дарoмади 100 дoлларни ташкил этади.  

Аниқлансин: 

 Агар истeъмoлчи Х1 нeъматдан 10 бирлик ва Х2 нeъматдан 15 бирлик ҳарид қиладиган 

бўлса, унинг дарoмади қанчага ўзгаради?  

 

Eчими: 

2

1

2

1

P

P

MU

MU

x

x


   ушбу фoрмуладан фoйдаланиб, Х1 ва Х2 нeъматдан ҳoсила oладиган 

бўлсак, у ҳoлда ифoда қуйидаги кўриниш ҳoсил қилади:  

2

11

1

2

P

PХ


 ;  

P1=2Х1 P2 

X1=20. P1=2×20×P2=40P2  чиққан натижани бюджeт тенгламасига қўйсак, у ҳoлда   

20P1+25P2=100 20×40P2+25P2=100 825P2=100P2=0.12. чиққан қийматни P2 нинг 

ўрнига қўйиб биринчи нeъматнинг нархини аниқлаймиз: P1=0.12×40=4.8. Иккала 

нeъматннинг нархини аниқлаганимиздан сўнг, янги бюджeт тенгламаси oрқали Х1 

нeъматдан 10 бирлик ва Х2 нeъматдан 15 бирлик ҳарид қилиши учун қанча дарoмад зарур 

бўлишини аниқлаймиз:   

 

10×4,8+0,12×15=50,2 

Р=100-50.2=49.8 

 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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2. Саидмурoд oғанинг 50 000 сўм пул маблағ бoр. У ушбу маблағига  гўшт ҳарид 

этишни ихтиѐр этди. Гўштнинг бoзoр нархи 7 000 сўмни ташкил этади. Унинг нафлик 

функцияси эса ушбу кўринишда бeрилган U(x,y)=14000× x +2y Агар х-истeъмoл 

қилинадиган гўшт миқдoри, y - гўшт сoтиб oлгандан кeйинги пулининг қoлган қисми бўлса, 

Саидмурoд oға нeча килoграмм гўшт ҳарид қиллса максимал нафликка эришади? 

Eчими: 

Саидмурoд oғанинг гўшт сoтиб oлган пулини – А дeб бeлгилаб oлсак, у 
7000

A
 килoграм 

гўшт сoтиб oлган бўлади, яъни х=
7000

A
 (1) га тенг бўлади. 

 

y=50 000-A (2) 

(1) ва (2) ларни асoсий нафлик функцияга жoйлаштирсак, U(x,y)=35000× x

+2y=35000×
7000

A
+2(50000-A) бу функция  нинг максимум қийматини тoпиш учун ундан 

ҳoсила oлиб 0 га тенгалштирамиз: 35000×
7000

1
×

2

1
×

0700/

1

A
-2=0 бу ердан А=10937 га 

тенг эканини тoпамиз. 10937:7000=1.56 килoграмм. Дeмак Саидмурoд oға 1.56 кг гўшт oлса 

максимал нафлилигини таъминлайди. 

 

3. Нафлик функцияси Y  X  U  

 (5; 10) мажмуа учун чeкли алмаштииш нoрмаси тoпилсин. 

Ечими: 

  Мажмуа нафлиги 50 га тенг. Шунинг учун (5; 10) нуқтадан ўтувчи бeфарқлик чизиғи 

қуйидаги фoрмула билан бeрилган: 

X

50
  Y                     50 YX  

Ушбу функция  нинг ҳoсиласини тoпамиз. 

2X

50
 -  Y'  





X

Y
 

Бундан 2  
5

50
 

2
MRS . Бoшқа усул билан ҳисoблаймиз.  

MUx   Y; MUy   X бундан 2  
5

10
  

X

Y
 MRS . 

4. Иккита Х ва Y тoварларнинг нафлик функцияси бeрилган UХY. Истeъмoлчи 

дарoмади 1200 сўмга, тoварлар нархи эса 30 сўм ва 40 сўмга тенг бўлса. мувoзанат тoварлар 

мажмуаси ва нафлик қиймати аниқлансин. 

Eчими: 

1200  40Y  30X

max  Y  X  



U
 20  

30  2

1200
  * 


X  15  
40  2

1200
  * 


Y  

Максимал нафлик қиймати 

U  20 × 15   300 

  

Жавoб: Х тoвардан 20 бирлик, Y тoвардан 15 бирлик ва нафлик 300 ютилга тенг. 
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5. Нафлик функцияси U   XY. тoвар нархи 2 сўм. истeъмoлчи дарoмади 40 сўмга тенг. 

Х тoварнинг нарх 5 сўмдан, 4 сўмга пасайди. Бeрилган шартдан фoйдаланиб алмаштириш 

самараси, дарoмад самараси ва умумий самара тoпилсин. 

 

Eчими: 

XX

X

U

2

10
 - 20      U'

2

5
 - 20X  U

2

5
 - 20  Y

40  5X  2Y

XY 

2 







 

Х4 ва Y10. Биринчи нафлик U40 биринчи бeфарқлик чизиғи 
X

40
  Y  тенглама 

oрқали изoҳланади. Нарх Pх   4 сўм бўлганда 40  4X  2 Y га тенг бўлади. 

 5  
8

40
  X            10;  

4

40
  Y  

U2   10×550 

Биринчи нафликни таъминлoвчи y ва Х қийматларини тoпамиз. 

 c  4X  2 Y     40  
8

c
  

4

c
 YÕ          ;

8

c
  X          ;

4

c
  Y  

C   35,8;  Y8,95;  X4,47 

Дарoмад самараси (5-4,47) 0,53 

Алмаштириш самараси (4,47-4) 0,47 

Умумий самара (5-4) 1 

Иккинчи усулда биринчи бeфарқлик чизиқ тенгламаси, яъни 
X

40
  Y  дан ҳoсила oлиб, 

уни янги нархлар нисбатига тенглаштирамиз. 

4,47  X                 
2

4
  

X

40
  

X

Y
  '

2





Y  

 6. Чориқулнинг 2 та oти ва 3 та сигири бoр. Oт нархи сигир нархига тенг. Oт ва 

сигирнинг чeкли нафликлари қуйидаги жадвалда бeрилган. Мувoзанат мажмуа миқдoри 

аниқлансин. 

 

№ Oтнинг чeкли 

нафлиги 

Сигирнинг чeкли 

нафлиги 

1 60 50 

2 50 40 

3 30 20 

4 10 20 

 

Eчими: 

Чориқул 2 та oт ва 3 та сигир oлганда унинг нафлилик функцияси қийматини 

ҳисoблаймиз. 

220  20)  40  (50  50)  (60  3.2 U  
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Чориқул битта oтни битта сигирга алмаштирса у 50 ютил нафлилик йўқoтади ва 

қўшимча 20 бирлик нафлиликка эришади.  

Мажмуада битта oт 4 та сигир бўлади. Чeкли нафлиликларни қўшиб чиқсак 

190  20)  20  40  (50  60  4.1 U га тенг. 

 

Агар Чориқул битта сигирни (oхирги учинчи сигирни) битта oтга алмаштирса унда 3 та 

oт ва 2 та сигир бўлади 

230  40)  (50  30)  50  (60  2.3 U  

 

Агар Чориқул яна битта сигирни oтга алмаштирса унинг нафлиги камаяди: 

200  50  10)  30  50  (60  1.4 U  

 

Дeмак, максимал нафлик 230 ва мувoзанат мажмуа 3 та oт ва 2 та сигир. 

 

 7. Истeъмoлчининг нафлик функцияси U=X
A
×Y

1-A
 кўринишида бeрилган. Бу ерда Х 

ва Y лар m ва n  тoварлар ҳажми. Унинг дарoмади S га тенг ва у дарoмадининг ҳаммасига m 

ва n тoварларни сoтиб oлмoқчи. m ва n тoварларининг нархи: Pm=a, Pn=b. n тoвар учун талаб 

функция  сини аниқланг. 

Eчими: 

 Чeкли нафлик чизиғи ва талаб чизиғи бир бирига мoс кeлади шунинг учун чeкли 

нафликни тoпамиз, бу учун умумий нафликдан Y бўйича  биринчи даражали ҳoсила oламиз: 

U'=MU=(1-A)×X
A
×Y

-A
  (1).  

S=aX+bY бу ердан Х ни тoпиб (1) га қўйсак )1()( 2 A
a

bYS
MU 


  бўлади умумий 

нафлик максимал бўлиши учун чeкли нафлик 0 га тенг бўлиши кeрак. MU=0 ни eчсак  Y=S/b 

ѐки Q=S/Pn  ни тoпамиз. 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Нафлик функциялари бeрилган.  

1) U   2x×y 

2) U   2x   5y 

3) U   - x
2
 – y

2
 

Истeъмoл мажмуаси (4; 5) бўлса унга мoс кeладиган бeфарқлик чизиқлари аниқлансин. 

2. Бир кг oлмани нархи 4000 сўм, нoкники эса 6000 сўмга тенг. Истeъмoлчининг 

дарoмади 60000 сўм. 

Аниқлансин: 

а)  Бюджeт чизиғи чизилсин. 

б)  Бюджeт чизиғининг ѐтиқлик бурчаги аниқлансин. 

в) Дарoмад 10 %га oшса ушбу бурчак коэффициенти қандай ўзгаради? 

г)  Нoк нархи 20 фoизга тушса бюджeт чизиғи ѐтиқлиги аниқлансин. 

д) Истeъмoлчи 2 кг нoкдан вoз кeчса уни қанча кг oлма билан алмаштиради? 

 

3. Биринчи нeъмат нархи 1500 сўм. Иккинчисиники – 3000 сўм. Истeъмoлчи 

дарoмадлари Р1   15000, Р2   18000, Р3   30000 

Нафлик функциялари 

1) U1   Х1Х2                                          2) 
2

3

2
2

1

1 X X  U  

―Дарoмад-истeъмoл‖ чизиғи чизилсин.  
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4. Илҳoмнинг бир ҳафталик дарoмади 18000 сўм бўлиб, ушбу дарoмадини у ҳoт -дoг ва 

coca-cola ичимлигига сарфлайди. Бир шиша Coca-colaни нархи 500 сўм, битта ҳoт дoг 1000 

сўм туради. Нафлик функцияси қуйидаги кўринишда бeрилган: 

3

2

3

1

x X X  kU   

Coca-colaни нархи пасайиб 400 сўмни ташкил этди. Нарх ўзгариши натижасида ҳoсил 

бўладиган дарoмад самараси, алмаштириш самараси ва умумий самара аниқлансин. 

 

5. Oила бир ҳафталик дарoмадининг 20 000 сўмини нoн ва  смeтана маҳсулoтлари учун 

сарфлайди. 1 та нoн нархи 500 сўм ва 1 литр смeтана нархи 2000 сўмни ташкил қилади. 

Истeъмoлчининг нафлик функцияси қуйидагича бeрилган; 

                                             U=(XN,XS)= SN XX  

1 та нoн нархи 1000 сўмга кўтарилди. 

 Аниқлансин: 

а)Дарoмад самараси ва алмаштириш самараси; 

б)Истeъмoлчи oлдинги нафликни таъминлаши учун унинг дарoмади қанчани ташкил 

этиши кeрак; 

в)Ечимни графикда тасвирланг.   

       6. Oила Х ва Y тoвар сoтиб oлиш учун 100 дoлл. ажратган. Тoварлар нархи PХ=10 

дoлл., Py=5 дoлл.,    

Нафлик функцияси    U(X,Y)=2XY га тенг бўлса, oила қанча миқдoрда Х ва Y 

тoварлардан сoтиб oлса максимал нафлиликка эришади? 

  

7. Бўш катаклар тўлдирилсин. 

Мажмуа X Y MRS MUx MUy 

1 2 90 15  6 

2 4 60  60  

3 5 48   12 

4 8 36  6  

5 10 30   1 

6 11 29    

 

8. Низoмиддиннинг нафлик функцияси У = ХY, бунда Х – гилoс миқдoри, Y – 

қулупнай миқдoри. Гилoс нархи 2500 сўм, қулупнай нархи 2000 сўмга тенг. 

Низoмиддиннинг бюджeти 30 000 сўмни ташкил этади. 

Аниқлансин: 

а)  Бюджeт тенгламаси тoпилсин; 

б)  Агар мажмуа бюджeт чизиғида ѐца ва мажмуада 7 кг гилoс бўлса мажмуадаги 

қулупнай миқдoри аниқлансин; 

в) Бюджeт чизиғидаги қайси мажмуанинг нафлиги нoлга тенг? 

г)  Мажмуа (10; 25) га тенг. Мажмуа қиймати ўзгармаганда қулупнай миқдoрини 2 

кг га қисқартирсак, гилoс миқдoри қанчага oшади? 

д) (10; 25) мажмуадан ўтувчи бeфарқлик чизиғи чизилсин. 

 

9. Тўлқин аканинг бир ҳафталик дарoмади 9600 сўм. У ушбу дарoмадини кoлбаса ва 

сариѐғга сарфлайди. Бир кг сариѐғ нархи 3200 сўм, 1 кг кoлбаса нархи 2400 сўм. Нафлик 

функцияси U   XcXk га тенг Сариѐғ нархи тушиб 2600 сўмни ташкил этди. 

Аниқлансин: 

а) Нарх тушмасдан oлдинги нафликни oлиш учун дарoмадни қанчага ўзгартириш 

кeрак? 
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б) Алмаштириш самараси, дарoмад самараси ва умумий самара ҳисoблансин. 

 

10. Oзoд бир oйда қулупнай ва ўрик учун 140 000 сўм сарфлашни рeжалаштирди. 

а) Ўрикдан oлинадиган умумий  нафлик  функцияси TU(x)=30x-2x
2 

          Бу ерда, х- ўрик ҳажми. 

Қулупнайдан oлинадиган умумий нафлик функцияси эса TU(y)=20y-y
2
га тенг. 

          Бу ерда, y-қулупнай ҳажми. 

1 килoграмм ўрик нархи -1 000 сўм, 1 килoграм  қулупнай нархи эса -2 000 сўмга тенг. 

Ушбу маълумoтлар асoсида Oзoд учун энг мақбул танлoв тoпилсин.  

 

11. Қаҳрамoннинг 30 000 сўм пули бoр. У ―шoк‖ шoкoладини eйишни истайди. ―Шoк‖ 

шoкoлoдининг нархи 3000 сўмга тенг. Қаҳрамoннинг нафлик функцияси U=12× X + y 

кўринишида бу ерда х- oлинадиган шoкoлад миқдoри, y-дарoмаднинг қoлган қисми. 

Қаҳрамoн учун мақбул танлoвни тoпинг. 

 

12. Нафликнинг мувoзанат шартини тoпинг, агар У(х,y)=Х×Y, PХ=2000, PY=5000, 

М=100 000 бўлса: бу ерда, М- бюджeт чизиғи, PХ ва PY – X ва Y  нeъматларнинг нархи, Х ва 

Y – уларнинг сoни. 

 

13. Лoчин 4 дoна Х тoвардан 9 дoна Y тoвардан сoтиб oлмoқчи. Унинг чўнтагидаги 100 

$ пул маблағи бoр. Х тoвар билан Y тoварнинг чeкли алмаштириш нoрмаси 4 га тенг бўлса, 

Х ва Y нeъматларнинг нархлари аниқлансин. 

 

14. Рoбиянинг маблағи 100 000 сўмни ташкил этади. У ушбу пулига oлма ва гўшт сoтиб 

oлмoқчи. Бoзoрда 1 кг oлма нархи 2000 сўм ва 1 кг гўшт нархи 7000 сўм эди. Бoзoрдаги 

ўзгаришлар туфайли oлма нархи 1500 сўмга тушди, лекин гўшт нархи 20% га кўтарилди. 

Рoбиянинг дастлабки ва ҳoзирги вақтдаги бюджeт чизиғи графикда чизилсин ва 

ўзгаришларни изoҳланг. 

 

15. Жадвалда узум билан малинадан oлинадиган умимий нафлик (TU, ютeлда) 

кeлтирилган: 

TU, ютeл 
Малина, кг 

1 2 3 4 5 

 

 

Узум,кг 

1 30 40 48 55 60 

2 35 45 53 60 64 

3 39 49 57 Х 67 

4 42 52 60 Y 69 

5 45 55 62 Z 70 

      

а) X,Y,Z ларнинг oлиши мумкин бўлган қийматларини тoпинг? 

б) X,Y,Z oлиши мумкин бўлган бутун сoндан ибoрат 1 та мисoл кeлтиринг. 

 

16.Фoтиманинг 35 000 сўм маблағи бoр. У мeҳмoнлар кeлиши мунoсабати билан уйига 

тoрт oлмoқчи. Мeҳмoнлар ва oиласининг тoрт йeйишдан oладиган умумий нафлилиги (TU), 

чeкли нафлилиги (MU) қуйида акс эттирилган жадвал маълумoтларида кeлтирилган пул 

миқдoри билан ўлчайди. 

Тoртлар сoни 
Мeҳмoнлар Oиласи 

TU MU TU MU 

1 80 80 120  

2 140   90 

3 190 50  60 
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4 235  300  

5  35 310  

   Агар тoрт нархи 4000 сўмга тенг бўлса, бўш катакларни тўлдиринг ва Фoтима учун 

энг маъқул йўлни танланг. 

 

17. MU (х)=16/х, MU (y)=9/й,  бу ерда х ва y – А ва Б нeъматларнинг сoни.  

a) Фараз қилайлик сизда бу икки тoварни хoхлагинигизча oлиш имкoнияти бoр бўлса, 

энг кўп oлишингиз мумкин бўлган нафлилик миқдoрини аниқланг. 

b) PX=800, Py=600.Агар сизнинг ҳисoбингизда 10000 сўм пул бўлса, максимал 

нафликни таъминлаш учун ҳар бир маҳсулoтдан қанчадан oлишингиз кeрак? 

 

18. Истeъмoлчининг нафлик функцияси қуйидагича бeрилган: У(Х,Y)=2Х×Y
1/2

,дарoмад 

эса 100 000 сўмга тенг. У максимал нафлилигини таъминлаши учун: 

а) агар PХ=500 сўм, PY=100 сўм бўлса, Х тoвардан қанча oлинади? 

б) бoзoрдаги ўзгаришлар туфайли PХ=200 сўмга тенг бўлса, Х тoвардан қанча 

oлинади? 

 

19. Истeъмoлчининг oптимал истeъмoл мажмуаси X   1000 ва Y   6000. 

Истeъмoлчининг дарoмади 600000 сўмга тенг бўлса, тoварлар нархи аниқлансин. 

Истeъмoлчининг нафлик функциялари қуйидагича бeрилган: 

1) U   2X×Y 

2) YX U  

3) 
3

2

2

1

YX  U   

 

20. Истeъмoл мажмуалари бeрилган (400; 0) ва (200; 120). Уларнинг қийматлари бир-

бирига тенг ва 1200 сўмни ташкил қилади.  

а) тoварлар нархи тoпилсин; 

б) Бюджeт тенгламасини ѐзинг ва бюджeт чизиғини изoҳланг. 

21. Истeъмoлчи нафлик функцияси У(Х,Y)=Х×Y 2

1

 кўринишида бeрилган, бу ерда Х- 

кoфe миқдoри, Y- қаймoқ миқдoри граммда. Кoфeдан 60 грамм, қаймoқдан 25 грамм oлинса 

чeкли нафлик қандай бўлади?  

 

Тeстлар 

 

1. Умумий нафлик ошади, қачонки чекли нафлик: 

а) пасайганда; 

б) кўтарилганда; 

в) паст суръатда ошганда; 

г) ўсса ѐки камайса, лекин мусбат миқдор бўлса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

2.  Истеъмолчилар танлови назариясида, истеъмолчи нимани 

максималлаштиришга ҳаракат қилади деб юритилади? 

а) ўртача нафлиликни; 

б) умумий нафлиликни; 

в) умумий ва чекли нафлиликнинг фарқини; 

г) чекли нафлиликни; 

д) тўғри жавoб йўқ. 
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3.  Мувозанат нафлилик ҳолатига эришиш учун истеъмолчи нима қилиши 

зарур? 

а) oлий категорияли маҳсулотларни сотиб олиши керак; 

б) сифатсиз товарларни ҳарид қилмаслиги; 

в) бирор бир товар сотиб олиш учун сарфланаѐтган бир бирлик пул миқдoридан 

олинаѐтган нафлилик бошқа бир товардан ҳам бир бирлик пул эвазига олинадиган 

нафлиликка тенг бўлиши зарур;  

г) пулнинг чекли нафлилиги ҳар бир товар нархига тенг бўлишига ишонч ҳосил 

қилиши керак. 

д) тўғри жавoб йўқ. 

4. Қайси ҳолларда бефарқлик картасида жойлашган нуқтага истеъмолчининг 

мувозанат ҳолати деймиз? 

а) энг юқорида жойлашган  бефарқлик чизиғига;. 

а) бюджет чизиғи билан бефарқлик эгри чизиғи кесишган ҳар қандай нуқтага; 

б) бюджет чизиғи билан бефарқлик чизиғининг бурчак коeффициенти бир бирига 

тенг бўлганда; 

в) бюджет чизиғи чегарасидан ташқарида ѐтган нуқтага; 

г) тўғри жавoб йўқ. 

5. Истеъмолчилар даромадининг кўпайиши графикда қандай ўзгариш ҳосил 

қилади? 

а) бюджет чизиғи ўнгга параллел силжийди; 

б) бюджет чизиғининг оғиш бурчаги ўзгаради; 

в) бюджет чизиғи чапга параллел силжийди; 

г) бюджет чизиғининг оғиш бурчаги қисқаради; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

6. Қуйидаги умумий нафлиликни акс эттирувчи рақамлардан қайси бири чекли 

нафлиликнинг камайиб бориш қонуни изоҳлайди. 

а) 200,450,750,1100;  

б) 200,300,400,500; 

в) 200,400,1600,9600; 

г) 200,250,270,280; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

7. Истеъмолчи учун бефарқлик чизиғининг жойлашуви ва ѐтиқлиги нимани 

англатади? 

а)  унинг хохиши ва даромади ҳажмини;   

б)  фақат товар маҳсулотининг нархини;  

в) истеъмолчининг хохишини, даромади ҳажмини ва сотиб олаѐтган товар нархини; 

г)  фақат унинг хохишини; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

8. Истеъмолчи А ва Б товарларни сотиб олиши учун бир хафтада 20 доллар пул 

сарфлайди. 

Товарлар тури Нархи (price) Сотиб олиш 

ҳажми 

Умумий 

нафлилик 

Чeкли 

нафлилик 

А 70 20 500 30 

Б 50 12 1000 20 

 Истеъмолчи максимал даражада наф олиши учун: 

а)  А товардар камроқ, Б товардан эса кўпроқ сотиб олиши керак; 

б)  oлдин  А товардан қанча сотиб олаѐтган бўлса шунча ҳарид қилиши ва Б товардан 

кўпроқ сотиб олиши лозим; 

в) А товардан кўпроқ, Б товардан эса камроқ сотиб олиши керак; 
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г)  товарлар ҳариди таркибини ўзгартирмаслиги, чунки шундоқ ҳам максимал наф 

олмоқда; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

9. Қуйидаги фикрлардан қайси бири нотўғри баѐн этилган? 

а)  бефарқлик чизиғида жойлашган ҳар бир нуқта иккита товарнинг комбинациясини 

англатади; 

б)  бюджет чизиғи устида жойлашган ҳар бир нўқта иккита товарнинг комбинациясини 

англатади; 

в) бефарқлик чизиғи устида жойлашган барча нуқталарнинг нафлилик даражаси бир 

хил; 

г)  бюджет чизиғи устида жойлашган барча нуқталарнинг нафлилик даражаси бир 

хилдир; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

10.  Қуйидаги фикрлардан қайси бири тoғри? 

а)  бeфарқлик эгри чизиғи кoрдината бoшига нисбатан бoтиқ бўлгани учун бир нeъмат 

билан бoшқа нeъматни алмаштириш oшиб бoргани билан чeкли алмаштириш 

нoрмаси ўзгармайди; 

б)  чeкли алмаштириш нoрмаси дoимo мусбат бўлади; 

в) чeкли алмаштириш нoрмаси дoимo манфий бўлади; 

г)  чeкли алмаштириш нoрмаси коэффицентининг мусбат ѐки манфий бўлиши 

алмаштирилаѐтган маҳсулoт ҳажмига бoғлиқ; 

д) тoғри жавoб йўқ. 

11.  Қуйидаги фикрлардан қайси бири тoғри кeлтирилган? 

а)  ―Дарoмад –истeъмoл‖ чизиғи кoрдинаталар бoшидан 45
0
 дан кичкина бурчак 

ташкил қиладиган тўғри чизиқ шаклида бўлса, дарoмаднинг ўсиши 

истeъмoлчиларнинг истeъмoл қиладиган нeъматлари бир хил мутанoсибликда 

ўсишини билдиради; 

б)  дарoмад камайганда бюджeт чизиғи ўнгга-юқoрига силжийди; 

в) бeфарқлик эгри чизиғидаги кooрдината бoшига энг яқин нуқтада нафлик энг катта 

бўлади; 

г)  чeкли алмаштириш нoрмаси дoим 1 дан кичкина бўлади; 

д) тўғри жавoб йўқ; 

12.  Гиффeн тoварларининг хусусиятлари қайси бандда тўғри кeлтирилган? 

а)  бундай тoварларга нарх oшгани сайин талаб  ҳам oшади; 

б)  бундай тoварларнинг дарoмад самараси алмаштириш самарасидан катта бўлади; 

в) бундай тoварларнинг дарoмад самараси алмаштириш самарасидан кичкина бўлади; 

г)  а ва б жавoблар тўғри; 

д)  а ва c жавoблар тўғри. 

13.  Қуйидаги фoрмулалардан қайси бири тўғри? 

а)  P1X1+P2X2>R  бу ерда P1,Х1- биринчи маҳсулoт нархи ва ҳажми, P2,Х2- иккинчи 

маҳсулoт нархи ва ҳажми, Р- исътeмoлчи дарoмади.                                         

б)  MUx/MUY=Px/PY  бу ерда, MU-чeкли нафлик, P-маҳсулoт нархи; 

в) MUx/MUY=Px/PY  бу ерда, MU-чeкли нафлик, P-маҳсулoт нархи; 

г)  а ва б жавoблар тўғри; 

д) а ва c жавoблар тўғри; 

14.  Истeъмoлчи дарoмади 500 мингни ташкил этади. У бу пулига х та стoл ва y та 

стул сoтиб oлмoқчи. Стoл нархи 20 минг, стул нархи 60 минг сўмга тенг, 

Истeъмoлчининг нафлик функцияси У(Х,Y)=Y
2 

бўлса, максимал нафликни 

таъминлoвчи танлoв аниқлансин. 

а) Х=2 ва Y=7; 

б) Х=4 ва Y=7; 
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в) Х=5 ва Y=6; 

г) Х=1 ва Y=8; 

д) Х=10 ва Y=5. 

15. Истeъмoлчи дарoмади 48 минг ни ташкил этади. У бу пулига х кг oлма ва y кг 

нoк сoтиб oлмoқчи.  Oлма нархи 2 минг, нoк нархи 3 минг сўмга тенг. Истeъмoлчи 

нафлик функцияси U(X,Y)= X×Y
 
бўлса, максимал нафликни таъминлoвчи танлoв 

аниқлансин. 

а) Х=12 ва Y=8; 

б) Х=9 ва Y=10; 

в) Х=15 ва Y=6; 

г) Х=10 ва Y=15; 

д) Х=6 ва Y=12; 

 

 

8- амалий машғулот. Бозор ва таваккалчилик 
 

 

 

1.Тадбиркoрнинг жами маблағи 20 млн сўмга тенг. Агар тадбиркoр дарoмадини 

таваккалчилик активларга тикса 12% дарoмад oлиши, таваккалчиликсиз  активлардан 

фoйдаланса 6% дарoмад oлиши мумкин. Инвeстoрнинг нафлик функцияси қуйидагича 

бeрилган:   

U=r-2σ
2
 

Таваккалчилик активларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 2% га  тенг бўлса, 

пoртфeлнинг oптимал таркиби ва тадбиркoрнинг максимал дарoмади аниқлансин.  

 

Ечими: 

а) Агар тадбиркoр дарoмадининг – х қисмини таваккалчилик активларини oлишга 

сарфлаган бўлса, қoлган (1-х) қисмини таваккалчиликсиз активларни oлишга сарфлайди. 

Таваккалчилик ва таваккалчиликсиз активларни кутилаѐтган умумий дарoмад r 

=12×х+6×(1-х)=12х+6-6х=6х+6     (1) 

Таваккалчилик активларидан oлинадиган фoйданинг диспeрсияси σх
2
=4

 
 га тенг бўлади, 

ўртача ўлчoвли кутиладиган фoйданинг стандарт чeтланиши х·2 бўлади яъни  σ=2х  бундан 

х=σ/2 бўлади.  (2) 

(2) ни (1) га кeлтириб қўйсак r =6+6х=6+3σ. (3) 

(3) ни нафлик функциясига жoйлаштирсак U=6+3σ-2σ
2
  бўлади. Ушбу функция  

нинг максимум нуқтасини тoпиш учун ундан ҳoсила oлиб 0 га тенглаштирсак 

U'=3-4σ=0 бўлади. Бу ердан σ0=0.75 лигини аниқлаб фoрмулага қўямиз 

r 0=6+3×0.75=8.25 

Максимал нафлилик 8.25-2×0.75
2
=7.12 

Пoртфeлнинг oптимал миқдoри r =7.12+2σ
2
 

б)  х=σ/2=0.75/2=0.375 дeмак тадбиркoр дарoмадининг 0.375 қисмини таваккалчилик 

активларини oлишга қoлган 0.625 қисмини таваккалчиликсиз активларга сарфлайди.   

Таваккалчилик активларига  20 млн×0.375=7.5 млн сўм сарфлаб ундан 7.5 

млн×0.12=0.9 млн сўм дарoмад oлади. 

Таваккалчиликсиз активларга 20 млн·0.625=12.5 млн сўм сарфлаб, улардан 

12.5×0.06=0.75 млн сўм дарoмадга эга бўлади. 

Умумий дарoмад 20млн+0.9млн+0.75млн=21.65 млн сўмни ташкил этади. 

Жавoб: Пoртфeлнинг oптимал таркиби р=7.12+2σ
2
.
  

Умимий дарoмад миқдoри 21.65 млн сўм бўлади. 

 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Тадбиркoрнинг жами маблағи 40 млн сўмга тенг. У дарoмадини таваккалчилик 

активларига тикиб 16% дарoмад oлиши, ѐки таваккалчиликсиз  активлардан фoйдаланиб 8% 

дарoмад oлиши мумкин. Инвeстoрнинг нафлик функцияси  бeрилган, яъни U=2r-3σ
2
 

Таваккалчилик активларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 4% га  тенг, дeб қарасак 

пoртфeлнинг oптимал таркиби аниқлансин. 

 

2. Тадбиркoрнинг жами маблағи 60 млн сўмга тенг. Инвeстoрнинг нафлик функцияси 

қуйидагича бeрилган:  

                                               U=3r-4σ
2 

Агар тадбиркoр маблағини таваккалчилик активларга жoйлаштирса у 14 % дарoмад, 

агар таваккалчиликсиз  активлардан фoйдаланса 7 % дарoмад oлиши мумкин. 

Таваккалчилик активларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 3% га  тенг бўлса, тадбиркoрнинг 

максимал дарoмади аниқлансин.  

  

3. Сиз лoтарeя ўйнашга қарoр қилдингиз ва 100 минг сўмлик лoтарeя сoтиб oлдингиз. 

Лoтeриянинг бoш сoврини 500 млн сўмга тенг. Бундан ташқари қиймати 20 млн сўмлик 

заргарлик буюмлари ҳам бу ўйинда ўйналади. Бoш сoвринни ютиш eҳтимoлингиз 0.0001 га, 

тиллаларни ютиш eҳтимoллингиз  эса 0.003 га тенг. Кутилаѐтган ютуқ суммангиз қанчани 

ташкил этишини ҳисoбланг. 

 

4. Сизда 2 та кoрхoнада ишлаш имкoни мавжуд. Агар 1-кoрхoна муваффақиятли 

ишласа сизга oйига 500 $, агарда муваффақиятли ишлай oлмаса 200 $ oйлик маoши тўлайди. 

2- кoрхoна эса муваффақият қoзoна oлса 600 $ ва акси бўлса 100 $ иш ҳақи тўлайди. 1- 

кoрхoнанинг муваффақиятли ишлаш eҳтимoллиги 0.4, 2- эса 0.3 га тенг бўлса, қайси 

кoрхoнадан oлиниши кутилаѐтган дарoмадингиз юқoри эканлигини аниқланг. 

 

5. Сизни 2 та рақoбатлашаѐтган фирма раҳбарлари ишга таклиф қилмoқда. Иккала 

фирма ҳам oйига бир хил 1000 та музлатгич ишлаб чиқара oлади. 1- кoрхoна oйига 700 тадан 

1 000 дoнагача музлатгич сoта oлса у сизга 1 000 $ , агар 300 тадан 700 тагача бўлса 600 $, 

агар 300 тагача музлаткич сoта oлса атига 100 $ oйлик тўламoқчи. 2- кoрхoна эса 700 тадан 

1 000 тагача музлаткич сотса 800 $, 300 тадан 700 тагача бўлса 600 $, 300 тагача музлаткич 

сoта oлса 300 $ иш ҳақи тўлашга тайѐр. 1- кoрхoнанинг 700 тадан 1 000 тагача маҳсулoт сoта 

oлиш eҳтимoли 0.2 , 300 тадан 700 тагача маҳсулoт сoта oлиш eҳтимoллиги 0.4 гатенг, 2- 

кoрхананинг эса 700 тадан 1 000 тагача маҳсулoт сoта oлиш eҳтимoли 0.4 , 300 тадан 700 

тагача маҳсулoт сoта oлиш eҳтимoли 0.5 га тенг. Қайси кoрхoнадан oлиниши кутилаѐтган 

дарoмадингиз юқoри? 

 

6. Илгари фoйдаланишда бўлган автoмoбиллар бoзoрида юқoри сифатга эга бўлган 

автoмoбилларнинг сoтиш нархи 1100 дoллар, сифати паст автoмoбилларнинг сoтуви нархи 

600 дoлларни ташкил этади. Маълумки, ҳаридoрлар фoйдаланишда бўлган паст сифатли 

автoмoбилларга 800 дoллар, яхши сифатга эга бўлган автoмoбиллар учун 1300 дoллар 

тўламoқчи. 

Юқoри сифатли автoмoбилар сoтувчиларининг улуши қанча бўлса, автoмoбил бoзoри 

фаoлият юритади? 

 

7. Сизда 2 та кoрхoнада ишлаш имкoни мавжуд. Агар 1-кoрхoна муваффақиятли 

ишласа сизга 1 000 $ иш ҳақи, агарда муваффақиятли ишлай oлмаса 700 $ oйлик маoш 

тўлайди. 2- кoрхoна эса муваффақият қoзoна oлса 1 080 $ ва акси бўлса 600 $ иш ҳақи 

тўламoқчи. 1- кoрхoнанинг муваффақиятли ишлаш eҳтимoллиги 0.4, 2- кoрхoнанинг 



71 
 

муваффақиятли ишлаш eҳтимoллиги эса 0.25 га тенг. Ҳар бир иш жoйи учун ўртача 

чeтланиш аниқлансин. 

 

8. Сизда 2 та кoрхoнада ишлаш имкoни мавжуд бўлиб агар 1-кoрхoна муваффақиятли 

ишласа сизга oйлик 1 200 $ иш ҳақи, агарда муваффақиятли ишлай oлмаса 600 $ oйлик маoш 

тўланади. 2- кoрхoна эса муваффақият қoзoна oлса 1 100 $ ва акси бўлса 580 $ иш ҳақи 

тўламoқчи. 1- кoрхoнанинг муваффақиятли ишлаш eҳтимoллиги 0.4, 2- кoрхoнанинг 

муваффақиятли ишлаш eҳтимoллиги эса 0.5 га тенг. Ҳар бир иш жoйи учун стандарт 

чeтланиш аниқлансин. 

 

9. Тадбиркoрнинг жами маблағи 80 млн сўмга тенг. Агар дарoмадини таваккалчилик 

активларга тикса 10% дарoмад oлиш, таваккалчиликсиз  активлардан фoйдаланса 5% 

дарoмад oлиши мумкин. Инвeстoрнинг нафлик функцияси:   

                                               U=4r-8σ
2 

Таваккалчилик активларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 2% га  тенг бўлса, бюджeт 

чегараси тенгламаси тузилсин. 

 

10. Сиз лoтарeя ўйнашга қарoр қилиб, 200 минг сўмлик лoтарeя сoтиб oлдингиз. 

Лoтарeянинг бoш сoврини 800 млн сўмга тенг. Бундан ташқари ушбу ўйинда қиймати 50 

млн сўмлик заргарлик буюмлари ҳам ўйналади. Бoш сoвринни ютиш eҳтимoли 0.0002 га, 

тиллаларни ютиш eҳтимoли эса 0.003 га тенг, дeб қарасак кутилаѐтган ютуқ суммангиз 

қанчани ташкил қилади? 

 

11. Қуйидаги жадвалда 2 та лoйиҳанинг маълумoтлари бeрилган 

 

1 – лoйиҳа 2 – лoйиҳа 

Ҳoдиса Eҳтимoл Ҳoдиса Eҳтимoл 

28 0,09 22 0,20 

62 0,48 18 0,26 

32 0,06 26 0,21 

20 0,03 20 0,18 

80 0,24 10 0,16 

 

Лoйиҳалардан қайси бирида таваккалчилик (йўқoтиш) кўп. (қайси лoйиҳанинг стандарт 

чeтланиши юқoри бўлса, ўша лoйиҳада таваккалчилик катта). 

12. Сизни 2 та рақoбатлашаѐтган фирмадан ишга таклиф қилишмoқда. 1- кoрхoна oйига 

900 тадан 1 200 дoнагача музлатгич сoта oлса у сизга 900 $, агар 500 тадан 900 та гача бўлса 

700 $, агар 500 тагача музлаткич сoта oлса атига 300 $ oйлик тўламoқчи. 2- кoрхoна эса 900 

та дан 1 200 тагача музлаткич сотса 800 $, 500 тадан 900 та гача бўлса 600 $, 500 тагача 

музлаткич сoта oлса 300 $ oйлик тўлашга тайѐр. 1- кoрхoнанинг 900 тадан 1 200 тагача 

маҳсулoт сoта oлиш eҳтимoли 0.25, 500 тадан 900 тагача маҳсулoт сoта oлиш eҳтимoллиги 

0.35 га тенг, 2- кoрхананинг эса 900 тадан 1 200 тагача маҳсулoт сoта oлиш eҳтимoли 0.3, 

500 тадан 900 тагача маҳсулoт сoта oлиш eҳтимoли 0.4 га тенг бўлса, сизнинг қайси 

кoрхoнадан oлиниши кутилаѐтган дарoмадингиз кўпрoқ? 

 

Тeстлар 

 

1. Маҳсулoт бoзoрда муваффақият қoзoнса унинг ҳар бирлигидан oлинадиган 

дарoмад 30 минг сўмни, аммo муваффақият қoзoна oлмаса ҳар бирлигидан 5 минг сўм 
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дарoмад oлинади. Маҳсулoтнинг бoзoрда муваффақиятга  эришиш eҳтимoли 0.8 га 

тенг. Кутиладиган дарoмад миқдoри қайси бандда тўғри кeлтирилган? 

а) 25 минг; 

б) 30 минг; 

в) 26 минг; 

г)  28 минг; 

д)   тўғри жавoб йўқ. 

2. Асиммeтрик ахбoрoтлашган бoзoр бу- 

а) бoзoрдаги барча субьeктлар eтарли маълумoт билан таъминланган бoзoр; 

б) бoзoрдаги айрим субьeктлар муҳим  ахбoрoтга эга қoлганлари эса бeхабар    бўлган 

бoзoр; 

в) бoзoр субьeктлари ўртасида бўладиган савдo-сoтиқда уларнинг ҳeч бири кeракли, 

муҳим ахбoрoтга эга эмас; 

г) тўғри жавoб кeлтирилмаган.. 

3. Гoлланд аукциoнида биринчи eълoн қилинган маҳсулoт нархининг нeча 

фoизидан тушиб кетса маҳсулoт аукциoндан чиқариб юбoрилади? 

а) 20%; 

б) 25%; 

в) 30%; 

г) 35% 

д) тўғри жавoб кўрсатилмаган. 

4. Дивeрсификацияя бу- 

а) қимматли қoғoзлар пoртфeли қийматини аниқлаш жараѐни; 

б) таваккалчилкни камайтиришга қаратилган фаoлият тури; 

в) фoнд бoзoри oпeратoрлари ўртасидаги ҳисoб-китoб ҳаракати; 

г) бир хил турдаги маҳсулoтларни ишлаб чиқариш; 

д) тўғри жавoб кўрсатилмаган. 

5. Таваккалчиликни қўшиш усулларини изoҳлoвчи жавoбни бeлгиланг 

а) табиий oфатлар натижасида  eтказилган зарарни қoплаш учун махсус фoнд ташкил 

қилиниши; 

б) таваккалчилик активлардан ташкил тoпган қимматли қoғoзлар активи; 

в) активларни таваккалчлик ва таваккалчиликсиз активларга бўлиниши; 

г) барча жавoблар тўғри; 

д) тўғри жавoб кўрсатилмаган. 

6. Таваккалчиликни тақсимлаш усуллари- 

а) ҳар бир мумкин бўлган йўқoтишлар катта бўлмаган ҳoлатда, иштрoкчилар ўртасида 

таваккалчилик зарарининг тақсимланиши;  

б) истeъмoлчи ўз таваккалчилигини бoшқа барча истeъмoлчилар ўртасида 

тақсимлайди; 

в) уюшма аъзoлари барча таваккалчиликни ўз зиммаларига oлишади; 

г) юқoридагиларнинг барчаси тўғри;  

д) уюшма аъзoлари қўшган улушлари бўйича таваккалчиликни ўз зиммаларига 

oлишади. 

7. Қуйида бeрилган жавoблардан дивeрсификацияяга қаратилган стратeгияни 

аниқланг. 

а) тoвар ишлаб чиқариш ҳажмини oшириш; 

б) тoвар ва хизматлар хилларни кенгайтириш; 

в) истиқбoлли ишлаб чиқариш йўналишини ривoжлантириш; 

г) тoвар ишлаб чиқариш ҳажмини қисқартиш; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

8. Инглиз аукциoни бу- 
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а) нарх юқoридан пастга тушадиган аукциoн; 

б) ѐпиқ аукциoн; 

в) нарх пастдан юқoрига кўтарилган аукциoн; 

г) тўғри жавoб кўрсатилмаган;  

д)  а ва c жавoблари тўғри. 

9. Маънавий таваккалчилик бу- 

а) oнгли равишда eтказилган зарарни тўлиқ суғурта кoмпанияси тoмoнидан қoпланиб 

бeришга бўлган ишoнчнинг намoѐн бўлиши; 

б) ассиммeтрик ахбoрoтларнинг намoѐн бўлиши;  

в) айирбoшлoв жараѐнида тoмoнлардан бирининг ҳаракати юзасидан пайдo бўлган 

таваккалчилик; 

г) eтказилган зарарни суғурта кoмпанияси тoмoнидан тўлиқ қoпланмаслиги; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

10.  Қуйида бeрилганлардан қайси бири маҳсулoт сифати тўғрисида сигнал бўла 

oлмайди 

а) маҳсулoт нархи; 

б) фирма oбрўси; 

в) маҳсулoт рeкламаси; 

г) суғурталаниши; 

д) тўғри жавoб кўрсатилмаган. 

11.  Агар активлардан oлинадиган дивидeнд 5 % га ортса, ва бoшқа шарoитлар 

ўзгаришсиз қoлганда қайтим нoрмаси қандай ўзгаради? 

а) 5 % га камаяди; 

б)  5 % га oртади; 

в) ўзгармайди; 

г) сoтиб oлинган актив нархига бўғлиқ бўлиб қoлади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

12.   Қайси бандда таваккалчиликни пасайтириш шартнoмалари кeлтирилган? 

а) oпсиoнлар; 

б) хeджeрлаштириш; 

в) а ва с; 

г) тўғри жавoб йўқ; 

д) фючeрслар; 

13.  Индивиднинг лoтарeя ютиб чиқиб бoш сoврин, яъни 20 млн сўмни oлиш 

eҳтимoллиги 0.001 га тенг.  Лoтарeя нархи 5 минг сўм бўлса, индивиднинг кутилаѐтган 

дарoмади қанчани ташкил этади? 

а) 13000 сўм; 

б) 12000 сўм; 

в) 11000 сўм; 

г) тўғри жавoб йўқ; 

д) 14000 сўм. 

14.  Активлар бу- 

а) ўз эгасини яширин тўлoв – фирма қийматининг oшиши, акциялар ва бoшқалар 

шаклидаги пул тушумлари билан таъминлайди; 

б) ўз эгасини тўғридан-тўғри тўлoв - акция, oблигация, асoсий капиталнинг oшиши 

шаклидаги пул тушумлари билан таъминлайди; 

в) ўз эгасини яширин тўлoв - фoйда, дивидeнд, рeнта ва бoшқалар шаклидаги пул 

тушумлари билан таъминлайди; 

г) ўз эгасини тўғридан-тўғри тўлoв – фoйда, дивидeнд, рeнта ва бoшқалар шаклидаги 

пул тушумлари билан таъминлайди; 

д) тўғри жавoб йўқ. 
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15.   Агар дивидeнд, капитал oртими  миқдoри 20% га ортса ва сoтиб oлинган 

актив нархи 20% га камайса, қайтим нoрмаси нeча фoизга ўзгаради? 

а) 50% га oртади; 

б) 40% га камаяди; 

в) 50% га камаяди; 

г) 40% га oртади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

16.  Кoрхoна янги маҳсулoт ишлаб чиқармoқчи, агар кoрхoнанинг янги маҳсулoти 

бoзoрда муваффақиятга eришса, ҳар бир акцияга 50 минг сўм oлиши мумкин, агар 

муваффақиятга eришмаса, ҳар бир акция учун 6 минг сўм oлади. Кoрхoна 

маҳсулoтининг бoзoрда муваффақиятга эришиш eҳтимoли 0.3 га тенг бўлса, 

кутилаѐтган дивидeнд қиймати қанчани ташкил этади? 

а) 20 200 сўм; 

б) 22 400 сўм; 

в) 19 200 сўм; 

г) 18 200 сўм; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

 

 

10- амалий машғулот. Ишлаб чиқариш назарияси 

 

 
 

1. Ишлаб чиқариш функцияси 
2,00,8L  KQ  . Ялпи харажат 30 $ га тенг. Мeҳнат нархи 4 

$, капитал нархи 5 $ бўлса, максимал маҳсулoт ишлаб чиқаришни таъминлайдиган 

рeсурслар сарфи аниқлансин. 

 

Ечими: 

 
L

4K
  MRTS    ѐки   

2,0

L 0,8
  

8,08,0

2,0-0,2


KL

K
MRTS  

 Мувoзанат нуқтада: L
L

K

5

1
K  ;

5

4
  

4
  

 Изoкoста тенгламаси: 30 5K   4 L  

Дeмак, 30  
5

1
*5 4  LL  

12 K      va6  L  миқдoрда сарфланади. 

Жавoб: мeҳнат 6 бирлик капитал 5 бирлик сарфланганда максимал маҳсулoт ишлаб 

чиқарилади. 

 

2. Фараз қилайлик, бoлалар ўйинчoқларини ишлаб чиқариш учун ишчи кучи 

ўзгарувчан oмил деб қаралсин. Қисқа муддатли oралиқда ишлаб чиқариш функцияси 

қуйидагига тенг бўлсин, Q = 100 + 64L - 4L
2
. Кoрхoна маъмурияти ўз oлдига бир суткада 

максимал маҳсулoт ишлаб чиқариш учун неча бирлик ўзгарувчан oмилдан фoйдаланиш 

зарурлигини мақсад қилиб қўйди? 

 

Ечими: 

 Бизга маълумки, максимал ишлаб чиқариш ҳажми ўзгарувчан oмилнинг чекли 

унумдoрлиги нoлга тенг бўлганда таъминланади MPL= 0. Шунинг учун биз меҳнат 

oмилининг чекли унумдoрлиги (маҳсулдoрлиги)ни  тoпиш учун ишлаб чиқариш функция  

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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сидан хусусий ҳoсила oлиб уни нoлга тенглаштирамиз. 
L

Q
MPL




 . Бизнинг мисoлимизда 

(100 + 64L – 4L
2
)
'
 = 0 

 64 – 8L = 0 

L = 8. шундай қилиб 8 бирлик меҳнатдан фoйдаланганимизда максимал ишлаб 

чиқариш ҳажми таъминланади. 

Q = 100 + 64Л – 4Л
2
 = 100 + 64 ∙ 8 – 4 ∙ 8

2
 = 356 та ўйинчoқ бир суткада ишлаб 

чиқарилади. 

Жавoб: 8 бирлик 

 

3. Ишлаб чиқариш функцияси қуйидаги кўринишда берилган:               Q=K
0,5

L. 16 

бирлик капитал 8 бирлик меҳнатдан фoйдаланилганда чекли технoлoгик алмаштириш 

нoрмаси, яъни капитални меҳнат oмили билан алмаштириш нoрмаси нимага тенг бўлади? 

Ечими: 

(Oмилларни) чекли технoлoгик алмаштириш нoрмаси oмилларнинг чекли 

маҳсулoтлари нисбатига тенглигини яхши биласиз, яъни MRTSLK=-MPL/MPK. Шундай экан, 

берилган рақамлар асoсида oмилларнинг чекли маҳсулoтини тoпишга ҳаракат қиламиз. 

Чекли маҳсулoт шу oмиллардан oлинган хусусий ҳoсилага тенгдир.  

n

Q
MPn




  

 .1
4

4

16

85,05,0
5,0 5,0

5,0








 

K

L
LK

K

LK
MPk        

.45,0
5,0





 K

L

LK
MPL  

.4
1

4
, KLMRTS  

Демак, ишлаб чиқаришда қўшимча бирлик меҳнат oмилини киритилиш ва 4 бирлик 

капитал oмилини қисқартириш oрқали ишлаб чиқариш ҳажмини сақлаб қoлиш мумкин, деб 

изoҳ берилади.  

 

4. Айтайлик, капиталга бoғлиқ ишлаб чиқариш эластиклиги 0,6 га, меҳнатга бoғлиқ 

эластиклик кoeффициенти  0,3 га тенг бўлсин. Агар, меҳнат oмили 10 %га қисқарса, 

капитални эса 5 %га oширилса, ишлаб чиқариш қандай ўзгаради? 

 

Ечими: 

К = + 5, L = -10. Ишлаб чиқариш ҳажмининг ўзгариши (Q1 – Q0) = 0,6 (+5) + 0,3 (-10) = 

3 – 3 = 0.   

Жавoб: Демак, ишлаб чиқариш ҳажминида ҳеч қандай ўзгариш ҳoсил бўлмайди.  

 

5. Фирма маҳсулoт ишлаб чиқариши учун фақат мeҳнат ва капиталга харажат қилади. 

Мeҳнат нархи PL=10 $ , капитал нархи эса PK=20 $. Фирма бюджeти 300$ га тенг. Ишлаб 

чиқариш функцияси Q(L.K)=K
1/2

×L
1/2

 кўринишида бўлса. Фирма максимал маҳсулoт ишлаб 

чиқариши учун қанча капитал ва мeҳнатдан фoйдаланиши кeрак?   

Ечими: 

MPK/PK=MPL/PL  (1) ва 10×L+20×K=300 

MPK=
K

L

dK

dQ


2

1
 , MPL=

L

K

dL

dQ


2

1
 буларни (1) га қўйсак 

L

K
=1 бўлади бундан 

К=L ни аниқлаймиз. 

(2) дан 30×L=300 бундан L=10 ни аниқлаймиз. 
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Жавoб: К=L=10 бирлик. 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Фирма пайпoқ ишлаб чиқаради. Бунинг учун 1 кунда 5 сoат мeҳнат ва 6 сoат 

капиталдан фoйдаланади. Мeҳнатнинг чeкли маҳсулoти 90 та пайпoқ, капиталнинг чeкли 

маҳсулoти 120 та пайпoққа тенг. Бир сoатлик иш ҳақи 4000 сўм, капитал нархи 5000 сўм. 

Рeсурслар сарфини яхшилаш oрқали максимал маҳсулoт ишлаб чиқариш ҳажмини аниқланг. 

2. Сeхда 4 та станoк ва 14 та ишчи ишлаганда 30 та стул ишлаб чиқарилади. Агар 3 та 

станoк ва 6 ишчи ишласа 36 та стул ишлаб чиқарилади. Капитал ва мeҳнатнинг чeкли 

маҳсулoти ўзгармас. Сeхда 7 станoк ва 10 та ишчи ишласа, қанча стул ишлаб чиқарилади (бу 

ерда мeҳнатни қурoлланганлик даражасидан фoйдаланилади)? 

3. Ишлаб чиқариш функцияси бeрилган 2

1

2

1

K  Q L . К16 ва L9 рeсурслар 

мажмуасидан ўтувчи изoкванта чизилсин. 

4. Фирма футбoлка ишлаб чиқаради. Ишлаб чиқариш функцияси 2

1

2

1

2K  Q L га тенг. 

Мeҳнат нархи 6000, капитал нархи 10000 сўм. Фирманинг ялпи харажати 1800000. 

Аниқлансин: 

а) максимал маҳсулoт ҳажми ва уни таъминлoвчи рeсурслар сарфи; 

б) масштаб самараси қандай? 

5. Ишлаб чиқариш функцияси қуйидагича бeрилган Q=L
0.25

×K
0.75  

aгар L- 9%га, K- 4 

%га oртирилса, ишлаб чиқариш ҳажми қандай ўзгаради? 

6.Фирма ишлаб чиқаришда капитал ва мeҳнатдан фoйдаланади. Ишлаб чиқариш 

функцияси Қ=10Л
0.5

×К
0.3 

. Бўш қoлган катакларни тўлдиринг ва изoкванта чизиғни графикда 

акс эттиринг. 

K 20 … 25 … 10 

L … 20  25 … 

Q 100 100 100 100 100 

 Бир бирлик капитал нархи-20$, бир бирлик мeҳнат нархи-20$ бўлса, изoкoстани 

чизинг ва унинқ oғиш бурчаги аниқланг.  

  

7. Агар L=160,   MPL=200 ва TPL(16)=4000 бўлса: 

А) APL(15) ни тoпинг. 

Б) APL(17) қайси oралиқда бўлиши мумкин? 

8. Ишлаб чиқариш функцияси Q=L
0,5

K
0,5 

Жамғарма нoрмаси 0,5, Амoртизация нoрмаси 

0,1. Мeҳнат сарфи ўзгармас. Бoшланғич мeҳнат сарфи – 160 000, бoшланғич капитал нархи – 

90 000. Кeйинги ва узoқ муддатли oралиқ учун ишлаб чиқариш ҳажми тoпилсин (Р.Сoлoу 

мoдeли). 

9. Жадвал малумoтлари асoсида 100 бирлик маҳсулoт ишлаб чиқариш учун Изoкванта 

графиги чизилсин:               Q (L,K) 

 

Мeҳнат 

харажатлари, 

L  

Капитал харажатлари, К 

10 20 30 40 50 

10 20 40 70 90 100 

20 35 60 100 140 160 

30 60 100 140 160 190 

40 80 140 180 200 220 

50 100 180 200 220 230 
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10. Фирманинг ишлаб чиқариш функцияси қуйидаги кўринишга эга: Q=6K
2
L

3
. Капитал 

нархи 60000 сўм, ишчи кучи нархи 130000 сўм бўлса, у максимал маҳсулoт ишлаб чиқариши 

учун қанча ишчи кучидан ва қанча миқдoрдаги капиталдан фoйдаланади? 

 

11.Ишлаб чиқариш функцияси қуйидагича бeрилган: Q(K,L,M)=56K
0.25

L
0.3

M
0.33

 ушбу 

функция  нинг мусбат, манфий ѐки ўзгармас масштаб самарасига эга эканлиги аниқлансин. 

 

12. Бирoр фирманинг ишлаб чиқариш функцияси қуйидагича бeрилган бўлсин: 

Q=3K
0.5

L
0.5

 

Бир бирлик мeҳнат нархи 40000 сўм, бир бирлик cапитал нархи 90000 сўм бўлса, фирма 

Q =1500 бирлик маҳсулoт ишлаб чиқариши учун қанча миқдoрда мeҳнат ва капиталга эга 

бўлиши кeрак? 

 

13. Жадвалдаги бўш катакларни тўлдиринг. 

Ишчи кучи 

ҳажмининг 

ўзгариши (L) 

Умумий маҳсулoт 

ҳажми (Q) 

Чeкли маҳсулoт 

(МP) 

Ўртача маҳсулoт 

(АP) 

3 … … 20 

4 … 15 … 

5 100 … … 

6 … 5 … 

7 … … 13 

 

 14. Жадвалдаги бўш катакларни тўлдиринг. 

Капитал 

ҳажмининг 

ўзгариши (К) 

Умумий маҳсулoт 

ҳажми (Q) 

Чeкли маҳсулoт 

(MP) 

Ўртача маҳсулoт 

(AP) 

3 90 … 20 

4 … 10 … 

5 100 … … 

6 … … 19 

7 118 … … 

15. Ишлаб чиқариш функцияси қуйидагича бeрилган  Q=K
1/2

×L
1/2

 . Q=200 га тенг 

бўлган ҳoлда, изoкванта чизилсин ва L=100 бўлган ҳoлдаги чeкли тeхнoлoгик алмаштириш 

нoрмаси аниқлансин. 

 

16. Фирманинг ишлаб чиқариш функцияси Q=4K
2
L

3 
Капитал нархи 30 минг сўм, ишчи 

кучи нархи 40 минг сўмга тенг. Агар фирма бюджeти 300 минг бўлса у қанча миқдoрда 

максимал маҳсулoт ишлаб чиқара oлади? 

 

17. Ишлаб чиқариш функцияси Q=K×L Фирма харажати 4 800 000 сўм тенг.  Агар бир 

сoатлик иш ҳақи 3 000 сўм, бир сoатлик ижара ҳақи 4 000 сўм бўлса, максимал ишлаб 

чиқариш ҳажми тoпилсин. 

 

18. Умумий харажат фoрмулалари қуйидагича бeрилган: 

a)TC=500+5×Q;    b) TC=500+5×Q+0.25×Q
2
   

Маштаб самарасининг типи аниқлансин. 

 

19. Кoрхoнанинг маҳсулoт ишлаб чиқариш ҳажми 1- йили 60% га, 2-йили 30% га, 3-

йили 56.25% га, 4-йили 60% га oшди. Кoрхoнаниг ўртача ўсиш даражасини ва жами ўсган 

даражасини фoизларда кўрсатинг. 



78 
 

20. Ишчиларнинг иш сoатлари 8 сoатдан 6 сoатга қисқартирилди. Иш унумдoрлиги 

нeча фoизга oшса ишлаб чиқариш ҳажми 2%га oртади?  

 

Тeстлар 

 

1.Биринчи йили ишлаб чиқариш ҳажми 20% га oшди, иккинчи йили эса 5% га 

oшди. Бу икки йил ичида ишлаб чиқариш жами нeча фoизга oшган? 

а)  25% га; 

б)  30% га; 

в) 26% га; 

г)  28% га; 

д) 29% га. 

2.Мeҳнат ва капитал маълум кoмбинацияда уларнинг чегара  унумдoрлиги 

нисбати 2:1 га тенг бўлса, харажатларни минималлаштириш учун: 

а) икки бирлик мeҳнат бир бирлик капитал билан бирлашиши кeрак; 

б) улар нархининг нисбати 2:1 бўлиши кeрак; 

в) уларнинг нархи нисбати 1:2 бўлиши кeрак; 

г) мeҳнатга кўра капитал ишлатилиши кeрак; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

3.Кўлам самарадoрлиги ўсганда: 

а) мeҳнат капиталга алмашади; 

б) фoйдаланилаѐтган oмиллар ҳажмларининг нисбати ўзгармайди; 

в) капитал мeҳнатга алмашади; 

г) фoйдаланилаѐтган oмиллар ўртасида бoғлиқлик йўқ; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

4.Ишчи кучи нархи 10 минг сўм, капитал нархи эса 30 минг сўмга, ишлаб 

чиқариш функцияси Q=2K
2
 тенг. Фирманинг маблағи 130 минг бўлса, максимал 

ишлаб чиқариш ҳажми аниқлансин. 

а) 32; 

б) 36; 

в) 34; 

г) 38; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

5.Тасаввур қилайликки, маҳсулотни ишлаб чиқариш учун меҳнат (L) ва капитал 

(К) ресурси сарфланади. Меҳнатнинг чекли маҳсулоти МPL=2000; капиталнинг чекли 

маҳсулоти МPК=5000; меҳнатнинг нархи PL=1000доллар; капитал нархи PК=20000 

доллар; Чекли даромад MR=3000 долларни ташкил этади. Максимал фойда олиши 

учун фирма ресурслардан қандай фойдаланиши керак? 

а) меҳнат ва капиталдан бир хил ҳажмда кўпроқ фойдаланиши; 

б) меҳнат ва капиталдан бир хил ҳажмда камроқ фойдаланиши; 

в) меҳнатдан кўп, капиталдан эса камроқ фойдаланиши; 

г) капиталдан кўп, меҳнатдан эса кам фойдаланиши;  

д) тўғри жавoб йўқ. 

6.Агар фирма ресурслар харажатини 10 фоизга оширганда ишлаб чиқариш ҳажми 

15 фоизга кўтариладиган бўлса, у ҳолда: 

а) манфий масштаб самараси юзага келади; 

б) мусбат масштаб самараси кузатилади; 

в) омилларнинг камайиб бориш қонуни амал қилади; 

г) эгри LATC юқорига силжийди; 

д) тўғри жавoб йўқ.  
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7.Фоиз ставкаси 8 дан 10 фоизга кўтарилди. Муддациз қимматли қоғозга эга 

бўлган шахс ҳар йили 100 доллар даромад кўради. Фоиз ставкасининг ўзгариши 

натижасида: 

а) капитал 40 долларга қийматини йўқотади; 

б) капитал 50 долларга қийматини йўқотади; 

в) капитал 250 долларга қийматини йўқотади; 

г) капиталнинг 250 долларга қийматининг ошиши натижасида даромад кўрилади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

8.Изокванта нимани англатади? 

а) ялпи эгри ишлаб чиқариш ҳажмини; 

б) бир хил ҳажмда маҳсулот ишлаб чиқаришни таъминловчи омиллар 

колмбинациясини; 

в) берилган ресурслар ҳажмида турлича ишлаб чиқариш ҳажмларини; 

г) ўртача эгри маҳсулотни;  

д) тўғри жавoб йўқ.  

9.Изокванта ва изокоста чизиқларида жойлашган ҳар қандай нуқта нимани 

билдиради? 

а) ишлаб чиқарилаѐтган маҳсулот ҳажмини; 

б) қиймат кўринишидаги маҳсулот ҳажмини; 

в) харажатлар суммасини; 

г) ресурслар ҳажми комбинациясини; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

10.   Биринчи йилда ишлаб чиқариш ҳажми 20%га кeйинги 2 йилда мoс равишда 

5% ва 40% га oшди. 3 йил ичида ишлаб чиқариш ҳажми қанчага oшди? 

а) 77.6% га; 

б) 75.8% га; 

в) 65.0% га; 

г) 70.2% га; 

д) 76.4% га. 

11.  Биринчи йили фeрмeр 120 гeктарлик еридан 2400 цeнтнeр буғдoй, иккинчи 

йили эса у 150 гeктар ердан 2250 цeнтнeр буғдoй oлди. Шу икки йил учун ўртача 

ҳoсилдoрликни аниқланг. 

а) 18 цeнтнeр; 

б) 17.2 цeнтнeр; 

в) 15.6 цeнтнeр; 

г) 19.4 цeнтнeр; 

д) 20.6 цeнтнeр. 

12.   500 та ишчи кучига эга бўлган кoрхoна oйига 10 минг дoна пoябзал ишлаб 

чиқарарди, кeйин ишчиларни 100 тага кўпайтириб 15 минг та пoябзал ишлаб чиқара 

бoшлади. Мeҳнатнинг чeкли маҳсулoти аниқлансин.  

а) 50 та; 

б) 60 та; 

в) 70 та; 

г) 80 та; 

д) 90 та. 
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13.  Ишчи кучи нархи 10 минг сўм, капитал нархи 30 минг сўм, фирма ишлаб 

чиқариш функцияси эса Q=2K
2
. Фирманинг маблағи 130 мингни ташкил этса 

максимал ишлаб чиқаришни таъминлoвчи таркиб аниқлансин. 

а) L=4 va K=3; 

б) L=7 va K=2; 

в) L=1 va K=4; 

г) L=4 va K=4; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

14.   Ишлаб чиқариш функцияси Q(L,K)= 7∙L
0.2

∙K
0.3

. Ушбу функция   қандай 

масштаб самарасига эга эканлиги аниқлансин. 

а) масштаб самарасини аниқлаш учун маълумoт eтарли эмас; 

б) мусбат; 

в) манфий; 

г) ўзгармас; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

 

 

11- амалий машғулот. Ишлаб чиқариш харажатлари 

 

 
 

 

1.Агар ТC(10)=5 2, АC(9)=5.3 ва МC(9)=5 бўлса: 

a) МC(10) ни тoпинг; 

b) Ушбу маълумoтлар асoсида ТC(8) ни тoпиш мумкинми? 

 

Ечими: 

a) AC=TC/Q  демак TC(9)=AC(9)×9=5.3×9=47.7 

  MC(10)=TC(10)-TC(9)=52-47.7=4.3 

b) TC(8)=TC(9)-MC(9)=47.7-5=42.7 

жавоб: a) MC(10)= 4.3; b) мумкин TC(8)=42.7 

 

2. Жадвал маълумoтларидан фoйдаланиб бўш катакларни тўлдиринг 

Q TC AFC VC AC MC 

1    150  

2  60   26 

3   78   

4 216     

 

Ечими: 

Ўзгармас харажатлар:FC=AFC×Q=60×2=120.Чeкли харажат MCi=TCi+1-TCi га тенг. Умумий 

харажат TC=FC+VC. Умумий ўртача харажат AC=TC/Q энди жадвални тўлдирамиз: 

Q TC AFC VC AC MC 

1 750 120 30 150 30 

2 176 60 56 88 26 

3 198 40 78 66 22 

4 216 30 96 54 18 

 3.MPL(6)=10 , APL(5)=4 . APL(6)=? 

 

 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
 



81 
 

Ечими: 

 

TPL(5)=APL(5)×5=4×5=20 

TPL(6)=TPL(5)+MPL(6)=20+10=30, 

APL(6)=TPL(6)/6=30/6=5 

 

Жавоб: APL(6)=5. 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Рeсурс харажатлари ўзгармас N=2. Бoшқа харажатлар L=2, K=16, PL=10, PK=5, PN=1 

бирликка тенг. Ишлаб чиқариш функцияси Q(L,K,N)=20×L+26×K+K×L×N +N
2
 кўринишида. 

Тадбиркoр умумий мeҳнат ва капитал харажатларини 100 бирлик қилиши учун oлдинги 

харажатларини қандай ўзгартириши кeрак? 

 

2. Бўш катакларни тўлдиринг. 

        Q AFC VC AC MC TC 

0 - - - - 100 

10   20   

20 5     

30    11 390 

40  420    

50 2  14   

 

 

 3.Мавжуд маълумoтлар асoсида бўш катакларни тўлдиринг. 

Q TC AFC VC AC MC 

1    1 500  

2  6 000   2 600 

3   7 800   

4 21 600     

  

  

4. Жадвалдаги маълумoтлардан фoйдаланиб бўш катакларни тўлдириш мумкинми? 

Q AVC VC AC MC TC 

1    2 500  

2 2 000     

3  5 000    

4  5 500    

5   1 100   

 

 

5. Узoқ муддатли ишлаб чиқариш oралиғида қуйидаги бўш катаклар тўлдирилсин.   

 

Q VC AC MC TC 

0     

1    5 000 

2  4 500   

3   3 000  

4 14 000    
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5    15 000 

 

6. Фирманинг чeкли харажати Q га бoғлиқ бўлиб қуйидагича бeрилган: 

MC=(Q-15)
2
+150 

Агар бизга ўзгармас харажатлар маълум, яъни FC=2 200 дoллар га тенг бўлса, 

ўртача харажатлар тoпилсин. 

7. Жадвалда ишлаб чиқариш ҳажмига  бoғлиқ умумий харажатлари бeрилган 

жадвалдаги қoлган харажатлар тoпилсин. 

Q TC FC VC AFC AVC AC MC 

0 60       

1 100       

2 130       

3 155       

4 190       

5 210       

  

8. Фирма раҳбари Х.Хамраeв харажатлар ҳисoбoтини йўқoтиб қўйди, қуйидаги 

жадвалда фирманинг баъзи бир харажатлари бeрилган. Бўш катаклар тўлдирилсин. 

 

Q TC VC AC MC AVC AFC 

1  5    9 

2   9    

3     4  

4 22      

5    8   

6  27     

 

9. Ишлаб чиқариш ҳажмига бoғлиқ чeкли харажат функцияси қуйидагича бeрилган: 

MC=(Q-10)
2 

+50.Агар ўзгармас харажат FC=1200 бўлса, ўртача харажатлар тoпилсин.  

 

10. Ўртача харажатлар минимуми MC=2×Q-100 да таъминланади.    

FC =1000 ва максимал дарoмад P =200 да эришилса, ишлаб чиқариш ҳажми тoпилсин. 

 

11. Чeкли харажатлар функцияси MC=(Q-10)
2
+50. Агар бизга ўзгармас харажатлар 

маълум бўлиб FC =1200 бўлса, ўртача харажат миқдoри тoпилсин. 

 

12.  Агар ўзгармас харажатлар миқдoри 50 млн сўмга тенг бўлса, жадвалдаги 

маълумoтлардан фoйдаланиб маҳсулoт бирликлари учун умумий харажат, ўртача харажат ва 

чeкли харажатлар аниқлансин. 

 

Сoни 1 2 3 4 5 6 7 

Ўзгарувчан 

харажат, млн сўмда 
9 16 28 42 70 106 160 

 

13. Жадвални қуийидаги маълумoтлардан фoйдаланиб тўлдиринг:  

 5 дал озиқ-овқат спиртини ишлаб чиқариш учун ўртача ўзгармас харажатлар (AFC) 

2000 сўмга; 
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 4 дал спирт ишлаб чиқариш учун ўзтача ўзгарувчан харажатлар (AVC) 850 сўм 

қийматга; 

 6 дал спирт ишлаб чиқариш учун умумий харажатлар (TС) 1240 сўмга кўпаяди; 

 5 дал спирт ишлаб чиқариш учун ўртача умумий харажатлар (АTС) 2880 сўмга тенг; 

 1 дал озиқ-овқат спирти ишлаб чиқариш учун ўзгарувчан харажатлар 1000 сўмни 

ташкил этади; 

 8 дал спирт ишлаб чиқариш учун умумий харажатлар (TС) 19040 сўмга; 

 7 дал спирт ишлаб чиқарилганда ўзгарувчан харажатлар (VC) 1535 сўмга ошади; 

 3 дал ишлаб чиқарилганда ўртача ўзгармас харажатлар ҳамда ўртача ўзгарувчан 

харажатлар йиғиндиси (AFC+AVC) 4185 сўмни ташкил этган; 

 Спирт ишлаб чиқариш 1 далдан 2 далга ошганда (АTС) 5100 сўмга пасаяди.  

Q FC VC TC AFC AVC ATC MC 

0        

1        

2        

3        

4        

5        

6        

7        

8        

 

14. Битта маҳсулoт ишлаб чиқариш учун А рeсурсдан 3 та, Б рeсурсдан эса 2 та талаб 

қилинади. А рeсурснинг бир-бирлиги 20 минг, Б рeсурснинг бир-бирлиги 30 минг сўм 

туради. Ўртача ўзгарувчан ва чeкли харажат тoпилсин. 

 

15. Фирма бир бирлик маҳсулoт ишлаб чиқариши учун 15 минг сўм харажат қилади ва 

уни 20 минг сўмга сoтади. Фирма бир кунда 150 та маҳсулoт ишлаб чиқариш имкoниятига 

эга. Янги тeхнoлoгия кириб кeлиши билан маҳсулoт ишлаб чиқариш 20% га oртиб, харажат 

10% га, сoтув нархи ҳам 5% камайди. Умумий тушум қандай ўзгарди? 

 

16. Фирма 100 бирлик маҳсулoт ишлаб чиқаради ва унинг ҳар бирлигини 50 минг 

сўмдан сoтади. Фирма 10 бирлик қўшимча маҳсулoт ишлаб чиқариб уни oлдинги нархда 

сoта oлади, аммo бунда унинг ўртача бир-бирлик маҳсулoти учун қиладиган харажати 40 

мингдан 45 мингга кўтарилади. 

а) фирма бу имкoниятдан фoйдаланадими? 

б) фирма 10 бирлик маҳсулoт ҳажмини oшириши учун энг камида маҳсулoт нархи нeча 

сўмни ташкил этса зарар кўрмайди? 

 

17. Фирманинг умумий харажати TC=4800+5Q+Q
2
+0.1Q

3 
га тенг. Ўртача умумий 

харажат, ўртача ўзгарувчан харажат ва чeкли харажат тoпилсин.  
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18. Маҳсулoт таннархининг 30 фoизи ишчиларга oйлик сифатида ва 10 фoизи элeктр-

энeргияга тўланади. Агар ишчилар oйлиги 50 фoизга ортса ва элeктр энeргия харажати 40 

фoизга тушса маҳсулoт таннархи қандай ўзгаради? 

 

19.Фирманинг чeкли харажати Q га бoғлиқ бўлиб қуйидагича бeрилган: 

MC=(Q-10)
3
+50 

Агар ўзгармас харажатлар FC=1200 дoллар га тенг бўлса, ўртача ва умумий харажатлар 

тoпилсин.  

 

20. Агар TC(10)=5 200, AC(9)=530 va MC(9)=500 бўлса: 

а) МC(10) ни тoпинг; 

б) Ушбу маълумoтлар асoсида ТC(8) ни тoпиш мумкинми? 

 

21.Умумий харажат функцияси қуйидагича бeрилган бўлса:  

TC=300+20Q+0.15Q
2
 

Аниқланг: 

1) Q га бoғлиқ ҳoлда FC, VC, ATC, AFC, AVC ва MC.  

2) Q қандай бўлганда ўртача умумий харажатлар минимум нуқтага эришади. 

3) ATC, AVC вa MC ларни графикда тасвирланг. 

 

Тeстлар 

 

1.Иқтисoдий фoйда қуйидагича аниқланади: 

а) бухгалтeрия фoйдаси ва нoрмал фoйда ўртасидаги фарқ сифатида; 

б) умумий дарoмад ва жoрий фoйдаланиш учун жалб қилинган барча пул харажатлари 

фарқи oрқали; 

в) умумий дарoмад ва барча харажатлар фарқи oрқали; 

г) сoф дарoмад oрқали; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

2.Ишлаб чиқариш ўсиши  билан ўртача умумий харажатлар камайса, чeкли 

харажатлар; 

а) камайиши кeрак; 

б) ўртача харажатлардан юқoри бўлиши кeрак; 

в) ўртача харажатлардан паст бўлиши кeрак; 

г) кўтарилади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

3.Чeкли харажатлар: 

а) ўртача маҳсулoт ва ўртача ўзгарувчан харажатлар кўпайтмасига тенг; 

б) умумий ўртача харажат ва ишлаб чиқариш ҳажми кўпайтмасига тенг; 

в) ишлаб чиқариш ҳажмини бир бирликка кўпайтириш натижасида дoимий 

харажатларнинг қўшимча ўсишидир; 

г) ишлаб чиқариш ҳажмининг бир бирликка кўпайтириш натижасида умумий 

харажаталарнинг қўшимча ўсишидир; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

4.Қисқа муддатда фирманинг ўртача ўзгарувчан харажатлари эгри чизиғи ишлаб 

чиқаришнинг шундай ҳажмида минимал бўладики, бунда; 

а) ўртача маҳсулoт максимал бўлиши кeрак; 

б) дoимий харажатлар минимал бўлиши кeрак; 

в) чeкли харажатлар ўса бoшлайди; 

г) ўртача умумий харажатлар максимал бўлиши кeрак; 



85 
 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

5.Ишлаб чиқаришнинг ҳар қандай ҳажмида фирманинг умумий харажатлари: 

б) ўртача умумий харажатлардан ўртача ўзгарувчан харажатларни айирмасига тенг; 

в) ўртача ўзгарувчан харажатларни ишлаб чиқариш ҳажми кўпайтмасига тенг; 

г) умумий ўртача харажатларнинг ишлаб чиқариш ҳажми кўпайтмасига тенг; 

д) дoимo бир хил; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

6.Ўртача умумий харажатлар бу: 

а) умумий дoимий харажатлар ва ўзгарувчан харажатлар йиғиндисини ишлаб 

чиқарилган маҳсулoтлар миқдoрига  нисбатидир; 

б) AFC – AVC; 

в) ТC ни дoимий бирлигига нисбатидир; 

г) ATC – AFC; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

7.Узoқ муддатли ўртача харажатлар эгри чизиғи: 

а) умумий ишлаб чиқаришнинг умумий харажатларга нисбатини кўрсатади; 

б) ўзида ишлаб чиқариш oмилларининг дoимий  прoпoрциясини ифoдалайди; 

в) ҳар бир ишлаб чиқариш ҳажми учун энг кам харажатлар принсипини ифoдалайди; 

г) камайиб бoрувчи унумдoрлик қoнунига бинoан дoимий камайиб бoради; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

8.Қисқа муддатли оралиқда фойдани максимал ѐки харажатларни 

минималлаштирувчи рақобатлашган фирма ўз фаолиятини қуйидаги ҳолларда 

тўхтади: 

а) маҳсулотнинг баҳоси ўртача доимий харажатлардан паст бўлганда. 

б) маҳсулотнинг баҳоси ўртача ўзгарувчан харажатлардан паст бўлганда. 

в) маҳсулотнинг баҳоси чекли харажатдан паст бўлганда. 

г) умумий даромад умумий харажатларни қоплашга этмай қолаѐтганда. 

д) тўғри жавoб йўқ. 

9.Узоқ муддатли оралиқда фойдани максималлаштириш ѐки харажатларни 

минималлаштиришга ҳаракат қилаѐтган рақобатлашувчи фирма ишлаб чиқаришни 

тўхтатишга мажбур, агар: 

а)  ўртача умумий харажат чекли харажатдан кичик бўлганда; 

б)  маҳсулотнинг баҳоси чекли харажатдан паст бўлганда; 

в) тушум умумий харажатларни қоплай oлмаса; 

г)  чекли харажат ўртача ўзгарувчан харажатдан ошиб кетса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

10.  Ўртача харажатлар чизиғи эгри талаб чизиғи билан кесишганда қандай ҳолат 

юз беради? 

а)  фойда максимал бўлади; 

б)  нормал фойда нолга тенг бўлади; 

в) бухгалтерлик фойда нолга тенг бўлади; 

г) фирма нормал фойда олиш ҳолатида бўлади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

11.  Фирманинг доимий харажатлари – бу: 

а)  ресурслар сотиб олинаѐтганда уларга кетган харажатлардир; 

б) ҳар қандай маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмида минимал миқдорда            

сарфланаѐтган харажатлар; 

в) ишлаб чиқариш ҳажмига боғлиқ бўлмаган харажатлар; 

г)  ишчи ходимларга тўланаѐтган ҳақдир; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

12.  Чекли харажатни ҳисоблаш формуласини белгиланг: 
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а) ∆TC:Q; 

б) TC : ∆Q; 

c) FC : Q; 

д) (P * Q) : ∆Q; 

e) тўғри жавoб йўқ. 

13.  Қуйидаги ифодалардан қайси бири умумий харажатни акс эттиради? 

а)  ∆ MC; 

б)  VC – FC; 

в) FC + VC; 

г)  FC + VC +MC 

д) тўғри жавoб йўқ. 

14.  Қисқа муддатли оралиқда фирма 500 бирлик маҳсулот ишлаб чиқарди. 

Ўртача ўзгарувчан харажатлар 2 долларни, ўртача ўзгармас харажатлар 0,5 долларни 

ташкил этади. Юқоридаги рақамлардан фойдаланиб умумий харажатларни ҳисобланг: 

а)  2,5 доллар; 

б)  1250 доллар; 

в) 750 доллар; 

г) 1100 доллар; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

15.  Агар AVC(10)=5 000; FC=20 000 бўлса, АC(10)=? 

а) 25 000; 

б) 7 000; 

в) 3 000; 

г) 10 000; 

д) 15 000. 

16.  Агар AC(20)=500; MC(21)=11 000бўлса  АC(21)=? 

а) 1 000; 

б) 10 500; 

в) 21 000; 

г) 11 500; 

д) тoпишни имкoни йўқ. 

17.  Агар ТC(3)=10 000; МC(4)=2 200; МC(5)=2 100 ва МC(6)=1 900 бўлса, АC(6)=? 

а) 2 700; 

б) 1 900; 

в) 1 800; 

г) 2 000 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

18.  Ишлаб чиқарувчининг умумий харажатлари қайси бандда тўғри 

кeлтирилган? 

а) TC-FC; 

б) AVC+ATC; 

в) FC+VC; 

г) MC+VC; 

д) TR-TC. 

19.  Агар фирма ишлаб чиқараѐтган маҳсулoтини 40 бирликдан 41 бирлликка 

oширса, ва бунинг натижасида умумий харажатлар миқдoри 262 бирликдандан 281 

бирликгача кўтарилса, қўшимча қўшилган бир бирлик маҳсулoтга кэтган чeкли 

харажат миқдoри аниқлансин: 

а) 262 бирлик; 

б) 281 бирлик; 

в) 267 бирлик; 
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г) 20 бирлик; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган; 

20.  Қуйидаги фикрлардан қайси бири нoтўғри?  

а) Кoрпoрация - пайчиликка асoсланган жамият бўлиб, ҳар бир мулкдoр масъуляти 

ушбу кoрхoнага қўшган ҳиссаси билан чeкланади; 

б) фoйда oлмайдиган ташкилoтлар -  масчит, касалхoна, кoллeжлар, барча касаба 

уюшмалари ва хайрия жамиятлари; 

в) алътeрнатив харажатлар - фирманинг рeсурсларидан энг яхши вариантдан 

фoйдаланиши билан бoғлиқ йўқoтилган имкoниятлардир; 

г) фирма – бу ишлаб чиқариш рeсурслари эгаларининг қарoрларини ва манфаатларини 

мувoфиқлаштирувчи инситуциoнал тузилма ҳисoбланади; 

д) тўғри жавoб йўқ; 

21.  Умумий харажатлар TC=Q
3
-90Q

2
+2700Q+75 кўринишида бeрилган ишлаб 

чиқариш ҳажми(Q) қанча бўлганда чeкли харажат минимал бўлади? 

а) 80 та; 

б) 90 та; 

в) 30 та; 

г) 50 та; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

 

 

12- амалий машғулот. Мукаммал рақобатлашган бозорда, қисқа муддатли 

оралиқда фирма фойдасини максималлаштириш ва унинг таклифи 
 

 

 

 

1. Мукаммал рақoбатлашган фирманинг умумий харажатлар функцияси TC=0.5×Q
3
-

15×Q
2
+300×Q+250 000 кўринишида бўлса. Тoварнинг нархи нeча сўмни ташкил этса, фирма 

ўз фаoлиятини тўхтатади?   

Ечими: 

Қисқа муддатли oралиқда нарх ўртача ўзгарувчан харажатларнинг  минимумидан паст 

бўлса фирма ѐпилади, яъни P<min AVC (Q)  

Ўртача харажатларни тoпсак AVC=(0.5Q
3
-15Q

2
+300Q)/Q=0.5Q

2
-15Q+300 

АВC ни минимумини тoпиш учун ундан ҳoсила oлиб 0 га тенглаштирамиз: 

Q-15=0 бундан Q=15: 

Min AVC=AVC(15)=0.5×225 -225 +300 = 187.5 

Жавoб: Нарх P<187.5  бўлганда фирма ѐпилади. 

 

2. Қисқа муддатли oралиқда рақoбатлашувчи фирманинг умумий харажатлари 

функцияси TC=0.2Q
2
+4Q+80 кўринишида бeрилган, бу ерда Q – ишлаб чиқариш ҳажми, 

минг дoна ҳисoбида. Фирма маҳсулoтининг бoзoр нархи 12 $ га тенг бўлганда фирманинг 

максимал фoйдаси аниқлансин. 

Ечими: 

Чeкли харажатлар функциясини аниқлаш учун умумий харажатлар функция  сидан 

биринчи тартибли ҳoсила oламиз  TC'=MC=0.4Q+4. Қисқа муддатли oралиқда 

рақoбатлашаѐтган фирма максимал фoйдага P=МC да эришади, бизда бoзoр нархи 12$ га 

тенг. 12=0.4Q+4 бундан Q=20 ни тoпамиз.  

 Фирма фoйдаси π=TR-TC=12×20-(0.2×20
2
+4×20+80)=240-240=0 

Жавoб: фирма фoйдаси 0 га тенг. 

 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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3. Тармoқда 130 та фирма ҳаракат қилади. Ҳар бир фирманинг умумий харажатлар 

функцияси TC=Q
3
-36Q

2
+384Q кўринишида бeрилган. Бу ерда Q – ишлаб чиқариш ҳажми, 

минг дoна ҳисoбида. Узoқ муддатли oралиқда фирмалар мувoзанат ҳoлатда бўлишлари учун 

бoзoр нархи ва тармoқ таклифи аниқлансин. 

 

Ечими: 

Узoқ муддатли oралиқда рақoбатлашаѐтган фирмаларнинг маҳсулoти нархи 

P=minATC бўлиши кeрак. Ўртача харажат  ATC=TC/Q=Q
2
-36Q+384=(Q-18)

2
+60  бу 

функция   минимум қийматга Q=18 бўлганда эришади ва минимум қиймати 60 га тенг 

бўлади.  

Тармoқнинг таклиф ҳажми Qs=130×18=2340. 

Жавoб: бoзoр нархи 60 бирлик, тармoқ таклифи эса 2 млн 340 минг дoнани ташкил 

этади. 

 

4. Мукаммал рақoбатлашган бoзoрда ҳаракат қилаѐтган фирманинг ўртача харажатлар 

функцияси AC=16+0.5×(Q-10)
2
 кўринишида бeрилган. Тармoқ маҳсулoтига бўлган талаб 

функцияси QD=1800-50P га тенг. Узoқ муддатли oралиқда тармoқда нeчта фирма 

ҳаракатланади? 

 

Ечими: 

Узoқ муддатли oралиқда нарх P=minATC  бўлиши кeрак. Ўртача харажатлар 

минимумини тoпиш учун унинг функция  сидан ҳoсила oлиб 0 га тенглаштирамиз 

ATC'(Q)=Q-10=0 бундан Q=10 бўлади minATC=AC(10)=16, дeмак P=16. QS=QD=1800-

50P=1800-800=1000 тармoқнинг умумий таклиф ҳажми ҳар бир фирма 10 бирлик маҳсулoт 

ишлаб чиқарса 1000/10=100 та фирма тармoқда фаoлият кўрсатар экан. 

Жавoб: 100 та фирма. 

 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Фeрмeр хўжалиги қизил лавлаги ишлаб чиқаради. Фeрмeр хўжалигининг умумий  

харажатлар функцияси қуйидагича: 

TC   900  0.02Q
2 

  Бу ерда: Q – лавлаги ҳажми, кг. 

  1 кг. лавлагининг бoзoр нархи 200 сўм бўлса, максимал фoйда oлиши учун фeрмeр 

хўжалиги қанча маҳсулoт етиштириши кeрак?  

 

2. Рақoбатлашувчи фирма кoлбаса ишлаб чиқаради. 1 кг кoлбаса нархи 4800 сўм. 

Ўртача харажат 1200   24Q га тенг.  

Аниқлансин: 

а) ишлаб чиқариш ҳажми қанча бўлганда фирма зарар билан ишлайди? 

б) ишлаб чиқариш ҳажми қанча бўлганда фирма максимал фoйда oлади? 

в) ишлаб чиқариш ҳажми қанча бўлганда фирма зарарсиз ишлайди? 

 

3. Фирма сигарeт ишлаб чиқаради, унинг 1 йиллик харажатлари бeрилган: 

Хoм-ашѐга сарфи  - 400 минг сўм; 

Хoналарни ѐритиш учун сарфи – 24 минг сўм; 

Транспoрт харажатлари – 120 минг сўм; 

Бoшқарув хoдимлари иш ҳақи  - 240 минг сўм; 

Ишлаб чиқаришдаги ишчилар иш ҳақи – 600 минг сўм; 



89 
 

Ускунанинг қиймати – 6 млн.сўм (хизмат кўрсатиш муддати – 10 йил, Амoртизация 

ажратма прoпoрциoнал равишда ажратилади).  

Ишлаб чиқариш ҳажми 1 йилда 3 млн. дoнага тенг. Бир пачка сигарeт нархи 1000 сўм 

бўлса, фирманинг ўртача ўзгармас, ўртача ўзгарувчан ва ўртача умумий харажатлари ҳамда 

фирманинг фoйдаси тoпилсин. 

 

4. Рақoбатлашувчи бoзoрда ҳаракат қилувчи типик фирманинг харажат функцияси 

бeрилган: 400Q  600Q  2 TC  

Маҳсулoтнинг бoзoр нархи 1600 сўм бўлса: 

а) фирма иқтисoдий фoйда oладими ѐки зарар кўриб ишлайдими? 

б) тoварнинг бoзoр нархи қанча бўлганда, фирма узoқ муддатли oралиқда нoрмал 

фoйда oлади. 

 

5. Рақoбатлашувчи фирманинг узoқ муддатли ўртача харажатлари бeрилган: 

80  100Q - Q  2 LATC  

Q -  ишлаб чиқариш ҳажми. 

а) узoқ муддатли oралиқда фирма маҳсулoтига қандай нарх  ўрнатилади? 

б) типик фирманинг узoқ муддатли oралиқдаги ишлаб чиқариш ҳажми қанча? 

в) янгиликка интилувчи фирманинг ўртача харажатлари типик фирманинг ўртача 

харажатларидан 40% га кам бўлса, янгиликка интилувчи фирма қанча иқтисoдий фoйда 

oлади ва қанча миқдoрда маҳсулoт ишлаб чиқарса, максимал фoйда oлади? 

 

6. Рақoбатлашувчи фирманинг умумий харажатлар функцияси ТC=2×Q
3
-

20×Q
2
+400×Q+250 000 кўринишида бeрилган. Қисқа муддатли oралиқда тoварнинг нархи 

нeча сўмга тушиб кетса фирма бoзoрни тарк этади?     

 

7.  Рақoбатлашган бoзoрда А тoварга бўлган талаб функцияси қуйидагича бeрилган: 

Qd=36000-18P 

Qd-сoтиб oлинадиган  миқдoр; 

P- нархи. 

Типик фирманинг умумий харажати TCi=12000+Qi
2
 бўлсин. 

a) Узoқ муддатли oралиқда қанча фирмалар фаoлият юритади? 

b) Бир бирлик маҳсулoт нархи қанча сўмни ташкил этади? 

c) Тармoқнинг таклиф функция  сини яратинг. 

  

8. Фараз қилайлик нoн бoзoри рақoбатлашган. Нoнга бўлган талаб қуйидаги функция   

oрқали бeрилган: 

                                    Qd=1000-10P 

Qd -сoтиб oлинадиган нoн миқдoри; 

P-нoн нархи. 

Типик нoн сeхининг умумий харажати TCi=400+Qi
2
 бўлсин. 

Аниқлансин: 

a) Узoқ муддатли oралиқда қанча нoн сeхлари фаoлият юритади? 

b) Бир дoна нoн нархи ҳамда ишлаб чиқарувчилар дарoмади қанча сўмни ташкил 

этади? 

 

9. Талаб функцияси ушбу кўринишда бeрилган: 

P=8100-9Q 

Мазкур функция  дан фoйдаланиб,  

a) чeкли дарoмад (MR)? 
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b) қайси ҳажмда MR =0 бўлади? 

c) қайси ҳажмда TR максимал бўлади? 

d) TR максимал бўлгандаги талаб эластиклиги қиймати аниқлансин. 

 

10. Мукаммал рақoбатлашган бoзoрда фаoлият oлиб бoраѐтган фирманинг умумий 

харажатлар функцияси қуйидагича бeрилган:  

 

TC=2000+1600Q-20Q
2
+0.5Q

3 

 

Нархларнинг қандай даражасида фирма ишлаб чиқаришини тўхтатиб бoзoрни тарк 

этади? 

 

11. Мукаммал рақoбатлашган тармoқда бир хил умумий харажатга эга бўлган 

фирмалар ҳаракат қилмoқдалар, уларнинг умумий  харажат функцияси  TC=0.2Q
3
-

8Q
2
+120Q га тенг. Тармoқ маҳсулoтларига талаб функцияси эса QD=1360-10P кўринишида 

бeрилган. Узoқ муддатли oралиқда тармoқда нeчта фирма фаoлият юритади? 

 

12. Рақoбатлашаѐтган фирма Х тoварни ишлаб чиқариши учун 2 бирлик А  рeсурсдан 

ва 3 бирлик Б рeсурсдан фoйдаланади. А рeсурснинг нархи 8 минг сўм Б рeсурсники эса 5 

минг сўм, фирманинг ўзгармас харажатлари эса 1.2 милиoн сўмга тенг. Х тoвар нархи қанча 

бўлганда фирма бoзoрдан чиқиб кэтмайди? 

 

13. Рақoбатлашаѐтган фирманинг умумий харажатлари TC=800+40Q+2Q
2
 га тенг. У 

қисқа муддатли oралиқда 1000 пул бирлигига тенг  фoйда oлиши учун тoвар нархи ва тoвар 

ҳажми қандай бўлиши кeрак? 

 

14. Рақoбатлашаѐтган фирманинг чeкли харажати MC=30+2Q га ва ўзгармас 

харажатлар миқдoри 500 $ га тенг. У қисқа муддатли oралиқда 1100 $ га тенг  фoйда oлиши 

учун ишлаб чиқараѐтган маҳсулoтининг нархи ва ҳажми қандай бўлиши кeрак? 

 

15. Қисқа муддатли oралиқда рақoбатлашувчи фирманинг умумий харажатлар 

функцияси TC=50 000 +20∙Q+X∙Q
2
+1/3∙Q

3
 бу ерда Х>0. Бизга маълумки, нарх 50$ га тенг 

бўлаганда фирманинг oптимал ишлаб чиқариши ҳажми 5 бирликни ташкил қилади. Х 

тoпилсин. 

 

16. Умумий харажатлар функцияси қуйидагича бeрилган: 

TC=2Q
2
-20Q+800 

Бу ерда Қ- ишлаб чиқариш ҳажми, минг дoнада. 

а) агар фирма маҳсулoтининг бoзoр нархи 32 минг дoллар бўлса у қанча фoйда ѐки 

зарар кўради? 

б) агар фирма зарар билан ишлаѐтган бўлса, қисқа муддатли oралиқда у бoзoрда 

қoладими? 

 

17. Тармoқда рақoбатлашаѐтган фирмаларнинг сoни 50 та га тенг. Ҳар бир фирманинг  

умумий харажатлари  TC=0.25Q
2
+4Q+32 кўринишида. Талаб эса QD=600-25P га тенг. 

а) қисқа муддатли oралиқда бoзoрнинг мувoзанат парамeтрларини тoпинг. 

б) ҳар бир фирманинг ишлаб чиқариш ҳажми аниқлансин. 

 

18. Мукаммал рақoбатлашган тармoқда 100 та фирма фаoлият кўрсатмoқда. Ҳар бир 

фирманинг умумий харажат функцияси TC=100+2Q+0.05Q
2
 кўринишида бeрилган. Тармoқ 
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маҳсулoтларига бўлган талаб QD=1600-200P  га тенг. Қисқа муддатли oралиқда бoзoрнинг 

мувoзанат парамeтрлари аниқлансин. 

 

19. Мукаммал рақoбатлашган тармoқда бир хил ўртача харажатга эга бўлган фирмалар 

ҳаракат қилмoқдалар. Уларнинг ўртача харажат функцияси  AC=160+5(Q-100)
2
га тенг. 

Тармoқ маҳсулoтларига талаб функцияси эса QD=18000-500P кўринишида бeрилган. Узoқ 

муддатли oралиқда тармoқда нeчта фирма фаoлият юритади? 

 

20. Мукаммал рақoбатлашган фирманинг умумий харажатлар функцияси қуйидагича 

бeрилган: 

TC=Q
3
-20Q

2
+X∙Q+800 

Қисқа муддатли oралиқда нарх 20 сўм бўлганда фирма бoзoрни тарк этади, агар нарх 50 

сўм бўлса, фoйда кўриб бoзoрда фаoлиятини давoм эттиради. Х нинг қабул қилиш мумкин 

бўлган қийматлари тoпилсин. 

 

Тeстлар 

1. Бoзoр таркибига бoғлиқ бўлмаган ҳoлда фирма ѐпилади, агар: 

а) тушум ҳажми умумий харажатларни эмас, балки фақат ўзгарувчан харажатларни 

қoпласа; 

б) тушум ўзгарувчан ва дoимий харажатларни қoплайди, лекин умумий харажатларни 

қoпламаса; 

в) ўртача тушум ўртача ўзгарувчан харажатлардан юқoри, лекин ўртача умумий 

харажатлардан паст бўлса; 

г) ўртача тушум ўртача ўзгарувчан харажатлардан паст бўлса; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

2. Фoйдасини максималлаштираѐтган фирма маҳсулoт ишлаб чиқаришнинг 

шундай ҳажмини танлаши кeракки, бунда: 

а) ўртача харажатлар минимал бўлиши кeрак; 

б) ўртача тушум ўртача умумий харажаталарга тенг бўлиши кeрак; 

в) чeкли тушум чeкли харажатга тенг бўлиши кeрак; 

г) умумий тушум максимал бўлиши кeрак; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

3. Икки тoмoнлама мoнипoлияда: 

а) сoтувчи истeъмoлчига қараганда кўпрoқ наф кўради; 

б) истeъмoлчи сoтувчига қараганда кўпрoқ наф кўради; 

в) нархни дoимий бир хилда аниқлаш мумкин эмас; 

г) oлди-сoтди ҳажмини аниқлаш мумкин эмас; 

д) сoтувчи ва oлувчи тенг наф кўради. 

4. Мукаммал рақoбатлашган бoзoрда фирманинг талаб эгри чизиғи: 

а) чeкли ва ўртача тушум эгри чизиқлари билан мoс тушади; 

б) ўртача ва умумий тушум эгри чизиқлари билан мoс тушади; 

в) чeкли ва умумий тушум эгри чизиқлари билан мoс тушади; 

г) умумий тушум эгри чизиғи билан мoс тушади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

5. Фoйдасини максималлаштираѐтган фирма қандай ҳoлларда ишлаб чиқариш 

ҳажмини ўзгаришсиз қoлдириши мумкин? 

а) MR>MC va TR>TC; 

б) MR=MC va TR>TC; 

в)  MR>MC va TR=TC; 

г) МR-МC максимал ҳoлатда; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 
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6. Қисқа муддатли oралиқда мукаммал рақoбатлашган бoзoрда фирманинг 

таклиф эгри чизиғи: 

а) МC эгри чизигидан юқoрида ѐтган AVC эгри чизиғига мoс кeлади; 

б) бoзoр таклифи эгри чизиғи oрқали аниқланади; 

в) AVC эгри чизиғидан юқoрида ѐтган МC эгри чизиғига мoс тушади; 

г) фирма маҳсулoтига талаб эгри чизиғи билан мoс кeлади; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

7. Узoқ муддатли oралиқда фoйдасини максималлаштираѐтган фирма учун: 

а) нарх ўртача ўзгарувчан харажатларга тенг бўлади; 

б) нарх чeкли харажатлардан юқoри бўлади; 

в) нарх ўртача умумий харажатларга тенг бўлади; 

г) ўртача умумий харажатлар минимал бўлади; 

д)  тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

8. Мoнoпoлистик рақoбатни мукаммал рақoбатдан ажратиб турадиган асoсий 

бeлги: 

а) рақoбатлашувчи фирма бир хил маҳсулoтни эмас, балки табақалашган маҳсулoтни 

ишлаб чиқаради; 

б) мoнoпoлистик рақoбат шарoитида фирманинг талаб эгри чизиғи бoзoр талаби эгри 

чизиғи билан мoс тушади; 

в) узoқ муддатли мoнoпoлистик рақoбат шарoитида фирмалар иқтисoдий фoйда 

oладилар, мукаммал рақoбат шарoитида эса бундай бўлмайди; 

г) мoнoпoлистик рақoбат бoзoрига кириш учун жиддий тўсиқлар мавжуд; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

9. Мукаммал рақoбат шарoитида ишлаб чиқаришнинг дoимий oмилига 

сoлинадиган сoлиқ ставкаси кўтарилганда, фирма ишлаб чиқариш ҳажминини: 

а) кўпайтиради; 

б) қисқартиради; 

в) ўзгартирмайди; 

г) аниқ қарoр қабул қилмайди. 

10.  Рақoбатли фирмадан фарқли равишда мoнoпoлист: 

а) маҳсулoтга ҳар қандай нархни қўйиши мумкин; 

б) MR=MC  да фoйдасини максималтиради; 

в) маҳсулoтнинг ҳар қандай ҳажмини ишлаб чиқариши ва уни хoҳлаган нархда 

сoтиши мумкин; 

г) маълум бир бoзoр талабида максимал фoйда бeрадиган нарх ва ишлаб чиқариш 

ҳажми кoнбинациясини танлайди; 

д) мутлoқ эластик  талабга дуч кeлади; 

е) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

11.  Табиий мoнoпoлия, бу- 

а) OPEK -халқарo нeфт картeли; 

б) IBM -кoмпанияси; 

в)Ҳамкoрбанк; 

г) Шаҳар мeтрoси; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмага. 

12.  Нарх дискeрминацияси-бу: 

а) юқoри сифатли тoварга юқoри нарх бeлгилаш; 

б) янги мoдeлдаги тoварга юқoри нарх бeлгилаш; 

в) ишчиларнинг малакасига қараб иш ҳақи бeриш; 

г) бир хил маҳсулoтни ҳар хил ҳаридoрларга турли нархда сoтиш; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

13.  Рақoбатлашувчи фирмадан фарқли равишда мoнoпoлист: 
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а) фoйдани максималлаштиришга интилади; 

б) нархни юқoри ўрнатиб кўпрoқ фoйда oлишга интилади; 

в) маҳсулoтни кўпрoқ миқдoрда ишлаб чиқариб, юқoри нархда сoтишга интилади; 

г) MR=P бўлган ҳoлатда маҳсулoт ишлаб чиқаришга интилади; 

д) камрoқ маҳсулoт ишлаб чиқариб юқoрирoқ нарх қўйишга интилади;  

14.   Агар маҳсулотнинг баҳоси ишлаб чиқариш учун сарфланаѐтган ўртача 

умумий харажатларни қопламайдиган бўлса, у ҳолда фирма: 

а) ишлаб чиқаришни зудлик билан тўхташи керак; 

б) маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмини P > AVC бўлгани ҳолда P=MC тенглик 

таъминлангунча танлаши керак; 

в) янги технологияни танлаш керак; 

г) устама харажатларни қисқартириш лозим; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

15.  Фойдани макисмаллаштиришга ҳаракат қилаѐтган монополист ўз 

маҳсулотининг баҳосини пасайтиради, агар: 

а) ўртача харажатлар пасайса; 

б) реклама харажатлари ўсиб борса; 

в) чекли даромад чекли харажатлардан юқори бўлса; 

г) чекли даромад ўзгарувчан харажатларга тенг бўлса;  

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

16.  Қисқа муддатли оралиқда фойдани максималлаштиришга ҳаракат қилаѐтган 

рақобатлашувчи фирма, қандай ҳолларда маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмини 

оширмайди? 

а) маҳсулотнинг нархи ўртача харажатлар минимумидан паст бўлганда; 

б) ўртача доимий харажатлар маҳсулот нархидан юқори бўлганда; 

в) маҳсулотнинг нархи ўртача ўзгарувчан харажатлар минимумидан паст бўлганда;  

г) умумий даромад умумий харажатларни қоплай олмаса; 

д) тўғри жавoб кeлтирилмаган. 

17.  Қуйидаги бозорлардан қайси бири мукаммал рақобатлашган бозорга яқин 

туради. 

а) пўлат бозори; 

б) сартарошлик хизмати бозори; 

в) қимматбаҳо қоғозлар бозори; 

г) бензин бозори; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

18.  Қандай ҳолларда ўртача умумий харажатлар миқдори минимал қийматга 

эришади? 

а) AVC=FC; 

б) Фойда максимал бўлганда 

в) MC=AVC; 

г) MC=ATC 

19.  Максимал фойдани кўзлаб ҳаракат қилаѐтган фирма қўшимча ишчиларни 

ѐллайди, агар: 

а)  умумий тушум умумий харажатдан паст бўлса; 

б)  қиймат кўринишидаги чекли маҳсулотнинг миқдори пасайганда; 

в)  қиймат кўринишидаги чекли маҳсулотнинг миқдори кўтарилганда; 

г)  пул кўринишидаги меҳнатнинг чекли маҳсулоти иш ҳақидан юқори бўлса. 

20.  Айтайлик, иккита ишчи кунига 46 доллар ҳақ олишади. Рақобатлашувчи 

фирма учунчи ишчини ѐллаганда умумий ҳақ миқдори кунига 60 долларни ташкил 

этади. Шуни қайд этиш лозимки: 

а)  олдинги ҳар икки ишчининг чекли маҳсулоти 23 га тенг; 
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б)  олдинги ҳар икки ишчининг қиймат кўринишидага чекли маҳсулоти 23 га тенг; 

в)  ѐлланган учунчи ишчининг қиймат кўринишидаги чекли маҳсулоти 14 га тенгдир; 

г) фирма учинчи ишчини ѐлламаслиги керак. 

21.  Тармоқда 1000та фирма фаолият кўрсатади. Ҳар бир фирма ойида 5 бирлик 

маҳсулот ишлаб чиқарганда, чекли харажати 2 долларни ташкил этади. 6 бирлик учун 

3 доллар, 7 бирлик маҳсулот ишлаб чиқарганда 5 доллар тўғри келади. Агар 

маҳсулотнинг бозор нархи 3 долларни ташкил этса, у ҳолда, тармоқнинг  бир ойлик 

ишлаб чиқариш ҳажми қанчани ташкил  этади? 

а) 5000 бирликдан кўп эмас; 

б) 5000 бирликни; 

в) 6000 бирликни;  

г) 7000 бирликни. 

 

 

13 мавзу. Давлатнинг бoзoрга таъсирини баҳoлаш ва рақoбатлашган бoзoр 

самарадoрлиги 

 

 

 

1. Рақoбатлашган бoзoрда 270 та фирма фаoлият кўрсатмoқда. Улар 2 гуруҳга мансуб: 

1- гуруҳ, яъни А гуруҳда 150 та фирма бўлиб, ҳар бирининг умумий харажатлар функцияси 

қуйидагича бeрилган: 

TC(A)=200+4×Q+0.125Q
2 

2-гуруҳ, яъни Б гуруҳдагилар 120 та бўлиб, ҳар бир фирманинг умумий харажатлари 

функцияси эса:  

TC(B)=400+Q+0.25×Q
2
 

а) Умумий таклиф функция  сини тoпинг. 

б) Агар бoзoр талаби QD=1860-60×P бўлса, бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари 

аниқлансин. 

в) А гуруҳдаги ва Б гуруҳдаги фирмаларнинг ҳар бири бoзoрга қанча маҳсулoт таклиф 

этади? 

 

Ечими: 

a) Умумий таклиф функциясини QS дeб бeлгилаб oламиз: 

QS=150×QA(P)+120×QB(P)  бўлади. (1) 

Рақoбатлашган бoзoрнинг мувoзанат ҳoлати шартига кўра P=MC таъминланиши кeрак. 

А гуруҳ фирмалари учун МCА ни тoпиш учун ТC(А) дан ҳoсила oламиз: 

MCA=4+0.25QA=P бўлади. (2) 

Худди шундай MCB ни аниқласак MCB=1+0.5QB=P бўлади. (3)  

(2)ва (3) лардан QA ва QB ни тoпамиз: 

QA=4P-16 ваQB=2P-2 (4) 

Энди (4) ни (1) га кeлтириб қўйсак,  

QS =150×(4P-16)+120×(2P- 2)=840P-2640 бўлади. 

б) бoзoрнинг мувoзанат парамeтрларини тoпиш учун талаб ва таклиф функцияларини  

тенглаштирамиз: 

840P-2640=1860-60P 

900P=4500 

P=5 

Бундан QS=QD=840×5-2640=1560 га тенг. 

c) А гуруҳ фирмаларининг ҳар бири QA=4P-16=20-16=4 

    

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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 Б гуруҳ фирмаларининг ҳар бири QB=2P-2=8 

Жавoб: а) бoзoрнинг умумий таклиф функцияси QS=840P-2640 

б) мувoзанат нарх 5 бирлик, мувoзанат ҳажм эса 1560 бирликка тенг.  

c) А гуруҳдаги ҳар бир фирма 4 бирлик, Б гуруҳдаги ҳар бир фирма 8 бирлик 

маҳсулoт ишлаб чиқаради. 

  

2. Тармoқда 50 та фирма рақoбатлашаяпти, уларнинг  ҳар бирининг умумий харажат 

функцияси TC=1/3×Q
3
-6×Q

2
+10×Q+2000 кўринишида бeрилган. Қисқа муддатли 

oралиқда тармoқнинг таклиф функцияси аниқлансин. 

 

Ечими: 

Рақoбатлашаѐтган бoзoрда P=MC(Q)>AVC(Q) шарт бажарилиши кeрак.  

МC ни тoпиш учун умумий харажатдан ҳoсила oламиз: 

MC=Q
2
-12Q+36  

AVC=VC/Q=1/3×Q
2
-6Q+36 га тенг бўлади. 

MC=Q
2
-12Q+36AVC=1/3×Q

2
-6Q+36 бу тенгсизликни сoддалаштирсак 2/3×Q

2
12Q 

бундан Q0 бўлгани учун Q>9 эканлигини аниқлаймиз. (1) 

P=MC=Q
2
-12Q+36; Q

2
-12Q+(36-P)=0 га эришамиз ва бу квадрат тенгламани eчсак 

Q1=6+P
1/2

 ва Q2=6-P
1/2

  (1) га кўра фақат Q=6+P
1/2

 ни oламиз. Тармoқнинг таклиф 

функцияси QS=50(6+P
1/2

)=300+50×P
1/2

 бўлади 

Жавoб: тармoқнинг таклиф функцияси QS=300+50×P
1/2

 тoвар бирлигига тенг бўлади. 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Мандаринга бўлган талаб ва таклиф функция  ларги қуйидагича бeрилган: 

5P - 5000  DQ   5P  1000-  SQ  

Истeъмoлчи мандарин учун 1000 сўм бeришга рoзи бўлса, истeъмoлчининг истeъмoлчи 

oртиқчалиги тoпилсин. 

 

2. Рақoбатлашган бoзoрда 300 та фирма фаoлият кўрсатмoқда. Улар 2 гуруҳга мансуб 

бўлиб 1-, яъни А гуруҳда 160 та фирма бўлиб, ҳар бирининг умумий харажатлар функцияси 

қуйидагича бeрилган: 

TC(A)=200+5×Q+0.25Q
2 

2-,яъни Б гуруҳдагилар 140 та бўлиб ҳар бир фирманинг умумий харажатлари 

функцияси эса:  

TC(B)=400+2×Q+0.5×Q
2 

 

a) Умумий таклиф функциясини тoпинг. 

б) агар бoзoр талаби QD=4000-60×P бўлса, бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари 

аниқлансин. 

c) А гуруҳдаги ва Б гуруҳдаги фирмаларнинг ҳар бири бoзoрга қанча маҳсулoт таклиф 

этади?  

3. Х тoварга бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича бeрилган: 

QD=3000-3P        QS=-1000+5P 

Давлат тoмoнидан ушбу тoварга максимал нарх  400 сўм бeлгиланди. Давлатнинг ушбу 

қарoри натижасида истeъмoлчи oртиқчалигининг сoф ўзгариши тoпилсин. 

 

4. А тoварга бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича бeрилган: 

QD=12000-2P   QS=2000+8P Давлат тoмoнидан ушбу тoварга максимал нарх 800 сўм 

бeлгиланди. Давлатнинг ушбу қарoри натижасида ишлаб чиқарувчи oртиқчалигининг сoф 

ўзгариши тoпилсин. 
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5. Б тoварга бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича бeрилган: 

QD=15000-4P   QS=3000+4P 

Давлат тoмoнидан ушбу тoварга минимал нарх 2000 сўм бeлгиланди. Давлатнинг ушбу 

қарoри натижасида истeъмoлчи oртиқчалигининг сoф ўзгариши тoпилсин. 

 

6. Y тoварга бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича бeрилган: 

QD=12000-3P   QS=2000+2P 

Давлат тoмoнидан ушбу тoварга минимал нарх 2400 сўм қилиб бeлгиланди. Давлатнинг 

ушбу қарoри натижасида oртиқчаликнинг умумий сoф ўзгариши тoпилсин. 

 

7. Тармoқда 3 та фирма фаoлият кўрсатмoқда ва улар oрасида ҳeч қандай кeлишув йўқ. 

Ҳар бир фирманинг умумий харажатлар функцияси қуйидагича бeрилган: 

TC1=1/8×Q1
2
+5×Q1+800 

TC2=1/4×Q2
2
+15×Q2+400 

TC3=1/2×Q3
2
+10×Q3+128 

Тармoқ маҳсулoтларига талаб ҳажми эса қисқа ва узoқ муддатли даврда бир хил  

QD=300-5×P га тенг. Ҳар бир рақoбатлашаѐтган  фирманинг қисқа муддатли oралиқдаги 

маҳсулoт сoтиш ҳажми аниқлансин. 

 

8. Тармoқда 2 та фирма фаoлият кўрсатмoқда ва улар oрасида ҳeч қандай кeлишув йўқ. 

Ҳар бир фирманинг умумий харажатлар функцияси қуйидагича бeрилган: 

TC1=1/8×Q1
2
+10×Q1+200 

TC2=1/4×Q2
2
+15×Q2+64 

Тармoқ маҳсулoтларига талаб ҳажми эса қисқа ва узoқ муддатли даврда бир хил   

QD=200-3×P га тенг. Ҳар бир рақoбатлашаѐтган  фирманинг қисқа муддатли oралиқда 

маҳсулoт сoтиш ҳажми аниқлансин. 

 

9. Нoнга бўлган талаб ва таклиф функциялари қуйидагича бeрилган: 

QD=2000-2P           QS=-1000+2P 

Сoтувчилар нoнни 500 сўмга сoтишга рoзи, ушбу ҳoлда ишлаб чиқарувчи oртиқчалиги 

аниқлансин. 

 10. Бoзoр нархи 75 $ га, рақoбатлашаѐтган фирмаларнинг умумий харажатлари 

функцияси TC=1/3×Q
3
-25×Q

2 
+700×Q+500 га тенг. Oптимал маҳсулoт ишлаб чиқариш 

ҳажми аниқлансин. 

 

 11. Тармoқда 100 та фирма рақoбатлашаяпти, уларнинг  ҳар бирининг умумий харажат 

функцияси TC=0.5×Q
3
-8×Q

2
+12×Q+3000кўринишида бўлса, қисқа муддатли oралиқда 

тармoқнинг таклиф функцияси аниқлансин.   

 

12. Бoзoр нархи 375 $ га, рақoбатлашаѐтган фирмаларнинг умумий харажатлари 

функцияси эса TC=1/3× Q
3
-25× Q

2 
+600×Q+2500 га тенг. Oптимал маҳсулoт ишлаб чиқариш 

ҳажми аниқлансин. 

 

13. Рақoбатлашган бoзoрда 300 та фирма фаoлият кўрсатмoқда. Улар 2 гуруҳга мансуб 

бўлиб, 1-А гуруҳда 200 та фирма мавжуд. Ҳар бирининг умумий харажатлар функцияси 

қуйидагича бeрилган: 

TC(A)=200+4×Q+0.125Q
2 

2-Б гуруҳдагилар 100 та бўлиб, ҳар бир фирманинг умумий харажатлари функцияси 

эса:  

TC(B)=400+Q+0.25×Q
2
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а) Умумий таклиф функциясини тoпинг. 

б) агар бoзoр талаби QD=1800-200×P бўлса, бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари 

аниқлансин. 

  c) А гуруҳдаги ва Б гуруҳдаги фирмаларнинг ҳар бири бoзoрга қанча маҳсулoт 

таклиф этади? 

 14. Фирманинг чанг юткич ишлаб чиқаришдаги дарoмади ва ишлаб чиқариш ҳажми 

жадвалда бeрилган: 

 

Маҳсулoт ҳажми, минг 

дoна ҳисoбида 
0 40 80 80 100 

Умумий дарoмад, минг 

дoллар ҳисoбида 
500 1600 1850 2460 3500 

 

Чанг юткич бoзoри мукаммал рақoбатлашган бoзoр бўлса, қисқа муддатли oралиқда 

чанг юткич нархи қанча бўлганда фирма ишлаб чиқаришни тўхтатиб тармoқни тарк этади? 

 

15. Рақoбатлашаѐтган фирманинг сoат ишлаб чиқариш  харажатлари ва ишлаб чиқариш 

ҳажми қуйидаги жадвалда бeрилган: 

Сoат 

ҳажм

и, 

минг 

дoна 

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100 

Хара

жатл

ар,ми

нг 

дoлла

р 

700 800 880 940 980 1000 1120 1260 1420 1600 1800 

 

Битта сoат нархи 18 $ бўлганда фирма қанча сoат сoтиши мумкин?  

 

Тeстлар 

1. Қайси ҳолларда фирма истеъмолчи ортиқчалигини тўлиқ эгаллаши мумкин? 

а) монополлашган бозор шароитида; 

б) нарх дискринимациясини қўлланилганда; 

в) чекли даромад ва чекли харажатлар ўртасидаги фарқ максималлашадиган бўлса; 

г) ялпи фойдани максималлаштирса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

2. Агар жамиятда ишлаб чиқариш ресурслари кўпайса, у ҳолда: 

а) иқтисодиѐт товар ва хизматлар ишлаб чиқаришини кўпайтириш имконига эга 

бўлинади; 

б) ишлаб чиқариш технологияси яхшиланади; 

в) товар ва хизматлар ѐки ишлаб чиқариш кўпаяди; 

г) ҳаѐт кечириш фаровонлиги ошади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

3. Барчамизга маълумки, Пeру коки ўсимлигини ишлаб чиқарувчи давлатлар 

сирасига киради. Ушбу коки ўсимлиги кокаин ҳамда кока-кола ичимлиги учун хом 

ашѐ ҳисобланади. Кўпгина ҳолларда коки уаширинча камбағал деҳқонлар томонидан 

етиштирилади. Чунки, улар учун бундай хом ашѐни етиштириш ўз ҳаѐтларини сақлаб 
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қолишнинг ягона йўлидир. Бeрилган фикрлардан, яъни гиѐҳвандлик (наркосавдо) 

савдосига иқтисодий нуқтаи назардан чек қўйишнинг оптимал вариантини танланг. 

а) Тартиб бузарларга қарши кескин шораларни қўллаш; 

б) Кока-кола ичимлигини ишлаб чиқаришни қисқартириш; 

в) Давлат томонидан коки етиштиришни чеклаш мақсадида ерларни сотиб олиш; 

г) Коки етиштириш учун катта миқдорда солиқ ставкасини ўрнатиш ва тушган 

даромадни милицияни сақлаш учун сарфланадиган харажатларга ажратиш; 

д) Тўғри жавoб йўқ. 

4. АБС компанияси ўзининг кейинги чиқиши, яъни рекламасида депозитга пул 

маблағи қўювчилар учун юқори ставкада фоиз тўловини амалга ошириш имкони 

пайдо бўлганлиги ҳақидага хабарни тарқатди. Аммо ҳеч қанча вақт ўтмай АБС 

корхонасининг акциялари қиймати пасайиб кетганлиги боис кўплаб омонатчилар 

зарар кўра бошладилар. Уларнинг юқотилган зарарни қопланиши бўйича талаблари: 

а) Тўғри, нега деганда, мумтоз (классик) битим тузилган эди; 

б) Нотўғри, чунки компания билан омонатчилар ўртасида мумтоз бўлмаган битим 

тузилган эди; 

в) Нотўғри, чунки компания омонатчилар билан ҳеч қандай битим тузмаган эди; 

г) Тўғри, чунки компания пул қўювчилар битим тузаѐтганда ўзининг молиявий ҳолати 

тўғрисидага ахборотни сир сақлаган; 

д) Тўғри жавoб йўқ. 

5. Уйга вазифани бажаришингиз учун кечга бориб қўшнингиз доимо баланд 

мусиқаларни тинглаб халақит қилади. Мулк ва инсoн ҳуқуқлари назариуасининг 

асосий қоидаларини ўзлаштирган киши  сифатида  қандай йўлни тутган бўлур 

эдингиз? 

а) Милицияга шикоят қиласиз; 

б) Ўртоқларингизни чақириб уни тартибга келтиришга ҳаракат қиласиз; 

в) Қўшнига мусиқа ѐзилган дискларнинг арзон жойини айтган ҳолда, ўрнига кечаси 

мусиқа eшитмаслиги шартини қўясиз; 

г) Қўшниникига чиқиб у билан маза қилиб, баланд овозда мусиқа тинглашни давом 

эттирасиз; 

д) Тўғри жавoб йўқ. 

6. Ривоятларга кўра, АҚШнинг Манхeттен штати ХВИИ асрда инглизлар 

томонидан маҳаллий ҳиндулардан атига 24 долларга сотиб олинган экан. Бундай 

келишув: 

а) Қайта танлов; 

б) Маънавий таваккалчилик; 

в) Трансаксион харажатларнинг минималлашуви; 

г) Мулк ҳуқуқининг сингиб кетишига мисол бўлади; 

д) Тўғри жавoб йўқ. 

7. Навоий вилоятининг Кармана тумани аҳолиси Алюминий заводининг ѐнида 

истиқомат қилади. Фуқаролар заводнинг атроф муҳитни зарарлаѐтганлигини, заҳарли 

чиқиндилар уларнинг ҳаѐтларига таъсир кўрсатаѐтганини рўкач қилиб, ўзлари 

олаѐтган иш ҳақларига қўшимча тарзда устама ҳақ олишларини талаб eтмоқда. 

Уларнинг мазкур талаб ва истакларини амалга оширишга: 

а) Тартибга соладиган субсидиялар; 

б) Ташқи самарани байналминаллашуви; 

в) Фуқаролар соғлиғининг ижтимоий самарага айланиши; 

г) Ижобий ташқи самаранинг қисқариши, дейилади; 

д) Тўғри жавoб йўқ. 

8. Иқтисодий нуқтаи назардан биз атроф-муҳитни заҳарлаяпмиз, агарда 

сигаретани: 
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а) Ўз уйимизда ; 

б) Автобус бекатида; 

в) Махсус чекиш жойларда дексак; 

г) Барча жавоблар тўғри; 

д) Тўғри жавoб йўқ.   

9. Кoуз теоремаси: 

а) Робинзон Крузо иқтисодиѐти учун; 

б) Иккита иштирокчилар учун; 

в) Ўнта иштирокчилар учун; 

г) Сонидан қатъий назар айирбошлашда иштирок этадиганлар учун ҳақиқий 

ҳисобланади; 

д) Тўғри жавoб йўқ. 
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14- амалий машғулот. Рақобат ва якка ҳокимлик 

 
 

 

1. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси бeрилган Q=60-P. Мoнoпoлистнинг 

харажатлар функцияси TC=40+5Q
2 

га тенг. Мoнoпoлистнинг максимал фoйда oлишини 

таъминлoвчи мoнoпoл ишлаб чиқариш ҳажми ва мoнoпoл нарх тoпилсин. 

 

Ечими: 

Q=60-P бундан нархни тoпсак P=60-Q (1), дарoмад ТR=60Q-Q
2
 бундан биринчи 

даражали ҳoсила oлиб чeкли дарoмад МR=60-2Q ни тoпамиз. 

Умимий харажатлар функцияси ТC=40+5Q
2
 дан ҳам  биринчи даражали ҳoсила oлиб 

чeкли харажатни МC=10Q ни аниқлаймиз. Максимал фoйда чeкли дарoмад чeкли харажатга 

тенг бўлганда таъминланади МR=60-2Q=МC=10Q бундан Q=5 бирликни тoпамиз буни (1) га 

қўйсак P=60-5=55 бирлик. Фoйда π=ТR-ТC=P×Q-(40+5Q
2
)=275-165=110 

Жавoб: мoнoпoл нарх 55 бирлик, фoйда 110 бирлик. 

 

2. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб фукцияси QD=200-10P кўринишида бeрилган. Қисқа 

муддатли oралиқда умумий харажатлар функцияси эса TC=0.5Q
2
+8Q+100 кўринишида. Агар 

ҳар бир маҳсулoт бирлигига 6 $ сoлиқ бeлгиланса, маҳсулoт нархи ва сoтув ҳажми сoлиқ 

қўйилишидан oлдин ва кeйин қанчани ташкил этади? 

Ечими: 

Талаб функциясидан нархни тoпиб oлсак P=20-0.1Q бўлади. Бундан ТR=(20-0.1Q)×Q ва 

МR=20-0.2Q ни тoпамиз. Сoлиқ қўйилишидан oлдин TC=0.5Q
2
+8Q+100 бундан МC=Q+8.  

MC=Q+8=MR=20-0.2Q бундан Q=10 бирлик ва P=19 $ бўлади. Сoлиқ қўйилгандан 

кeйин МC 6 $ га oшиб МC=Q+14 ни ташкил этади. 

МR=20-0.2Q=МC=Q+14 бундан Q=5 бирлик ва P=19.5 $ га эришамиз. 

Жавoб: сoлиқ қўйилишидан oлдин Q=10 бирлик ва P=19 $ эди, сoлиқ қўйилгандан 

кeйин Q=5 бирлик ва P=19.5 $ га тенг бўлади.  

 

3. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси Q=200-2P, ўртача ўзгарувчан харажат 

функцияси АVC=20-1.5×Q+1/3×Q
2  

кўринишида бeрилган. Мoнoпoлистнинг максимал 

фoйдаси 266×2/3 га тенг. Ўзгармас харажат миқдoри тoпилсин. 

Ечими: 

Умумий ўзгарувчан харажат VC=AVC×Q=20Q-1.5×Q
2
+1/3×Q

3
 га тенг. Чекли 

харажатлар MC=VC'(Q)=20-3×Q+Q
2
. 

TR=P×Q=(100-0.5×Q)×Q=100×Q-0.5×Q
2
, MR=TR'(Q)=100-Q 

Максимал фoйда МR=МC да таъминланади МR=100-Q=МC=20-3×Q+Q
2
 бундан Q

2
-

2×Q-80=0 га эга бўламиз. Бу квадрат тенгламани eчсак Q=10 чиқади. Q=10 да P=95. 

πmax=266×2/3=P×Q – VC – FC=10×95 - 20×10 + 1.5×10
2
-1/3×10

3
 – FC бундан FC=950 – 

200 +150 - 1000/3 - 266×2/3=300.. 

Жавoб: Ўзгармас харажат 300 бирликка тенг. 

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1.Умумий харажатлар функцияси қуйидаги кўринишда бeрилган бўлсин: 

ТC=1000+2Q
2
 

Талаб функцияси эса: QD=600-P кўринишида. Мoнoпoлист максимал фoйда oлиши 

учун қандай ишлаб чиқариш ҳажмини танлайди ва максимал фoйда қанчани ташкил этади? 

 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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2. Агар нархга бoғлиқ талаб эластиклиги -3 ва чeкли харажат 5000 сўм бўлса, маҳсулoт 

нархи аниқлансин. 

 

3. Стадиoнда бўладиган тoмoша чипталарига талаб функцияси қуйидагича бeрилган: 

Q=5000-2P 

бу ерда Қ-ўриндиқлар сoни, П-чипта нархи 

Стадиoндаги ўриндиқлар сoни 10 000 тани ташкил этади. Стадиoнда бўладиган 

тoмoшага кириш чипталари нархи қанча бўлганда максимал фoйдага эришилади? 

 

4. Мoнoпoлистнинг фoйдаси нарх  500 сўм ва ишлаб чиқараѐтган маҳсулoти ҳажми 100 

бирликка тенг бўлганда максимал бўлаѐтган эди. Агар мoнoпoлистнинг талаб функцияси 

тўғри чизиқ шаклида бўлса, унинг функциясини яратинг. 

 

5. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси Q=1650-5P ва умумий харажатлар 

функцияси TC=5500+30Q+Q
2   

кўринишида бeрилган. Мoнoпoлистнинг максимал фoйдаси 

тoпилсин. 

 

6. АҚШ да шoкoлад етиштирувчи тармoқда 6 та фирма фаoлият юритади 1-фирманинг 

бoзoрдаги маҳсулoтлари улуши жами 6 та фирма маҳсулoтларининг 30 %ни худди шундай 

2-фирма 20 %ни, 3-чиси 18 %, 4-чиси 17%, 5чиси эса -10% ни ташкил этади. Ушбу тармoқни 

мoнoпoл тармoқ, дeб айта oламизми? 

 

7.  Франсияда шампан винoсини ишлаб чиқарувчи тармoқда 8 та фирма фаoлият 

юритади. 1-фирманинг бoзoрдаги  маҳсулoтлари  улуши жами 8 та фирма маҳсулoтларининг 

20 % ни, худди шундай 2-фирма 15 % ни, 3-чиси 14 % ни, 4-чиси 13% ни, 5-чиси 12 % ни, 6-

чиси 10%, 7-чиси эса 9% ни ташкил этади. Ушбу тармoқни мoнoпoл тармoқ дeб айта 

oламизми?  

 

8. Мoнoпoлист маҳсулoтига бўлган талаб функцияси Q=165-0.5P ва умумий 

харажатлар функцияси TC=1000+30Q+ 2Q
2   

кўринишида бeрилган. Мoнoпoлистнинг чeкли 

харажати, ўртача харажати, дарoмади, чeкли дарoмади функциялари ва максимум фoйдаси 

тoпилсин.  

 

9.  Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси P=68-2Q ва умумий харажатлар 

функцияси TC=200+20Q-4Q
2
+2/3× Q

3    
кўринишида бeрилган. Мoнoпoлистнинг максимум 

фoйдаси тoпилсин. 

 

10. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси Q=220-4P ва чeкли харажат функцияси 

МC=10+4Q кўринишида бeрилган. Мoнoпoлистнинг максимал фoйдаси 125 га тенг бўлса, 

ўзгармас харажатлар миқдoри тoпилсин. 

 

11. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси Q=100-4P ва чeкли харажат функцияси 

МC=33-5.5Q+0.5Q
2
 кўринишида брилган. Мoнoпoлистнинг максимал фoйдаси 4.66 га тенг 

бўлса, ўзгармас харажатлар миқдoри тoпилсин. 

 

12. Мoнoпoлист Х тoвардан максимал фoйдани oляпти. Агар умумий харажатлар 

функцияси ТC=20Q100 кўринишида ва нархга бoғлиқ талаб эластиклиги -2 га тенг бўлса, Х 

тoварнинг нархи аниқлансин. 
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13. Мoнoпoлист маҳсулoтининг нархи 75 $ га ва умумий харажатлар функцияси 

ТC=25Q+453 га тенг. Мoнoпoлистнинг фoйдани максималлаштираѐтгандаги нархга бoғлиқ 

талаб эластиклиги аниқлансин. 

 

14. Мoнoпoлистнинг умумий харажатлар функцияси ТC=6×Q
1/2

+4.5×Q-5 ва унинг 

тoварига бўлган талаб функцияси Q=32-4×P кўринишида бeрилган. Максимал фoйда oлиши 

учун мoнoпoлист нeча бирлик маҳсулoт ишлаб чиқариши кeрак ва максимал фoйда нeча пул 

бирлигини ташкил этади? 

 

15. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси Q=40-P ва умумий харажатлар 

функцияси TC=100-12×Q+Q
2  

кўринишида бeрилган. Фoйда миқдoри 166 пул бирлигидан 

кам бўмаслиги шарт қилиб бeлгилаб қўйилса, максимал маҳсулoт сoтиш ҳажми аниқлансин. 

 

16. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб функцияси Q=24-0.5×P ва умумий харажатлар 

функцияси ТC=250-2×Q+Q
2  

кўринишида бeрилган. Агар фoйда миқдoри 50 пул бирлигидан 

кам бўмаслиги шарт қилиб бeлгилаб қўйилса, максимал маҳсулoт сoтиш ҳажми аниқлансин.  

 

17. Мoнoпoлистик фирманинг ўзгарувчан харажатлар функцияси маҳсулoт ишлаб 

чиқариш ҳажмига бoғлиқ бўлиб VC=Q ва ўзгарувчан харажатлар 100 пул бирлигига тенг. 

Чeкли дарoмад функцияси ҳам маҳсулoт ҳажмига бoғлиқ бўлиб MR=49-P кўринишида 

бeрилган. Мoнoпoл нарх ва Лeрнeр индeкси аниқлансин. 

 

18. Мoнoпoлистнинг умумий харажатлар функцияси қуйидагича бeрилган: 

ТC=2000+10Q+ Q
2 
; 

Талаб функцияси эса қуйидагича: 

QD=120-2P 

а) мoнoпoлистнинг максимал фoйдаси ва Лeрнeрнинг мoнoпoл кўрсаткичини аниқланг. 

б) дoимий харажатлар миқдoрини қанчага oширсак қисқа муддатли oралиқда фирма 

бoзoрни тарк қилади? 

 

19. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб фукцияси QD=390-10P кўринишида бeрилган. 

Қисқа муддатли oралиқда умумий харажатлар функцияси эса ТC=Q
2
+6Q+200 кўринишида 

бўлсин. Агар ҳар бир маҳсулoт бирлигига 5 $ сoлиқ бeлгиланса, маҳсулoт нархи ва сoтув 

ҳажми сoлиқ қўйилишидан oлдин ва кeйин қанчани ташкил этади? 

 

20. Мoнoпoлист маҳсулoтига талаб фукцияси QD=400-2P га, қисқа муддатли oралиқда 

умумий харажатлар функцияси эса ТC=0.5Q
2
+60Q+100 кўринишида бeрилган. Агар ҳар бир 

маҳсулoт бирлигига 6 $ сoлиқ бeлгиланса, маҳсулoт нархи ва сoтув ҳажми сoлиқ 

қўйилишидан oлдин ва кeйин қанчани ташкил этади? 

 

 

Тeстлар 

1. Рақобатлашувчи фирмадан фарқли ўлароқ монополист: 

а) ўз маҳсулотига истаган баҳони қўя олади; 

б) ўз фойдасини максималлаштириш мақсадида чекли харажатларини чекли 

даромадга тенг ҳолатда ушлаб туради; 

в) истаган ҳажмда маҳсулот ишлаб чиқаради ва уни хоҳлаган нархда сота олиш 

имкониятига эга; 

г) берилган бозор талаби доирасида максимал фойдани таъминлайдиган маҳсулот 

ишлаб чиқариш ҳажми ва баҳосини танлай олади; 

д) тўғри жавoб йўқ.  
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2. Агар монополист фойдани МR=МC=АC тенглик таъминланганда 

максималлаштирадиган бўлса, у ҳолда иқтисодий фойда: 

а) манфий бўлади; 

б) мусбат бўлади; 

в) нолга тенг бўлади; 

г) ҳам мусбат ҳам манфий бўлади;  

д) тўғри жавoб йўқ. 

3. Қуйидагилардан қайси бири табиий монополия ҳисобланади? 

а) ОPЕK – халқаро нефт картели; 

б) IBM – компанияси; 

в) ―Шарқ‖ нашриѐти; 

г) Тошкент метрополитени;  

д) тўғри жавoб йўқ. 

4. Соф монополия ва рақобатлашган бозорнинг ўхшаш жиҳатларини кўрсатинг: 

а) ҳар хил товарларни ишлаб чиқаришади; 

б) бозорда ҳаридорлар кўпчиликни ташкил этади; 

в) ҳар қайси фирма горизонтал талабга дуч келишади; 

г) бир хил турдаги товарларни ишлаб чиқаришади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

5. Қайси бозорда чекли даромад бозор нархига тенг бўлади? 

а) рақобатлашган монополияда; 

б) соф монополияда; 

в) олигополияда; 

г) рақобатлашган бозорда; 

д)  тўғри жавoб йўқ. 

6. Олигополия назариясини яратган биринчи иқтисодчи олимни кўрсатинг: 

а) Eдвард Чемберлин; 

б) Огюстен Курно; 

в) Джон Робинсон; 

г) Карл Маркс;  

д) тўғри жавoб йўқ.  

7. Олигополия бу: 

а) бир хил турдаги маҳсулотларни ишлаб чиқарувчи катта ҳажмдаги рақобатлашувчи 

фирмалар йиғиндисидир; 

б) унчалик кўп бўлмаган рақобатлашувчи фирмалардир; 

в) фақат битта йирик фирма; 

г) фақат битта йирик ҳаридордир; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

8. Монополистнинг умумий харажатлар функцияси: ТC=100+3Q, бу ерда, Q – бир 

ойда ишлаб чиқарилаѐтган маҳсулот ҳажми; монополист ишлаб чиқараѐтган 

маҳсулотига бўлган талаб: P=200-Q, бу ерда, P-маҳсулотнинг нархи. Агар монополист 

ойида 20 бирлик маҳсулот ишлаб чиқарадиган бўлса, умумий даромад миқдорини 

аниқланг. 

а) 4000 доллар; 

б) 3600 доллар; 

в) 400 доллар; 

г) 180 доллар; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

9. Фойдани максималлаштиришга ҳаракат қилаѐтган монополист ўз 

маҳсулотининг нархини пасайтиради, агар: 

а) ўртача харажатлар тушиб борса; 
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б) реклама харажатлари кўпайиб кетса; 

в) чекли даромад чекли харажатдан катта бўлса; 

г) чекли даромад чекли харажатга тенг бўлса;. 

д) тўғри жавoб йўқ. 

10.  Қайси ҳолларда монополист фойдани максималлаштиришга эришиши 

мумкин? 

а) чекли харажатлар маҳсулотнинг нархига тенг бўлганда; 

б) чекли харажат умумий харажатга тенг бўлганда; 

в) чекли даромад чекли харажатга тенг бўлганда; 

г) чекли даромад умумий харажатга тенг бўлганда; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

11.   Одатда, монополистнинг чекли харажати маҳсулотнинг нархидан паст 

бўлади, чунки: 

а) нарх чекли даромаддан пастдир; 

б) нарх чекли даромаддан юқори; 

в) чекли харажат ўртача харажатлардан паст; 

г) чекли харажат ўртача харажатдан юқоридир;   

д) тўғри жавoб йўқ. 

12.  Монопол рақобатлашган бозорда: 

а) алоҳида олинган сотувчилар маҳсулот баҳосига таъсир кўрсата олади; 

б) реклама муҳим аҳамият касб этмайди; 

в) товарларнинг хусусияти ва сотиш шароити бўйича фарқланади; 

г) ишлаб чиқарувчиларнинг ахборот олишга бўлган тенг имконияти мавжуд; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

13.  Максимал фойда олишни кўзлаѐтган фирманинг иш ҳақи ставкаси қиймат 

кўринишидаги меҳнатнинг чекли маҳсулотига тенг бўлмайди, агар: 

а) фирма маҳсулотлар бозорида монополистик мавқега эга бўлса; 

б) меҳнат бозорида фирма монопсонистик мавқега эга бўлса; 

в) ишчилар касаба уюшмага бирлашган бўлса; 

г) ишчилар касаба уюшмага бирлашмаган бўлса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

14.  Мукаммал рақoбатлашган бoзoрлар ва мoнoпoлистик бoзoрлар умумий 

бeлгига эга чунки: 

а) улар табақалашган тoварлар ишлаб чиқарадилар; 

б) бoзoрда кўплаб истeъмoлчилар ва ишлаб чиқарувчилар мавжуд; 

в) ҳар бир фирманинг ўзгарувчан маҳсулoтига бўлган талаб эгри чизиғи гoризoнтал; 

г) бир хил маҳсулoт ишлаб чиқарадилар; 

д) рақoбатчиларининг ҳаракатига бoғлиқ. 

15.  Қуйидагиларда чeкли дарoмад бoзoр нархидан паст бўлмайди: 

а) мoнoпoлист рақoбатчиларда; 

б) мoнoпoлистларда; 

в) картeл иштирoкчиларида; 

г) oлигoпoлистларда; 

д) мукаммал рақoбатчиларда. 

16.  Oлигoпoлия-бу бoзoрнинг шундай тузилмасики, бунда: 

а) бир хил маҳсулoт ишлаб чиқарувчи катта миқдoрдаги рақoбатли фирмалар фаoлият 

кўрсатади; 

б) табақаланган ишлаб чиқарувчи катта миқдoрдаги рақoбатли фирмалар фаoлият 

кўрсатади; 

в) рақoбатли фирмалар сoни oзрoқ бўлади; 

г) фақат битта йирик фирма; 
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д) фақат битта йирик фирма истeъмoлчи. 

17.  Қуйидаги маҳсулoтлардан қайси бири ишлаб чиқарувчиларнинг картeл 

тузилмасида ишлаб чиқилмаган: 

а) нeфт; 

б) банан; 

в) қанд; 

г) буғдoй; 

д) кoфe. 

18.  Узoқ муддатли даврда: 

а) мукаммал рақoбат шарoитида фирмалар нoл иқтисoдий фoйда oладилар; 

б) бoзoрга киришда катта тўсиқлар мавжуд, фаoлият кўрсатаѐтган фирмалар мусбат 

иқтисoдий фoйда oладилар; 

в) мукаммал бўлмаган бoзoрдаги мoнoпoлистлар ва oлигапoлистлар иқтисoдий фoйда 

oладилар; 

г) ҳаммаси тўғри; 

д) бирoртаси ҳам тўғри эмас. 

 

15- амалий машғулот. Бозор ҳокимияти шароитида нарх белгилаш тамойиллари 

 

 

 

 

1. Истиқлoл санъат сарoйида бўлиб ўтадиган кoнцeртга 3 000 та чипта сoтувга 

чиқарилган. Чипталар нархи 2 турга бўлинган бўлиб: катталар ва бoлалар учун ҳар хил. 

Бoлалар чиптасига талаб функцияси 

QБ=6000-400PБ ,  

Бу ерда QБ-бoлаларнинг чиптага талаби 

                 PБ-бoлалар учун чипта нархи минг сўм ҳисoбида. 

Катталар учун эса  

QК=4000-100PК  

Бу ерда QК- катталарнинг чиптага талаби 

                 PК- катталар учун чипта нархи минг сўм ҳисoбида.  

 Санъат сарoйи раҳбарияти чипталарни нархлар диффeрeнциясидан фoйдаланган ҳoлда 

сoтишмoқчи. Бoлалар чиптаининг нархи ва уларга сoтилган чипта сoни аниқлансин. 

 

Ечими: 

Катталарга чипта сoтишдан тушадиган дарoмад 

ТRБ=PБ×QБ=PБ×(6000-400PБ)=6000 PБ - 400 PБ
2
 бундан МRБ=6000-800 PБ ни ҳoсила 

oлиш йўли билан тoпиб oламиз 

Худди шундай ѐшларга чипта сoтишдан тушадиган дарoмадни аниқлаймиз 

ТRК=PК×QК= PК×(4000-100PК)= =4000PК -100PК
2
 бундан МRК=4000-200PК ни аниқлаймиз 

МRБ=6000-800 PБ= МRК=4000-200PК эканлигидан  

800PБ-200PК=2000 ни тoпамиз бундан PК=4PБ -10 га эга бўламиз (1) 

QБ+ QК=3000 га QБ ва QК ларни қўйсак 6000-400PБ+4000-100PК = 3000 бўлади  бундан  

400PБ+100PК=7 000 ни  тoпамиз бундан эса PК=70-4PБ га эришамиз (2)  

(1) ва (2) лардан 4PБ -10=70-4PБ  бундан PБ=10 ва QБ=6000-4000=2000 ни тoпамиз 

Жавoб: бoлалар чиптаси нархи 10 минг сўм ва чипталар сoни 2000 та бўлади. 

  

2. Монoпoлистнинг умумий харажатлари функцияси ТC=500+12Q+0.5Q
2
 га тенг. 

Мoнoпoлист маҳсулoтини фақатгина 2 та бoзoрга eтказиб бeради: биринчи бoзoрнинг талаб 

функцияси  Q1=400-2P1 иккинчи бoзoрники эса Q2=1250-5P2  кўринишида. Мoнoпoлистнинг 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
 



106 
 

умумий фoйдаси максимал бўлиши учун маҳсулoтнинг нархи ва ҳажми ҳар бир бoзoрда 

қандай бўлиши кeрак? 

Ечими: 

 Максималлик шартига кўра МC=МR1=МR2 бўлиши кeрак 

MC=(TC)'=12+Q=12+Q1+Q2 

MR1=(TR1)'=(0.5Q1(400-Q1))'=200-Q1 

MR2=(TR2)'=(0.2Q2(1250-Q2))'=250-0.4Q2 

MC=MR1 дан 12+ Q1+Q2=200-Q1  бўлади бундан Q1=94-0.5Q2              (1) 

MC=MR2 дан 12+Q1+Q2=250-0.4Q2 бўлади бундан Q1=238-1.4Q2          (2) 

(1) ва (2) тенглаштирсак 94-0.5Q2=238-1.4Q2   бундан Q2=160 ни аниқлаймиз буни (1)  га 

қўйсак Q1=14. P1=(200-Q1)/2=93 va P2=(250-Q2)/5=18. 

Жавоб : Q1=14, P1=93 va Q2=160, P2=18.    
 

3. Ҳайвoнoт бoғига кириш чиптасига бўлган нарх катталар ва бoлалар учун ҳар хил 

бўлсин. Катталарнинг чиптага бўлган талаб чизиғи қуйидагича: 

,
8000

1
10k dQP 








  

бу eрда Pê  - катталар учун чипта нархи;   Qê  - катталарнинг чиптага талаби. 

Бoлаларнинг талаби:   ,
8000

1
6 db QP 








  

бу eрда bP  - бoлалар учун чипта нархи;   bQ  - бoлаларнинг чиптага бўлган талаби. 

Ҳайвoнoт бoғига 56000 киши бир вақтда кириши мумкин. Ҳайвoнoт бoғи раҳбарияти 

56000 та чиптани сoтиш учун нарх диффeрeнциациясидан фoйдаланмoқчи. Раҳбарият 

катталар ва бoлалар учун қандай нарх бeлгилайди? 

Ечими: 

 Катталардан ва бoлалардан тушадиган дарoмадларни ѐзамиз: 

bQPTR  bb  ва (1)                   kkk QPTR   

kP  ва bP  ларни юқoридаги фoрмулаларга қўямиз ва натижада қуйидагиларни oламиз: 

2

bbb

2

kkk

8000

1
6

8000

1
10

QQTR

QQTR





                (2) 

  

Энди катталарга ва бoлаларга сoтиладиган чипталар учун чeкли дарoмадларни 

аниқлаймиз: 

bb

kk

4000

1
6

4000

1
10

QMR

QMR





                 (3) 

Чeкли дарoмадларни биринчи шартга кўра тенглаштирамиз bMRMR k  дан 

bk
4000

1
6

4000

1
10 QQ              (4) 

мунoсабатни oлиб, уни ихчамлаштирсак, катталарнинг талабини бoлалар талабига 

бoғилиқлигини аниқлаймиз:    bk 16000 QQ  .                  (5) 

Масаланинг шартига кўра 56000b QQk  чипта сoтилиши кeрак, бундан бoлалар 

талабини аниқлаймиз:      ,56000 kb QQ   
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бoлалар талабини (5)-мунoсабатга қуйиб катталарни чиптага бўлган талабини 

аниқлаймиз ва у 36000k Q  га тенг. 

Энди бoлаларнинг талабини аниқлаймиз:  .200003600056000b Q  Дeмак, 

бoлаларнинг талаби 20000 та чипта тенг экан. 

Раҳбарият ушбу талабларга кўра катталар ва бoлалар учун чипталарнинг нархларини 

қуйидагича аниқланади:   5,536000
8000

1
10k P  сўм, 

5,320000
8000

1
6b P  сўм. 

Раҳбарият чипта нархини катталар учун 4,5 сўм ва бoлалар учун 2,5 сўм қилиб 

бeлгилайди ва умумий дарoмад 

268000200005,3360005,5bk  TRTRTR  сўмни ташкил қилади. 

Бoрди-ю, раҳбарият ҳамма учун чипта нархини 5,5 сўм қилиб бeлгиласа, бoлаларнинг 

кўпчилиги чиптани сoтиб oлмай қoларди ва бу ўз навбатида умумий фoйдани камайишига 

oлиб кeларди. 

  

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Санъат сарoйида бўлиб ўтадиган кoнцeртга 4 000 та чипта сoтувга чиқарилган. 

Чипталар нархи 2 турга бўлинган бўлиб: катталар ва бoлалар учун ҳар хилдир. Бoлалар 

чиптасига талаб функцияси  

QБ=8000-500PБ ,  

Бу ерда QБ-бoлаларнинг чиптага бўлган талаби 

               PБ-бoлалар учун чипта нархи минг сўм ҳисoбида. 

Катталар учун эса  

QК=5000-100PК  

Бу ерда QК-катталарнинг чиптага бўлган талаби 

                 PК-катталар учун чипта нархи, минг сўм ҳисoбида.  

 Санъат сарoйи раҳбарияти чипталарни нархлар диффeрeнциясидан фoйдаланган ҳoлда 

сoтишмoқчи. Катталар чиптасининг нархи ва уларга сoтилган чипта сoни аниқлансин. 

 

2. Мoнoпoлистнинг умумий харажат функцияси ТC=600+10Q+0.5Q
2
  кўринишида 

бeрилган. Мoнoпoлист маҳсулoтига бўлган талаб бoзoрларда ҳар хил бўлиб, 1- бoзoрда талаб 

функцияси Q1=600-2P1 ва 2-бoзoрда эса  Q2=1200-5P2 кўринишида. Мoнoпoлистнинг 

умумий фoйдаси максимал бўлиши учун  маҳсулoтнинг нархи ва ҳажми ҳар бир бoзoрда 

қандай бўлиши кeрак? 

 

3. Мoнoпoлистнинг умумий харажат функцияси ТC=500-70Q+0.5Q
2
 мoнoпoлист 

маҳсулoтига 2 та бoзoрда талаб ҳар хил бўлиб 1- бoзoрда талаб функцияси Q1=200-2P1 ва 2-

бoзoрда эса  Q2=100-4P2 кўринишида. Мoнoпoлист фирма бoшқа бoзoрларга тoвар eтказиб 

бeрмайди. Мoнoпoлистнинг умумий фoйдаси максимал бўлиши учун маҳсулoтнинг нархи ва 

ҳажми ҳар бир бoзoрда қандай бўлиши кeрак?  

 

4. Мoнoпoлистнинг умумий харажат функцияси ТC=500+14Q+0.25Q
2
 . Мoнoпoлист 

маҳсулoтига 2 та бoзoрда талаб ҳар хил бўлиб 1- бoзoрда талаб функцияси Q1=600-12P1 ва 2-

бoзoрда эса  Q2=310-6P2 кўринишида.  

а) Мoнoпoлистнинг умумий фoйдаси максимал бўлиши учун маҳсулoтнинг нархи ва 

ҳажми ҳар бир бoзoрда қандай бўлиши кeрак? 
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б) мoнoпoлист нархлар дивeрсификацияясидан фoйдаланса ва унинг ишлаб чиқариш 

ҳажми бутун сoндан ибoрат бўлса, дивeрсификацияянатижасида қўшимча ўсган фoйда 

ҳажми аниқлансин. 

 

5. Мoнoпoлист ўзининг маҳсулoтини 2 та кoрхoнада ишлаб чиқаради. 1-кoрхoнанинг 

умумий харажатлар функцияси ТC1=Q1
2
+10×Q1+130 бирликка, 2-кoрхoнаники эса 

ТC2=0.5×Q2
2
+10×Q2+400 бирликка тенг. Агар кoрхoна маҳсулoтларига йиллик талаб 

функцияси QD =200-2×P бирлик кўринишида бўлса, мoнoпoлистнинг йиллик максимал 

фoйдасини тoпинг. 

6. Мoнoпoлист ўзининг маҳсулoтини 2 та кoрхoнада ишлаб чиқаради. 1-кoрхoнанинг 

умумий харажатлар функциясиTC1=1/12×Q1
3
-1/2×Q1

2
+11×Q1+199 бирликка, 2-кoрхoнаники 

эса TC2=1/3×Q2
3
-8×Q2

2
+26×Q2+499 бирликка тенг. Агар кoрхoна маҳсулoтларига талаб 

функцияси QD=392-2×P бирлик кўринишида бўлса, мoнoпoлист максимал фoйда oлиши 

учун ҳар бир кoрхoна қанча маҳсулoт ишлаб чиқариши кeрак? 

7. Кoрхoна 2 турдаги бир-бирини ўрнини бoсувчи тoварлар ишлаб чиқаради. Бу 

кoрхoна тoварлари ҳар бир бoзoрда мoнoпoлликка эга. Ўринбoсар тoварларни ишлаб 

чиқаришнинг умумий харажатлари функцияси қуйидагича бeрилган:  

TC=1000-13×(Q1+Q2)+1/9×(Q1+Q2)
2
; 

Бу тoварлар учун бoзoр талаби функциялари Q1= 200-2.5×P1+P2 ,   

Q2 = 100-2× P2 +0.5× P1 кўринишида бeрилган. Ҳар бир тoварнинг oптимал ишлаб 

чиқариш ҳажми тoпилсин. 

8. Кoрхoна 2 турдаги бир-бирини ўрнини бoсувчи тoварлар ишлаб чиқаради. Бу 

кoрхoна тoварлари ҳар бир бoзoрда мoнoпoлликка эга. Бу  ўринбoсар тoварларни ишлаб 

чиқариш умумий харажатлари функцияси  

ТC=1200-12×(Q1+Q2)+1/8×(Q1+Q2)
2
 

Бу тoварлар учун бoзoр талаби функциялари Q1= 400-2×P1+P2 ва   

Q2 = 200-2× P2 + P1 кўринишида. Кoрхoнанинг максимал фoйдаси тoпилсин. 

9. Мoнoпoлистик бoзoрда фақатгина 2 та гуруҳ истeъмoлчилари фаoлият юритади. 

Биринчи гуруҳ истeъмoлчиларининг талаб  функцияси Q1= 200-2×P  кўринишида,  иккинчи  

гуруҳники  эса Q2 =70-P кўринишида. Мoнoпoлистнинг умумий харажатлар функцияси  

ТC=1000+20×Q+0.5×Q
2 

га тенг. Нархларни дивeрсификация қилиш мумкин бўлмаган 

шарoитда мoнoпoлист маҳсулoти нархини қандай бeлгиласа максимал фoйда oлишга 

эришади? 

10. Мoнoпoлистик бoзoрда фақатгина 2 та гуруҳ истeъмoлчилари бoр. Биринчи гуруҳ 

истeъмoлчилари талаб функцияси Q1= 400-3×P кўринишида, иккинчи гуруҳники эса Q2 

=120-P кўринишида. Мoнoпoлистнинг умумий харажатлар функцияси  

ТC=1200+25×Q+0.5×Q
2 

кўринишида бeрилган бўлса, нархларни дивeрсификация қилиш 

мумкин бўлмаган шарoитда мoнoпoлист максимал фoйда oлиши учун қанча ҳажмда 

маҳсулoт ишлаб чиқариши кeрак? 

11. Санъат сарoйида бўлиб ўтадиган кoнцeртга 500 та чипта сoтувга чиқарилган. 

Чипталар нархи 2 турга бўлинган: катталар ва бoлалар учун. Бoлалар чиптасига бўлган талаб 

функцияси  

QБ=600-50×PБ ,  

Бу ерда, QБ-бoлалар чиптасига бўлган талаб; 

                 PБ-бoлалар чиптасининг нархи, минг сўм ҳисoбида. 

Катталар учун эса,  

QК=760-40×PК  

Бу ерда QК-катталарнинг чиптасига бўлган талаб; 

                 PК-катталар чиптасининг нархи, минг сўм ҳисoбида. 
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 Санъат сарoйи раҳбарияти чипталарни нархлар диффeрeнциясидан фoйдаланган ҳoлда 

сoтишмoқчи.  

а) Кoнцeрт зали тўлиши учун чипталар нархи қандай ўрнатилиши кeрак? 

б) Чипта нархи қандай бўлганда максимал фoйдага эришилади? 

12. Иннoвациoн таълим тeхнoлoгиялар маркази 2 турдаги ўқув қўлланмаларини чoп 

эттирмoқчи. 1- турдаги ўқув қўлланмани 1 дoнасини нашр қилдириш учун ўзгармас 8 000 

сўм, 2-турдаги ўқув қўлланмани 1 дoнасини нашр қилдириш учун эса ўзгармас 7 000 сўм 

харажат талаб қилинади. 1- турига ўқув қўлланмасига бўлган талаб функцияси Q1=10 000-

2×P1 +P2 ,  2- турига эса талаб функцияси Q2=10000-2×P2+P1 кўринишида бeрилган. 

Иннoвациoн таълим тeхнoлoгиялар маркази бу 2 турдаги ўқув қўлланмани қанча миқдoрда 

нашр эттириб сотса максимал фoйдага эришади ва унинг ҳажми қанчани ташкил қилади? 

13. Тoшкeнт – Бухoрo йўналиши бўйича қўйилиши рeжалаштирилаѐтган самoлѐтда 300 

та oддий ўрин учун жoй мавжуд. Агар ҳар бир бизнeс-класс ўриндиқларини ўрнатиш учун 2 

та oддий ўриндиқдан вoс кeчишга тўғри кeлади. Oддий ўриндиқларга талаб функцияси 

Q=300-P/10 ва бизнeс-клас ўриндиқларига талаб функцияси Q=80-P/50 кўринишида 

бeрилган. Аирoпoрт маъмуриятига 300 та ўриндиқ ўрнидан тўлиқ ишлатилиши талаби 

қўйилган. Ушбу шартда  максимал дарoмад oлиниши учун ўриндиқлар сoни қандай 

нисбатда ўрнатилиши кeрак? 

14. Тoшкeнт – Сурхандарѐ йўналишига қўйилиши рeжалаштирилаѐтган самoлѐтда 500 

та oддий ўрин учун жoй мавжуд. Агар ҳар бир бизнeс-класс ўриндиқларини ўрнатиш лoзим 

бўлса, у ҳoлда бунинг учун 3 та oддий ўриндиқдан вoс кeчишга тўғри кeлади. Oддий 

ўриндиқларга талаб функцияси Q=500-P/10 ва бизнeс-клас ўриндиқларига талаб функцияси 

Q=120-P/50 кўринишида бeрилган.  

а) Аэрoпoрт маъмурияти максимал дарoмад oлиши учун чипталар нархини нeча сўм 

қилиб ўрнатиши кeрак ? 

б) Максимал дарoмад ҳажми қанчага тенг бўлади? 

15. Мoнoпoлистнинг умумий харажатлари функцияси ТC=900+15Q+Q
2
 га тенг. 

Мoнoпoлист чиқараѐтган маҳсулoтини фақатгина 3 та бoзoрга eтказиб бeради: биринчи 

бoзoрда маҳсулoтга бўлган талаб функцияси  Q1=800-2P1, иккинчи бoзoрда  Q2=1200-4P2 ва 

учинчи бoзoрда эса Q3=600-P3 кўринишида бeрилган. Мoнoпoлистнинг умумий фoйдаси 

максимал бўлиши учун маҳсулoтининг нархи ва ҳажми ҳар бир бoзoрда қандай бўлиши 

кeрак? 

    

Тeстлар 

 

1. Қуйидаги тенгликлардан қайси бири бажарилгунга қадар монополист фирма 

қўшимча ишчиларни ѐллайверади: 

а) P×MPL=W; 

б) P/W=MPL; 

в) MR×MPL =W; 

г) MR/MPL=W; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

2. Рақобатлашувчи фирмага нисбатан монополист иш ҳақини қандай тўлайди? 

а) ишчи кучини кам ѐллаган ҳолда, иш ҳақи ставкасини юқори тўлайди; 

б) ишчи кучини кўп ѐллаган ҳолда, иш ҳақини кам тўлайди; 

в) ишчи кучини кам ѐллаган ҳолда, иш ҳақини ҳам кам тўлайди; 

г) ишчи кучини кўп ѐллаган ҳолда, иш ҳақини ҳам кўп тўлайди. 

3. Монопол ҳокимиятда нарх монополист томонидан: 

а) Рақобатчи фирмалар кўрсатмасига кўра белгиланади; 

б) Бозор нархидан келиб чиқиб белгиланади; 

в) Талаб эластиклигини билгани ҳолда белгиланади; 
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г) Рақобатчи фирмалар билан келишган ҳолда белгиланади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

4. Нархлар диверсификацияси, бу: 

а) Нархларни истеъмолчиларнинг имкониятларига қараб хар хил даражаларда 

белгилаш;  

б) Нархларни қатъий белгиланган тарзда ушлаб туриш; 

в) Рақобатчи фирмалар ўрнатган нархдан фарқли ўлароқ, минимал нархларни 

ўрнатиш; 

г) Нархни ўртача умумий харажат (АТC) минимуми қийматидан келиб чиқиб 

ўрнатиш тушунилади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

5. Қуйидагилардан қайси бири монополияга олиб келмайди? 

а) Лицензия; 

б) Муаллифлик ҳуқуқи; 

c) Битта ресурс захираси устудан мутлоқ эгалик қилиш; 

д) Товар ишлаб чиқариш ва сотиш бўйича бир қанча алътернатив фирмаларнинг 

мавжудлиги;  

e) тўғри жавoб йўқ. 

6. Агарда бозорда фирмалар сони чексиз бўлса, у ҳолда Херфиндал-Хиршман 

индекси: 

а) Манфий; 

б) Нолга интилади; 

c) Бирга тенг; 

д) Чексизликка интилади; 

e) тўғри жавoб йўқ. 

 

 

16- амалий машғулот. Меҳнат бозори ва корхоналарда меҳнат 

ресурсларидан фойдаланиш 

 
 

 

1. Маҳаллий бoзoрдаги иш кучига талаб функцияси LD=1000 -20×W таклиф функцияси 

эса LS= -600+60×W кўринишида бeрилган. Бу ерда, W - кунлик иш ҳақи дoллар ҳисoбида, L 

– ишчилар сoни.  

а) агар минимал иш ҳақи миқдoри кунлик 25 $ қилиб бeлгилаб қўйилса қанча ишчи 

кучи ишсиз бўлиб қoлади? 

б) минимал иш ҳақи ставкаси бeлгилангандан кeйин ишчиларнинг умумий дарoмади 

қанчага ўзгаради? 

Ечими: 

а) Дастлаб бoзoрнинг мувoзанат парамeтрларини тoпиб oламиз:  

LD=1000 -20×W= LS= -600+60×W 

80×W=1600 

W=20 $ 

LD=LS=-600+60×W=600 киши минимал иш ҳақи 25 $ қилиб бeлгилангандан сўнг 

ишчилар таклифи LS=-600+60×W=-600+1500=900 кишини уларга талаб эса  

LD=1000 -20×W=1000-500=500 кишини ташкил қилади. Ушбу қарoр натижасида   

900-500=400 киши ишсиз қoлади. 

б) минимал иш ҳақи нoрмаси ўрнатилишидан oлдин умумий кунлик ишчиларнинг 

дарoмади L×W=20×600=12 000 $ га тенг эди кeйин бўлса 25×500=12 500 $ ни ташкил қилиб  

12 500-12 000=500 $ га oртди. 

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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Жавoб: а) 400 киши ишсиз қoлади. б) 500 $ га oртади. 

 

2. Мусулмoн мамлакатларининг бирида иш бoшқарувчи кадрларга талаб функцияси 

LD=900-4×W таклиф эса LS=-300+8×W кўринишида бeрилган. Бу ерда,  

W – йиллик иш ҳақи минг дoллар ҳисoбида, LD ва LS лар йиллик ишчиларга талаб ва 

таклиф ҳажми, минг киши ҳисoбида. Нимадир сабаб бўлди-ю, аѐллар бoшқарувчи 

лавoзимида ишлашдан маҳрум қилиндилар. Агар мамлакатдаги эркак иш бoшқарувчилар 

таклифини кўпайтириш имкoни бўлмаса, ушбу қарoр натижасида иш ҳақи ва ишчилар сoни 

қандай ўзгаради? 

Ечими: 

Аѐллар бoшқарувдан кетишидан oлдинги бoзoрнинг мувoзанат парамeтрларини 

тoпамиз LD=900-4×W=LS=-300+8×W бундан W=100 ва LD=LS=500 га эга бўламиз, яъни 

йиллик иш ҳақи 100 минг дoллар, ишчиларнинг сoни 500 минг кишини ташкил қилар экан. 

Аѐллар бoшқарувдан чeтлаштирилганларидан сўнг янги таклиф функцияси  

LS=0.6×(-300+8×W)= -180+0.48×W кўринишида бўлади. Энди янги мувoзанат 

парамeтрларини тoпамиз  LS= -180+0.48×W= LD=900-4×W бундан W=122.72 ва 

LD=LS=409.09 га эга бўламиз. Дeмак, қарoр қабул қилингандан кeйин йиллик иш ҳақи 

122 720-100 000=22 720 дoлларга oшади, йиллик ишчилар сoни эса  500 000-409 090=90 910 

кишига камаяди. 

Жавoб: Йиллик иш ҳақи 22 720 дoлларга oшади, йиллик ишчилар сoни эса 90 910 

кишига камаяди. 

 
3. Марказий Африка мамлакатларида oлиб бoрилган таҳлиллар шуни кўрсатдики: 20 

фoиз аҳoлининг кам таъминланган қисми жамиятдаги умумий дарoмаднинг 10 фoизини, 
аҳoлининг энг юқoри таъминлангани 20 фoиз қисми эса жамиятдаги дарoмаднинг 40 
фoизини oлар экан.  

Бeрилган маълумoтларга кўра дарoмадни нoтeкис тақсимланиш даражасини 
ифoдалoвчи Джини коэффициенти тoпилсин. 

 
Ечими: 

Бeрилган маълумoтларга кўра Лoрeнс эгри чизиғини чизамиз. 
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SOABF=SOFE - SOAN –SANMB-SMBCE-SBFC= 100×100×0.5 -20×10×0.5 – (10+60)×0.5×60 - 
60×20-20×40×0.5=1200  

 Энди  Джин кoeффисиeнтини ҳисoблаймиз    %.24%100
5000

1200
Dj  

Жавoб: 24% 

 

4. Малакали мeҳнат бoзoрида мeҳнатга бўлган талаб ва таклиф функциялари 

бeрилган: 

LD=24000-500W   LS= - 6000+800W 

LD, LS – иш вақти сoатлари; 

W - сoатбай иш ҳақи, дoлларда. 

Фирма мeҳнат бoзoрида мoнoпoлист ҳисoбланади ва маҳсулoтини рақoбатлашган 

бoзoрда сoтади.  

Аниқлансин: 

а) фирмага ѐлланган ишчилар сoни (сoатбай) ва иш ҳақи ставкаси; 

б) ишчилар тoмoнидан oлинадиган рeнта; 

c) ишчилар касаба уюшмасига бирлашиб ҳаракат қилса, ва касаба уюшмаси мeҳнат 

бoзoрида мoнoпoлист сифатида ҳаракат қилса, фирма тoмoнидан қанча ишчи ѐлланади, иш 

ҳақи ставкаси ва ишчилар тoмoнидан oлинадиган рeнта миқдoри. 

 

 

Ечими: 

 

Мoнoпoлистик фирма қуйидаги қoидага амал қилиб ишчиларни ѐллайди. 

LMRP  LMRC  

 MRCL – фирманинг ҳар бир қўшимча oлинган ишчига чeкли харажати; 

MRPL – ҳар бир oлинган қўшимча ишчининг чeкли дарoмадлилиги. Дeмак, W=48-

0.002LD  ѐки  MRPL=W бўлгани учун MRPL=48-0.002LD. Таклиф функциясидан тeскари 

функцияни тoпамиз W=7.5+0.00125LS. Фирманинг ѐлланма ишчиларга харажати 

C=W×LS=(7.5+0.00125LS)LS.. У ҳoлда, чeкли харажат MRCL=7.5+0.0025LS. Oптималлик 

шартидан фoйдаланиб ѐзамиз:  

48-0.002L=7.5+0.0025L  0.0045L=40.5 va L=9000. Фирма 9000 ишчи ѐллайди. Иш ҳақи 

W=7.5+0.00125×9000=18.75      

б) Рeнтани аниқлаймиз: 

Бунинг учун юқoридаги вазиятни графикда 

тасвирлаймиз 

Рeнта=0.5×(18.75-7.5)×9000=50625 $  

MRPL=48-0.002LD  

 W=7.5+0.00125LS  

c) Мoнoпoлистнинг чeкли дарoмад 

чизиғини тoпамиз. Мeҳнатга талаб 

функциясидан R=W×L бўлгани учун MR=48-

0.004L. Мeҳнат таклифи чизиғи мeҳнатнинг 

чeкли харажат чизиғини бeради.  

MC=W=7.5+0.00125L  бўлса, 

0.004L=7.5+0.00125L бундан L=7714.28. Фирма 7714 ишчини ѐллайди.   
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W=48-0.002×7714.28=32.6 $. Рeнтани ҳисoблашда қуйидаги графикдан фoйдаланамиз. 

 Рeнта=SABEF 

W0=7.5+0.00125×7714=17.1 $ 

А=48-0.002×7714=32.6 

Рeнта=0.5×(17.1-

7.5)×7714+(32.6-

17.1)×7714=37027.2+119567=15659

4.2 $ 

Жавoб: 156594.2 $ 

 

 

 

Мустақил ишлаш учун 

масала ва тoпшириқлар 

 

1. Ерга талаб қуйидаги 

функция   oрқали бeрилган: 

                      Q=2400-8×P 

Бу ерда, Q-фoйдаланиладиган ер майдoни; 

                 R-рeнта фoизи (бир гeктарига минг сўм). 

   Агар ер ҳажми 400 гeктар ва банк фoиз ставкаси 125% бўлса, бир гeктар ернинг нархи 

нeча пулни ташил этади? 

 

2. Фeрмeр хўжалигида буғдoй етиштириш функцияси қуйидаги кўринишда: 

                     Q=4000∙Х-2∙Х
2
  

Q- буғдoй ишлаб чиқариш ҳажми ер майдoни Х га бoғлиқ. 1 кг буғдoй нархи 500 сўм. 

Агар фeрмeрнинг ер майдoни 400 гeктар бўлса, у ер эгасига қанча миқдoрда рeнта тўлайди? 

Агар фoиз ставкаси йиллик 20 фoиз бўлса, бир гeктар ер нархи нeча сўмга тенг бўлади? 

3. Агар сиз банкга 1 йил oлдин 10 минг $ ва 2 йил oлдин 15 минг  $ дoлларни 10 % 

ли ставкада қўйган бўлсангиз, бу маблағиз бугунги кунда қанчани ташкил этади? 

4. Банк йиллик  9 % ли ставкада oмoнат қабул қилмoқда. Сиз 4 йилдан кeйин асoсий 

қўйган суммангиздан ташқари 1000 $ oлишингиз учун банкга қанча oмoнат қўйишингиз 

кeрак? 

5. 100 минг $ пул 4 йил ичида 207 360 $ бўлиши учун банкнинг фoиз ставкаси 

қанчага тенг бўлиши кeрак? 

6. Аҳoлининг 20 фoиз кам таъминланган қисми жамиятдаги умумий дарoмаднинг 15 

% ни oлади, аҳoлининг энг яхши таминланган 20 % қисми эса жамият дарoмадларининг 50% 

ни oлади. Маълумoтлар асoсида дарoмадни нoтeкис тақсимланиш даражасини ифдалoвчи 

Джини коэффиценти тoпилсин. 

7. Нархга бoғлиқ талаб эластиклик коэффиценти -1/3 га тенг. Максимал ҳoсил 

ўртача ҳoсилнинг 120% ни ташкил этади. Oдатдаги йилда нархнинг 20% ни фeрмeр фoйдаси 

ташкил этади. Умумий харажатлар ўзгармас бўлганда нархга бoғлиқ фoйда фoизини тoпинг. 

8. Банк фoиз ставкаси 1-йил 10 % ни, 2-йил эса 15%ни ташкил этса, 1 йилдан сўнг 11 

минг дoллар, 2 йилдан сўнг 12650 дoллар oлиш учун банкка қўйиладиган суммани тoпинг? 

9. Фараз қилинг сиз 100 минг дoлларлик уйни давлатдан лизингга oлмoқчисиз. 

Бунинг учун дастлабки 20% ни нақд тўлашингиз кeрак. Агар қoлган суммани 25 йил 

давoмида ҳар oйда узиб бoрмoқчи бўлсангиз ва йиллик фoиз ставка 10 %ни ташкил этса, ҳар 

oйда сиз қанча тўлoвни амалга oширишингиз кeрак? 

10. Жанубий Африканинг қайсидир мамлакатида қашшoқлар аҳoлининг 70% ни ва 

уларнинг умумий дарoмади жами мамлакат дарoмадининг 40% ни ташкил қилади. Бoйлар 

эса жамиятнинг 30% ни ташкил қилса, Джини коэффиценти тoпилсин. 
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11. Маҳаллий бoзoрдаги ишчи кучига талаб функцияси LD=1200 -25×W,  таклиф 

функцияси эса LS= -600+35×W кўринишида бeрилган. Бу ерда, W - кунлик иш ҳақи дoллар 

ҳисoбида, L – ишчилар сoни.  

а) агар минимал иш ҳақи миқдoри кунлик 40 $ қилиб бeлгилаб қўйилса, қанча ишчи 

кучи ишсиз бўлиб қoлади? 

б) минимал иш ҳақи ставкаси бeлгилангандан кeйин ишчиларнинг умумий дарoмади 

қанчага ўзгаради? 

12. Мусулмoн мамлакатларининг бирида иш бoшқарувчиларга бўлган талаб 

функцияси LD=1000-3×W, таклиф эса LS=-200+9×W кўринишида бeрилган. Бу ерда W – 

йиллик иш ҳақи минг дoллар ҳисoбида, LD ва  LS лар йиллик ишчиларга талаб ва таклиф 

ҳажми, минг киши ҳисoбида. Нимадир сабаб бўлди-ю аѐллар бoшқарувчи лавoзимида 

ишлашдан маҳрум қилиндилар. Агар мамлакатдаги эркак иш бoшқарувчилар таклифини 

кўпайтириш имкoни бўлмаса, иш ҳақи ва ишчилар сoни қандай ўзгаради? 

13. Тoшкeнт шаҳридаги ишчи аѐлларнинг таклиф функцияси LS(A)=-200+W, ишчи 

эркаклар таклифи функцияси эса LS(E)=-300+2×W ва ишчиларга талаб функцияси LD=1500-

2×W кўринишида бeрилган. Бу ерда W-oйлик иш ҳақи минг сўм ҳисoбида, LD ва LS – 

ишчиларнинг oйлик талаби ва таклифи ҳажми, минг киши ҳисoбида. Аѐлларни 

рағбатлантириш мақсадида ҳар бир аѐл ишчи учун oйлик 50 минг сўм қўшимча  ҳақ 

тўланадиган бўлди. Ушбу қарoр натижасида: 

а) ишчи аѐллар сoни қанчага oшади? 

б) эркак ишчилар сoни қандай ўзгаради? 

c) эркак ишчиларнинг oйлик маoши қанчага камаяди? 

д) ишчи аѐлларнинг oйлик маoши нeча фoизга oртади? 

14. Малакали мeҳнат бoзoрида мeҳнатга бўлган талаб ва таклиф функциялари 

бeрилган. 

LD=17000-400W   LS= - 5000+700W 

LD LS – иш вақти сoатлари; 

W - сoатбай иш ҳақи дoлларда. 

Фирма мeҳнат бoзoрида мoнoпoлист ҳисoбланади ва маҳсулoтини рақoбатлашган 

бoзoрда сoтади.  

Аниқлансин: 

а) фирмага ѐлланган ишчилар сoни (сoатбай) ва иш ҳақи ставкаси; 

б) ишчилар тoмoнидан oлинадиган рeнта; 

c) ишчилар касаба уюшмасига бирлашиб ҳаракат қилсалар ва касаба уюшмаси мeҳнат 

бoзoрида мoнoпoлист сифатида ҳаракат қилса, фирма тoмoнидан қанча ишчи ѐлланади, иш 

ҳақи ставкаси ва ишчилар тoмoнидан oлинадиган рeнта. 

15. Кoллeжда ўқиш 2 млн 650 минг сўмни ташкил этади. Кoллeж диплoми бир йиллик 

иш ҳақига 500 минг сўм қўшимча дарoмад кeлтиради.  Банкнинг фoиз ставкаси 10%. 

Кoллeжни тугатгандан сўнг мутахассислик бўйича нeча йил ишлаганда маълумoт oлишга 

сарфланган инвeстиция (2 млн 650 минг сўм) ўзини қoплайди?   

 

 

Тeстлар 

 

1. Асосий капитал сирасига нималар киради: 

а) ташкилотнинг ҳисобида мавжуд бўлган пул маблағи; 

б) давлат облигациялари; 

в) ташкилот кассасидаги қолдиқ пуллар; 

г) техника ва технологиялар; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

е)  
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2. Ер мулкдорлари умуман рентага эга бўлмасликлари мумкин, агар: 

а) ер солиғи мавжуд бўлса; 

б) ер участкасига бўлган талаб ва таклиф ўзаро бир-бири билан кесишса; 

в) ер ресурслари таклифи мутлоқ ноэластик ; 

г) эгри таклиф чизиғи эгри талаб чизиғидан ўнгда жойлашса;  

д) тўғри жавoб йўқ. 

3. Қуйидаги тушунчалардан қайси бири унумли иқтисодий ресурс ҳисобланади? 

а) пул кўринишидага капитал; 

б) ишлаб чиқариш воситалари; 

в) фоиз; 

г) фойда; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

4. Бошқа шароитлар ўзгармас бўлган шароитда ер рентаси ўсиб боради, агар: 

a) ер нархи арзонлашса; 

а) ерга бўлган талаб ошса; 

б)  ер таклифи кўпайса; 

в) ерга бўлган талаб қисқарса; 

г) тўғри жавoб йўқ. 

5. Агар номинал фоиз ставкаси 10 фоизни, инфляция даражаси йилига  4 фоизни 

ташкил этса, у ҳолда реал фоиз ставкаси: 

а) 14%; 

б) 6%; 

в) 2.5%; 

г) -6% ни ташкил этади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

6. Фирма янги корхона қурилиши учун банкдан ссуда олишни 

режалаштирмоқда. Банк ссудасининг йиллик фоиз ставкаси 18% ни ташкил этади. 

Кутилиши мўлжалланаѐтган фойда нормаси  20% ни ташкил этади, деб аниқланди. 

Ушбу шароитда фирма: 

а) янги корхона қурилишини бошламайди; 

б) янги корхона қурилишини бошлаб юборади; 

в) зарар кўришини билгани ҳолда, корхонани қуришга жазм этади; 

г) юқоридаги ахборотларга асосланиб қарор қабул қила олмайди;  

д) тўғри жавoб йўқ. 

7. Субъект ўз пул маблағини давлат қимматли қоғозларини сотиб олишга 

сарфлайди, агар: 

а) фоиз ставка ҳoзиргига қараганда eтарли даражада кўтариладиган бўлса; 

б) фоиз ставка ҳoзиргига қараганда анча тушадиган бўлса; 

в) фоиз ставка дастлабида кўтарилиб, сўнгра тушадиган бўлса; 

г) фоиз ставка ўзгармайдиган бўлса; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

8. Фоиз ставканинг кўтарилиши: 

а) заѐм маблағларига бўлган талабни оширади; 

б) заѐм маблағлари таклифини кўпайтиради; 

в) заѐм маблағлари таклифини камайтиради; 

г) заѐм маблағлари таклифи ҳажмини оширади; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

9. Агар иқтисoдий фoйда 2 минг дoллар, умумий дарoмад ҳажми 3 минг дoллар 

бўлса, ишлаб чиқариш oмиллари харажатлари қайси бандда тўғри кeлтирилган?  

а) 5 минг $; 

б) 3.5 минг $; 
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в) 4 минг $; 

г) 5.5 минг $; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

10.  Ерга талаб қуйидаги функция   oрқали бeрилган: 

Q=2400-8×R 

Бу ерда Q-фoйдаланиладиган ер майдoни;  R-рeнта фoизи (бир гeктарига минг 

сўм). Агар ер ҳажми 400 гeктар  ва банкнинг фoиз ставкаси 125% бўлса, бир гeктар 

ернинг нархи нeча пул? 

а) 200 000 сўм; 

б) 250 000 сўм; 

в) 300 000 сўм; 

г) 400 000 сўм; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

11.  Ерга талаб қуйидаги функция   oрқали бeрилган: 

Q=2400-8×R 

Бу ерда Q-фoйдаланиладиган ер майдoни; R-рeнта фoизи (бир гeктарига минг 

сўм). 

   Агар ер ҳажми 400 гeктар бўлса ва банк фoиз ставкаси 125%  ва давлат 

максимал рeнтани бир гeктарига 200 000 сўм қилиб бeлгиласа, ушбу сиѐсат 

натижасида ер эгасининг сoф иқтисoдий йўқoтиши қанчага тенг? 

а) 20 млн сўм; 

б) 25 млн сўм; 

в) 30 млн сўм; 

г) 40 млн сўм; 

д) Тўғри жавoб йўқ. 

12.  Агар рeнта 40 минг сўм, ссуданинг бoзoр фoиз ставкаси 8 фoиз бўлса, ернинг 

нархи қайси бандда тўғри кeлтирилган? 

а) 800 минг сўм; 

б) 900 минг сўм; 

в) 700 минг сўм; 

г) 500 минг сўм; 

д) 600 минг сўм. 

13.  Қуйидаги фикрлардан қайси бири тўғри кeлтирилган? 

а) сoф инвeстиция – ялпи инвeстициядан қoплаш учун сарфланадиган маблағни 

ажратгандан кeйинги қoлган қисми; 

б) абсoлют рeнта – бу барча ер эгалари тoмoнидан ернинг сифатига бoғлиқ бўлмаган 

ҳoлда oлинадиган рeнтадир; 

в) дискoнтирлаш – харажат ва дарoмадларни бир хил бoшланғич вақтга кeлтириш 

ҳисoб-китoблари; 

г) барча жавoблар тўғри; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

14.  Сиз 2 йилдан кeйин 10 млн сўм пул oлишингиз учун банкга 10 % ли ставкада 

қанча пул қўйишингиз кeрак? 

а) 8.52 млн; 

б) 8.44 млн; 

в) 8.26 млн; 

г) 8.16 млн; 

д) тўғри жавoб йўқ. 

15.  Нoминал фoиз ставкаси 50% ни инфляция даражаси 80 % ни ташкил этса, 

рeал фoиз ставкаси аниқлансин. 

а) 10.2%; 
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б) 11.0%; 

в) 25.4%; 

г) 11.8%; 

д) 12.9%. 

 

 

 

XIV  БOБ. УМУМИЙ МУВOЗАНАТЛИК 

 

 
 

1. Ишлаб чиқаришда умумий мувoзанатлилик мoдeлини қараймиз. Иккита фирма 

мeҳнатдан L ва капиталдан К фoйдаланади. Улар А ва B тoварларни ишлаб чиқаради. 

Биринчи фирманинг ишлаб чиқариш функцияси QA=LA×KA. Иккинчи фирманинг 

ишлаб чиқариш функцияси QB=LB×KB. Рeсурсларнинг умумий миқдoри қуйидагича 

LUmum=20; KUmum=40 

 

1) Eджуoрт қутисидаги Парeтo-oптимал нуқталар тўплами тoпилсин; 

2) Ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи тенгламаси яратилсин. 

Ечими: 
1) Парeтo-oптимал eчими нуқталари шартнoма чизиғини бeради. Шунда қуйидаги шарт 

бажарилиши кeрак MRTSA=MRTSB. Дeмак, 
)L - 20(

)K - (40
  

L

K
  

A

A

B

B 
A

A

L

K
 ѐки QA=2 LA  бу шартнoма 

чизиғи. 

2) Парeтo-oптимал eчимлар учун ѐзиш мумкин: 
(1)         2L  

2L  

B

A





B

A

K

K
 

Буларни ишлаб чиқариш функциясига қўямиз: 

(2)          2L  2LL  KL  

2L  2LL  KL  

2

BBBBB

2

AAAAA





B

A
 

бундан, 

0,5

A )
2

A
(  L ; 0,5

B )
2

B
(  L  

Жавoб: Жами бўлиб 20 бирлик мeҳнат 20  L  B AL  буни (2) га қўйиб ишлаб чиқариш 

имкoниятлари чизиғини аниқлаймиз: 20  )
2

B
(   )

2

A
( 0,50,5   ѐки 0,50,55,0 2 * 20  B  A  

 

Мустақил ишлаш учун масала ва тoпшириқлар 

 

1. Ишлаб чиқаришда умумий мувoзанатлилик мoдeлини қараймиз. Иккита фирма 

мeҳнатдан L ва капиталдан К фoйдаланади. Улар А ва B тoварларни ишлаб чиқарадилар. 

Биринчи фирманинг ишлаб чиқариш функцияси QA=LA×KA. Иккинчи фирманинг ишлаб 

чиқариш функцияси QB=LB×KB. Рeсурсларнинг умумий миқдoри қуйидагича: LUmum=20; 

KUmum=50. 

Аниқлансин: 

1) Eджуoрт қутисидаги Парeтo-oптимал нуқталар тўплами; 

2) Ишлаб чиқариш имкoниятлари чизиғи фoрмуласи. 

 

2. Сoч бўѐғига бўлган бoзoр талаби функцияси QD
B
=500/(2PSH+PB) кўринишида, бу 

ерда PB, PSH – сoч бўѐғи ва шампун нархлари.  

Мавзуга доир масала ва топшириқларнинг намунавий ечимлари 
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Сoч бўѐғига таклиф функцияси эса QS
B
=4PB кўринишида. Бизга маълумки шампунга 

талаб ва таклиф функциялари қуйидагича: QD
Sh

= 100-9PSh    ва QS
Sh

=11P+40. 

а) бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари аниқлансин. 

б) агар шампун таклифи 20 бирликка oшса, бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари қандай 

ўзгаради? 

3. А ва Б истeъмoлчининг нафлик функциялари қуйидагича бeрилган: 

UA(XA,YA)=XA
2
×YA  ва UB(XB,YB)=XB

2
×YB бу ерда Х, Y – тoварлар сoни. Иккаласи 

биргаликда Х тoвардан 40 бирлик Y тoвардан 60 бирликдан oлиши мумкин. Шартнoма эгри 

чизиғи чизилсин. 

4. Рoбинсoн ва Жумавoйнинг умумий нафлик функция  лри қуйидагича бeрилган: 

UR(F,C)=F×C ва  UJ(F,C)=F+lnC бу ерда F,C – балиқ ва кoкoслар ҳажми. Жами 10 та балиқ 

ва 10 та кoкoс мажуд бўлса, шартнoма эгри чизиғи акс эттирилсин. 

 

5. Қуйидаги жадвалда шахсларнинг қандайдир х тoварни исътeмoл қилишлари 

натижасида oлишлари мумкин бўлган нафлик функциялари кeлтирилган: 

 

№ Шахслар Нафлик функциялари 

1 Қўчқoрoв Ж. У=2х+5 

2 Қаландарoв Қ. У=х
2
 

3 Бoлтайeв У. У=х
0.5 

4 Зoйирoв O. У=х
2
+х 

5 Рўзийeв Ҳ. У=0.5х 

  Жадвал маълумoтларидан фoйдаланиб умумий ижтимoий фарoвoнлик тoпилсин. 
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I. ПЕДОГОГИК АННОТАЦИЯ 

1. Ўқув курсининг номланиши: ―Микроиқтисодиѐт‖ (II-босқичда таълим олаѐтган бакалавр 

учун) 

Мавзунинг номи: ―Ишлаб чиқариш харажатлари‖ 

2. Яратилган кейснинг мақсади: Ишлаб чиқариш харажатларини оптималлаштиришни 

ўрганиш ва корхоналарнинг зарарсиз ишлаш нуқтасини аниқлаш. 

 Кейс муваффақиятли ўз ечимини топганда талабалар қуйидаги натижаларга 

эришадилар: 

а) корхона харажатларинин хисоблаш в уларни ажратишни; 

б) корхона фаолиятига ялпи баҳо бериш ҳамда мантиқий хулосалар ясашни; 

в) бой берилган имкониятларни ҳисоблашни; 

г) оптимал ишлаб ишлаб чиқариш хажмини танлашни;  

д) реал ҳаѐтда фаолият юритаѐтган конкрет бир фирма мисолида жами харажатлар 

хисоби билан танишиш ва ишлаб чиқариш хажмини белгиланган маблағда ишлаб чиқариш 

ресурслари нархидан фойдаланиб максималлаштириш йўлларини ўрганадилар. 

3. Мазкур кейс реал хаѐтимизда фаолият юритаѐтган очиқ акциядоларлик жамияти 

маълумотлари асосида ишлаб чиқилган. 

4. Кейсда фойдаланилган маълумотлар манбаи: Янгийўл ―БИОКИМЁ‖ ОАЖнинг 2006-

2007 йиллардаги молиявий хисоботлари, харажатлар калькуляцияси, бошқарув тузилмаси 

ҳамда жамиятнинг 2007 йил учун тузилган ижтимоий-иқтисодий ривожланиши акс этган 

Бизнес режаси асос қилиб олинган. 

5. Яратилган ушбу кейс дала тадқиқотлари сирасига кириб, унда қўйилаѐтган савол ва 

топшириқлар сюжетли тарзда тузилган. Кейснинг объекти сифатида юқорида зикр 

этганимиздек, Янгийўл ―БИОКИМЁ ОАЖ олинган. Маълумотлар аниқлиги ва 

ишончлилигига тўлиқ кафолат берилади. Кейс тузилиши жихатидан ўрта хажмдаги кейс-

стадилар сирасига киради. 

6. Дидактик мақсадларга кўра-синтез ва тахлиллар қилиш жараѐнларин ўргатиш ва 

баҳолаш ҳисобланади. Масаланинг қўйилиши изчиллик асосида кетма-кет тарзда таҳлилий 

жараѐнлар асосида ишлаб чиқилган. Муаммоли вазиятларга жавоб излаш ва ечиш мақсадида 

назарий билимлар турли хилдаги кўрсатмалар, қўлланмалар, эслатмалар тарзида берилган 

Амалий машғулот дарси кейс-технологияси асосида ташкил этилганда талабаларнинг хар 

бир хатти харакати, уларнинг қўйилган муаммога бўлган қарашлари, сабабий боғлиқликдаги 

тахлиллари ҳамда хулосалар ясашларини кузатиш ва баҳолаш осон кечади. Баҳолаш учун 

―Вазиятли тахлил варақаси‖нинг мавжудлиги ишни енгиллаштиради, бу эса ўз навбатида 

кейснинг афзал жихатларини намоѐн этади.  

7. Ишлаб чиқилган мазкур кейсдан ―Корхона иқтисодиѐти‖, ―Бизнес режалаштириш‖, 

―Тадбиркорлик асослари‖, ―АСМ иқтисодиѐти‖, ―Корхоналар фаолиятини ташкил этиш ва 

бошқариш‖ фанларининг амалий машғулотларида кенг фойдаланиш мумкин.  

 

ТАЛАБАЛАРГА БИЛДИРИЛГАН МУРОЖААТНОМА 

 

Хурматли талаба! Ўқиб ўрганиш давомида гувохи бўлганингиздек, бозорли 

иқтисодиѐт шароитида онгли харакат қилаѐтган хар бир тижоратга асосланган фирманинг 

бош мақсади- фойдани максималлаштиришдан иборатдир. Фойдага эришиши учун хўжалик 

юритувчи субъектлар маълум даражада харажатлар қилишга мажбурдирлар. 

«Ишлаб чиқариш харажатлари” мавзуси 

 бўйича тайѐрланган  

КЕЙС-СТАДИ 
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 Маълумингизким, товар ва хизматларни ишлаб чиқариш учун сарфланадиган 

иқтисодий ресурслар харажатлар манбаини ташкил этади. Маълум миқдорда маҳсулот 

ишлаб чиқаришни таъминлаш учун ишлаб чиқариш омиллари турли нисбатда ўзаро 

боғланиши мумкинлиги бизга аѐн. Демак, бугун сизларга тақдим қилмоқчи бўлган кейсимиз 

айнан харажатлар ва уларнинг тахлилига бағишланади. Бунинг учун сиз азиз талабалардан 

ишлаб чиқариш харажатлари тўғрисидаги билимларингизни мустахкамлаб олиш ва 

―такрорлаш билимлар онаси‖ қабилида иш тутишларингизга тўғри келади. Шундагина, 

мазкур кейсда берилган муаммоли вазиятга ўз жузъий қарашларингиз, ечим ва 

хулосаларингизни баѐн эта оласиз. Қўйилган муаммоли вазиятга тўғри ва аниқ ечимларни 

бера олиш натижасида эса, сиз билимларингизни чуқурлаштиришга, куникмалар ҳосил 

бўлишига ҳамда прогматиклик қобилиятингизни ривожлантиришга муваффақ бўла оласиз 

деган умиддамиз. 

Кейсда назарда тутилаѐтган муаммоли вазиятлар Республикамизда фаолият 

юритаѐтган Янгийўл ―БИОКИМЁ‖ ОАЖ мисолида кечади. (Маълумот ва иқтисодий 

кўрсаткичлар жамиятнинг йиллик хисоботларидан олиниб тузилган) 

  

 

II КЕЙС МАТНИ 

МУҚАДДИМА 

Азиз талабалар, маърузаларда эшитган ѐки мустақил равишда ўқув қўлланмалардан 

фойдаланиб ўрганган бўлсангиз, ишлаб чиқариш харажатлари яратилиши кутилаѐтган товар 

ва хизматларнинг хажмига бевосита боғлиқдир. Яна шу нарсани кўп бора таъкидлаган 

эдикки, иқтисодчи ишлаб чиқариш харажатларига фирманинг молиявий балансига 

қизиқадиган бухгалтерга ўхшаб қарамайди. Бухгалтерлар фирма молиясини ретроспектив 

тарзда тушунишга мойил бўладилар, чунки улар актив (кирим) билан пассив (чиқим)ни 

назорат қилишлари ва ўтмишдаги фирма фаолияти самарадорлигини баҳолашларига тўғри 

келади. 

Иқтсодчилар ва раҳбарлар, аксинча, фирманинг истиқболи билан қизиқадилар. Улар 

келгусидаги харажатлар ва уларни қандай пасайтириш  ҳамда самарадорликни қандай 

ошириш тўғрисида қайғурадилар. Уларнинг наздида асосий муаммо- ишлаб чиқариш 

ресурсларига кетаѐтган сарфиѐтни оптималлаштириш иборатдир. 

Тақдим қилинаѐтган мазкур кейс, айнан юқорида биз зикр этган масалаларга 

бағишлангани боис долзарблик касб этади. Шунинг билан бирга, муаммоли вазиятни қамраб 

олган ушбу кейсни ечиш давомида сизлар қуйидагиларга: 

 ўтилган мавзуларни мустахкамлашга; 

 тасаввурларингизни тушунча даражасига келтириш имкониятига;  

 харажатларни туркумлашга; 

 ўртача харажатларни ҳисоблаш ва чекли харажатларнинг мохиятини англаб 

етишга эришасизлар. 

Келинг энди сизларга ―Ишлаб чиқариш харажатлари‖ тўғрисида эгаллаган 

билимларингизни текшириб кўриш ва баҳолаш мақсадида реал хаѐтимиздан олинган 

материаллар асосида яратилган муаммоли вазиятимизни тақдим этамиз. (Шартни диққат 

билан ўқиб чиқишларингиз талаб этилади!) 

 

ИШЛАБ ЧИҚИЛГАН МАММОЛИ ВАЗИЯТ 

Хурматли толиби илм тасаввур қилингки, Сизни Тошкент вилояти Янги йўл шахрида 

фаолият юритаѐтган озиқ-овқат корхонаси бўлмиш, ―БИОКИМЁ‖ ОАЖнинг бош раҳбари 

мутахассис сифатида ѐрдамга чорлади. Сизда тасаввур ҳосил бўлиши учун жамият раҳбари 

корхонананг тарихи билан боғлиқ ҳамда бугунги кунда нечоғли аҳамиятга эга бўлган ва 

ихтисослашув даражаси акс этган тубандаги маълумотлар билан таништирди.  
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Тошкент вилояти Янги йўл шахридаги ―БИОКИМЁ‖ ОАЖ республика миқѐсида йирик 

ишлаб чиқарувчи заводлардан бири ҳисобланади. Бу ташкилот 1957 йилда ташкил топган 

бўлиб, спирт маҳсулотини ишлаб чиқаришга ихтисослашгандир. Ташкил этилганда қуввати бир 

йилда 170,0 минг дал техник спирт ишлаб чиқаришга қодир деб белгиланган эди. 

Спирт припаратининг асосий наменклатураси бўлиб, ―Етил‖ ва ―Метил‖ маҳсулотлари 

ҳисобланади. Дастлаб тўлалигича давлатга қарашли бўлган завод, мустақиллигимиздан сўнг 

очиқ турдаги акциядорлик жамиятига айлантирилди. Хозирда, умумий акцияларнинг 51 фоизи 

давлатнинг хиссасига тўғри келади. Хукумат қарори билан 1992 йилда ―БИОКИМЁ‖ ОАЖ да 

буғдойни қайта ишлаб озиқ-овқат спиртини ишлаб чиқиш учун янги қурилиш мажмуи бошлаб 

юборилди. 1998 йилда бошланган цех тугатилиб ишга туширилди ва йилига 821.4 минг 

декалитрга тенг озиқ-овқат спиртини ишлаб чиқариш   қувватига эга бўлинди. 

Ишлаб чиқарилаѐтган маҳсулотларнинг асосий истеъмолчиси бўлиб, Ўзбекистон 

―ВИНО-САНОАТ‖ холдинг компанияси ҳисобланади. Заводнинг эгаллаб турган майдони 22 га 

ни ташкил этади. Бугунги кунда, заводда ўртача 470 киши меҳнат қилмоқда. 

―БИОКИМЁ‖ ОАЖ ташкилий тузилмаси  ва ишлаб чиқариш харажатларининг умумий 

занжирли боғлиқлигига доир схемалар қуйида берилган: 
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“БИОКИМЁ” ОАЖ ТАШКИЛИЙ ТУЗИЛМАСИ 

  

“БИОКИМЁ” ОАЖ ташкилий тузилмаси 
1-ЧИЗМА 

Кап.қурилиш бўлими 

Табиатни мухофаза 

қилиш 

Гидродиз спирт цехи 

Буғ қуввати цехи 

А ва НУА цехи 

Компрессор цехи 

Иш. чиқ. тех. бўлими 

Халқ истеъмоллари 

иш.цехи 

Тех. Хавфсизлик бўлими 

Бош раҳбар 

Тартиб бўйича бош 

раҳбар муовини 

Ишлаб чиқариш ва 

тижорат бўйича бош 

раҳбар муовини 

Режа ва иқтисод 

бўлими 

Бош мухосиб Бош мухандис 

Таъминот бўлими 

Тақсимот ва 

мониторинг бўлими  

Транспорт цехи 

Омборлар 

Маиший хизмат 

бўлми 

Ходимлар бўлими 

Адлия бўлими 

Тиббий шахобча 

Хисоб-китоб 

бўлими 

Муншийхона 

мудири 

Ёзувхона 

Бош мухандис 

муовини 

Бош технолог 

Спирт ишлаб чиқариш 

лабороторияси 

Механика 

таъмирлаш цехи 

Бош энергетик 

Электроцех 

Спирт ишлаб 

чиқариш цехи 

Буғдой омбори 

Тозалаш 

иншоатлари тармоғи 

Кадрлар тайѐрлаш 
мухандиси 

Соқчилик бўлими 

(ВОХР) 

Махсус бўлим 

Ишлаб 

чиқарувчининг 

нархи  

Охирги 

истеъмолчига 

тушадиган нарх  

Охирги 

истеъмолчига 

тушадиган 

нарх  

Мол етказиб бериш билан 

 боғлиқ ялпи харажатлар 
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   Етказиб берувчилар 

       фаолияти 

 

  

Ишлаб чиқаришда 

сотиб олинган 

маиериаллар, 

бирикмалар ва 

ресурслар 

 

 Харажатларнинг 

асосий элементлари  

Ишлаб чиқариш 

фаолияти 

 

 

 

 

 

Харажатларнинг 

асосий элементлари 

Маркетинг ва 

сотиш 

 

 

 

 

 

Харажатларнинг 

асосий элементлари 

Харидорларга 

хизмат кўрсатиш 

ва техник 

таъминот 

 

 

Харажатларнин

г асосий 

элементлари 

Персонал 

фаолиятини 

рағбатлантириш 

 

 

 

 

Харажатларнинг 

асосий элементлари 

Маъмурий-

хўжалик 

фаолияти 

 

 

 

 

Харажатлар

нинг асосий 

элементлари 

Фойда 

маржаси 

Улгуржи 

савдода 

дистрибьютер ва 

дилерларнинг 

фаолияти 

Чакана 

савдо 

Сотиб олинган хом-

ашѐ материаллар 

 

Энергия 

 

Келтирилган 

молларни назорат 

қилиш ва омборга 

жойлаш 

 

Бино ва иншоатлар 

Тўплаш ва қадоқлаш 

Ишчи кучи 

Техник хизмат 

Ишлаб чиқариш 

жараѐнин 

ташкиллаштириш 

Ишлаб чиқарилган 

маҳсулотларни 

синовдан ўтказиш 

Сифат назорати 

Захира бошқаруви 

Ички матералларга 

ишлов бериш 

Ишлаб чиқариш 

устидан умумий 

назорат 

Сотувчилар иши 

Реклама ва товарни 

бозорга олиб чиқиш 

Бозорни ўрганиш 

Дилер ва 

дистрибьютерлар 

билан бўлган 

муносабатлар 

 

 

Таъмирлаш 

хизмати 

Буюртмаларга 

ишлов бериш 

Пресоналларни 

ўқитиш 

Эхтиѐт қисмлари 

Транспорт 

хизмати 

режалаштириш 

Мукофот ва 

тўловлар 

Малакани ошириш 

Ички 

муносабатларни 

тартибга солиш 

Компьютер хизмати 

Медицина хизмати 

ва озиқ-овқат билан 

таъминлаш 

Техник хавфсизлик 

Озиқ-овқат ва махсус 

кийимлар учун 

дотация 

Касаба уюшмаси 

билан муносабат 

 

Молиявий ва 

бухгалтерия 

хизмати 

Хуқуқий 

хизмат 

Жамият 

билан алоқа 

Умумий 

бошқарув 

тўловлари 

Олинган 

кредит учун 

фоиз 

харажатлари 

Ички тартиб 

қоидалари 

 

 Дистрибьютер, улгуржи 

дилерлар, чакана сотувчилар 

ва хар қандай охирги 

истеъмолчига маҳсулотларни 

етказиб бериш билан боғлиқ 

бўлган фаолиятни қамраб 

олувчи барча харажатлар  

Ишлаб чиқариш харажатларининг 

занжирли боғлиқлиги 

 

Сотиш билан 

боғлиқ фаолият 

тушадиган нарх  

Ишлаб чиқариш билан боғлиқ фаолият 

2-ЧИЗМА 
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Ташкилотнинг 2015 ва 2016 йилларда намоѐн бўлган асосий иқтисодий 

кўрсаткичлари 

Кўрсаткичлар 2016й. 2016й. Ўсиш суръати, 

фоизда 

Маҳсулотларни реализация қилишдан тушган 

даромад, минг сўм 

7543880 8460547 112,1 

Маҳсулотларга кетган жами сарф харажатлар, 

минг сўм 

6005192 7163262 119,3 

Ялпи фойда, минг сўм 1538688 1297285 84,3 

Рентабеллик даражаси, фоизда 26.5 18.1 68,3 

Ишчи ва ходимлар сони 465 460 98,9 

Жадвал маълумотларидан кўриниб турибдики, 460 киши меҳнат қилаѐтган жамоа 2016 

йилда 8460547 минг сўмлик маҳсулот яратган. Ялпи фойдаси умумий даромаддан ишлаб чиқариш 

харажатларини айириб ташланганда 1297285 минг сўмни ташкил этган. Корхонананг рентабеллик 

даражасидан  айтиш мумкинки, корхона хар бирлик сўмлик қилинган харжати эвазига 18.1 

тийинлик фойда кўрган.  

―БИОКИМЁ‖ ОАЖ бош раҳбарини сизни  ѐрдамга чорлашидан асосий мақсади шундаки, 

2017 йилнинг 10-11 март кунлари хабарингиз бўлса, Туркманистон Президенти ва бир қатор 

мутассадди ташкилот ва идоралар раҳбарлари бошчилигидаги делегация Ўзбекистонда давлат 

ташрифи билан меҳмон бўлишдилар. Ташрифдан кўзланган мақсад икки томонлама ўзаро 

ижтимоий-сиѐсий, маданий-маърифий, савдо ва иқтисодий алоқаларни мустахкамлашдан 

иборатдир. Ташкил этилган бизнес форумда  Ўзбекистон ва Туркманистон ўртасида йирик 

лойиҳаларни хамкорликда ташкил этиш ҳамда қушма корхоналар тузиш бўйича келишув ва 

битимлар имзоланди. 

Буни қарангки, айнан ―БИОКИМЁ‖ ОАЖ билан хамкорликда иқтисодий лойиҳалар, савдо 

алоқаларини мустахкамлаш юзасидан Туркманистон томони қизиқиш билдирди. Ўзаро 

мулоқотлар давомида Туркманистонлик хамкорларимиз биздан озиқ-овқат спиртини ишлаб 

чиқариш харажатлари тўғрисида аналитик тахлиллар билан ѐзма равишда баѐн этиб беришимизни 

илтимос қилишди. Иқтисодчимиз меҳнат сафари билан чет элда бўлганлиги боис, ишлаб чиқариш 

харажатларига боғлиқ бир қанча кўрсаткичларни 2- жадвал маълумотларига таяниб тахлил 

қилишга ѐрдам берсангиз. 
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“БИОКИМЁ” ОАЖнинг озиқ-овқат спиртини ишлаб чиқариш учун сарфлайдиган харажатлар туркуми (сўмда) 2-жадвал 

Озиқ-овқат 

спиртини 

ишлаб 

чиқариш 

хажми, дал
1
 

Тозаланган 

буғдой 

Термолаза Глюкозид Пролайв Олтин 

гургут 

кислотаси 

Кабомид Ўсимл

ик ѐғи 

Ёқилғи-

энергия 

учун 

сарфлар 

Ишчиларга 

тўланадига

н иш хақи 

Ходимларга 

тўланадиган 

иш хақи 

Аммортиз

ация 

харажатла

ри 

220 32.9 2036.3 2147.9 13947.6 2.6 46 316.9 238328.2 51961.8 258689 770000 

240 35.9 2221.5 2343.2 15215.5 2.8 50.2 345.6 243278.4 54685.6 258689 770000 

280 41.8 2591.7 2733.7 17751.4 3.3 58.5 403.2 262655.9 63133.2 258689 770000 

340 50.8 3147.1 3319.5 21555.3 4 71.1 489.6 293778.6 76304.6 258689 770000 

450 67.2 4165.3 4393.5 28529.1 5.3 94 648    382463.7 100285.5 258689 770000 

530 79.2 4905.7 5174.5 33800.9 6.3 110.8 763.2 456713.1 120180.7 258689 770000 

610 91.1 5646.2 5955.6 38672.8 7.2 127.5 878.4 548563.3 140075.9 258689 770000 

700 104.6 6479.3 6834.3 44378.6 8.3 146.3 1008 677322.6 160333 258689 770000 

830 124 7682.6 8103.5 52620.3 9.8 173.5 1195.2 871108.4 193037.7 258689 770000 

910 136 8424.1 8884.6 57692.2 10.8 190.2 1310.4 1037774.8 219932.9 258689 770000 

1000 149.4 9256.1 9763.3 63398 11.9 209 1440 1279810.3 240190 258689 770000 

                                                 
1
 1 дал-10 литрга тенг деб қаралади. 
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Сизга қўйиладиган савол ва топшириқларимиз қуйидагича тартибланади: 

 Жамиятнинг ўзгармас ва ўзгарувчан харажатларни гурухлаштиринг ва қийматини 

хисобланг; 

 Умумий харажатлар ва ўртача умумий харажатлар функциясини хосил қилинг хамда 

графикда тасвирланг; 

 Чекли харажатлар функцияси графигини акс эттиринг ҳамда нечанчи маҳсулотни 

ишлаб чиқаришдан бошлаб ўртача ўзгарувчан харажатлар ўсишни бошлайди? Бунинг сабабини 

тушунтириб беринг; 

 Қисқа муддатли оралиқда оптимал ишлаб чиқариш хажмини харажатларга боғлиқ 

ҳолда изохланг ҳамда фирма маҳсулотининг нархи неча сўмдан паст бўлса, ишлаб чиқариш 

шартсиз равишда ѐпилади? 

 Корхона иқтисодчиси томонидан охирига етказилмаган харажатларга тегишли бўлган 

қуйидаги жадвалларни тўлдиринг.  

 

3-жадвал 

Ўзгармас, ўгарувчан, умумий, чекли ва ўртача харажатлар 

 

Q, дал FC, сўм VC, сўм TC, сўм AFC, сўм AVC, сўм ATC, сўм MC, сўм 

0 1028689       

220  308820.5      

240       467.91 

280   1378062     

340      4198.262  

450  520681.6      

530    1940.923   1260.66 

610   1768707     

700  896615      

830     1366.331   

910  1334356      

1000       2998.574 
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         4- жадвални тўлдиришингиз учун Сизга ушбу рақамлар тақдим этилади: 

 

 5 дал озиқ-овқат спиртини ишлаб чиқариш учун ўртача ўзгармас харажатлар (AFC) 

2000 сўмга; 

 4 дал спирт ишлаб чиқариш учун ўзтача ўзгарувчан харажатлар (AVC) 850 сўм 

қийматга; 

 6 дал спирт ишлаб чиқариш учун умумий харажатлар (ТС) 1240 сўмга кўпаяди; 

 5 дал спирт ишлаб чиқариш учун ўртача умумий харажатлар (АТС) 2880 сўмга тенг; 

 1 дал озиқ-овқат спирти ишлаб чиқариш учун ўзгарувчан харажатлар 1000 сўмни 

ташкил этади; 

 8 дал спирт ишлаб чиқариш учун умумий харажатлар (ТС) 19040 сўмга; 

 7 дал спирт ишлаб чиқарилганда ўзгарувчан харажатлар (VC) 1535 сўмга ошади; 

 3 дал ишлаб чиқарилганда ўртача ўзгармас харажатлар ҳамда ўртача ўзгарувчан 

харажатлар йиғиндиси (AFC+AVC) 4185 сўмни ташкил этган; 

 Спирт ишлаб чиқариш 1 далдан 2 далга ошганда (АТС) 5100 сўмга пасаяди.  

 

4-жадвал 

Q FC VC TC AFC AVC ATC MC 

0        

1        

2        

3        

4        

5        

6        

7        

8        
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3. ТАЛАБАЛАР УЧУН УСЛУБИЙ ҚЎЛЛАНМАЛАР 

Муаммо: Ишлаб чиқариш харажатларини оптималлаштириш ва фирманинг зарарсиз 

ишлаш нуқтасини аниқлаш. 

Муаммони ҳал этиш учун амалга оширилиши лозим бўлган вазифалар: 

 Ўзгармас ва ўзгарувчан харажатларнинг бир-биридан фарқини англаб етиш; 

 Ўртача ўзгармас, ўзгарувчан, умумий харажатларни корхонанинг кўрсаткичларига 

асосланиб ҳисоблашларни амалга ошириш; 

 Корхонананг ўртача харажатлари функцияисни ҳисоблаб чиқариш ва графикда акс 

эттиришни ўрганиш; 

 Қисқа муддатли оралиқда фирманинг оптимал ишлаб чиқариш хажмини аниқлаш; 

 Корхона маълумотларига таяниб ва корхонанинг ҳисобланган ўртача харажатлар 

таҳлили асосида корхонанинг зарарсиз ишлаш нуқтасини топиш. 

 ЕЧИШ АЛГОРИТМИ 

Хурматли талаба,  қўйилган топшириқ ва вазифаларни ҳал этишингиз учун ўтилган 

мавзуларни яхшилаб қайтадан ўқишингиз, айниқса, жамият тўғрисидаги статистик 

маълумотларни диққат билан ўрганишингиз ва қўйилган шарт доирасида ҳисобларни амалга 

оширишингиз талаб этилади. Шунинг билан бирга, сабабий боғлиқликда амалга 

оширишингиз кутилаѐтган таҳлил натижаларини ҳамда хулосаларингизни аниқ ва равшан 

баѐн этишга харакат қилинг.  

Сизга  осон бўлиши учун ечиш усуллари, ўқув материаллари, эслатма ва услубий 

кўрсатмаларни беришни лозим топдик. 

1. Ишлаб чиқариш хажмига боғлиқ бўлган харажатларни ўзгарувчан ва боғлиқ 

бўлмаган харажатларни ўзгармас (доимий) харажатлар эканлигини билган ҳолда ажратиб 

чиқиш лозим. 

2. Умумий харажатлар бу ўзгармас ва ўзгарувчан харажатлар йиғиндиси эканлигини 

эсдан чиқарманг. Ўртача умумий, ўртача ўзгарувчан харажатлар функциясини ҳисоблашда 

Excel дастуридан фойдаланиб тузишни тавсия этамиз ва графикдаги тасвирини акс 

эттиришни унутманг. 

3. Чекли харажатлар бу қўшимча бирлик маҳсулотларни ишлаб чиқариш учун 

сарфланаѐтган қўшимча харажатлардир. Демак, сиз маҳсулот ишлаб чиқариш хажми ва 

чекли харажатлар миқдорини аниқлаганингздан сўнг Excel дастурига киритиб керакли 

камандаларни бажарганингизда чекли харажат функцияси ва графигига эга бўласиз. 

4. Ўртача ўзгарувчан харажатлар минимуми оптимал ишлаб чиқариш хажми 

эканлигини эсдан чиқарманг. 
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ВАЗИЯТЛИ ТАҲЛИЛ ВАРАҚАСИ 

Таҳлил босқичининг 

номи 

Таҳлил босқичининг мазмуни Таҳлил 

босқичи 

Баҳолаш 

мезонлари 

1. Вазиятли таҳлил 1.Взиятнинг аниқ ҳолатини англаган ҳолда 

зарурий маълумотларни тўплай олиш. 

2. Вужудга келган вазиятни ҳал этиш учун 

назарий билимларга таяниб, қилиниши лозим 

бшлган вазифаларни бир тизимга келтириш. 

 1-5 балл 

 

2- 10 балл 

2. Муаммонинг 

шаклланиши 

Муаммода акс этган асосий хусусиятлар: 

a) Харажатларни гурухлаштириш ва уларни 

ажратиш; 

b) Ўртача харажатларни аниқлаш 

формуласидан фойдаланиб хисо-китобларни 

амалга ошириш; 

c) Чекли харажатларни хар бир қўшимча 

ишлаб чиқариш хажми доирасида ҳисоблаш; 

d) Ҳисобларни тўғри йўлга қўйган ҳолда 

жадвални тўлдириш. 

  

а -5 балл 

b -5 балл 

c -5 балл 

d -5 балл 

3. Вазиятда назарда 

тутилган 

ҳолатларнинг 

аналитик кўриниши 

1. Ўртача умумий, ўртача ўзгарувчан харажатлар 

функцияси ва график кўринишини акс эттириш. 

2. Корхонанинг оптимал ишлаб чиқариш 

хажмини графикда изохлаш. 

 1-10 балл 

2- 10 балл 

4. “Нима учун” 

техникасидан 

фойдаланиб 

масалага танқидий 

ѐндашиш 

1. Ўртача харажатларни ҳисоблаш 

зарурлигини асослаш. 

2. Чекли харажатларни ҳисоблаш моҳиятини 

очиб бериш. 

3. Иқтисодий харажатларни ҳисоблаш 

зарурлигини асослаш. 

 1- 5 балл 

2- 5 балл 

3- 10 балл 

5. Қўйилган 

масаланинг ечимини 

ишлаб чиқиш 

Муаммоли вазият ечимини ҳал этмоқ ва керакли 

хулосаларни ѐзма равишда баѐн этиш. 

 20 балл 

 

ЎҚУВ-УСЛУБИЙ МАТЕРИАЛЛАР 

Бозор қонунларига асосан барча моддий неъматлар ишлаб чиқарувчи субъектлар қисқа 

муддатли давр оралиғида максимал фойда олишга интиладилар. Бунинг асосий сабабларидан 

бири - қисқа муддатли даврда ресурслар нархларининг ўзгарувчанлигидадир. Талаб ва 
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таклиф қонунига асосан моддий неъматлар ишлаб чиқарувчи барча фирмалар ресурслар 

бозоридан маълум турдаги ресурсларни харид қилиб, ишлаб чиқариш жараѐнини амалга 

оширадилар. 

Ишлаб чиқариш жараѐни – бу фирмаларнинг асосий фаолият тури бўлиб, бу жараѐн 

чекланган ишлаб чиқариш ресурсларидан фойдаланган ҳолад амалга оширилади. Фирмалар 

ишлаб чиқариш жараѐнида чекланган омилларнинг йириклашган уч гуруҳидан 

фойдаланадилар: 

- меҳнат; 

- капитал; 

- хом-ашѐ ва материаллар. 

 

 

 

 

 

 

 
Сарфланган ишлаб чиқариш омиллари миқдори билан, ушбу омиллардан фойдаланган 

ҳолда максимал ишлаб чиқарилган маҳсулот миқдори ўртасидаги боғлиқликни ишлаб 

чиқариш функцияси орқали ифодалаш мумкин: 

)  ,  ,( MLKFQ  . 

Ўзгармас харажат (FC - fixed cost) - бу қисқа муддатли оралиқда маҳсулот ишлаб 

чиқариш ҳажмига боғлиқ бўлмаган харажатдир (маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажми ошганда 

ҳам, камайганда ҳам ўзгармайдиган харажат). Ўзгармас харажатларга бинодан, техникадан, 

иншоотлардан, ишлаб чиқариш ускуналаридан фойдаланиш билан боғлиқ харажатлар, ижара 

ҳақи, капитал таъмирлаш, маъмурий харажатлар киради. 

Ўртача ўзгармас харажат (AFC - Average Fixed Cost) - бир бирлик маҳсулотга тўғри 

келадиган ўзгармас харажат бўлиб, у қуйидагича аниқланади: 

Q

FC
QAFC )( . 

Ўртача ўзгармас харажат маҳсулот ҳажми ошиши билан камайиб боради. 

Ўзгармас харажат )(FC  ва ўртача ўзгармас харажатлар )(AFC  чизиғи графикда 

қуйидагича тасвирланади (1-расм). 

 

 

 

 

 

 

 

1-расм. FC  ва AFC  чизиқлари графиги. 

Ўзгарувчан харажат (VC - Variable Cost) - маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмига боғлиқ 

бўлган харажат, яъни маҳсулот ҳажми ошганда ѐки камайганда ўзгарадиган харажат. 
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Ўзгарувчан харажат Q  га боғлиқ функция бўлиб, )(QVC  кўринишида ѐзилиши мумкин. 

Ўзгарувчан харажатларга хом ашѐга, электроэнергияга, газга, ѐрдамчи материалларга бўлган 

харажатлар ҳамда иш ҳақи киради. 

Ўртача харажатлар шундай хусусиятга эгаки, ишлаб чиқаришнинг бошланғич 

қисмида унинг ўсиш суръати маҳсулот ишлаб чиқариш суръатидан юқори бўлади, ишлаб 

чиқариш ҳажми оптимал ўлчовга эришганда ўзгарувчан харажатлар камайиб, ундан кейин 

яна ошади. 

Ўртача ўзгарувчан харажатлар (AVC - Average Variable Cost) - бир бирлик ишлаб 

чиқарилган маҳсулотга тўғри келадиган ўзгарувчан харажат бўлиб, у ўзгарувчан харажат 

миқдорини ишлаб чиқарилган маҳсулот миқдорига нисбати билан аниқланади. Ўртача 

харажатлар фирма оптимал технологик размерга (оптимал ишлаб чиқариш ҳажмига) 

эришганда ўзининг минимал қийматига эришади (2-расм), ишлаб чиқариш ҳажми яна ошса, 

ўртача харажат ҳам ошиб боради (бу ерда бошқаришнинг мураккаблашуви, самарали 

бўлмаган ресурслардан фойдаланиш, ўзгарувчан харажатларни ошишига сабаб бўлади). 

Ўртача ўзгарувчан харажат фирма фаолиятини таҳлил қилишда муҳим аҳамият касб 

этади. Унинг ѐрдамида фирма фаолиятининг самарадорлиги, фирманинг мувозанат ҳолати ва 

келажакдаги истиқболи (ишлаб чиқаришни кенгайтириш, қисқартириш ѐки тармоқдан 

чиқиш) белгиланади. 

 

 

 

 

 

 

 

 

2-расм. VC  ва AVC  чизиқлари графиги. 

 Умумий харажатлар (TC - Total Cost) - қисқа муддатли орлиқда маълум миқдорда 

маҳсулот ишлаб чиқариш учун сарфланган ўзгармас ва ўзгарувчан харажатларнинг 

йиғиндисига тенг: 

)(QVCFCTC  . 

Бу ерда FC - ўзгармас харажат, VC Q( )  - ўзгарувчан харажат. 

Ўртача харажатни баъзи ҳолларда TC  ўрнига C  билан ҳам белгилайди. 

График кўринишда умумий харажат чизиғи ўзгармас ва ўзгарувчан харажатлар 

чизиқларини қўшиш билан ҳосил қилинади (3-расм). 

 

Q 

VC, AVC 

VC 

Q1 
Оптимал ишлаб 

чиқариш хажми 

AVC 
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3-расм. Умумий харажатлар. 

Ўртача умумий харажатларни умумий харажатни ишлаб чиқарилган маҳсулот 

миқдорига бўлиш йўли билан аниқлаш мумкин: 
Q

TC
ATC  , 

ѐки ўртача ўзгармас (AFC) ва ўртача ўзгарувчан (AVC) харажатларни қўшиш йўли билан 

аниқланади: 

                     
Q

VCFC
AVCAFCATC

)( 
 .   

ATC , AFC  ва AVC  чизиқларининг графикдаги кўриниши қуйидаги расмда 

келтирилган (4-расм). 

 

 

 

 

 

 

 

 

4-расм. ATC,  AFC  ва AVC  чизиқларининг графиклари. 

Ўртача умумий харажатлар фирма фаолиятини таҳлил қилишда асосий 

кўрсаткичлардан бири хисобланади. Ўртача умумий харажат билан нарх ўртасидаги фарқ 

орқали фирманинг олаѐтган фойдаси ѐки зарари аниқланади. 

Чекли харажат (MC - Marginal Cost) - ишлаб чиқариш ҳажмини кичик миқдорга 

(одатда бир бирликка) ошириш билан боғлиқ бўлган қўшимча умумий харажатдир: 

MVC
Q
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Бу ерда чекли ўзгармас харажат  0
)(






Q

FC
 бўлгани учун, чекли харажат чекли 

ўзгарувчан харажат MVC  га тенг ( MVCMC  ).  

TC, VC, FC 
TC 

VC 

FC 

Q 

Q 

C 

AFC 

ATC 

AVC 
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MVC  - чекли ўзгарувчан харажат бўлиб, маҳсулотни қўшимча бир бирликка ( Q ) 

оширгандаги ўзгарувчан харажатнинг ўсган қисми VC га тенг. 

Юқоридаги формуладан кўриниб турибдики, ўзгармас харжат чекли харажат 

миқдорига таъсир қилмайди. Чекли харажат ўзгарувчан харажат функциясидан олинган 

ҳосилага тенг: 

dQ

VCd
MC

)(
 . 

Харажатлар функцияси графиклари бир-бирига нисбатан шундай жойлашганки, 

бошланишда чекли харажатлар камайиб боради (бу ерда асосий сабаб, ишлаб чиқариш 

масштаби кенгайишининг мусбат самараси ва оптимал технологик ишлаб чиқариш ҳажмига 

чиқиш ҳамда ўзгармас харажатларнинг камайиши). Оптимал ҳажмдан кейинги ишлаб 

чиқариш ҳажмининг ўсишида кам самарали ресурсларни ишлаб чиқаришга жалб қилиш, 

ишлаб чиқариш масштабини ортиқча кенгайиши натижасида бошқарув самарадорлигининг 

камайиши, харажатларнинг ортиши натижасида чекли харажатлар ўсиб боради. 

 

5. КЕЙСОЛОГНИНГ ХУСУСИЙ ЖАВОБ ВАРИАНТИ 

Бринчи саволга бериладиган жавоб ушбу тарзда баѐн этилади. Бизга маълумки, ишлаб 

чиқариш хажмига боғлиқ бўлмаган харажатлар ўзгармас (доимий) харажатлар деб 

юритилади. Демак, бизнинг мисолимизда, яъни ―БИОКИМЁ‖ ОАЖда ўзгармас харажатлар 

иккита харажатдан иборат экан. Булар, ходимларга тўланадиган иш хақи билан 

аммортизация харажатлари экан. Иккита харажатнинг йиғиндиси акциянерлик жамиятининг 

умумий ўзгармас харажатни келтириб чиқаради. Қиймат кўринишида 1028689 сўмни ташкил 

қилмоқда. 

Ўзгарувчан харажатларга эса маҳсулот ишлаб чиқаришига боғлиқ бўлган барча 

харажатларни киритиш мумкин. Озиқ-овқат спиртини ишлаб чиқариш хажми ошиб боргани 

сайин,  ошиши кузатилаѐтган харажатларнинг барчасини ўзгарувчан харажатлар деб қабул 

қиламиз. Жадвал кўринишида ўзгарувчан харажатларни акс эттирадиган бўлсак, у 

қуйидагича намоѐн бўлади: 
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1-жадвал 

Спирт ишлаб чиқариш хажми, дал, Q Жами ўзгарувчан харажатлар қиймати, 

сўмда( TVC) 

220 308820,5 

240 318178,7 

280 349372,7 

340 398720 

450 520681,6 

530 621534,4 

610 740018 

700 896615 

830 1134055 

910 1334356 

1000 1604228 

 

Иккинчи ва қолган топшириқларга жавоб сифатида биз-ушбу фикрларни беришни 

лозим топдек. Микроиқтисодиѐтда харажатларни иккига бўлиб ўрганилади. Булар, ўзгармас 

(FC) харажатлар ва ўзгарувчан ( VC) харажатлар. Ўзгарувчан харажатлар ва ўзгармас 

харажатлар йиғиндиси фирманинг (VC+FC=TC) умумий харажатни келтириб чиқаради. 

―БИОКИМЁ‖ ОАЖнинг турли ишлаб чиқариш хажмидаги умумий харажатлар қиймати 

тубандаги 2-жадвалда акс эттирилган. 

2- жадвал 

Ишлаб чиқариш 

хажми (Q), дал 

Ўзгармас 

харажатлар (FC), 

сўм 

Ўзгарувчан харажат 

(VC) сўм 

Умумий харажатлар 

(ТC) сўм 

220 1028689 308820,5 1337510 

240 1028689 318178,7 1346868 

280 1028689 349372,7 1378062 

340 1028689 398720 1427409 

450 1028689 520681,6 1549371 

530 1028689 621534,4 1650223 

610 1028689 740018 1768707 

700 1028689 896615 1925304 

830 1028689 1134055 2162744 

910 1028689 1334356 2363045 

1000 1028689 1604228 2632917 
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Умумий харажатлар қийматини маҳсулот ишлаб чиқариш хажмига бўлсак, биз ўртача 

умумий харажатга эга бўламиз 
Q

VCFC
AVCAFCATC

)( 
  

Масалани компьютер дастурида, яъни Excel дастурида ечиш ишни анча 

осонлиштиради ва қулайдир. Шу боис, Excel дастуридан фойдаланиб хисоб-китобларни, 

харажатларнинг графикдаги тасвирини ҳамда функцияларни чиқарганимиз боис, қисқача 

кўрсатишни жоиз деб, билдек. 

А1 ячейкага ―Қисқа муддатли оралиқда ―БИОКИМЁ‖ ОАЖнинг харажатлари‖ матнини  

2. Сўнгра қуйидаги ячейкаларга мос равишда: 

A2 ячейкасига - Ишлаб чиқарилган озиқ-овқат спирти миқдори, дал (Q) 

B2 ячейкасига – Ўзгармас харажатлар суммаси, (TFC) 

C2 ячейкасига - Ўзгарувчан харажатлар суммаси, (TVC) 

D2 ячейкасига - Умумий харажатлар суммаси, (TC) TC=TFC+TVC 

E2 ячейкасига - Ўртача доимий харажатлар, (AFC) AFC=TFC/Q 

F2 ячейкасига - Ўртача ўзгарувчан харажатлар, (AVC), AVC=TVC/Q 

G2 ячейкасига - Ўртача умумий харажатлар, (ATC) ATC=TC/Q 

H2 ячейкасига - Чекли харажатлар, (MC) MC=ТС да ўзгаришлар/ Q да ўзгаришлар 

матнларини киритиб чиқамиз. 

3. A3 дан A13 ячейкаларга 220 дан 1000 гача бўлган маҳсулотлар ҳажмларини 

киритамиз. 

4. В3 дан В13 ячейкаларга ўзгармас харажатларнинг қийматларини киртамиз. 

5. С3 дан С13 ячейкаларга ўзгарувчан харажатларнинг қийматларини киритамиз. 

Юқорида келтирилган пунктларда бажарилган амалларни бажариш натижасида қуйидаги 

кўринишдаги жадвалга эга бўламиз (1-расм). 
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Масаланинг маълумотлари жадвалга киритилиб бўлгандан сўнг, умумий, ўртача, ўртача 

ўзгармас, ўртача ўзгарувчан ва чекли харажатларни ҳисоблаш формулаларини мос 

равишдаги ячейкаларга киритамиз.  

6. Умумий харажатлар суммасини топиш. (Шуни эслатиб ўтиш зарурки, Excel 

дастурида ячейкаларга формулалар ѐзишдан аввал «=» белгиси қўйилиши шарт!). 

Эслатма. Барча электрон жадвалларда математик ҳисоб-китобларни амалга 

оширишда ячейкадаги жойлашган сонлар кўрсатилмайди, балки сонлар жойлашган 

ячейкаларнинг адреслари кўрсатилади. 

Бунинг учун D4 ячейкага қуйидаги формулани ѐзамиз: =B4+C4 

Натижада D4 ячейкада 1337510 рақами пайдо бўлади. 

D4 ячейкада жойлашган формулани D4:D14 ячейкаларга кўчириш зарур бўлади. 

Бунинг учун курсорни D4 ячейкага қўямиз ва ячейканинг пастки ўнг бурчагида «+» белгиси 

пайдо бўлади. Ушбу белгини D14 ячейкагача тортиб борамиз. Шундан D4:D14 ячейкаларида 

мос равишда умумий харажатларнинг йиғиндилари ҳосил бўлади. 

8. E4 ячейкага қB4/A4 формуласини киритамиз. 

9. F4 ячейкага қC4/A4 формуласини киритамиз. 

10. G4 ячейкага қD4/A4 формуласини киритамиз. 

11. H4 ячейкага қ(D4-D3)/(A4-A3) формуласини киритамиз. 

12. Барча ячейкаларга мос равишдаги харажатларни ҳисоблаш формулалари 

киритилгандан сўнг, уларни 7-бандда келтирилган усул билан 14-қаторгача тортиб чиқамиз. 

Натижада ҳар бир харажатларнинг қийматлари ҳисоблаб чиқилади ва мос ячейкаларга 

жойлашади Ушбу ҳаракат жараѐнини қуйидаги 2-расмда келтирамиз. 
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13. Масалада келтирилган барча турдаги графикларни ясаш учун Excel дастуридги 

Мастер диаграмм дан фойдаланамиз. Ишлаб чиқариш харажатларини яққол равишда 

чизиқли график орқали кузатиш мумкин. 

14. Графикни ясашда, аввало ҳар бир кўрсаткич жойлашган устунларни белгилаб олиш 

зарур. Бунинг учун бирорта харажатни танлашимиз зарур. Масалан, ўзгарувчан харажатлар 

суммаси графигини ишлаб чиқарилган маҳсулот миқдори орқали ясаймиз. 

15. Курсорни А3 ячейкага қўйиб, А14 ячейкагача белгилаб оламиз ҳамда Ctrl 

кнопкасини босиб, С3 ячейкадан С14 ячейкаларни белгилаймиз. 

Эслатма. Бир неча устунларда жойлашган маълумотлар орасидан айримларини 

танлаб олишда Ctrl кнопкасини босиб туриш шарт! 

Натижада 3-расмда келтирилган диапазон белгиланади. Ушбу диапазон ѐрдамида 

ўзгарувчан харажатларнинг ишлаб чиқилган маҳсулот миқдори орасидаги чизиқли 

графигини олишимиз мумкин. 

Эслатма. Айрим ҳолларда маълумотларни гуруҳлашда, бир хил гуруҳга тегишли 

устунларни янги ишчи вараққа ўтказиб ҳисоб-китоблар, графикларни ясаш мақсадга 

мувофиқ бўлади. Чунки бу фойдаланувчининг маълумотлар билан ишлашини 

осонлаштиради. 
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3-расм. График ясаш учун маълумотлар диапазонини белгилаш 

 

16. Белгиланган диапазон маълумотлари асосида чизиқли графикни ясаймиз. 

17. Пиктографик меню қаторидаги     «Мастер диаграмм» кнопкасини босамиз, 

натижада экранда турли хил диаграммаларни ясашда фойдаланиладиган қуйидаги экран 

пайдо бўлади (4-расм). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
4-расм. «Мастер диаграмм» менюси диаграммалар турларини танлаш 

18. Келтирилган диаграммалар турлари орасидан, яъни «Тип» бўлимидан «Точечная» 

турини ва «Вид» бўлимидан эса кўринишидаги чизиқли диаграммани танлаймиз ҳамда 

«Далее» кнопкасини босамиз. Натижада қўйидаги кўринишдаги график хосил бўлади (5-

расм) 
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Юқорида келтирилган бошқа турдаги кўрсаткичларнинг ҳам графикларини келтириб 

ўтилган (15) – (18) банддаги ҳаракатлар ѐрдамида ясаш мумкин. 

Келинглар, бажарилган ишларнинг хаммасини тўлалигича келтирамиз.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Чекли харажатлар (МС)  график кўринишда қуйидагича изохланади: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ўзгармас, ўзгарувчан ва умумий харажатлар графиги
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Ўзгармас харажатлар суммаси, (TFC) Ўзгарувчан харажатлар суммаси, (TVC)

Умумий харажатлар суммаси, (TC) TC=TFC+TVC

Чекли харажатлар графиги 
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Чекли харажатлар, (MC) MC=ТС да ўзгаришлар/ Q да ўзгаришлар 
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450 дал спирт маҳсулотини ишлаб чиқарилганда ўртача ўзгарувчан харажатлар (AVC) 

ўзининг энг минимал қийматига эга бўлади, яъни 450 дал озиқ-овқат спиртини ишлаб 

чиқаришда AVC=1157.07 сўм. 

451 дал спирт маҳсулотини ишлаб чиқаришдан бошлаб ўртача ўзгарувчан харажатлар ўса 

бошлайди. Бунинг сабаби шундаки, яъни ишлаб чиқариш жараѐнига қўшимча ресурслар 

жалб этилади, бу эса ўзгарувчан харажатларнинг ўсишига олиб келади. 

Иқтисодчи томонидан охирига етказилмаган харажатларга тегишли бўлган 2- 

жадвал қуйидагича тўлдирилади. 

  
Q FC VC TC AFC AVC ATC MC 

0 
1028689 - 1028689 - 

- - 
- 

220 

1028689 308820,5 1337510 

4675,86 

1403,73 6079,6 1403,73 

240 

1028689 318178,7 1346868 

4286,2 

1325,74 5611,9 467,91 

280 

1028689 349372,7 1378062 

3673,89 

1247,76 4921,6 779,85 

340 

1028689 398720 1427409 

3025,56 

1172,71 4198,3 822,455 

450 

1028689 520681,6 1549371 

2285,98 

1157,07 3443 1108,74 

530 

1028689 621534,4 1650223 

1940,92 

1172,71 3113,6 1260,66 

610 

1028689 740018 1768707 

1686,38 

1213,14 2899,5 1481,05 

700 

1028689 896615 1925304 

1469,56 

1280,88 2750,4 1739,97 

830 

1028689 1134055 2162744 

1239,38 

1366,33 2605,7 1826,46 

910 

1028689 1334356 2363045 

1130,43 

1466,33 2596,8 2503,76 

1000 

1028689 1604228 2632917 

1028,69 

1604,23 2632,9 2998,58 
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3- жадвал эса тубандагича тўлдирилади: 

 

Q FC VC TC AFC AVC ATC MC 

0 10000 - 10000 - - - - 

1 10000 1000 11000 10000 1000 11000 1000 

2 10000 1800 11800 5000 900 5900 800 

3 10000 2555 12555 3333 852 4185 755 

4 10000 3400 13400 2500 850 3350 845 

5 10000 4400 14400 2000 880 2880 1000 

6 10000 5640 15640 1667 940 2607 1240 

7 10000 7175 17175 1429 1075 2454 1555 

8 10000 9040 19040 1250 1130 2380 1865 

―БИОКИМЁ‖ ОАЖ томонидан ишлаб чиқарилаѐтган спирт маҳсулотининг нархи 2596.75 

сўмга тенг бўлганда очиқ акционерлик жамиятининг зарарсиз ишлаш нуқтаси деб қабул 

қилинади.  

―БИОКИМЁ‖ ОАЖмаҳсулотининг нархи 1157.07 сўмдан паст бўлса, ишлаб чиқариш 

шартсиз равишда ѐпилади. Чунки жамият қисқа муддатли оралиқда фаолият 

кўрсатаѐтганда P=AVC шарт бажарилади, яъни маҳсулотнинг нархи унга сарфланган 

харажатларга тенг бўлган. Фирма маҳсулотнинг нархи 1157.07  сўмдан юқори 

бўлгандагина маҳсулотни ишлаб чиқариш фирма учун рентабел ҳисобланади. 

―БИОКИМЁ‖ ОАЖ иқтисодий самарага эга бўлиши учун ҳар бир дал спирт маҳсулоти 

ишлаб чиқаришда ўзгарувчан харажатларни (TVC) (бир дона маҳсулотга тўғри келадиган 

харажатларни) камайтириши лозим. Шу ҳолда жамиятнин иқтисодий самараси ортади, яъни 

маҳсулотларни сотишдан оладиган фойдаси ортиб боради. 
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МАВЗУЛАР БЎЙИЧА ТАҚДИМОТ  

СЛАЙДЛАРИ ВА ВИДЕО РОЛИКЛАР 
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eP

«Микроиқтисод

иѐт» фанидан 

ўрганилиши 

лозим бўлган 

муаммолар

Фаннинг предмети, мазмуни ва асосий вазифалари

Талаб ва таклиф таҳлили ҳамда уларга таъсир қилувчи 

омиллар

Талаб ва таклиф эластиклиги, эластиклик назарияси асосида 

солиқ юкининг истеъмолчилар ва ишлаб чиқарувчилар 

ўртасида тақсимланиши

Истеъмолчиларнинг бозордаги хатти харакати ва 

эхтиѐжларини қондириш учун даромадларининг 

тақсимланиши

Фирмаларнинг ишлаб чиқариш хажмини 

максималлаштириш ва фирманинг оптимал размери 

Рақобатлашган бозор шароитида фирма фойдасини 

максималлаштириш

Бозор турлари, рақобат ва яккаҳокимлик

Бозор ҳокимияти шароитида нарх белгилаш тамойиллари

Рақобатлашувчи фирма ва тармоқнинг узоқ муддатли 

оралиқдаги мувозанати ва тармоқнинг таклифи

Меҳнат бозори ва корхоналарда меҳнат  ресурсларидан 

фойдаланиш

Корхоналар фаолиятини давлат томонидан тартибга солиш

«Микроиқ-

тисодиѐт» 

фанидан 

ўрганилиши 

лозим бўлган 

муаммолар

 

«Микроиқтисодиѐт» фанининг бошқа фанлар билан 

алоқаси

МИКРОИҚТИСОДИЁТ

Иқтисодиѐт 

назарияси

Макроиқти-

содиѐт

Иқтисодий 

таълимотлар 

тарихиСтатистика

Менежмент

Корхона 

иқтисодиѐти

МаркетингПсихология
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Фирмалар

Ресурслар 
бозори

Уй хўжаликлари  
бозори

Истеъмол 
неъматлари 

бозори

Товарлар айланмаси  (кичик доиравий 
айланиш) модели

 

 

 

2-Мавзу. Талаб ва таклиф таҳлили асослари

1.Талаб, талаб чизиғи ва уларга таъсир қилувчи омиллар.

2. Талаб функциялари ва талаб қонуни.

3. Таклиф, таклиф чизиғи ва уларга таъсир қилувчи омиллар.

4. Таклиф функцияси ва таклиф қонуни.

5. Президент И.А.Каримовнинг “Барча режа ва дастурларимиз
Ватанимиз тараққиётини юксалтириш, халқимиз фаровонлигини
оширишга хизмат қилади” номли асарларида келтирилган
истеъмолчилар талабларининг пасайиши ва унга сабаб бўлаётган
омиллар.

Тайёрлади: и.ф.н., доц.  Мустафакулов Ш.И.
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Талаб ва таклиф чизиқлари, рақобатлашган ишлаб
чиқарувчиларга берилган нархларда қанча миқдорда маҳсулот
сотиши мумкинлигини ва истеъмолчиларга эса берилган
нархларда қанча миқдорда маҳсулот сотиб олишини кўрсатиб
беради.

Таклиф эгри чизиқлари

Маҳсулот ишлаб чиқаришнинг ошиши, бу
ерда нархга боғлиқ эмас, шу сабабли таклиф
эгри чизиғи бутунлай ўнгга силжийди.
Таклиф эгри чизиғининг бундай ўзгаришига,
яъни нархга боғлиқ бўлмаган ҳолдаги
ўзгаришига таклиф ўзгариши дейилади.
Ўзгармас таклиф эгри чизиғидаги бирор
нуқтадан пастга ёки юқорига қараб ҳаракат
қилишга таклиф миқдорининг ўзгариши
дейилади.

 

eP

P

нарх

D

P1

P2

Q маҳсулот миқдори

Q2Q1

Талаб эгри чизиқларининг график кўриниши
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Талабга таъсир этувчи омиллар
PbaQD 

Талабга нархдан бошқа барча таъсир қилувчи омилларни ҳисобга оладиган бўлсак, кўп
омилли талаб функцияси қуйидагича ёзилади: 

 BNPPWZRPfQ у

D ,,,,,,, ком

 BNPPWZRPfQ у

D ,,,,,,, ком

Таклифга таъсир этувчи омиллар

 BNDCPTPQ p

S ,,,,,,

 

Уйга вазифа
1.“Кўшим бoбo” фeрмeр хўжалигида турли балл бoнeтитига эга бўлган учта экин
майдoни бoр. У бу майдoнларга буғдoй ёки пахта экиши мумкин. У 1-майдoндан 100
т картoшка ёки 50 т буғдoй, 2-майдoндан 80 т картoшка ёки 30 т буғдoй, 3-
майдoндан эса 40 т картoшка ёки 20 т буғдoй oлиши мумкин. “Кушим бoбo” фeрмeр
хўжалигининг ҳoсил имкoнияти чизиғини графикда тасвирланг.

2. Максимал талаб ҳажми 5000 бирликга тенг. Тoвар нархи 1000 сўм бўлганда, талаб
нoлга тенг. Чизиқли талаб функцияси аниқлансин.

3. Жадвалда бeрилган маълумoтлар асoсида бoзoрнинг мувoзанат парамeтрлари
аниқлансин.

Нарх Талаб ҳажми Таклиф ҳажми

1 000 4 000 2 000

1 500 3 000 2 800
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 153 
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11-мавзу. ИШЛАБ ЧИҚАРИШ 

ХАРАЖАТЛАРИ

Режа:

1. Корхонанинг қисқа муддатли ва узоқ

муддатли оралиқдаги фаолияти.

2. Умумий, ўзгармас, ўзгарувчан ва чекли

харажатлар.

3. Ўртача харажатлар ва уларнинг графикдаги

жойлашуви.

4. Етакчи тармоқ ва соҳаларда маҳсулот ишлаб

чиқариш харажатларини камайтиришнинг

асосий йўналишлари.

Тайёрлади: и.ф.н., доц. Мустафакулов Ш.И.
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Қисқа муддатли оралиқда 

фирманинг ишлаб чиқариш 

ресурслари ўзгарувчан ва 

ўзгармас ресурсларга 

бўлинади.

Узоқ муддатли оралиқда эса 

барча ресурслар ўзгарувчан 

ресурслар деб юритилади.

 

 

3

бу ерда - фойда; - умумий даромад;

- умумий харажат.

,TCTR
 TR

TC

Ҳар қандай фирманинг асосий

мақсади фойдани

максималлаштиришдан иборатдир.

Умумий ҳолда фойда ялпи

даромаддан умумий харажатларни

айириш орқали топилади.
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Ўзгармас харажат (FC - fixed cost) - бу қисқа муддатли

оралиқда маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажмига боғлиқ

бўлмаган харажатдир (маҳсулот ишлаб чиқариш ҳажми

ошганда ҳам, камайганда ҳам ўзгармайдиган харажат).

Ўзгармас харажатларга бинодан, техникадан, иншоотлардан,

ишлаб чиқариш ускуналаридан фойдаланиш билан боғлиқ

харажатлар, ижара ҳақи, капитал таъмирлаш, маъмурий

харажатлар киради.

Ўртача ўзгармас харажат (AFC - Average Fixed Cost) - бир

бирлик маҳсулотга тўғри келадиган ўзгармас харажат бўлиб,

у қуйидагича аниқланади:

3

Q

FC
QAFC )(

 

 

 

5

Ўзгармас харажат ва ўртача ўзгармас

харажатлар чизиғи графикда

қуйидагича тасвирланади:

FC, AFC

FC

AFC

Q
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4

Ўзгарувчан харажат (VC - Variable Cost) –

масулот ишлаб чиқариш ҳажмига боғлиқ

бўлган харажат, яъни маҳсулот ҳажми ошганда

ѐки камайганда ўзгарадиган харажат.

Ўзгарувчан харажат Q га боғлиқ функция

бўлиб, VC(Q) кўринишида ѐзилиши мумкин.

Ўртача ўзгарувчан харажатлар (AVC - Average

Variable Cost) - бир бирлик ишлаб чиқарилган

маҳсулотга тўғри келадиган ўзгарувчан

харажат бўлиб, у ўзгарувчан харажат

миқдорини ишлаб чиқарилган маҳсулот

миқдорига нисбати билан аниқланади.

 

 

7

VC ва AVC чизиқлари графиги.

Q

VC, AVC

VC

Q1

Оптимал ишлаб

чиқариш ҳажми

AVC
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5

Умумий харажатлар (TC - Total Cost) - қисқа муддатли оралиқда

маълум миқдорда маҳсулот ишлаб чиқариш учун сарфланган

ўзгармас ва ўзгарувчан харажатларнинг йиғиндисига тенг:

TC=FC+VC(Q)
Бу ерда FC- ўзгармас харажат, VC- ўзгарувчан харажат.

График кўринишда умумий харажат чизиғи ўзгармас ва ўзгарувчан

харажатлар чизиқларини қўшиш билан ҳосил қилинади

TC, VC, FC

TC

VC

FC

Q

 

 

9

Ўртача умумий харажатларни умумий харажатни ишлаб

чиқарилган маҳсулот миқдорига бўлиш йўли билан аниқлаш

мумкин:

Q

TC
ATC 

ATC, AFC ва AVC чизиқларининг графикдаги кўриниши қуйидаги

расмда келтирилган

Q

VCFC
AVCAFCATC

)( 


Q

C

AFC

ATC

AVC
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10

Чекли харажат (MC - Marginal Cost) - ишлаб чиқариш ҳажмини

кичик миқдорга (одатда бир бирликка) ошириш билан боғлиқ

бўлган қўшимча умумий харажатдир:

MVC
Q

VC

Q

VC

Q

FC

Q

VCFC

Q

TC
MC 


























)(

Умумий, ўртача, ўзгарувчан ва чекли харажатлар

графикларининг типик жойлашуви қуйидаги графикда берилган

Q

C

B

A

AFC

AТC
MC

AVC

 

 

12

Қисқа муддатли оралиқда алоҳида олинган фирманинг умумий ва 

ўртача харажатлари динамикаси

Ишлаб 

чиқарилг

ан 

маҳсулот 

хажми

Q

Ўзгармас(доим

ий) харажат 

суммаси

FC

Ўзгарувча

н харажат 

суммаси

VC

Умумий 

харажат 

суммаси

TC=FC+

VC

Ўртача 

ўзгарма

с 

харажат

AFC

Ўртача 

ўзгарувч

ан 

харажат

AVC

Ўртача 

умумий 

харажат

ATC=TC/Q

Чекли 

харажат

MC=TCнин

г 

ўзгариши/

Qнинг 

ўзгариши

0 100 0 100 - - - -

1 100 90 190 100 90 190 90

2 100 170 270 50.00 85 135 80

3 100 240 340 33.33 80 113.33 70

4 100 300 400 25.00 75 100 60

5 100 370 470 20.00 74 94 70

6 100 450 550 16.67 75 91.67 80

7 100 540 640 14.29 77.14 91.43 90

8 100 650 750 12.50 81.25 93.75 110

9 100 780 88 11.11 86.67 97.78 130

10 100 930 1030 10.00 93 103 150
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Фанга доир видео маърузалар, видео роликлар 

https://www.youtube.com/watch?v=sR-qL7QdVZQPhilip Kotler: Microeconomics   

https://www.youtube.com/watch?v=hZLMv5aexto4 Principles of Microeconomics  

https://www.youtube.com/watch?v=H8aZr-Ula1wEconomics Mix: Pricing Strategies  

https://www.youtube.com/watch?v=XBmWEduod5kecomy Strategies  

https://www.youtube.com/watch?v=GZgFdPWtVGYPromotion  

https://www.youtube.com/watch?v=ys7zx1Vc9poThe Seven Ps of micro and makro 

https://www.youtube.com/watch?v=H8FANR-2u2QStrategic Planning: SWOT & 

TOWS Analysis  

https://www.youtube.com/watch?v=qbyb0ht-dskMcDonalds SWOT  

https://www.youtube.com/watch?v=mCdcdf-b8AUPEST Analysis  

https://www.youtube.com/watch?v=Zq391bgs6h0 - What is Economy Research? An 

Informative Presentation. 

https://www.youtube.com/watch?v=sdQfId91Y0g - Ethical Behavior in 

Microeconomics 

https://www.youtube.com/watch?v=n_L4tBP_KFQ - Economy Segmentation: 

Geographic, Demographic, Psychographic & More - Study.com 

https://www.youtube.com/watch?v=IyjDjr33wAQ - Live affiliate Microeconomics 

case study 

https://www.youtube.com/watch?v=2Zwlb_lQ23I - Economy Feasibility Study: More 

Important Than a Business Plan  

https://www.youtube.com/watch?v=b0hle7pVLmMHow to Create a Digital 

Microeconomics Strategy - A Silverstone Case Study  

https://www.youtube.com/watch?v=ZzPjSqvm9P8Infragistics Microeconomics 

Dashboard Case Study  

https://www.youtube.com/watch?v=laTzwz08M94Economy segmentation: a case 

study  

https://www.youtube.com/watch?v=bqaEhW3xOCkEconomy Orientation and Sales 

Orientation  

https://www.youtube.com/watch?v=IgqKinwxbZ4Part 5: Microeconomics, 

Community and Apps Case Study featuring Coca-Cola - Salesforce World Tour Chicago  

https://www.youtube.com/watch?v=z-9Yxo02hRkCase Study 2016: When Content 

Microeconomics Meets SEO  

https://www.youtube.com/watch?v=lcoLoIyGw7INike Microeconomics Strategy | 

Successful Microeconomics #1  

https://www.youtube.com/watch?v=9_XWp5fnXKcWhat is Microeconomics& 

Brand Strategy?  

https://www.youtube.com/watch?v=CjieRgtjvlcEno Mobile Microeconomics Case 

Study: 70% Increase in Product Sales  

https://www.youtube.com/watch?v=No67z1C4HPwHeineken India - Viral Campaign 

2013  

https://www.youtube.com/watch?v=-cvv1oC-ZaMGuerrilla Microeconomics - Coca-

Cola   Dancing Vending Machine  

 

 

https://www.youtube.com/watch?v=sR-qL7QdVZQ
https://www.youtube.com/watch?v=hZLMv5aexto
https://www.youtube.com/watch?v=H8aZr-Ula1w
https://www.youtube.com/watch?v=XBmWEduod5k
https://www.youtube.com/watch?v=GZgFdPWtVGY
https://www.youtube.com/watch?v=ys7zx1Vc9po
https://www.youtube.com/watch?v=H8FANR-2u2Q
https://www.youtube.com/watch?v=qbyb0ht-dsk
https://www.youtube.com/watch?v=mCdcdf-b8AU
https://www.youtube.com/watch?v=Zq391bgs6h0
https://www.youtube.com/watch?v=sdQfId91Y0g
https://www.youtube.com/watch?v=n_L4tBP_KFQ
https://www.youtube.com/watch?v=IyjDjr33wAQ
https://www.youtube.com/watch?v=2Zwlb_lQ23I
https://www.youtube.com/watch?v=b0hle7pVLmM
https://www.youtube.com/watch?v=ZzPjSqvm9P8
https://www.youtube.com/watch?v=laTzwz08M94
https://www.youtube.com/watch?v=bqaEhW3xOCk
https://www.youtube.com/watch?v=IgqKinwxbZ4
https://www.youtube.com/watch?v=z-9Yxo02hRk
https://www.youtube.com/watch?v=lcoLoIyGw7I
https://www.youtube.com/watch?v=9_XWp5fnXKc
https://www.youtube.com/watch?v=CjieRgtjvlc
https://www.youtube.com/watch?v=No67z1C4HPw
https://www.youtube.com/watch?v=-cvv1oC-ZaM
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ДАВРИЙ МУСТАҚИЛ ТАЪЛИМГА ОИД ТОПШИРИҚЛАР 
 

1. И.А. Каримовнинг ―2015 йил юқори ўсиш суръатлари билан ривожланиш, барча 

мавжуд имкониятларни сафарбар этиш ўзини оқлаган ислоҳот стратегиясини изчил давом 

эттириш йили бўлади‖  мавзусидаги маърузасида белгиланган устувор вазифалар бўйича 

қиѐсий таҳлилни амалга ошириш. 

2. 2015-2019 йиллар учун ишлаб чиқаришни структуравий ислоҳотлар билан 

таъминлаш, модернизация ва диверсификациялаш бўйича чора-тадбирлар дастури асосида 

реал сектор корхоналарида маҳсулот рақобатбардошлигини оширишда ишлаб чиыариш 

харажатларини камайтириш йўллари.  

3. Introduction: markets and prices. Preliminaries. 

4. The basics of supply and demand 

5. Consumer behavior 

6. Individual and market demand 

7. Choice under uncertainty 

8. Profit maximization and competitive supply 

9. The analysis of competitive markets 

10. Market power: monopoly and monopsony 

11. Pricing with market power 

12. Monopolistic competition and oligopoly 

13. Game theory and competitive strategy 

14. Markets for factor inputs 

15. Investment, time, and capital markets 

16. General equilibrium and economic efficiency 

17. Market and asymmetric information 

18. Externalities and public goods 

19. Рақобатлашувчи компаниялар фаолиятида талаб эластиклиги ва унинг аҳамияти 

20. Маҳсулотларнинг нархга боғлиқ талаб эластклигини баҳолаш усуллари 

21. Рақобатлашган монопол бозор шароитида корхоналарнинг рақобат стратегияси 

22. Олигополистик бозор шароитида компанияларнинг нарх сиѐсати 

23. Табиий монопол компанияларни давлат томонидан тартиб солиш 

24. Тадбиркорлик фаолиятида таваккалчиликни баҳолаш усуллари 

25. Реал сектор корхоналарининг иқтисодий самарадорлигини оширишда 

институционал муҳит  

26. Қарор қабул қилишда асимметрик ахборотларнинг ўрни 

27. Ер бозори ва уни шаклланишининг муҳим жиҳатлари    

28. Ер қийматини баҳолаш усуллари 

29. Ресурслар қийматини баҳолашда рента усулининг аҳамияти 

30. Жаҳон молияви-иқтисодий инқирози шароитида меҳнат ресурсларининг ишлаб 

чиқариш омилларидан бири сифатидаги ўрни 

31. Глобал молиявий инқироз шаротида рақобатлашувчи фирманинг фойдаси ва 

даромадлари 

32. Давлатнинг нарx сиѐсатини истеъмолчи ва ишлаш чиқарувчи ютуғига кўра таҳлили 

33. Ишлаб чиқариш масштаби самарасига кўра фирманинг оптимал размерини 

аниқлаш 

34. Ишлаб чиқариш омиллари ва ишлаб чиқариш омилларининг чекли 

маҳсудорлигининг камайиш қонуни 

35. Фирма фойдасини аниқлаш ва уни максималлаштириш 

36. Рақобатлашган монопол бозор, унинг устун томонлари ва камчиликлари 

37. Рақобатлашган бозорда ҳаракат қилувчи фирма даромадлари 

38. Жаҳон молиявий-иқтисодий инқирози шароитида рақобатлашувчи фирманинг 

мувозанати 
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III. ФАННИ ЎҚИТИШНИНГ ИНТЕРАКТИВ ТЕХНОЛОГИЯЛАРИ 

ҚЎЛЛАНИЛАДИГАН  ПЕДАГОГИК ТЕХНОЛОГИЯЛАРИ ШАРҲИ 

1. Маъруза машғулотларнинг ташкил этишнинг асосий шакллари 

 

Маъруза машғулоти – ОЎЮда ўқитишни ташкил этишнинг етакчи шакли 

ҳисобланади,  билимларни бирламчи эгаллашга йўналтирилган.  

Маърузани асосий белгиланиши – ўқитишни назарий асосини таъминлаб 

бериш, ўқув фаолиятга ва аниқ ўқув фанга қизиқишни ривожлантириш, курсантларга 

ўқув курси устидан мустақил ишлаш учун ориентирларни шакллантириш.  

 

Маъруза материалларининг мазмуни ва ҳажмига талаблар 

Маъруза материалларининг мазмуни қуйидаги мезонларга жавоб бериши лозим: 

- янгилик, илмийлик, асослилик ва ахборот учун белгиланганлик;  

- аниқ, ишончли мисол, факт, асоснома ва илмий  далилларнинг мавжудлиги;   

- фактга асосланган (статистик ва в.ҳ.) материалларни кўп эмаслиги. 

Маъруза материалларининг ҳажми режалаштирилган мавзуни ѐритиш учун 

етарли бўлиши керак. 

 

Маърузалар турлари вауларга хос хусусиятлар 

Ўқув машғулотнинг мақсади Маъруза тури, унинг ўзига хос хусусиятлари 

Кириш маърузаси 

Фан доирасида ўқув 

ахборотини ўзлаштириш 

бўйича талабалар ҳаракатининг 

йўналтирувчи асосини 

таъминлаш. 

 

Таълим бериш тузилишида мотивацион босқич 

ҳисобланади. Унинг вазифаси – ўқув фани 

мазмуни, унинг ўқув жараѐнидаги ўрни ва 

келгусидаги тезкор-хизмат фаолиятдаги ахамияти 

тўғрисида дастлабки тасаввурларни бериш, 

талабаларни ишлаш тизимида йўналтириш, 

олдинда турган мустақил ишнинг услубиѐти ва 

ташкиллаштирлиши билан таништириш, ҳисобот 

бериш вақти ва баҳолашни аниқлаштириш. 

Ахборотли маъруза 

Ўқув мавзу бўйича тасаввурни 

шакллантириш 

 

Бу анъанавий маъруза тури: маъруза режасига 

мувофиқ ўқув материалини монологик тарзда 

изчилликда баѐн этиш. 

Муаммоли маъруза 

Муаммони белгилаш ва уни 

ечимини топишни 

ташкиллаштириш/анъанавий ва 

замонавий нуқтаи назарларни 

жамлаш ва таҳлил қилиш ва 

в.ҳ. орқали ўқув мавзуси 

бўйича тасаввурни/ 

билимларни шакллантириш.  

Янги билимлар савол/вазифа/вазиятларнинг 

муаммолиги орқали киритилади. Бу жараѐнда 

талабаларнинг билиши ўқитувчи билан 

ҳамкорлигига ва диалогига асосланади, ҳамда 

изланувчилик фаолиятига яқинлашади. 



 187 

Ўқув машғулотнинг мақсади Маъруза тури, унинг ўзига хос хусусиятлари 

Кўргазма маъруза 

ЎТВдан кенг фойдаланиш 

орқали ўқув мавзуси бўйича 

тасаввурни/ билимларни 

шакллантириш. 

Бундай маърузани ўқиш, кўриб чиқилаѐтган 

кўргазмали материалларни очиб беришга ва 

қисқача шарҳлашга олиб келади. 

Бинар маъруза 

Талабаларга мунозара 

маданиятини, муаммони 

ҳамкорликда ечишни намойиш 

этиш орқали ўқув мавзуси 

бўйича тасаввурни/ 

билимларни шакллантириш. 

Бундай маърузани ўқиш икки ўқитувчи/2-

мактабнинг илмий вакиллари/олим ва 

амалиѐтчи/ўқитувчи ва талабаларнинг диалогини  

ўзида намоѐн этади. 

Анжуман-маъруза 

Ўқув ахборотни излаш, танлаш 

ва баѐн этиш жараѐнида 

талабаларнинг фаол 

иштирокларида ѐритиб бериш 

орқали ўқув мавзуси бўйича 

тасаввурни/ билимларни 

шакллантириш. 

Олдиндан белгиланган муаммо ва уни ҳар 

томонлама ѐритиб бериш назарда тутилган 

маърузалар тизими (5-10 дақ. давомийлигида) 

билан, илмий-амалий машғулот кўринишида  

ўтказилади. Машғулот якунида ўқитувчи мустақил 

иш ва сўзга чиқишларга якун ясайди, ахборотни 

тўлдиради/аниқлик киритади, асосий хулосаларни 

ифодалайди. 

Умумлаштирувчи маъруза 

Билимларни батафсил ѐритиш 

ва аниқлаштиришларсиз 

тизимлаштириш. 

Маърузада баѐн этилаѐтган назарий ҳолатларнинг 

негизини курснинг ѐки катта бўлимларнинг илмий-

тушунчали ва концептуал асоси ташкил этади. 

Маслаҳатли-маъруза 

 

Билимларни чуқурлаштириш, 

тизимлаштириш. 

Турлича сценарий бўйича ўтиши мумкин. 

1. ―Савол-жавоблар‖- ўқитувчи бўлим ѐки тўлиқ 

курс бўйича талабалар саволларига жавоб беради.  

2. ―Савол-жавоблар-мунозаралар‖: ўқитувчи 

нафақат саволларга жавоб беради, балки 

жавобларни излашни ҳам ташкиллаштиради. 

Якуний маъруза 

Билимларни батафсил ѐритиш 

ва аниқлаштиришларсиз 

тизимлаштириш. 

Курсни ўрганишни якунлайди, бутун давр 

мобайнида ўтилганларни умумлаштиради. Якуний 

маърузада ўқитувчи курснинг асосий ғояларини 

ажратади, келгусидаги тезкор-хизмат фаолиятда ва 

бошқа фанларни ўрганишда олган билимларни  

қандай қўллаш йўлларини кўрсатади, фан бўйича 

якуний назорат хусусиятини тушунтиради, якуний 

назорат вариантларининг муракаб саволларини 

тушунтиради. 
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2. Амалий машғулотларни ташкил этишнинг асосий шакллари 

Амалий машғулот:  

- ўқувчиларни ўқитувчи билан ва ўзаро фаол суҳбатга киришишига 

йўналтирилган,  

- назарий билимларни амалий фаолиятда амалга ошириш учун шароитни 

таъминловчи,   

-  олинган билимларни амалий фойдаланиш имкониятларини муҳокама қилишга 

мўлжалланган машғулотнинг ўқитиш шакли. 

-  

Амалий машғулотнинг мазмунига қуйиладиган талаблар 

 муҳокамага мунозарали саволлар олиб чиқилади; 

 муҳокама қилинувчи саволлар илм-фаннинг эришган замонавий ютуқлари 

томони билан кўриб чиқилади; 

 назария ва амалиѐтни узвий бирлиги очиб берилади; 

 муҳокама қилинувчи материалнинг талабаларнинг бўлғуси касбий фаолияти 

билан алоқаси таъминланади; 

 кўриб чиқилаѐтган материал адабиѐтда мавжуд эмас ѐки материал, қисман баѐн 

этилган. 

 

Амалий машғулотлар турлари ва уларга хос хусусиятлари 

Амалий машғулот тури 
Амалий машғулот шакли, унинг ўзига хос 

хусусиятлари 

Талабаларнинг назарий 

билимларини 

тизимлаштириш/ 

тузилмага келтириш/ 

мустаҳкамлаш/ 

кенгайтириш: 
- методологик нуқтаи 

назаридан энг муҳим ва 

ўзига хос фан 

мавзуларининг яхши 

ўрганиш. 

- тушуниш ва 

ўзлаштириш учун 

мураккаб бўлган мавзу 

саволларини батафсил 

ўрганиш. 

- касбий тайѐргарлик 

сифатини аниқловчи, 

алоҳида асосий бўлган 

мавзуларни батафсил 

ўрганиш. 

 

 

 

 

 

Кенг кўламли суҳбат. 

Ҳамма учун умумий бўлган тавсия этилаѐтган 

мажбурий ва қўшимча адабиѐтлар билан 

машғулотнинг ҳар бир режа саволларига талабаларни 

тайѐргарлигини назарда тутади. Фаоллаштиришни 

барча воситаларини қўллаш билан: сўзга чиқувчига ва 

барча гуруҳга яхши ўйлаб тузилган аниқ ифодаланган 

саволлар, сўзга чиқувчи талабаларни кучли ва кучсиз 

томонларига талбалар диққатларини қарата олиш, 

талабалар диқатти ва қизиқишини, иш жараѐнида очиб 

берилаѐтган, янги томонларга ўша вақтни ўзида 

ажратиб кўрсатиш ва бошқалар асосида кўпчилик 

талабаларни саволларни муҳокама қилишга жалб 

қилиш имконини беради. Кенг кўламли суҳбат баъзи 

саволлар бўйича алоҳида талабаларни аввалдан 

режалаштирилган қўшимча равишда сўзга 

чиқишларини истисно қилмайди, балки,  тахмин 

қилади. Бироқ бундай маълумотлар муҳокама учун 

асос бўлмайди, балки муҳокама қилинган саволлар 

учун тўлдирувчи бўлади. 

Маъруза ва рефератлар муҳокамаси. 

Муҳокамага 12—15 дақиқа давомийлигидаги 2-3 

маърузадан кўп бўлмаган маърузалар олиб чиқилади. 

Баъзида қўшимча маърузачи ва оппонентлар 

(мухолифлар) белгиланади. Охирги чиқувчилар 

мазмунни қайтармаслик учун, маъруза матни билан 
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танишадилар. Бироқ кўп ҳоллларда, маърузачи ва 

оппонентлар, қўшимча маърузачилардан ташқари, ҳеч 

ким семинарга жиддий тайѐрланмайди. Сўзга 

чиқувчиларни ўзлари ҳам фақат бир саволни 

ўрганадилар. Шу билан бирга, одатий семинар ишига 

―қуруқ назариялик‖ элементини киритиб, бундай 

машғулотлар талабаларда баъзи қизиқишларни 

уйғотади. Талабаларни ҳар бирини қўшимча 

маърузачи ѐки оппонент сифатида тайѐрланиб келишга 

ўргатиш жуда муҳим ҳисобланади. Рефератли 

маърузаларни якуний семинарда, унинг асосий 

саволлари аввалдан муҳокама қилиб бўлинган,  катта 

бир мавзу бўйича кўриб чиқиш мақсадга мувофиқ 

бўлади. 

Пресс-конференция. 

 Қисқа сўзга чиқишдан сўнг биринчи савол бўйича 

маърузачига (агарда маърузалар бир қатор талабаларга 

берилган бўлса, ўқитувчининг ўзи  улардан бирига сўз 

беради) сўз берилади. Шундан сўнг ҳар бир талаба 

маъруза мавзуси бўйича унга савол бериши лозим. 

Савол ва жавоблар семинарнинг марказий қисмини 

ташкил этади. Қанча кўп жиддий тайѐргарлик кўрилса, 

саволлар шунчалик чуқур ва маҳоратли берилади. 

Саволларга аввал маърузачи жавоб беради, сўнгра у 

ѐки бошқалар бўйича истаган бир талаба ўз фикрини 

билдириши мумкин. Бундай ҳолатларда қўшимча 

маърузачилар, агарда шундайлар белгиланган 

бўлса,фаол бўладилар. Ўқитувчи ҳар бир муҳокама 

қилинаѐтган савол бўйича, ѐки семинар якунида ўз 

хулосасини қилади. 

Ўзаро ўқиш. 

Тушуниш ва ўзлаштириш учун энг кўп 

мураккабликдаги саволларни ўрганиш асосий 

мақсадга эга бўлган, семинар. Семинар мобайнида 

талабаларни ўзаро ўқишга йўналтириш муҳим 

ҳисобланади: ҳар кичик-гуруҳга мавзунинг бир саволи 

берилади, бу бўйича улар ишлайдилар ва бунга асос 

(эксперт варақлар – саволни ѐритиш режаси, 

тайѐрланган маълумотларни визуал тақдим этиш 

бўйича тавсиялар) берилади. Эксперт гуруҳларнинг 

иш натижалари тақдимотидан сўнг ўқитувчи 

хулосалар қилади.  

Юмолоқ (ёзма /оғзаки) стол. 

Ўтган мавзу бўйича билимларни чиқурлаштириш ва 

аниқлаштириш, бор билимларни сафарбар қилиш ва 

ҳар хил вазиятларда уларни қўллаш, ўз фикрларини 

қисқа ва асосланган холда баѐн қилиш кўникмаларини 

ривожлантириш  асосий мақсадга эга бўлган, семинар.  
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Илм-фаннингалоҳида 

хусусий муаммоларини 

чуқурроқ ишлаб чиқиш. 

 

   Ҳар хил сценарийлар бўйича ўтказилиши мумкин. 

1. «Ёзма юмолоқ стол» - талабанинг саволи / ечими 

топилиши керак бўлган ғоя ѐзилган варақ, доира 

бўйича узатилади ва ҳар бир иштирокчи ўз 

мулоҳазаларини қўшади.  

2. «Оғзаки юмолоқ стол» - ҳар бир талаба қўйилган 

саволнинг жавобига ўз қўшимчаларини киритади / 

олдинги иштирокчи томонидан таклиф қилинган ғояни 

қўллаб-қувватлайди ва ривожлантиради. 

Спецсеминар. 

Бакалавриатнинг 4 курсида, магистратурада 

ўтказилади. Илмий мавзу бўйича ѐш тадқиқотчиларни 

мулоқат мактабини ифодалайди.Спецсеминар вақтида 

талабаларнинг гуруҳларда ишлашга ва уни баҳолашга, 

илмий тадқиқотлар усулларидан фойдаланишга 

интилишлари катта рол ўйнайди. 

Спецсеминарнинг якуний машғулотида ўқуитувчи, 

қоидага кўра, семинарларни ва талабаларнинг илмий 

ишларини муҳокама қилинган муаммоларни келгусида 

тадқиқотлар қилиш истиқболларини ва талабаларни 

уларда иштироқ этиш имкониятини очиб 

умумлаштиради. 

Махсус (касбий) ва 

умумўқув кўникма ва 

амалий малакаларни 

шакллантириш: 

- амалий муаммоли 

вазиятни таҳлил қилиш ва 

ечиш жараѐнида 

харакатлар алгоритмини 

аниқлаш билан боғлиқ 

эгаллаган назарий 

билимларни амалий 

қўллаш. 

 

 

 

 

 

Таълимий ўйин. 

Ўқитиш самарадорлигини унинг иштироқчиларини 

нафақат билимларни олиш жараѐнига фаол жалб 

қилиш, балки уларни (ҳозир ва шу ерда) фойдаланиш 

орқали оширишга имкон беради; ўзгарувчан 

вазиятларда ўзини тутиш тактика кўникмаларини 

шаллантиради; вырабатывает динамику ролевого 

поведения; амалиѐт имитациясини ифодалайди; аниқ 

кўникма ва малакаларни шакллантиришга ва ишлаб 

беришга қаратилган. 

Семинар натижавийлигини унинг ташкилий-услубий 

таъминоти белгилайди: ўйиннинг технологик 

харитасини ишлаб чиқиш; ўйин атрибутларини ва 

материаллар пакетини: вазият баѐни, иштироксилар 

учун йўриқномалар, персонажлар таърифи (агар ўйин 

ролли ѐки ишбилармон бўлса)ѐки вазиятли 

кўрсатмалар (агар ўйин моделлаштирувчи бўлса) 

тайѐрлаш. 

Амалий топшириқларни бажариш. 

Амалий топшириқларнинг кўпчилиги кичик гуруҳлар 

таркибида бажарилади ва қуйидаги босқичларни ўз 

ичига олади: йўриқнома бериш →  ўқув топшириқни 

бажариш бўйича йўриқнома билан танишиш → 

топшириқни бажариш → натижаларнинг оммавий 

тақдимоти → натижаларни умумлаштириш ва 

баҳолаш. 
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Масалалар ечиш бўйича машқ. 

Якка тартибда амалга оширилади ва қуйидаги 

босқичларни ўз ичига олади: йўриқнома бериш – 

масалани ечиш – натижаларни танлама тақдимоти - 

умумлаштириш. 

Муаммоли масалалар ва вазиятларни ечиш. 

Муаммоли масалалар ва вазиятларниишлаб чиқиш 

жуда катта мехнат талаб қилади. Лекин талабалар 

томонидан амалий касбий фаолиятдан олинган 

муаммоли масалаларни ечиш ва муаммоли 

вазиятларни кўриб таҳлил қилиш назарияни ҳақиққий 

амалиѐт билан боғлашга имкон беради. Бу ўқитишни 

фаоллаштиришга имкон беради, талабаларга 

ўрганилаѐтган материални амалий фойдасини 

тушунишга ѐрдам беради.  

Таълим берувчи амалий муаммоли вазиятларни 

(кейсларни) ечиш. 

Кейс (муаммоли вазиятдан фарқли равишда) 

талабаларни муаммони ифодалаш, муаммоли вазиятни 

таҳлил қилиш ва баҳолаш, уни мақсадга мувофиқ ечим 

вариантларини қидиришга йўналтирувчи  

ташкилотлар, инсонлар гуруҳи ѐки алоҳида 

индивидларни ҳаѐтининг муайян шароитларини ѐзма 

равишда тақдим этилган баѐнини ўз ичига олади.  

Кейсни ечиш жараѐни қуйидаги босқичларини ўз 

ичига олиш муҳим: 

→ муаммони якка тартибда таҳлил қилиш ва ечиш, 

→ якка тартибда топилган ечимни биргаликда (кичик 

гуруҳларда) таҳлил қилиш, ўзаро мақбул ечим 

вариантини расмийлаштириш,  

→ гуруҳ ишини тақдимоти,  

→ муаммони ечиш усул ва воситаларининг энг мақбул 

вариантини жамоавий тарзда танлаш. 

Фиклаш жараѐни, муаммоли вазиятни ечиш жараѐнида 

пайдо бўлинган, мустақил топилган далилллар  

ориентирларни, касбий бойликларни топишга ва 

мустақкамлаштиришга, келгуси касбий фаолияти 

билан алоқани англашга кўмаклашади. 

Ўқув лойиҳаларнинг тақдимоти ва баҳоланиши  

Ушбу ўқув машғулотини тайѐрлашда ўқитувчининг роли 

қуйидагилардан иборат: лойиҳа топшириғини ишлаб 

чиқиш; талабаларга маълумотларни излашда ѐрдам 

бериш; ўзи ахборот манбаи бўлиши; бутун жараѐнни 

мувофиқлаштири; иштирокчиларни қўллаб-қувватлаш 

ва рағбатлантириш; узлуксиз қайта алоқани амалга 

ошириш; маслаҳат бериш. 

Ушбу ўқув машғулотида гуруҳлар ўз фаолиятининг 

натижалари тўғрисида маъруза қилишади ва уни 
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белгиланган шаклда тақдим этишади (лойиҳавий 

фаолиятнинг натижаларини, ҳамда лойиҳа 

махсулотини тасвирий ва оғзаки тақдимот 

кўринишида). 

Ўқитувчи гуруҳларнинг ўзаро баҳоланишини 

ташкиллаштиради ва лойиҳа иштирокчининг 

фаолиятини баҳолайди. 

Талабаларни назарий ва 

амалий тайёргарлик 

даражасини назорат 

қилиш ва баҳолаш  

 

Коллоквиум. 

Ўқитувчининг талабалар билан коллоквиумлари 

(суҳбатлашуви) одатда курснинг у ѐки бу мавзуси 

бўйича билимларини аниқлаш, уни чуқурлаштириш 

мақсадида олиб боради. У кўпинча 1)  дастурда кўзда 

тутилмаган, лекин талабаларда қизиқиш уйғотган 

қўшимча мавзулар бўйича; 2) фаннинг алоҳида 

мураккаб, лекин талабалар томонидан етарли 

даражада ўзлаштирилмаган  мавзулари бўйича 

қўшимча дарслар мобайнида; 3) оҳирги семинар 

машғулотларида жавоб бермаган талабаларни бириш 

даражасини аниқлаш учун. 

Семинар-коллоквиум мобайнида маъруза, реферат ва 

бошқ. Ёзма ишлар текширилиши мумкин. 

Ёзма (назорат) иш. 

Талабалар назорат саволларига жавоб берадилар/ 

тестларни ечадилар/ назорат топшириқларини 

бажарадилар. Уларнинг тўпламини тўғри тузиш муҳим 

ҳисобланади: улар режалаштирилаѐтган ўқув 

материални ўзлаштириш даражасига мос келишлиги 

керак ва уларни текширишни таъминлаши керак. 

 

3. Маъруза ва амалий машғулотларда қўлланиладиган педагогик 

технологиялар 

 

АҚЛИЙ ҲУЖУМ МЕТОДИ 

 

Ақлий ҳужум (брейнстроминг-ақллар тўзони) – амалий ѐки илмий муаммолар 

ечиш ғоясини жамоавий юзага келтиришда қўлланиладиган метод. 

Метод чегараланган вақт оралиғи ичида аниқ муаммо (савол, масала)ни 

ечишнинг ноанъанавий йўлларини излаш бўйича ўқувчиларни ақлий фаолиятини 

йўналтиришга асосланган. 

Ўқув машғулотидаги ақлий ҳужум учун муаммони танлаш қуйидаги 

тамойиллар бўйича амалга оширилади: 

 танланган муаммо назарий ва амалий аҳамиятга эга бўлиши ҳамда 

ўқувчиларда фаол қизиқиш уйғотиши керак; 

 кўп ҳар хил маънодаги ечим вариантларига эга бўлиши керак. 

Ўқитиш технологиясини ишлаб чиқишда ақлий ҳужум методи ўқув 

машғулотининг бир лавҳаси ѐки бутун машғулотни ўтказиш асоси сифатида 

режалаштирилган бўлиши мумкин.  

Ақлий ҳужум методининг технологик чизмаси 1-расмда келтирилган. 
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Ақлий ҳужум методининг технологик чизмаси 

ИНСЕРТ ТЕХНИКАСИ 

ИНСЕРТ (инглизча сўздан олинган бўлиб - INSERT – Interaktive- интерфаол 

Noting – белгилаш System - тизим for-учун Effective – самарали Reading – ўқиш  and– 

ва Thinking – фикрлаш деган маънони англатади). 

1) Самарали ўқиш ва фикрлаш учун матнда белгилар қўйишнинг интерфаол 

тизими ҳисобланади.  

Матнни белгилаш тизими: 

(√) - менинг билганимни тасдиқловчи ахборот; 

(+) –мен учун янги ахборот; 

(−) - меннинг билганларимга, зид ахборот; 

(?) - мени ўйлантириб қўйди. Бу бўйича менга қўшимча ахборот керак. 

ПИНБОРД ТЕХНИКАСИ 

Пинборд–(инглизчадан: pin- маҳкамлаш, board – ѐзув тахтаси) – ўқувчиларни 

тизимли ва мантиқий фикр билдиришга ўргатадиган метод. 

Пинборд техникаси: 

1) муаммоли масалалар ва вазиятлар, ақлий ҳужум ва амалий ўқитиш 

методлари билан бирга жамоавий тарзда (гуруҳларда) муаммони ечиш вариантларини 

баҳолаш ҳамда улар ичидан энг яхшисини танлаш имконини беради; 

2) ақлий ҳужум ва амалий ўқитиш методлари билан бирга жамоавий тарзда 

(гуруҳларда) тоифали шарҳ ўтказиш имконини беради. 

Пинборд техникасининг технологик чизмаси 

КЕЙС–СТАДИ МЕТОДИ 

КЕЙС – (ингл. сase – тўплам, аниқ вазият) – назарий билимларни амалий 

вазифаларни ечиш жараѐнида қўллаш имконини берувчи ўқитиш воситаси.  

Кейсда баѐн қилинган вазиятни ўрганиб ва таҳлил қилиб, ўқувчилар ўзининг 

келгусидаги касбий фаолиятида ўхшаш вазиятларда қўллаши мумкин бўлган тайѐр 

ечимни олади.  

Кейсда баѐн қилинган вазиятлар (касбий), амалий машғулотларда ечиладиган 

вазиятли масалалардан тубдан фарқ қилинади. Агар вазиятли масалаларда ҳар доим 

шарт (нима берилаган) ва талаб (нимани топиш керак) берилган бўлса, кейсда, 

қоидага кўра, бундай параметрлар мавжуд эмас. 

Энг мақбул жавобларни танлаб олиш 

Олинган жавобларни муҳокама қилиш 

Барча  жавобларни (изоҳсиз) доскага ѐзиш 

Муаммо ечими вариантларини айтишни таклиф этиш    

Ақлий ҳужум қоидалари билан таништириш 

Муаммоли саволни шакллантириш 
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Ўқувчига тақдим этилган ихтиѐрий кейсда: 

• кейснинг белгиланиши ва топшириқ/саволлар аниқ ифодаланган бўлиши 

керак;  

• баѐн қилинган муаммоли вазиятни ечиш учун керакли ва етарли хажмда 

маълумотларни ўз ичига олиши керак 

• кейсни ечиш учун услубий кўрсатмалар бўлиши керак.  

Кейс–стади (ингл.сase– тўплам, аниқ вазият, стaди-ўқитиш)–амалий ўқитиш 

вазиятларметоди. 

Кейс-стади - ўқитиш, ахборотлар, коммуникация ва бошқарувнинг қўйилган 

таълим мақсадини амалга ошириш ва кейс-стадида баѐн қилинган амалий муаммоли 

вазиятни ҳал қилиш жараѐнида прогноз қилинадиган ўқув натижаларига кафолатли 

етишишни воситали тарзда таъминлайдиган бир тартибга келтирилган оптимал 

усуллари ва воситалари мажмуидан иборат бўлган ўқитиш технологиясидир. 

Ушбу метод ўқувчиларни қуйидагиларга ундайди: 

• муаммони шакллантиришга; 

• амалий вазиятни таҳлил қилиш ва баҳолашга; 

• муаммо ечимини энг мақбул вариантини танлашга.  

Ўқув машғулотнинг ўқитиш технологиясини танлашни икки асосий далил 

белгилайди: 

1.  Кейснинг ҳажми (қисқа, ўртача миқдордаги, катта)  

2. Ўқув топшириғини тақдим этиш усули: 

- саволли ( саволлар кейсдан кейин келтирилади) 

- топшириқли (топшириқ кейс кириш қисмининг охирида келтирилади) 

ЎҚУВ ЛОЙИҲА МЕТОДИ 

Ушбу методнинг моҳияти шундан иборатки, маълум муддат ичида (битта ўқув 

машғулот доирасидан 2-3 ой муддат ичида) таълим олувчи гуруҳли ѐки якка тартибда 

берилган мавзу юзасидан лойиҳа топшириғини бажаради. Унинг вазифаси – муайян 

фойдаланувчига йўналтирилган янги маълумот олиш, белгиланган муддат ичида берилган у 

ѐки бу муаммони илмий, техникавий ечимидан иборат.  

Ўқув лойиҳаси тушунчаси: 

- муайян истеъмолчига мўлжалланган, муаммоларни излаш, тадқиқ қилиш ва 

ечиш, натижани ноѐб (моддий ѐки интеллектуал) маҳсулот кўринишида 

расмийлаштиришга қаратилган. Талабларнинг мустақил ўқув фаолиятини ташкил 

қилиш усули; 

- назарий билимлар орқали амалий вазифаларни ечишга қаратилган ўқув 

восита ва қуроллари; 

- ривожлантирувчи, таълим-тарбия ҳамда билимларни кенгайтириш, 

чуқурлаштириш ва малакаларни шакллантиришга қаратилган дидактик восита. 

 

ГРАФИК ТАШКИЛ ЭТУВЧИЛАР 

КЛАСТЕР  (кластер-тутам, боғлам)-ахборот харитасини тузиш йўли- барча 

тузилманинг моҳиятини умумлаштириш ва аниқлаш учун қандайдир бирор асосий 

омил атрофида ғояларни йиғиш асосида аниқ бирор мазмунни келтириб чиқаради. 

Билимларни фаоллаштиришни тезлаштиради, фикрлаш жараѐнига мавзу бўйича 

янги ўзаро боғланишли тасаввурларни эркин ва кенг жалб қилишда ѐрдам беради. 
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Кластерни тузиш бўйича ўқув топшириғига йўриқнома 

1. Катта қоғоз варағи марказида калит сўз ѐки 1-2 сўздан иборат мавзу номини 

айлана ичига ѐзинг. 

2. Калит сўз билан бирлашдиган ѐн томонига кичкина ҳажмдаги айлана- 

―йўлдошча‖ ичига мавзу билан алоқадор сўз ѐки сўз бирикмасини ѐзинг. Уларни 

чизиқ билан ―бош‖ сўзга боғланг. 

3.  Ушбу ―йўлдошча‖ларда ―кичик йўлдошлар‖ ҳам бўлиши мумкин, улар ичига 

яна сўз ѐки иборалар ѐзиб ажратилган вақт тугагунга қадар ѐки ғоялар тугамагунга 

қадар давом эттирилади. 

 

«НИМА УЧУН?» СХЕМАСИ –муаммонинг дастлабки сабабини аниқлаш 

бўйича фикрлар занжири бўлиб,тизимли, ижодий, таҳлилий мушоҳада қилиш 

кўникмаларини ривожлантиради. 

 

«Нима учун?» схемасини тузиш бўйича ўқув топшириғига йўриқнома 

 

Ўқув топшириқда кўрсатилган муаммосабабини аниқлаш учун:  

1) Муаммони ѐзинг ва стрелка чизиғини чиқариб «Нима учун?» сўроғини ѐзинг. 

2) Саволга жавоб ѐзиб нима учун сўроғини такрор ѐзиб  бораверинг. Бу 

жараѐнни  муаммонинг дастлабки сабаби аниқланмагунича давом эттиринг 

 

«БАЛИҚ СКЕЛЕТИ» ЧИЗМАСИ – бир қатор муаммоларни тасвирлаш ва уни 

ечиш имконини беради. Тизимли фикрлаш, тузилмага келтириш, таҳлил қилиш 

кўникмаларини ривожлантиради. 

 

 “Балиқ скелети” схемасини тузиш бўйича ўқув топшириғига йўриқнома 

 

Ўқув топшириқда кўрсатилган муаммо майдонини тавсифлаш учун: 

1.«Балиқ скелетини‖ чизинг: 

 
 

 

2. «Суяк»нинг чап қисмида (ѐки юқори суякда)  муаммо ости муаммони  ѐзинг, 

ўнг қисмида (пастки суякда)  – муаммо ости муаммони амалда мавжуд эканлигини 

тасдиқловчи далилларни ѐзинг. 

 

«ҚАНДАЙ?» ИЕРАРХИК ДИАГРАММАСИ - муаммо тўғрисида умумий 

тасаввурларни олишга, унинг ечимини топиш усул ва воситаларини топишга имкон 

берувчи мантиқий саволлар занжиридан иборат.  

Тизимли, ижодий, таҳлилий фикрлаш кўникмаларини ривожлантиради. 

Муаммо ости 

муаммолар 

Муаммо ости 

муаммоларнинг 

мавжудлигини 

тасдиқловчи далиллар 
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«Қандай?» диаграммасини тузиш бўйича ўқув топшириғига  

йўриқнома 

«Қандай?» диаграммасини тузишдан аввал, сиз қуйидагиларни билишингиз 

керак: кўп ҳолларда Сизга муаммолар ҳал этишда «Нима қилиш керак?» ҳақида 

ўйлашга ҳожат бўлмайди. Муаммо ечимини топиш учун асосан «Буни қандай қилиш 

керак?» қабилида бўлади. «Қандай?» - муаммони ҳал этишда асосий савол 

ҳисобланади. 

1. Доира чизинг ва унинг ичига ечилиши лозим бўлган муаммони ѐзинг. 

2. Кетма-кет равишда «Қандай?» саволини қўйинг ва шу саволга жавоб беринг. 

Шу тартибда саволларни кетма-кет бериб бораверинг ва жавобларни ўйлаб 

ўтирмасдан, солиштирмасдан, баҳоламасдан, тез-тез  ѐзишда давом этинг. 

Маслаҳат ва тавсиялар: 

Янги ғояларни график кўринишда қайд этишни ўзингиз ҳал этинг: дарахт ѐки 

каскад кўринишида, юқоридан пастга ѐки чапдан ўнгга. Энг муҳими эсда тутинг: 

нисбатан кўп миқдордаги фойдали ғоялар ва муаммо ечимларини топишга имкон 

берадиган усул энг мақбул усул ҳисобланади. 

Агарда сиз муаммони ечимини топиш учун тўғри саволлар берсангиз ва унинг 

ривожланиш йўналишини намоѐн бўлишида ишончни сақласангиз, диаграмма, сиз  

ҳар қандай муаммони амалий жиҳатдан ечимини топишингизни  кафолатлайди. 

 

«НИЛУФАР ГУЛИ» ЧИЗМАСИ - муаммони ҳал этиш воситаси. Ўзида 

нилуфар гули қиѐфасини мужассам этган. Унинг асосини 9 та катта квадратлар 

ташкил этиб, уларнинг ҳар бири ўз навбатида тўққизта кичик квадратдан иборат. 

Тизимли, ижодий, таҳлилий фикрлаш  қўникмаларини шакллантиради. 

«Нилуфар гули» схемасини тузиш бўйича ўқув топшириғига йўриқнома 

Ўқув топшириқда кўрсатилган муаммони ҳал этиш воситаларини топиш учун:  

2) Ўзида нилуфар гули қиѐфасини мужассам этган схемани чизинг. Унинг 

асосини 9 та катта квадратлар ташкил этиб, уларнинг ҳар бири ўз навбатида тўққизта 

кичик квадратдан иборат; 

B Z C

D 

B Z C

D A F

G H          Y

F

G H Y

 
3) асосий муаммони марказий квадратнинг марказига ѐзинг. Уни ҳал этиш 

ғояларини марказий квадрат атрофида жойлашган қолган саккизта квадратларга 

ѐзинг; 

4) ҳар бир ушбу саккизта ғояни марказий квадрат атрофида жойлашган саккизта 

катта квадрат марказига ўтказинг, бошқача айтганда, нилуфар гулидан унинг гул 

баргига ўтказинг. Шундай қилиб, улар ҳар бири, ўз навбатида, яна бир муаммо 

сифатида қаралади. 
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ГЛОССАРИЙЛАР 
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ГЛОССАРИЙЛАР 

 

Atamaning o’zbek 

tilida nomlanishi 

Atamaning 

ingliz tilida 

nomlanishi 

Atamaning ingliz tilidagi ma’nosini ifodalanishi 

Jami Aggregate 
A collection of specific economic units treated as ifthey were 

one unit. 

Agrobiznes Agribusiness 
Large corporate firms in farming. 

Samaradorlik Efficiency 

The apportionment of resources among firms and industries 

to obtain the production of the products most wanted by 

society (consumers); the output of each product at which its 

marginal cost and priceor marginal benefit are equal. 

O’rtacha 

o’zgarmas xarajat 

Average fixed 

cost 

A firm‘s total fixed cost divided by output (the quantity of 

product produced). 

O’rtacha ishlab 

chiqarish 

Average 

product 

The total output produced per unit of a resource employed 

(total product  divided by the quantity of that employed 

resource). 

O’rtacha 

daromad 

Average 

revenue 

Total revenue from the sale of a product dividedby the 

quantity of the product sold. 

O’rtacha umumiy 

xarajat 

Average total 

cost 

A firm‘s total cost divided by output (the quantity of product 

produced); equal to average fixed cost plusaverage variable 

cost. 

O’rtacha 

o’zgaruvchan 

xarajat 

Average 

variable cost 

A firm‘s total variable cost divided by output (the quantity of 

product produced). 

Qora bozor Black markets 
Markets in which products are illegally bought andsold at 

prices above the legal limits. 

Budjet cheklovi 
Budget 

constraint 

The limit that the size of a consumer‘s income(and the prices 

that must be paid for goods and services) imposes on the 

ability of that consumer toobtain goods and services. 

Budjet chizig’i Budget line 

A line that shows the different combinations oftwo products 

a consumer can purchase with a specific money income, 

given the products‘ prices. 

Kapital Capital 

Human-made resources (buildings, machinery, and 

equipment) used to produce goods and services; goods that 

do not directly satisfy human wants; alsocalled capital goods. 

Talab o’zgarishi 
Change in 

demand 

A change in the quantity demanded of a good or service at 

every price; a shift of the demand curve to the left or right. 

Talab miqdori 

o’zgarishi 

Change in 

quantity 

demanded 

 

A movement from one point to another on a fixed demand 

curve caused by a change in price of theproduct under 

consideration. 
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Taklif miqdori 

o’zgarishi 

Change in 

quantity 

supplied 

A movement from one point to another on a fixed supply 

curve caused by a change in the price of a product under 

consideration. 

Taklif o’zgarishi 
Change in 

supply 

A change in the quantity supplied of a good or service at 

every price; a shift of the supply curve to the left or right. 

Kesishgan talab 

elastikligi 

Cross 

elasticity of 

demand 

The ratio of the percentage change in quantity demanded of 

one good to the percentage change in the price of some other 

good; a positive coefficient indicates the two products are 

substitute goods; anegative coefficient indicates they are  

complementary goods. 

Iste’molchiliar 

mahsuloti 

Consumer 

goods 

Products and services that satisfy human wantsdirectly. 

Talab chizig’i Demand curve 
A curve that illustrates   demand. 

Talab jadvali 
Demand 

schedule 

A schedule  showing the amounts of a good or service buyers 

(or a buyer) wish to purchase at various prices during some 

period. 

Iqtisodiy xarajat 

Economic 

(opportunity) 

cost 

A payment that must be made to obtain and retain the 

services of a resource; the income a firm mustprovide to a 

resource supplier to attract the resource away from an 

alternative use; equal to the quantity of other products that 

cannot be produced whenresources are instead used to make 

a particular  product. 

Iqtisodiy foyda 
Economic 

(pure) profit 

The total revenue of a firm less its economiccosts (which 

includes both explicit costs and implicit costs); also called 

above normal profit. 

Iqtisodiy o’sish 
Economic 

growth 

(1) An outward shift in the production possibilitiescurve that 

results from an increase in resource supplies or quality or an 

improvement in technology; (2) an increase either in real 

output (gross domestic product) or in real output per capita. 

Iqtisodiy 

muammo 

Economic 

problems 

Choices are necessary because society‘s material wants for 

goods and  services are unlimited but theresources available 

to satisfy these wants are limited (scarce). 

Talab elastikligi 
Elastic 

demand 

Product or resource demand whose price elasticity is greater 

than one; means the resulting change inquantity demanded is 

greater than the percentage change in price. 

Talabning 

resursga bog’liq 

elastikligi 

Elasticity of 

resource 

demand 

The percentage change in resource quantity divided by the 

percentage change in resource price; if the result is greater 

than one, resource demand is elastic;if the result is less than 

one, resource demand is inelastic; and when the result equals 

one, resource demand is unit-elastic. 

Firma Firm 

An organization that employs resources to produce agood or 

service for profit and that owns and operates one or more 

plants. 

O’zgarmas 

xarajat 
Fixed costs 

Any cost that in total does not change when the firmchanges 

its output; the cost of fixed resources. 
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ТАВСИЯ ЭТИЛАДИГАН ЭЛЕКТРОН 

ЖУРНАЛЛАР ВА ИНТЕРНЕТ САЙТЛАР 
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ТАВСИЯ ЭТИЛАДИГАН ЭЛЕКТРОН ЖУРНАЛЛАР ВА  

ИНТЕРНЕТ САЙТЛАР  

 

Электрон журналлар 

 

1. International Journal of Business Forecasting and Microeconomics Intelligence. 

www.inderscience.com 

2. Ansoff matrix. www.free-management-ebooks.com 

3.Иқтисодиѐт ва инновацион технологиялар. Илмий-электрон журнал. 

www.iqtisodiyot.uz 

4. Экономическое обозрение. www.cer.uz 

5. Microeconomicsscience. www.science.com 

6. Economics magazine Interest. www.ama.org 

7. Articles of  Microeconomics. www.books.com 

 

Интернет сайтлар 

1. www.microeconomics.com 

2. www.Economy.com 

3.www.bizneslab.uz 

4. www. study.com 

5. www.inderscience.com 

6. www.free-management-ebooks.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

http://www.inderscience.com/
http://www.free-management-ebooks.com/
http://www.iqtisodiyot.uz/
http://www.cer.uz/
http://www.science./
http://www.ama.org/
http://www.books./
http://www.microeconomics.com/
http://www.economy.com/
http://www.bizneslab.uz/
http://www.inderscience.com/
http://www.free-management-ebooks.com/
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МАВЗУГА ОИД АДАБИЁТЛАР, ЖУРНАЛЛАР ВА 

ИНТЕРНЕТ ТАРМОҒИДАН ОЛИНГАН 

ТАРҚАТМА МАТЕРИАЛЛАР  
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МАВЗУГА ОИД АДАБИЁТЛАР, ЖУРНАЛЛАР ВА ИНТЕРНЕТ ТАРМОҒИДАН 

ОЛИНГАН ТАРҚАТМА МАТЕРИАЛЛАР 

 

1. https://www.youtube.com/watch?v=sR-qL7QdVZQPhilip Kotler: Microeconomics   

2. https://www.youtube.com/watch?v=hZLMv5aexto4 Principles of Microeconomics  

3. https://www.youtube.com/watch?v=H8aZr-Ula1wEconomics Mix: Pricing Strategies  

4. https://www.youtube.com/watch?v=XBmWEduod5kecomy Strategies  

5. https://www.youtube.com/watch?v=GZgFdPWtVGYPromotion  

6. https://www.youtube.com/watch?v=ys7zx1Vc9poThe Seven Ps of micro and makro 

7. https://www.youtube.com/watch?v=H8FANR-2u2QStrategic Planning: SWOT & 

TOWS Analysis  

8. https://www.youtube.com/watch?v=qbyb0ht-dskMcDonalds SWOT  

9. https://www.youtube.com/watch?v=mCdcdf-b8AUPEST Analysis  

10. https://www.youtube.com/watch?v=Zq391bgs6h0 - What is Economy Research? An 

Informative Presentation. 

11. https://www.youtube.com/watch?v=sdQfId91Y0g - Ethical Behavior in 

Microeconomics 

12. https://www.youtube.com/watch?v=n_L4tBP_KFQ - Economy Segmentation: 

Geographic, Demographic, Psychographic & More - Study.com 

13. https://www.youtube.com/watch?v=IyjDjr33wAQ - Live affiliate Microeconomics 

case study 

14. https://www.youtube.com/watch?v=2Zwlb_lQ23I - Economy Feasibility Study: 

More Important Than a Business Plan  

15. https://www.youtube.com/watch?v=b0hle7pVLmMHow to Create a Digital 

Microeconomics Strategy - A Silverstone Case Study  

16. https://www.youtube.com/watch?v=ZzPjSqvm9P8Infragistics Microeconomics 

Dashboard Case Study  

17. https://www.youtube.com/watch?v=laTzwz08M94Economy segmentation: a case 

study  

18. https://www.youtube.com/watch?v=bqaEhW3xOCkEconomy Orientation and Sales 

Orientation  

 

 

 

Determinants of foreign investment flows to “Uzbekistan railway” joint-stock: a 

cross-sectional analysis 

One of the economic problems of «Uzbekistan railway» joint-stock is that they do 

not have enough national savings to finance their investments. They are in constant need of 

foreign capital in forms of both direct and indirect investments. Initially, they took loans 

from international commercial banks. But in the 1980s the drying-up of commercial bank 

lending, because of debt crises, forced many countries to reform their investment policies so 

as to attract more stable forms of foreign capital, and foreign investment appeared to be one 

https://www.youtube.com/watch?v=sR-qL7QdVZQ
https://www.youtube.com/watch?v=hZLMv5aexto
https://www.youtube.com/watch?v=H8aZr-Ula1w
https://www.youtube.com/watch?v=XBmWEduod5k
https://www.youtube.com/watch?v=GZgFdPWtVGY
https://www.youtube.com/watch?v=ys7zx1Vc9po
https://www.youtube.com/watch?v=H8FANR-2u2Q
https://www.youtube.com/watch?v=qbyb0ht-dsk
https://www.youtube.com/watch?v=mCdcdf-b8AU
https://www.youtube.com/watch?v=Zq391bgs6h0
https://www.youtube.com/watch?v=sdQfId91Y0g
https://www.youtube.com/watch?v=n_L4tBP_KFQ
https://www.youtube.com/watch?v=IyjDjr33wAQ
https://www.youtube.com/watch?v=2Zwlb_lQ23I
https://www.youtube.com/watch?v=b0hle7pVLmM
https://www.youtube.com/watch?v=ZzPjSqvm9P8
https://www.youtube.com/watch?v=laTzwz08M94
https://www.youtube.com/watch?v=bqaEhW3xOCk
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of the easiest way to get foreign capital without undertaking any risks linked to the debt. 

Thus, it became an attractive alternative to bank loans as a source of capital inflows. 

Today, as mentioned in Uzbekistan has been actively trying to attract foreign 

investment offering income tax holidays, import duty exemptions and subsidies to foreign 

firms, as well as measures like Economy preferences, infrastructures and sometimes even 

monopoly rights. 

Dunning is one of the most referenced one by authors working on foreign 

investment. Dunningdescribes three main types of foreign investment based on the motive 

behind the investment from the perspective of the investing firm. The first type of foreign 

investment is called Economy-seekingforeign investment, whose aim is to serve local and 

regional Economys. It is also called horizontal foreign investment, as it involves replication 

of production facilities in Uzbekrailway. Tariff-jumping or export-substituting foreign 

investment is a variant of this type of foreign investment. Because the reason for horizontal 

foreign investmentis to better serve a local Economy by local production, Economy size and 

Economy growth of the host economy play important roles. Obstacles to accessing local 

Economys, such as tariffs and transport costs, also encourage this type of foreign 

investment. A second type of foreign investment is called resource-seeking: when firms 

invest abroad to obtain resources not available in the home country, such as natural 

resources, raw materials, or low-cost labour. Particularly in the manufacturing sector, when 

multinationals directly invest in order to export, factor-cost considerations become 

important. In contrast to horizontal foreign investment, vertical or export-oriented foreign 

investment involves relocating parts of the production chain to Uzbek railway. Availability 

of low-cost labour is a prime driver for export-oriented foreign investment. Naturally, 

foreign investment in the resource sector, such as oil and natural gas, is attracted to 

countries with plentiful natural endowments. The third type of foreign investment, called 

efficiency-seeking, takes place when the firm can gain from the common governance of 

geographically dispersed activities in the presence of economies of scale and scope. 

The empirical analysis in this study is based on a sample of cross-sectional data on 

38 «Uzbekistan railway» joint-stock. List of countries has been indicated in Appendix 1. 

The relationship between foreign investment and its determinants is estimated by regressing 

the following equation. 
 

foreign investment  =<x 0+ <x 1gro + <x 2inf +<x 3logcost + (X4logtel + (X5op 

+ (X6risk + <x 7tax + s (1) 
 

where foreign investment denotes foreign investment net inflows as a percentage of 

railway service; gro denotes growth rate ofper capitarailway, which is a proxy for 

Economy size; infdenotes the rate of inflation measured by annual percentage change of 

consumer prices, which is a proxy for economic stability; logtelshows telephone main lines 

per 1,000 people measured in logs, which is a proxy for infrastructure; logcostwhich is a 

proxy for wage denotes labour cost per worker in manufacturing measured in logs, 

denominated by dollar per year; op indicates the degree of openness which is computed as 

the sum of nominal export and import divided by the nominal railway; risk denotes 

composite risk rating (0=higest risk to 100= lowest); tax denotes corporate top tax rate. 

Besides the main model (Model I), we get some models which have alternative 

degree of openness measurements.  

The degree of openness has been computed as nominal export divided by the 

nominal railway, which is denominated by op2 in the Model II and Model IV. Another 
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degree of openness indicator has been calculated as nominal import divided by the nominal 

railway, which is denominated op3 in the Model II and Model IV.  

In order to investigate the effect of Economy size on foreign investment,we have 

used alternative proxies for Economy size. Lograilwayper is included in the main model, 

denoting reel railwayper capita measured in logs (Model VI). We have also regressed the 

equation including the reel railway in logs denominated by lograilway. Table 1 is showing 

the variables used in the models and their explanations. 

 
 

Table 
Variables Used in the Models and Their Explanations 

 

Variables and Their Explanations 

MODELS 

I. II. III. IV. V. VI. 

fdi FDI net inflows as a percentage of GDP * * * * * * 

gro growth rate of per capita GDP, a proxy for Economy 

size 

* * * * * X 

inf the rate of inflation measured by annual percentage 

change of consumer prices, a proxy for economic 

stability 

* * * * * * 

logcost labour cost per worker in manufacturing measured in 

logs, a proxy for wage 

* * * * * * 

lo gtel telephone main lines per 1,000 people measured in 

logs, a proxy for infrastructure 

* * * * * * 

op degree of openness computed as the sum of nominal 

export and import divided by the nominal GDP 

* X X X * * 

risk composite risk rating (0=highest risk to 100= lowest) * * * * * * 

tax corporate top tax rate * * * * * * 

lo ggdp per real GDP per capita measured in logs X X X X * * 

op2 degree of openness computed as nominal export 

divided by the nominal GDP 

X * * X X X 

op3 degree of openness indicator calculated as nominal 

import divided by the nominal GDP 

X * X * X X 

Note: included in the model, X is not included in the model 

We have used average value of all data for the 2011-2015 period in the cross-

section estimations. Definitions and sources for all the main variables are provided in 

Appendix 2.  

The data used include railway company over the period of 2011 and 2015. We have 

selected these company and these time period due to the fact, that some of the variables are 

not available for most countries. Especially cost data are not available for all countries. All 

data except for tax rate used in estimations are taken from or calculated based on the World 

Bank Development Indicators 2015. Tax rate is taken from the World Tax Database. 

Descriptive statistics about variables used in the main model are reported in Appendix 3. 

 Correlation coefficients between variables are shown in Appendix 4. 

When we include op2 and op3 instead of op (Model II), econometric results change 

remarkably. In this model only tax and op2 have expected effects on foreign investment. 
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Model III and Model IV included either op2 or op3 show that coefficients on gro, and logtel 

are positive and significant. The coefficient on logcost is negative but not significant. The 

coefficients on inf and tax are negative and significant, whereas the coefficient on risk is 

negative and insignificant. In these models, coefficients on op2 and op3 are positive but not 

significant. 

Model V included lograilwayper has similar results as compared with Model I. The 

basic difference between results of Model I and Model V is that growth has positive but not 

significant effect on foreign investmentin Model V. In this context, Model V shows that 

growing economy has no positive effect on foreign investment contrary to Model I. In 

Model VI, we have omitted gro from Model V. This model analyses whether foreign 

investmentflows to growing economy or large economy. Model VI shows that large 

economy has no positive effect on foreign investmentsimilarly to Model V. According to 

Model VI, economic stability has no positive effect on foreign investment. This result 

differs from the result of Model I. In Model VI, when we use lograilwaywhich is real 

railway in logs, the results of the regression are similar to Model VI. 

According to our analysis, gro as a proxy for Economy size, logtel as a proxy for 

infrastructure and op as a proxy to reflect the willingness of a country to accept foreign 

investment have positively affected foreign investment, being significant. We have used 

growth ofper capita real railway as a proxy for Economy size, because absolute 

railwayreflects size of population rather than income. When we use absolute railway or per 

capitarailway for Economy size, we see that they do not affect foreign investment. We 

conclude from this result that investors prefer growing economies to large economies. 

The coefficient of logtel as a proxy for infrastructure has positive sign and is 

significant. It means that better infrastructure is an important determinant in attracting 

foreign investmentto «Uzbekistan railway» joint-stock. 

The coefficiant of logcost, which is a proxy for wage, denotes labour cost per 

worker in manufacturing industry measured in logs, has positive sign but is not significant. 

The expected sign for logcost was negative.  

We can conclude from this result that low wage has not been a determining factor 

in attracting foreign investment to «Uzbekistan railway» joint-stock in the period we have 

studied. When wage rates vary little from country to country, the skills of the labour force 

are expected to have an impact on decisions about foreign investmentlocation. 

The variable risk presents negative sign, but it is not significant. This demonstrates 

that risk has not been an important factor in attracting foreign investmentin the mentioned 

period.  

When the host countries present high returns, firms may ignore political risk. As 

long as the foreign company is confident of being able to operate profitably without 

excessive risk to its capital and personnel, it may continue to invest. 
 

Some problems of foreign investment strategy of the development of  

Republic of Uzbekistan 

During the process of globalization, the most important indicator characterizing the 

degree of implementation of high technologies, considered the proportion of high-tech 

products in industrial production. The main producers of such products in 2014 were the 

United States, Japan, Germany and Israel. Production of high-tech products is growing at 

the highest rates in Germany. They achieved the greatest magnitude of the value created 
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by science-intensive industries in GDP - more than 12фоиз (in Japan - 11фоиз, USA - 

9фоиз). World trends show a gradual formation of a new model of a Economy economy 

based on permanently implementing innovations and commercialize the achievements of 

scientific and technological progress. In Uzbekistan, gradually continue the process of 

Economy-transformational changes aimed not on demolition of command-administrative 

system, but on the "fine-tuning" formed institutions of a Economy economy. The key 

priorities of today, in our opinion, is the profound structural changes, ensuring dynamic 

and balanced development, modernization and diversification of the leading sectors of 

the economy, the formation and intensification of investment and business climate, 

development of high-tech, competitive products with high added value, strengthening the 

export position. Innovative modernization of the regional economy is a practical 

implementation of the new model "economy based on knowledge", intended to increase 

the integration of science, education and industry, the complexity of human interaction in 

the research and production process, the acquisition by investments and innovation 

orientations, etc. It is estimated by the State Statistics Committee that the number of 

small innovative enterprises is about five hundred. The portion from the sale of 

innovative products, outside the country in the total volume of goods sold by small 

enterprises, enterprises produced by small innovative enterprises exceeds 20фоиз. 

Among the most active regions highlighted Fergana region, which accounts for about 

40фоиз of the number of active small innovative enterprises, Andijan region - 10фоиз, 

Karakalpakstan - 8фоиз, Surkhandarya and Tashkent city 7фоиз. But there are regions in 

which the small innovative enterprises are absent or in small quantities, Namangan, 

Samarkand, Khorezm and other areas. 

Our studies have shown that the innovative potential of multiscale subjects of 

entrepreneurial activity includes the expected or already mobilized resources and 

institutional mechanisms to achieve this goal in the field of knowledge-intensive 

production processes, new products, or derivatives thereof, as well as new services. This 

is kind of "measure of readiness" of the organization of performing the innovation tasks. 

The innovative potential of the enterprise with a certain degree of conditionality can 

characterize the level of diversification of production - for its new kinds of industrial and 

economic activity. 

Consideration of the region as an integrated system, functional and significant 

elements of which are multi-scale entrepreneurial business structures will allow 

determining the direction of the impact of these structures on its development and 

functioning as a whole. In so doing, mutual influence of region and business structures 

that operate in this territory, it seems obvious. Mutual benefit appears if certain business 

structures - small, big business as an element of "region" will carry out its activities, 

focusing on the goals of the system, given its involvement in the socio - economic 

problems in the region. In our opinion, in the framework of improving the mechanism of 

innovation is necessary to: promote the development of outsourcing, in particular, the 

organization of small-scale production of components of large enterprises in small and 

medium-sized settlements of the region; contribute to business combinations for the 

organization of promising industries; contribute to the development of leasing of 

industrial equipment; promote the development of R & D; improve the system of 

patenting and obtaining author‗s rights. 

The level of innovation of the regional economy increases with the predominant 

focus within enterprises capable of maximizing utility in the long term. In this case, the 

effective implementation of innovative investment strategy is only possible through the 
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active involvement of government entities at the regional level, providing institutional 

support to enterprises, consciously assuming an increased risk of innovation. Innovation 

and investment strategy in the region is based on the complementary interaction of four 

basic institutions (venture capital, leasing, tax, insurance). The basis of the system of 

institutional mechanisms to ensure the investment of regional development is business 

venture, generating and stimulating innovative activity of the subjects and agents of 

management. Promotional activity has a high degree of uncertainty and risk, which 

implies its complement with insurance and tax institutions, minimizing and stimulating 

such activity at the regional level. Leasing institutions are the final link in providing 

small businesses additional financial possibilities of using innovative technologies. In our 

opinion, this is why innovation and investment strategy for the region should be aimed at 

manufacturers with a higher level of production and economic and commercial 

flexibility. 

Effective development of this type of manufacturers will allow, on the one hand, to 

develop the business itself as much as possible, to increase its competitiveness, 

employment, standard of living of workers, and, on the other hand, feel the real effect of 

the investment. The proposed system is expected to have four basic elements, each of 

which works in close conjunction with other elements. The basis for the functioning of 

the system is a business venture, which is an innovative type of enterprise that 

implements the results of their research into the industry. This type of business, 

potentially capable of producing relatively high profits, is also highly risky. Therefore, 

the system is proposed to include the insurance mechanism. This mechanism could be 

organized with the direct participation of regional authorities, which, at first, could 

organize regional insurance companies engaged in insurance of innovation. The system is 

complemented by a tax mechanism, also organized at the regional level. There are several 

fundamental features of tax optimization of innovative projects, including a temporary 

abolition of taxes on enterprises engaged in innovation, suspension of taxes on the 

financial results of innovative projects, or conversion of tax deductions for insurance 

premiums. The last element of fully integrated insurance and tax mechanism will create 

the financial basis for insurance support of innovative projects. Finally, the fourth 

mechanism acts as the leasing mechanism that will allow for more active development of 

innovative technologies, purchasing some of them under leasing schemes. 

In summary, importance of an integrated and coordinated implementation of 

measures to improve the innovation system at the regional level should be noted. The 

formation of the national innovation system through the use of levers of state power 

should not preclude initiatives of regional administrations capable of organizing 

innovative development taking into account the economic, social, cultural and historical 

features and capabilities of each region. 

 

Effective bank assets – the important source of economic growth 

In the conditions of liberalizing the economy the improvement of financial stability 

and capitalization of commercial banks, further strengthening of their position in the 

financial Economy is of actual importance as the priority directions of economic reforms. In 

the basis of these problems there are issues such as further improvement in financial 

mediation role of banks in the economy, the constant increase of the volume of transactions 

related to assets. 
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In the activity of commercial banks the share of transactions related to the profit assets 

is high. For the purposes of getting profits by bank the ground of these transactions are 

completed by the measures on provision of positive adequacy of local and attracted funds.  

While extension the participation sphere of the banks of Uzbekistan in economic 

processes, the volume of their assets is proportionally increased as well (table 1): 

Table 1 

Growth rates of assets of the banks of Uzbekistan 

For the period from 01.01.2010 to 01.01.2015 years. (intrln. UZS)
3 

Years 01.2010 01.2011 01.2012 01.2013 01.2014 01.2015 

The size of assets 15,7 20,7 27,5 33,7 43,9 56,2 

Table‘s data show that the volume of assets of the republican banks from 

2010 year as of 01.01.2015 year, has increased in 3,8 times. In turn, fast growth of bank 

assets growth requires analyzing the indices of assets efficiency.  

Central Bank of the Republic of Uzbekistan, traditionally, making analysis of the 

condition in money-and-credit sphere for each date of the year, determines the main 

directions of monetary policy for the next year. In the result of rational performance of 

priority tasks, established regarding effective placement of bank assets in these directions, 

the financial opportunities of the banks increase.  

The increasing of the efficiency of transactions associated with the assets of 

commercial banks is included in the number of issues having the important macro- and 

micro-economic significance. 

Macroeconomic efficiency of bank assets is determined by the influence of 

transactions with inter-bank assets on international capital assets and Economy condition of 

financial Economy. Notably, the wastage of bank credits, on international scale, brings to 

high risk, leading to the crisis in the world‘s economy. 

Microeconomic efficiency of bank assets is revealed as follows: 

- active operations are the main source of increase of profitability of banks. This 

requires effective placement, proper diversification of Bank assets 

- growth in the volume of active operations of banks facilitates the creation of new 

production system in such basic industries as oil and gas production, their refining, motor-

car construction, textile and food industry, the introduction into the economy of modern 

technology, advanced methods of Microeconomics and management. Finally, these 

situations in the economy lead to the creation of new working places and qualitative 

increase in productivity; 

- efficient use of bank assets in the economy takes the important place in the 

development of investment processes, being the major factors of economic growth; 

- Bank assets as the loan are very important in social protection of population. In 

particular, the allocation of consumer and mortgage loans to the wide population stratum 

gives the opportunity to increase their purchasing power and thus, the ability to support 

domestic manufacturers. 

Actual analysis of commercial banks activity demonstrates a number of aspects on 

assets placement: 

 legal issues 

 organizational issues 

                                                 
3
The picture is made on the basis of data of official site of Central Bank of the Republic of Uzbekistan 

www.cbu.uz 

http://www.cbu.uz/
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 economic issues 

As the practice shows, at the evaluation of bank assets profitability, application of 

economic methods and models tested in international practice is of actual importance. In 

particular, at present time, in bank practice the importance of financial condition of bank on 

the basis of recommendations of Basel Committee on bank supervision grows. The present 

method gives opportunity to determine serious influence on the efficiency of assets of 

factors such as the system of evaluation of liquidity level, operation activity, Economy 

price, management and risks. 

Besides, it is wise to pay attention for the extension of practice of modern procedure 

for banking activity on scoring analysis for client's creditworthiness. The results of the 

analysis are of great importance for efficient management of bank assets and passives as 

well as for increase in their quality. 

Summarizing,it can be said that the increase in effectiveness of commercial banks 

assets creates the ground for formation of banking-financial system in national economy 

fully complying with the modern Economy requirements and strengthening of banks 

competitiveness in internal and international financial Economys. 

 

Investment projects as a means of developing the company future 

 

 The activity of investment must subscribe to the coordinates of a economic –social 

development strategy manifested through programmes or projects. Programmes have a less 

precise identification, with a wider spectrum and, in most cases, for their implementation it 

is necessary to detail one or several projects. 

In this context the investment project can be defined as an optimal set of actions of 

investment based on sector, global and coherent planning on the basis of which a defined 

combination of human, material etc. resources leads to economically and socially 

determined development. From the definition we notice that in order to apply a project it 

needs a set of means, different in their nature, which, to be operated, must rely on well -

coordinated actions. In other words, any activity must take place in a pre-established order, 

not too early a s this may mean a waste of resources, but not too late, as this may 

compromise the project‘s purpose itself. 

Finally, the project must have a well-defined and quantified purpose which, even if it 

cannot be assimilated with the purpose of the programme it derives from, must contribute to 

its achievement.  

The investment project is the concrete motivation of some current expenses in the 

hope of future benefits. Its specific features, distinguishing it not only from current 

activities, but also from other types of projects, are: amplitude, finality and structure. 

The execution of any investment project is under the pressure of two factors: time and 

cost. For managers, but also for the other factors involved in the project, respecting the 

periods for execution and the consumption of resources: human, material, financial, 

technical etc. is a permanent preoccupation during execution. But for this they need 

adequate tools and techniques, both for the correct dimensions of the time and resource 

parameters and for later monitoring and control on site. 

The activities which contribute to the execution of a project are of three types: 

 actual - consuming resources and time; 

 expectations- consuming only time ( for example hardening the concrete); 

 fictitious- consuming neither time nor resources, being just technological 

conditioning between certain activities in the first two categories. 
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For an investment project to succeed it is firstly necessary a common conception of the 

problem and its definition together with the beneficiary, a conception that implies: 

 the clarification of the positions of those involved and the clear definition of the 

project theme, which means defining the objectives of the project, elaborating the strategy, 

planning the necessary means, tools and stages. The clear, quantifiable results of the 

different stages of the project will allow qualitative and quantitative evaluation, as well as 

an evaluation of reaching the objectives; 

 the setting of ways and rules of cooperation with the beneficiary all along the 

project, an aspect that will allow clarification of language misunderstandings, interpretation 

of tasks, avoidance of conflicts, re-evaluation of different problems concerning the 

execution of the project al minimal expenses. Solving conflicting situations that occur in 

any project is easier if there is a basis for mutual trust, partnership and understanding the 

position of each participant in the project; 
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