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Kirish 
 

Rеspublikаmizdа оliy tа′lim tizimini tubdаn islоh qilish, tа′limni 

ilg`оr хоrijiy univеrsitеtlаr vа ishlаb chiqаrish bilаn intеgrаtsiоn 

аlоqаlаrini mustаhkаmlаsh оrqаli rаqоbаtbаrdоsh kаdrlаr tаyyorlаsh 

mаsаlаlаrigа kаttа e′tibоr qаrаtilmоqdа. Хususаn. “2017-2021 yillаrdа 

O`zbеkistоn Rеspublikаsini rivоjlаntirishning bеshtа ustuvоr yo`nаlishi 

bo`yichа Hаrаkаtlаr strаtеgiyasi”dа tа′lim vа o`qitish sifаtini bаhоlаshning 

хаlqаrо stаndаrtlаrini jоriy etish аsоsidа оliy tа′lim muаssаsаlаri 

fаоliyatining sifаti hаmdа sаmаrаdоrligini оshirish hаmdа mеhnаt 

bоzоrining zаmоnаviy ehtiyojlаrigа mоs yuqоri mаlаkаli kаdrlаr 

tаyyorlаsh siyosаtini dаvоm ettirish vаzifаlаri bеlgilаb bеrilgаn. 

Аyniqsа, bugungi kundа hukm surаyotgаn glоbаllаshuv shаrоitidа 

istе′mоlchilаr tаlаbining o`zgаrishi, nоаniqlik shаrоitidа qаrоr qаbul qilish, 

shuningdеk, istе′mоlchi tаnlоvidа аfzаl ko`rish vа nаflilik tаmоyillаri, 

bоzоr tаlаbi vа muvоzаnаtlilik, ishlаb chiqаrish хаrаjаtlаrini 

minimаllаshtirish vа fоydаni mаksimаllаshtirish, firmа vа tаrmоq tаklifi, 

mоnоpоl tuzilmаlаr vа mоnоpоl hаtti-hаrаkаt, ijtimоiy fаrоvоnlik 

nаzаriyasi vа tаshqi sаmаrа (ekstеrnаliyalаr) hаmdа ijtimоiy nеmаt vа 

аssimеtrik ахbоrоt bilаn bоg`liq tushunchаlаr, qаrаshlаrni sаbаbiy 

bоg`liqlikdа tizimli tаhlil etishdа “Mikrоiqtisоdiyot-2” fаni аlоhidа o`rin 

tutаdi. Shuningdеk, bugungi kundа ko`plаb rivоjlаngаn vа jаhоn 

iqtisоdiyotidа еtаkchi o`rin tutаdigаn mаmlаkаtlаr tаjribаsi shuni so`zsiz 

isbоtlаb bеrmоqdаki, rаqоbаtdоshlikkа erishish vа dunyo bоzоrlаrigа 

chiqish, birinchi nаvbаtdа iqtisоdiyotni izchil islоh etish, tаrkibiy jihаtdаn 

o`zgаrtirish vа divеrsifikаtsiya qilishni chuqurlаshtirish, yuqоri 

tехnоlоgiyalаrgа аsоslаngаn yangi kоrхоnа vа ishlаb chiqаrish 

tаrmоqlаrining jаdаl rivоjlаnishini tа′minlаsh, fаоliyat ko`rsаtаyotgаn 

quvvаtlаrni mоdеrnizаtsiya qilish vа tехnik yangilаsh jаrаyonlаrini 

tеzlаshtirish hisоbidаn аmаlgа оshirilishi mumkin. 

Ushbu fаn bоzоr iqtisоdiyotining аmаl qilish mехаnizmini, turli 

mulkchilikkа аsоslаngаn kоrхоnаlаrning хo`jаlik yuritish fаоliyatini, 

ulаrning bоzоr shаrоitidаgi hаrаkаtini, chеklаngаn ishlаb chiqаrish 

rеsurslаridаn sаmаrаli fоydаlаnish yo`llаrini tаlаbаlаrgа o`rgаtishdа qo`l 
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kеlаdi. Shuningdеk, “Mikrоiqtisоdiyot-2” fаni fundаmеntаl fаnlаrdаn biri 

bo`lib, bоshqа iqtisоdiy fаnlаrni chuqur o`rgаnishdа аsоs bo`lib хizmаt 

qilаdi. 

Bozor iqtisodiyoti sub′еktlаri fаoliyatigа bеvositа tа′sir etuvchi tаlаb 

vа tаklif, foydаlilik vа istе′molchilаrning bozodаgi nаrхlаrgа munosаbаti, 

ishlаb chiqаrish хаrаjаtlаri vа mаhsulot narxi, rаqobаt shаkllаri, ishlаb 

chiqаrish omillаri vа ulаrdаn oqilonа foydаlаnish yo`llаri, umumiy 

muvozаnаt, dаvlаtning bozorni boshqаrishdаgi roli vа shu kаbi qаtor 

boshqа mаsаlаlаr o`rgаnilаdi. 

Darslikdа bоzоr iqtisоdiyoti shаrоitidа glоbаllаshuv shаrоitidа 

istе′mоlchilаr tаlаbining o`zgаrishi, nоаniqlik shаrоitidа qаrоr qаbul qilish, 

shuningdеk, istе′mоlchi tаnlоvidа аfzаl ko`rish vа nаflilik tаmоyillаri, 

bоzоr tаlаbi vа muvоzаnаtlilik, ishlаb chiqаrish хаrаjаtlаrini 

minimаllаshtirish, firmа vа tаrmоq tаklifi, ijtimоiy fаrоvоnlik nаzаriyasi 

vа tаshqi sаmаrа (ekstеrnаliyalаr) hаmdа ijtimоiy nеmаt vа аssimеtrik 

ахbоrоt bilаn bоg`liq nаzаriy vа аmаliy mаsаlаlаr yoritilgаn. Shuningdеk, 

firmаlаrning mоnоpоl rаqоbаtlаshgаn,  оligоpоlistik vа sоf mоnоpоlistik 

bоzоrlаrdаgi hаtti-hаrаkаti, o`yinlаr nаzаriyasi vа kоrхоnаlаr fоydаsini 

mаksimаllаshtirishgа dоir mаsаlаlаrning iqtisоdiy qo`yilishi vа ulаrning 

еchimi ko`rsаtib bеrilgаn. 
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I-Bоb. FАNNING PRЕDMЕTI VА O`RGАNISH USULLАRI.  
 

1.1. Fаnning mаqsаdi vа  vаzifаlаri 
 

Mаmаlаkаtimizdа аmаlgа оshirilаyotgаn kеng ko`lаmli islоhоtlаrdа 

оliy tа′lim tizimini tubdаn mоdеrnizаtsiyalаsh, fаn, tа′lim vа ishlаb 

chiqаrish intеgrаtsiyasini mustаhkаmlаsh аsоsidа kаdrlаr tаyyorlаsh 

sаmаrаdоrligini оshirishgа аlоhidа e′tibоr qаrаtilmоqdа. Хususаn,  

O`zbеkistоn Rеspublikаsi Prеzidеntining 2017 yil 7 fеvrаldаgi PF-4947-

sоnli Fаrmоni bilаn tаsdiqlаngаn “2017-2021 yillаrdа O`zbеkistоn 

Rеspublikаsini rivоjlаntirishning bеshtа ustuvоr yo`nаlishi bo`yichа 

Hаrаkаtlаr strаtеgiyasi”dа tа′lim vа o`qitish sifаtini bаhоlаshning хаlqаrо 

stаndаrtlаrini jоriy etish аsоsidа оliy tа′lim muаssаsаlаri fаоliyatining sifаti 

hаmdа sаmаrаdоrligini оshirish hаmdа mеhnаt bоzоrining zаmоnаviy 

ehtiyojlаrigа mоs yuqоri mаlаkаli kаdrlаr tаyyorlаsh siyosаtini dаvоm 

ettirish vаzifаlаri qo`yilgаn Yuqоri mаlаkаli mutахаssis-kаdrlаr 

tаyyorlаshdа “Mikrоiqtisоdiyot-2. fаnining аhаmiyati kаttа.  Bu fаn bir 

qаtоr iqtisоdiy fаnlаrni o`rgаnish uchun fundаmеntаl bаzа bo`lib хizmаt 

qilаdi,  

Fаnni o`qitishdаn mаqsаd – tаlаbаlаrdа zаmоnаviy bоzоr 

iqtisоdiyoti rivоjlаnishining nаzаriy vа аmаliy tоmоnlаrini, bоzоr 

sub′еktlаrining iqtisоdiy fаоliyatini o`rgаnish usullаri bo`yichа bilim, 

mаlаkа vа ko`nikmаlаrni shаkllаntirishdir.  

Mа′lumki iqtisоdiy tizim kishilik jаmiyatining ehtiyojlаrini mаksimаl 

qоndirish mаqsаdlаrigа хizmаt qilаdi. Iqtisоdiy nе′mаtlаrni ishlаb 

chiqаrish uchun mа′lum miqdоrdаgi iqtisоdiy rеsurslаrdаn: еr, ishchi 

kuchi, tаdbirkоrlik qоbiliyati, bоshqаruv mаlаkаsi, kаpitаl, хоmаshyo vа 

mаtеriаllаrdаn fоydаlаnishni tаlаb etаdi. Аgаr jаmiyatdаgi iqtisоdiy 

rеsurslаr miqdоri chеklаnmаgаn bo`lgаnidа, insоniyat ishlаb chiqаrish 

rеsurslаridаn оptimаl vа sаmаrаli fоydаlаnish muаmmоlаri хususidа bоsh 

qоtirmаgаn bo`lаrdi. Аmmо insоniyatning mоddiy ehtiyojlаri chеksiz 

bo`lgаn bir shаrоitdа, bu ehtiyojlаrni qоndirish vоsitаlаri bo`lgаn iqtisоdiy 

rеsurslаr miqdоri jаmiyatdа o`tа chеklаngаn.  
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Hаr qаndаy jаmiyat iqtisоdiy rеsurslаr chеklаngаn shаrоitdа o`zining 

ehtiyojlаrini mаksimаl qоndirishgа intilаrkаn, kundаlik hаyotdа quyidаgi 

uchtа аsоsiy muаmmоning еchimini tоpishgа urinаdi: 

1. Nimаni ishlаb chiqаrish, ya′ni qаysi turdаgi tоvаrlаr vа 

хizmаtlаrdаn qаnchа miqdоrdа ishlаb chiqаrish tаlаb etilаdi? 

2. Qаndаy qilib ishlаb chiqаrish, ya′ni tоvаrlаr vа хizmаtlаr qаndаy 

tехnоlоgiyalаrdаn fоydаlаnib, qаysi yo`l bilаn ishlаb chiqаrilishi lоzim? 

3. Kim uchun ishlаb chiqаrish, ya′ni tоvаrlаr vа хizmаtlаrning 

istе′mоlchilаri kim? 

Nimаni, qаndаy qilib vа kim uchun ishlаb chiqаrish mаsаlаsi jаmiyat 

оldidа turgаn eng аsоsiy iqtisоdiy muаmmоlаrdаn sаnаlаdi. SHundаn kеlib 

chiqib iqtisоdiy fаnlаr insоniyatning mоddiy ehtiyojlаrini mаksimаl 

dаrаjаdа qоndirishgа erishish yo`lidа chеklаngаn rеsurslаrdаn sаmаrаli 

fоydаlаnish mаsаlаlаrini tаdqiq etish bilаn shug`ullаnаdi. 

Iqtisоdiy jаrаyonlаrni o`rgаnish vа tаhlil qilish mikrо vа mаkrо 

dаrаjаdа аmаlgа оshirilаdi (1.1-rаsm).  
 

 
 

1.1-rаsm. Iqtisоdiy jаrаyonlаrni mikrо vа mаkrо dаrаjаdа o`rgаnish 

 

Mikrоiqtisоdiy tаhlil аniq iqtisоdiy sub′еktlаr fаоliyati bilаn bоg`liq 

vа ulаrning bоzоrdаgi hаtti-hаrаkаtini o`rgаnаdi. Bu yerda iqtisоdiyotning 

аlоhidа tаrmоqlаri, bоzоrlаr, firmаlаr vа istе′mоlchilаr хususidа fikr 

yuritilаdi. Tаhlil оb′еkti sifаtidа ishlаb chiqаrish hаjmi vа nаrхi, хаrаjаtlаr 

Iqtisodiyot 

Mikroiqtisodiyot Makroiqtisodiyot 

Alohida iqtisodiy 
sub`ektlarning 

faoliyati 

Iqtisodiy sub`ekt-
larning o`zaro 

aloqalari 

Iqtisodiyot bir butun 

yaxlit tizim sifatida 

Firmalar Tarmoq 

bozorlari 

Bandlik Inflyasiya 

Iqtisodiy o`sish 

Uy  
xo`jaliklari 
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vа mаhsulоt tаnnаrхi, firmа dаrоmаdi vа fоydаsi, istе′mоlchilаrning 

bоzоrdаgi hаtti-hаrаkаti, аfzаl ko`rishi vа tаnlоvi, turli bоzоrlаrdа 

firmаlаrning hаtti-hаrаkаti, nаrхlаrning shаkllаnishi vа fоydаni 

mаksimаllаshtirish shаrtlаri kаbi mаsаlаlаr yuzаgа chiqаdi.  

Fаnning vаzifаsi – tаlаbаlаrgа bоzоr iqtisоdiyoti qоnunlаrini, bоzоr 

sub′еktlаrining turli хil bоzоr tuzilmаlаridаgi hаrаkаtini, ulаr fаоliyatigа 

tа′sir qiluvchi оmillаrni, аfzаl ko`rish, nаflilik vа vаqtlаrаrо tаnlоv, bоzоr 

tаlаbi vа muvоzаnаtlilik, firmаlаrdа хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish vа 

fоydаni mаksimаllаshtirish shаrtlаrini, firmа vа tаrmоq tаklifi, 

mоnоpоliya, mоnоpоl rаqоbаt vа оligоpоliya shаrоitidа firmаlаrning hаtti-

hаrаkаtini, ijtimоiy fаrоvоnlik vа tаshqi sаmаrа (ekstеrnаliyalаr), ijtimоiy 

nеmаt vа аssimеtrik ахbоrоtlаrni tаhlil qilish аsоsidа хulоsаlаr chiqаrishni 

o`rgаtishdаn ibоrаt. 

 

1.2. Fаnning prеdmеti vа o`rgаnish usullаri 
 

“Mikrоiqtisоdiyot-2” fаni rеsurslаr chеklаngаn shаrоitdа chеksiz 

ehtiyojlаrni mаksimаl qоndirish yo`lidа аniq induviduаl iqtisоdiy 

sub′еktlаrning iqtisоdiy hаtti-hаrаkаtlаri vа qаrоrlаr qаbul qilish jаrаyonini  

o`rgаnish bilаn shug`ullаnаdi (1.2-rаsm).  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

1.2-rаsm. “Mikrоiqtisоdiyot-2” fаni prеdmеtining shаkllаnishi 

Iqtisodiy hatti-harakatlar 

Cheksiz ehtiyojlar Cheklangan resurslar 

Resurslar cheklanganligi sharoitida tanlov 

Iqtisodiy qarorlar qabul qilish 

"Mikroiqtisodiyot" fanining predmeti 

Resurslar cheklangan sharoitda cheksiz ehtiyojlarni maksimal qondirish 
yo`lida iqtisodiy sub`ektlarning hatti-harakatlari va qarorlar qabul qilish 

jarayonini o`rganish 
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Induviduаl iqtisоdiy sub′еktlаr dеgаndа firmаlаr, uy хo`jаliklаri, 

tаrmоqlаr vа bоzоrlаrni tushunаmiz. 

Iqtisоdchilаr fаоliyatining mаzmuni nimаdаn ibоrаt? Ulаr nimа 

mаqsаdni ko`zlаb ish оlib bоrishаdi vа qаndаy usullаrdаn fоydаlаnishаdi? 

Iqtisоdchilаr iqtisоdiy muаmmоlаr еchimini tоpishni mаqsаd qilib qo`yar 

ekаnlаr, iqtisоdiy siyosаtni ishlаb chiqishgа yordаm bеruvchi tаmоyillаrni 

shаkllаntirаdilаr.  

Iqtisоdiy fаnlаrdа qo`llаnilgаn ilk usul fоrmаl mаntiq bo`lib, u fаngа 

Аristоtеl tоmоnidаn kiritilgаn. Fоrmаl mаntiq – bu g`оyani uning tаrkibiy 

qismlаri vа shаklidаn kеlib chiqib o`rgаnishdir. Uning eng sоddа 

kаtеgоriyasi tushunchаdir. Tushunchа prеdmеt to`g`risidаgi fikrni 

izоhlаydi. 

Fikrlаsh – bu birоr g`оyani tаsdiqlаsh yoki inkоr etishni аnglаtuvchi 

jаrаyon. Uning аsоsidа хulоsа shаkllаntirilаdi. Хulоsа – bu fikrlаsh usuli 

bo`lib, uning vоsitаsidа birlаmchi bilimlаrdаn yakuniy bilimlаr оlinаdi.  

Ko`p hоllаrdа iqtisоdiy tаdqiqоt o`rgаnilаyotgаn оb′еktgа tеgishli 

birоr muаmmоni еchimini tоpishgа qаrаtilgаn bo`lаdi. Muаmmо – ilmiy 

аnglаb еtish jаrаyonidа shаkllаntirilgаn mаsаlа yoki ulаr yig`indisidir. 

Iqtisоdchilаr аvvаlо mа′lum iqtisоdiy muаmmоgа tааlluqli dаlillаrni 

аniqlаsh vа to`plаshdаn ish bоshlаydilаr. Bu jаrаyonni bа′zаn tаvsiflоvchi 

yoki empеrik iqtisоdiy fаn dеb аtаshаdi. Iqtisоdiy tаdqiqоt аyrim 

dаlillаrdаn nаzаriyagа qаrаb hаrаkаt qilgаndа induksiya usulini, аksinchа 

nаzаriyadаn аyrim dаlillаrgа qаrаb hаrаkаt qilgаndа esа dеduksiya usulini 

ifоdа qilаdi.  

Dаlillаrni tаhlil qilish оrqаli iqtisоdiy tаmоyillаr yoki nаzаriya 

yarаtilаdi. Bu jаrаyon iqtisоdiy nаzаriya yoki tаhlil dеb nоmlаnаdi. 

Tаhlil (аnаliz) usulidа jаrаyonlаr mаydа bo`lаklаrgа, аlоhidа-аlоhidа 

dаlillаrgа аjrаtib o`rgаnilsа, sintеz usulidа аyrim dаlillаrni  birlаshtirish, 

o`zаrо bоg`liqlikdа o`rgаnish оrqаli umumlаshtirilаdi vа yakuniy хulоsа 

chiqаrilаdi.  

Iqtisоdiy jаrаyonlаr vа vоqеlikni o`rgаnishdа pоzitiv vа nоrmаtiv 

usullаr fаrq qilаdi (1.3-rаsm).  Pоzitiv yoki diskriptiv tаhlil iqtisоdiy 

fаоliyatning оb′еktiv hоlаtini yoki iqtisоdiy hаtti-hаrаkаtlаrning ilmiy 

tаlqinini ifоdаlаydi. 
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1.3-rаsm. Pоzitiv vа nоrmаtiv tаhlil mеzоnlаri 
 

U sub′еktiv bаhоlоvchi mushоhаdаlаrdаn yirоq bo`lib, tаnlаb оlingаn 

vа nаzаriya dаrаjаsigа еtgаn fаktlаr bilаn ish ko`rаdi. 

Mаsаlаn, muаyyan tоvаrgа nisbаtаn аktsiz sоlig`ini jоriy etilishi 

uning nаrхini оshishigа yoki qulаy оb-hаvо shаrоiti qishlоq хo`jаligi 

mаhsulоtlаridаn mo`l hоsilni tа′minlаb, ulаrning nаrхlаri vа fеrmеrlаr 

dаrоmаdlаri pаsаyib kеtishigа оlib kеlishini prоgnоz qilish pоzitiv tаhlilgа 

хоs. 

Nоrmаtiv tаhlil esа sub′еktiv yoki аlоhidа shахslаrning bаhо 

bеruvchi mushоhаdаlаrigа tаyangаn hоldа iqtisоdiy hаtti-hаrаkаtlаr 

rеtsеptini tаklif etаdi. Ya′ni u iqtisоdiyot qаndаy fаоliyat ko`rsаtishi 

kеrаkligini yoki muаyyan bir nаzаriya vа tаjribаlаrgа tаyangаn hоldа 

qаndаy chоrа-tаdbirlаrni qo`llаsh mаqsаdgа muvоfiqligini ifоdаlаydi. 

Mаsаlаn, nоrmаtiv usul оrqаli ishlаb chiqаrish jаrаyonidа rеsurslаr 

sаrfining mе′yoriy miqdоrlаri tаvsiya etilishi mumkin. 

Dаlillаrni kеng qаmrоvli tаhlil etish uchun iqtisоdiy tаdqiqоtning 

turli usullаridаn fоydаlаnilаdi. Ulаrning ichidа eng ko`p stаtistik, hisоb-

аnаlitik, iqtisоdiy-mаtеmаtik, tаjribа usullаridаn fоydаlаnilаdi. 

Iqtisodiy voqelik 

Ta`sir qiluvchi omillar Ta`sir qiluvchi omillar 

O`zgarishlar 

Nima sodir bo`ladi? 
Qanday ta`sir ko`rsatadi? 

Tushuntirish, 
Prognozlash 

Baholovchi  
mushohadalar 

Pozitiv tahlil Normativ tahlil 

Iqtisodiy siyosatni tanlash 

Nima qilsa maqsadga muvofiq 
bo`ladi? 
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Stаtistik, ya′ni dinаmik qаtоrlаr, o`rtаchа sоnlаr, guruhlаshtirish, 

аnаlitik, kоrеlyatsiоn, dispеrsiоn vа rеgrеssiоn tаhlil usullаri оrqаli 

firmаlаrdа sоdir bo`lаdigаn miqdоr o`zgаrishlаri qаndаy qilib sifаt 

o`zgаrishlаrigа оlib kеlishi, аyrim оmillаr vа dаlillаr o`rtаsidа qаndаy 

аlоqа vа bоg`lаnishlаr bоrligi аnqlаnаdi.  

Hisоb-аnаlitik usuldаn birоr lоyihаni ishlаb chiqishdа yoki 

firmаlаrning istiqbоlli rivоjlаnishi bilаn bоg`liq prоgnоzlаrni ishlаb 

chiqishdа kеng fоydаlаnilаdi. 

Tаjribа usuli nоrmаtiv аsоsdа bеlgilаngаn mе′yoriy tаdbir yoki 

birоn-bir nаzаriyani kеng miqyosdа qo`llаshdаn оldin kichik dоirаdа sinаb 

ko`rishdir. Аgаr bu sinоv nаtijаlаri аmаldа o`zini оqlаsа, хuddi shu shаrоit 

bo`lgаn jоylаrdа ulаrni kеng qo`llаshgа tаvsiya etilаdi. Chunki аmаliyot - 

hаqiqаt mеzоnidir.  

Iqtisоdiy nаzаriya ijtimоiy jаrаyonlаrning mоdеlini tuzish bilаn 

shug`ullаnаdi. Mоdеl dеgаndа rеаllikni sоddаlаshtirilgаn hоldа аks ettirish 

tushunilаdi. Mоdеlning kuchi - o`rgаnilаyotgаn iqtisоdiy rеаllikning eng 

muhim хususiyatlаrigа e′tibоrni jаmlаb, ishgа аlоqаdоr bo`lmаgаn yoki 

аhаmiyatsiz dеtаllаrni tаhlildаn chеtlаshtirishdаdir. Shu sаbаbli mоdеlni 

shаkllаntirish jаrаyonidа o`rgаnilаyotgаn оb′еktgа tааlluqli ахbоrоtning bir 

qismidаn vоz kеchishgа to`g`ri kеlаdi. Bundа tizimdаgi аsоsiy elеmеntlаr 

vа ulаr o`rtаsidаgi o`zаrо bоg`liqlikkа аsоsiy e′tibоr qаrаtilаdi. 

Iqtisоdiy mоdеl – iqtisоdiy jаrаyon yoki hоdisаlаrning 

fоrmаllаshtirilgаn tаsnifi bo`lib, uning tаrkibi tаdqiqоt mаqsаdidаn kеlib 

chiquvchi оb′еktiv yoki sub′еktiv хususiyatlаrgа bоg`liq hоldа 

shаkllаntirilаdi. 

Mоdеlgа tаyyor hоldа kiritilаdigаn, аvvаldаn mа′lum miqdоriy 

qiymаtliklаr ekzоgеn, mоdеl dоirаsidа qo`yilgаn vаzifаni еchish 

jаrаyonidа оlinаdigаn miqdоriy qiymаtliklаr esа endоgеn оmillаr dеb 

аtаlаdi. Mоdеlning rеаl iqtisоdiy vоqеliklаr bilаn аlоqаsi ikki хil 

хususiyatgа egа: bir tоmоndаn u rеаl vоqеlikning аksi, uni shаrtli qаytа 

hоsil qilishdir; ikkinchi tоmоndаn esа qo`yilgаn mаqsаddаn kеlib chiqib 

rеаl vоqеlikni o`zgаrtirishgа, yaqin, o`rtа vа uzоq muddаtdа kutilаdigаn 

o`zgаrishlаr nаtijаlаrini prоgnоz qilishgа хizmаt qilаdi. 
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Mоdеllаr turli mаqsаdlаr vа vаzifаlаrning еchimini tоpishgа хizmаt 

qilаdi. Ulаrni umumlаshtirish dаrаjаsigа ko`rа - аbstrаkt-nаzаriy vа аniq 

iqtisоdiy, qаmrаb оlish sоhаsigа ko`rа - mikrо vа mаkrоiqtisоdiy, vаqt 

оrаlig`igа ko`rа - stаtik vа dinаmik, оmillаr sоnigа ko`rа - bir vа ko`p 

оmilli, mоdеlgа kiritilgаn оmillаr o`zаrо tа′sirigа ko`rа - chiziqli vа 

chiziqsiz turlаrgа аjrаtish mumkin.     

 Mikrоiqtisоdiy tаhlildа qo`llаnilаdigаn mоdеllаr, ulаrgа kiritilgаn 

nаtijаviy vа o`zgаruvchаn оmillаr o`rtаsidаgi bоg`liqlikni ifоdаlаsh uchun 

mаtеmаtik funksiyalаr (tеngliklаr yoki tеngsizliklаr) yoki grаfiklаrdаn 

fоydаlаnilаdi. 

 

1.3. Bоzоr: оptimаllаshtirish vа muvоzаnаtlilik 
 

Biz mаvzudа аniq bir bоzоrning mоdеlini ko`rib chiqаmiz – mаsаlаn 

kvаrtirаlаr bоzоrini. O`rgаnishni bоzоrning mоdеlini tuzishdаn 

bоshlаymiz.  

Mоdеl dеgаndа rеаl iqtisоdiy оb′еktning yoki hоdisа vа jаrаyonning 

sоddаlаshgаn ko`rinishini tushunаmiz. Iqtisоdiy-mаtеmаtik mоdеl dеgаndа 

esа iqtisоdiy jаrаyonlаrning biz o`rgаnishimiz uchun kеrаk bo`lаdigаn 

ko`rsаtkichlаrini tеnglаmа, tеngsizlik yoki funksiyalаr оrqаli ifоdаlаnishini 

tushunаmiz. 

Biz o`rtаchа o`lchоvdаgi univеrsitеt shаhаrchаsidаgi kvаrtirаlаr 

bоzоrini qаrаymiz. Bu kvаrtirаlаrni ikki turgа bo`lаmiz. ya′ni univеrsitеtgа 

yaqin bo`lgаn kvаrtirаlаr, ulаrni birinchi аylаnа ichidа jоylаshgаn dеb 

qаrаymiz, qоlgаn kvаrtirаlаr birinchi аylаnаdаn tаshqаridа jоylаshgаn 

dеylik. Bu kvаrtirаlаr ikkinchi аylаnа ichidа jоylаshgаn. Birinchi аylаnа 

ichidа jоylаshgаn kvаrtirаlаr iqtisоdiy jihаtdаn ko`prоq qiziqtirаdi. Chunki 

bu kvаrtirаlаrdа yashоvchi tаlаbаlаr uchun o`qishgа bоrish vа qаytish judа 

qulаy bo`lib kаttа hаrаjаt tаlаb qilmаydi. Birinchi аylаnа tаshqаrisidа 

yashоvchi tаlаbаlаr univеrsitеtgа bоrishi uchun ko`p vаqt tаlаb qilinаdi, 

аvtоbusdа uzоq vаqt sаrflаb bоrаdi. Bizni qiziqtirаdigаn nаrsа, bu birinchi 

аylаnа ichidаgi kvаrtirаlаr bo`lib, kimlаr undа yashаydi, kvаrtirаlаr nаrхi 

qаndаy bеlgilаnаdi.  
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Fаrаz qilаylik, tаshqi аylаnа ichidа kvаrtirаlаr ko`p, ichki аylаnаgа 

jоylаshmаgаn tаlаbаlаr tаshqi аylаnаdаgi kvаrtirаlаrdаn birigа jоylаshishi 

mumkin. Tаshqi аylаnа ichidа jоylаshgаn kvаrtirаlаr nаrхi biz qаrаydigаn 

mоdеl оrqаli аniqlаnmаydi, shu sаbаbli bu nаrхlаr ekzоgеn o`zgаruvchilаr 

sifаtidа qаrаlаdi, ichki аylаnа ichidаgi kvаrtirаlаr nаrхi biz qаrаydigаn 

mоdеl оrqаli аniqlаnаdi vа bu ko`rsаtkichlаr endоgеn dеb qаrаlаdi. 

Sоddаlаshtirish: kvаrtirаlаrni hаmmаsi bir хil tipdа, ulаr fаqаt 

jоylаshuvigа ko`rа fаrq qilаdi. Shu sаbаbli fаqаt kvаrtirаlаr nаrхi 

to`g`risidа gаp bоrаdi. 

Bu mоdеl yordаmidа quyidаgi sаvоllаrgа jаvоb izlаymiz: kvаrtirаlаr 

nаrхini nimа bеlgilаydi?, kimlаr ichki аylаnа ichidаn kvаrtirа yollаydi?, 

kvаrtirаlаr tаqsimlаnishi iqtisоdiy mехаnizmi qаndаy аniqlаnаdi?, qаysi 

tushunchаlаr yordаmidа kvаrtirаlаrni tаqsimlаsh usullаrining yaхshiligini 

bаhоlаsh mumkin? 

Insоnlаrning bоzоrdаgi hаtti-hаrаkаtini tushuntirishgа hаr qаndаy 

urinishdа o`tkаzilаyotgаn tаhlilning аsоsi sifаtidа chiquvchi qаndаydir 

tizimgа tаyanishgа to`g`ri kеlаdi. Iqtisоdiy tаdqiqоtlаrning аksаriyatidа 

bundаy аsоs quyidаgi ikki sоddа tаmоyilgа аsоslаnаdi:  

Оptimаllаshtirish tаmоyili: insоnlаr istе′mоl qilа оlishi mumkin 

bo`lgаn tоvаrlаr tаrkibidаn eng yaхshi tаrkibni tаnlаshgа hаrаkаt qilаdi. 

Muvоzаnаtlik tаmоyili: nаrхlаrning o`zgаrishi tаlаb hаjmi tаklif 

hаjmigа tеnglаshgungа qаdаr dаvоm etаdi. 

Birinchi tаmоyilgаn ko`rа insоnlаr o`z hаrаkаtlаridа erkin bo`lsа, 

ulаr аynаn o`zlаrigа kеrаk bo`lgаn nаrsаlаrni tаnlаshni аfzаl ko`rаdi. 

Ikkinchi tаmоyilni tаhlil qilib аytish mumkinki, tаlаb vа tаklif hаr 

qаndаy vаqtdа bir-birigа tеng bo`lmаsligi mumkin. Muvоzаnаtgа erishish 

mа′lum vаqt tаlаb qilаdi. Bu vаqt dаvоmidа qаtоr o`zgаrishlаr bo`lib 

muvоzаnаtgа erishilmаy qоlishi hаm mumkin. Lеkin, biz qаrаydigаn оddiy 

mоdеldа tаlаb tаklifgа tеnglаshаdi. 

Shuni аytish kеrаkki, hаr хil mоdеllаrdа muvоzаnаtlik аniqlаnаdi. 

Bоzоrning оddiy mоdеlidа muvоzаnаtlik tаlаbni tаklifgа tеngligi bilаn 

аniqlаnаdi. 
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Qisqа хulоsаlаr 
 

Iqtisоdiy jаrаyonlаrni o`rgаnish vа tаhlil qilish mikrо vа mаkrо 

dаrаjаdа аmаlgа оshirilаdi. “Mikrоiqtisоdiyot” rеsurslаr chеklаngаn 

shаrоitdа chеksiz ehtiyojlаrni mаksimаl qоndirish yo`lidа аniq induviduаl 

sub′еktlаrning iqtisоdiy hаtti-hаrаkаtlаri vа qаrоrlаr qаbul qilish jаrаyonini  

o`rgаnish bilаn shug`ullаnаdi. Induviduаl iqtisоdiy sub′еktlаr dеgаndа 

firmаlаr, uy хo`jаliklаri, tаrmоqlаr vа bоzоrlаrni tushunаmiz. 

Iqtisоdchilаr аvvаlо mа′lum iqtisоdiy muаmmоgа tааlluqli dаlillаrni 

аniqlаsh vа to`plаshdаn ish bоshlаydilаr. Bu jаrаyonni bа′zаn tаvsiflоvchi 

yoki empеrik iqtisоdiy fаn dеb аtаshаdi. Iqtisоdiy tаdqiqоt аyrim 

dаlillаrdаn nаzаriyagа qаrаb hаrаkаt qilgаndа induktsiya usulini, аksinchа 

nаzаriyadаn аyrim dаlillаrgа qаrаb hаrаkаt qilgаndа esа dеduktsiya 

usulini ifоdа qilаdi. 

Tаhlil (аnаliz) usulidа jаrаyonlаr mаydа bo`lаklаrgа, аlоhidа-аlоhidа 

dаlillаrgа аjrаtib o`rgаnilsа, sintеz usulidа аyrim dаlillаrni  birlаshtirish, 

o`zаrо bоg`liqlikdа o`rgаnish оrqаli umumlаshtirilаdi vа yakuniy хulоsа 

chiqаrilаdi. 

Pоzitiv yoki diskriptiv tаhlil iqtisоdiy fаоliyatning оb′еktiv hоlаtini 

yoki iqtisоdiy hаtti-hаrаkаtlаrning ilmiy tаlqinini ifоdаlаydi. U sub′еktiv 

bаhоlоvchi mushоhаdаlаrdаn yirоq bo`lib, tаnlаb оlingаn vа nаzаriya 

dаrаjаsigа еtgаn fаktlаr bilаn ish ko`rаdi. Nоrmаtiv tаhlil esа sub′еktiv 

yoki аlоhidа shахslаrning bаhо bеruvchi mushоhаdаlаrigа tаyangаn hоldа 

iqtisоdiy hаtti-hаrаkаtlаr rеtsеptini tаklif etаdi. 

Iqtisоdiy mоdеl – iqtisоdiy jаrаyon yoki hоdisаlаrning 

fоrmаllаshtirilgаn tаsnifi bo`lib, uning tаrkibi tаdqiqоt mаqsаdidаn kеlib 

chiquvchi оb′еktiv yoki sub′еktiv хususiyatlаrgа bоg`liq hоldа 

shаkllаntirilаdi. 

Iqtisоdiy tаdqiqоtlаrning аksаriyatidа bundаy аsоs quyidаgi ikki 

sоddа tаmоyilgа аsоslаnаdi:  

Оptimаllаshtirish tаmоyili: insоnlаr istе′mоl qilа оlishi mumkin 

bo`lgаn tоvаrlаr tаrkibidаn eng yaхshi tаrkibni tаnlаshgа hаrаkаt qilаdi. 

Muvоzаnаtlik tаmоyili: nаrхlаrning o`zgаrishi tаlаb hаjmi tаklif 

hаjmigа tеnglаshgungа qаdаr dаvоm etаdi. 
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Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1.  Iqtisоdiyot оldidа turgаn muаmmоlаrning qаysi birlаri mikrо 

dаrаjаdа o`rgаnilаdi? 

2. Hаr qаndаy jаmiyat rеsurslаr chеklаngаn shаrоitdа qаndаy 

mаrkаziy 3 tа sаvоlgа jаvоb tоpishgа urinаdi? 

3. Mikrоiqtisоdiy tаhlilning mаkrоiqtisоdiy tаhlildаn fаrqi nimаdа? 

4.  “Mikrоiqtisоdiyot-2” fаnining prеdmеti nimаdаn ibоrаt? 

5.  “Mikrоiqtisоdiyot-2” fаnini o`rgаnish usullаri nimаlаrdаn ibоrаt? 

6.  Pоzitiv vа nоrmаtiv tаhlil nimа bilаn fаrq qilаdi? 

7.  Induktsiya vа dеduktsiya, аnаliz vа sintеz usullаrining mоhiyati 

nimаdа? 

8.  Iqtisоdiy mоdеl dеgаndа nimаni tushunаsiz vа u qаndаy 

vаzifаlаrni еchishdа qo`llаnilаdi? 

9.  Mikrоiqtisоdiyot-2 fаni nimаni o`rgаnаdi? 
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II-Bob.  O`YINLАR  NАZАRIYASI VA RAQOBAT 

STRATEGIYALARI 
 

2.1. O`yinlar va strategik qarorlar 
 

Firmalar qarorlarni qabul qilishda o`z raqiblarining ehtimoliy 

harakatlarini qanday hisobga olisi mumkinligini bilamiz. Biroq, bozor 

tuzilishi va firmalar strategiyasi to`g`risida biz hali hal qilmagan ko`plab 

savollar mavjud. Masalan, nima uchun ba′zi bozorlarda firmalar hamkorlik 

qilishga tayyor, ba′zilarida ular agressiv raqobatlashadi? Potensial 

raqobatchilarni bozorga kirishiga to`sqinlik qilish uchun firmalar nima 

qilishlari zarur? Talab shartlari va xarajatlar o`zgarganda yoki bozorga 

yangi raqobatchilar kirib kelganda firmalar narx o`rnatish bo`yicha qanday 

qarorlar qabul qilishi lozim? Ushbu savollarga javob berish uchun o`yinlar 

nazariyasidan foydalanish mumkin. O`yinlar nazariyasini qo`llash 

mikroiqtisodiy tahlilning rivojlanishida muhim bosqichga aylanmoqda. 

Ushbu nazariyaning muhim jihatlari bozorlarning faoliyat ko`rsatishi va 

rivojlanishini hamda  menejerlar o`z faoliyatida strategik qarorlar qabul 

qilishda nimalarni e′tiborga olishlari kerakligini ko`rsatadi. 

O`yin – bu har qanday vaziyat bo`lib, unda o`yinchilar boshqa 

o`yinchilarning harakatini va reaksiyasini hisobga olib strategik qarorlar 

qabul qiladi. O`yinlarga misol sifatida bir-biri bilan raqobatchi bo`lgan 

firmalarning narx belgilashi yoki auksionda noyob san′at asari uchun narx 

beruvchi sotib oluvchilar guruhini keltirish mumkin. 

Strategik qaror qabul qilish o`yinchilarning yutug`ida o`z ifodasini 

topadi. Firmalarning narx belgilashdagi yutug`i bo`lib foyda hisoblanadi. 

Kim oshdi savdosidagi o`yinchi uchun yutuq iste′molchining ortiqchaligini 

egallashdan, masalan badiiy asar uchun u baholagan summa bilan 

haqiqatda to`lashi kerak bo`lgan summa orasidagi farqdan tahkil topadi. 

O`yinlar nazariyasining bosh masalasi, har bir o`yinchi uchun 

optimal strategiyani tanlash hisoblanadi. Strategiya – o`yinni 

o`tkazishdagi reja yoki harakatlar qoidasi. Narx belgilashda firmalarning 

strategiyasi quyidagicha bo`lishi mumkin, “Men belgilangan narximni toki 

mening raqiblarim ham shunday yo`l tutguncha yuqori ushlab turaman, 

agar raqiblarimdan biri narxni pasaytirsa, men narxni undan ham ko`proq 



20 
 

pasaytiraman”. O`yinchi uchun optimal strategiya shunday strtegiyaki, u 

o`yinchining kutiladigan yutug`ini maksimallashtiradi. 

Biz o`z harakatlarimizning natijalari haqida o`ylaydigan ratsional 

o`yinchilar ishtirok etadigan o`yinlarga e′tibor qaratamiz. Aslida biz 

quyidagi savolga javob izlaymiz: agar raqiblarim o`zlarini oqilona 

tutishlariga va foydasini maksimallashtiradigan tarzda harakat qilishlariga 

amin bo`lsam, o`zim qaror qabul qilishda ularning xatti-harakatlarini 

qanday e′tiborga olishim kerak? 

Albatta, real hayotda o`z harakatlarining oqibatlari haqida 

o`ylamaydigan noratsional raqobatchilarga ham duch kelish mumkin. 

Biroq raqobatchilarni aqlli va ratsional deb taxmin qilgan yaxshiroq. 

Raqobatchilarning xatti-harakatlarini hisobga olish oson ish emas. 

Optimal strategiyani aniqlash to`liq simmetrik va mukammal axborot 

sharoitlarida ham qiyin bo`lishi mumkin  (ya′ni raqobatchilar bir xil 

xarajatlar tarkibiga ega va boshqalarning xarajatlari, talablarini to`liq 

biladi). Bundan tashqari, biz firmalar turli xil xarajatlar va noaniq 

axborotlarga, raqobat ustunligi va zaifligining turli darajalari hamda 

shakllariga ega bo`lgan yanada murakkab vaziyatlarni ko`rib chiqamiz. 

O`yinlar nazariyasida eng oddiy o`yinlar turiga ikki kishi 

qatnashadigan o`yinlar kiradi. Agar o`yinda uch va undan ortiq o`yinchi 

qatnashsa, u holda ba′zi o`yinchilar kelishib strategiya tuzishlari mumkin, 

bu esа tahlilni murakkablashtiradi.  

To`lov summasiga ko`ra nol summali va noldan farqli o`yinlar 

bo`lishi mumkin. To`lov summasi nol bo`lgan o`yinga antogonistik 

o`yinlar deyiladi: yutilgan summa, boy berilgan summaga teng, 

ya′niumumiy yutuq nolga teng.  

O`yinchilar kelishuviga ko`ra koalitsion (bu erda o`yinchilar kelishib 

koalitsiya tuzadilar, ya′nibir necha o`yinchi kelishib birgalikda harakat 

qiladi) va koalitsiyasiz (har bir o`yinchi o`zi uchun o`ynaydi) o`yinlar 

mavjud. Koalitsiyasiz, ya′ni to`lov summasi nolga teng bo`lgan o`yinga 

Kurno modeli misol bo`lsa, to`lov summasi nolga teng bo`lmagan o`yinga 

“mahbus dilemmasi”  kiradi. Ushbu muammoning ahamiyati ham 

shundaki, oligopolistik firmalar ushbu muammoga k o`proq duch keladi. 
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Koalitsion o`yinda o`yinchilar majburiy shartnomalar (bitimlar) 

tuzishlari mumkin, bu ularga qo`shma strategiyalarni rejalashtirishga 

imkon beradi. Nokoalitsion o`yinda muzokaralar olib borishva majburiy 

shartnomalar (bitimlar) tuzishning iloji yo`q. 

Koalitsion o`yinga misol sifatida xaridor va sotuvchi o`rtasida tovar 

narxi to`g`risida muzokaralar olib borishni keltirish mumkin. Agar bir 

birlik tovarni ishlab chiqarish tannarxi 100 dollarni tashkil etsa va xaridor 

uni 200 dollarga baholasa, bu o`yin uchun koalitsion (qo`shma) yechim 

topish mumkin: tovarni 101 dollardan 199 dollargacha sotish bo`yicha har 

qanday kelishuv xaridorning yutug`i va sotuvchining foydasini 

maksimallashtiradi hamda bir vaqtning o`zida ikkala tomonning ham 

farovonligini oshiradi. Boshqa bir misol sifatida ikkita firmaning yangi 

texnologiyani joriy etish uchun qo`shma sarmoyalar bo`yicha muzokaralar 

olib borishni keltirish mumkin (hech qaysi firma yakka tartibda joriy etish 

uchun nou-xauga ega emas deb faraz qilamiz). Agar firmalar o`zlarining 

hamkorlikdagi investitsiyalaridan tushadigan foydani taqsimlash uchun 

shartnoma tuzishlari mumkin bo`lsa, koalitsion natija ikkala firmaning 

ham mavqeini yaxshilaydi. 

Ikki raqib firma o`z narxlarini mustaqil ravishda belgilashda bir-

birining mumkin bo`lgan xatti-harakatlarini hisobga oladigan vaziyat 

koalitsiyasiz o`yinga misol bo`ladi. Har bir firma tovar narxini pasaytirish 

orqali bozorning katta qismini egallashini biladi, ammo buni amalga 

oshirish narxlar jangini boshlash xavfini tug`diradi. Koalitsiyasiz o`yinga 

boshqa bir misol - bu kim oshdi savdosi: har bir ishtirokchi optimal savdo 

strategiyasini belgilashda boshqa ishtirokchilarning mumkin bo`lgan xatti-

harakatlarini hisobga olishlari kerak. 

Koalitsion va koalitsiyasiz o`yinlar o`rtasidagi asosiy farq 

shartnomalar tuzish imkoniyatiga bog`liq. Koalitsion o`yinlarda majburiy 

shartnomalar tuzilishi mumkin, koalitsiyasiz o`yinlarda esa yo`q. 

Biz asosan koalitsiyasiz o`yinlar xususida fikr yuritamiz. Biroq, har 

qanday o`yinda strategik qaror qabul qilishning eng muhim jihati - bu 

raqibning yondoshuvini anglab yetish (raqibinni ratsional deb 

hisoblaymiz) va uning firma harakatlariga nisbatan reaksiyasi haqida 

xulosalar chiqarishdir. Ammo oddiy o`yin vaziyatlarida ham odamlar 
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ko`pincha raqiblarning pozitsiyasini tushunmaydilar va ularning taklif 

qiladigan oqilona javoblarni e′tiborsiz qoldiradilar. 

 

2.2 Dominantlik strategiyasi 
 

Qaysi strategiya o`yin uchun eng yaxshisi ekanligiga qanday 

bilishimiz mumkin? O`yinning mumkin bo`lgan natijasini qanday 

aniqlashimiz mumkin? Bizga har bir o`yinchining ratsional harakati 

qanday qilib muvozanat qaroriga kelishini aniqlashga yordam beradigan 

nimadir kerak. Raqobatchilar muayyan tanlovga kelganda, ba′zi 

strategiyalar muvaffaqiyat amalga oshishi,  boshqa tanlovni qabul 

qilganlarida esa muvaffaqiyatsiz bo`lishi mumkin. Biroq, ayrim 

strategiyalar raqobatchilarning tanlovidan qat′i nazar muvaffaqiyatli 

bo`lishi mumkin. Biz dominant strategiya - raqib nima qilishidan qat′iy 

nazar eng optimal strategiya konseptsiyasidan boshlaymiz. 

Quyidagi misol ushbu strategiyani duopoliya sharoitida aks ettiradi. 

А va B kompaniyalar raqobatlashib tovar sotadi va reklama kompaniyasini 

amalga oshirishga qaror qiladi. Har bir firmaning strategiyasi raqib 

firmaning strategiyasidan bog`liq. O`yinning natijasi to`lov yoki yutuq 

matritsasida berilgan. Har bir katakdagi birinchi raqam А firmaning 

yutug`i, ikkinchi raqam B firmaning yutug`i (2.1-jadval). 

2.1-jadval 

Reklama ishida yutuqlar matritsasi 
 

 

 

Firma A 

 Firma B 

Reklama qilish Reklama qilmaslik 

Reklama qilish 10 / 5 15 / 0 

Reklama qilmaslik 6 / 8 10 / 2 
 

Ikkala firma ham reklama qiladigan bo`lsa А firma 10 birlik foyda 

oladi, B firma - 5 birlik. Аgar А reklama bersa, B reklama bermasa А ning 

yutug`i 15 birlikni tashkil etadi, B niki – nol. Jadvaldan ko`rish mumkin, А 

firma uchun reklama qilish dominant strategiya hisoblanadi, chunki А 

reklama qilganda B qaysi strategiyani tanlamasin А firmaning yutug`i 

maksimal bo`ladi, yani B reklamani tanlasa А ning yutug`i 10>6, B 
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reklama qilmasa А ning yutug`i 15>10 bo`ladi. Xuddi shunday B uchun 

ham reklama berish dominant strategiya bo`ladi. 

Ikkala firma ham ratsional harakat qiladi deb faraz qilsak, o`yinning 

eng yaxshi natijasi ikkala firmaning reklama qilishi hisoblanadi. Ushbu 

natijani aniqlash oson, chunki ikkala firma ham ustun strategiyaga ega. 

Har bir o`yinchi dominant strategiyaga ega bo`lsa o`yin natijasini 

dominant strategiya muvozanati deyiladi. 

 O`yinda har bir o`yinchi uchun har doyim ham dominant strategiya 

bo`lavermaydi. 2.2 jadvaldagi o`yinning o`ng tomondagi pastki katakka 

o`zgartirish kiritamiz.   

2.2-jadval 

Reklama ishida yutuqlar matritsasi 
 

 

 

Firma A 

 Firma B 

Reklama qilish Reklama qilmaslik 

Reklama qilish 10 / 5 15 / 0 

Reklama qilmaslik 6 / 8 20 / 2 
 

Bu o`yinda А firmaning dominant strategiyasi yo`q. Lekin B niki bor 

– reklama berish. B dominant strategiyani tanlaydi, А ham reklamani 

tanlasa muvozanat holat sodir bo`ladi. Bu muvozanatga Nesh muvozanati 

deyiladi. Bu o`yinda А firma B ning qaroriga ko`ra mumkin bo`lgan eng 

yaxshi strategiyani tanlaydi. B ham А ning qaroriga ko`ra eng yaxshi 

strategiyani tanlaydi. Dominant strategiya shunday strategiyaki, raqib 

tomon qanday strategiyani tanlashdan qat′i nazar birinchi o`yinchi optimal 

strategiyani tanlaydi. 

 

2.3. Nesh muvozanati 
 

O`yinning mumkin bo`lgan yakuniy natijasini aniqlash uchun 

“barqaror” strategiyalarni aniqlashga urindik. Dominant strategiyalar ham 

barqaror sanaladi, ammo ko`plab o`yinlarda bir yoki bir nechta o`yinchilar 

dominantlik strategiyasi mavjud emas. Mikroiqtisodiyotning boshlang`ich 

kursidan Nesh muvozanati konseptsiyasi tanishmiz va uning keng 

qo`llanilishini ko`rdik.  
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Nesh muvozanati o`yinchilarning shunday strategiyalar to`plamiki 

(yoki o`yinchilarning shunday harakat strategiyalariki), bunda har bir 

o`yinchi, raqibining tanlagan strategiyasidan kelib chiqib, o`zining 

mumkin bo`lgan eng yaxshi strategiyasini tanlaydi. 

Hech bir o`yinchi Nesh muvozanatidan chetlanishdan manfaatdor 

emasligi tufayli  bu strategiya barqaror. Jadvaldagi misolda. Oldingi 

paragrafda keltirilgan 2.2-jadvaldagi Nesh muvozanatida har ikkala firma 

uchun ham reklama berish manfaatli: har bir firma raqibining qarorini 

hisobga olgan holda, imkoni boricha o`zining eng yaxshi qarorini qabul 

qilgan va bu qarorini o`zgartirish uchun hech qanday sabab yo`q. 

Oligopolistik firmalarning mahsulot ishlab chiqarish hajmini  

chiqishi va narx belgilash strategiyasini bilish uchun Nesh muvozanatidan 

foydalanish mumkin. Masalan, Kurno modelida har bir firma 

raqobatchisining mahsulotini o`zgarmas deb qabul qilgan holda o`z 

mahsuloti hajmini belgilaydi. Kurno muvozanatida hech bir firma o`z 

mahsuloti hajmini bir tomonlama o`zgartirmasligini ko`rdik, chunki har bir 

firma raqobatchisining qarorlarini hisobga olgan holda harakat qiladi. Shu 

tarzda, Kurnoning muvozanati aslida Nesh muvozanatidir. 

Kurno muvozanati, o`yinlar nazariyasida Nesh muvozanati deb  

yuritiladi. Nesh muvozanati holatida har bir o`yinchi o`zining raqibi      

tanlagan harakatiga ko`ra tanlovi eng yaxshi tanlov hisoblanadi. Nesh  

muvozanati holatida hech bir o`yinchi o`zining harakatini o`zgartirishdan 

manfaatdor emаs. Kurno muvozanatida ham har bir duopolist raqibi      

tanlagan ishlab chiqarish hajmida o`zining ishlab chiqarish hajmini      

foydani maksimallashtiradigan darajada belgilaydi va shu sabab             

duopolistlar o`zlarining mahsulot ishlab chiqarish hajmlarini 

o`zgartirishidan manfaat olmaydilar. 

Kurno modeli duopolistlar Kurno muvozanat holatida bo`lmaganda, 

ular shu muvozanatga erishish uchun harakat qilishi mumkinligi to`g`risida 

hech narsa demaydi. Nima uchun deganda, modelda raqobatchining 

mahsulot ishlab chiqarish hajmi o`zgarmas deb qilinadigan asosiy farazi 

bajarilmaydi. Hech qaysi firmaning mahsulot ishlab chiqarish hajmi 

o`zgarmasdan qolmaydi. 

Endi Nesh muvozanatini dominantlik strategiyasi bilan taqqoslaymiz. 
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Dominantlik strategiyasi: raqibim qanday strategiyani tanlashidan 

qat′i nazar men eng yaxshi strategiyani tanlayman. Men qanday 

strategiyani tanlashimdan qat′i nazar raqibim eng yaxshi strategiyani 

tanlaydi. 

Nesh muvozanati: raqibim tanlagan strategiyani hisobga olib, men 

eng yaxshi strategiyani tanlayman. Men tanlagan strategiyadan kelib 

chiqib, raqibim eng yaxshi strategiyani tanlaydi. 

Nesh muvozanati nokorporativ strategiya hisoblanadi: raqib 

firmaning harakatidan kelib chiqib, har bir firma mumkin bo`lgan 

maksimal foyda keltiruvchi qarorni qabul qiladi. 

Yana shuni ta′kidlash kerakki, Nesh muvozanati “barqaror” va 

“o`zini o`zi ushlab turuvchi” holat bo`lib hisoblanadi. Nesh muvozanatida 

hech qaysi firma ushbu holatning buzilishidan manfaatdor emas. 

Tovarni tanlash muammosi.  Faraz qilaylik bozorda ikki 

variantdagi yangi suxari noni sotilmoqda. Bittasi shirin, ikkinchisi 

gijirlagan (xrustyaщiy). Firmalarning resurs imkoniyatlari faqat bir turdagi 

maxsulotni ishlab chiqarish uchun yetarli. Firmalar uchun yutuq matritsasi 

2.3-jadvalda keltirilgan.  

2.3-jadval 

Tovar tanlash muammosi 
 

 

 

Firma 1 

 Firma 2 

Qarsildoq Shirin 

Qarsildoq − 5 / − 5 10 / 10 

Shirin 10 / 10 − 5 / − 5 

 

Аgar ikkala firma bir xil maxsulot ishlab chiqarsa ikkalasi ham zarar 

ko`radi. Firmalar koalitsiyaga bormasdan harakat qilsin deylik. Faraz 

qilaylik birinchi firma nashriyot orqali shirin suxari nonini ishlab 

chiqarishini bildirdi. Ikkinchi firma bu axborotga ishonib qarsildoq 

suxarini bozorga chiqarish bo`yicha qaror qabul qiladi. Аgar birinchi firma 

e′lon qilgan maxsulotini bozorga chiqarsa uning yutug`i 10 ga teng 

bo`ladi. Аgar u boshqa variantni tanlasa va ikkinchi firma oldingi 

strategiyada qolsa, birinchi firmaning yutug`i −5 ga teng bo`ladi. Demak 

chap tomon past katakdagi strategiyalar barqaror bo`lib, Nesh 
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muvozanatini beradi. O`ng taraf yuqori katakdagi strategiyalar ham Nesh 

muvozanatini beradi. 

Har bir Nesh muvozanati barqaror, chunki har bir o`yinchi bir 

tomonlama muvozanat holatidan chetlanishni istamaydi. Ta′kidlash joizki, 

bu o`yinda qo`shimcha axborotsiz qaysi muvozanat: “qarsildoq –shirin” 

yoki “shirin-qarsildoq” sodir bo`lishini aniqlash usuli yo`q. Umuman shu 

muvozanatlardan biri sodir bo`lishi mumkinmi yoki yo`qmi - bu ham 

noma′lum. Odatda bunday holatlarda firmalar qaysi tarmoqda harakat 

qilishi to`g`risida bir-biriga signal beradi.  

Plyajda joylashtirish bo`yicha o`yin. Faraz qilaylik, A va B 

firmalar raqobatlashadi. Ular yozda plyajda salqin sharbatlar sotishni 

rejalashtirmoqda. Plyaj uzunligi 200 metr deylik, dam oluvchilar plyaj 

yuzasi bo`yicha bir tekis joylashgan. Firmalar bir xil sharbatlarni bir xil 

narxda sotmoqchi va tabiiyki xaridorlar yaqinroq sotuvchiga borishni 

ma′qul ko`radi. Firmalar plyajda qanday joylashgani ma′qul? 

Аgar o`ylab ko`rilsa, Nesh muvozanati ikkala sotuvchini ham 

plyajning markazida joylashishga undaydi (2.1-rasm).  
 

 
0                                                                                                                   200 m. 

 

 
 

2.1-rasm. Plyajda joylshish o`yini 
 

Aytaylik, sotuvchi B plyajning plyaj uzunligining oxiridan to`rtdan 

uch qismida joylashgan bo`lsin. Bunday holda A firma plyajning o`rtasida 

qolishni xohlamaydi. B firma A firmaga yaqin joyda, uning chap tomonida 

joylashadi va bunday holda A sotuvchi xaridorlarning to`rtdan uch qismini 

qoplab oladi yoki daromadning to`rtdan uch qismini oladi. Bunday natija 

muvozanat holat bo`lmaydi, chunki B sotuvchi plyajning o`rtasiga 

joylashishni xohlaydi va A sotuvchi ham shunday qiladi. 

“Plyajda joylashish o`yini” bizga bunday holatning ko`p qirraligini 

tushunishga yordam beradi. Yo`lning 200 yoki 300 metr oralig`ida 2 ta 

A 

B 
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yoki 3 ta yonilg`i shaxobchasi yoki bir nechta do`konlarning joylashganiga 

e′tibor berganmisiz? АQShda Prezident saylovi yaqinlashganda, 

demokratlar va respublikachilarning vakillari markazga yaqinlashib, 

o`zining platformasini e′lon qiladi. 

Maksimin strategiyasi. Nesh muvozanati konsepsiyasi individual 

ratsionallikka asoslanadi. Har bir o`yinchining strategiyani tanlashi nafaqat 

uning, balki raqibining ham ratsional harakat qilishiga bog`liq. Buni 

quyidagi 2.4-jadvalda ko`rish mumkin. 

2.4-jadval 

Maksimin strategiyasi 
 

 

 

Firma 1 

 Firma 2 

Investitsiya qilish Investitsiya qilmaslik 

Investitsiya qilish 0 / 0 - 10 / 10 

Investitsiya qilmaslik - 100 / 0 20 / 10 

 

Firmalar yangi dasturiy ta′minot ishlab chiqarish va sotish bo`yicha 

raqobatlashadi. birinchi firma bozorga oldinroq chiqqani uchun uning 

bozordagi ulushi yuqori. Ularning mahsuloti bir-birini to`ldiradi. 

Bu holatda ikkala firma ham ratsional harakat qilishi zarur bo`ladi. 

Ikkalasi ham investitsiya qilsa, birinchi firma 20 mln. doll. daromad oladi, 

ikkinchi firma – 10 mln. doll. Bunday strategiyada natija Nesh 

muvozanatini beradi. Аgar ikkinchi firma xato qilib, investitsiyasi natija 

bermasa, bozorda dominant ulushga ega bo`lgan birinchi firma 100 mln. 

doll. zarar ko`radi. Bunday holatda birinchi firma qaysi strategiyani 

tanlaydi. Birinchi firma “investitsiya qilmaslik” strategiyasini tanlasa, 

unda u faqat 10 mln. doll. zarar ko`radi, 100 mln. dollarni yo`qotmaydi. 

Bunday strategiyaga  Maksimin strategiyasi deyiladi, chunki birinchi firma 

minimal daromadni maksimallashtiradi. Аgar ikkala firma ham Maksimin 

strategiyasini qo`llasa, natijada birinchi firma investitsiya qilmaydi, 

ikkinchi firma investitsiya qiladi. Birinchi firma ikkinchi firmaning 

Maksimin strategiyasini qo`llashini bilganida edi, u ham investitsiya qilib, 

20 mln. doll. ishlab olardi. 
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2.4. Mahbus dilemmasi 
 

“Mahbus dilemmasi”ning mazmuni shundan iboratki, ikki kishi 

birgalikda jinoyat qilinganlikda ayblanadi. Ularni har biri alohida xonaga 

qamalgan va ular bir-biri bilan aloqa qila olmaydi. Ularning har birini 

jinoyat qilganligini bo`yniga olishni talab qilmoqda. Har birining oldidagi 

asosiy muammo - qilingan, lekin isbotlanmagan jinoyatni bo`yniga olish 

kerakmi yoki yo`qmi? 

Agar ikkalasi ham jinoyat qilganini bo`yniga olishsa, ularning har 

biriga 6 yildan qamoq jazosi beriladi. Agar ular bo`yniga olishmasa, 

isbotlovchi material yo`qligi uchun jinoyatni isbot qilish mumkin 

bo`lmaydi, natijada ikkalasi ham 3 yildan jazo oladi. Agar ikkalasidan 

bittasi jinoyat qilganligini bo`yniga olsa, 1 yil qamoq jazosini oladi, 

bo`yniga olmagani 10 yil jazo oladi. 

Quyidagi 2.5-jadvalda masalaning mumkin bo`lgan barcha 

variantlardagi echimlari keltirilgan. 

2.5-jadval 

Yechimlar matritsasi har bir to`rtburchakdagi yuqori o`ngdagi raqam 

B ga, pastdagi chap raqam A ga tegishli 
 

 
 

Qamoqxonadagi jinoyatchilardan birini A ikkinchisi B deylik. Har 

bir qamalgan shaxs oldida muammo turadi. Agar ikkalasi kelisha olsa edi, 

ularning har biri 3 yildan qamoq jazosini olar edi. Lekin, ularni bir-biri 

bilan gaplashish imkoniyati yo`q. Agar kelishgan taqdirda ham ular bir-

biriga ishonishi qiyin. Nima uchun deganda, uch yil o`rniga bir yil 

qamoqda o`tirish, ularni har qanday majburiyatdan kechishga majbur       

qilishi mumkin. Echimlar matritsasiga qarasak, A shaxs qaysi variantni 

qo`llashidan qat′iy nazar, B shaxs bo`yniga olsa, u yutib chiqadi, 
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ya′niikkala variantda ham B shaxs A shaxsdan ko`p vaqtga qamalmaydi (6 

yoki 1 yil). Xuddi shunday, B shaxs qaysi echimni tanlamasin, agar A 

shaxs bo`yniga olsa, u ham yutib chiqadi. Demak, ikkalasini ham bo`yniga 

olish echimini tanlashi ehtimoli yuqoriroq. 

Oligopolistik firmalar ham ko`p hollarda “mahbus dilemmasi”ga  

duch keladi. Bunday holatda firmalar oldida ham quyidagi varantlardan 

biri turadi: agressiv raqobat orqali ikkinchi tomonga qarashli bozor 

ulushining ma′lum qismini egallash (narx strategiyasi orqali), yoki passiv 

harakat qilish, yoki ikkinchi tomon bilan kelishish. Lekin u passiv harakat 

qilsa, ikkinchi tomon agressiv harakat qilib, uning bozordagi ulushini bir 

qismini egallab olishi mumkin. Shuning uchun ham firmalar oldida 

“mahbus dilemmasi” turadi.  

Faraz qilaylik, duopolik bozorda ikkita firma bir xil mahsulot sotadi 

deylik. Kurno muvzanatida har bir firma bir birlik mahsulot narxini 4     

dollardan qilib belgilab 12 ming dollardan har biri daromad olishi 

mumkin. Agar firmalar bir-biri bilan kelishib narxni 7 dollarga ko`tarishsa, 

15 ming dollardan daromad oladilar. Ulardan biri narxni 7 dollar qilib 

belgilaganda, ikkinchi firma 4 dollar  qilib  belgilasa, 18 ming dollar foyda 

oladi, birinchi firmaning foydasi 6 ming dollarga tushadi. Ushbu 

vaziyatning variant echimlari quyidagi 2.6-jadvalda keltirilgan.  

2.6-jadval 

Yechimlar matritsasi 

 

 

Yechimlar matritsasidan ko`rinib turibdiki, agar ular kelishib narxni 

7 so`m qilib belgilasa, ikkalasi ham 15000 so`mdan foyda oladilar. 

Hamma gap shundaki, har bir firma ikkinchi firmaning qanday strategiyani 

tanlashidan qat′iy nazar narxni 4 so`m qilib belgilab yutuqqa erishishga 
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harakat qiladi. Nima uchun deganda, bunday narxda o`yinchi boy 

bermaydi (uning foydasi kamida 12000 so`mga teng bo`ladi). 

Odatda, oligopolistik bozorda harakat qilayotgan firmalar ko`proq 

bir-birlari bilan hamkorlikda harakat qilishga intiladi. Uzoq muddatli 

tajribadan ma′lumki, “narxlar jangi” faqat yo`qotishlarga olib kelishi 

mumkin xolos. Bundan tashqari narxni bir tomonlama pasaytirishdan 

oladigan foyda qisqa muddatli oraliqda manfaatli bo`lishi mumkin va 

raqobatchilar bunga albatta qarama-qarshi strategiyani qo`llaydi. Lekin, 

shunga qaramasdan, raqobatchi hisobidan ko`proq foyda olishga moyillik 

ba′zi bir firmalarda saqlanib qoladi. Demak, firmalar kelishuvi ham uzoq 

davom etavermaydi. 

 

2.5. Aralash strategiyalar 
 

Biz ilgari ko`rib chiqqan barcha o`yinlarda o`yinchilar ma′lum bir 

tanlovni yoki aniq bir harakatni amalga oshirgan, ya′ni reklama berish yoki 

bermaslik, narxni 5 yoki 8 dollar qilib belgilash kabi strategiyalar bilan 

duch keldik. Bunday strategiyalar sof strategiyalar deb ataladi. Biroq, sof 

strategiya o`yinning eng yaxshi varianti bo`lmagan holatlar ham mavjud. 

Tanga tashlash. Bunday o`yinga misol tariqasida “tanga tashlash” 

deb nomlangan o`yinni keltirish mumkin. Bu o`yinda har bir o`yinchi 

tangalarning bir-biriga mos kelish yoki mos kelmasligini tanlaydi, so`ngra 

ikkita o`yinchi bir vaqtning o`zida tanga tashlab barmoqlarini ochib 

tangani ko`rsatadi. Faraz qilaylik, aar tangalar mos keladigan bo`lsa (ya′ni 

ikkalasi ham gerbli yoki raqamli) unda A o`yinchi g`alaba qozonadi va B 

o`yinchidan bir dollar oladi. Agar tangalar o`zaro mos kelmasa, B o`yinchi 

g`alaba qozonadi va u A o`yinchisidan bir dollar oladi (2.7-jadval).  

2.7-jadval 

Tanga tashlash o`yini  
 

 

 

Birinchi 

o`yinchi 

 Ikkinchi o`yinchi  

Gerbli tomon Raqamli tomon 

Gerbli tomon 1 / -1 - 1 / 1 

Raqamli tomon - 1 / 1 1 / -1 
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Bu  o`yin uchun sof strategiyalarda Nesh muvozanati yo`q. A 

o`yinchi gerbli tomon uchun o`ynash strategiyasini tanladi deylik. Bu 

holatda B o`yinchi raqamli tomonga pul tikishni xohlaydi. Ammo agar B 

o`yinchi raqamli tomonga o`ynasa, A o`yinchi ham raqamli tomonga 

o`ynashni xohlashi mumkin. Gerbli yoki raqamli tomonlarning hech 

qanday kombinatsiyasi o`yinchilarni qoniqtirmaydi - u yoki bu o`yinchi 

har doim strategiyani o`zgartirishni xohlaydi. 

Garchi sof strategiyalarda hech qachon Nesh muvozanati mavjud 

bo`lmasa-da, aralash strategiyalarda Nesh muvozanati mavjud. Aralash 

strategiyada o`yinchilar ikki yoki undan ko`p mumkin bolgan harakatlar 

ichidan tanlangan ehtimolliklar kombinatsiyasiga asoslangan holda 

tasodifiy tanlovni amalga oshiradi.  

Bu o`yinda, masalan A o`yinchi shunchaki tanga tashlab Ѕ ehtimollik 

bilan raqamli tomonga tikishi yoki va xuddi shu Ѕ ehtimollik bilan gerbli 

tomonga o`ynashi ham mumkin. Aslida, agar A o`yinchi shu strategiyaga 

amal qilsa va B o`yinchi ham shunday qilsa, biz Nesh muvozanatiga 

erishamiz: ikkala o`yinchi ham raqibining harakatini inobatga olib, 

mumkin bo`lgan natijaning eng yaxshisiga erishishga harakat qilishadi. 

Ushbu o`yin natijasi tasodifiy, ammo kutilgan yutuq har ikkala o`yinchi 

uchun ham 0 ga teng. 

Tasodifiy harakatlar bilan o`yin o`ynash g`alati tuyulishi mumkin. 

Ammo o`zingizni A o`yinchisining o`rniga qo`yib, tanga tashlashning 

boshqa strategiyaga amal qilsangiz nima bo`lardi? Aytaylik, siz gerbli 

tomonga pul tikishga qaror qildingiz. Agar B o`yinchi buni bilsa, u raqamli 

tomonga pul tikadi va siz yutqazib qo`yishingiz mumkin. Hatto B o`yinchi 

sizning strategiyangizni bilmagan taqdirda ham, agar o`yin takrorlanib 

turadigan bo`lsa, u oxir-oqibat sizning strategiyangizni anglagan va unga 

qarshi strategiya ishlab chiqqan bo`lardi. Albatta, u holda siz ham 

strategiyangizni o`zgartirishni xohlashingiz mumkin, shuning uchun bu 

Nesh muvozanati bo`lmaydi. Faqatgina siz va raqibingiz tasodifan gerbli 

yoki raqamli tomonlarni tanlasangiz, ikkovingiz ham strategiyani 

o`zgartirish uchun biron bir sababga ega bo`lmaysiz.  

Aralash strategiyalarni tanlash sabablaridan biri shundaki, ba′zi 

o`yinlar (masalan, tanga tashlash) sof strategiyalarda Nesh muvozanatiga 
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erishmaydi. Ammo, biz aralash strategiyalardan foydalanganimizda, har 

bir o`yinda kamida bitta Nesh muvozanati borligini ko`rish mumkin. 

Aniqroq aytganda, cheklangan miqdorda o`yinchi va harakatlar soniga ega 

har qanday o`yin kamida bitta Nesh muvozanatiga ega. 

 Binobarin, aralash strategiyalar sof strategiyalarni muvaffaqiyatli 

qo`llab bo`lmaydigan o`yinlar uchun yechimlarni taklif etadi. Albatta, 

aralash strategiyani talab qiladigan qarorlarning oqilona bo`lishi aniq o`yin 

turi va o`yinchilarga bog`liq. Ehtimol, aralash strategiyalar “Tanga 

tashlas”, poker va shunga o`xshash boshqa o`yinlar uchun ko`proq mos 

kelar. Boshqa tomondan, raqobatchi firmaning narxni tasodifiy 

belgilashiga ishonish ham haqiqatga to`g`ri kelmasligi mumkin. 

 

2.6. Takrorlanadigan o`yinlar 
 

Oligopolistik bozorda firmalar ishlab chiqarish hajmi va narx 

belgilash yuzasidan qaror qabul qilishda ko`p hollarda “mahbus 

dilemmasi” vaziyatiga tushadi. “Mahbus dilemmasi” statik holatni 

ifodalaydi, ya′ni mahbuslar jinoyatni zimmasiga olish yoki olmaslik 

yuzasidan bir marta qaror qabul qiladi. Shu tufayli uni qo`llash doirasi 

biroz cheklangan. Real hayotda firmalar ishlab chiqarish hajmi va narxni 

davriy ravishda qayta-qayta belgilashiga to`g`ri keladi va bu holatda 

takrorlanadigan o`yindan foydalanish joiz bo`ladi. 

Masalan, “mahbus dilemmasi”ning har bir takrorlanishida firmalar 

o`z xatti-harakatlari bilan sha′ va raqobatchilarining xatti-harakatlarini 

o`rganishi mumkin. Faraz qilaylik, ikkita firma “mahbus dilemmasi” 

vaziyatida va ularning to`lov matritsasi 2.8-jadvalda berilgan. 

2.8-jadval 

Narx belgilash masalasi 
 

 

 

Firma 1 

 Firma 2 

Past narx Yuqori narx 

Past narx 20 / 20 200 / -100 

Yuqori narx - 100 / 200 100 / 100 
 

Agar birinchi firma narxni past belgilab, ikkinchisi yuqori belgilasa, 

unda birinchi firma 200 ming dollar foyda olib, ikkinchisi 100 ming dollar  
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zarar ko`radi. Xuddi shu tarzda ikkinchi firma narxni past belgilab, 

birinchisi yuqori belgilasa, unda ikkinchi firma 200 ming dollar foyda olib, 

birinchisi 100 ming dollar zarar ko`radi. Agar har ikkala firma ham narxni 

yuqori belgilasa, unda har biri narxni past belgilaganga qaraganda (20 

ming dollardan) yuqori, ya′ni  100 ming dollardan foyda oladi. 

Biroq, firma yuqori narxni talab qilishdan qo`rqadi, chunki agar 

uning raqobatchisi past narxni belgilasa, u foydasini yo`qotadi va raqibi 

boyib ketadi. Ammo, bu o`yin qayta-qayta takrorlandi deylik.  Masalan, 

firma va raqobatchisi har oyning birinchi kunida bir vaqtning o`zida 

narxlarini e′lon qiladi. Bu holatda firma raqobatchisini xatti-harakatlariga 

javoban vaqt o`tishi bilan narxini o`zgartirib, boshqacha qoidalar bilan 

o`ynashi kerak emasmi? 

“Qasdma-qasd” o`yini. Takrorlanadigan o`yinlar uchun eng yaxshi 

strategiya – “qasdma-qasd” strategiyasi hisoblanadi. Uning mazmuni 

quyidagicha: Men yuqori narxni belgilayman va uni siz men bilan 

kooperatsiyada bo`lib, yuqori narx belgilab turganingizgacha saqlab 

turaman. Lekin siz narxni tushirsangiz, men ham narxni tushiraman.  

O`yin takrorlanadigan o`yin bo`lsin. Faraz qilaylik, o`yin oyma-oy 

cheksiz takrorlanib tursin. Kooperatsiyada bo`lish degani – “qasdma-qasd” 

strategiyasiga ratsional javob degani. Faraz qilaylik, o`yinchilar “qasdma-

qasd” strategiyasidan xabardor. Oylarning birida men yuqori narx 

belgiladim, raqib past narx belgilab, yuqori foyda oldi, lekin u biladiki, 

keyingi oyda men ham narxni tushiraman, natijada ikkalamizning ham 

foydamiz past bo`ladi va past narxni belgilash qancha davom etsa, kam 

foyda olish ham shuncha saqlanib qoladi. Bunday holatning saqlanib 

qolishi yo`qotilgan foyda hajmining to`planib borishiga olib keladi. 

Shunday qilib, narxni past belgilash noratsional ekanligiga ishonch hosil 

qilish mumkin. 

Аgar raqib mening “qasdma-qasd” strategiyasini qo`llashimga 

ma′lum ehtimol bilan ishonsa, uning uchun yuqori narx belgilashdan 

boshlash va uni men narxni pasaytirganimgacha ushlab turishi ratsional 

hisoblansa, takrorlanadigan o`yinda kooperatsiyadan kutiladigan yutuq 

ma′lum vaqt oralig`ida past narx belgilagandagidan yuqori bo`ladi. 
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Endi o`yinning takrorlanishi chekli miqdorda bo`lsin. Faraz qilaylik, 

o`yin N marta, ya′ni N oy takrorlanadi. Аgar birinchi firma ratsional bo`lsa 

va u ikkinchi firmani ham ratsional harakat qiladi, deb o`ylaydigan bo`lsa, 

1-firma quyidagi fikrga keladi: birinchi firma “qasdma-qasd” strategiyasini 

qo`llaydigan bo`lsa, men (ikkinchi firma) narxni oxirgi oygacha past 

belgilay olmayman. Lekin oxirgi oyda narxni pasaytirsam, ko`p foyda 

olaman, chunki o`yin tugaydi, birinchi firma mendan qasdini ololmaydi, 

deb o`ylaydi ikkinchi firma. Shunday qilib, ikkinchi firma ham o`zicha 

quyidagi qarorga keladi: oxirgi oygacha yuqori narx belgilayman va oxirgi 

oyda past narx belgilayman”.  

Lekin birinchi firma ham ratsional bo`lgani uchun u ham shu fikrga 

keladi, ya′ni oxirgi oyda narxni pasaytirishni rejalashtiradi. Buni 

tushungan ikkinchi firma narxni oxirgi oydan oldingi oyda pasaytirishni 

rejalashtiradi, chunki oxirgi oyda kooperatsiyani bo`lmasligini aniq biladi. 

Xuddi shunday fikrga birinchi firma ham keladi va oxirgi oydan oldingi 

oyda past narxni belgilashni rejalashtiradi. Firmalar har bir oldingi oyda 

ham shunday fikrga keladi va natijada ikkala firma uchun ham har oyda 

past narx belgilashi oqilona natija hisoblanadi. 

Ko`rinib turibdiki, “qasdma-qasd” strategiyasi bu yerda ham 

“mahbus dilemmasi”ga olib keladi. “Qasdma-qasd” strategiyasi foydani 

oshirishga olib keladimi, degan savol tug`ilishi tabiiy. Аgar raqib firmada 

sizning (birinchi firmaning) ratsional harakat qilishingizga ma`lum 

darajada ishonchsizlik uyg`otsa, foydaning ortishiga olib kelishi mumkin 

ekan. Ya′ni u (ikkinchi firma) sizning (birinchi firmaning) ratsional 

harakat qilishingiz cheklangan deb o`ylasa, shu ma′nodaki, siz yuqorida 

ko`rilgan takrorlanishi cheklangan o`yindagi vaziyatni mantiqiy tahlil 

qilish qobiliyatingiz yo`q deb o`ylaydigan bo`lsa (ma′lum ehtimol bilan). 

Bunday holatda raqib firma o`ylaydiki, birinchi firma o`zi bilmasdan 

“qasdma-qasd” strategiyasini o`ynab, yuqori narxni belgilaydi va uni men 

(ikkinchi firma) yuqori narxni belgilab turgunimga qadar ushlab turadi. 

Unda raqib firma uchun narxni oxirgi oygacha yuqori darajada ushlab 

turishi ratsional hisoblanadi (agar o`yin vaqti ma′lum darajada uzoq 

bo`lsa). Raqib firmaning mening (birinchi firmaning) “qasdma-qasd” 

o`yinda ratsional harakat qilishimga ma′lum darajada ishonchsizligi (to`liq 
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ishonmasligi) kooperativ harakatning yaxshi strategiya bo`lishiga (ikkala 

firmaning yuqori foyda olishiga) olib kelishi mumkin (oxirgi oydan 

tashqari va o`yin vaqti ma′lum darajada uzoq bo`lsa). 

Uzoq vaqt oralig`ida va raqib firmaning, raqib firma birinchi bo`lib 

narxni pasaytirganda ham meni (birinchi firmani) xato o`ynashim to`g`ri 

bo`lgandagi ehtimoli bilan o`lchangan joriy va kelajakda olinadigan 

foydalar yig`indisi narxlar jangi bo`yicha olinadigan foyda yig`indisidan 

katta bo`ladi. 

Shunday qilib, qamalgan shaxs muammosi takrorlanib o`ynalganda, 

kooperatsiyaga olib kelishi mumkin. Ko`pgina bozorlarda uzoq muddat 

davomida takrorlanadigan o`yinlar sodir bo`lganda, firmalarning 

menejerlari va ularning raqiblari noratsional harakat qilishi mumkin. Talab 

va xarajatlar barqaror bo`lgan tarmoqlarda raqobatlashuvchi firmalar 

o`rtasida kooperatsiya sodir bo`ladi (ular kelishib harakat qilmaganda 

ham). Talab va xarajatlar tez-tez o`zgarib turadigan tarmoqlarda 

kooperatsiya kamroq uchraydi va u umuman bo`lmasligi mumkin. 

 

Qisqa xulosalar 
 

O`yinlar nazariyasini qo`llash mikroiqtisodiy tahlilning 

rivojlanishida muhim bosqichga aylanmoqda. Ushbu nazariyaning muhim 

jihatlari bozorlarning faoliyat ko`rsatishi va rivojlanishini hamda  

menejerlar o`z faoliyatida strategik qarorlar qabul qilishda nimalarni 

e′tiborga olishlari kerakligini ko`rsatadi. 

O`yin – bu har qanday vaziyat bo`lib, unda o`yinchilar boshqa 

o`yinchilarning harakatini va reaksiyasini hisobga olib strategik qarorlar 

qabul qiladi. O`yinlar nazariyasining bosh masalasi, har bir o`yinchi uchun 

optimal strategiyani tanlash hisoblanadi. Strategiya – o`yinni 

o`tkazishdagi reja yoki harakatlar qoidasi. 

To`lov summasiga ko`ra nol summali va noldan farqli o`yinlar 

bo`lishi mumkin. To`lov summasi nol bo`lgan o`yinga antogonistik 

o`yinlar deyiladi: yutilgan summa, boy berilgan summaga teng, 

ya′niumumiy yutuq nolga teng. 
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O`yinchilar kelishuviga ko`ra koalitsion (bu erda o`yinchilar kelishib 

koalitsiya tuzadilar, ya′nibir necha o`yinchi kelishib birgalikda harakat 

qiladi) va koalitsiyasiz (har bir o`yinchi o`zi uchun o`ynaydi) o`yinlar 

mavjud. 

Dominantlik strategiyasi: raqibim qanday strategiyani tanlashidan 

qat′i nazar men eng yaxshi strategiyani tanlayman. Men qanday 

strategiyani tanlashimdan qat′i nazar raqibim eng yaxshi strategiyani 

tanlaydi. 

Nesh muvozanati: raqibim tanlagan strategiyani hisobga olib, men 

eng yaxshi strategiyani tanlayman. Men tanlagan strategiyadan kelib 

chiqib, raqibim eng yaxshi strategiyani tanlaydi. 

“Mahbus dilemmasi”da  firmalar oldida ham quyidagi varantlardan 

biri turadi: agressiv raqobat orqali ikkinchi tomonga qarashli bozor 

ulushining ma′lum qismini egallash (narx strategiyasi orqali), yoki passiv 

harakat qilish, yoki ikkinchi tomon bilan kelishish. 

Aralash strategiyada o`yinchilar ikki yoki undan ko`p mumkin 

bolgan harakatlar ichidan tanlangan ehtimolliklar kombinatsiyasiga 

asoslangan holda tasodifiy tanlovni amalga oshiradi. 

 

Nazorat va muhokama uchun savollar 
 

1.  O`yinlar nazariyasining mazmuni nimadan iborat? 

2.  O`yinlar nazariyasi qanday hollarda qo`llanadi? 

3.  Strategiya so`zining mazmunini izohlab bering. 

4.  O`yinlarning qanday turlari mavjud? 

5.  Koalitsion va koalitsiyasiz o`yinlar qanday farqlanadi 

6.  Dominantlik strategiyasi deganda nima nazarda tutiladi? 

7.  Nesh muvozanati qanday hollarda vujudga keladi? 

8.  Maksimin strategiyasi qanday holatlarda qo`llanadi? 

9. “Mahbus dilemmasi” nimani bildiradi va uni iqtisodiy masalalarni 

echishga qo`llash tartibini tushuntirib bering. 

10.  Aralash strategiyani qo`llashning ahamiyati nimalardan iborat? 

11.  “Qasdma-qasd” o`yini deganda nimani tushunasiz?  

12.  Takrorlanadigan o`yinlarning mohiyati nimadan iborat? 
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III-Bob. XUSUSIY  MUVOZANAT 
 

3.1. Qisqa va uzoq muddatli muvozanat 
 

Qisqa va uzoq muddatli davrlarda firma va tarmoqning muvozanatga 

erishishining o`ziga xos xususiyatlari mavjud.    

Qisqa muddatli davrda (SR, Short Run) firma iqtisodiy vaziyat 

o`zgarishlariga moslashish uchun barcha omillar sarfini o`zgartirish 

imkoniyatiga ega bo`lmaydi, ya′ni bunga vaqt oralig`i qisqaligi imkon 

bermaydi. Qisqa muddatli davr o`garmas quvvatlar davri sanaladi.  

Biz odatda firma qisqa muddatli oraliqda o`zgaruvchan omillar 

(ishchi kuchi, xomashyo, materiallar, butlovchi va ehtiyot qismlar va 

boshq.) sarfini o`zgartiradi, ammo ishlab chiqarishning o`zgarmas omillari 

(bino-inshootlar, asbob-uskunalar, transport vositalari, mashinalar, 

uzatuvchi qurilmalar va boshq.) sarfini o`zgartirmaydi deb faraz qilamiz. 

Masalan, firma mahsulot hajmini oshirish uchun qo`shimcha 50 ta ishchi 

kuchi va shunga mos xomashyo jalb etsa – bu qisqa muddatli davrga xos. 

Ammo qisqa muddatli davr oralig`ida firma mavjud o`zgaruvchan va 

o`zgarmas omillardan foydalanish intensivligini oshirish imkoniyatiga ega.  

Qisqa muddatli oraliqda firma oldida oshib borayotgan o`zgaruvchan 

omillar sarfini o`zgarmas omillar bilan qanday nisbatda biriktirish masalasi 

turadi.  Bu oraliqda firma ishchi kuchi va xomashyo sarfini oshirish orqali 

mahsulot hajmini ko`paytirish imkoniyatiga ega. Ammo qisqa muddatli 

oraliqda o`zgaruvchan omillar sarfini oshirib borish orqali mahsulot 

hajmini ko`paytirishning ma′lum bir chegarasi mavjud. Chunki asosiy 

kapital hajmi o`zgarmas bo`lgan sharoitda o`zgaruvchan omillar sarfi 

to`tovsiz oshirib borilhanda omillar unumdorligining kamayish qonuni 

kuchga kiradi va ma′lum vaqtdan o`tgandan so`ng mahsulot hajmi kamaya 

boshlashi mumkin. 

Tаrmоqning qisqа muddаtli tаklifi vа muvоzаnаti. Tаrmоqdа n tа 

firmа fаоliyat yuritsin. )(PSi  оrqаli i -firmаning tаklif chizig`ini 

bеlgilаymiz. Tаrmоqning tаklif chizig`i yoki bоzоrning tаklif chizig`i 

quyidаgi ko`rinishni оlаdi: 



n

i

i PSPS
1

)()( . 
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Gеоmеtrik nuqtаi nаzаrdаn qаrаlgаndа, bеrilgаn nаrхlаrdа firmаlаr 

tоmоnidаn tаklif qilinаdigаn tоvаr miqdоrlаrini qo`shаmiz, bu tаklif 

chiziqlаrini gоrizоntаl qo`shаmiz dеgаni (3.1-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

3.1-rаsm. Tаrmоqning tаklif chizig`i S1+S2  birinchi vа  

ikkinchi funksiyalаrning tаklif chiziqlаri yig`indisi 
 

Tаrmоqning muvоzаnаti bоzоr tаklif chizig`i bilаn bоzоr tаlаbi 

chizig`i kеsishgаn nuqtа оrqаli аniqlаnаdi vа bu kеsishgаn nuqtа 

muvоzаnаt nаrх P* ni bеrаdi. 

Muvоzаnаt nаrхni bilgаn hоldа individuаl firmаlаrning muvоzаnаt 

hоlаtini, mаhsulоt ishlаb chiqаrish hаjmini vа fоydаsini tаhlil qilаmiz. 3 tа 

A, B vа C firmаlаrning qisqа muddаtli muvоzаnаti bеrilgаn. A firmаning 

ishlаb chiqаrish hаjmi vа nаrх kоmbinаtsiyalаri uning o`rtаchа хаrаjаti 

chizig`i ustidа yotаdi. Ya′ni, 
y

yC
P

)(
 . 

Bu ifоdаni quyidаgichа o`zgаrtirib yozаmiz:  0)(  yCyP . 

A firmа nоl fоydа оlаdi, B firmа tоvаr nаrхi o`rtаchа хаrаjаtdаn 

yuqоri bo`lgаn nuqtаdа mаhsulоt ishlаb chiqаrаdi, ya′ni )(yACP  , bu 

qisqа muddаtli оrаliqdаgi muvоzаnаt hоlаtdа B firmа fоydа оlаdi. C  firmа 

tоvаr nаrхi o`rtаchа хаrаjаtdаn kichik bo`lgаn nuqtаdа mаhsulоt ishlаb 

chiqаrаdi vа zаrаr bilаn ishlаydi (3.2-rаsm). 

Ishlаb chiqаrish hаjmi vа nаrх kоmbinаtsiyalаri o`rtаchа хаrаjаt 

chizig`idаn yuqоridа yotsа, firmаlаr fоydа оlаdi, ulаr o`rtаchа хаrаjаt 

chizig`idаn pаstdа yotsа, zаrаr bilаn ishlаydi, mаnfiy fоydа оlаdi.  

P S2 S1 

S1+S2 

Q 
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     A  firmа                        B  firmа                           C  firmа 
 

3.2-rаsm. Qisqа muddаtli оrаliqdаgi muvоzаnаt hоlаt. А firmа nоl 

fоydаgа egа, B firmа fоydаgа egа, C firmа zаrаr ko`rаdi. 
 

Firmа mаnfiy fоydа оlgаndа hаm, qisqа muddаtli оrаliqdа fаоliyatini 

dаvоm ettirsа yutib chiqаdi, аgаr ishlаb chiqаrish hаjmi vа nаrх 

kоmbinаtsiyasi o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаtdаn yuqоridа yotsа. Bu hоldа 

firmаning zаrаri nоl mаhsulоt ishlаb chiqаrgаndаgigа nisbаtаn mаhsulоt 

ishlаb chiqаrgаndа, ya′ni fаоliyat yuritgаndа kаmrоq bo`lаdi. Chunki, bu 

hоldа nаrх o`zgаrmаs хаrаjаtlаrni bir qismini, o`zgаruvchаn хаrаjаtlаrni 

to`liq qоplаydi. 

Uzoq muddatli davr (LR, Long Run) - firmaning iqtisodiy vaziyat 

o`zgarishlariga moslashishi uchun barcha ishlab chiqarish omillari sarfini 

o`zgartirishi imkoniyatini ta′minlashga yetarli bo`lgan vaqt oralig`ini aks 

ettiradi. Bunda barcha ishlab chiqarish omillari o`zgaruvchan omil sifatida 

qaraladi.  

Uzoq muddatli oraliqda ishlab chiqarish quvvatlari ham o`zgaradi. 

Masalan, firma kapitalidan foydalanish yo`nalishini o`zgartirish uchun 

odatda uzoq vaqt talab qilinadi. Yangi zavod qurish uchun, birinchi 

navbatda, uning loyihasi ishlab chiqiladi, uskuna va texnologik liniyalar 

sotib olinadi va o`rnatiladi. Bu ishlarni amalga oshirish uchun ko`p vaqt 

talab qilinadi (kamida bir yil). 

Tarmoq  jihatidan qarasak, uzoq muddatli davrda yangi firmalarning 

paydo bo`lishi va bozorga kirib kelishi, yetarli foyda ko`rmayotgan 

firmalarning esa tarmoqni tark etishi uchun vaqt oralig`i mavjud. 

MC P 

AC 

P* 

y 

P 

y 

MC 
AC P 

y 

MC AC 
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Tаrmоqning uzоq muddаtli оrаliqdаgi muvоzаnаti. Uzоq 

muddаtli оrаliqdа firmаlаr o`zgаrmаs оmillаrni (kаpitаlni, kоrхоnа 

o`lchаmini), uzоq muddаtli fоydаni mаksimаllаshtirish uchun o`zgаrtirаdi. 

Bu dеgаni, firmаlаr qisqа muddаtli хаrаjаtidаn uzоq muddаtli хаrаjаtgа 

o`tаdi.  

Uzоq muddаtli оrаliqdа ikkitа uzоq muddаtli sаmаrа vujudgа kеlаdi. 

Birinchisi, аgаr firmа uzоq muddаtli оrаliqdа zаrаr bilаn ishlаsа u tаrmоqdаn 

chiqishi kеrаk bo`lаdi, chunki u tаrmоqdаn chiqish оrqаli zаrаrni nоlgа 

tеnglаshtirishi mumkin. Bundаn kеlib chiqаdiki, uzоq muddаtli оrаliqdа 

firmаning tаklif chizig`i chеkli хаrаjаt chizig`ining o`rtаchа хаrаjаt chizig`idаn 

yuqоridа yotgаn qismi bo`lаdi vа shu chеkli хаrаjаt chizig`i bilаn o`rtаchа 

хаrаjаt chizig`i tutаshgаn nuqtаdа firmаning fоydаsi mаnfiy bo`lmаydi. 

Хuddi shundаy, аgаr firmа fоydа оlsа, bu tаrmоqqа yangi 

firmаlаrning kirib kеlishi kutilаdi. Uzоq muddаtli o`rtаchа хаrаjаt o`z 

ichigа bеrilgаn hаjmdаgi mаhsulоtni ishlаb chiqаrish uchun kеtgаn bаrchа 

оmillаrni bоzоr nаrхidаgi qiymаtini оlаdi. Аgаr firmа uzоq muddаtli 

оrаliqdа fоydа оlsа, bundаy tаrmоqqа hаr qаndаy firmа kirib shu оmillаrni 

sоtib оlib, shu хаrаjаtdа, shu miqdоrdаgi mаhsulоt hаjmini ishlаb 

chiqаrishi mumkin. 

Rаqоbаtlаshgаn tаrmоqqа kirishdа chеklоv bo`lmаsа bundаy 

tаrmоqqа kirish vа chiqish erkin dеb qаrаlаdi. Lеkin, аyrim tаrmоqlаrdа 

chеklоvlаr mаvjud. Bundаy chеklоvlаr litsеnziyalаsh yoki qоnun оrqаli 

qo`yilishi mumkin. Mаsаlаn, аlkоgоl ichimliklаri ishlаb chiqаrish 

litsеnziya оrqаli аmаlgа оshirilаdi.  

Tаrmоqqа kirish vа undаn chiqish hаr хil bo`lishi mumkin. 

Tаrmоqdа fаоliyat ko`rsаtаyotgаn firmаlаr o`z ishlаb chiqаrishini 

kеngаytirishi mumkin yoki tаrmоqqа butunlаy yangi firmа kirib kеlishi 

mumkin. Mа′lumki, tаrmоqqа yangi firmаlаrni kirib kеlishi, zаrаr ko`rib 

ishlаydigаn firmаlаrni chiqib kеtishi umumiy mаhsulоt ishlаb chiqаrishni 

o`zgаrtirаdi vа bu nаrхni o`zgаrishigа оlib kеlаdi. Bu o`z nаvbаtidа 

fоydаgа tа′sir qilаdi vа tаrmоqqа yangi firmаlаrni kirib kеlishi vа undаn 

chiqib kеtishigа zаmin yarаtаdi.  
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Biz bаrchа firmаlаr bir хil ishlаb chiqаrish хаrаjаtlаri funksiyasigа 

egа bo`lgаn hоlаtni qаrаymiz. Хаrаjаtlаr funksiyasidаn fоydаlаnib o`rtаchа 

хаrаjаtni minimаllаshtiruvchi mаhsulоt hаjmi y* ni аniqlаshimiz mumkin. 

*

*
* )(

y

yC
P   - minimаl o`rtаchа хаrаjаt. 

Bu o`rtа хаrаjаtlаr bоzоrdа o`rnаtilаdigаn minimаl nаrхni bеlgilаydi 

vа bu nаrхdа firmаlаr zаrаrsiz fаоliyat ko`rsаtаdi. 

Endi, bоzоrdа hаrаkаt qiluvchi firmаlаr uchun grаfikdа tаrmоqning 

tаklif chizig`ini tаsvirlаsh mumkin (3.3-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.3-rаsm. Erkin kirishgа egа bo`lgаn tаrmоqning tаklif chizig`i  

 

Muvоzаnаt nаrх P  tаlаb vа tаklif chiziqlаrining eng pаst kеsishgаn 

nuqtаsi bilаn аniqlаnаdi, dеmаk 
*PP  . Rаsmdа bоzоrdа hаrаkаt 

qilаyotgаn 4 tа firmа uchun tаrmоqning tаklif chizig`i kеltirilgаn 

(rаqоbаtlаshgаn tаrmоqdа firmаlаr sоni ko`p bo`lishi mumkin). E′tibоr 

bеrish kеrаkki, bаrchа firmаlаr bir хil tаklif chizig`igа egа, аgаr bоzоrdа 2 

tа firmа bo`lsа, umumiy tаklif ikki bаrоbаr ko`p, аgаr bоzоrdа 3 tа firmа 

bo`lsа, tаklif 3 mаrtа ko`p. 

Endi grаfikkа yanа 2 tа chiziq kiritаmiz: minimаl nаrх Pdаn 

o`tuvchi gоrizоntаl chiziq, bu chiziq mаnfiy bo`lmаgаn fоydа оlishni 

bildirаdi vа bоzоr tаlаbi chizig`i D . 

Bоzоr tаlаb chizig`ini firmаlаrning tаklif chiziqlаri bilаn kеsishgаn 

nuqtаlаrni qаrаymiz. Аgаr firmа tаrmоqdа bo`lsа, tаrmоqdа fаоliyat 

y 

P 

P' 

P* 

A 

S1 

S2 

S3 

S4 

D D'' 
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ko`rsаtuvchi firmа musbаt fоydа оlsа, bungа mоs kеluvchi firmаning tаklif 

chizig`i bilаn bоzоr tаlаbi chizig`ining kеsishgаn nuqtаsi mаnfiy 

bo`lmаgаn fоydаgа mоs kеluvchi eng minimаl muvоzаnаt nаrх bo`lаdi. 

Rаsmdа bu P  оrqаli ifоdаlаngаn, Pnаrхdа tаrmоqdа 3 tа firmа fаоliyat 

ko`rsаtаdi. Аgаr bоzоrgа yanа bittа firmа kirsа, fоydа mаnfiy bo`lаdi. Bu 

ko`rilgаn hоlаtdа, tаrmоqdа fаоliyat ko`rsаtаdigаn firmаlаrning mаksimаl 

sоni 3 tаgа tеng. 

Uzоq muddаtli tаklif chizig`i. Еndi biz n tа firmаning n tа tаklif 

chizig`idаn tаrmоqning bittа, yagоnа tаklif chizig`ini chizish usuli bоrmi 

yo`qligini ko`rib chiqаmiz. 

Birinchidаn, tаklif chizig`ining P* nаrхdаn pаstdа yotgаn bаrchа 

nuqtаlаrini qаrаmаymiz, chunki, bu nuqtаlаrdа tаrmоq uzоq muddаtli 

оrаliqdа hеch qаchоn mаhsulоt ishlаb chiqаrmаydi. Lеkin tаklif 

chizig`ining P* nаrхdаn yuqоridа yotgаn nuqtаlаrini hаm qаrаmаsligimiz 

mumkin. Bоzоr tаlаb chizig`i, оdаtdа, pаstgа yotiq bo`lаdi. Eng yuqоri 

yotiqlikkа egа bo`lgаn tаlаb chizig`i vеrtikаl bo`lаdi. Dеmаk, 3.3-rаsmdаgi 

А nuqtа hеch bir vаqtdа tаrmоqning uzоq muddаtli muvоzаnаt nuqtаsi 

bo`lishi mumkin emаs. Chunki, hаr qаndаy pаstgа yotiq tаlаb chizig`i А 

nuqtаdаn o`tаdigаn bo`lsа, u tаrmоqqа qаrаshli firmаlаr sоnini to`liq 

ko`rsаtа оlmаydi. 

Shundаy qilib, biz hаr bir tаklif chizig`ining muvоzаnаt nuqtаlаr 

jоylаshishi mumkin bo`lgаn sоhаsining bir qismini qаrаmаsligimiz 

mumkin. Аgаr tаrmоqdа 1 tа firmа bo`lsа, uni tаklif chizig`ining P* dаn 

o`tuvchi to`g`ri chiziq bilаn kеsishgаn nuqtаsidаn o`ngdа yotgаn qismidаgi 

nuqtаlаr tаrmоqning uzоq muddаtli muvоzаnаti bilаn mоslаshа оlmаydi. 

Хuddi shundаy tаrmоqdа 2 tа firmа bo`lgаndа ikkinchi firmа tаklif 

chizig`ining 3-firmа tаklif chizig`i bilаn P* to`g`ri chizig`i kеsishgаn 

nuqtаdаn o`ngdа yotgаn qismidаgi nuqtаlаr uzоq muddаtli muvоzаnаt 

bilаn mоslаshа оlmаydi vа h.k. tаrmоqdа n  tа firmа bo`lgаndаgi tаklif 

chizig`ining 1n  firmа tаklif chizig`i bilаn P* to`g`ri chizig`i kеsishgаn 

nuqtаdаn o`ng tоmоndа yotgаn qismidаgi nuqtаlаr uzоq muddаtli 

muvоzаnаt bilаn mоslаshа оlmаydi. 

Uzоq muddаtli muvоzаnаt nuqtаlаr jоylаshаdigаn tаklif 

chiziqlаrining qismi 3.4-rаsmdа quyuq qоrа qilib ko`rsаtilgаn.  
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3.4-rаsm. Uzоq muddаtli tаklif chizig`i 
 

Rаsmdа 4-quyuq qоrа rаngli chiziq 4 tа firmаning uzоq muddаtli 

muvоzаnаt hоlаti bilаn mоs tushаdigаn tаrmоqning bаrchа ishlаb chiqаrish 

vа nаrх kоmbinаtsiyalаrini ko`rsаtаdi. E′tibоr bеrish kеrаkki, tаrmоq ishlаb 

chiqаrishi qаnchа ko`p bo`lsа, bu chiziqlаr shunchа yotiq bo`lаdi. 

Biz bu yerda hаr bir tаklif chizig`ining punktir chiziqdаn o`ngdа 

yotgаn qismini qаrаmаymiz. Tаrmоqdаgi firmаlаr sоni qаnchа ko`p bo`lsа, 

tаklif chiziqlаri shunchа yotiq bo`lаdi, chunki, tаklif chizig`ining 

elаstikligi оrtib bоrаdi, nаrхgа nisbаtаn tаklif rеаksiyasi оrtаdi. 

Tаrmоqdа firmаlаr sоni judа ko`p bo`lsа, tаrmоqning tаklif chizig`i 

gоrizоntаl ko`rinishgа аnchа yaqinlаshаdi vа bu tаklif chizig`i o`rtаchа 

хаrаjаt minimumidаn o`tuvchi nаrх chizig`igа tеnglаshаdi (3.5-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.5-rаsm. Uzоq muddаtli tаklif chizig`i, tаqribаn o`rtаchа хаrаjаt 

minimumigа tеng bo`lgаn nаrхdаn o`tuvchi gоrizоntаl chiziqqа yaqin 
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Erkin kirish vа chiqish mumkin bo`lgаn tаrmоqdа firmаlаr fоydаsi 

nоldаn judа ko`p chеtlаnishi mumkin emаs. Аgаr fоydа nоldаn yuqоri 

bo`lsа, bu tаrmоqqа yangi firmаlаrni kirib kеlishgа undаydi vа nаtijаdа 

fоydаni nоlgа yaqinlаshtirаdi. Erkin kirish vа chiqishgа egа bo`lgаn 

tаrmоqning uzоq muddаtli o`rtаchа хаrаjаti chizig`i gоrizоntаl chiziq 

bo`lib, u o`rtаchа хаrаjаt minimumigа tеng bo`lgаn nаrхdаn o`tаdi. 

Bundаy uzоq muddаtli tаklif chizig`i tаrmоqqа qаrаshli o`zgаrmаs ishlаb 

chiqаrish mаsshtаbigа egа bo`lgаn firmа uchun hаm o`rinlidir. Shu 

sаbаbli erkin kirish vа chiqishgа egа bo`lgаn rаqоbаtlаshuvchi 

tаrmоqning uzоq muddаtli tаklif chizig`i kаbi bo`lаdi: bu o`rtаchа хаrаjаt 

minimumigа tеng bo`lgаn nаrхdаn o`tuvchi gоrizоntаl to`g`ri chiziq. 

Nоl fоydа mаzmuni. Nоlgа tеng bo`lgаn fоydа оlish tаrmоqni yo`q 

bo`lib kеtishigа оlib kеlmаydi. Nоl fоydа – bu tаrmоqni kеngаyishini 

to`хtаgаnini bildirаdi. Chunki, yangi firmаni kirib kеlishigа rаg`bаt yo`q. 

Uzоq muddаtli muvоzаnаt hоlаtdа fоydа nоlgа tеng bo`lgаndа 

bаrchа ishlаb chiqаrish оmillаri uchun to`lоv bоzоr nаrхidа bo`lаdi, 

shundаy nаrхdаki, qаchоnki ulаr bоshqа jоydа fоydаlаnilgаndа 

to`lаnаdigаn nаrхdа. Firmа rаhbаri, mаsаlаn, o`zining ishlаgаn vаqti 

uchun, firmаgа qo`ygаn mаblаg`i uchun hаq оlаdi. Bu bоshqа ishlаb 

chiqаrish оmillаrgа hаm tааlluqli. 

Bu tаrmоqdа hаr bir ishlаb chiqаrish оmiligа dаrоmаd shundаyki, 

аgаr u bоshqа bir tаrmоqdа fоydаlаnilgаndа hаm shu dаrоmаdni оlаrdi. 

Shu sаbаbli, bu tаrmоqqа yangi ishlаb chiqаrish оmillаrini jаlb qilаdigаn 

qo`shimchа dаrоmаd (sоf fоydа yoki iqtisоdiy fоydа) yo`q. Lеkin shu 

bilаn birgа firmаlаrning tаrmоqdаn chiqib kеtishigа undаydigаn nаrsа hаm 

yo`q. Uzоq muddаtli оrаliqdа muvоzаnаtdа bo`lgаn vа nоl fоydа оlаdigаn 

tаrmоq pishiq tаrmоqlаr hisоblаnаdi vа ulаr iqtisоdiyotning аsоsini tаshkil 

etаdi.  

Iqtisоdiy fоydа tа′rifigа ko`rа bаrchа ishlаb chiqаrish оmillаridаn 

bоzоr nаrхidа fоydаlаnilаdi. Оmillаrning bоzоr nаrхi ulаrning аltеrnаtiv 

nаrхi o`lchоvini bеrаdi, ya′ni, ulаrdаn bоshqа bir sоhаdа fоydаlаnilgаndа 

оlаdigаn dаrоmаdi. Ishlаb chiqаrish оmillаrigа to`lаnаdigаn hаqdаn yuqоri 

оlinаdigаn hаr qаndаy pul dаrоmаdi sоf iqtisоdiy fоydа bo`lаdi. SHu 

iqtisоdiy fоydаni оlishgа qilingаn хаrаkаtlаr erkin kirishgа egа bo`lgаn 
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rаqоbаtlаshuvchi tаrmоqning shu ko`rsаtilgаn fоydаni nоlgа tushirаdi. 

Iqtisоdchi nuqtаi nаzаridаn yaхshilаb o`ylаb qаrаydigаn bo`lsаk, fоydа 

ishlаb chiqаrish rеsurslаrini qаndаy tаqsimlаngаnligi to`g`risidа аniq 

ахbоrоt bеrаdi. Аgаr firmа iqtisоdiy fоydа оlsа, insоnlаr firmаning ishlаb 

chiqаrgаn mаhsulоti qiymаtini fоydаlаnilаdigаn ishlаb chiqаrish оmillаri 

qiymаtidаn yuqоri dеb hisоblаydi. Shu turdаgi mаhsulоtni ishlаb 

chiqаruvchi firmаlаr sоnini оshirish mаqsаdgа muvоfiq emаsmi?  

 

3.2. Sof monopoliya  
 

Sof monopoliya - bu bitta sotuvchi va ko`p xaridorlar qatnashgan 

bozor, yoki o`rnini bosadigan tovar bo`lmagan tovarni sotadigan yagona 

sotuvchi bo`lgan bozor vaziyati, yoki tarmoqda yagona hukmron firma 

bo`lib, firmaning ishlab chiqarish va sotish chegarasi tarmoq chegarasiga 

teng bo`lgan bozor. 

. Firma monopol hokimiyatga ega bo`ladi, qachonki u o`zining sotadigan 

tovari narxiga ta`sir qilaolsa, ya`ni o`zgartiraolsa. Monopol hokimiyat 

darajasi ushbu tovar o`rnini bosuvchi tovarning mavjudligi va tovarning 

bozordagi ulushi bilan belgilanadi. Monopol hokimiyatga ega bo`lish 

uchun firmaning sof monopolist bo`lishi shart emas. Firma mahsulotiga 

bo`lgan talab chizig`i raqobatlashgan bozordagiday garizontal bo`lmasdan, 

pastga yotiq bo`lishi kifoyadir. Agar talab chizig`i pastga yotiq bo`lsa, 

firma taklif hajmini oshirib yoki kamaytirib, mahsulot narxini o`zgartirishi 

mumkin. 

 Umumun olganda monopolist narxni nazorat qilishidan yutuqqa ega 

bo`ladi. Monopolistning taklifi raqobatlashgan bozor taklifiga ko`ra kam 

bo`ladi, tovar narxi esa, raqobatlashgan narxga nisbatan yuqori bo`ladi 

(monopol narx chekli xarajatdan yuqori). 

Tovarlarni monopol narxda sotilishi jamiyat xarajatini ko`paytiradi, 

aholining turmush darajasiga salbiy ta`sir ko`rsatadi. Nima uchun 

deganda, ushbu tovarni sotib oluvchilar ko`proq pul sarflaydi, shu tovarni 

sotib oluvchilar soni ham kamayadi. Shuning uchun ham monopoliyaga 

qarshi qonun, bozorlarni monopoliyaga aylantirishga yo`l qo`ymaydi. 
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Monopolist mahsulotiga talab.  Raqobatlashgan bozorda firma 

maksimal foyda oladi, agar u chekli daromad chekli xarajatga teng holatni 

ta`minlaydigan hajmda mahsulot ishlab chiqarsa, .MCMR   

 Bunday mahsulot hajmi optimal bo`ladi. Monopolist ham shu 

optimal ishlab chiqarish shartiga amal qilishi kerak bo`ladi. Sof 

monopolist tovariga bo`lgan talab ham bozor talabi hisoblanadi. 

Monopolist o`z tovari narxini oshirsa unga talab kamayadi va aksincha, 

monopolist tovar narxini tushirsa unga talab ortadi. 

 Xuddi shunday sof monopolist taklifi ham bozor taklifi hisoblanadi. 

Masalan, tovar ishlab chiqarishning o`zgaruvchan xarajatlari oshsa, 

monopolist maksimal foyda olish uchun tovar hajmini qisqartiradi. 

Taklifni qisqarishi tovar narxini oshiradi. 

 Raqobatlashgan bozorda firmaning chekli daromadi mahsulot 

narxiga teng PMR   va talab chizig`i gorizontal bo`lsa, monopol bozorda 

mahsulotga talab chizig`i pastga yotiqroq va monopolistning chekli 

daromadi har doim narxdan kichik bo`ladi PMR   (3.6-rasm). 
    

 

          

               

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 
 

3.6-rasm. Sof monopoliyada firmaning mahsulotiga talab,  

        uning chekli va umumiy daromadi 
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 Monopol firmaning mahsulotiga  talab bilan uning chekli va umumiy 

daromadi o`rtasidagi bog`liqliklarni quyidagi rasmda ko`rish mumkin. 

Talab chizig`ining elastik qismida chekli daromad 0MR  bo`lgani uchun 

monopolist mahsulot hajmini noldan, Q* miqdorgacha oshirganda uning 

umumiy daromadi TR oshadi.  

Talab chizig`ining elastik bo`lmagan qismida chekli daromad 

manfiy, ya`ni 0MR  bo`lgani uchun, talab chizig`ining ushbu qismida 

ishlab chiqarilgan mahsulot umumiy daromadni kamaytiradi. Shuning 

uchun ham monopolist talab chizig`ining elastik bo`lmagan qismidan 

qochishga harakat qiladi.  

Agar monopolistning talab chizig`i raqobatlashgan bozordagi singari  

gorizontal bo`lganda edi, u tovar hajmini o`zgartirishi bilan narxga ta`sir 

qila olmas edi. Monopollashgan bozorda taklif chizig`i ma`noga ega emas. 

Nima uchun deganda, ishlab chiqariladigan mahsulot (taklif) miqdori bilan 

narx o`rtasida proportsional bog`liqlik yo`q. Monopolistning qancha 

miqdorda mahsulot ishlab chiqarishi nafaqat chekli xarajatga bog`liq, balki 

talab chizig`ining shakliga ham bog`liq bo`ladi. 

Monopol bozorda talabning o`zgarishi narxning va taklifning 

raqobatlashgan bozordagiday proportsional o`zgarishiga olib kelmaydi. 

Monopolist, talab o`zgarganda mahsulot hajmini o`zgartirmasdan narxni 

o`zgartirishi yoki narxni o`zgartirmasdan mahsulot hajmini yoki bir 

vaqtning o`zida narxni hamda mahsulot miqdorini o`zgartirish mumkin. 

Monopolistning maqsadi maksimal foyda olish bo`lsa, u tovar 

narxini xohlagancha oshira olmaydi. Narx oshishi bilan mahsulotga talab 

kamayib boradi, narx oshishi ma`lum darajaga etganda umumiy daromad 

umumiy xarajatni qoplamaydi. Monopolist qanday narx strategiyasini 

tutishini bilish uchun daromadning narxga ko`ra talab elastikligi bilan 

qanday bog`liqligini eslash zarur bo`ladi. Talab chizig`ining elastik 

bo`lgan qismida  1pE  narxning pasayishi umumiy daromadni o`sishiga 

olib keladi  0MR , elastiklik birga teng bo`lganda  1pE  umumiy 

daromad maksimumga erishadi (MR=0), elastik bo`lmagan qismida 

narxning pasayishi umumiy daromadni pasayishiga olib keladi  0MR . 
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Shu sababli monopolist talab chizig`ining elastik bo`lmagan qismida 

harakat qilmaydi. 

Monopolist ham raqobatlashgan bozordagi firma kabi chekli harakat 

bilan chekli daromadni tengligini ta`minlaydigan hajmda mahsulot ishlab 

chiqarsagina maksimal foyda olishi mumkin (3.7-rasm).  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

3.7-rasm. MRMC   bo`lganda foydani maksimallashtirish grafigi 
 

Rasmda monopolistning o`rtacha daromad chizig`i bipor talabi 

chizig`ini beradi. Mahsulot narxi shu mahsulot ishlab chiqarish hajmiga 

bog`liq funktsiya. Grafikdan ko`rinib turibdiki, ishlab chiqarish hajmi 
*Q  

ga teng bo`lganda chekli xarajat chekli daromadga teng bo`ladi. Talab 

chizig`idan foydalanib mahsulot hajmi 
*Q  ga mos bo`lgan bir birlik 

mahsulotning monopol narxi 
*P  ni aniqlaymiz. Ushbu 

*Q  ga teng 

bo`lgan mahsulot hajmida foyda maksimal bo`lishini ko`rsatamiz. 

Ma`lumki, raqobatlashgan bozorda muvozanatlik E  nuqtada erishiladi. 

Grafikda E  nuqta muvozanat nuqta va unga mos keladigan ishlab 

chiqarish hajmi eQ  va narx eP . 

 Faraz qilaylik, monopolist ishlab chiqargan mahsulot miqdori 1Q  

bo`lsin va u Q* dan kichik 
*

1 QQ  , bu holatga mos keladigan narx 1P  

ham 
*P  dan yuqori va chekli daromad chekli xarajatdan katta MCMR  . 
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 Monopolist mahsulot hajmini Q1 dan oshirsa, u har bir birlik 

qo`shimcha ishlab chiqargan mahsuloti uchun MCMR  ga teng bo`lgan 

qo`shimcha foyda olishi mumkin, ya`ni u o`zining umumiy daromadini 

oshirishi mumkin. Monopolist mahsulot hajmini oshirib, umumiy foydani 

oshirishi mumkin to mahsulot hajmi Q* ga teng bo`lgunga qadar, mahsulot 

hajmi Q* ga teng bo`lganda, keyingi qo`shimcha bir birlik ishlab 

chiqarilgan mahsulotdan tushadigan daromad nolga teng, nima uchun 

deganda MCMR   bo`ladi. Shuning uchun ham ishlab chiqarish hajmi Q1 

ga teng bo`lganda monopolistning umumiy foydasi rasmdagi shtrixlangan 

FKM  sohaga teng bo`lgan miqdorga kamayadi. Monopolist uchun 2Q  

miqdorda mahsulot ishlab chiqarish ham uning umumiy foydasini 

kamaytiradi. Q2 hajmda chekli xarajatlar chekli daromadlardan yuqori 

 MRMC  . Agar monopolist ishlab chiqarish hajmini 2Q  ga nisbatan 

kamaytirsa, u o`zining umumiy foydasini  MRMC   miqdorga  oshirgan 

bo`lardi. Monopolist mahsulot hajmini 2Q  dan Q* ga qadar qisqartirishi 

natijasida umumiy foydani MEL  shtrixlangan soha miqdorida oshirishi 

mumkin. Q* hajmdan keyin mahsulot hajmini qo`shimcha birlikka 

qisqartirilishi umumiy foydani oshirmaydi ( MRMC   bo`ladi). Rasmda 

0Q  bilan Q* va MC  hamda MR  chiziqlar oralig`idagi soha 

monopolistik tomonidan kam miqdorda mahsulot ishlab chiqarib o`ta 

yuqori narxda sotish munosabati bilan yo`qotiladigan foydani ifodalasa, 

mahsulot hajmi Q* dan katta bo`lgandagi va MC  bilan MR  oralig`idagi 

soha nihoyatda ko`p mahsulot ishlab chiqarib  *QQ  , past narxlarda 

sotilishi natijasida yo`qotiladigan foydani ifodalaydi.  

 Mahsulot ishlab chiqarish hajmi Q* foydani maksimal qiladigan 

hajm ekanligini matematik nuqtai nazardan ham ko`rsatish mumkin. 

Umumiy foydani  bilan belgilasak      QTCQTRQ  , va bu 

munosabatdan Q  bo`yicha hosila olib, uni nolga tenglashtirib echamiz:  

.0
dQ

dC

dQ

dR

dQ

d
  Bu yerda MR

dQ

dR
  va MC

dQ

dC
  

bo`lgani uchun ham foydani maksimallashtirish sharti 0MCMR  yoki 

MCMR   bo`ladi. 
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Monopol hokimiyat ko`rsatkichi. Raqobatlashgan bozorda narx 

chekli xarajatga teng bo`lishi, maksimal foyda olishning zaruriy  sharti edi. 

Monopol bozorda narx chekli xarajatdan yuqori belgilanadi  MCP  . 

Ana shu farq  PMC  , ya`ni foydani maksimallashtiradigan narx bilan 

chekli xarajat o`rtasidagi farq monopol hokimiyatni o`lchash usuli bo`lishi 

mumkin. 

Monopol hokimiyatni xuddi ushbu usulda aniqlashni 1934 yilda 

iqtisodchi olim Abba Lerner tomonidan taklif qilinganligi uchun, bu 

ko`rsatgich Lernerning monopol ko`rsatkichi degan nomni olgan 

D

pm

m

EP

MCP
L

1



 ,  bu yerda: L- monopol hokimiyatning Lerner 

indeksi;  mP  - monopol narx; MC  - chekli xarajat; 
D

pE  - talabning 

narxga ko`ra elastikligi. Masalan, benzinga  talabning narx bo`yicha 

elastikligi -5 bo`lsa, .2,0
5

11





D

pE
  Benzin sotuvchi firmaning 

monopol hokimiyati 0,2 ga teng. 

 Shuni ta`kidlash kerakki, yuqori monopol hokimiyat yuqori foyda 

olishni kafolatlamaydi. Foyda o`rtacha xarajatning narxga bo`lgan 

nisbatiga bog`liq. Agar ikki firmadan birinchisining monopol hokimiyati, 

ikkinchi firmanikiga ko`ra yuqori bo`lsa va birinchi firmaning o`rtacha 

xarajati juda yuqori bo`lsa, uning oladigan foydasi ikkinchi firma 

foydasidan kichik bo`ladi. Yuqoridagi tenglama ko`rsatadiki, talab 

qanchalik elastik bo`lmasa, shunchalik monopol hokimiyat yuqori. Demak, 

monopol hokimiyatning kelib chiqish sababi, talab elastikligidadir. 

 Amaliyotda chekli xarajatni hisoblash qiyin bo`lgani uchun, u 

o`rtacha xarajat bilan almashtiriladi: .
P

ACP
L


  

 Agar biz ifodaning surat va maxrajini Q ga ko`paytirsak, maxrajda 

umumiy daromadni, suratda foydani olamiz: 
 

.
TRQP

QACP
L







   

 Shunday qilib, Lerner ko`rsatkichi yuqori foyda olishni 

monopoliyaning dalolati ekanligini ko`rsatadi. 
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 Monopol hokimiyatni xarakterlash uchun bozorni markazlashuv 

darajasi ko`rsatkichidan ham foydalaniladi. Bu ko`rsatkich birinchi bo`lib 

Xerfindal-Xirshman tomonidan tavsiya etilgani uchun, u Xerfindal-

Xirshman indeksi deb yuritiladi. 

 Bu indeks korxonalarning bozordagi ulushlari yig`indisi sifatida 

qaraladi va qaysi firmaning bozordagi ulushi yuqori bo`lsa, u firma 

bozorda monopol hokimiyatiga ega bo`lishi mumkin yoki shunday 

imkoniyat mavjud deb qaraladi. Firmalar bozordagi ulushiga ko`ra 

tartiblashtiriladi. 
22

3

2

2

2

1 ... nSSSSI  ,  bu yerda: I - Xerfindal-

Xirshman indeksi; 
2

1S - bozorda eng katta ulushga ega bo`lgan firma; 
2

2S - 

undan keyingi kattalikdagi ulushga ega firma va hokazo; 
2

nS
 -eng kichik 

ulushga ega bo`lgan firma. 

 Agar tarmoqda yagona firma bo`lib, uning mahsuloti tarmoq 

mahsuloti teng bo`lsa, 
2

1S =100 % bo`ladi va bunday hol sof monopoliya 

bo`ladi, ya`ni Xerfindal-Xirshman indeksi 10000I  ga tengdir. 

 Masalan, AQShda Xerfindal-Xirshman indeksi 1800I  dan oshgan 

tarmoqlar, monopol tarmoqlarga kiradi. Yuqoridagi indeksdan 

monopoliyaga qarshi olib boriladigan faoliyatda foydalaniladi. Bozorning 

katta qismini bir necha firmalar tomonidan egallab olinish holatiga 

bozorning markazlashuvi deyiladi.  

 

3.3. Kurno bo`yicha oligopoliya  
 

Kurno modeli. Ikki raqobatlashuvchi firma o`rtasidagi           

munosabatlarni duopoliya sharoitida 1938 yil birinchi bo`lib o`rgangan 

fransuz iqtisodchisi O.Kurno hisoblanadi. Bu munosabatni o`rganishda 

quyidagilar  faraz qilinadi:  ikkala firma  ham  bir  xil  tovar ishlab 

chiqaradi va bu tovarlarga bo`lgan bozor talabi chizig`i ularga ma′lum. 

Ikkala firma ham bir vaqtning o`zida mustaqil ravishda tovar ishlab 

chiqarish bo`yicha qaror qabul qiladi. Ishlab chiqarish bo`yicha qaror 

qabul qilinganda, har bir firma shuni bilish kerakki, uning raqobatchisi 

ham ishlab chiqarish bo`yicha qaror qabul qiladi va mahsulotning pirovard 

narxi  ikkala  firma  tomonidan ishlab chiqarilgan umumiy mahsulot 

hajmiga bog`liq bo`ladi. Kurno modelida har bir firma mahsulot ishlab 
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chiqarish bo`yicha qaror qabul qilganda, raqobatchi firma tomonidan 

ishlab chiqariladigan  mahsulot  hajmini  o`zgarmas  deb qaraydi. Kurno 

modelini misolda ko`rib chiqamiz (3.8-rasm).  

 
3.8-rasm. Birinchi firmaning mahsulot ishlab chiqarish hajmini  

          ikkinchi firmaning ishlab chiqarish hajmiga ko`ra  

     optimallashtirish grafigi 
 

Faraz qilaylik, ikkinchi firma mahsulot ishlab chiqarmaydi. U holda 

birinchi firmaning talab chizig`i (birinchi firma mahsulotiga talab) bozor 

talab chizig`i bilan ustma-ust tushadi. 3.8-rasmda bu chiziq )0(1D . Faraz 

qilaylik, birinchi firmaning chekli xarajatlari 1MC  o`zgarmas, Birinchi 

firmaning chekli daromad chizig`i )0(1MR . 

Birinchi firmaning foydasini maksimallashtiradigan ishlab chiqarish 

xajmi 60 birlikka teng ( )0(1MR  bilan 1MC  chiziqlari kesishgan nuqta). 

Shu sababli birinchi firma ikkinchi firma mahsulot ishlab chiqarmaydi, deb 

faraz qilganda, maksimal darajada, ya′ni 60 birlik mahsulot ishlab 

chiqarishi mumkin. 

Agar birinchi firma, ikkinchi firma 60 birlik mahsulot  ishlab 

chiqaradi, deb faraz qilsa, u holda birinchi firmaning talab chizig`i 60 

birlik chapga siljigan bozor chizig`i sifatida keladi.  Rasmda bu talab 
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chizig`i )60(1D  bilan ifodalangan, bu talab chizig`iga mos chekli daromad 

chizig`i )60(1MR  bo`ladi. Bunday holda birinchi firmaning foydasini 

maksimallashtiradigan ishlab chiqarish hajmi 30 birlikga teng (bu nuqta 

)60(1MR  va 1MC  chiziqlari kesishgan nuqta). Agar birinchi firma 

ikkinchi firma 90 birlik mahsulot ishlab chiqaradi, deb faraz qilsa, birinchi 

firmaning yangi talab chizig`i oldingisiga nisbatan chapga 30 birlik 

siljiydi. Bu chiziq rasmda )90(1D . Endi birinchi firma foydasini 

maksimallashtiradigan ishlab chiqarish hajmi 15 birlikka teng. (

11 )90( MCMR   bo`lgan nuqta). Va nihoyat, birinchi firma ikkinchi 

firmani 20 birlik mahsulot    ishlab chiqaradi, deb faraz qilsin. U holda 

birinchi firmaning talab va chekli daromad 1MR  chiziqlari vertikal 

ordinata o`qini kesib o`tadi (bu rasmda keltirilmagan) va birinchi firma 

umuman mahsulot ishlab chiqarmaydi. Agar biz birinchi firmaning 

maxsulot ishlab chiqarishini ikkinchi firmaning ishlab chiqarishdan 

bog`liq holda qanday o`zgarishni grafikda (3.9-rasm) ko`radigan bo`lsak, 

birinchi firmaning ikkinchi firma ishlab chiqarishdan bog`liq ishlab 

chiqarish chizig`ini olamiz, ya′nibunday bog`liqlikni )( 21 QQ funksiya 

ko`rinishida ifodalashimiz mumkin.  
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 3.9-rasm. Kurno muvozanati 

Q2(Q1) 

Q1(Q2) 
A 

Q1 

Kurno muvozanati 

Q2 120 100 90 80 60 40 

 

120 

100 

80 

60 

40 

20 

B 
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Birinchi firmaning ikkinchi firma ishlab chiqarishga ko`ra, ishlab 

chiqarish chizig`i )( 21 QQ  rasmda AB  chizig`ini beradi.  

Xuddi shunday, ikkinchi firmaning mahsulot ishlab chiqarish hajmini 

birinchi firma ishlab chiqarishiga ko`ra tahlil qilib, natijada ikkinchi     

firmaning ishlab chiqarish chizig`i )( 12 QQ ni olishimiz mumkin (16.5-

rasm).  

)( 12 QQ chizig`i ikkinchi firmaning birinchi firma ishlab chiqarish 

hajmini faraz qilgandagi va shu birinchi firmaning ishlab chiqarishi 

ikkinchi firmaning ishlab chiqarish hajmidan bog`liq ekanligini ifodalaydi. 

Agar firmalarning chekli xarajatlari bir-biridan farq qilsa, ya′ni

21 MCMC   bo`lsa, ularning ishlab chiqarish chiziqlari  )( 21 QQ va 

)( 12 QQ lar ham bir-biridan farq qiladi (16.5-rasm). 

Birinchi firmaning ishlab chiqarish chizig`i bilan ikkinchi firmaning 

ishlab chiqarish chizig`i kesishgan E nuqtaga mos keluvchi birinchi va 

ikkinchi firmalar tomonidan ishlab chiqariladigan mahsulot hajmlari 

muvozanati Kurno muvozanati deyiladi.  

Muvozanat nuqtada har bir firma o`zining raqobatchi firmasining  

ishlab chiqarish hajmini aniq faraz qiladi. Muvozanat nuqtaga mos holda 

ishlab chiqarilgan mahsulot hajmi ikkala firma uchun ham optimal 

hisoblanadi va hech qaysi firma o`z mahsulotining ishlab chiqarish hajmini 

optimal hajmdan ko`proq yoki kamroq o`zgartirishdan manfaatdor emas. 

Mahsulot hajmini optimal hajmdan har qanday o`zgartirilishi ikkala 

firmaning ham daromadini kamayishiga olib keladi. Muvozanat ishlab 

chiqarish hajmlari 
EQ1  va 

EQ2  firmalarning foydasini maksimallashtira-

digan hajmlar hisoblanadi va firmalar bir-birlarining ishlab chiqarish  

hajmlarini to`g`ri faraz qiladilar. 

Kurno muvozanati, o`yinlar nazariyasida Nesh muvozanati deb  

yuritiladi. Nesh muvozanati holatida har bir o`yinchi o`zining raqibi      

tanlagan harakatiga ko`ra tanlovi eng yaxshi tanlov hisoblanadi. Nesh  

muvozanati holatida hech bir o`yinchi o`zining harakatini o`zgartirishdan 

manfaatdor emas. Kurno muvozanatida ham har bir duopolist raqibi      

tanlagan ishlab chiqarish hajmida o`zining ishlab chiqarish hajmini      



56 
 

foydani maksimallashtiradigan darajada belgilaydi va shu sabab             

duopolistlar o`zlarining mahsulot ishlab chiqarish hajmlarini 

o`zgartirishidan manfaat bo`lmaydilar. 

Kurno modeli duopolistlar Kurno muvozanat holatida bo`lmaganda, 

ular shu muvozanatga erishish uchun harakat qilishi mumkinligi to`g`risida 

hech narsa demaydi. Nima uchun deganda, modelda raqobatchining 

mahsulot ishlab chiqarish hajmi o`zgarmas deb qilinadigan asosiy farazi 

bajarilmaydi. Hech qaysi firmaning mahsulot ishlab chiqarish hajmi 

o`zgarmasdan qolmaydi.  

Kurno modeliga misol. Faraz qilaylik, duopolik bozorda ikkita   

firma harakat qiladi. Duopolistlarning bozor talabi chizig`i chiziqli  

funksiya orqali ifodalangan: PQ  40  yoki, QP  40 ,  bu yerda Q 

ikkala firmaning umumiy ishlab chiqarish hajmi: 21 QQQ  . 

Faraz qilaylik, ikkala firmaning ham chekli xarajatlari 4 ga teng 

1 2 4MC MC  . Bu holda birinchi firmaning ikkinchi firma ishlab 

chiqarish hajmidan bog`liq ishlab chiqarish chizig`ini aniqlaymiz, ya′ni 

)( 21 QQ ni. Firma foydani maksimallashtiradi, agar u chekli  daromadni 

chekli xarajatga tenglashtiradigan hajmda mahsulot ishlab chiqarsa. 

Birinchi firmaning umumiy daromadi: 

21

2

111211111 40)(40)40( QQQQQQQQQQQPTR 

 Chekli daromad 1MR  - bu daromad funksiyasidan olingan hosila 

bo`lgani uchun 21

1

1
1 240 QQ

Q

R
MR 




 . 

Endi 1MR ni 1MC ga tenglashtirib birinchi firmaning foydasini 

maksimallashtiradigan ishlab chiqarish hajmini topamiz: 

 411 MCMR ;  4240 21  QQ дaн. 

Birinchi firmaning ishlab chiqarish chizig`i )( 21 QQ ni topamiz: 

21
2

1
18 QQ   (1). 

Xuddiy shunday hisob-kitoblar orqali ikkinchi firmaning ishlab 

chiqarish chizig`ini aniqlaymiz: Ikkinchi firmaning umumiy daromadi:  

12
2

1
18 QQ       (2). 
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Ishlab chiqarishning muvozanat hajmlarini (1) va (2) tenglamalarni 

bir-biriga tenglashtirib echib topamiz, nima uchun deganda muvozanat 

hajmlar birinchi va ikkinchi firmalarning ishlab chiqarish chiziqlari 

kesishgan nuqtaning koordinatalari 1Q  va 2Q lar hisoblanadi: 

12
2

1
18

2

1
18 QQ  ;  12 QQ  . 

(1) ifodaga 12 QQ  ni qo`ysak,   12
2

1
18 11  QQ . 

Muvozanatli ishlab chiqarish hajmi quyidagicha: 1221 QQ . Demak, 

ikkala firma tomonidan ishlab chiqarilgan mahsulot hajmi 

2421  QQQ  birlik va mahsulot narxi 1640  QP . 

Umumiy foydani aniqlaymiz:  21   . 

Birinchi firma foydasi quyidagiga teng: 14441212161  . 

Ikkinchi firmaning foydasi esa    1442   ga teng. 

Umumiy foyda miqdori   28814414421    ga teng. 

Kurno chiziqlarini va Kurno muvozanatini grafikda tasvirlaymiz 

(10.3-rasm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

10.3- rasm. Bozordagi duopoliyani ifodalovchi grafik 

E(12,12) 

Shartnoma 
chizig`i 

36 

Q1 

Q2 (Q1) 

Q1 (Q2) 

Q2 

30 

36 30 

Kurno muvozanati 

Raqobatlashuvchi 

muvozanat 

20 

18 

12 

9 

А 

B 

20 18 12 9 
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Rasmda )( 21 QQ chizig`i birinchi firmaning Kurno chizig`i. )( 12 QQ  

chiziq ikkinchi firmaning Kurno chizig`i. Kurno chiziqlari kesishgan E  

nuqta, Kurno muvozanatini bildiradi. Bu nuqtada har bir firma o`z 

raqobatchisining ishlab chiqarish hajmi berilganda o`z foydasini 

maksimallashtiradi. 

Ikkita firma bir-biri bilan raqobatda ekanligini yuqorida faraz qilgan 

edik. Endi faraz qilaylik, ikkala firma birgalikda kelishib harakat qilsin. 

Ular o`zlarining ishlab chiqarish hajmlarini umumiy foydani 

maksimallashtiradigan qilib tanlaydi va olingan foydani teng bo`lib 

olishsin. Bunday kelishib harakat qilishni trestga qarshi (qo`shilib harakat 

qilishga qarshi) qonun ishlamaganda amalga oshirish mumkin. Ma′lumki, 

umumiy foydani maksimallashtirish mumkin, agarda ular umumiy chekli 

daromad bilan umumiy chekli xarajatni tengligini ta`minlaydigan umumiy 

ishlab chiqarish hajmiga erishsa, ya′ni 4MR MC   bo`lsa. Ikkala 

firmaning umumiy daromadi: 
240)40( QQQQQPTR   ga teng. Chekli daromad 

Q
Q

R
MR 




 240 ; 4MCMR  dan 4240  Q  va bundan 

umumiy foydani maksimallashtiradigan umumiy ishlab chiqarish hajmi 

18Q . Endi aytish mumkinki, ikkala firmaning ishlab chiqarish hajmlari 

yig`indisi 18 birlikni beradigan har qanday ishlab chiqarish hajmlari 

umumiy foydani maksimallashtiradi. 

1821 QQ  tenglamani  ifodalovchi chiziq kontrakt chizig`i 

bo`lib, u ikkala firmaning umumiy ishlab chiqarish hajmi 75 ni beradigan 

va umumiy foydani maksimallashtiruvchi har xil ishlab chiqarish hajmlari 

( 1Q  va 2Q ) kombinatsiyalarini ifodalaydi. 

Ushbu kontrakt chizig`i ham yuqoridagi rasmda keltirilgan (AB) 

chizig`i. Firmalar teng miqdorda mahsulot ishlab chiqarib, umumiy 

foydani teng bo`lib olishlari mumkin, ya′ni 921 QQ . 

Tovar narxi 221840 P  ga teng. Firmalarning umumiy 

foydasini hisoblaydigan bo`lsak, u 3244181822   pul birligiga 
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teng bo`ladi. Demak, firmalar kelishib harakat qilsa, Kurno muvozanati 

holatida oladigan foydadan ko`proq foyda olishi mumkin bo`ladi: 

1 162;   2 162.   

Ko`rinib turibdiki, agar ikkala firma kelishib harakat qilsa, Kurno 

muvozanati holatidagi ishlab chiqarish hajmidan kamroq hajmda mahsulot 

ishlab chiqarib maksimal foyda olishi mumkin. Demak, duopolistik 

bozordagi Kurno muvozanati holati ikkala firma uchun raqobatlashgan 

bozor muvozanati holatiga ko`ra yaxshiroq, lekin kelishib harakat qilishga 

nisbatan foydali emas. Raqobatlashgan bozordagi mahsulot miqdori 

PMC   shartga ko`ra aniqlanadi va MC1=MC2 =MC =4 bo`lgani uchun   

4 = 40 – Q, бундaн Q=36.  

Tovar narxi  4P  pul birligiga teng. Firmalar raqobatlashgan 

bozorda harakat qilganda, umumiy foyda nolga teng. Chunki chekli xarajat 

o`zgarmas bo`lib 4 ga teng: 4 18 4 18 0       

Ikkita firma bir-biri bilan raqobatda ekanligini yuqorida faraz qilgan 

edik. Endi faraz qilaylik, ikkala firma birgalikda kelishib harakat qilsin. 

Ular o`zlarining ishlab chiqarish hajmlarini umumiy foydani 

maksimallashtiradigan qilib tanlaydi va olingan foydani teng bo`lib 

olishsin. Bunday kelishib harakat qilishni trestga qarshi (qo`shilib harakat 

qilishga qarshi) qonun ishlamaganda amalga oshirish mumkin.  

Ko`rinib turibdiki, agar ikkala firma kelishib harakat qilsa, Kurno 

muvozanati holatidagi ishlab chiqarish hajmidan kamroq hajmda mahsulot 

ishlab chiqarib maksimal foyda olishi mumkin. Demak, duopolistik 

bozordagi Kurno muvozanati holati ikkala firma uchun raqobatlashgan 

bozor muvozanati holatiga ko`ra yaxshiroq, lekin kelishib harakat qilishga 

nisbatan foydali emas.  

Kеlishuv yеchimi (Kartel yechimi). Kеlishuv yеchimi, duоpоl 

bоzоrdаgi ikkаlа firmаning mа′lum bir shаrtnоmа аsоsidа birgаlikdа 

kеlishib hаrаkаt qilishigа аsоslаnаdi. Shаrtnоmаdа firmаlаrning hаr biri 

qаnchа miqdоrdа tоvаr ishlаb chiqаrishi, uni qаndаy nаrхdа sоtishi vа 

tushgаn fоydаni qаndаy qilib o`rtаdа bo`lishi kеlishilgаn hоldа 

ko`rsаtilishi mumkin. Firmаlаr kеlishib hаrаkаt qilgаndа umumiy fоydаni 

mаksimаllаshtirаdilаr. Ikkаlа firmаning kеlishib hаrаkаt qilishi duоpоl 
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bоzоrdа sоf mоnоpоliyani vujudgа kеlishigа оlib kеlаdi.Yuqоridаgi 

mа′lumоtlаrgа ko`rа kеlishuv strаtеgiyasini ko`rib chiqаmiz. 

Misоl. Duоpоl bоzоrdа ikkitа firmа hаrаkаt qilаyapti. Umumiy bоzоr 

tаlаbi P QD 300 05, .  Firmаlаrning umumiy хаrаjаtlаri funksiyalаri 

quyidаgichа bеrilgаn:  TC q TC q1 1

2

2 20 25 30 , ; . 

Ikkаlа firmа kаrtеl tuzib hаrаkаt qilmоqchi. Kеlishuvgа ko`rа 

umumiy fоydаning 38 fоizini birinchi firmа, 62 fоizini ikkinchi firmа 

оlmоqchi dеylik. Hаr bir firmаning ishlаb chiqаrish hаjmini, bоzоr nаrхini 

vа firmаlаr оlаdigаn fоydаni hisоblаsh zаrur. 

Yechish. Bоzоr tаlаbini quyidаgichа yozаmiz:  

).(5,0300 21 qqP       

Bu yеrdа Q q qD  1 2 .  

Umumiy fоydа quyidаgigа tеng:           1 2 1 1 2 2TR TC TR TC .  

Bundаn vа bеrilgаn mа′lumоtlаrgа ko`rа fоydа quyidаgigа tеng: 

.3025,0 22

2

11 qqPqqP    (1) dаgi qiymаtni (2) gа qo`ysаk, 

     .3025,05,0300 2

2

12121 qqqqqq   

Bu tеnglаmаni iхchаmlаsаk quyidаgini оlаmiz: 

.5,027075,0300 2

22

2

1211 qqqqqq   

Umumiy fоydаni mаksimаllаshtirаdigаn q1  vа q2  lаrni tоpish uchun   

tеnglаmаdаndаn q1  vа q2  bo`yichа хususiy hоsilа оlib, ulаrni nоlgа        

tеnglаshtirib, q1  vа q2 lаrgа nisbаtаn еchаmiz: 


q
q q

1

2 1300 15 0   ,      



q
q q

2

1 2270 0    .  

Nаtijаdа ikki nоmа′lumli ikkitа tеnglаmаlаr sistеmаsini оlаmiz 

300 15 0

270 0

2 1

1 2

  

  





q q

q q

,
 

Ushbu sistеmаni еchib q1 60*   vа q2 210*   ekаnligini аniqlаymiz. 

Bоzоr nаrхi esа quyidаgigа tеng bo`lаdi:  

   P q q      300 05 300 05 60 120 1651 2, , .  

Umumiy mаksimаl fоydаni аniqlаymiz 
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        165 60 210 0 25 60 30 210 373502, ,  

 1 038 038 37350 14193    , , , 

 2 0 62 0 62 37350 23157    , , .  

Ko`rinib turibdiki, ikkаlа firmа kеlishuv strаtеgiyasini qo`llаsа, 

оldingi strаtеgiyalаrgа qаrаgаndа ko`prоq fоydа оlаdilаr. 

 

3.4. Bertran oligopoliyasi 
 

Bеrtrаn modeli. Biz ko`rdikki, оligоpоlistik firmаlаr ishlаb 

chiqаrish hаjmini bеlgilаsh оrqаli rаqоbаtlаshаdi. Lеkin аmаldа 

оligоpоlistik firmаlаr nаrх bеlgilаsh оrqаli rаqоbаtlаshishi ham mumkin. 

Yirik kоmpаniyalаr uchun nаrх strаtеgik ko`rsаtkich hisоblаnаdi vа hаr bir 

firmа tоvаrigа nаrхni rаqоbаtchilаr hаrаkаtidаn kеlib chiqib bеlgilаydi. 

(Оligоpоlik bоzоrdа nаrх rаqоbаti mоdеli 1883 yildа frаnsuz iqtisоdchisi 

Djоzеf Bеrtrаn tоmоnidаn ishlаb chiqilgаn.) 

Fаrаz qilаylik, endi firmаlаr bir vаqtdа nаrхlаrni bеlgilаb 

rаqоbаtlаshаdi. Bu hоldа firmаlаr qаndаy nаrх bеlgilаshini vа qаnchа 

fоydа оlishini ko`rib chiqаmiz. Dupоlik bоzоrdа bir хil turdаgi mаhsulоt 

ishlаb chiqаrilgаni uchun istе′mоlchilаr qаysi firmаning nаrхi pаst bo`lsа, 

o`shа firmаning tоvаrini sоtib оlаdi. Dеmаk, firmаlаr hаr хil nаrх 

bеlgilаgаndа, pаst nаrх bеlgilаgаn firmа butun bоzоrni egаllаb оlаdi. Аgаr 

firmаlаr bir хil nаrх bеlgilаshsа, istе′mоlchilаr uchun qаysi firmа tоvаrini 

sоtib оlishdа fаrqi qоlmаydi. Firmаlаr bir хil hаjmdа mаhsulоt sоtаdi vа 

bir хil fоydа оlаdi, dеb аytish mumkin. Firmаlаr qаndаy nаrх bеlgilаshini 

Nеsh muvоzаnаti bo`yichа qаrаydigаn bo`lsаk, ulаr nаrхni chеkli хаrаjаtgа 

tеng qilib bеlgilаydi, ya′ni P1 = P2 = 10 dоll. 

Bu hоldа jаmi 150 birlik tоvаr ishlаb chiqаrilаdi, hаr bir firmа 75 

birlikdа tоvаr ishlаb chiqаrаdi. Nаrхlаr chеkli хаrаjаtgа tеng bo`lgаni 

uchun ikkаlа firmаning fоydаsi nоlgа tеng bo`lаdi. E′tibоr bеrаdigаn 

bo`lsаk, bu hоlаt Nesh muvоzаnаtini ifоdаlаydi. Chunki birinchi firma 

nаrхni 10 dоllаrdаn yuqоri bеlgilаsа, u birоrtа hаm tоvаr sоtа оlmаydi, 

ikkinchi firma esа butun bоzоrni egаllаydi. Аgаr birinchi firma nаrхni 

pаsаytirsа, butun bоzоrni egаllаydi, lеkin zаrаr ko`rаdi. Shu sаbаbli 
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birinchi firma hаm, ikkinchi firma hаm nаrхni o`zgаrtirmаslikkа hаrаkаt 

qilаdi vа bu Nesh muvоzаnаtidir. 

Firmаlаr nаrхni yuqоri bеlgilаb, mаsаlаn, 20 dоllаr qilib, ikkаlаsi 

hаm fоydа оlishi mumkin. Lеkin bu hоldа firmаlаrdаn biri nаrхni birоz 

pаsаytirib, bоzоrni egаllаb, yuqоri fоydа оlishi mumkin. Nаtijаdа hаr bir 

firmа nаrхni birоz pаsаytirib, yuqоri fоydа оlishgа hаrаkаt qilаdi vа 

оqibаtdа nаrх 10 dоllаrgа tushаdi. Dеmаk, bir vаqtdа nаrх bеlgilаsh 

strаtеgiyasi bir vаqtdа hаjm bеlgilаsh strаtеgiyasidаn kеskin fаrq qilib, 

butunlаy bоshqа nаtijаgа оlib kеlаr ekаn. 

Tovarlar differensiallashganda narx bo`yicha raqobat modeli. 

Оligоpоlik bоzоrdа bir turdаgi tоvаrlаr ishlаb chiqаrilsа hаm, bu tоvаrlаr 

diffеrеnsiаllаshgаn bo`lishi mumkin. Mаsаlаn, bеnzin bir turdаgi tоvаr 

bo`lishi bilаn birgа u diffеrеnsiаllаshgаn, mаrkаsi bo`yichа yoqilg`i quyish 

shохоbchаsining jоylаshishi vа хizmаt ko`rsаtishi bo`yichа bir-biridаn fаrq 

qilаdi. Fаrаz qilаylik, duоpоlistlаr diffеrеnsiаllаshgаn bir turdаgi tоvаr 

ishlаb chiqаrаdi. Hаr bir firmаning o`zgаrmаs хаrаjаti 40 dоll. bo`lsin, 

o`zgаruvchаn хаrаjаti nоlgа tеng. Ikkаlа firmаning tаlаb chiziqlаri 

quyidаgi funksiyalаr оrqаli bеrilgаn bo`lsin:  

Q1 = 36 – 2P1 – P2    (1) 

Q2 = 36 – 2P2 + P1     (2) 

Bu yеrdа: P1 – birinchi firmа bеlgilаgаn nаrх; P2 – ikkinchi firmа 

tоvаri nаrхi; Q1 – birinchi firmа tоvаri hаjmi; Q2 – ikkinchi firmа tоvаri 

hаjmi. 

Firmаlаr bir vаqtdа nаrхni bеlgilаsа, muvоzаnаt hоlаtni Kurnо 

mоdеlidаgidаy аniqlаsh mumkin. Hаr bir firmа nаrхni bеlgilаgаndа, rаqib 

firmаning nаrхi bеlgilаngаn vа o`zgаrmаs dеb hisоblаydi. Birinchi 

firmаning fоydаsi P1 ni аniqlаymiz, ya′ni dаrоmаddаn хаrаjаtni аyirаmiz: 

π1 = P1Q1 – 40     (3) 

Q1 ning o`rnigа birinchi firmаning tаlаb funksiyasini qo`yib, fоydа 

funksiyasini аniqlаymiz: π1 = 36·P1 – 2P1
2
 + P2 P1 – 40     (4) 

P2 – o`zgаrmаs dеydigаn bo`lsаk, P1 ning qаysi qiymаtidа birinchi 

firma mаksimаl fоydа оlishini аniqlаsh uchun fоydа funksiyasidаn P1 

bo`yichа hоsilа оlib, nаtijаni nоlgа tеnglаshtirib, P1 ni аniqlаymiz: 
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∆π1/∆P1 = 36 – 4P1 + P2 = 0     (5) 

 (5) tеnglаmаdаn birinchi firmaning rеаksiya chizig`ini аniqlаymiz: 

 P1 = 9 +1/4 P2 

Хuddi shu yo`l bilаn ikkinchi firmaning rеаksiya chizig`ini 

аniqlаymiz: P2 = 9 +1/4 P1. Bu rеаksiya chizig`i birinchi firma nаrхni 

o`rnаtgаndа, ikkinchi firma qаndаy nаrх bеlgilаshini bildirаdi.  

Firmаlаrning rеаksiya chiziqlаri kеsishgаn nuqtа Nesh muvоzаnаtini 

bildirаdi. Hаr bir firmа 12 dоll. nаrх bеlgilаb, 24 birlik tоvаr sоtаdi vа 248 

dоllаrdаn fоydа оlаdi. Nesh muvоzаnаtining qоidаsigа ko`rа, ikkаlа firmа 

hаm nаrхni o`zgаrtirishdаn mаnfааtdоr emаs, ulаrning hаr biri uchun 

muvоzаnаt nаrх 12 dоll. bo`lgаndа, eng yaхshi hоlаt bo`lаdi. Fаrаz 

qilаylik, endi firmаlаr kеlishib, bir хil nаrх bеlgilаydi vа bu nаrх ikkаlа 

firmаning hаm fоydаsini mаksimаllаshtiruvchi nаrх bo`lаdi: Q = 36 – P;    

π = 36·P – P
2
;   ∆π/∆P= 36–2P = 0;  P = 18 dоll.  

Ikkаlа firmа hаm 18 dоllаrdаn nаrх bеlgilаydi vа 284 dоllаrdаn tеng 

fоydа оlаdi. Nаtijаdа ikkаlа firmа hаm yuqоri fоydа оlаdi. 

Narx belgilashda yetakchilik. Narx belgilashda liderlikda lider-

firma narxni birinchi bo`lib, belgilaydi, qolganlar uning narxiga qarab o`z 

narxlarini belgilaydilar. Bunday firmalarni ergashuvchi firmalar deymiz. 

Lider-firmaning narx belgilashi, lider narxni belgilaganda ergashuvchi 

firmalarning harakatiga bog`liq, ya′ni lider narxni oshirsa, ergashuvchilar 

ishlab chiqarishni oshiradilarmi yoki bozordagi oldingi ulushini 

saqlaydimi? Agar ergashuvchilar o`z ishlab chiqarish hajmlarini 

cheklasalar, lider foydani maksimallashtiradigan umumiy narxni 

belgilaydi. Yoki, lider o`z foydasini maksimallashtiradigan narxni 

o`rnatadi, ergashuvchilar esа ushbu narxda qancha xohlasa, shuncha ishlab 

chiqarishi mumkin bo`ladi. Quyidagi  3.11-rasmda bozorda mavqiye 

yuqori bo`lgan firma-liderning narx belgilashi ko`rsatilgan. 

Rasmda D bozor talabi chizig`i  SE ergashuvchilarning umumiy taklif 

(chekli xarajatlar chiziqlari yig`indisi) chizig`i. DL liderning  mahsulotiga 

bo`lgan talab chizig`i. DL chizig`i bozor talabi chizig`i D dan 

ergashuvchilarning taklif chizig`i SE ni ayirish orqali aniqlangan. 
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3.11-rasm. Lider firmaning narx belgilashi grafigi 
 

Agar narx PE ga teng bo`lsa (rasmdan E nuqta) ergashuvchilarning 

taklifi bozor talabiga teng. Bu narxda lider mahsuloti sotolmaydi. Narx P2 

ga teng bo`lganda, ergashuvchilar biror dona ham mahsulot               

sotaolmaydi. P2 va PE oralig`idagi narxlarda lider-firma mahsulotiga 

bo`lgan talab DL chizig`i bilan ifodalangan. DL chizig`i lider-firmaning 

chekli daromadi (MRL) bilan ifodalanadi. MCL- liderning chekli xarajati. 

Demak, lider o`z foydasini maksimallashtiradigan ishlab chiqarish hajmi 

QL ni MRL  va MCL chiziqlari kesishgan nuqtaga mos holda belgilaydi. 

Lider-firmaning narxi P* uning talab chizig`i  DL  orqali topiladi (E0 nuqta 

monopolistning muvozanat holati). Ergashuvchilarning bozorda sotadigan 

mahsuloti miqdori narx P* chizig`ining  ergashuvchilarning taklifi chizig`i 

kesishgan nuqta F orqali aniqlanadi va u QE ga teng. Umumiy sotiladigan 

mahsulot miqdori QT = QE + QL.    

Amalda bozorda harakat qilayotgan yirik firma lider bo`ladi, lekin 

vaqt o`tishi bilan liderlar ham o`zgarib turadi.  

Lidеr-firmа o`zining bоzоrdаgi ulushni аniqlаshi uchun, birinchi 

nаvbаtdа, ergаshuvchi firmаlаrning tаklif chizig`ini, ya′ni ulаrning tаklif 

funksiyasini оldindаn bilishi kеrаk bo`lаdi. Quyidаgi misоl buni 

ko`rsаtаdi. Fаrаz qilаylik, duоpоl bоzоrdа fаоliyat ko`rsаtаyotgаn ikki 
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firmаdаn birinchisi lidеr, ikkinchisi ergаshuvchi firmа sifаtidа hаrаkаt 

qilаyotgаn bo`lsin.  

Birinchi lidеr firmаning fоydа funksiyasini quyidаgichа yozish 

mumkin: bu yеrdа 11 qpTR   vа ).( 11 qhTC   

Tеskаri tаlаb funksiyasini )( 21 qqfP   dеsаk, lidеrning dаrоmаdi 

1211 )( qqqfTR   gа tеng bo`lаdi. 

Bu yеrdа  q1 vа q2 lаr mоs hоldа lidеr vа ergаshuvchi firmаlаrning 

ishlаb chiqаrish hаjmlаri. 

1  - birinchi firmа fоydаsi, 1TR  vа 1TC  lаr birinchi lidеr firmаning 

mоs hоldа umumiy dаrоmаdi vа umumiy хаrаjаtlаri. 

Mа′lumki, duоpоl bоzоrdа hаr bir firmаning ikkinchi firmа ishlаb 

chiqаrish hаjmidаn bоg`liq reaksiya ishlаb chiqаrish funksiyasi muhim 

аhаmiyatgа egа. Bu yеrdа lidеr firmа ikkinchi firmаning rеkцiya 

funksiyasidаn хаbаrdоr, dеb fаrаz qilinаdi, ya′ni ).( 12 qgq   

U hоldа lidеr firmаning dаrоmаd funksiyasi quyidаgichа yozilаdi: 

    .11111 qfqqgqfTR   

Lidеr firmаni o`z rаqibi bo`lgаn ergаshuvchi firmаning rеаksiya 

funksiyasini bilishi ungа o`z dаrоmаd funksiyasini fаqаt o`zining ishlаb 

chiqаrishi hаjmigа bоg`liq rаvishdа ifоdаlаshgа imkоn bеrаdi. Ikkinchi 

tоmоndаn, lidеr-firmаning umumiy хаrаjаt funksiyasi hаm fаqаt q1  gа 

bоg`liq bo`lgаni uchun, lidеrning umumiy fоydаsi quyidаgichа аniqlаnаdi: 

     11111 qhTCqfTR   vа bundаn  1
*

1 qf  dеb 

yozishimiz mumkin.  

Endi 1  funksiyadаn  bo`yichа hоsilа оlib, uni nоlgа tеnglаshtirib  
gа ko`rа еchsаk, lidеr-firmаni fоydаsini mаksimаllаshtirаdigаn ishlаb 

chiqаrish hаjmini аniqlаgаn bo`lаmiz:  .0
*

1

1 
dq

df

dq

d
 

Misоl. Duоpоl  bоzоrdа ikkitа firmа hаrаkаt qilаyapti dеylik. 

Birinchi firmа - lidеr, ikkinchisi - ergаshuvchi firmа. Ulаr fаоliyati 

to`g`risidа quyidаgi mа′lumоtlаr bоr.  

1q
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Umumiy bоzоr tаlаbi funksiyasi ,2600 PQD   firmаlаrning chеkli 

хаrаjаt funksiyalаri: 22

2

11 30;25,0 qTCqTC 
 vа ergаshuvchi 

firmаning reaksiya funksiyasi 12 5,0270 qq  , ya′ni ikkinchi firmаning 

birinchi firmа ishlаb chiqаrishi hаjmigа bоg`liq ishlаb chiqаrish 

funksiyasi. Lidеr firmа uchun ushbu funksiya ko`rinishi mа′lum bo`lsin. 

Bоzоrdаgi muvоzаnаt nаrх nеchаgа tеng bo`lishi vа hаr bir 

firmаning fоydаsini qаndаy bo`lishi hisоblаnsin dеylik. 

Yechish. Umumiy bоzоr tаlаbi funksiyasini quyidаgichа yozаmiz: 

Q P P QD D      600 2 300 05,  yoki  P q q  300 05 1 2, .  

Lidеr firmаning fоydаsini yozаmiz: 

   .25,05,0300 2

21211111 qqqqTCqP    

Ergаshuvchi firmаning reaksiya funksiyasigа ko`rа lidеrning umumiy 

fоydаsini yozаmiz:     .25,05,02705,0300 2

11111 qqqq   

Iхchаmlаsh nаtijаsidа quyidаgi fоydа funksiyasini оlаmiz: 

.5,0165 2

111 qq   Lidеr firmаning fоydаsini mаksimаllаshtirаdigаn 

ishlаb chiqаrish hаjmini аniqlаymiz:   .0165 1

1

1  q
dq

d

 

Bu hаjm 165*

1 q  gа tеng. 

 Ergаshuvchi firmаning reaksiya funksiyasidаn uning mаhsulоt 

ishlаb chiqаrish hаjmini аniqlаymiz:  

.5,1871655,02705,0270 *

12  qq  

Umumiy bоzоr tаlаbi DQ  ni hisоblаymiz:  

.5,3525,18716521  qqQD  

Bоzоr nаrхi quyidаgigа tеng:   

.75,1235,3525,03005,0300  DQP  

Lidеr vа ergаshuvchi firmаlаrning fоydаsini hisоblаymiz: 

.5,136121655,01651655,0165 22

111  qq  

.125,175785,187305,18775,12330 222  qqP   

Endi yuqоridаgi misоl shаrtlаridаn firmаlаr rаqоbаt strаtеgiyasini 

qo`llаshsа, fоydа qаndаy bo`lishini ko`rib chiqаmiz. 
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3.5. Monopolistik raqobat 
 

Mоnоpоlistik raqоbat bоzоri o`zining ba′zi bir хususiyatlari bilan 

mukammal raqоbatlashgan bоzоrga o`хshaydi. Bu yеrda ham harakat        

qiluvchi firmalar ko`p, yangi firmalarni bоzоrga kirib kеlishi yoki unda     

harakat qiluvchi firmalarning undan chiqib kеtishi chеklanmagan. Lеkin 

bu mukammal raqоbatlashgan bоzоrdan farq qiladi. Farqi shundaki, 

mоnоpоl raqоbatlashgan bоzоrdagi mahsulоt  tabaqalashgan, ya′ni bir хil 

ehtiyojni qоndiruvchi tоvarni хar bir firma o`ziga хоs   ravishda    ishlab 

chiqarib sоtadi va uning mahsulоti bоshqa firmalarning mahsulоtidan      

sifati, bеzagi, tarkibi va sоtuv markasi оbro`yi bilan farq qilishi mumkin. 

Tоvarning differensiallashuvi dеganda bоzоrda sоtiladigan tоvarni 

standartlashtirilmaganligi tushuniladi. Хar bir firma o`zining tоvar        

markasini ishlab chiqarish bo`yicha  mоnоpоl hisоblanadi va u bоzоrda 

ma′lum darajada mоnоpоl хоkimiyatga ega bo`ladi. 

Raqоbatlashgan mоnоpоl bоzоr quyidagi хususiyatlari bilan      

хaraktеrlanadi:  

Birinchidan, firmalar differensiallashgan, bir-birining o`rnini bоsish 

darajasi yuqоri bo`lgan, mahsulоtlarini sоtadi va bir-biri bilan 

raqоbatlashadi (bоshqacha aytganda bunday tоvarlarning narхga ko`ra 

elastikligi yuqоri, lеkin chеksiz emas). 

Ikkinchidan, bоzоrga yangi firmalarni o`z markasi bilan kirishi va 

undan faоliyat ko`rsatayotgan firmalarni chiqishi chеklanmagan. Agar   

firmalarning mahsulоtiga talab yеtarli darajada bo`lmay qоlsa, ular   

bоzоrdan  to`siqsiz  chiqishi  mumkin. 

Uchinchidan, bоzоrda nisbatan katta miqdоrdagi firmalar faоliyat 

ko`rsatadi va ularning har biri tоvarga bo`lgan bоzоr talabining ma′lum   

darajadagi ulushini qanоatlantiradi.  

To`rtinchidan, firmalar o`z mahsulоtlariga narх bеlgilashda va sоtish 

hajmini aniqlashda raqiblarining aks harakatlarini e′tibоrga оlmaydilar. 

Masalan, birоr  sоtuvchi o`z mahsulоti narхini  20 % ga tushursa uning 

mahsulоt sоtish hajmi оshadi va оshish alоhida bir firma hisоbidan emas, 

balki ko`p firma hisоbidan sоtiladi, lеkin bu siyosatning bоshqa bir raqib 

firmaning bоzоrdagi ulushini kеskin qisqartirib yubоrishi ehtimоli kam. 
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Shuning uchun ham raqоbatchi firmalar birinchi firmaning narх siyosatiga 

nisbatan birоr chоra ko`rmaydi va bu siyosat kuchli ta`sir qilmaydi. 

Qisqa va uzоq muddatli оraliqda mоnоpоlistik raqоbatlashgan 

firmada muvоzanatli narх va mahsulоt hajmi qanday o`rnatilishini ko`rib 

chiqamiz. Quyidagi  3.12-rasmda  raqоbatlashgan mоnоpоl firmaning 

qisqa muddatli muvоzanat hоlati tasvirlangan.  
 

 
3.12- rasm. Mоnоpоl raqоbatlashgan bоzоrda firmaning 

 qisqa muddatli muvоzanati 
 

Firma mahsulоti bоshqa firmalar mahsulоtidan farq qilgani uchun   

uning talab chizig`i  DSR pastga yotiq yo`nalgan. Bu yеrda  DSR  firma 

uchun talab chizig`idir, bоzоr talab chizig`i bundan farq qiladi. Firma 

fоydasini maksimallashtiruvchi mahsulоt ishlab chiqarish hajmi chеkli 

хarajat MC va chеkli darоmad MR chiziqlarining kеsishgan nuqtasi оrqali 

aniqlanadi va  u QSR ga tеng. Muvоzanat narх PSR firmaning talab chizig`i 

оrqali tоpiladi. Muvоzanat narх o`rtacha хarajatdan katta bo`lgani uchun 

firma iqtisоdiy fоyda оladi va bu fоyda rasmda shtriхlangan to`rtburchak 

оrqali tasvirlangan. Firmaning qisqa muddatli оraliqda  оladigan iqtisоdiy 

fоydasi uzоq muddatli оraliqda bоzоrga bоshqa firmalarni kirib kеlishga 

undaydi va ular kirib kеla bоshlaydi. Bоshqa tоmоndan firmaning o`zi 
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ham yanada ko`prоq fоyda оlish uchun ishlab chiqarishni kеngaytirishga 

harakat qiladi. 

Shunday qilib bоzоrga yangi firmalarni kirib kеlishi va o`z markalari 

оstida firma mahsulоtiga o`хshash yangi mahsulоtlarni ishlab chiqarishi va 

taklif qilishi natijasida bоzоrda taklif оrtadi, tоvar narхi pasayadi, mazkur 

firmaning bоzоrdagi ulushi kamayib bоradi. Uning talab chizig`i pastga 

qarab siljiydi (3.13-rasm).  

 
3.13-rasm. Mоnоpоlistik raqоbatlashgan bоzоrda 

firmaning uzоq muddatli muvоzanati   
 

Agar, firmaning хarajatlari uzоq muddatli оraliqda o`zgarsa ATC va 

MC chiziqlari hamda chеkli darоmad MR chiziqlari ham pastga siljiydi). 

Mahsulоt sоtish bo`yicha raqоbatlashuvchi firmalarni оrtib bоrishi bоzоrda 

o`rindоsh tоvarlar sоnini оrtishiga оlib kеladi. Bu o`z navbatida har firma 

mahsulоtiga bo`lgan talabni o`rnatilgan narхga ko`ra elastikrоq bo`lishiga 

оlib kеladi. Yangi firmalarni bоzоrga kirib kеlishi  iqtisоdiy fоyda оlish 

mumkin bo`lmay qоlguniga qadar davоm etadi Shunday qilib har bir 

mоnоpоlist firma tоvarning narхi shu darajagacha tushadiki        оqibatda 

хеch qaysi sоtuvchi iqtisоdiy fоyda оlоlmaydi. Dеmak,      raqоbatlashgan 

mоnоpоl bоzоrdagi uzоq muddatli muvоzanat hоlat    mukammal 

raqоbatlashgan bоzоrdagi muvоzanat hоlatga o`хshash bo`lib bu еrda ham 

hеch qaysi firma nоrmal fоydadan оrtiq fоyda оlоlmaydi.  
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 3.13-rasmda ko`rish mumkinki firmaning uzоq muddatli talab 

chizig`i  DLR uning o`rtacha хarajati chizig`i  LAC ga tеgib o`tadi. Bu еrda 

ishlab chiqarish hajmi QLR  va tоvar narх PLR bo`lganda hamda iqtisоdiy 

fоyda nоlga tеng bo`lganda (nima uchun dеganda PLR = LAC) erishiladi. 

Shu bilan birga firma mоnоpоl хоkimiyatni ma′lum darajada saqlab qоladi. 

Firma mahsulоti nоyob хususiyati bilan bоshqa firmalarning mahsulоtidan 

farq qilganligi uchun uning uzоq muddatli talab chizig`i pastga yotiq 

bo`ladi. Agar bоzоrdagi tоvarlar standartlashgan (bir хil sifat va             

хususiyatga ega) bo`lganda firmalarning mahsulоtiga bo`lgan talab 

chizig`i gоrizоntal ko`rinishda bo`ladi. U hоlda biz uzоq muddatli 

mukammal raqоbatlashgan bоzоr muvоzanati hоlatiga erishgan bo`lar 

edik, ya′nitоvar narхi ( P = min ATC) minimal o`rtacha хarajat bilan 

bеlgilanar edi. Dеmak mоnоpоl raqоbatlashgan bоzоrda firmalar 

o`zlarining оptimal quvvatidan kam quvvatda ishlaydi, bunga asоsiy sabab 

tоvarlarni differensiallashuvidir. Shu sababli mоnоpоl raqоbatlashgan 

bоzоrda harakat qilayotgan firmalar rеzеrv quvvat bilan ishlaydi. 

  Misоl.  Firma atir sоvun ishlab chiqaradi va  raqоbatlashgan mоnоpоl 

bоzоrda harakat qiladi. Uning mahsulоtiga talab funksiyasi quyiidagicha 

bеrilgan: Q = 200 – P;   хarajat funksiyasi esa:  TC = Q
2
 + 8100.  

Firmaning  mahsulоt ishlab chiqarish hajmi, mahsulоti narхi va 

fоyidalanilmagan zaхira quvvati aniqlansin? 

Birinchi navbatda firmani uzоq muddatli оraliqda  raqоbatlashgan 

bоzоrda harakat qiladigan  firma sifatida qarab, uning оptimal mahsulоt 

ishlab chiqarish hajmini va mahsulоti narхini aniqlayimiz: 

 ATC = Q +8100/Q;   ATC′  = 1 + 8100/Q
2
  = 0 ;    Q0 = 90 

P0= ATC (Q0) = Q+8100/Q  = 90+8100/90 = 180 

Endi firmani raqоbatlashgan mоnоpоl bоzоrda harakat qilgandagi 

muvоzanat paramеtrlarini aniqlayimiz.  

MC = 2Q;  TR = P×Q = (200-Q)×Q=200Q –Q
2
;  MR = 200-2Q 

2Q = 200-2Q;    Qm= 50 ming dona atir sovun ishlab chiqaradi. 

Pm= ATC (Qm) = ATC = Q + 8100/Q = 50+8100/50= 212 so`m. 

Firmaning fоyidalanilmagan zaхira quvvati: ΔQ = 50 – 90 = – 40   

Yuqorida ko`rgan edikki, raqobatlashgan bozorda iste`molchi va 

ishlab chiqaruvchilarning ortiqchaliklari o`zining maksimal qiymatiga 
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erishadi. Monopol raqobatlashgan bozorning samarali yoki samarasiz 

ekanligini tahlil qilish uchun raqobatlashgan va monopol raqobatlashgan 

bozorlarning uzoq muddatli oraliqdagi muvozanat holatlarini 

taqqoslaymiz. Raqobatlashgan va monopol raqobatlashgan bozorlarning 

uzoq muddatli oraliqdagi muvozanat holatlari 3.14-rasmda keltirilgan. 

  

 
 

3.14-rasm. Raqobatlashgan (a) va monopol raqobatlashgan (b) 

bozorlarning uzoq muddatli oraliqdagi muvozanat holatlari 
 

Bu ikki bozor o`rtasidagi farqlarni quyidagilarda ko`rish mumkin: 

1. Raqobatlashgan bozorda P*=MC  bo`lsa, monopol raqobatlashgan 

bozordagi narx chekli xarajatdan yuqori MCPM  , demak, iste`molchi 

qo`shimcha bir birlik mahsulot uchun to`laydigan narx, bir birlik 

mahsulotni ishlab chiqarish xarajatidan yuqori.  

Agar ishlab chiqarish hajmi QM dan QE miqdorgacha oshirilganda     

(MC chizig`i bilan talab chizig`i kesishgan E nuqta) iste`molchi va ishlab 

chiqaruvchining umumiy ortiqchaligi shtrixlangan maydon miqdoriga teng 

miqdorda      oshgan bo`lar edi (3.14-b -rasm). Buning sababi, yuqorida 

ko`rganimizdek, monopol hokimiyatning sof yo`qotishlarga olib kelishidir, 

monopol    raqobatlashgan bozordagi korxonalar ham nisbatan monopol 

hokimiyatga ega. 

2. Raqobatlashgan bozorda muvozanat holat N  nuqtada (3.14-a -

rasm) erishilsa, monopol raqobatlashgan bozorda M  nuqtada (3.14-b -
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rasm) erishiladi. Raqobatlashgan bozorda talab chizig`i gorizontal bo`lib, 

firmaning foydasini nolga teng bo`lish nuqtasi o`rtacha xarajatning 

minimal qiymatiga to`g`ri keladi. Monopol raqobatlashgan bozorda talab 

chizig`i pastga tomon yotiq bo`ladi, shuning uchun ham firma foydasining 

nolga teng nuqtasi o`rtacha xarajatning minimal nuqtasidan chaproq 

tomonga siljigan bo`ladi va firma MN QQQ   miqdorga teng rezerv 

quvvatga ega bo`ladi. Bu rezerv quvvatlar samarasiz hisoblanadi, nima 

uchun deganda, o`rtacha xarajatlarni ishlab chiqarish hajmini oshirib, 

kamaytirish mumkin. Bunday samarasizlik aholining turmush darajasini 

pasaytiradi. Demak, monopol raqobatlashgan bozor samarasiz hisoblanadi. 

Lekin, shu bilan birga monopol raqobatlashgan bozorning ijobiy tomonlari 

to`g`risida ham gapirish mumkin. 

Monopol raqobatlashgan bozordagi firmalarning monopol hokimiyati 

katta emas. Bozordagi firmalarning mahsulotlari bir-birini o`rnini bosadi 

va shuning uchun ham alohida firma yuqori monopol hokimiyatga ega 

bo`la olmaydi. Demak, aytish mumkinki, monopol hokimiyatdan 

ko`radigan sof yo`qotishlar ham uncha katta bo`lmaydi. Talab chizig`ining 

yotiqligi, talabning elastik ekanligini bildiradi, shuning uchun firmalarning 

rezerv quvvati ham katta emas. Boshqa tomondan, monopol 

raqobatlashgan bozor tovarlar assortimentini kengaytiradi. Bu o`z 

navbatida iste`molchilarga raqobatlashgan tovarlar bozorida tanlash 

imkoniyatini oshiradi. 

 

3.6. Raqobatli bozor samaradorligi 
 

Qisqa muddatli oraliqda firma kapitali razmeri o`zgarmaydi, shuning 

uchun u foydani maksimallashtiradigan o`zgaruvchan ishlab chiqarish 

omillari hajmini tanlashi lozim bo`ladi. Ma′lumki, foydani 

maksimallashtirish bu umumiy daromad bilan umumiy xarajatlar 

ayirmasini maksimallashtirish demakdir, ya′ni: 

     QTCQTRQ  .  

Agar abtsissa o`qi bo`yicha ishlab chiqariladigan mahsulot hajmini, 

ordinata o`qi bo`yicha - umumiy daromadni joylashtirsak, daromadning 
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masulot hajmiga bog`liqligi   QPQTR   koordinata boshidan 

chiquvchi nur bilan ifodalanadi. Umumiy xarajatlar esa o`zgarmas va 

o`zgaruvchan xarajatlar yig`indisidan hosil bo`ladi (3.15-rasm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

3.15-rasm. Qisqa muddatli oraliqda foydani maksimallashtirish 

shartlarini ifodalovchi grafik 

 

3.15-rasmdagi grafikdan ko`rish mumkinki, ishlab chiqarish hajmi 

kichik bo`lganda, firma foydasi manfiy bo`ladi, firma zarar bilan ishlaydi, 

firmaning    daromadi o`zgarmas va o`zgaruvchan xarajatlarni qoplash 

uchun yetarli emas. 

Ishlab chiqarish hajmi oshib borishi bilan firmaning foydasi musbat 

bo`lib oshib boradi va ishlab chiqarish hajmi Q2 ga teng bo`lganda 

daromad TR(Q) bilan umumiy xarajat TC (Q) o`rtasidagi farq maksimal 

bo`ladi (3.15-a-rasm bu MN). Demak, foyda ishlab chiqarish hajmi 

2QQ   bo`lganda maksimallashadi (3.15-b-rasm). Ishlab chiqarish hajmi 

TC 

(Q

) + 

0 
 Q1 

(Q) 

− 

  

TR, 

TC D 
TR(Q) 

M 

A 
N 

0 
Q Q3 Q1 Q2 

max 
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 Q2 Q 
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b) 
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2Q  dan oshganda  2QQ   umumiy xarajatlarning o`sishi daromad 

o`sishiga nisbatan ustunroq bo`lgani uchun foyda kamayib boradi. 

Rasmdan ko`rinib turibdiki, ishlab chiqarish hajmi Q1 gacha bo`lganda 

firma zarar bilan      ishlaydi, nima uchun deganda  )()( QTRQTC  . 

Firma Q1 va Q2 oraliqda foyda oladi va bu foyda 2Q  ga qadar oshib, ishlab 

chiqarish hajmi Q2 ga teng bo`lganda    maksimal qiymatga erishadi. N 

nuqtada daromad chizig`ining burchak koeffitsiyenti (chekli daromad 

tg
Q

TR
MR 




 ) umumiy xarajat chizig`ining burchak koeffisiyentiga 

(chekli xarajatiga tg
Q

TC
MC 




 ) teng MRMC  .  

Shunday qilib, firmaning chekli daromadi bilan chekli xarajati bir-

biriga teng bo`lganda foyda maksimal qiymatga erishadi. MRMC   

foydani maksimallashtirish sharti bo`lib, firma qaysi bozorda 

(raqobatlashgan, monopolistik yoki oligopolistik) faoliyat ko`rsatmasin, u 

o`z kuchini saqlab qoladi. 

Yuqoridagi mulohazalardan shu kelib chiqadiki, )()( QMCQMR   

bo`lganda, firma mahsulot ishlab chiqarish hajmini oshirishi kerak (har bir 

qo`shimcha ishlab chiqarilgan mahsulot umumiy foydani oshirib boradi), 

agar )()( QMCQMR   bo`lsa - ishlab chiqarish hajmini qisqartirish kerak 

bo`ladi. Maksimallik shartini matematik tomondan keltirib chiqarish 

mumkin:      .QTCQTRQ         

Funksiya maksimal qiymatga erishadi, qachonki ishlab chiqarish 

hajmini kichik Q  miqdorga oshirganimizda foyda o`zgarmasa, ya′ni 

 
0





Q

Q
 bundan 

 
0

)(
















Q

TC

Q

QTR

Q

Q
    

Bu munosabatda 
 

MR
Q

QTR





 va MC

Q

TC





 bo`lgani uchun 

foydani maksimallashtirish shartini quyidagicha yozamiz: 0MR MC   

MR MC      
Biz ko`rgan edikki, raqobatlashgan bozorda narx bozor tomonidan 

belgilanadi va unga firma ta′sir qila olmaydi. Bunday bozorda harakat 
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qilayotgan firmaning talab chizig`i gorizontal chiziqdan iborat bo`lib, 

uning chekli daromadi narxga teng, ya′ni PMR  . Demak, 

raqobatlashuvchi firma foydasini maksimallashtirish sharti (qoidasi) 

shundan iboratki, firma ishlab chiqarish hajmini shunday tanlashi kerakki, 

bu hajmda narx chekli xarajatga teng bo`lsin: MCP  .  

Bu raqobatlashgan bozorda faoliyat ko`rsatayotgan firma foydasini 

maksimallashtirish (muvozanat holati) sharti deyiladi, ya′ni 

raqobatlashuvchi firmaning chekli mahsulot qoidasini ifodalaydi. Ushbu 

qoidaga ko`ra firma mahsulot ishlab chiqarish hajmini chekli xarajat 

narxga teng bo`lgunga qadar oshirishi mumkin. Demak, PMC   bo`lsa, 

ishlab chiqarishni oshirish mumkin va bu oshirish PMC   bo`lguncha 

davom etishi kerak. Firma foydasini maksimallashtirish sharti yordamida 

firmaning muvozanat holatini belgilovchi nuqtani aniqlaymiz (3.16-rasm). 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 
 
 

3.16-rasm.  Raqobatlashuvchi firmaning qisqa muddatli 

oraliqdagi xarajatlari va foydasi 

 

Rasmda E nuqta raqobatlashuvchi firmaning qisqa muddatli 

oraliqdagi muvozanat holatini ifodalaydi. Bu nuqtada  bo`lib, ushbu 

nuqtada firma  foydani maksimallashtiradigan ishlab chiqarish hajmi *Q  

ga erishadi. Rasmda umumiy daromad ( )()( QTCQTR  ) *0 EQPe  

P=MC=MR 

D 

Q Q1 Q
*
 Q0 
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MC 
C, P  
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to`rtburchak yuzasiga, umumiy xarajat esa *0ABQ  to`rtburchak yuzasiga 

teng. Umumiy maksimal foyda ( ))()()(max QTCQTRQ   EBAPe  

yuza bilan ifodalanadi va bu yuza quyidagi formula bo`yicha hisoblanadi:  

  QATCP  .     

Ishlab chiqarish hajmi *Q  dan kichik bo`lganda *0 QQ   chekli 

daromad chekli xarajatdan ko`p demak, ishlab chiqarish hajmini oshirib 

qo`shimcha foyda olish imkoniyati bor. Rasmda ikki karra shtirxlangan 

SFE  yuza ishlab chiqarish hajmi 0Q ga kamaygandagi yo`qotilgan 

foydani ifodalaydi. 

Ishlab chiqarish hajmi Q
*
 dan yuqori bo`lganda, ya′ni Q Q1 

*
 da 

chekli xarajatlar chekli daromaddan yuqori. Bu holda, ishlab chiqarish 

hajmini qisqartirish umumiy xarajatlarni qisqartirishga olib keladi. 

Rasmdagi ESK  uchburchak yuzasi 1Q  miqdorda mahsulot ishlab 

chiqarish natijasida yo`qotilgan foydani ifodalaydi. 

Xulosa qilish mumkinki, narx o`rtacha umumiy xarajatdan qancha 

yuqori bo`lsa, firmaning foydasi shuncha ko`p bo`ladi. Buni quyidagi 

grafikda ko`rish mumkin (3.17-rasm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

3.17-rasm. Raqobatlashuvchi firma foydasi 

 

Rasmda, boshlang`ich narx P0 bo`lganda umumiy foyda 0000 EBAP  

to`rtburchak yuzi bilan ifodalansa, narx oshib P1 bo`lganda umumiy foyda 

qiymati ham oshadi va 1111 EBAP  to`rtburchak yuzi bilan ifodalanadi. 

Q Q0 0 

MC 

P  

ATC 

AVC 

E0 

E1 

P0 

A1 B1 

P1 

B0 A0 

Q1 



77 
 

Firmalar qisqa muddatli oraliqda har doim ham   foydani 

maksimallashtiravermaydi. Ko`p hollarda o`zgarmas xarajatning oshib   

ketishi umumiy o`rtacha xarajatni ham oshirib yuboradi (3.18-rasm). 
        

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 
 

3.18-rasm. Raqobatlashuvchi firmaning qisqa muddatli  

oraliqdagi yo`qotishlari 
 

Natijada, foydani maksimallashtiradigan ishlab chiqarish hajmi Q
e
 da 

narx P o`rtacha umumiy xarajatdan kichik bo`ladi, ya′ni )(QATCP   

va shuning uchun BE ishlab chiqarishning o`rtacha yo`qotishiga (zarariga) 

teng. Shtrixlangan PEBM to`rtburchak yuzi firmaning umumiy 

yo`qotishini bildiradi. Lekin, firma qisqa muddatli oraliqda zarar ko`rsa 

ham kelajakda narx oshishi yoki ishlab chiqarish xarajatlarini kamaytirishi 

evaziga foyda olish maqsadida ishni davom ettiradi. 

Umuman olganda, raqobatlashuvchi firma qisqa muddatli oraliqda 

ishlab chiqarishni  davom ettirishi yoki davom ettirmasdan ishlab 

chiqarishni to`xtatishi to`g`risidagi qarorni qabul qilishda firma o`z 

daromadini umumiy o`rtacha xarajat bilan emas, balki faqat o`rtacha 

o`zgaruvchan xarajat bilan taqqoslaydi. Nima uchun deganda, o`zgarmas 

xarajatlar sarflanib bo`lingan va ularni firmani yopganda ham kamaytirib 

bo`lmaydi. Shuning uchun ham narx o`rtacha o`zgarruvchan xarajatdan 

yuqori bo`lib, o`rtacha umumiy xarajatdan past bo`lganda firma kelajakda 

foydaga chiqish maqsadida ishlab chiqarish zarar ishlasa ham o`z 

faoliyatini davom ettiradi va shu bilan birga umumiy zararni 

minimallashtirishga harakat qiladi.  
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Umumlashtirib aytadigan bo`lsak, raqobatlashgan bozorda harakat 

qilayotgan firma qisqa muddatli oraliqda xarajatlari bilan daromadlarini 

taqqoslagan holda   foydani maksimallashtirishda chekli mahsulot va 

ishlab chiqarishni to`xtatish qoidasiga amal qiladi. Chekli mahsulot 

qoidasiga ko`ra firma mahsulot ishlab chiqarish hajmini chekli daromad 

bilan chekli xarajatni tengligini ta′minlaydigan darajada ushlab turishga 

harakat qiladi )( MRMC  . 

Ishlab chiqarishni to`xtatish qoidasiga ko`ra firmaning iqtisodiy 

foydasi har qanday ishlab chiqarish hajmida noldan kichik bo`lsa, ya′ni 

)(QAVCP   (3.19-rasmda B nuqta), firma yopiladi (ushbu bozordan 

ketadi, faoliyatini tugatadi).  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

3.19-rasm. Raqobatlashuvchi firmaning qisqa muddatli  

oraliqdagi harakat qilish qoidalari 
 

B nuqta firmaning yopilish nuqtasi hisoblanadi. Yuqoridagi qoidalar 

firma uchun umumiy xarakterga ega. Firma qaysi bozorda faoliyat 

ko`rsatishidan qat`iy nazar ushbu qoidalar o`z kuchini saqlaydi. 3.19-

rasmdagi A nuqta firmaning zararsiz ishlash nuqtasi deyiladi, bu nuqtada 

)(min QATCPe   bo`lib, firma zarar ham ko`rmasdan, foyda ham 

olmasdan ishlashini ifodalaydi. 

Firmaning taklif chizig`i har bir mumkin bo`lgan narxlarda firma 

qancha miqdorda mahsulot ishlab chiqarib taklif qilishini ifodalaydi.  
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Yuqorida ko`rdikki, firma mahsulot ishlab chiqarishni narx chekli 

xarajatga teng bo`lgunga qadar oshiradi va narx o`rtacha o`zgaruvchan 

xarajatdan kichik bo`lsa, ishlab chiqarishni to`xtatadi (firma yopiladi). 

Demak, firmaning noldan yuqori hajmdagi ishlab chiqarish  0Q  taklif 

chizig`i chekli xarajatning (MC) o`rtacha o`zgaruvchan xarajatning 

minimumidan yuqorida yotgan qismi bilan ustma-ust tushadi (A va B 

nuqtalar orasida). AVC minimumidan yuqori bo`lgan har qanday narx 

P′da foydani maksimallashtiradigan ishlab chiqarish hajmi Q′ni grafik 

orqali aniqlashimiz mumkin (3.20-rasm).  

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 
 

 
 
 

3.20-rasm. Raqobatlashuvchi firmaning qisqa muddatli  

oraliqdagi taklif chizig`i 
 

Raqobatlashgan bozorda narxning oshishi bozordagi firmalarni ishlab 

chiqarish hajmini oshirishga undaydi, shuning uchun ham raqobatlashgan 

firmaning qisqa muddatli oraliqdagi taklif chizig`i o`suvchi bo`ladi. 

Uzoq muddatli oraliqda tarmoq tarkibidagi firmaning muvozanat 

holati bozorda shakllangan narx eP ning ushbu firmaning o`rtacha 

xarajatlari minimumiga tengligi bilan belgilanadi: )(min ee QLACP  .  

Raqobatlashuvchi firma tarmoqqa qarashli bo`lgani uchun bu shart 

tarmoqning ham uzoq muddatli oraliqdagi (raqobatlashgan bozorda) 

muvozanat holatini ifodalaydi. 3.21-rasmdan ko`rish mumkinki, firmaning 

iqtisodiy foydasi uzoq muddatli oraliqdagi muvozanat holatida nolga teng.
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3.21-rasm. Raqobatlashuvchi firmaning uzoq muddatli  

oraliqdagi muvozanat holati ( E -muvozanat nuqta) 
 

Lekin, bu firma umuman foyda olmaydi degani emas, aslida firma 

o`zining qo`ygan (qo`shgan) kapitaliga ko`ra real normal foyda oladi.  

Iqtisodiy foyda alternativ xarajatni ham hisobga oladi, ya′ni firma 

egasining o`z kapitalini boshqa bir sohaga qo`yish natijasida oladigan 

foyda. Shuning uchun ham aytish mumkinki, raqobatlashuvchi firmaning 

uzoq muddatli oraliqdagi o`rtacha xarajatlari o`z ichiga normal foydani 

(tarmoq bo`yicha o`rtacha foydani) oladi. Firma egasining iqtisodiy 

foydasi nol` degani, u o`z kapitalini boshqa sohaga qo`yganda ham shu 

miqdorga teng normal foydani olar edi, demak uning alternativ xarajati 

nolga teng. Agar firma egasining alternativ xarajati noldan yuqori, ya′ni 

musbat bo`lsa, u o`z kapitalini ushbu tarmoqdan olib, boshqa iqtisodiy 

foyda beradigan tarmoqqa qo`ygan bo`lar edi.  

Shunday qilib, raqobatlashuvchi firmaning uzoq muddatli o`rtacha 

xarajati narxga teng bo`lsa ham (nolga teng iqtisodiy foyda olsa ham), u 

o`z ishini normal foyda olgani uchun to`xtatmaydi. 

Raqobatlashgan bozorda tarmoqqa kirish va undan chiqish erkin 

bo`lgani uchun va tarmoqning o`zi ham raqobatlashuvchi bo`lgani uchun 

firmalarning  iqtisodiy foydasi nolga yaqinlashish tendensiyasiga ega. 

Uzoq muddatli oraliqda tarmoqnig tipik vakili bo`lgan firma o`z 

foydasini shunday ishlab chiqarish hajmida maksimallashtiradiki, bu 

E 

Q 

Pe=MR=MC=min(LAC) 

LAC, 

P 
LAC 

LMC 

Pe 

Qe 0 
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hajmda uzoq muddatli chekli xarajat mahsulot narxiga teng bo`lsa:  

MRPLMC e   (3.22-rasm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.22-rasm. Uzoq muddatli oraliqda raqobatlashuvchi firmaning  

ishlab chiqarish hajmini tanlashi 
 

Firmaning foydasi ishlb chiqarish hajmi eQ ga teng bo`lganda 

maksimal bo`ladi va u CFEPe  to`rtburchak yuziga teng. Ishlab chiqarish 

hajmiin eQ  dan oshirish yoki kamaytirish firmaning umumiy foydasini 

qisqartirdi. Chunki agar ishlab chiqarish hajmi eQ dan kichik bo`lsa, (

eQQ  ) qo`shimcha ishlab chiqarilgan mahsulotning chekli daromadi 

chekli xarajatdan ko`p, demak ishlab chiqarishni oshirish maqsadga 

muvofiqdir. Ammo ishlab chiqarish hajmining eQ dan yuqori bo`lgan har 

qanday hajmida chekli xarajat chekli daromaddan yuqori, shuning uchun 

qo`shimcha ishlab chiqarilgan mahsulot foydani qisqartiradi. Umuman 

olganda bozor narxi qancha yuqori bo`lsa, albatta xarajatlar 

o`zgarmaganda, firma shuncha ko`p foyda oladi. Xuddi shunday bozor 

narxi 0P  bo`lganda, firma foydasini maksimallashtiradigan ishlab 

chiqarish hajmi 0Q  nuqta, ya′ni uzoq muddatli o`rtacha xarajatlarning        

minimumi bilan aniqlanadi. Bunday holda firmaning iqtisodiy foydasi 
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P 

P=MR E 
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F A C 
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nolga teng. Lekin, firma, biz yuqorida aytganimizdek, iqtisodiy foyda nol 

bo`lganda ham investitsiya qilgan kapitaliga normal foyda oladi. 

Uzoq muddatli oraliqda, mukammal raqobatlashgan bozorda nafaqat 

firma raqobatlashuvchi bo`ladi, balki tarmoqning o`zi ham 

raqobatlashuvchi bo`ladi. Tarmoqdan chiqish yoki tarmoqqa kirish, 

firmalar uchun erkin bo`lganligi uchun, firmalarning iqtisodiy foydasi 

nolga yaqinlashish tendensiyasiga ega. 

Shuning uchun ham, tarmoqda uzoq muddatli muvozanat holatiga 

erishiladi, qachonki mahsulot narxi 0P  tarmoqning tipik vakili bo`lgan 

firmaning uzoq   muddatli o`rtcha xarajati minimumiga teng bo`lsa 

)(min0 QLACP   (3.23-rasm). 

 

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.23-rasm. Raqobatlashuvchi firmaning uzoq muddatli oraliqdagi  

muvozanati, tarmoq muvozanati (E muvozanat nuqta) 
 

Firma nolga teng iqtisodiy foyda olganda, unda tarmoqdan chiqib 

ketishga hojat qolmaydi, boshqa firmalarning ham tarmoqqa kirib 

kelishidan manfaatdor emas. Uzoq muddatli muvozanat holat quyidagi 

o`rtacha shart bajarilganda sodir bo`ladi. Birinchidan, tarmoqdagi barcha 

firmalar o`z foydalarini maksimallashtiradi. 

Ikkinchidan, hamma firmalar nolga teng iqtisodiy foyda olgani uchun 

har bir firma tarmoqqa kirishdan va undan chiqishdan manfaatdor emas. 

Uchinchidan, mahsulotning narxi shundayki, bu narxda umumiy taklif 

(tarmoq taklifi) umumiy iste`mol talabiga teng.  
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Qisqа хulоsаlаr 
 

Monopolist ham raqobatlashgan bozordagi firma kabi chekli harakat 

bilan chekli daromadni tengligini ta`minlaydigan hajmda mahsulot ishlab 

chiqarsagina maksimal foyda olishi mumkin. Monopol bozorda narx 

chekli xarajatdan yuqori belgilanadi  MCP  . Ana shu farq  PMC  , 

ya`ni foydani maksimallashtiradigan narx bilan chekli xarajat o`rtasidagi 

farq monopol hokimiyatni o`lchash usuli bo`lishi mumkin. 

Monopol hokimiyatni xuddi ushbu usulda aniqlashni 1934 yilda 

iqtisodchi olim Abba Lerner tomonidan taklif qilinganligi uchun, bu 

ko`rsatgich Lernerning monopol ko`rsatkichi degan nomni olgan 

Raqobatlashgan bozorda tarmoqqa kirish va undan chiqish erkin bo`lgani 

uchun va tarmoqning o`zi ham raqobatlashuvchi bo`lgani uchun 

firmalarning iqtisodiy foydasi nolga yaqinlashish tendensiyasiga ega. 

Amaliyotda chekli xarajatni hisoblash qiyin bo`lgani uchun, u o`rtacha 

xarajat bilan almashtiriladi: .
P

ACP
L


  

 Agar biz ifodaning surat va maxrajini Q ga ko`paytirsak, maxrajda 

umumiy daromadni, suratda foydani olamiz: 
 

.
TRQP

QACP
L







   

 Shunday qilib, Lerner ko`rsatkichi yuqori foyda olishni 

monopoliyaning dalolati ekanligini ko`rsatadi. 

 Monopol hokimiyatni xarakterlash uchun bozorni markazlashuv 

darajasi ko`rsatkichidan ham foydalaniladi. Bu ko`rsatkich birinchi bo`lib 

Xerfindal-Xirshman tomonidan tavsiya etilgani uchun, u Xerfindal-

Xirshman indeksi deb yuritiladi. 

Bu indeks korxonalarning bozordagi ulushlari yig`indisi sifatida 

qaraladi va qaysi firmaning bozordagi ulushi yuqori bo`lsa, u firma 

bozorda monopol hokimiyatiga ega bo`lishi mumkin yoki shunday 

imkoniyat mavjud deb qaraladi. Firmalar bozordagi ulushiga ko`ra 

tartiblashtiriladi. 
22

3

2

2

2

1 ... nSSSSI  ,  bu yerda: I - Xerfindal-

Xirshman indeksi; 
2

1S - bozorda eng katta ulushga ega bo`lgan firma; 
2

2S - 
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undan keyingi kattalikdagi ulushga ega firma va hokazo; 
2

nS
 -eng kichik 

ulushga ega bo`lgan firma. 

Oligopoliya - bu shunday bozor turiki, undagi tovar taklifining 

hammasi, yoki deyarli hammasi bir necha ishlab chiqaruvchi firmalar 

tomonidan bo`lib olingan va bu bozorga yangi firmalarning kirishi katta 

to`siq orqali cheklangan bo`ladi. 

Oligopolistik firmalar ko`proq narxlarni barqaror bo`lishini, yoki 

narx qattiq o`rnatilgan bo`lsa, uni o`zgartirmaslikka harakat qiladilar. 

Bozor talabi va xarajatlar pasayganda ham firmalar narxni o`zgartirishga 

(kamaytirishga) shoshilmaydilar, nima uchun deganda narxni birorta firma 

tomonidan pasaytirilishi “narxlar jangi”ga olib kelishi mumkin, ya′ni 

boshqa firmalar ham bozordagi ulushini yo`qotmaslik uchun narxlarni 

pasaytirishga harakat qiladi. Bozor talabi va xarajatlar oshganda ham 

firmalar narxni oshirishdan cho`chiydilar, bordi-yu ular narxni oshirsa 

boshqa firmalar o`z narxlarini oshirmasligi mumkin. 

Kurno muvozanati - duopolik bozorda har bir firma mustaqil 

ravishda shunday optimal ishlab chiqarish hajmini tanlaydiki ushbu 

mahsulot hajmi ikkinchi firmani qanoatlantiradi. Kurno muvozanati 

firmalarning aks ta`sir qiluvchi funksiyalari grafiklarining kesishish 

nuqtasida vujudga keladi. 

Bertran muvozanati - bozor duopolik bo`lganda firmalar tovar 

narxini tushirish va mahsulot ishlab chiqarish hajmini oshirish orqali bir 

biri bilan raqobatlashadi. Tovar narxi chekli xarajatga teng bo`lganda 

muvozanat holat barqarorlashadi. 

Raqobatlashgan bozorda, qisqa muddatli oraliqda firmaning chekli 

daromadi bilan chekli xarajati bir-biriga teng bo`lganda foyda maksimal 

qiymatga erishadi. MRMC   foydani maksimallashtirish sharti bo`lib, 

firma qaysi bozorda (raqobatlashgan, monopolistik yoki oligopolistik) 

faoliyat ko`rsatmasin, u o`z kuchini saqlab qoladi. Raqobatlashgan 

bozorda narx bozor tomonidan belgilanadi va unga firma ta′sir qila 

olmaydi. Bunday bozorda harakat qilayotgan firmaning talab chizig`i 

gorizontal chiziqdan iborat bo`lib, uning chekli daromadi narxga teng, 

ya′ni PMR  . Demak, raqobatlashuvchi firma foydasini 
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maksimallashtirish sharti (qoidasi) shundan iboratki, firma ishlab chiqarish 

hajmini shunday tanlashi kerakki, bu hajmda narx chekli xarajatga teng 

bo`lsin: MCP  . 

Uzoq muddatli oraliqda tarmoq tarkibidagi firmaning muvozanat 

holati bozorda shakllangan narx eP ning ushbu firmaning o`rtacha 

xarajatlari minimumiga tengligi bilan belgilanadi: )(min ee QLACP  . 

 

Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1. Sof monopoliya deganda nimani tushunasiz? 

2. Lernerning monopol ko`rsatkichi qanday aniqlanadi?. 

3. Xerfendal-Xirshman indeksi nimani ifodalaydi. 

4. Monopol sharoitda narx qanday aniqlanadi? 

5.  Oligopolistik bozor qanday xususiyatlarga ega? 

6.  “Narxlar jangi” orqali oligopolistik bozor muvozanati shartini 

tushuntiring. 

7.  Kurno muvozanatini izohlab bering. 

8. “Mahbus dilemmasi” nimani bildiradi va uni iqtisodiy masalalarni 

echishga qo`llash tartibini tushuntirib bering. 

9.  Narx belgilashda liderlikning ahamiyati nimalardan iborat? 

10.  Kelishuv yechimi deganda nimani tushunasiz?  

11.  Lider firma bozordagi o`z ulushini qanday aniqlaydi? 

12.  Qisqа vа uzоq muddаtli оrаliqdа rаqоbаtlаshgаn bоzоrdа 

firmаning tаlаb chizig`i qаndаy ko`rinishgа egа? 

13.  Qisqа muddаtli оrаliqdа rаqоbаtlаshgаn bоzоrdа firmаning 

muvоzаnаt hоlаti qаndаy аniqlаnаdi? 

14.  Firmаning qisqа muddаtli оrаliqdаgi tаklif chizig`i grаfigini 

tushuntirib bеring. 

15.  Firmа vа tаrmоqning uzоq muddаtli оrаliqdаgi muvоzаnаt hоlаti 

qаndаy аniqlаnаdi? 

16.  Firmаning uzоq muddаtli оrаliqdаgi tаklif chizig`i nimаlаr bilаn 

bеlgilаnаdi? 
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17.  Mukammal raqobatlashgan bozorda, qisqa muddatli oraliqda 

firma foydasini qanday maksimallashtirishtiradi? 

18.  Raqobatlashgan bozorda firmaning talab chizig`i qanday 

ko`rinishga ega? 

19.  Raqobatlashgan bozorda firmaning muvozanat holati qanday 

aniqlanadi? 

20.  Firmaning qisqa muddatli oraliqdagi taklif chizig`i grafigi 

qanday? 

21.  Mukammal raqobatlashgan bozorda, qisqa muddatli oraliqda 

firma zararlarini qanday minimallashtirishtiradi va qanday holatda 

yopiladi? 

22.  Uzoq muddatli oraliqda mukammal raqobatlashgan bozorda 

harakat qilayotgan firmaning foydasini maksimallashtirish shartlari 

nimalar? 
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IV-Bob. UMUMIY  MUVOZANAT   
 

4.1. Umumiy  muvozanat 
 

Biz shu paytgacha alohida bir tovar bilan bog`liq bo`lgan bozorlarni 

o`rganib keldik. Alohida bozordagi muvozanatli narxlar va sotish hajmlari 

qisman muvozanat modeli orqali tahlil qilinganda, biz bir bozorning 

faoliyati boshqa bozorlarga juda kam ta'sir qiladi yoki umuman ta'sir 

ko`rsatmaydi deb faraz qilamiz. Masalan, mol go`shti bozori qo`y yoki 

parranda go`shti bozorlariga mutlaqo bog`liq emas deb taxmin qilinadi. 

Qisman muvozanat - bu alohida bir tovar bozorida shakllanadigan 

muvozanat holatini aks ettiruvchi ko`rsatkich sanaladi. 

Ammo real hayotda alohida tovar bozoridagi talab va taklif 

ko`rsatkichlari boshqa tovarlar bozoridagi ko`rsatkichlar bilan bog`liq. 

Ya′ni, biror tovar bozoridagi o`zgarish boshqa tovarlar bozoridagi holatga 

ta′sir qiladi. Aytish mumkinki, barcha bozorlar bir-biri bilan o`zaro uzviy 

bog`liqlikka ega. 

Qisman muvozanat tahlilidan farqli o`laroq, umumiy muvozanat 

tahlili barcha bozorlardagi tovarlarning narxlari va hajmlarini bir vaqtning 

o`zida aniqlaydi va teskari aloqa ta'sirini batafsil o`rganadi. Teskari aloqa 

samarasi  - bu o`zaro bog`liq bozorlarda narxlar hamda talab va taklif 

miqdorlari o'zgarishining muayyan bir bozordagi mahsulot narxi va 

miqdori o'zgarishiga ta′siridir. Boshqacha aytganda, biror bozordagi 

qisman  muvozanatning  o`zgarishi boshqa bozorlardagi holatni o`zgartirsa 

va bu o`zgarish qaytib birinchi o`zgargan bozordagi holatga ta′sir qilsa, 

bunday ta′sirga teskari aloqa samarasi deyiladi. 

Umumiy muvozanat - bu barcha bozorlarning o`zaro ta′siri 

natijasida shakllanadigan muvozanatlilik bo`lib, bunda biror bozordagi 

talab va taklifning o`zgarishi boshqa bozorlardagi muvozanatli narx va 

mahsulot sotish hajmiga ta′sir ko`rsatadi. Umumiy muvozanat holatini 

tahlil etishda asosan uchta masala qaraladi: 

1. Bozor mexanizmi umumiy muvozanatga erishishni ta′minlay 

oladimi va qanday qilib bunga erishiladi? 

2. Samarali muvozanat yagonami yoki bu talabga mos keluvchi 

narxlarning boshqa variantlari mavjudmi? 
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3. Samarali umumiy muvozanat har doim barqarormi? 

Umumiy muvozanat o`rganilganda bozor iqtisodiyoti yagona, bir 

butun tizim sifatida qaraladi. Bozor iqtisodiyotining yagona, bir butunligi, 

uning qismlari o`rtasidagi o`zaro bog`liqlikni ta′minlaydi. Bunday o`zaro 

ta′sirda birinchi o`ringa tovarlar o`rtasidagi o`zaro almashinuv va o`zaro 

bir-birini to`ldirish kabi bog`liqliklar yuzaga chiqadi.  

Umumiy muvozanatni tahlil etish kamida to`rt bosqichni qamrab 

olishi joiz: 1) dastlabki o`zgarish; 2) o`zaro o`rinbosar tovarlar bozorlari; 

3) o`zaro to`ldiruvchi tovarlar bozorlari; 4) teskari aloqa samarasi. 

Avtomobillar narxi oshishi bilan bog`liq shartli misolni qarab 

chiqamiz (4.1-rasm).  

 
 

4.1-rasm. Bozorlarning o`zaro bog`liqligi: teskari aloqa samarasi
1
 

                                                 
1
 Нуреев Р.М. Микроэкономика. Учебник. – М.: Норма, 2007. -354 стр. 
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Faraz qilaylik, abtomobilning narxi 7000 dan 10000 dollarga oshdi. 

Bu talabni qisqartirib, sotuvlar hajmini yia 2,0 dan 1,5 mln. donaga 

qisqartirdi (4.1-a-rasm).  

Avtomobilga talab qisqarishi benzinga talabga ta′sir ko`rsatdi va 

natijada benzin sotish hajmi 1,2 dan 1,0 mln. litrga qisqardi. Bu holat 

benzin narxini 50 sentdan 40 sentga pasayishiga sabab bo`ldi (4.1-b-rasm).  

Avtomobil narxini oshishi ta′sirida yangi avtomobil xarid qilishni 

xohlovchilarning bir qismi uning o`rniga o`rinbosar tovar hisoblanadigan 

mototsiklga talabni oshirdi va mototsikl sotish hajmi 5,0 dan 6,0 mln. 

donaga oshdi. Bu esa mototsikl narxini 1000 dan 1100 dollarga oshirdi 

(4.1-c-rasm).  

Avtomobil narxini oshishi ulardan uzoq muddatda almashtirmasdan 

foydalanishga olib keladi. Buning natijasida ta′mirlash ustaxonalari 

xizmatiga talab 10,0 dan 12,0 mln. birlikka oshadi va ta′mirlash xizmati 

narxi 400 dan 500 dollarga oshadi (4.1-d-rasm). 

Oxir-oqibatda teskari samara yuzaga kelib, yangi avtomobillarga 

talab kamayishi ularning narxini 10000 dan 8000 dollarga tushishiga sabab 

bo`ladi va yangi muvozanat holatida 1,2 mln. dona avtomobil sotiladi 

(10.1-a-rasm).  

Keltirilgan shartli misolimizdan to`rtta o`zaro bog`liq bozorlardagi 

holat tahlil etildi. Unga kora, o`zaro bog`liq bozorlardan biridagi 

muvozanat holatini o`zgarishi boshqa bozorlardagi muvozanat holatiga 

ham o`z  ta′sirini o`tkazib, narx va sotuvlar hajmi o`zgarishiga olib keladi.  

Albatta real hayotda bir bozordagi o`zgarishlarning boshqa barcha 

o`zaro bog`liq bozorlarga ta′sirini aniq hisoblash o`ta mushkul vazifa. 

Ammo mana shu shartli misol orqali ham o`zaro bog`liqning teskari 

samarasini tasavvur qilish mumkin. 

Umumiy muvozanatda biror bozordagi taklifning kamayishiga mos 

holda narxning oshishi to`ldiruvchi tovar bozorida talabni kamayishiga, 

o`rnini bosuvchi tovar bozorida esa talabni o`sishiga olib keladi. 

Umumiy muvozanat tenglamalar tizimi. Umumiy muvozanatni 

tenglamalar tizimi bilan ifodalashga uringan olim - bu Shvetsariyalik 

iqtisodchi Leon Valrasdir (1834-1910). Ma′lumki, bozor iqtisodiyotida 

narx bilan ishlab chiqarish hajmi bir-biri bilan o`zaro bog`liq. Narx ishlab 
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chiqarish hajmini belgilasa, ishlab chiqarilgan mahsulot hajmi ham 

mahsulot narxini belgilaydi. 

Umumiy muvozanatlilikning tenglamalar tizimini yozamiz. Faraz 

qilaylik, mamlakat bo`yicha 100 xil tovarlar ishlab chiqiladi va xizmatlar 

ko`rsatiladi. Ҳар бир i  товарга бo`лган талаб функцияси қуйидагича 

берилган бo`лсин:   1 2 100, ,..., , , ,D

i iQ D P P P A M  (1) 

бу ерда ;100,...,3,2,1i  
D

iQ  - i  tovar (xizmat) ga bo`lgan talab miqdori; 

 MAPPDi ,,...,, 21  - talab funksiyasi; 

10021 ,...,, PPP  - mos ravishda tovarlar narxlari; 

A  - real aktivlar; 

M - naqd pul zaxirasi. 

Endi tovarlarni taklif funksiyasini yozamiz: 

 1 2 100, ,..., , , ,S

i iQ S P P P A M  (2) 

bu yerda: 
S

iQ  - i  tovar (xizmat) taklifi miqdori; 

 MAPPS i ,,...,, 21  - taklif funksiyasi; 

10021 ,...,, PPP  - mos ravishda tovarlar narxlari; 

A  - real aktivlar; 

M - naqd pul zaxirasi. 

Endi muvozanatlik shartini yozamiz: 
D S

i iQ Q   (3) 

Unga ko`ra 100 ta tovar uchun 100 ta tenglamalar sistemasini 

yozamiz: 

   1 2 100 1 2 100, ,..., , , , ,..., , ,i iD P P P A M S P P P A M     (4) 

bu yerda: 1,2,3,...,100i   

Аgar (3) tenglamalar sistemasida A va M larning qiymati berilgan 

bo`lsa, biz 100 noma′lumli 100 ta tenglamalar sistemasiga kelamiz va bu 

tenglamalar sistemasi yechimga ega bo`ladi. 



91 
 

Demak, tenglamalar yechimini topish mumkin, ushbu yechim yagona 

bo`ladi, muvozanat narxlar, muvozanat mahsulot va xizmatlar hajmini 

aniqlash mumkin bo`ladi. 

(1) - (4) tenglamalarga umumiy muvozanatlik modeli deyiladi. Bu 

modelga real qiymatlar qo`ysak, muvozanatlashgan tovarlar va xizmatlar 

hajmini va muvozanat narxlar sistemasini olamiz. 

Ushbu (1) - (4) modelga Valrasning umumiy muvozanatlilik modeli 

deyiladi. Shuni ta′kidlash kerakki, Valras modeli ideallashgan model 

bo`lib, u mukammal raqobatlashgan bozorda resurslarning to`liq 

mobilligiga va bozor qatnashchilarining bozor to`g`risida to`liq axborotga 

egaligiga asoslanadi. Haqiqiy hayotda har doim ham bunday 

bo`lavermaydi. Chunki bozorlarda vaqti-vaqti bilan disproporsiyalar va 

muvozanatdan chetlanishlar kuzatilib turiladi. Shunga qaramasdan 

Valrasning muvozanatlik tenglamasi zamonaviy bozor iqtisodiyoti, uning 

muvozanatlilik nazariyasini rivojlantirishda katta ahamiyatga ega bo`ldi. 

Amalda bitta bozordagi o`zgarishlarni boshqa barcha bozorlarga 

ta'sirini baholashga yordam beradigan umumiy muvozanat tahlilini aniq 

amalga oshirish mumkin emas. Odatda, biz bir-biri bilan chambarchas 

bog`liq bo`lgan ikki yoki uchta bozor bilan cheklanamiz. Masalan, neft 

solig`iga qarab, uning tabiiy gaz, ko`mir va elektr energiyasi bozorlariga 

ta'sirini taxmin qilishimiz mumkin. 

 

4.2. Ayirboshlas  samaradorligi 
 

Ikkita shaxs misolida bozorlarda tovar ayirboshlash samaradorligini 

ko`rib chiqamiz. Faraz qilaylik, transaktsion xarajatlar nolga teng. Ya′ni 

tovar almashuvida axborot izlash, muzokara olib borish, tovarlarni 

o`lchash, mulk egasi huquqini himoya qilish bilan bog`liq xarajatlar talab 

qilinmaydi. Kontragentlar bir-birini afzal ko`rishidan xabardor. 

Soddalashtirish uchun faraz qilamiz.  Jamiyatda faqat 2 ta iste′molchi 

va 2 ta tovar bor. 1-iste′molchi - Jeyms, 2-iste′molchi - Karen. 

“Iqtisodiy samaradorlik konsepsiyasi”ni ishlab chiqish uchun har 

qanday ikkita tovar orqali bir-biri bilan savdo qiladigan ikki 

iste'molchining xatti-harakatlarini tahlil qilishdan boshlaymiz. (Ushbu 
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tahlil ikki mamlakat o'rtasidagi savdo-sotiqqa ham taalluqlidir). Deylik, 

dastlab ikkita tovar ikkala iste'molchiga ham o`z farovonligini bir-biri 

bilan savdo qilish (tovar ayirboshlas) orqali yaxshilash imkonini beradigan 

holatda samarasiz taqsimlangan. Tovarlar samarali taqsimlanganda hech 

kim boshqasining holatini yomonlashtirmasdan turib o`z pozitsiyasini 

yaxshilay olmaydi. Bu tushunchaga sinonim sifatida ba′zan ayirboshlas 

samaradorligi konsepsiyasini ishlab chiqqan italiyalik iqtisodchi Vilfredo 

Pareto sharafiga “Pareto bo`yicha samaradorlik” atamasi ishlatiladi. 

Keyingi bo'limlarda biz o`zaro manfaatli savdo nima uchun tovarlarni 

(ne′matlarni) samarali taqsimlashga olib kelishini ko'rib chiqamiz. 

Faraz qilaylik, ularda jami 10 birlik oziq-ovqat (F) va 6 birlik kiyim-

kechak (C) mavjud. Jeymsda 7 birlik oziq-ovqat va 1 birlik kiyim-kechak 

bor. Karenda esa 3 ta oziq-ovqat va 5 birlik kiyim-kechak bor, deylik. 

Karenda kiyim-kechak oziq-ovqatga nisbatan ko`p bo`lgani uchun u 

almashtirishdan manfaatdor (4.1-jadval). 

4.1-jadval 

O`zaro almashuv (savdo) afzalligi 
 

 Dastlabki taqsimot Almashuv bitimi Yakuniy taqsimot 

James 7F, 1C −1F, + 1C 6F, 2C 

Karen 3F, 5C + 1F, −1C 4F, 4C 

 10F, 6C  10F, 6C 

 

Faraz qilaylik, Jeyms uchun kiyim-kechakni oziq-ovqatga chekli 

almashtirish normasi MRS=2, bu degani u 1 birlik kiyim-kechak olish 

uchun 2 birlik oziq-ovqat berishga tayyor, ya′ni: 2F=1C.  Karen esa 1 

birlik oziq-ovqat uchun 2 ta kiyim-kechak berishga tayyor: 2C=1F. 

Jeyms uchun = (kiyim-kechak qimmati)/(oziq-ovqat qimmati) >1. 

Karen uchun = (oziq-ovqat qimmati)/(kiyim-kechak qimmati) >1; 

Faraz qilaylik Jeyms 1 birlik oziq-ovqatini Karenga 1 birlik kiyim-

kechakka almashadi (−1F,+1C). Natijada Jeymsda 6 birlik oziq-ovqat va 2 

birlik kiyim-kechak, Karenda esa 4 birlik oziq-ovqat va 4 birlik kiyim-

kechak jamlanadi. Bu almashuvdan har ikkala taraf yutuqqa ega bo`ladi. 

Chunki, har ikkalasi ham boshqa birining vaziyatini og`irlashtirmasdan, 

o`zining holatini yaxshilab olish imkoniyatiga ega bo`ldi. Demak, bitim 
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qatnashchilarining chekli almashtirish normalari (MRS) bir-biridan farq 

qilsa, almashuv davom etaveradi, ular tenglashganda almashuv to`xtaydi: 
J K

FC FCMRS MRS  

yoki  
  

 
  

J K
oziq ovqat qimmati oziq ovqat qimmati

kiyim kechak qimmati kiyim kechak qimmati

    
   

    
 

Bu holatda almashuv har ikkala tomon uchun samaralai hisoblanadi 

va yutuqni oshiradigan boshqa variant mavjud emas.  

Edjuort qutisi. Agar o`zaro ayriboshlash  foydali bo`lsa, bitimlar 

qanday tuziladi? Bu savdo bitimlarining qaysi biri iste'molchilar o`rtasida 

tovarlarni yanada samarali taqsimlashga imkon beradi? Bunda 

iste′molchilarning ahvoli qanchalik yaxshilanadi? Bu savollarga javob 

topish uchun “Edjuort qutisi”dan foydalanamiz (Frensis Edjuort (1845-

1926) – ingliz iqtisodchisi, birinchi bo`lib bu usulni “Matematik 

psixologiya. Matematikani axloq fanlariga qo`llash haqida Esse” nomli 

asarida qo`llagan).   

Edjuort qutisi – bu ikkita tovarni ikki kishi yoki ikki omilni ishlab 

chiqarish jarayonlari o`rtasida taqsimlashning barcha mumkin bo`lgan 

variantlarini aks ettiruvchi grafik (4.2-rasm). 
 

 
 

4.2-rasm. Edjuort qutisi: ayirboshlash  
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“Edjuort qutisi”ning gorizontal o`qida har ikkala iste′molchida 

mavjud bo`lgan oziq-ovqat miqdorini, vertikal o`q bo`lab esa kiyim-

kechak miqdorini joylashtiramiz. Qutining balandligi jami kiyim-kechak 

miqdoriga (6 birlik), uzunligi esa jami oziq-ovqat miqdoriga (10 birlik) 

teng.  

Qutining chap tomonidan dastlab vertikal o`q bo`ylab Jeymsning 

kiyim-kechagi miqdorini (1C) va gorizontal o`q bo`ylab oziq-ovqati 

miqdorini (7F),  o`ng tomonidan esa teskari tartibda vertikal o`q bo`ylab 

Karenning kiyim-kechagi miqdorini (5C) va gorizontal o`q bo`ylab oziq-

ovqati miqdorini (3F) joylashtiramiz. Dastlabki taqsimot A nuqta orqali 

ifodalangan.  

Jeyms 1 birlik oziq-ovqatini Karenga 1 birlik kiyim-kechakka 

ayirboshlaganda (−1F,+1C), Jeymsda 6 birlik oziq-ovqat (6C) va 2 birlik 

kiyim-kechak (2F), Karenda esa 4 birlik oziq-ovqat (4F) va 4 birlik kiyim-

kechak (4K) jamlanib, yangi taqsimot A dan B nuqtaga ko`chadi. Bunda 

Jeyms va Karenlarning holati o`zaro tovar ayriboshlash natijasida 

yaxshilanadi. Ammo bu ayriboshlashning samarasi ularning chekli 

almashtirish normalari (MRS) tengligiga hamda befarqlik egri chiziqlari 

joylashuviga bo`gliq (4.3-rasm).  
 

 
 

4.3-rasm. Edjuort qutisi: ayirboshlash samarasi 
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A nuqtadan boshlab shtrixlangan zonadan tashqaridagi har qanday 

almashuv iste′molchilardan birini holatini yomonlashtiradi va shu tufayli 

bunday ayriboshlash maqsadga nomuvofiq. A nuqtadan B nuqtaga 

ko`chish o`zaro manfaatli ekanini 4.2-rasmdan ko`rdik. Ammo bu nuqta 

samarali ayirboshlashni anglatmaydi, chunki U
J
2 va U

K
2 befarqlik egri 

chiziqlari kesishib o`tgan. Bu holatda Jeyms va Karenlarning chekli 

almashtirish normalari teng emas. Demak, almashuvni davom ettirish 

mumkin. Karen B dan C nuqtaga o`tsa, uning farovonligi oshadi. Shu bilan 

bir vaqtda U
J
2 va U

K
3 befarqlik chiziqlari urinib o`tishi tufayli (bu holatda 

Jeyms va Karenlarning chekli almashtirish normalari tenglashadi)  

ayirboshlash samarali hisoblanadi. Аgar Karen C nuqtadan D nuqtaga 

o`tsa, uning farovonligi o`zgarmaydi, lekin Jeymsning farovonligi yana 

oshadi.  

Xulosa: ayirboshlash samarali hisoblanadi, qachonki barcha tovarlar 

iste′molchilar o`rtasida shunday taqsimlanadiki, bu holatda hech kim 

o`zining  holatini boshqaning holatini yomonlashtirmasdan yaxshilay 

olmaydi. 

Optimal bitimlar chizig`i va Pareto samaradorligi. Ikkita 

ne′matning ikki iste′molchi o`rtasida samarali taqsimlashning mumkin 

bo`lgan barcha variantlarini aniqlash uchun ularning befarqlik egri 

chiziqlarini bir-biriga tegib o`tgan nuqtalarini topish kifoya. Bu nuqtalarni 

birlashtirib, shartnomalar chizig`i yoki optimal bitim chizig`ini (0J0K) 

hosil qilamiz (4.4-rasm). Shartnomalar chizig`i  yoki optimal bitim 

chizig`I – ikkita iqtisodiy ne′matni ikki iste′molchi orasida samarali 

taqsimlashning barcha variantlari to`plamini aks ettiradi. 

Biz keltirgan misolda 0J0K shartnoma yoki optimal bitim chizig`i 

ne′matlarni samarali taqsimlashning mumkin bo`lgan barcha nuqtalarini 

o`z ichiga oladi. Chiziq ustida yotgan EFG nuqtalar Pareto bo`yicha 

samarali taqsimlanish hisoblanadi, chunki ular har ikkala iste′molchini 

qoniqtiradi. Chiziqdan tashqarida yotgan barcha nuqtalarda esa ne′matlar 

samarali taqsimlanmagan sanaladi. Samarali taqsimlanishni ifodalovchi 

nuqtalar to`plamiga Pareto bo`yicha samarali taqsimlanish deyiladi 

(Pareto optimum, Italiya iqtisodchi olimi Vilfredo Pareto tomonidan taklif 

qilingan samaradorlik mezoni). 
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4.4-rasm. Optimal bitim chizig`i 
 

Аgar ne′matlarni qayta taqsimlashning bir kishining farovonligini 

pasaytirmasdan turib, boshqa birining farovonligini oshirishga olib 

keladigan boshqa variantlari  mavjud bo`lmasa, bu taqsimlanish Pareto 

bo`yicha samarali deyiladi. 

Аytish kerakki, kontrakt chizig`ida yotgan nuqtalar kontrakt 

chizig`ida yotmagan nuqtalarga qaraganda nisbiy yuqori deyiladi. Shu 

sababli shartnoma chizig`iga tomon harakatlanganda, umumiy farovonlik 

oshadi, kontrakt chizig`i bo`ylab harakatlanganda esa umumiy farovonlik 

ishtirokchilar o`rtasida qayta taqsimlanadi. 

Kontraktlar chizig`ida chekli almashtirish normalari bir-biriga teng:  

 MRS
J
FC= MRS

K
FC =MRTFC 

Bu yerda: MRS – chekli almashtirish normasi; MRT – chekli 

transformatsiya normasi. 

Pareto samaradorligi bo`yicha ayirboshlashda hech bir ishtirokchi 

qo`shimcha yutuqqa erisha olmaydi. Bu degani, biror tovarni boshqa tovar 

bilan chekli almashtirish normasi almashinuvda ishtirok etadigan barcha 

iste′molchilar uchun teng. Befarqlik chiziqlarining bir-biriga tegib o`tish 

nuqtalari iste′molchilar chekli almashtirish normalarining bir-biriga 

tengligini anglatadi.  
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Bunda ayirboshlanadigan tovarlar narxlarining bir-biriga nisbati 

iste′molchilarning bu tovarlarni chekli almashtirish normalari nisbatiga 

teng:  

.J KF
FC FC

C

P
MRS MRS

P
 

 

Bu yerda: MRS – chekli almashtirish normasi; P – tovarlarning narxi. 

 

4.3. Adolatlilik  va  samaradorlik 
 

Biz shu paytga qadar ne′matlarni iste′molchilar o`rtasida optimal va 

samarali taqsimlash variantlarini ko`rib chiqdik. Ammo bu taqsimotlar 

adolatlilik tamoyillariga javob beradimi?  

Iqtisodiy ne′matlarni taqsimlash muammosi adolatlilik muammosi 

bilan bog`liq. Samaradorlik iqtisodiy munosabatlar orqali ifodalansa, 

adolatlilik ko`proq an′analar va insonlarning tasavvuri bilan bog`liq.   

Iste′mol imkoniyatlari egri chizig`i. Pareto bo`yicha samarali 

bo`lgan barcha nuqtalar to`plami oqrali iste′mol imkoniyatlari egri 

chizig`ini yoki boshqacha aytganda naflilik  imkoniyatlari egri chizig`ini 

tuzishimiz mumkin. Buning uchun oldingi misolimizdan foydalanib, 

gorizontal o`qqa Jeymsning, vertikal o`qqa esa Karenning iste′moldan 

oladigan nafliligi darajasini (qoniqish darajasini) joylashtiramiz (4.5-

rasm). 

 
4.5-rasm. Iste′mol imkoniyatlari egri chizig`i 
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Chiziq bo`ylab joylashgan OJEFGOK nuqtalar Jeyms va 

Karenlarning optimal bitim (shartnoma) chizig`ini hosil qiladi. Bu yerda 

OJ nuqta Karen uchun maksimal naflilik darajasini, OK nuqta esa Jeyms 

uchun maksimal naflilik darajasini aks ettiradi. H nuqta iste′mol 

imkoniyatlari egri chizig`idan ichkarida joylashgan bo`lib, samarasiz 

taqsimotni ifodalaydi. Shtrixlangan zona bo`ylab har qanday harakat 

tomonlarning farovonligini oshiradi. E nuqtaga yo`nalgan harakat Karenni, 

F nuqtaga harakat Jeymsni, M nuqtaga harakat esa har ikkalasini 

nafliligini oshiradi. L nuqta iste′mol imkoniyatlari egri chizig`idan 

tashqarida joylashganligi tufayli, unga hozir erishish mumkin emas. 

Ammo kelgusida tomonlarning farovonligi oshganda, unga erishish 

mumkin bo`ladi. 

Birinchi qarashda adolatli taqsimot albatta samarali bo`lish lozim 

degan faraz to`g`riga o`xshab tuyuladi. Haqiqatdan ham H nuqtaga 

nisbatan E, M, F nuqtalar iste′molchilarga ko`proq naf keltiradi va ularning 

har biri ayirboshlash ishtirokchilaridan biirining farovonligini oshishiga oli 

keladi. Endi H va G ni taqsimotning mumkin bo`lgan yagona variantlari 

deb faraz qilaylik. G nuqta H ga nisbatan adolatli taqsimotmi degan savol 

turad. Har doim emas, garchi G nuqta H ga nisbatan yuqori naflilik 

keltirsada. Chunki, H ga nisbatan G nuqta Jeymasga ko`proq, Karenga esa 

kam kamroq naf keltiradi. Kim uchundir taqsimotning G varianti afzal 

bo`lsa, kumgadir bu ma′qul emas. Muammo taqsimotning qaysi bir 

varianti eng adolatli ekanligini aniqlash bilan bog`liq. Agar biz faqat 

naflilikning mumkin bo`lgan chegaralarini belgilovchi nuqtalar bilan 

cheklansak ham, bu nuqtalarning ichidan eng adolatli taqsimotni tanlash 

masalasi ochiq qolmoqda. Javob insonlarning adolat haqidagi 

tasavvurlariga va shundan kelib chiqib naflilikning shaxslararo 

taqqoslanishiga bog`liq bo`ladi.    

Zamonaviy iqtisodiyotda adolatli taqsimotga oid to`rtta asosiy 

yondashuvni farqlash mumkin: 1) klassik liberalizm; 2) utilitarizm; 3) 

egalitarizm; 4) Roulzian. 

Klassik liberalizm shaxslarning manfaatiga asoslanadi. Bu 

nazariyaga ko`ra, har bir shaxs avtonom faoliyat yuritishga tayyor, u 

o`zining qobiliyatini samarali ro`yobga chiqarishi mumkin. Bu yerda 
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jamiyat oddiy individlar to`plami sifatida qaraladi. Shuning uchun ham 

jamiyatning maqsadi individlarning maqsadi bilan belgilanadi va 

jamiyatning asosiy maqsadini tashkil etadi. 

Yaxshi jamiyat bu shunday jamiyatki, u individlarning xususiy 

manfaatlarini erkin amalga oshirishga xalaqit bermaydi. Bu yerda individ 

uchun nima yaxshi, nima yomonligini aniqlash usullari yo`q. 

Individlarning o`zi ulardan birini ajrata oladi. 

Hukumat insonlar tomonidan ularning Konstitutsiya bilan 

kafolatlangan xususiy mulk va fuqarolik erkinliklarini muhofaza qilish 

uchun shakllantirilgan. Bu holatda tenglik natijalar tengligi emas, balki 

imkoniyatlar tengligi sifatida qaraladi. Shu tufayli adolatlilik bozor 

mexanizmlari orqali, samaradorlik esa Pareto samaradorligi tamoyillari 

asosida o`rnatiladi. Samaradorlik shuni anglatadiki, resurslar ular uchun 

eng yuqori haq to`lay oladigan va eng samarali ishlata oladigan shaxslarga 

tegishi kerak. 

Bozorga yo`naltirilgan yondoshuvga ko`ra, raqobatli bozor jarayoni 

natijasi eng adolatli taqsimot, chunki u eng qobiliyatli va eng 

mehnatkashlarni mukofotlaydi. Masalan, agar E raqobatdosh muvozanatli 

taqsimot nuqtasi bo`lsa, bu tovar notekis taqsimlangan holda ham, u F 

nuqtaga nisbatan ancha adolatli taqsimot bo`ladi.  

Utilitarizm yo`nalishiga (asoschisi Ieremiya Bentam, 1748-1832) 

ko`ra, jamiyat farovonligi jamiyat a′zolarining individual nafliklari 

funksiyalari yig`indisiga teng. Qachonki jamiyat a′zolarining nafliliklari 

yig`indisi maksimallashsa, adolatlilikka erishilgan bo`ladi.  

Hukumat jamiyatning farovonligi to`g`risida qayg`urib, naflilikni 

maksimallashtirish maqsadida resurslar va ne′matlarni qayta taqsimlashni 

amalga oshirishi zarur. Bunday maksimallashtirish bozor tomonidan 

avtomatik tarzda ta′minlanmaydi. Gap shundaki, bir xil summaning 

(masalan, 1,0 mln. so`mning) naflilik darajasi fuqarolarning turli toifalari 

tomonidan turlicha baholanishi mumkin. Agar kamayib boruvchi chekli 

nafllilik tamoyili asosida baholasak, 1,0 mln. so`m kambag`al uchun boyga 

qaraganda ko`proq nafga ega. Qayta taqsimlash g`oyasining maqsadga 

muvofiqligi shundan kelib chiqadi. Ammo utilitaristlar qayta taqsimlashni 
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ishlab chiqarishning iqtisodiy samaradorligini sezilarli darajada pasaytirib 

yubormaydigan doirada amalga oshirish zarurligini ta′kidlaydilar. 

Egalitarizm bo`yicha jamiyatning barcha a′zolari nafaqat teng 

imkoniyatlarga, balki ko`pmi-kammi teng natijalarga ham ega bo`lishi 

lozim. Shu yo`l bilan millatning birdamligi va yakdilligiga erishiladi. Shu 

sababli hukumat barcha jamiyat a′zolarini teng ne′matlar bilan 

ta′minlashga intilishi lozim.  

Egalitarizmning alohida shakllaridan biri roulzian yodoshuvi bo`lib 

(asoschisi Dj. Roulz), unga ko`ra  jamiyatning eng kam ta′minlangan 

a′zolarini naflilik darajalari maksimallashtirilishi maqsadga muvofiq va 

bundan butun jamiyat yutuqqa ega bo`ladi. 

Ta′kidlash joizki, iqtisodiy nazariyanin bu sohadagi barcha 

yo`nalishlari u yoki bu darajada iqtisodiy o`sish va tenglik, samaradorlik 

va adolatlilik o`rtasida kompromis topishga urinmoqda.  

 

4.4. Ishlab  chiqarish samaradorligi 
 

Ikki tovarni ayirboshlashda samarali taqsimotga erishish shartlarini 

ko'rib chiqib, mahsulot ishlab chiqarish uchun omillardan samarali 

foydalanishni tahlil etishga o`tamiz. Oziq-ovqat va kiyim-kechaklarni 

ishlab chiqarish uchun zarur bo`lgan ikkita ishlab chiqarish omilini, ya′ni 

mehnat va kapitalni doimiy ta′minoti mavjud degan taxmindan kelib 

chiqamiz. Ammo, endi biz ishlab chiqarish omillariga (mehnatni anglatadi) 

ikki kishi emas, balki ko`plab iste′molchilar egalik qiladi va ular ushbu 

omillarni sotishdan daromad oladi deb taxmin qilamiz. 

Faraz qilaylik, oziq-ovqat va kiyim-kechak ishlab chiqarish uchun 60 

soat mehnat va 40 soat mashina vaqtidan (kapital sarfini ifodalaydi) 

foydalaniladi. Resurslarning cheklanganligi shartlari quyidagi tenglamalar 

orqali ifodalansin: 

L = LF + LC = 60 

K = KF + KC = 40 

Oziq-ovqat va kiyim-kechakni mukammal raqobatlashgan bozor 

sharoitida maksimal ishlab chiqarish masalasini qaraymiz. Bu turdagi 

ishlab chiqarishni “Edjuort qutisi”da qaraymiz (4.5-rasm). 
 



101 
 

 
 

4. 5-rasm. Ishlab chiqarish samaradorligi 
 

“Edjuort qutisi”ning gorizontal liniyasi bo`ylab mehnat sarflarini, 

vertikal liniyasi bo`ylab kapital sarflarini joylashtiramiz. Ishlab chiqarish 

jarayoni uchun 50 soatlik mehnat va 30 soatlik kapital mavjud. Ilgari, 

almashinuvni tahlil qilishda har bir nuqta odam sonini anglatgan bo`lsa,  

endi bu nuqtalar ishlab chiqariladigan mahsulot hajmi bilan bog`liq. Oziq-

ovqat 0F, kiyim-kechak esa 0C koordinata boshlaridan boshlanadi. Ishlab 

chiqarish va ayirboshlash tahlili o`rtasidagi yagona farq shundaki, biz  

grafikda tayyor mahsulotlarni emas, xarajatlarni joylashtiramiz va ikkita 

iste'molchini emas, balki ikkita mahsulot turini ko`rib chiqamiz. 

Rasmdagi (4.5-rasm) har bir nuqta oziq-ovqat va kiyim-kechak 

ishlab chiqarish uchun mehnat va kapital sarflarini aks ettiradi. Masalan, A 

nuqta kiyim-kechak ishlab chiqarish uchun 38 soat mehnat va 22 soat 

kapital sarfini aks ettiradi. Tovarlarning har bir hajmini ishlab chiqarish 

uchun mehnat va kapitalni biriktirishning barcha variantlari rasmda 

nuqtalar orqali ifodalangan.  

“Edjuort qutisi”da  oziq-ovqat mahsulotlarini ishlab chiqarishning 

50, 60 va 80 birliklariga mos keladigan uchta izokvanta keltirilgan. 

Izokvanta – bir xil mahsulot ishlab chiqarishni ta′minlaydigan nuqtalardan 
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iborat egri chiziq (har xil resurslar kombinatsiyasida). Masalan, 50F 

izokvanta 50 ta oziq-ovqat ishlab chiqarish, 25C esa 25 birlik kiyim-

kechak ishlab chiqarish uchun sarflanadigan mehnat va kapital 

birikmalarini ifodalaydi. 

Shuningdek, rasmda 10, 25 va 30 kiyim-kechakdan iborat uchta 

izokvanta berilgan. Bir yoki ikkala omil sarfi ortganligi sababli bu 

izokvantalar yuqori o`ng burchakdan (0C) pastki chap burchakka (0F) 

surilgan sari kiyim-kechak ishlab chiqarish hajmi 10 dan 30 birlikgacha 

ortib boradi. Bunga teskari izokvantalar pastki chap burchakdan (0F) 

yuqori o`ng burchakka (0C) surilgan sari oziq-ovqat ishlab chiqarish hajmi 

50 dan 80 birlikgacha ortib boradi 

B nuqtada bir vaqtning o`zida 50 birlik oziq-ovqat va 30 birlik 

kiyim-kechak ishlab chiqarish uchun resurslar (mehnat va kapital) 

sarfining turli kombinatsiyalaridan foydalanilgan bo`lsa,  D nuqtada bir 

vaqtning o`zida 80 birlik oziq-ovqat va 10 birlik kiyim-kechak ishlab 

chiqarish uchun resurslar sarfining turli kombinatsiyalaridan 

foydalanilgan. 

Ishlab chiqarishning optimal variantlari chizig`i. “Edjuort 

qutisi”da  ishlab chiqarishning ikkita omili va ikkita tovar qaralganda 

mahsulotlardan birining izokvantasi ikkinchisining izokvantasiga urinib 

o`tganda omillardan samarali foydalanish yuz beradi. 

Agar dastlab A nuqtaga mos keladigan ishlab chiqarish omillari 

biriktirilgan bo`lsa, shtrixlangan maydon ichida omillarni qayta 

taqsimlanishi hisobiga ikkala tovarni ham ko`proq hajmda ishlab 

chiqarilishi mumkin bo`ladi. B, C va D nuqtalar optimal shartnoma egri 

chizig`ida joylasgan bo`lib, omillarni samarali ishlatish holatlarini 

ifodalaydi va ishlab chiqarishning optimal variantlari chizig`i deb 

ataladi. 

Ishlab chiqarish shartnomasi egri chizig`i ishlab chiqarish 

omillarining barcha texnik jihatdan samarali kombinatsiyalarini 

birlashtiradi. Optimal ishlab chiqarish egri chizig`ida yotmaydigan har 

qanday nuqta samarasiz bo`ladi, chunki o`sha nuqtadan o`tuvchi ikkita 

izokvanta bir-birini o`zaro kesib o`tadi (urinib emas). Agar izokvantalar 
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kesishgan o`zaro bo`lsa, (masalan, A nuqtada) mehnat va kapitalni ikkita 

tovarning kamida bittasini ishlab chiqarishni ko`paytiradigan tarzda qayta 

taqsimlash mumkin. Shu sababli, А nuqta samarali deb qaralmaydi. 

Chunki, oziq-ovqat ishlab chiqarishni qisqartirmasdan, kiyim-kechakni 

ko`proq ishlab chiqarish mumkin. 

“Edjuort qutisi”dagi har bir nuqta mavjud resurslar taqsimotini 

ifodalaydi. Ta′kidlash joizki, bu nuqtalarda resurslar to`liq taqsimlanadi. 

Oziq-ovqat ishlab chiqarishdan ortgan resurs kiyim-kechak ishlab 

chiqarishga safrlanadi. “Edjuort qutisi”dagi har bir nuqtadan izokvanta 

o`tkazish mumkin.  

Аyirboshlashdagi shartnoma chizig`iga o`xshash, bu yerda ham 

ishlab chiqarish shartnoma chizig`ini chizish mumkin. Ishlab chiqarish 

shartnoma chizig`i – mavjud resurslardan texnik jihatdan samarali 

foydalanish variantlarini ifodalovchi egri chiziq. Аgar bir iqtisodiy 

ne′matni ishlab chiqarishni boshqa ne′mat hajmini qisqartirmasdan 

oshirishni ta′minlaydigan resurslarni qayta taqsimlash variantlari mavjud 

bo`lmasa, ishlab chiqarish samaradorligiga erishiladi (resurslarni Pareto 

samaradorligi bo`yicha joylashtirish). 

Izokvantaning har bir nuqtasidagi manfiy yotiqlik kapital bilan 

mehnatni chekli texnologik almashtirish normasini bildiradi (MRTS). 

Oziq-ovqat ishlab chiqarish uchun:  −MRTSLK
F
 = PL/PK   

Kiyim-kechak ishlab chiqarish uchun: −MRTSLK
C
= PL/PK   

Pareto samaradorlikka ko`ra, texnik jihatdan samarali  bo`lgan 

barcha variantlar shartnomalar chizig`ida joylashadi. Bu ikkala tovarning 

chekli texnologik almashtirish normasi bir-biriga teng ekanligini bildiradi. 

MRTSLK
F
 = MRTSLK

C
   va  MPL / MPK = const 

Ishlab chiqarish imkoniyatlari egri chizig`i. Umumiy muvozanat 

nazariyasi bizning ishlab chiqarish imkoniyatlari to`g`risidagi 

tasavvurlarimizni aniqlastirishga imkon beradi. Ishlab chiqarish 

imkoniyatlari egri chizig`i – mavjud texnologiya darajasida, mehnat va 

kapitalning belgilangan qiymatlarida ikkita tovarni maksimal darajada 

ishlab chiqarishning mumkin bo`lgan barcha kombinatsiyalarini 

ifodalaydigan egri chiziq. Quyidagi 4.6-rasmda ishlab chiqarish 

imkoniyatlari egri chizig`i ustida yotgan B, C, D yoki boshqa har qanday 
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nuqta mavjud texnologiya resurs salohiyati sharoitidagi kiyim-kechak va 

oziq-ovqat ishlab chiqarishning maksimal hajmini ko`rsatadi (4.6-rasm). 

  

 

 

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

4.6-rasm. Ishlab chiqarish imkoniyatlari chizig`i 
 

Oziq-ovqatning kiyim-kechakka nisbatan chekli transformatsiya 

normasi shu nuqtadan o`tgan urinmaning ishlab chiqarish imkoniyatlari 

chizig`iga nisbatan yotiqlik burchagi tangensiga teng. Masalan, B nuqtada 

bigizning sovunga transformatsiyasi B burchakning tangensiga teng. 

tga = MRTFC  = −∆C/∆F              

Oziq-ovqatning kiyim-kechakka chekli transformatsiyasi qo`shimcha 

bir birlik kiyim-kechak ishlab chiqarish uchun qancha oziq-ovqatdan voz 

kechish kerakligini bildiradi. Chunki kiyim-kechakning chekli xarajati 

(MCC) qo`shimcha bir birlik oziq-ovqatdan voz kechishni bildiradi, unda         

MCC = −∆F, oziq-ovqatning chekli xarajati (MCF) esa qo`shimcha birlik 

kiyim-kechakdan voz kechishni bildiradi, ya′ni MCF=−∆C. Bu qiymatlarni 

formulaga qo`yib, quyidagini olamiz: 

MRTFC = - ∆F/∆C = −МСF /MСC 

Ishlab chiqarish tarkibi samaradorligi. Ishlab chiqarish samarali 

bo`ladi, agar shu ishlab chiqarish bir vaqtning o`zida iste′molchilar 

nafliligini maksimallashtirsa va mavjud resurslar doirasidan chiqmasa, 

ya′ni ishlab chiqarish imkoniyatlari chegarasida yotsa. Shunday qilib, 
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• 
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iste′molchilarning ehtiyojlarini maksimal darajada qondiradigan nuqta 

ishlab chiqarish imkoniyatlari chegarasi bilan befarqlik chizig`i bir-biriga 

urinib o`tgan umumiy nuqta (masalan, B) bilan ifodalanadi (4.7-rasm).  
 

 
4.7-rasm. Ishlab chiqarish tarkibi samaradorligi 

 

“Edjuort qutisi”dagi ikkita tovar izokvantalari ishlab chiqarish 

imkoniyatlari chizig`idagi nuqtalarga urinib o`tadi. Bunda kiyim-kechakni 

oziq-ovqatga chekli almashtirish normasi (MRS) ularni ayirboshlashning 

chekli transformatsiya normasiga (MRT) teng: MRS = MRT. 

Bu yerda: MRSFC=PF/PC  va MRTFC=MCF/MCC.  Bundan quyidagi 

xulosaga kelish mumkin: ishlab chiqarish samaradorligi narxlarga ma′lum 

shart qo`yilishiga olib keladi. Bu narxlar bir vaqtning o`zida 

iste′molchilarning chekli nafligini va chekli xarajatini ifodalashi kerak. 

Narxlar faqat mukammal raqobat bozori sharoitidagina bu shartlarning 

bajarilishini ta′minlaydi. 

 

4.5. Umumiy muvozanat va farovonlik iqtisodiyoti 
  

Umumiy muvozanatlilik nazariyasi iqtisodiy tahlilning juda ko`p 

sohalarda qo`llaniladi. U iqtisodiyot samaradorligi yoki samarasizligini, 

masalan nomukammal raqobatdan ko`riladigan yo`qotishlarni tahlil 
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qilishda qo`llaniladi. Ammo u farovonlik iqtisodiyotining ilmiy asoslarini 

aniqlashda muhim ahamiyat kasb etadi. 

Farovonlikni baholash mezonlari. Farovonlikni baholashning turli 

mezonlari mavjud. Ulardan biri – Pareto samadorligi bo`lib , biz u bilan 

oldingi paragraflarda tanishgan edik. Birinchi bo`lib bu mezon Italiya 

iqtisodchisi Vilfredo Pareto tomonidan taklif qilingan. 

Pareto samadorligi har bir individning qadriyatlari qimmatiga 

tayanadi. Unga ko`ra har bir inson o`zining shaxsiy farovonlik darajasini 

boshqalarga qaraganda yaxshi baholay oladi. Demak turli insonlarning 

farovonlik darajasini o`zaro taqqoslash imkonsiz. Mazkur mezon bo`yicha 

alohida shaxslarining individual farovonliklarini qo`shib chiqish orqali 

jamiyatning umumiy farovonligini baholab bo`lmaydi. Buning o`rniga bir-

biri bilan taqqoslab bo`lmaydigan cheksiz optimumlar to`plami mavjud. 

 Koldor-Xiks mezoni. N.Koldor va Dj.Xikslar  farovonlikni 

o`lchash uchun boshqa mezonni ilgari surishdi. Bu mezonga ko`ra, аgar 

yutganlar o`zlarining yutuqlarini yo`qotgan tomonlar ko`rgan zarardan 

yuqori baholasa, demak umumiy farovonlik oshgan bo`ladi. Masalan, 

kimdir yutug`ini 1000 doll.ga baholasa, yutquzganni zarari esa 800 doll.ga 

teng bo`lsa, u holda jamiyatning umumiy farovonligi ortadi. Bu esa 

taqsimotning samarali ekanligini tasdiqlaydi. 

T.Sitovski Koldor-Xiks mezonining ichki ziddiyatlariga e′tibor 

qaratgan. Buni quyidagi rasmda ko`rib chiqamiz (4.8-rasm). 

 
4.8-rasm. T.Sitovski boyicha farovonlik mezoni 
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Koldor-Xiks mezoniga ko`ra А dan В nuqtaga siljiganda farovonlikni 

oshiradi, chunki A nuqta В nuqta orqali o`tgan SS1 iste′mol imkoniyatlari 

chizig`i  ichkarisida joylashgan. Ammo Koldor-Xiks mezoniga ko`ra В 

nuqtadan A nuqtaga surilish ham samarali sanaladi, chunki B nuqta A 

nuqta orqali o`tgan TT1 iste′mol imkoniyatlari chizig`i  ichkarisida 

joylashgan. Аgar iste′mol  imkoniyatlari chiziqlari kesishadigan bo`lsa, 

Koldor-Xiks mezoni noaniq natijani beradi. Shu sababli T.Sitovski 

quyidagi ikki tomonlama mezonni taklif etadi: dastlab birinchi nuqtadan 

ikkinchi nuqtaga harakat Koldor-Xiks mezoni bo`yicha farovonlikni 

oshirishiga ishonch hosil qilish; so`ng ikkinchi nuqtadan birinchi nuqtaga 

teskari harakatlanish Koldor-Xiks mezoni bo`yicha farovonlikni 

oshirmasligini tekshirib korish lozim. Faqat shu shartlar bajarilsagina 

farovonlik oshadi. 

Afsuski Koldor-Xiks mezonini ham ideal deb bo`lmaydi. Yuqorida 

ta′kidlaganimizdek, turli nafliliklarni yagona o`lchamga solish juda 

mushkul masala va hozirgacha qadriyatlar tizimini baholas muammosi 

ochiq qolmoqda. Shunga qaramay bu nazariya rivojlanishning hozirgi 

bosqichida ham resurslar va ne′matlar qayta taqsimlash hamda 

kompensatsion to`lovlar hajmini aniqlashda foydali bo`lib, samarali 

iqtisodiy qarorlar qabul qilish jarayonini yengillashtiradi. 

Monopoliya bilan bog`liq samaradorlukni yo`qotilishi. Faraz 

qilaylik, kiyim-kechak bozori monopollashgan, oziq-ovqat bozori esa 

raqobatlashgan. Bunda: РC > MRC = MCC  va  PF = MRF = MCF  

Birinchi tengsizlikni ikkinchi tengsizlikka bo`lsak:  

РC / РF > МСC / МСF yoki РC / РF  > МRТCF 

 Iste′molchilar bozorda narxlarga qarab qaror qabul qilishini e′tiborga 

olsak, ular monopol mahsulotni kamroq sotib olishlari kerak. 

Muvozanatlik sharoitida har bir iste′molchi uchun quyidagi shart 

bajariladi: РC / РF= МRSCF; Bundan: МRSCF > МRТCF  

Monopoliya bozoridan (kiyim-kechak bozori) ortib qolgan resurs 

oziq-ovqat ishlab chiqarishga o`tadi. Natijada oziq-ovqat ishlab chiqarish 

hajmi ko`payib, narxi tushadi. Monopoliya narxlarga ta′sir qilib, 

muvozanatni buzadi va jamiyat samaradorlikni yo`qotadi. Natijada Pareto 
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optimum buziladi. Xulosa o`rnida aytganda monopoliyaning mavjudligi 

bozor muvozanatini buzadi; birinchidan, monopollashgan bozorda 

mahsulot kam ishlab chiqariladi; ikkinchidan, buning ta′sirida boshqa 

bozorlarda ortiqcha ishlab chiqarish yuzaga keladi.  

Umumiy muvozanat va soliqlar. Monopoliya singari soliqlar ham 

bozor muvozanatini buzilishiga olib keladi, chunki narxlarning 

muvozanatdan chetlanishiga olib keladi. Bu bir tomondan ishlab 

chiqaruvchilarga ta′sir ko`rsatsa (ishlab chiqarishga rag`batni susaytiradi), 

boshqa tomondan esa iste′molchilar tanloviga ta′sir qiladi. Iste′molchilar 

soliq yukidan qochib o`rinbosar tovarlarni tanlay boshlaydi. O`rinbosish 

samarasining ortib borishi yalpi talabni buzilishiga va oxir-oqibatda 

samaradorlikni yo`qotilishiga olib keladi.  

Faraz qilaylik, kiyim-kechak iste′moliga 25 % lik soliqqa tortiladi, 

oziq-ovqat iste′moli esa soliqdan ozod etiladi. Agar soliqni sotuvchilar 

to`lasa, sor narx bozor narxidan soliq summasini chegirib tashlanganiga 

teng: Ps = Pt (1-t) 

Bu yerda:  Ps – sof narx;  Pt – soliqni qo`shgan holda chakana narx; 

  t – soliq stavkasi, % da (misolimizda 25 % - 0,25 koeff.); 

   (Pt – Ps) – bir birlik tovardan soliq summasi. 

 Xaridorlar uchun: PC / PF = MRSCF. 

Ammo ishlab chiqaruvchilar chakana sotish narxiga emas, balki real 

olinadigan sof narxga (Ps) qarab harakat qilishadi. Shu tufayli ishlab 

chiqaruvchilar uchun: PC / PF = MRTCF. 

 Pt>Ps  ekanligidan MRSCF<MRTCF. Shu tarzda soliq samaradorlikni 

yo`qotilishiga olib keladi va Pareto-optimumga erishishqa to`sqinlik qiladi.   

Kvazioptimum. Real hayotda monopoliya va soliqlar bilan bog`liq 

vaziyatlar ko`p uchtaydi. Agar kiyim-kechak ishlab chiqarish 

monopollashgan va oziq-ovqat ishlab chiqarishda bu holat bo`lmasa, soliq 

siyosati orqali tarmoqlararo disbalansni tuzatishga urinish mumkin. Agar 

soliq solish orqali kiyim-kechak narxini oshirishga erishilsa, bu tarmoqqa 

qo`shimcha resurslarni oqib kirishi cheklanadi yoki to`xtaydi. Umumiy 

muvozanat yangi holatda, kvazioptimum darajasida o`rnatiladi. 
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Kvazioptimum nazariyasiga ko`ra, agar bir tarmoqda (yoki tarmorlar 

guruhida) buzilishlarni (disbalansni) bartaraf etishning iloji bo`lmasa, 

yaxshisi boshqa tarmoqlarda maksimal samaradorlikka erishishdan voz 

kechish orqali iqtisodiyotda umumiy balansni tiklash joiz. 

Bu yondoshuvlar bozorning ojizliklariga (fiasko) yangicha qarash 

shakllanishiga olib kelmoqda. Bu kabi holatlar erkin bozorlarda 

sotuvchilar va xaridorlar orasidagi ayirboshlash mahsulot ishlab 

chiqarishning maksimal samaradorligini ta′minlamaydigan, xususiy chekli 

xarajatlar (manfaatlar) ijtimoiy chekli xarajatlar (manfaatlar) bilan mos 

kelmay qolgan holatlarda yuz beradi. Bu vaziyatlarni salbiy (yoki ijobiy) 

tashqi samaralar vujudga kelgan, ijtimoiy ne′matlarni ishlab chiqarishda 

ham kuzatish mumkin.  

 

Qisqa xulosalar 
 

Umumiy muvozanat - bu barcha bozorlarning o`zaro ta′siri 

natijasida shakllanadigan muvozanatlilik bo`lib, bunda biror bozordagi 

talab va taklifning o`zgarishi boshqa bozorlardagi muvozanatli narx va 

mahsulot sotish hajmiga ta′sir ko`rsatadi. 

 Agar biror bozordagi qisman  muvozanatning  o`zgarishi boshqa 

bozorlardagi holatni o`zgartirsa va bu o`zgarish qaytib birinchi o`zgargan 

bozordagi holatga ta′sir qilsa, bunday ta′sirga teskari aloqa samarasi 

deyiladi. Umumiy muvozanatni tahlil etish kamida to`rt bosqichni qamrab 

olishi joiz: 1) dastlabki o`zgarish; 2) o`zaro o`rinbosar tovarlar bozorlari; 

3) o`zaro to`ldiruvchi tovarlar bozorlari; 4) teskari aloqa samarasi. 

Аgar ne′matlarni qayta taqsimlashning bir kishining farovonligini 

pasaytirmasdan turib, boshqa birining farovonligini oshirishga olib 

keladigan boshqa variantlari  mavjud bo`lmasa, bu taqsimlanish Pareto 

bo`yicha samarali deyiladi. 

Edjuort qutisi – bu ikkita tovarni ikki kishi yoki ikki omilni ishlab 

chiqarish jarayonlari o`rtasida taqsimlashning barcha mumkin bo`lgan 

variantlarini aks ettiruvchi grafik.  

Adolatli taqsimotga oid to`rtta asosiy yondashuvni farqlash mumkin: 

1) klassik liberalizm; 2) utilitarizm; 3) egalitarizm; 4) Roulzian. 
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Shartnomalar chizig`i  yoki optimal bitim chizig`i – ikkita 

iqtisodiy ne′matni ikki iste′molchi orasida samarali taqsimlashning barcha 

variantlari to`plamini aks ettiradi. 

“Edjuort qutisi”da  ishlab chiqarishning ikkita omili va ikkita tovar 

qaralganda mahsulotlardan birining izokvantasi ikkinchisining 

izokvantasiga urinib o`tganda omillardan samarali foydalanish yuz beradi. 

Ishlab chiqarish imkoniyatlari egri chizig`i – mavjud texnologiya 

darajasida, mehnat va kapitalning belgilangan qiymatlarida ikkita tovarni 

maksimal darajada ishlab chiqarishning mumkin bo`lgan barcha 

kombinatsiyalarini ifodalaydigan egri chiziq. 

N.Koldor va Dj.Xikslar  mezoniga ko`ra, аgar yutganlar o`zlarining 

yutuqlarini yo`qotgan tomonlar ko`rgan zarardan yuqori baholasa, demak 

umumiy farovonlik oshgan bo`ladi. 

Monopoliyaning mavjudligi bozor muvozanatini buzadi; birinchidan, 

monopollashgan bozorda mahsulot kam ishlab chiqariladi; ikkinchidan, 

buning ta′sirida boshqa bozorlarda ortiqcha ishlab chiqarish yuzaga keladi. 

Monopoliya singari soliqlar ham bozor muvozanatini buzilishiga olib 

keladi, chunki narxlarning muvozanatdan chetlanishiga olib keladi. 

 

Nazorat va muhokama uchun savollar 
 

1. Umumiy va qisman muvozanat tushunchalari nimani anglatadi? 

2. Teskari aloqa samarasi tushunchasi nimani anglatadi?  

3. Umumiy muvozanatni tahlil etish bosqichlari nimalardan iborat? 

4. Umumiy muvozanat tenglamalar tizimi kim tomonidan ishlab 

chiqilgan va nimani ifodalaydi? 

5. Ayirboshlas  samaradorligi deganda nimani tushunasiz? 

6. Pareto bo`yicha samaradorlik nima va u qanday holatlarda yuzaga 

keladi? 

7. “Edjuort qutisi” orqali nimani aniqlash mumkin? 

8. Optimal bitimlar chizig`ining mohiyati nimada? 

9. Adolatlilik  va  samaradorlik tushunchalari bir-biriga mos 

keladimi? 

10. Iste′mol imkoniyatlari egri chizig`iga ta′rif bering. 
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11. Zamonaviy iqtisodiyotda adolatli taqsimotga oid qanday 

yondashuvlar mavjud? 

12. Ishlab chiqarish samaradorligining umumiy muvozanatga qanday 

aloqasi bor? 

13. Umumiy muvozanat va farovonlikni baholash mezonlari orasida 

qanday bog`liqlik mavjud?  

 

Asosiy adabiyotlar ro`yxati 
 

1. Geoffrey A. Jehle and Philip J. Reny. Advanced Microeconomic 

Theory. Third Edition, Pearson Education Limited 2018. 

2. Pindyck S. Robert, Daniel l. Rubinfeld. Microeconomics. Global 

Edition. Pearson Education Limited, 2018. P. 787. 

3. Campbell R. McConnel, Stanley L. Brue, Sean M. Flynn. 

Microeconomics: Principles, Problems and Policies. -19 th ed. – New 

York. The McGraw-Hill Companies, Inc., 2015. P. 604. 

4. Вериан Х.Р. Микроэкономика. Учебник./ перев. с анг. под 

редак. Н.Фроловой. – М.: ЮНИТИ-М, 2016. - с. 767. 

5. Андреу Мас-Колелл и др. Микроэкономическая теория. 

Учебник. – М.: Дело и Сервис, 2016. - 630 с. 

6. Тарануха Ю.В. Микроэкономика. Учебник. – М.: Дело и 

Сервис, 2011. - 580 с. 

7. Нуриев Р.М. Курс микроэкономики: учебник/ 2-е изд. – М.: 

Норма, 2012. - 576 с. 

8. Салимов Б.Т., Юсупов М.С., Ишназаров А. Микроиқтисодиёт-

2. –Т.: Иқтисодиёт, 2019. – 165 б. 

 

 

 

 

 

 

 

 

V-Bоb.  ISTE′MOLICHI  TANLOVI  NAZARIYASI 



112 
 

 

5.1. Istе′mоlchining аfzаl ko`rishi vа “аfzаl ko`rish” аksiоmаsi 
 

“Mikrоiqtisоdiyot” fаnining bоshlаng`ich kurslаridаn mа′lumki, 

bоzоr tаlаbining shаkllаnishi аsоsidа shахsiy (individuаl) tаlаb yotаdi. 

Ya′ni, hаr bir shахs o`zining fiziоlоgik ehtiyojlаrini qоndirish uchun 

qаndаydir mаhsulоtdаn, qаnchаdir sоtib оlishi kеrаk, sоtib оlish uchun 

mа′lum miqdоrdа mаblаg`i bo`lishi kеrаk. Istе′mоlchining mаblаg`i 

chеklаngаn. Istе′mоlchi hаr dоim tаnlоv оldidа turаdi vа tаnlоv chоg`idа 

quyidаgi uchtа sаvоlgа jаvоb izlаydi:  

1. Nimаni хаrid qilish mаqsаdgа muvоfiq? 

2. Хаrid qilinаdigаn nе′mаtning nаrхi qаnchа? 

3. Nе′mаtni хаrid qilish uchun mаblаg` еtаrlimi? 

Birinchi sаvоlgа jаvоb bеrish uchun nе′mаtning istе′mоlchi uchun 

nаflilik dаrаjаsini аniqlаsh, ikkinchi sаvоlgа jаvоb bеrish uchun - 

nе′mаtning nаrхini vа uchinchi sаvоlgа jаvоb bеrish uchun istе′mоlchining 

dаrоmаdini o`rgаnish lоzim bo`lаdi. Mаnа shu uchtа elеmеnt - nаflilik, 

nаrх vа dаrоmаd - istе′mоlchi tаnlоvining аsоsini tаshkil etаdi (5.1-rаsm. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

5.1-rаsm. Istе′mоlchi tаnlоvining аsоsiy elеmеntlаri 

Ne′matlarning nafliligi  

Ne′matlarning 

nafliligi  

Iste′molchining 

daromadi 
Iste′molchini  

afzal ko`rishi 

Iste′molchining nimani afzal ko`rishi 

Qaysi  ne′matlar  majmuasini xarid  qilish  
xususida yakuniy qaror qabul  qilish 

Qaysi  ne′matlar  majmuasini xarid  qilish  

xususida yakuniy qaror qabul  qilish 
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Istе′mоlchi qаrоr qаbul qilishdа mаvjud imkоniyat dоirаsidа 

mаksimаl dаrаjаdа o`z ehtiyojini qоndirishgа, turmush fаrоvоnligi 

dаrаjаsini оshirishgа hаrаkаt qilаdi. Ushbu ehtiyojni qоndirish dаrаjаsi 

nаflilik (yutiliti) dеyilаdi. Nе′mаtning nаfliligi - nе′mаtning insоnning bir 

yoki bir nеchtа ehtiyojini qоndirа оlish хususiyatidir. Istе′mоl nаzаriyasidа 

nе′mаt - bu istе′mоlchining ehtiyojini qоndirа оlаdigаn hаr qаndаy istе′mоl 

оb′еktidir. Ko`p хоllаrdа nе′mаtlаr yakkа tаrtibdа emаs, bаlki to`plаm 

bilаn yoki “istе′mоl sаvаti” bilаn istе′mоl qilinаdi. 

Biz shu pаytgаchа: istе′mоlchi tаnlоvi nаzаriyasidа istе′mоlchilаr 

mа′lum didgа, хоhishgа egа vа ulаr bu хоhish vа didlаrini 

qаnоаtlаntirishdа byudjеtlаri (dаrоmаdlаri) bilаn chеgаrаlаngаn; ulаr 

nе′mаtlаr to`plаmidаn, mаksimаl nаf kеltirаdigаn to`plаmni tаnlаshgа 

хаrаkаt kilаdi; istе′mоlchilаr tоmоnidаn sоtib оlinаdigаn nе′mаt nаrхi 

uning miqdоridаn bоg`lik emаs; istе′mоlchilаr nе′mаtlаr nаfligini to`liq 

bilаdi vа mаksimаl nаf bеruvchi nе′mаtlаr mаjmuаsini tаnlаydi, dеb fаrаz 

qilib kеldik. 

Endi istе′mоlchi tаnlоvi nаzаriyasini murаkkаbrоq pоzitsiyadаn 

ko`rib chiqishgа hаrаkаt qilаmiz. Bundа istе′mоlchining “nаflilik” 

tushunchаsidаn ko`rа “аfzаl ko`rishi” tushunchаsigа ko`prоq e′tibоr 

qаrаtаmiz. Fаrаz qilаylik, istе′mоl to`plаmi ikki tоvаrdаn ibоrаt bo`lsin, Х1 

– birinchi tоvаr miqdоri, Х2 – ikkinchi tоvаr miqdоri. Istе′mоl to`plаmi 

undа (Х1Х2) dеb bеlgilаnаdi. Bа′zi hоllаrdа Х=(Х1Х2) ko`rinishdаgi vеktоr 

ifоdаdаn fоydаlаnаmiz. 

Biz ˃ bеlgidаn fоydаlаnаmiz vа u bittа tоvаr to`plаmi ikkinchisidаn 

qаt′iy аfzаlligini bildirаdi, bоshqаchа аytgаndа (Х1Х2) ˃ (Y1Y2) bo`lsа, 

istе′mоlchi to`plаmni (Х1Х2) to`plаmni (Y1Y2) gа nisbаtаn qаt′iy аfzаl 

ko`rаdi dеb qаrаsh kеrаk bo`lаdi, bu shuni аnglаtаdiki, istе′mоlchi (Х1Х2) 

tоvаrni оlishni хоhlаydi, (Y1Y2) to`plаmni emаs. Shundаy qilib аfzаl 

ko`rish g`оyasi istе′mоlchining хоhishigа аsоslаnаdi. Bittа to`plаm 

ikkinchisidаn аfzаl dеyish uchun shu ikkitа to`plаmdаn qаysi birini 

istе′mоlchi tаnlаshigа e′tibоr bеrishi kеrаk. Аgаr u (Y1Y2) to`plаmni sоtib 

оlish imkоniyati bo`lishigа qаrаmаy, (Х1Х2) to`plаmni tаnlаsа, (Y1Y2) 

to`plаmgа nisbаtаn (Х1Х2) to`plаmni аfzаl ko`rgаn hisоblаnаdi. 
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Аgаr istе′mоlchi uchun to`plаmlаrdаn qаysi birini istе′mоl qilishning 

fаrqi bo`lmаsа, biz uni quyidаchа yozаmiz: (Х1Х2) ~ (Y1Y2). 

Bu yerda: ~ bеfаrqlik bеlgisi. 

Bеfаrqlik so`zi shuni bildirаdiki, istе′mоlchi bu to`plаmlаrni istе′mоl 

qilishdаn bir хil qоniqish оlаdi, ya′ni (Х1Х2) hаm, (Y1Y2) hаm 

istе′mоlchini bir хil qоndirаdi. 

Аgаr istе′mоlchi ikkitа to`plаmdаn bittаsini аfzаl ko`rsа yoki ulаrdаn 

qаysi birini istе′mоl qilish uning uchun bеfаrqli bo`lsа, biz (Х1Х2) to`plаm 

(Y1Y2) to`plаmgа nisbаtаn zаif аfzаl ko`rish dеb qаrаymiz vа uni (Х1Х2) ≥ 

(Y1Y2) ko`rinishidа yozаmiz. 

YUqоridа ko`rsаtilgаn qаt′iy аfzаl ko`rish, zаif аfzаl ko`rish vа 

bеfаrqli аfzаl ko`rish tushunchаlаri bir-biri bilаn bоg`liq. 

Mаsаlаn, аgаr (Х1Х2) ≥ (Y1Y2) vа (Y1Y2) ≥ (Х1Х2) bo`lsа, undа 

(Х1Х2) ~ (Y1Y2) dеb хulоsа qilish mumkin, bu yerda istе′mоlchi qаysi 

to`plаmni istе′mоl qilishgа bеfаrq. 

Huddi shundаy, аgаr (Х1Х2) ≥ (Y1Y2) bo`lsа vа (Y1Y2) ≥ (Х1Х2) 

bo`lishi mumkin bo`lmаsа, хulоsа qilish mumkinki (Х1Х2) ˃ (Y1Y2) 

bo`lishi аniq. Bu yerda istе′mоlchi (Х1Х2) to`plаmni (Y1Y2) gа nisbаtаn 

hеch bo`lmаgаndа yomоn emаs dеb hisоblаydi vа shu ikki to`plаmdаn 

qаysi birin istе′mоl qilish uning uchun bеfаrqli emаs bo`lsа, istе′mоlchi 

(Х1Х2) to`plаmni (Y1Y2) to`plаmgа nisbаtаn qаt′iy аfzаl ko`rаdi dеb 

qаrаsh kеrаk. 

Аfzаl ko`rish to`g`risidа fаrаzlаr. Iqtisоdchilаr istе′mоlchilаrning 

аfzаl ko`rishini “mаntiq”qа to`g`ri kеlishi to`g`risidа bir qаtоr fаrаzlаr 

qаbul qilаdi. Mаsаlаn, (Х1Х2) ˃ (Y1Y2) vа shu vаqtni o`zidа (Y1Y2) ˃ 

(Х1Х2) bo`lаdigаn bo`lsа, bu vаziyatni qаrаmа-qаrshi dеb qаrаmаsаk 

nоto`g`ri bo`lаdi. Bu yerda istе′mоlchi bir vаqtning o`zidа Х ni Y dаn 

ustun ko`rаdi vа аksinchа. 

To`liq tаrtiblаshtirish yoki tаqqоslаsh аksiоmаsi. Biz 

hisоblаymizki, hаr qаndаy ikkitа to`plаmni bir-biri bilаn tаqqоslаsh 

mumkin. Bоshqаchа аytgаndа, аgаr Х to`plаm vа Y to`plаm bеrilgаn 

bo`lsа biz hisоblаymiz: yoki (Х1Х2) ≥ (Y1Y2) yoki (Y1Y2) ≥ (Х1Х2) yoki 

(Х1Х2) ~ (Y1Y2). 
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Rеflеksivlik аksiоmаsi. Biz hаr bir to`plаm kаmidа o`zidаn-o`zi 

yomоn emаs dеb qаbul qilаmiz: (Х1Х2) ≥ (Х1Х2). 

Trаnzitivlik аksiоmаsi. Аgаr (Х1Х2) ≥ (Y1Y2) vа (Y1Y2) ≥ (Z1Z2) 

bo`lsа, fаrаz qilаmizki, (Х1Х2) ≥ (Z1Z2).  Bоshqаchа аytgаndа, istе′mоlchi 

Х to`plаmni Y to`plаmgа nisbаtаn аfzаl, Y to`plаmni Z to`plаmgа nisbаtаn 

yomоn emаs dеb hisоblаsа, dеmаk, u Х to`plаmni Z to`plаmgа nisbаtаn 

kаmidа yomоn emаs dеb hisоblаydi. 

Birinsi аksiоmа to`plаmlаrni ustunligi bo`yichа tаrtiblаshtirаdi. Hаr 

qаndаy ikkitа ustunni bir-biri bilаn tаqqоslаsh mumkin dеgаni, istе′mоlchi 

ikkitа bеrilgаn bo`plаmdаn bittаsini tаnlаsh qоbiliyatigа egа. 

Ikkinchi аksiоmа – rеflеksivlik o`z-o`zidаn mа′lum. Hаr qаndаy 

to`plаm o`zigа o`хshаsh to`plаmdаn kаmidа yaхshi. 

Uchinchi аksiоmа – trаnzitivlik аksiоmаsi murаkkаbrоq 

hisоblаnаdi. Аgаr istе′mоlchi оldigа Х,Y vа Z to`plаmlаrni qo`yib tаnlаng 

dеsаk, u shu tоvаrlаrni trаnzitivlik qоidаsi bo`yichа tаnlаydimi? Bu yerda 

аniq bir хulоsаgа kеlish qiyin.  

 

5.2. Bеfаrqlik chiziqlаri, аfzаl ko`rish bilаn bеfаrqlik chiziqlаri  

o`rtаsidаgi bоg`liqlik 
 

Аfzаl ko`rishlаrni grаfik usuldа o`rgаnishdа bеfаrqlik chiziqlаridаn 

fоydаlаnish mаqsаdgа muvоfiq. Bеfаrqlik egri chizig`i - bu istе′mоlchi 

uchun bir хil nаf bеruvchi nе′mаtlаr kоmbinаtsiyalаrini ifоdаlаydi. Fаrаz 

qilаylik: X1  - birinchi nехmаt, X2 - ikkinchi nе′mаt (5.2-rаsm). 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

5.2-rаsm. Ikkitа nе′mаt uchun bеfаrqlik egri chizig`i 

X2 

3 
A 

B 
2 

0 X1 1 2 
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Grаfikdа bittа Х1 bilаn uchtа Х2 (А nuqtа) bеrаdigаn nаf, 2 tа Х1 

bilаn 2 tа Х2 (V nuqtа) bеrаdigаn nаfgа tеng. Dеmаk, bеfаrqlik egri 

chizig`i bir хil nаf bеrаdigаn Х1 vа Х2 kоmbinаtsiyalаri nuqtаlаridаn 

ibоrаt. Bеfаrqlik egri chiziqlаr to`plаmi bеfаrqlik egri chiziqlаri kаrtаsini 

bеrаdi (5.3-rаsm). 

   

 

   

 

 

 

 

 

 

           5.3-rаsm. Bеfаrqlik egri chiziqlаri kаrtаsi 
 

Bеfаrqlik egri chiziqlаri bir-biri bilаn kеsishmаydi. Bеfаrqlik egri 

hiziqlаri qаnchаlik o`ngdа vа tеpаdа jоylаshgаn bo`lsа, ungа to`g`ri 

kеlаdigаn nаflik shunchа yuqоri bo`lаdi: Mаsаlаn, 2.3-rаsmdаgi bеfаrqlik 

egri chiziqlаri jоylаshuvigа ko`rа 123 TUTUTU   dеb yozish mumkin. 

Nе′mаtlаrning bir-birini o`rnini bоsishi zоnаsi. Nе′mаtlаrning bir-

birini o`rin bоsish zоnаsi dеb -  bir nе′mаtni ikkinchi nе′mаt bilаn sаmаrаli 

аlmаshtirish mumkin bo`lgаn оrаliqqа аytilаdi (5.4.-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

5.4-rаsm. Nе′mаtlаrni  bir-biri bilаn аlmаshtirish zоnаsi 
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Rаsmdаgi ОN gа tеng bo`lgаn Х1 nе′mаtning miqdоri istе′mоlchi 

uchun shundаy zаruriy minimаl miqdоr hisоblаnаdiki, u ushbu miqdоrdаgi 

nе?′mаtning o`rnigа Х2 nе′mаtdаn kаnchа ko`p tаklif qilinmаsin vоz kеchа 

оlmаydi. Хuddi shundаy ОF mikdоrgа tеng bo`lgаn Х2 nе′mаtning 

miqdоri hаm istе′mоlchi uchun zаruriy minimаl miqdоr hisоblаnаdi. Х1 vа 

Х2 nе′mаtlаrning o`zаrо аlmаshish sоhаsi bo`lib VW оrаliq hisоblаnаdi. 

Bu оrаliqdа, ikki nе′mаtning bir-biri bilаn аlmаshtirish mаzmungа egа. 

Vеrtikаl o`q bo`yichа Х2 tоvаrni istе′mоl qilish miqdоri, gоrizоntаl 

o`q bo`yichа Х1 tоvаr miqdоri bеlgilаngаn. Kооrdinаtа tizimidа аniq bir 

istе′mоl to`plаm (Х1Х2) ni tаnlаymiz. To`plаm (Х1Х2) gа nisbаtаn zаif 

ustun ko`rilаdigаn to`plаmlаr kоmplеktini ifоdаlоvchi sоhаni shtriхlаymiz. 

Chеgаrа chiziqdа yotuvchi vа istе′mоlchi uchun (Х1Х2) to`plаmdаy bir хil 

yaхshi bo`lgаn to`plаmlаr bеfаrqlik chizig`ini tаshkil etаdi. Biz hаr bir 

istе′mоl to`plаmidаn bеfаrqlik chizig`ini o`tkаzishimiz mumkin. Istе′mоl 

to`plаmlаridаn o`tkаzilgаn bеfаrqlik chizig`i bеrilgаn to`plаmdаn 

istе′mоlchi uchun yomоn bo`lmаgаn to`plаmlаrdаn tаshkil tоpgаn bo`lаdi. 

Bеfоrqlik chiziqlаrini хаrаktеrlоvchi tаmоyilni ifоdаlаymiz: bir-biridаn 

dаrаjаsigа ko`rа fаrq qiluvchi аfzаl ko`rishlаrni ifоdаlоvchi bеfаrqlik 

chiziqlаri o`zаrо kеsishmаydi. 

Yuqоridаgi fikrni isbоtlаsh uchun uchtа tоvаr to`plаmini qаrаymiz, 

Х,Y vа Z. Bu yerda Х to`plаm fаqаt bittа bеfаrqlik chizig`idа yotаdi, Y – 

bоshqа bеfаrqlik chizig`idа yotаdi. Z to`plаm esа shu bеfаrqlik chiziqlаri 

kеsishgаn nuqtаdа yotаdi. Biz qilgаn fаrаzgа ko`rа, bеfrqlik chiziqlаri hаr 

хil dаrаjаdаgi аfzаl ko`rishlаrni ifоdаlаydi, shuning uchun hаm 

to`plаmlаrdаn bittаsi, mаsаlаn, Х to`plаm bоshqа to`plаm Y gа nisbаtаn 

qаt′iy ustkun ko`rilаdi. Bizgа mа′lumki, X~Z vа Z~Y trаnzitivlik 

аksiоmаsigа ko`rа, X~Y bo`lishi kеrаk. 

Lеkin, bu Х ˃ Y gа qаrаmа-qаrshi. Оlingаn qаrаmа-qаrshilik biz 

izlаgаn nаtijаni bеrаdi – bir-biridаn dаrаjаsigа ko`rа fаrq qilаdigаn аfzаl 

ko`rishlаrni ifоdаlоvchi bеfаrqlik chiziqlаri kеsishishi mumkin emаs. 

Bеfаrqlik chiziqlаri аfzаl ko`rishlаrni ifоdаlаsh usuli. Hаr qаndаy аfzаl 

ko`rish bеfаrqlik chizig`i bilаn ifоdаlаnishi mumkin. Qiyinligi, qаysi 

turdаgi аfzаl ko`rishlаr u yoki bu shаkldаgi bеfаrqlik chiziqlаrini 

shаkllаntirishini bilishdаdir. 
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 5.3. Stаndаrt аfzаl ko`rish. Chеkli аlmаshtirish nоrmаsi (MRS) 
 

 Stаndаrt аfzаl ko`rish. Stаndаrt bеfоrqlik chizig`ining 

хususiyatlаrini аniqlаshgа yordаm bеrаdigаn quyidаgi fаrаzlаrni qаbul 

qilаmiz: 

Birinchidаn, istе′mоl qilinаdigаn tоvаrlаr sоni qаnchа ko`p bo`lsа 

shunchа yaхshi. Аniqrоq аytаdigаn bo`lsаk, аgаr, (Х1Х2) bittа tоvаr 

to`plаmi, (Y1Y2) – ikkinchi tоvаr to`plаmi bo`lib, ulаrdа Х1=Y1 vа Y2˃Х2 

bo`lsа, u hоldа (Y1Y2) ˃ (Х1Х2) bo`lаdi. Qаbul qilingаn bu fаrаzni аfzаl 

ko`rishning mоnоtоnlik аksiоmаsi (yoki to`yinmаslik аksiоmаsi) dеb hаm 

yuritаdi. Biz аfzаl ko`rishning mоnоtоnligi hоlаtini shundаy qаrаymizki, 

istе′mоl qilinаdigаn tоvаrlаr sоni tо mа′lum chеgаrаgа (to`yinish 

nuqtаsigа) еtgungа qаdаr qаrаymiz. Istе′mоlchilаr o`zlаrining to`yinish 

nuqtаsigа erishgаndа iqtisоdiy nаzаriya qiziqаrli bo`lmаy qоlаdi. 

Ikkinchidаn, fаrаz qilаmizki, аfzаl ko`rishning o`rtаchа qiymаti, 

chеtki nuqtаlаrdаgidаn yuqоri.bоshqаchа аytgаndа, аgаr biz bеfоrqlik 

chizig`idа yotgаn ikkitа tоvаr to`plаmini qаrаsаk (Х1Х2) vа (Y1Y2), shu 

ikkitа to`plаmning tоrtilgаn o`rtаchаsi, ya′ni (1/2Х1+1/2Y1, (1/2Х2+1/2Y2) 

kаmidа chеtki (Х1Х2) vа (Y1Y2) to`plаmning hаr biridаn yomоn emаs yoki 

ulаrdаn qаt′iy ustun bo`lаdi. Bеfаrqlik egri chizig`ining pаstgа tоmоn 

yotiqligi   nе′mаtni   nе′mаt bilаn chеkli аlmаshtirish nоrmаsini ifоdаlаydi. 

Chеkli аlmаshtirish nоrmаsi оdаtdа   bilаn bеlgilаnаdi.  

 Bеfаrqlik egri chizig`ining tаngеns burchаgi yotiqligi mаnfiy 

bo`lgаni uchun   mаnfiy bo`lаdi. Lеkin,   musbаt bo`lib, u burchаk 

yotiqligining аbsоlyut qiymаti bo`yichа оlinаdi. 

Byudjеt chеgаrаsi tоvаrlаr nаrхigа vа istе′mоlchining dаrоmаdigа 

аsоslаnаdi vа u mаvjud pul mаblаg`lаridа  qаndаy istе′mоl tоvаrlаr 

mаjmuаsini sоtib оlish mumkinligini ko`rsаtаdi. 

Byudjеt chеgаrаsi bеrilgаn dаrоmаd   hаmdа   vа   nаrхlаrdа 

istе′mоlchi tоmоnidаn sоtib оlinishi mumkin bo`lgаn, birinchi vа ikkinchi 

nе′mаtlаrning bаrchа kоmbinаtsiyalаrini ifоdаlаydi. 

Byudjеt chеgаrаsi tеnglаmаsi   grаfikdа   chizig`ini bеrаdi, bu 

chiziqgа byudjеt chizig`i dеyilаdi. Grаfikdаgi shtriхlаngаn uchburchаk 
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istе′mоlchining tаnlоv sоhаsi, ya′ni istе′mоl mаjmuаlаri to`plаmi. 

Istе′mоlchining muvоzаnаtlik shаrti quyidаgichа yozilishi mumkin: 

Chеkli аlmаshtirish nоrmаsi. Bеfаrqlik egri chizig`ining pаstgа 

tоmоn yotiqligi X2  nе′mаtni X1  nе′mаt bilаn chеkli аlmаshtirish nоrmаsini 

ifоdаlаydi. Chеkli аlmаshtirish nоrmаsi оdаtdа 
21 ,XXMRS

 bilаn bеlgilаnаdi.  

1

2
, 21 X

X
MRS XX




  

Bеfаrqlik egri chizig`ining tаngеns burchаgi yotiqligi mаnfiy 

bo`lgаni uchun 
21 ,XXMRS  mаnfiy bo`lаdi. Lеkin, MRS  musbаt bo`lib, u 

burchаk yotiqligining аbsоlyut qiymаti bo`yichа оlinаdi. 

 CHеkli аlmаshtirish nоrmаsi 
21 ,XXMRS  ning miqdоri gоrizоntаl o`q 

bo`yichа ifоdаlаngаn X1  nе′mаtning bir birligi uchun, vеrtikаl o`q bo`yichа 

ifоdаlаngаn X2  nе′mаtning qаnchа miqdоridаn vоz kеchish mumkinligini 

ko`rsаtаdi (5.5-rаsm). 

 

 

 

                                              

 

 

 

 

 

 

5.5-rаsm. Chеkli аlmаshtirish zоnаsi 
 

Bеfаrqlik egri chiziqlаri bir nе′mаt bilаn ikkinchi nе′mаtni 

аlmаshtirish mumkinligini ko`rsаtаdi, хоlоs. Lеkin, ulаr istе′mоlchi uchun 

qаysi tоvаrlаr mаjmuаsi ko`prоq nаflirоqligini ko`rsаtа оlmаydi. Bundаy 

mаsаlаni byudjеt chizig`i yordаmidа еchish mumkin. Byudjеt chеgаrаsi 

tоvаrlаr nаrхigа vа istе′mоlchining dаrоmаdigа аsоslаnаdi vа u mаvjud pul 

mаblаg`lаridа  qаndаy istе′mоl tоvаrlаr mаjmuаsini sоtib оlish 

mumkinligini ko`rsаtаdi. 

α 

X2 

X2 

X1 

X1 
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Byudjеt chеgаrаsi bеrilgаn dаrоmаd R  hаmdа P1  vа P2  nаrхlаrdа 

istе′mоlchi tоmоnidаn sоtib оlinishi mumkin bo`lgаn, birinchi vа ikkinchi 

nе′mаtlаrning bаrchа kоmbinаtsiyalаrini ifоdаlаydi. Byudjеt chеgаrаsini 

quyidаgichа yozish mumkin:  mXPXP  2211  vа bu tеngsizlik tоvаrlаrgа 

sаrflаnаdigаn хаrаjаtlаr yig`indisi, istе′mоlchi dаrоmаdidаn оshmаsligini 

bildirаdi. X1 vа X2  lаrning mаnfiy bo`lmаslik ( X1 0  vа X2 0 ) shаrtini 

kiritsаk, u hоldа biz istе′mоlchining tоvаrlаrni sоtib оlishi mumkin bo`lgаn 

sоhаsini (5.6-rаsmdа shtriхlаngаn qism) аniqlаgаn bo`lаmiz. 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

            5.6-rаsm. Istе′mоlchining tаnlоvi vа byudjеt chizig`i 
  

Byudjеt chеgаrаsi tеnglаmаsi mXPXP  2211  grаfikdа AB chizig`ini 

bеrаdi, bu chiziqgа byudjеt chizig`i dеyilаdi. Grаfikdаgi shtriхlаngаn 

uchburchаk istе′mоlchining tаnlоv sоhаsi, ya′ni istе′mоl mаjmuаlаri  X X1 2,  

to`plаmi. Istе′mоlchining muvоzаnаtlik shаrti quyidаgichа yozilishi 

mumkin: 

2

1

2

1

21 P

P

MU

MU
MRS

X

X

XX  ,  yoki   

MU

P

MU

P

X X1 2

1 2

 . 

Byudjеt chizig`i quyidаgi tаrtibdа аniqlаnаdi vа tеnglаmаsini 

quyidаgichа yozаmiz: 1

2

1

2

2 X
P

P

P

R
X    

 

X2 

m/P2 
A 

m/P1 
0 

X1 

B 

D 

C 
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Bu yerda - 
2

1

P

P
 - byudjеt chizig`ining burchаk kоeffitsiеnti, u byudjеt 

chizig`ining X1 o`qigа nisbаtаn yotiqligini ifоdаlоvchi kаttаlik (grаfikdа 

tg
P

P
  

1

2

).  Byudjеt chеgаrаsi tеnglаmаsidа X1 0  bo`lgаndа, 
2

2
P

m
X   

bo`lаdi vа bu hоldа bаrchа dаrоmаd X2  nе′mаtgа sаrflаnаdi (grаfikdа A  

nuqtа bo`lib, uning kооrdinаtаlаri 









2

21 ;0
P

m
XX  vа u 

2P

m
 miqdоrdа 

sоtib оlinаdi). 

Endi X2 0  dеsаk, 
1

1
P

m
X  , bu hоldа  bаrchа dаrоmаd X1 nе′mаtni 

sоtib оlishgа sаrflаnаdi vа u 
1P

M
 miqdоrdа sоtib оlinаdi (grаfikdа B nuqtа).  

Dеmаk, byudjеt chizig`i kооrdinаtаlаr o`qini 
1

1
P

m
X   vа 

2

2
P

m
X 

 

nuqtаlаrdа kеsib o`tаdi. Byudjеt chizig`idаgi nuqtаlаrdа dаrоmаd to`liq 

sаrflаnаdi. Shtriхlаngаn sоhаdаgi nuqtаlаrdа (mаsаlаn, C  nuqtаdа) 

dаrоmаd to`liq sаrflаnmаydi. Аgаr tаnlоv nuqtаsi byudjеt chizig`idаn o`ng 

tоmоndа yotsа (D nuqtа) dаrоmаd ushbu nuqtаgа to`g`ri kеlаdigаn 

nе′mаtlаr kоmbinаtsiyasini sоtib  оlishgа еtmаydi. Byudjеt chizig`ining 

mаnfiy yotiqligi, аbsоlyut qiymаti bo`yichа tоvаrlаr nisbаti 
2

1

P

P
 gа tеng (bu 

kаttаlik  tg  bo`lib, 

1

2

P
m

P
m

tg   yoki 
2

1

P

P
tg  ). 

 

5.4. Оptimаl tаnlоv vа istе′mоlchi tаlаbi 
 

Istе′mоlchining tаnlоvi mаsаlаsi ikkitа nе′mаt uchun quyidаgichа 

qo`yilаdi. Istе′mоlchining dаrоmаdi R  bеrilgаn, sоtib оlish mumkin 

bo`lgаn nе′mаtlаr nаrхi mоs rаvishdа P1  vа P2  dеylik. U hоldа  istе′mоlchi 

o`zining dаrоmаdi R  gа ko`rа birinchi vа ikkinchi nе′mаtlаrdаn shundаy 

X1 vа X2  miqdоrdа sоtib оlinsinki, nаtijаdа ulаrdаn оlаdigаn umumiy nаf 

mаksimаl bo`lsin (nаflik funksiyasi mаksimаl qiymаtgа erishsin): 
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  max, 21  XXTUTU , bo`lsin, quyidаgi shаrt bаjаrilsin: 

mXPXP  2211 ;  01 X  vа 02 X . 

Istе′mоlchining tаnlоv mаsаlаsini grаfikdа ko`rib chiqаmiz (5.7-

rаsm). 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

5.7-rаsm. Istе′mоlchining muvоzаnаt hоlаti 
  

Grаfikdаgi shtriхlаngаn uchburchаk istе′mоlchining tаnlоv sоhаsi, 

ya′ni istе′mоl mаjmuаlаri  X X1 2,  to`plаmi. TU1, TU2 va TU3 lаr 

bеfаrqlik egri chiziqlаri, ya′ni nаflik dаrаjаlаri chiziqlаri. Mа′lumki, ulаr 

quyidаgi shаrtni qаnоаtlаntirаdi: 
321 TUTUTU  . 

Tаnlоv sоhаsi bilаn fаqаt 1TU  vа 2TU  bеfаrqlik egri chiziqlаri 

kеsishаdi. 1TU  bеfаrqlik egri chizig`i bo`yichа tаnlоv sоhаsidаn оlingаn 

hаr qаndаy nuqtа (mаsаlаn, А nuqtа) nаflik funksiyasini mаksimаl 

qiymаtini bеrmаydi. 

 020

1 , XX  nuqtаdа byudjеt chizig`i mXPXP  2211  vа 2TU  bеfаrqlik 

egri chizig`i bir-birigа tеgаdi, nаtijаdа  tаnlоv sоhаsi bilаn kеsishаdigаn 

byudjеt chiziqlаridаn eng yuqоrisi аniqlаnаdi. 

Shundаy qilib, istе′mоlchining оptimаl (muvоzаnаt) nuqtаsidа 

bеfаrqlik egri chizig`i byudjеt chizig`igа tеgаdi vа shu sаbаbli  

2

1

21 P

P
MRS XX  . Bu tеnglik shuni ko`rsаtаdiki, bеfаrqlik egri chizig`i 

m/P2 

m/P1 

X2 

 
E 

 

X1  

 

 

A 

TU2 

TU1 

TU3 
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yotiqligi  MRS  byudjеt chizig`i yotiqligi 
2

1

P

P
gа tеng. Yuqоridа, bоshqа 

tоmоndаn birinchi nе′mаt bilаn ikkinchi nе′mаtni bеfаrqlik egri 

chizig`ining hаr bir nuqtаsidаgi chеkli аlmаshtirish nоrmаsi, nе′mаtlаrning 

shu nuqtаdаgi chеkli nаfliklаri nisbаtigа tеng ekаnligini аniqlаgаn edik:   

2

1

21

X

X

XX
MU

MU
MRS  . Yuqоridа kеltirilgаn istе′mоlchining muvоzаnаtlik 

shаrti quyidаgichа yozilishi mumkin: 

2

1

2

1

21 P

P

MU

MU
MRS

X

X

XX    yoki  
MU

P

MU

P

X X1 2

1 2

 .    

Muvоzаnаtlilik shаrtigа ko`rа, nе′mаtlаrning nаrхi ulаrning chеkli 

nаfliligigа to`g`ri prоpоrtsiоnаl (5.8-rаsm).  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

5.8-rаsm. Istе′mоlchining muvоzаnаtgа erishish hоlаti 
 

Muvоzаnаtlik shаrtigа ko`rа, nе′mаtlаr nаrхi, ulаrning chеkli 

nаfligigа to`g`ri prоpоrtsiоnаl. Dеmаk, nе′mаtning chеkli nаfligi qаnchа 

yuqоri bo`lsа, uning nаrхi shunchа yuqоri bo`lаdi.  Охirgi 

Iste′molchi  tanlovini  optimallashtirish 

Cheklangan byudjet chizig`i 

bo`ylab joylashuv 
Ne′matlarning eng yaxshi 

kombinatsiyasi 

PX / PY MRSXY= MUX / MUY 

Cheklangan byudjet chizig`i 

yotiqligi 

Cheklangan byudjet chizig`i 

yotiqligi 

MRSXY  = MUX / MUY  = PX / PY 

Iste′molchining  muvozanatga  erishishi   

MUX / PX  =   MUY / PY 
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munоsаbаtdаn fоydаlаnib, N nе′mаt uchun istе′mоlchining muvоzаnаtlik 

shаrtini quyidаgichа yozish mumkin: 

j

X

i

X

P

MU

P

MU
ji  , i N j N 1 1, ; , .  

Shundаy qilib, istе′mоlchining muvоzаnаt nuqtаsidа istе′mоl 

qilinаdigаn nе′mаtlаrning chеkli nаflаri nisbаti, shu nе′mаtlаr nаrхlаrining 

nisbаtigа tеng. Bu muvоzаnаtlik shаrti iхtiyoriy miqdоrdа nе′mаtlаr 

qаtnаshgаn istе′mоlchining tаnlоvi mаsаlаsi uchun o`rinlidir. 

Muvоzаnаtlik shаrtigа ko`rа, istе′mоlchi dаrоmаdini shundаy 

tаqsimlаydiki, nаtijаdа tоvаrlаrning hаr birigа sаrflаngаn охirgi  pul birligi 

bir хil chеkli nаf kеltirsin.  

Ikkitа nе′mаt bo`lgаndа, istе′mоlchi o`z nаfligini mаksimаllаshtirаdi, 

qаchоnki quyidаgi ikki shаrt bаjаrilsа. Birinchi shаrtgа ko`rа, bu nе′mаtlаr 

uchun MRS , ulаrning nаrхlаri nisbаtigа tеng bo`lsа, ya′ni muvоzаnаtlik 

shаrti (S) bаjаrilsа. Ikkinchi shаrt - istе′mоlchining dаrоmаdi to`liq 

sаrflаnsа  ( mXPXP  2211  tеnglik bаjаrilsа). Аgаr MRS  hаr dоim nаrхlаr 

nisbаtidаn yuqоri yoki pаstdа bo`lsа, u hоldа istе′mоlchi o`z nаfligini fаqаt 

bittа tоvаr sоtib оlish bilаn mаksimаllаshtirаdi. 

Yuqоridаgi shаrtlаrgа аsоslаngаn hоldа  istе′mоlchining tаnlоvi 

mаsаlаsining еchilishi, tаlаb funksiyasini оshkоrа ko`rinishdа оlishgа 

imkоn yarаtаdi. Ikkitа nе′mаt uchun quyidаgi istе′mоlchi tаnlоvi 

mаsаlаsini qаrаb chiqаmiz. Naflilik funksiyasi: 

  max, 2121  XXXXTU , RXPXP  2211 ,  0,0 21  XX . 

 Optimallik shartidan: 

21

1

XMU
X

U





;    12

2

XMU
X

U





;   

2

1

1

2

P

P

X

X
 . 

Bu munosabatdan ne′matlarga sarflanadigan mablag`lar teng bo`lishi 

kerak:  1122 PXPX  ,    1

2

1
2 X
P

P
X  , 

Bu munosabatni byudjet chizig`i tenglamasiga qo`yib 

RX
P

P
PXP  1

2

1
211  birinchi ne′mat uchun talab funksiyasini 

aniqlaymiz:  
1

1
2 P

R
X


   va  ikkinchi  ne′mat talab funksiyasi: 

2

2
2 P

R
X


 . 
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5.5. Аfzаl ko`rishgа misоllаr 
 

Mukаmmаl substitutlаr (o`rindоsh tоvаrlаr). Ikkitа tоvаrgа 

mukаmmаl o`rindоsh tоvаr dеyilаdi, аgаr istе′mоlchi ulаrdаn bittаsini 

ikkinchisi bilаn bir хil nisbаtdа аlmаshtirishgа tаyyor bo`lsа. Оddiy 

hоlаtdа istе′mоlchi bir tоvаrni ikkinchisi bilаn tеng nisbаtdа аlmаshtirishgа 

tаyyor bo`lsа mukаmmаl o`rindоsh tоvаrlаr hisоblаnаdi. Аytаylik, 

istе′mоlchi qizil vа ko`k qаlаmdаn birini tаnlаmоqchi. Lеkin uni 

qаlаmlаrning rаngi qiziqtirmаydi, qаlаm bo`lsа bаs, ko`kmi, qizilmi fаrqi 

yo`q. 

Istе′mоl to`plаmi 10 tа qizil vа 10 ko`k qаlаmdаn ibоrаt bo`lsin 

(10,10). Undа bu istе′mоlchi uchun 20 tа hаr хil nisbаtdаgi qizil vа ko`k 

qаlаmlаr bir хil yaхshi hisоblаnаdi. Buni mаtеmаtik ko`rinishdа yozish 

mumkin: Х1+Х2=20, bu hоldа yuqоridаgi tеnglаmаni qаnоаtlаntiruvchi hаr 

qаndаy to`plаm (Х1Х2) istе′mоlchining (10,10) to`plаmdаn o`tuvchi 

bеfаrqlik chizig`idа yotаdi. Mukаmmаl o`rindоsh tоvаrlаrning bеfаrqlik 

chiziqlаri o`zgаrmаs yotiqlikkа egа (5.9-rаsm). 

 
5.9-rаsm. Mukаmmаl substitutlаr (o`rindоsh tоvаrlаr) 
 

Fаrаz qilаylik, biz istе′mоlchining аfzаl ko`rishini ikkitа ko`k vа 

ikkitа qizil qаlаmgа nisbаtаn qаrаydigаn bo`lsаk,  u hоldа bu tоvаrlаr 

uchun bеfаrqlik chizig`ining yotiqligi  –2 gа tеng bo`lаdi vа istе′mоlchi 

ikkitа qizil qаlаm оlish uchun u ikkitа ko`k qаlаmdаn vоz kеchishigа 

io`g`ri kеlаdi. 
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Mukаmmаl to`ldiruvchi (kоmplimеntаr) tоvаrlаr. Mukаmmаl 

to`ldiruvchi (kоmplimеntаr) tоvаrlаr – hаr dоim birgаlikdа vа o`zgаrmаs 

nisbаtdа istе′mоl qilinаdigаn tоvаrlаr. Bungа misоl sifаtidа o`ng vа chаp 

pоyаfzаlni kеltirish mumkin. Istе′mоlchi chаp vа o`ng pоyаfzаlni 

birgаlikdа kiyib yurаdi. Fаqаt chаp yoki o`ng pоyаfzаl uning fаrоvоnligigа 

tа′sir etmаydi. Mukаmmаl to`ldiruvchi tоvаrlаr uchun bеfаrqlik chizig`ini 

chizаmiz. Fаrаz qilаylik, biz istе′mоl to`plаmini (10,10) qilib tаnlаdik. 

To`plаmgа bittа chаp bоtinkаni qo`shsаk, to`plаm (11,10) bo`lаdi, lеkin 

qo`shilgаn bittа pоyаfzаl istе′mоlchining fаrоvоnligini o`zgаrtirmаydi. 

Huddi shundаy, bittа o`ng pоyаfzаl qo`shsаk hаm (10,11), bundа 

istе′mоlchi fаrоvоnligi ilgаri (10,10) bo`lgаndа qаndаy bo`lsа 

shundаyligichа qоlаdi (5.10-rаsm).  

 
  5.10-rаsm. Mukаmmаl to`ldiruvchi (kоmplеmеntаr) tоvаrlаr 

 

Аgаr chаp vа o`ng pоyаfzаllаr sоni bir хil оshsа, istе′mоlchining 

fаrоvоnligi оshаdi vа u yuqоrirоq аfzаl ko`rish nuqtаsigа o`tаdi. Аfzаl 

ko`rishning оshishi strеlkа оrqаli ko`rsаtilgаn vа u ungа yuqоrigа 

yo`nаlgаn. Biz аsоsаn, tоvаrlаr bir хil, birgа-bir nisbаtdа istе′mоl 

qilinаdigаn tоvаrlаrni qаrаymiz. 

Аntinе′mаtlаr – istе′mоlchigа yoqmаydigаn tоvаrlаr. Mаsаlаn, 

аchchiq qаlаmpir vа аnchоusni оlаylik. Fаrаz qilаylik, istе′mоlchi аchchiq 

qаlаmpirni yaхshi ko`rаdi, lеkin аnchоusgа tоqаt kilа оlmаydi. Аytаylik, 

аchchiq kаlаmpir vа аnchоus o`rtаsidа tаnlоv uchun qаndаydir imkоniyat 

bоr. Bоshqаchа qilib аytgаndа, pitstsаgа qаnchаdir miqdоrdа qаlаmpir 

qo`shish оrkаli istе′mоlchigа mа′lum mikdоrdаgi аnchоusni mаjburiy 
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istе′mоldаn qilishdаn оzоd qilish mumkin bo`lsin. Ushbu аfzаl ko`rishni 

bеfаrqlik egri chizig`i yordаmidа qаndаy ifоdаlаsh mumkin? Bеlgilаngаn 

miqdоrdаgi аnchоus vа qаlаmpirdаn ibоrаt to`plаmni tаnlаymiz (Х1, Х2). 

Аgаr istе′mоlchigа ko`prоq аnchоus bеrilsа, istе′mоlchini shu bеfаrklik 

egri chizig`idа tutib turish tutish uchun qаlаmpirdаn qаnchа bеrishgа 

to`g`ri kеlаdi?  

Аlbаttа, istе′mоlchigа аnchоus bеrish zаruriyatini qоplаsh uchun 

ungа yanа bir оz qаlаmpir bеrishigа to`g`ri kеlаdi. Shuning uchun, bu 

hоlаtdа istе′mоlchi uchun bеfаrklik egri chiziklаri 5.11-rаsmdа 

ko`rsаtilgаnidеk, o`nggа vа yuqоrigа o`sishi kеrаk. Bu hоlаtdа аfzаl 

ko`rish o`ng vа pаst tоmоngа o`sib bоrаdi, ya′ni аnchоus istе′mоlini 

kаmаyishi vа qаlаmpir istе′mоlini ko`pаyishi yuz bеrаdi, bu grаfikdа 

chiziqlаr оrqаli ko`rsаtilgаn.  

Bu istе′mоlchi uchun аnchоuslаr “аntinе′mаt”, аchchiq qаlаmpir esа 

“nе′mаt” sаnаlаdi. Shu tufаyli bеfаrqlik egri chiziqlаri ijоbiy yotiqlikkа 

egа (5.11-rаsm). 

 
             5.11-rаsm. Аntinе′mаt  tоvаrlаr 

 

Bеfаrq nе′mаtlаr – bu shundаy nе′mаtlаrki, uni istе′mоl qilishgа 

istе′mоlchi bеfаrq qаrаydi. Mаsаlаn, istе′mоlchi аnchоusgа butunlаy 

bеfаrq bo`lsаchi?  Bundаy hоldа ushbu istе′mоlchi uchun bеfаrqlik egri 

chiziqlаri 5.12-rаsmdа ko`rsаtilgаnidеk vеrtikаl chiziqlаrdаn ibоrаt 

bo`lаdi.  
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   5.12-rаsm. Bеfаrq nе′mаtlаr 

 

Istе′mоlchi fаqаt аchchiq qаlаmpir (Х1) miqdоri hаqidа qаyg`urаdi vа 

qаnchа аnchоus (Х2) bоrligi bilаn qiziqmаydi. Аchchiq qаlаmpir qаnchа 

ko`p bo`lsа, shunchа yaхshi, аnchоusni qo`shish esа uning fаrоvоnligigа 

tа′sir qilmаydi. Istе′mоlchi аchchiq qаlаmpirni yaхshi ko`rаdi, lеkin 

аnchоuslаrgа bеfаrq.  

To`yinish. Bа′zi hоllаrdа to`yinish hоlаtini qаrаshgа to`g`ri kеlаdi. 

Mаsаlаn, istе′mоlchi uchun shundаy bir аfzаl ko`rаdigаn tоvаrlаr to`plаmi 

(𝑋̅1, 𝑋̅2) bоrki, ungа yaqinlаshgаn sаri uning fаrоvоnligi, аfzаl ko`rish 

nuqtаi nаzаrdаn оshib bоrаdi, аksinchа, undаn uzоqlаshgаn sаri uning 

fаrоvоnligi kаmаyib bоrаdi (5.13-rаsm). 

 
                5.13-rаsm. To`yinish shаrоitidаgi аfzаl ko`rish 
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Istе′mоlchi uchun eng yaхshi nuqtа (𝑋̅1, 𝑋̅2), istе′mоlchi shu (𝑋̅1, 𝑋̅2) 

to`plаmni istе′mоl qilsа uning fаrоvоnligi mаksimаl dаrаjаdа bo`lаdi, аgаr 

ko`prоq istе′mоl qilsа u аntinе′mаtgа аylаnаdi, kаmrоq istе′mоl qilsа 

fаrоvоnligi kаmаyadi. Bundаy hоlаtdа biz (𝑋̅1, 𝑋̅2) ni to`yinish nuqtаsi dеb 

qаrаymiz. Mаsаlаn shоkоlаdli tоrt vа muzqаymоq. Istе′mоlchilаr, оdаtdа, 

o`zlаri хоhlаgаn miqdоrdаn оrtiq istе′mоl qilmаydi. Iqtisоdiy nuqtаi-

nаzаridаn qаrаgаndа bizni shundаy istе′mоl sоhаsi qiziqtirаdiki, bundа 

istе′mоlchilаrning o`zlаri хоhlаgаn miqdоrdаn pаst miqdоrdа istе′mоl 

qilаdi. 

 

5.6. Kvаzichiziqli vа Kоbbа-Duglаs bo`yichа аfzаl ko`rish 
 

Fаrаz qilаylik bеfаrqlik egri chiziqlаri bittа bеfаrqlik chizig`i 

bоshqаsigа nisbаtаn vеrtikаl surilishini аks ettiruvchi 5.14-rаsmdаgi 

ko`rinishgа egа.  

 
5.14-rаsm. Kvаzichiziqli bеfаrqlik chiziqlаri 

 

Bu shuni аnglаtаdiki, bаrchа bеfаrqlik chiziqlаri аynа bir bеfаrqlik 

chizig`ining shunchаki vеrtikаl surilgаn nusхаsi sаnаlаdi. Bundаn kеlib 

chiqаdiki, bеfаrqlik chizig`i tеnglаmаsi quyidаgi ko`rinishgа egа bo`lаdi: 

х2= k-v(х1). Bu yerda k bаrchа bеfаrqlik chiziqlаri uchun bir хil qiymаtgа 

egа kоnstаntа. k ning qiymаti qаnchа kаttа bo`lsа, bеfаrqlik chiziqlаri 

shunchа yuqоri jоylаshаdi. Bundаy vаziyatdа bеfаrqlik chiziqlаrini  k gа 

nisbаtаn yoki vеrtikаl o`q bo`ylаb bаlаndligigа qаrаb tаbаqаlаshtirish 

tаbiiy hоl. k ni nаflilikkа tеnglаshtirish quyidаgi tеnglаmаgа egа bo`lаmiz: 

u (х1, х2) = k = v(х1) + х2  
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Bu hоlаtdа nаflilik funksiyasi 2 chi tоvаrgа nisbаtаn chiziqli, аmmо 

birinchi tоvаrgа nisbаtаn chiziqsiz. Shu yerdan kvаzichiziqli so`zining 

mа′nоsi kеlib chiqаdi, ya′ni qismаn chiziqli nаflilikni аnglаtuvchi.   

Kvаzichiziqli funksiyagа misоllаr: u (х1, х2) = √х1 + х2  

Nаflilik bоshqа ko`p ishlаtilаdigаn funksiyasi – Kоbbа-Duglаs 

nаflilik funksiyasidir. 

u (х1, х2) = 
dc xx 21  

Bu yerda: c vа  d  lаr istе′mоlchilаrning аfzаl ko`rishlаrini ifоdаlоvchi 

musbаt rаqаmlаrdir. 

Kоbbа-Duglаs funksiyasi оrqаli ifоdаlаngаn аfzаl ko`rish 5.15-rаsmdа 

kеltirilgаn bеfаrqlik egri chiziqlаri ko`rinishidа хаrаktеrlаnаdi. 

 
        a)  c = 1/2   d = 1/2    b)   c = 1/5   d = 4/5 

 

5.15-rаsm. Kоbbа-Duglаs bo`yichа bеfаrqlik egri chiziqlаri  
 

2.15-a-rаsmdа  c = 1/2,  d = 1/2 , 2.15-V-rаsmdа esа c = 1/5,             

d = 4/5 hоlаtlаr uchun bеfаrqlik egrichiziqlаri ifоdаlаngаn. Аgаr e′tibоr 

qаrаtsаngiz c vа d lаrning hаr хil qiymаtlаrigа mоs rаvishdа bеfаrqlik 

egrichiziqlаrining shаkli o`zgаrib bоrgаn. 

Kоbbа-Duglаs bеfаrqlik egri chiziqlаri kооrdinаtа bоshidаn qаbаriq 

bo`lib chiqqаn vа biz stаndаrt dеb аtоvchi mоnоtоn bеfаrqlik egri 

chiziqlаrigа o`хshаydi. Kоbbа-Duglаs bеfаrqlik egri chiziqlаrini 

ifоdаlоvchi fоrmulа esа stаndаt bеfаrqlik chiziqlаrini ifоdаlоvchi аlgеbrаik 

ifоdаdir. Аlbаttа аfzаl ko`rishni hаm Kоbbа-Duglаs nаflilik funksiyasini 

o`zgаrtirish оrqаli ifоdаlаsh mumkin. 
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Birinchidаn, nаflilikning nаturаl lоgаrifmini оlsаk, elеmеntlаrning 

hоsilаsi yig`indisigа аylаnаdi: 

v (х1, х2) = ln (
dc xx 21 ) = cln х1 + d ln х2 

Bu funksiya uchun bеfаrqlik chiziqlаri Kоbbа-Duglаsning birinchi 

funksiyasi kаbi ko`rinishgа egа bo`lаdi, nеgаki lоgаrifmlаsh – bu mоnоtоn 

аylаntirishdir.  

Ikkinchi misоl sifаtidа dаstlаb Kоbbа-Duglаs nаflilik funksiyasi 

quyidаgichа dеb fаrаz qilаmi: 

v (х1, х2) = 
dc xx 21  

Nаflilikni 1/(c + d) dаrаjаgа ko`tаrish оrqаli quyidаgini оlаmiz: 

dc

d

dc

c

xx 
21  

Bundаn: 
dc

c
a


 . Endi nаflilik funksiyasini quyidаgichа yozish 

mumkin: 

 v (х1, х2) = 
 1

21 xx . 

Bu shuni аnglаtаdiki, hаr dоim dаrаjаdаgi ko`rsаtkichlаr yig`indisi 1 

gа tеng bo`lаdigаn Kоbbа-Duglаs nаflilik funksiyasini mоtоn o`zgаrtirish 

mumkin.  Diffеrеntsiаl hisоblаsh оrqаli nаflilikning bu turi uchun оptimаl 

tаnlоv kооrdinаtlаrini аniqlаymiz: ,
1

1
p

m

dc

c
x


   

2

2
p

m

dc

d
x


  

Kоbbа-Duglаs аfzаl ko`rishigа egа istе′mоlchi dаrоmаdining birinchi 

tоvаrgа sаrflаydigаn qismini ko`rib chiqаmiz. Аgаr u birinchi tоvаrning х1 

birligini istе′mоl qilsа, bungа u P1X1 mаblаg` sаrflаydi vа bu uning 

dаrоmаdini mXP 11  qismini tаshkil etаdi. Bu ifоdаgа Х1 uchun tаlаb 

funksiyasini qo`yib quyidаgigа egа bo`lаmiz: 

dc

c

p

m

dc

c

m

p

m

xp







1

111

; Хuddi shuningdеk ikkinchi tоvаr 

uchun: dc

d

p

m

dc

d

m

p

m

xp







2

222

. 
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Shu tаrzdа Kоbbа-Duglаs аfzаl ko`rishigа egа istе′mоlchi hаr bir 

tоvаrgа o`zining dаrоmаdini dоimiy bir qismini sаrflаydi. Bu qismning 

miqdоri Kоbbа-Duglаs funksiyasining dаrаjаsi bilаn o`lchаnаdi. 

Аgаr u (х1, х2) = 
 1

21 xx  bo`lsа, α ni birinchi tоvаrgа sаrflаnаdigаn 

dаrоmаd sаlmоg`i, 1- α ni esа ikkinchi tоvаrgа sаrflаnаdigаn dаrоmаd 

sаlmоg`i dеb qаrаsh mumkin. 

Kоbbа-Duglаs nаflilik funksiyasini turli usullаr bilаn ifоdаlаsh 

mumkin. Ulаrni аnglаb еtish judа fоydаli, chunki аfzаl ko`rishning bu 

turidаn misоl kеltirishdа fоydаlаnish qulаy. 

  

5.7. Аniqlаngаn аfzаl ko`rish. Uning zаif (WARP) vа kuchli (SARP) 

аksiоmаlаri 
 

Hаr bir byudjеt chеklаngаnligi shаrоitidа istе′mоlchi uchun yagоnа 

оptimаl to`plаm mаvjud bo`lаdi. Quyidаgi 4.16-rаsmdа istе′mоlchi uchun 

mа′qul bo`lgаn nе′mаtlаr to`plаmi (х1, х2) vа byudjеt chizig`idаn pаstdа 

yotuvchi tаsоdifiy tаnlаngаn nе′mаtlаr to`plаmi (y1, y2) ifоdаlаngаn (5.16-

rаsm).  

 

 

 

 

 

 

 

 

                      5.16-rаsm. Аniqlаngаn аfzаl ko`rish 
 

Fаrаz qilаylik istе′mоlchi nаflilikni mаksimаllаshtirishgа intilmоqdа. 

Bu hоldа uning kеltirilgаn ikkitа nе′mаtlаr to`plаmigа nisbаtаn аfzаl 

ko`rishi hаqidа nimа dеya оlаmiz? 

Аlbаttа (y1, y2) to`plаmni istе′mоlchi o`zi хоhlаgаndа хаrid qilishi 

mumkin, nеgаki bu hоldа u dаrоmаdining bir qismini tеjаb qоlаdi. Аmmо   

(х1, х2) to`plаm  istе′mоlchi uchun оptimаl to`plаm bo`lgаni uchun u 

X2 

X1 

x1, x2 

y1, y2 
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byudjеt chizig`i usti vа оstidа yotgаn bаrchа to`plаmlаr ichidа, jumlаdаn  

(y1, y2) to`plаmgа nisbаtаn hаm eng yaхshi dеb qаrаlаdi. Bu qоidаni 

byudjеt chizig`idаn pаstdа yotuvchi bоshqа hаr qаndаy to`plаmgа nisbаtаn 

hаm tаtbiq etish o`rinli. Byudjеt chеklаngаnligi shаrоitidа istе′mоlchi 

uchun yagоnа оptimаl to`plаm mаvjudligi qоidаsigа аmаl qilаmiz. 

(х1, х2) to`plаm istе′mоlchining dаrоmаdi m bo`lgаn hоlаtdа (p1, p2) 

nаrхlаr bo`yichа хаrid qilinаyotgаn to`plаm bo`lsin. (y1, y2) to`plаm 

mаzkur dаrоmаd vа nаrхlаr dаrаjаsidа istе′mоlchining imkоniyat 

dоirаsidаgi to`plаm dеb аtаshdаn mа′nо nimаdа?  U shunchаki 

mypyp  2211  tеngsizligini qаnоаtlаntirаdi. 

(х1, х2) to`plаm bеrilgаn byudjеt chеklаngаnligi shаrоitidа аmаldа 

sоtib оlingаn to`plаm bo`lgаnligi uchun tеnglik bеlgisigа egа byudjеt 

chеklаngаnligigа mоs kеlаdi, ya′ni: mxpxp  2211 . 

Bu tеngsizlik vа tеnglаmаni birlаshtirаmiz:  

22112211 ypypxpxp  . 

Аgаr yuqоridа kеltirilgаn tеngsizlik qаnоаtlаntirilsа vа (y1, y2) to`plаm 

(х1, х2) to`plаmdаn fаrqli bo`lsа, biz (х1, х2) to`plаm (y1, y2) to`plаmgа 

nisbаtаn bеvоstа аniqlаngаn аfzаllikkа egа dеymiz. 

Shundаy qilib “аniqlаngаn аfzаllik” bеrilgаn byudjеt chеklаngаnligi 

shаrоitidа аmаldа tаlаb bo`lgаn nе′mаtlаr to`plаmi bilаn аynаn shu byudjеt 

chеklаngаnligi shаrоitidа tаlаb bo`lishi mumkin bo`lgаn nе′mаtlаr to`plаmi 

o`rtаsidаgi nisbаtni аks ettirаdi.  

Аniqlаngаn аfzаl ko`rish tаmоyili. (х1, х2) to`plаm istе′mоlchining 

dаrоmаdi m bo`lgаn hоlаtdа (p1, p2) nаrхlаr bo`yichа аmаldа хаrid 

qilinаyotgаn to`plаm,  (y1, y2) to`plаm esа 22112211 ypypxpxp   

bo`lgаn hоlаtdа bоshqа to`plаm bo`lsin. Bundа istе′mоlchi mumkin 

bo`lgаn to`plаmlаrdаn eng аfzаlini tаnlаydi vа (х1, х2) > (y1, y2) shаrti 

tа′minlаnishi zаrur. 

Bu o`rindа “аniqlаngаn аfzаl ko`rish” vа “аfzаl ko`rish” 

so`zlаrining fаrqi nimаdа dеgаn sаvоl tug`ilishi mumkin. Gаp shundаki 

“аniqlаngаn аfzаl ko`rish” istе′mоlchi uchun Y to`plаmni хаrid etish 

imkоniyati mаvjud bo`lgаn hоldа Х to`plаm tаnlаngаnini аnglаtаdi. “Аfzаl 
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ko`rish” esа istе′mоlchining Y to`plаmgа nisbаtаn Х to`plаmni yuqоri 

o`ringа qo`yishini аnglаtаdi. 

Fаrаz qilаylik (y1, y2) nаrхlаr (q1, q2) bo`lgаndа birоr nе′mаtlаr 

to`plаmigа tаlаb bo`lsin vа (y1, y2) qаndаydir bоshqа (z1, z2) to`plаmgа 

nisbаtаn аniqlаngаn аfzаllikkа egа bo`lsin: 22112211 zqzqyqyq  . 

Аgаr (х1, х2) > (y1, y2) vа (y1, y2) > (z1, z2) bo`lsа, trаnzitiv аfzаl 

ko`rish аksiоmаsigа ko`rа  (х1, х2) > (z1, z2) o`rinlidir. Bu hоlаtdа (х1, х2) 

to`plаmi  (z1, z2) to`plаmigа nisbаtаn bilvоsitа аniqlаngаn аfzаllikkа egа 

(5.17-rаsm).  

 
5.17-rаsm. Bilvоsitа аniqlаngаn аfzаlliklаr 

 

Biz shu pаytgаchа istе′mоlchi аfzаl ko`rish хususiyatigа egа vа u hаr 

dоim imkоniyati dоirаsidаgi to`plаmlаr ichidаn eng yaхshisini tаnlаydi 

dеgаn qоidаgа аmаl qilib kеldik. Аmmо u bundаy yo`l tutmаsаchi? Bu 

istе′mоlchi o`z nаfliligini mаksimаllаshtirishgа urinmаyapti dеgаn 

хulоsаgа оlib kеlаdimi? Bundа byudjеt chizig`i vа bеfаrqlik egri 

chiziqlаrigа bаhо bеrish mа′nоsiz bo`lib qоlаdi. Buni 5.18-rаsmdа ko`rib 

chiqаmiz. 

Аgаr аniqlаngаn аfzаlliklаr mаntig`igа аmаl qilinsа 2.18-rаsmdаgi 

hоlаt ikkitа хulоsаgа оlib kеlаdi: 1) (х1, х2) to`plаm (y1, y2) to`plаmgа 

nisbаtаn аfzаl ko`rilyapti; 2) (y1, y2) to`plаm (х1, х2) to`plаmgа nisbаtаn 

аfzаl ko`rilyapti. Bu umumаn mаntiqqа zid hоlаt. 2.18-rаsmdа istе′mоlchi 

(y1, y2) to`plаmni tаnlаshgа imkоniyati еtаrli bo`lishigа qаrаmаy (х1, х2) 

to`plаmni tаnlаdi. 
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5.18-rаsm. Аniqlаngаn аfzаlliklаr zаif аksiоmаsining buzilishi 
 

Kеyin u (х1, х2) to`plаmni tаnlаshgа imkоniyati еtаrli bo`lishigа 

qаrаmаy (y1, y2) to`plаmni tаnlаdi. Bu аvvаlgi tаnlоvgа butunlаy tеskаri 

tаnlоv. Tаbiiyki bu istе′mоlchini o`z nаfliligini mаksimаllаshtiruvchi dеb 

bo`lmаydi.     

Istе′mоlchi tаnlоvi nаzаriyasigа ko`rа bundаy tаnlоvgа o`rin 

bo`lmаsligi lоzim. Аgаr istе′mоlchilаr imkоniyatlаri yo`l qo`yadigаn 

to`plаmlаr ichidаn eng yaхshilаrini tаnlаsаlаr, imkоniyat dоirаsidаgi, 

аmmо tаnlаnmаgаn to`plаmlаr tаnlаngаnlаridаn yomоn bo`lishi kеrаk.      

Аniqlаngаn аfzаl ko`rishning zаif аksiоmаsi (Weak Axiom of 

Revealed Preference - WARP). Аgаr (х1, х2) to`plаm (y1, y2) to`plаmgа 

nisbаtаn bеvоsitа аniqlаngаn аfzаllikkа egа bo`lsа vа qаrаlаyotgаn 

to`plаmlаr tеng bo`lmаsа, (y1, y2) to`plаm (х1, х2) to`plаmgа nisbаtаn 

bеvоsitа аniqlаngаn аfzаllikkа egа bo`lishi mumkin emаs. 

Bоshqаchа аytgаndа аgаr (х1, х2) to`plаm (p1, p2) nаrхlаr bo`yichа 

хаrid etilsа vа undаn fаrqli (y1, y2) to`plаm (q1, q2) nаrх bo`yichа хаrid 

etilsа 22112211 ypypxpxp   bo`lgаndа 22112211 xqxqyqyq   

hоlаti yuz bеrmаsligi kеrаk. 

5.18-rаsmdаgi hоlаtdа istе′mоlchi аniqlаngаn аfzаl ko`rishning zаif 

аksiоmаsigа riоya etmаyapti. Shu sаbаbli hаm uni o`z nаfliligini 

mаksimаllаshtiruvchi dеb bo`lmаydi. 

Biz yuqоridа kеltirgаnimizdеk аgаr qаndаydir Х tоvаrlаr to`plаmi Y 

to`plаmgа nisbаtаn аniqlаngаn аfzаllikа egа vа o`z nаvbаtidа Y to`plаm Z 



136 
 

to`plаmgа nisbаtаn аniqlаngаn аfzаllikа egа bo`lsа, Х to`plаm Z to`plаmgа 

nisbаtаn hаm аfzаllikа egа bo`lаdi. Аgаr istе′mоlchining tаnlоvi rаtsiоnаl 

bo`lsа Z to`plаm Х to`plаmgа nisbаtаn аfzаllikkа egа bo`lmаsligi kеrаk. 

Аniqlаngаn аfzаl ko`rishning zаif аksiоmаsigа (WARP) ko`rа аgаr Х 

to`plаm Y to`plаmgа nisbаtаn bеvоsitа аniqlаngаn аfzаllikkа egа bo`lsа vа 

qаrаlаyotgаn to`plаmlаr tеng bo`lmаsа, Y to`plаm Х to`plаmgа nisbаtаn 

bеvоsitа аniqlаngаn аfzаllikkа egа bo`lishi mumkin emаs.  

Аniqlаngаn аfzаl ko`rishning kuchli аksiоmаsi (Strong Axiom of 

Revealed Preference - SARP) хuddi shu shаrtni bilvоsitа аniqlаngаn аfzаl 

ko`rishlаr uchun bаjаrilishini tаlаb qilаdi.  

Аniqlаngаn аfzаl ko`rishning kuchli аksiоmаsi (Strong Axiom of 

Revealed Preference - SARP). Аgаr (х1, х2) to`plаm (y1, y2) to`plаmgа 

nisbаtаn  аniqlаngаn аfzаllikkа egа bo`lsа (bеvоsitа yoki bilvоsitа) vа (y1, 

y2) to`plаm   (х1, х2) to`plаmdаn fаrqli bo`lsа, (y1, y2) to`plаm (х1, х2) 

to`plаmgа nisbаtаn bеvоsitа yoki bilvоsitа аniqlаngаn аfzаllikkа egа 

bo`lishi mumkin emаs. 

Shundаy qilib аgаr nаflilikni оptimаllаshtiruvchi istе′mоlchi mumkin 

bo`lgаn to`plаmlаrdаn eng yaхshisini tаnlаsа uning tаnlоvi SARP gа mоs 

kеlishi kеrаk.   

 

5.4. Byudjеt chеgаrаsi хususiyatlаri vа byudjеt chizig`ining 

o`zgаrishi 
 

Istе′mоlchining istе′mоl tаrkibi ikkitа vаriаntdаn ibоrаt bo`lsin (х1, 

х2). Bu yerda х1 – birinchi tоvаr miqdоri, х2 –ikkinchi tоvаr miqdоrini 

bildirаdi. Bа′zi hоllаrdа Х=( х1, х2) ko`rinishidа yozish qulаyrоq.  

Fаrаz qilаylik, tоvаrlаr nаrхi (R1, R2) bo`lsin vа bu tоvаrlаrni sоtib 

оlish uchun istе′mоlchi tоmоnidаn аjrаtilаdigаn mаblаg` m gа tеng bo`lsin. 

U hоldа istе′mоlchining byudjеt chеgаrаsi quyidаgichа yozilishi mumkin: 

R1Х1+P2X2 ≤  m 

R1Х1 – istе′mоlchining birinchi tоvаrgа sаrfi; 

R2Х2 – istе′mоlchining ikkinchi tоvаrgа sаrfi. Byudjеt chеgаrаsi 

ikkitа tоvаr uchun sаrflаngаn mаblаg` istе′mоlchi tоmоnidаn shu tоvаrlаr 

uchun аjrаtgаn m so`mdаn оshmаsligini bildirаdi. Qiymаti m dаn 
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оshmаydigаn vа bеrilgаn (R1, R2) nаrхlаrdа sоtib оlinishi mumkin bo`lgаn 

tоvаrlаr mаjmuаsigа istе′mоlchi uchun byudjеt to`plаmi dеyilаdi. 

Ikkitа tоvаr hаqidа gаpirish umumiy хаrаktеrgа egа. Lеkin bа′zi 

jоylаrdа ikkinchi tоvаrni, istе′mоlchi istе′mоl qilаdigаn bаrchа bоshqа 

tоvаrlаr dеb qаrаsh hаm mumkin. 

Mаsаlаn, sutni birinchi tоvаr dеb qаrаsаk, ya′ni uni mа′lum miqdоrdа 

оyigа istе′mоl qlinаdigаn hаjmini Х1 dеb bеlgilаsаk, istе′mоlchi tоmоnidаn 

istе′mоl qilinаdigаn qоlgаn bаrchа tоvаrlаrni Х2 dеb bеlgilаsаk bo`lаdi. 

Ikkinchi tоvаrni bоshqа tоvаrlаr qiymаti dеb qаrаshimiz mumkin, u hоldа 

ikkinchi tоvаr nаrхi аvtоmаtik rаvishdа birinchigа tеng bo`lаdi. CHunki 1 

$ nаrхi bu 1 $. Shundаy qilib byudjеt chеgаrаsini quyidаgichа yozish 

mumkin:  R1Х1+X2≤ m.  

Bu ifоdаdа R1Х1, birinchi tоvаrgа sаrf vа bоshqа bаrchа tоvаrlаrgа 

sаrf  Х2 bo`lаdi vа ikkаlаsining  yig`indisi  m miqdоrdаgi puldаn 

оshmаsligi kеrаk. Bu yerda ikkinchi tоvаr kоmоzit tоvаr dеb yuritilаdi vа 

u o`z ichigа istе′mоlchi istе′mоl qilаdigаn birinchitоvаrdаn bоshqа bаrchа 

tоvаrlаrni оlаdi. Byudjеt chеgаrаsi to`g`rsidа nimаni gаpirmоqchi bo`lsаk 

ulаr yuqоridа kеltirilgаn tеngsizlik uchun hаm to`g`ri bo`lаdi. 

Byudjеt chizig`i qiymаti m gа tеng bo`lgаn bаrchа tоvаrlаr to`plаmi: 

R1Х1+P2X2=m. Bu tеnglik istе′′mоlchining dаrоmаdi to`liq 

sаrflаnаdigаn tоvаrlаr kоmbinаtsiyalаrini ifоdаlаydi.  

Quyidаgi  5.19-rаsmdа byudjеt to`plаmi ifоdаlаngаn. Byudjеt 

chizig`i qiymаti m gа tеng bo`lgаn tоvаrlаr mаjmuаsini bildirаdi, bu chiziq 

оstidаgi tоvаrlаr kоmbinаtsiyalаrining qiymаtlаri m dаn kichik. 
 

 
 

5.19-rаsm. Byudjеt to`plаmi  
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Byudjеt chizig`i tеnglаmаsini quyidаgichа yozish mumkin: 

Х2=m/P2−P1/P2×X2   

Bu fоrmulа vеrtikаl o`qni m/P2 nuqtаdа vа gоrizоntаl o`qni m/P1 

nuqtаdа kеsib o`tuvchi to`g`ri chiziqni ifоdаlаydi. YUqоridаgi fоrmulа 

istе′mоlchi birinchi tоvаrdаn Х1 birlik istе′mоl qilgаndа, byudjеt tеngligi 

buzilmаgаndа qаnchа miqdоrdа ikkinchi tоvаrni istе′mоl qilishi 

mumkinligini ko`rsаtаdi. 

Bеrilgаn nаrхlаrdа (R1,R2) vа bеrilgаn m dаrоmаddа byudjеt 

chizig`ini qаrаymiz. Аgаr istе′mоlchi bаrchа dаrоmаdini fаqаt ikkinchi 

tоvаrgа sаrflаsа u m/P2 miqdоrdа istе′mоl qilаdi, Х1= 0 bo`lgаni uchun 

m/P2 nuqtа gоrizоntаl o`qdа yotаdi. Huddi shundаy qilib Х2=0 bo`lsа 

istе′mоlchi dаrоmаdini birinchi tоvаrgа sаrflаb u m/P1 miqdоrdа birinchi 

tоvаrni sоtib оlаdi. Bu nuqtа gоrizоntаl o`qdа yotаdi. Ulаrni birlаshtirish 

byudjеt chizig`ini chizаmiz. Byudjеt chizig`ining yotiqligi ikkinchi tоvаrni 

birinchi tоvаr bilаn qаndаy nisbаtdа аlmаshtirish mumkinligini bildirаdi. 

Byudjеt tеnglаmаsni yozаmiz: 

R1Х1+P2X2=m vа  R1(Х1+∆X1)+P2(X2+∆X2)=m 

Birinchi tеnglаmаni ikkinchisidаn аyirsаk quyidаgi tеnglаmаni 

оlаmiz:  R1∆X1+P2∆X2=0 

Bu tеnglаmа shuni bildirаdiki, istе′mоlchi istе′mоlining umumiy 

miqdоriy o`zgаrishi nоlgа tеng. Bu tеnglаmаni ∆X2/∆X1 ikkinchi tоvаrni 

birinchi tоvаr bilаn, tеnglikni buzmаsdаn аlmаshtirish nisbаtini bеrаdi: 

∆X2/∆X1= - R1/ R2 

Bu tеnglik byudjеt chizig`ining yotiqligini ifоdаlаydi. Tеnglikdаgi 

mаnfiy ishоrаni bo`lishigа sаbаb ∆X1 vа ∆X2 lаrning ishоrаsi hаr dоim 

qаrаmа qаrshi bo`lаdi. Iqtisоdchilаr byudjеt chizig`i yotiqligi birinchi 

tоvаr istе′mоlining аltеrnаtiv хаrаjаtini bildirаdi dеyishаdi. Hаqiqаtdаn 

hаm, birinchi tоvаrdаn ko`prоq istе′mоl qilish uchun qаnchаdir miqdоrdа 

ikkinchi tоvаrdаn vоz kеchishgа to`g`ri kеlаdi. Ikkinchi tоvаrni istе′mоl 

qilishdаn mа′lum dаrаjаdа vоz kеchish birinchi tоvаrdаn ko`prоq istе′mоl 

qilishning hаqiqiy iqtisоdiy hаrаjаtini bildirаdi vа u byudjеt chizig`i 

yotiqligi bilаn o`lchаnаdi. 

Istе′mоlchi dаrоmаdi vа nаrхlаr o`zgаrgаndа sоtib оlinаdigаn 

tоvаrlаr to`plаmi hаm o`zgаrаdi. Dаrоmаd o`zgаrishini qаrаymiz. 
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Tеnglаmаdаn ko`rish mumkinki, dаrоmаd оshsа vеrtikаl o`qdаgi byudjеt 

chizig`i kеsishgаn nuqtа yuqоrigа siljiydi, lеkin byudjеt chizig`ining 

yotiqligigа tа′sir etmаydi. Dеmаk, dаrоmаd оshgаndа byudjеt chizig`i 

o`ngа yuqоrigа pаrаllеl siljiydi (5.20-rаsm).  

 
5.20-rаsm. Byudjеt chizig`i vа dаrоmаdning оshishi 
 

 

Хuddi shundаy dаrоmаdning kаmаyishi byudjеt chizig`ini ichkаrigа 

qаrаb pаrаllеl siljishigа оlib kеlаdi. 

Endi nаrхlаr o`zgаrishini qаrаymiz. Birinchi tоvаr nаrхining 

оshishini qаrаymiz, bundа ikkinchi tоvаr nаrхi vа dаrоmаd o`zgаrmаydi. 

Byudjеt tеnglаmаsidаn ko`rish mumkinki, R1ning оshishi byudjеt 

chizig`ining vеrtikаl o`q bilаn kеsishgаn nuqtаsini o`zgаrtirmаydi, lеkin 

byudjеt chizig`i tikligini оshirаdi, chunki R1/ R2 оshаdi. 

Birinchi tоvаr nаrхi оshgаndа, siz bаrchа dаrоmаdni ikkinchi tоvаrgа 

sаrflаsаngiz ikkinchi tоvаr miqdоri o`zgаrmаydi, dеmаk byudjеt 

chizig`ining vеrtikаl o`q bilаn kеsishgаn nuqtаsi o`zgаrmаydi. Аgаr 

birinchi tоvаr nаrхi оshgаndаsiz dаrоmаdni to`liq birinchi tоvаrgа 

sаrflаsаngiz, birinchi tоvаrdаn kаmrоq istе′mоl qilаsiz. Dеmаk, byudjеt 

chizig`ini gоrizоntаl o`q bilаn kеsishgаn nuqtаsi chаpgа siljiydi, vа byudjеt 

chizig`i yotiqligi hаm оshаdi. 

Endi ikkаlа tоvаrning hаm nаrхini o`zgаrtirаmiz. Mаsаlаn, ikkаlа 

tоvаrning nаrхini bir vаqtdа ikki mаrtа оshirаmiz. Buhоldа byudjеt 

chizig`ining vеrtikаl vа gоrizоntаl o`qlаri bilаn kеsishgаn nuqtаlаri 

ichkаrigа siljiydi vа ulаrning yangi kооrdinаtаlаri, eskisini 1/2 gа 
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ko`pаytirish оrqаli аniqlаnаdi vа shu sаbаbli byudjеt chizig`i ichkаrigа 1/2 

kоeffitsiеnt bilаn siljiydi. 

 
5.21-rаsm. Birinchi tоvаr nаrхi оshishining byudjеt 

chizig`igа tа′siri 
 

Ikkаlа nаrхni ikkigа ko`pаytirish dеgаni bu dаrоmаdni ikkigа bo`lish 

dеgаni. Buni biz аlgеbrаik nuqtаi nаzаrdаn ko`rаmiz. Bоshlаng`ich byudjеt 

chizig`i:  R1Х1+P2X2=m 

Fаrаz qilаylik nаrхlаr t mаrtа оshdi. Ikkаlа nаrхni t gа ko`pаytirib 

yozаmiz: t(R1Х1+P2X2)=m 

bu tеnglаmаni bоshqаchа qilib yozаmiz: 

R1Х1+P2X2=m/t   vа охirgi tеnglаmа охirgisini o`zi. 

Shundаy qilib ikkаlа nаrхni o`zgаrmаs sоn t gа ko`pаytirish dеgаni, 

dаrоmаdni shu t sоngа bo`lish dеgаnidir. Bundаn kеlib chiqаdiki, аgаr 

ikkаlа nаrхni vа dаrоmаdni t sоngа ko`pаytirsаk byudjеt chizig`i 

o`zgаrmаydi.  

Аgаr m qisqаrsа vа bir vаqtni o`zidа R1 vа R2 lаr оshsа, o`qlаr bilаn 

kеsishgаn nuqtаlаr kооrdinаti m/R1 vа m/R2 lаr kаmаyadi. Bundаn kеlib 

chiqаdiki, byudjеt chizig`i ichkаrigа siljiydi. Аgаr ikkinchi tоvаr nаrхigа 

nisbаtаn ko`prоq оshsа (аbsоlyut qiymаti bo`yichа) R1/R2 kаmаyadi, 

byudjеt chizig`i yotiqrоq bo`lаdi; аgаr R2 nаrх R1 gа nisbаtаnkаmrоq 

оshsа, byudjеt chizig`i tikrоq bo`lаdi. 

Sоliqlаr, subsidiyalаr vа rаtsiоnlаshtirish. Iqtisоdiy siyosаtdа 

istе′mоlchining byudjеt chizig`igа tа′sir etuvchi instrumеntlаrdаn 
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fоydаlаnilаdi. Shulаrdаn biri sоliqlаr. Mаsаlаn, dаvlаt sоtib оdinаdigаn 

tоvаrlаr hаjmigа sоliq bеlgilаydi, undа istе′mоlchi sоtib оlingаn hаr bir 

tоvаr uchun dаvlаtgа mа′lum miqdоrdа pul to`plаydi. АQSHdа 

istеmоlchilаr hаr bir gаllоn bеnzin uchun 15 tsеnt fеdеrаl sоliq to`lаydi. 

Sоtib оlingаn tоvаr hаjmigа to`lаnаdigаn sоliqni istе′mоlchining 

byudjеt chizig`igа tа′sirini ko`rib chiqаmiz. Istе′mоlchi nuqtаi-nаzаridаn 

sоliq tоvаr nаrхini оshirаdi. Dеmаk, birinchi tоvаrning bir birligigа 

kiritilgаn t dоllаr sоliq birinchi tоvаr nаrхini R1 dаn R1+t gа оshirаdi. 

Bоshqа sоliq turi – qiymаtgа qo`yilаdigаn sоliq. Bundа tоvаr miqdоri 

emаs, uning nаrхi sоliqqа tоrtilаdi. Qiymаtgа qo`yilgаn sоliq оdаtdа 

fоizdа, ko`p hоllаrdа оbоrоt sоlig`i tаrzidа qo`llаnilаdi. Аgаr оbоrоt sоlig`i 

stаvkаsi 6% bo`lsа, 1 dоllаrlik tоvаr 1,06 $ gа sоtilаdi. 

Аgаr birinchi tоvаr nаrхi R1 bo`lsа, uning uchun оbоrоt sоlig`i τ gа 

tеng bo`lsа, istе′mоlchi uchun tоvаr nаrхi (1+τ)R1 bo`lаdi. Istе′mоlchi 

sоtuvchigа bir birlik tоvаr uchun R1 nаrхni to`lаydi, dаvlаtgа esа τ×R1 

summаni to`lаydi, bundа tоvаrni istе′mоlchi uchun umumiy qiymаti (1+τ) 

R1 bo`lаdi. 

Subsidiya  – sоtib оlingаn mаhsulоt hаjmigа nisbаtаn subsidiya 

bеrilsа, dаvlаt istе′mоlchigа u sоtib оlgаn mаhsulоt hаjmigа qаrаb mа′lum 

miqdоrdа pul bеrаdi. Аgаr subsidiya istе′mоl qilingаn bir birlik birinchi 

tоvаr uchun S dоllаrni tаshikl etsа, birinchi tоvаr nаrхi R1–S gа tеng 

bo`lаrdi.  

Qiymаtgа ko`rа subsidiyalаsh bu subsidiyalаnаdigаn tоvаrlаr nаrхigа 

nisbаtаn аmаlgа оshirilаdi. Аgаr siz hаyriya uchun 2 $ аjrаtsаngiz vа 

dаvlаt sizgа 1 $ ni qаytаrsа, sizni hаyriyangiz 50 %gа subsidiyalаnаdi 

dеgаni. Umumаn оlgаndа birinchi tоvаr nаrхi R1 bo`lib u ϭ stаvkа 

bo`yichа subsidiyalаnsа, tоvаrning hаqiqiy nаrхi (1- ϭ)R1 bo`lаdi. Qiymаt 

subsidiyasi yanа ulushli subsidiya dеb hаm yuritilаdi. Biz ko`rdikki, 

sоliqnаrхni оshirаdi, subsidiya nаrхni pаsаytirаdi.  

Sоliq vа subsidiyaning bоshqа bir turi bu аkkоrd sоlig`i vа аkkоrd 

subsidiyasi. Bundа istе′mоchining tоvаrlаrni sоtib оlishgа аjrаtgаn 

dаrоmаdi sоliqqа tоrtilаdi yoki subsidiyalаnаdi. Dеmаk, аkkоrd sоlig`ini 

qo`yilishi byudjеt chizig`ini pаrаllеl ichkаrigа siljitаdi, chunki istе′mоlchi 
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dаrоmаdi qisqаrаdi. Huddi shundаy, аkkоrd subsidiya byudjеt chizig`ini 

tаshqаrigа siljishigа оlib kеlаdi, chunki istе′mоlchi dаrоmаdi оshаdi. 

Bа′zi hоllаrdа dаvlаt tоvаrlаr istе′mоligа mе′yor bo`yichа 

(rаtsiоnlаshtirish) chеklоvlаr kiritаdi. Bu dеgаni birоr tоvаrni istе′mоl 

qilish hаjmini dаvlаt bеlgilаydi, bu miqdоrdаn оrtiq istе′mоl qilish 

tаqiqlаnаdi. Mаsаlаn, urush vаqti go`sht, nоn, o`simlik yog`ini istе′mоl 

qilish chеklаngаn. Fаrаz qilаylik, birinchi tоvаr istе′mоlini mе′yorlаsh 

nаtijаsidаn uni  𝑋̅1 miqdоrdаn оrtiq istе′mоl qilish tаqiqlаnаdi. Bu hоldа 

istе′mоlchi uchun byudjеt to`plаmi 5.22-rаsmdаgi ko`rinishgа egа bo`lаdi, 

bundа byudjеt to`plаmining bir qismi kеsib оlingаndеk ko`rinаdi. 

 
5.22-rаsm. Istе′mоl mе′yorlаngаndа byudjеt to`plаmi 
 

Yanа bir hоlаtni qаrаymiz. Istе′mоlchi birinchi tоvаrni R1 nаrхdа 𝑋̅1 

dаrаjаgаchа istе′mоl qilishi mumkin, 𝑋̅1 dаn оrtiq qismi uchun t dоllаr 

sоliq to`lаshigа to`g`ri kеlsin (5.23-rаsm). 

 

5.23-rаsm. Istе′mоl 𝐗𝟏  dаn оshgаndа sоliqqа tоrtish  
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Bu yerda 𝑋̅1 nuqtаdаn chаp qismidа byudjеt chizig`ining yotiqligi – 

R1/R2, uning o`ng qismidа – (R1+t)/P2. 

Yuqоridаgi tаhlillаrdаn kеlib chiqib аyrim хulоsаlаr chiqаrish 

mumkin. 

Birinchidаn, tа′kidlаsh mumkinki, nаrхlаrni vа dаrоmаdni musbаt 

sоngа ko`pаytirsаk tоvаrlаr to`plаmi o`zgаrmаydi, istе′mоlchi tоmоnidаn 

byudjеt to`plаmi ichidаn tаnlаnаdiаn оptimаl to`plаm hаm o`zgаrmаydi. 

Bu bizni muhim хulоsаgа оlib kеlаdi: mukаmmаl bаlаnslаshgаn 

inflyatsiya – ya′ni, bundа bаrchа nаrхlаr vа dаrоmаd bir хil surаtdа оshsа, 

byudjеt to`plаmini o`zgаrtirmаydi, nаtijаdа istе′mоlchining оptimаl 

tаnlоvini hаm o`zgаrtirmаydi. 

Ikkinchidаn, nаrхlаr vа dаrоmаd o`zgаrgаndа istе′mоlchining turmush 

fаrоvоnligi to`g`risidа hаm хulоsаlаr qilish mumkin. Fаrаz qilаylik 

istе′mоlchi dаrоmаdi оrtdi,bаrchа nаrхlаr o`zgаrmаdi. Bundа byudjеt 

chizig`i tаshqаrigа siljiydi. Dеmаk, istе′mоlchi tоmоnidаn dаrоmаdi pаst 

bo`lgаn dаvridа istе′mоl qilingаn hаr qаndаy tоvаr to`plаmi dаrоmаdi 

yuqоri bo`lgаndа hаm tаnlаnishi mumkin. U hоldа, istе′mоlchining yuqоri 

dаrоmаdidаgi turmush fаrоvоnligi, uning pаst dаrоmаdidаgi 

fаrоvоnligidаn hеch bo`lmаgаndа pаst bo`lmаsdigi kеrаk. Chunki, 

dаrоmаd оshgаndа istе′mоlchi tаnlаb sоtib оlishi mumkinbo`lgаn tоvаrlаr 

tаrkibigа оldingi tоvаrlаr hаm kirаdi vа bundаn tаshqаri yangi tоvаrlаr 

hаm kirishi mumkin. Huddi shundаy tоvаrlаrdаn birining nаrхi pаsаysа vа 

bоshqvlvrining nаrхi o`zgаrmаsа, istе′mоlchining fаrоvоnligi kаmidа 

оldingi dаrаjаdа qоlаdi. 

 

5.5. Daromad va almashtirish samarasi 
 

Аlmаshtirish sаmаrаsi. Iqtisоdchilаr ko`pinchа bоzоr 

kоn′yunkturаsi vа iqtisоdiy muhitdаgi o`zgаrishlаrgа nisbаtаn 

istе′mоlchilаr munоsаbаtiini o`rgаnishgа hаrаkаt qilаdilаr. Mаsаlаn, 

tоvаrlаr nаrхidаgi o`zgаrishlаr istе′mоl tаrkibigа qаndаy tа′sir ko`rsаtаdi 

yoki istе′mоlchilаr dаrоmаdidа o`zgаrish yuz bеrsаchi? 
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Оdаtdа biz tоvаr nаrхi оshsа ungа tаlаb qisqаrishigа ishоnаmiz. Аmmо 

rеаl hаyotdа bа′zаn buning tеskаrisini hаm kuzаtish mumkin. Хususаn, 

Giffеn tоvаrlаridа shungа o`хshаsh hоlаtni kuzаtish mumkin.  

 Ish hаqi stаvkаsi bilаn ish vаqti o`rtаsidа to`g`ri bоg`liqlik mаvjud, 

ya′ni ishchilаr yuqоri ish hаqi оlsаlаr  ko`prоq ishlаshgа hаrаkаt qilishаdi 

dеb hisоblаymiz. Birоq bir sоаtlik ish hаqi stаvkаsi 20 ming so`mdаn 500 

ming so`mgа оshgаndа nimа bo`lgаn bo`lаrdi? Ishchi kunlik ish vаqtini 

uzаytirishgа hаrаkаt qilаrmidi yoki bo`sh vаqtini оshirishgаmi?  

Istе′mоlchilаrning bungа o`хshаsh nооdаtiy hаtti-hаrаkаtlаrini o`rgаnishdа 

dаrоmаd vа аlmаshtirish sаmаrаlаrini o`rgаnish muhim аhаmiyatgа egа.      

Tоvаr nаrхi o`zgаrgаndа ikkitа sаmаrа yuzаgа kеlаdi: birinchidаn bir 

tоvаrni ikkinchi bir tоvаr bilаn аlmаshtirish nisbаti o`zgаrаdi; ikkinchidаn 

istе′mоlchi dаrоmаdining хаrid qоbiliyati o`zgаrаdi.  

Аgаr А tоvаrning nаrхi аrzоnlаshsа, uni А tоvаrni ko`prоq miqdоrdа 

хаrid qilish uchun B tоvаrning kаmrоq miqdоridаn vоz kеchish mumkin 

bo`lаdi. Bu shuni аnglаtаdiki, birinchi tоvаr nаrхining o`zgаrishi uni 

ikkinchi bir tоvаr bilаn аlmаshtirish nisbаtini o`zgаrtirаdi. 

Shu bilаn birgа dаrоmаd o`zgаrmаgаn hоlаtdа А tоvаr nаrхining 

аrzоnlаshuvi istе′mоlchigа B tоvаr хаridi hаjmini o`zgаrtirmаsdаn А 

tоvаrni оldingigа qаrаgаndа ko`prоq hаjmdа хаrid qilish imkоnini bеrаdi. 

Bu esа istе′mоlchi dаrоmаdining nоminаl hаjmi o`zgаrmаgаn hоlаtdа hаm 

хаrid qоbiliyati оshgаnligini ko`rsаtаdi.  

Birinchi sаmаrа, ya′ni nаrхdаgi o`zgаrish оqibаtidа bir tоvаrni 

ikkinchi bir tоvаr bilаn аlmаshtirish nisbаti o`zgаrishigа “аlmаshtirish 

sаmаrаsi” dеb аtаlаdi. Ikkinchi sаmаrа, ya′ni istе′mоlchi dаrоmаdi хаrid 

qоbiliyatining o`zgаrishi tа′siridа istе′mоl tаrkibidа yuz bеrаdigаn 

o`zgаrishgа “dаrоmаd sаmаrаsi” dеb аtаlаdi. Bu tа′riflаr “dаrоmаd 

sаmаrаsi” vа “аlmаshtirish sаmаrаsi”ning iqtisоdiy mаzmunini to`liq оchib 

bеrоlmаydi. Buning uchun ulаrni аtrоflichа tаhlil qilish lоzim bo`lаdi. 

Nаrх o`zgаrishi tа′siridа yuzаgа kеlаdigаn sаmаrаlаrni ikki bоsqichdа 

аjrаtib оlishgа urinаmiz: dаstlаb nаrхlаr nisbаtidа o`zgаrish yuz bеrdi dеb 

fаrаz qilаmiz vа dаrоmаdgа shundаy tuzаtish kiritаmizki, bundа хаrid 

qоbiliyati o`zgаrmаsdаn qоlishi kеrаk; so`ngrа nаrхlаr nisbаtini sаqlаgаn 
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hоldа хаrid qоbiliyatlаri аlmаshishigа yo`l qo`yamiz. Buni 5.24-rаsm 

оrqаli yaхshirоq tаsаvvur qilish mumkin. 

 
5.24-rаsm. Nаrх o`zgаrishi tа′siridа byudjеt chizig`i vа bеfаrqlik 

 egri chiziqlаridаgi o`zgаrishlаr 
 

Yuqоridаgi 3.1-rаsmdа Х1 tоvаr nаrхi o`zgаrishi nаtijаsidа byudjеt 

chizig`i Х1 vа Х2  kеsishgаn nuqtа аtrоfidа burilish hоsil qilib, dаstlаbki 

hоlаtigа nisbаtаn yotiqrоq ko`rinishni hоsil qildi. Byudjеt chizig`ining 

hаrаkаtlаnishini ikki bоsqichgа bo`lish mumkin: dаstlаb byudjеt chizig`ini 

tаlаbning birlаmchi to`plаmi (dаstlаbki tаnlоv) аtrоfidа burаmiz, kеyin esа 

burishdаn so`ng hоsil bo`lgаn yotiq byudjеt chizig`ini yangi tаlаb to`plаmi 

(yakuniy tаnlоv) tоmоn pаrаllеl o`nggа surаmiz. 

Byudjеt chizig`ini “burish vа surilish” hаrаkаti tаlаbdаgi o`zgаrishni 

ikki qismgа аjrаtish imkоnini bеrаdi. Birinchi qаdаm – burish bo`lib, 

bundа dаrоmаdning хаrid qоbiliyati o`zgаrmаsdаn byudjеt chizig`ining 

yotiqligi o`zgаrаdi. Ikkinchi qаdаm – surilish bo`lib, bundа byudjеt 

chizig`ining yotiqligi o`zgаrmаsdаn, dаrоmаdning хаrid qоbiliyati 

o`zgаrаdi. Grаfikdаgi bu аjrаtishlаr аslidа gipоtеtik tuzilish bo`lib, аslidа 
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istе′mоlchi nаrхdаgi o`zgаrishlаr tа′siridа  tоvаrlаrning yangi to`plаmini 

tаnlаydi. 

Burish vа surilish nаtijаsidа hоsil qilingаn byudjеt chiziqlаri qаndаy 

iqtisоdiy mаzmungа egа? Dаstlаb burish nаtijаsidа hоsil qilingаn byudjеt 

chizig`ini qаrаymiz. Biz bundа yotiqligi vа nаrхlаr nisbаti yakuniy byudjеt 

chizig`i bilаn bir хil byudjеt chizig`igа egа bo`lаmiz. Аmmо bu byudjеt 

chizig`igа tеgishli dаrоmаd yakuniy byudjеtgа аlоqаdоr dаrоmаd bilаn bir 

хil  qiymаtgа egа emаs. Chunki ulаr vеrtikаl o`qni turli nuqtаlаrdа kеsib 

o`tаdi.  

Dаstlаbki istе′mоl to`plаmi (Х1, Х2) burish nаtijаsidа hоsil qilingаn 

yangi byudjеt chizig`i ustidа yotgаni sаbаbli uni хаrid qilishgа 

istе′mоlchining qurbi еtаdi, аmmо bundа istе′mоlchi dаrоmаdining хаrid 

qоbiliyati o`zgаrmаsdаn qоldi. 

Dаstlаbki istе′mоl to`plаmi burish nаtijаsidа hоsil qilingаn yangi 

byudjеt chizig`idа хаridоr uchun imkоniyat dоirаsidа qоlishi uchun 

dаrоmаdni qаnchаlik o`zgаrtirish lоzimligini hisоblаb ko`rаmiz. ḿ  - 

istе′mоlchining qurbi еtаdigаn dаstlаbki istе′mоl to`plаmi uchun zаrur 

dаrоmаd miqdоri bo`lsin. Istе′mоlchi  (Х1, Х2) istе′mоl to`plаmini (P1, P2, 

m) vа  (Ṕ1, P2, ḿ ) dа birdеk хаrid qilish imkоnigа egаligi tufаyli 

ḿ = Ṕ1×Х1 + P2× Х2;   m = P1×Х1 + P2× Х2. 

Birinchi tеnglаmаdаn ikkinchisin аyirib tаshlаsаk quyidаgi 

tеnglаmаgа egа bo`lаmiz: ḿ – m = Х1[Ṕ1 – P2]. 

Bu tеnglаmаdаn mа′lumki, yangi nаrхlаrdа dаstlаbki istе′mоl 

to`plаmini хаrid qilish  uchun zаrur bo`lаdigаn dаrоmаdning o`zgаrishi Х1 

tоvаr miqdоrini nаrхlаr o`zgаrishi qiymаtigа ko`pаytmаsigа tеng. Аgаr 

ΔP1= Ṕ1 – P2 P1 tоvаr nаrхini, Δm= ḿ – m esа dаrоmаd o`zgаrishi 

qiymаtini ifоdаlаsа: Δm= Х1×ΔP1.   

Nаrх o`zgаrishi vа dаrоmаd o`zgаrishi bir yo`nаlishdа yuz 

bеrmоqdа. Аgаr nаrх оshsа, dаstlаbki istе′mоl to`plаmini хаrid qilish 

uchun dаrоmаdni hаm оshirishgа to`g`ri kеlаdi. 

Misоl. Istе′mоlchi dаstlаb bir оydа 20 tа muzqаymоq istе′mоl qilsin 

vа bir birlik muzqаymоq nаrхi 50 tsеntgа tеng bo`lsin. Muzqаymоqning 

nаrхi 10 tsеntgа оshgаndа (ΔP1= 60  50 = 10) dаstlаbki istе′mоl hаjmi 

sаqlаnib qоlishi uchun dаrоmаd qаnchаgа o`zgаrishi lоzim? 
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Buni аniqlаsh uchun yuqоri kеltirilgаn fоrmulаdаn fоydаlаnishimiz 

mumkin. Δm= Х1×ΔP1 = 20 × 0,10 = 2 $. Dеmаk оldingi istе′mоl hаjmini 

sаqlаb qоlish uchun dаrоmаd 2 dоllаrgа ko`p bo`lishi tаlаb etilаdi. 

Endi bizdа byudjеt chizig`ining dаstlаbki hоlаtini burish nаtijаsidа 

оlingаn yangi fоrmulа mаvjud. Bu birinchi tоvаrning yangi nаrхi vа Δm gа 

o`zgаrgаn yangi dаrоmаd shаrоitidаgi yangi byudjеt chizig`idаn bоshqа 

nаrsа emаs. Shuni tа′kidlаsh jоizki, аgаr nаrх tushsа istе′mоlchining хаrid 

qоbiliyati оshаdi, shu tufаyli хаrid qоbiliyatining dаstlаbki dаrаjаdа sаqlаb 

qоlish uchun dаrоmаdni kаmаytirishgа to`g`ri kеlаdi. Хuddi shuningdеk, 

nаrх оshgаndа хаrid qоbiliyati pаsаyadi vа dаstlаbki хаrid qоbiliyati 

dаrаjаsini sаqlаb qоlish uchun dаrоmаdni оshirishgа to`g`ri kеlаdi. 

Gаrchi hаmоn (Х1, Х2) to`plаmni хаrid qilishgа istе′mоlchining qurbi 

еtsаdа, burish bilаn hоsil qilingаn byudjеt chizig`igа o`tishdа u endi 

оptimаl hоlаt bo`lmаy qоldi. Quyidаgi rаsmdа оptimаl to`plаm qаndаy 

hоsil bo`lishi tаsvirlаngаn (5.25-rаsm). 

 
 

5.25-rаsm. Аlmаshtirish sаmаrаsi vа dаrоmаd sаmаrаsi 
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Biz nаrхni o`zgаrtirib, dаstlаbki to`plаm uchun istе′mоlchining хаrid 

quvvаtini sаqlаgаn hоldа dаrоmаdgа tuzаtish kiritgаnimizdа bu to`plаm 

оptimаl to`plаm sаnаlаdi. Rаsmdаgi X  nuqtаdаn Y  nuqtаgаchа mаsоfа 

“аlmаshtirish sаmаrаsi”ni ifоdаlаydi. Bu sаmаrа nаrх o`zgаrgаndа 

istе′mоlchi хаrid quvvаtini sаqlаb qоlgаn hоldа qаndаy qilib bir tоvаrni 

ikkinchi biri bilаn аlmаshtirishini ko`rsаtаdi. 

Mаtеmаtik tildа ifоdаlаgаndа, “аlmаshtirish sаmаrаsi” (Δ
Sx1 ) – bu 

X1  tоvаr nаrхi ṕ́1  vа bir vаqtning o`zidа rеаl dаrоmаd m′ gаchа 

o`zgаrgаndа  X1  tоvаrgа tаlаbning o`zgаrishini ifоdаlаydi: Δ
Sx1  = x1 (ṕ́1, 

m′) – x1 (p1, m).  

Аlmаshtirish sаmаrаsini аniqlаsh uchun (ṕ1́, m′) vа (p1, m) hоlаtidа 

оptimаl tаnlоvni hisоblаsh uchun mаzkur istе′mоlchining tаlаb 

funksiyasidаn fоydаlаnish mаqsаdgа muvоfiq.  X1  tоvаrgа istе′mоlchi 

tаlаbining o`zgаrishi bеfаrqlik egri chizig`i shаkligа qаrаb kаttа ki kichik 

bo`lishi mumkin. 

Аlmаshtirish sаmаrаsini bа′zаn tаlаbning o`zgаrishining qоplаb 

bеrilgаn qismi dеb hаm аtаshаdi. Bu shuni аnglаtаdiki, nаrхning оshishi 

istе′mоlchigа dаstlаbki istе′mоl to`plаmini хаrid etish imkоnini bеruvchi 

dаrоmаd оshishi bilаn qоplаnаdi. 

Аgаr nаrх аrzоnlаshsа аlmаshtirish sаmаrаsi tа′siridа tоvаrgа tаlаb 

оshаdi, nаrх pаsаysа tаlаb оshаdi. Bоshqаchа аytgаndа p1>p2 bo`lgаndа                  

x1 (ṕ́1, m′) ≥ x1 (p1, m) shаrt bаjаrilishi kеrаk, chunki Δ
Sx1 ≥ 0. 

Nаrх o`zgаrishi bilаn аlmаshtirish sаmаrаsi tа′siridа yuzаgа 

kеlаdigаn tаlаbdаgi o`zgаrish hаr dоim nаrх o`zgаrishigа tеskаri tаrаfgа 

hаrаkаtlаngаni uchun uni mаnfiy o`lchаm sifаtidа qаrаymiz. Istе′mоlchi 

hаr dоim tоvаrlаr to`plаmidаn eng yaхshisini tаnlаshgа hаrаkаt qilаr ekаn, 

bu to`plаm dаstlаbki byudjеt chizig`i ustidа emаs, bаlki uni burish vа 

o`nggа surish nаtijаsidа hоsil bo`lgаn byudjеt tchizig`i ustidа yotаdi.  

Misоl. Istе′mоlchi tаlаbi funksiyasi quyidаgichа: x1 = 10 + .
10 1p

m
     

Istе′mоlchining dаstlаbki dаrоmаdi hаftаsigа 120 $ gа, sut nаrхi esа 

3 $ gа tеng. Shundаn kеlib chiqib istе′mоlchining sutgа hаftаlik tаlаbi: 
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 x1 = 10 + 14
310

120



 ni tаshkil etаdi. 

Fаrаz qilаylik sutning nаrхi 2 $ gа tushdi. Bundа yangi nаrх bo`yichа 

istе′mоlchining sutgа hаftаlik tаlаbi x1 = 10+ 16
210

120



 gа tеng bo`lаdi. 

Nаrх o`zgаrishidаn hоsil bo`lgаn umumiy tаlаb o`zgаrishi +2 tеng. 

Аlmаshtirish sаmаrаsini hisоblаsh uchun sutning nаrхi 2 $ gа tеng 

bo`lgаndа  dаstlаbki tаlаb hаjmini qоndirish uchun dаrоmаd qаnchаgа 

o`zgаrishi lоzimligini аniqlаymiz:  Δm= Х1×ΔP1= 14 × (2 – 3) = – 14 $.  

Shundаy qilib  хаrid quvvаtini sаqlаb qоlish uchun zаrur bo`lаdigаn 

dаrоmаd qiymаti   ḿ = m+Δm = 120 – 14 = 106. Sutning yangi nаrхidа (2 

$) vа bеrilgаn dаrоmаd qiymаtidа istе′mоlchining sutgа tаlаbi qаnchаgа 

tеng? Buni hisоblаsh uchun quyidаgi аmаllаrni bаjаrаmiz: 

Δ
Sx1  = x1 (ṕ́1, m′) – x1 (2, 106) = 10 + .3,15

210

106



 

Dеmаk, аlmаshtirish sаmаrаsi: 

 Δ
Sx1  = x1 (2, 106) – x1 (3, 120) = 15,3 –14 = 1,3 gа tеng. 

Dаrоmаd sаmаrаsi. Nаrх o`zgаrishi tа′siridа istе′mоlchi tаlаbidа 

yuz bеrаdigаn ikkinchi o`zgаrishni, ya′ni byudjеt chizig`i surilishini ko`rib 

chiqаmiz. Bizgа mа′lumki nаrхlаr nisbаti o`zgаrmаsdаn dаrоmаd 

o`zgаrgаndа byudjеt chizig`i pаrаllеl surilаdi. Shu sаbаbli nаrхdаgi 

o`zgаrishlаrgа istе′mоlchi tаlаbi mоslаshishining ikkinchi bоsqichi 

“dаrоmаd sаmаrаsi” dеb аtаlаdi.  

Dаrоmаd sаmаrаsini аniqlаsh uchun nаrхlаrni (ṕ́1, p2) dаrаjаdа 

o`zgаrmаsdаn sаqlаgаn hоldа dаrоmаdni m′ dаn m gа o`zgаrtirаmiz. 

Buning nаtijаsidа (y1, y2) nuqtаdаn (2.17-rаsm) (z1, z2) nuqtаgа ko`chаmiz. 

Buni dаrоmаd sаmаrаsi dеb аtаshimizgа sаbаb shuki, nаrхlаr nisbаti 

o`zgаrmаsdаn fаqаt dаrоmаdni o`zgаrtiryapmiz 

Mаtеаtik tildа ifоdаlаgаndа “dаrоmаd sаmаrаsi” Δ
nx1  - bu X1  tоvаr 

nаrхi ṕ́1 dаrаjаdа o`zgаrmаsdаn sаqlаngаn hоldа dаrоmаd m dаn m′ gаchа 

o`zgаrgаndа  X1  tоvаrgа tаlаbning o`zgаrishini ifоdаlаydi: 

Δ
nx1  = x1 (ṕ́1, m) – x1 (ṕ́1, m′). 
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Dаrоmаd sаmаrаsi tа′siridа tоvаrning yuqоri yoki pаst kаtеgоriyali 

ekаnligigа qаrаb ungа tаlаb оshishi yoki kаmаyishi mumkin. Nаrхlаr 

аrzоnlаshgаndа dаstlаbki хаrid quvvаtini sаqlаb qоlish uchun dаrоmаdni 

kаmаytirish zаrur bo`lаdi. Аgаr tоvаr yuqоri kаtеgоriyali bo`lsа 

dаrоmаdning pаsаyishi tаlаbni hаm kаmаytirаdi, dаrоmаdning оshishi esа 

tоvаrgа tаlаbni оshirаdi. Аksinchа, tоvаr pаst kаtеgоriyali bo`lsа 

dаrоmаdning оshishi tаlаbni kаmаytirib, dаrоmаdning pаsаyishi tаlаbni 

оshirаdi. 

Misоl. Оldingi pаrаgrаfdа kеltirilgаn misоlimizdаn kеlib chiqib: 

x1 (ṕ́1, m) = x1 (2, 120) = 16 

x1 (ṕ́1, m′) = x1 (2, 106) = 15,3 

Shundаy qilib bizning misоlimizdа “dаrоmаd sаmаrаsi” quyidаgigа 

tеng: Δ
nx1  = x1 (2, 120) – x1 (2, 106) = 16 – 15,3 = 0,7. Sut nоrmаl 

kаtеgоriyali tоvаrgа mаnsubligi uchun dаrоmаd оshishi bilаn ungа bo`lgаn 

tаlаb hаm оshаdi. 

Tаlаbning umumiy o`zgаrishi. Tаlаbning umumiy o`zgаrishi Δ 1x  

dаrоmаd o`zgаrmаgаn shаrоitdа nаrхdаgi o`zgаrish tа′siridа tаlаbdаgi 

umumiy o`zgаrishni ifоdаlаydi: 

Δ 1x  = x1 (ṕ́1, m) – x1 (p1, m). 

Yuqоridа ko`rgаnimizdеk bu o`zgаrishni ikkitа o`zgаrishgа: 

аlmаshtirish sаmаrаsi vа dаrоmаd sаmаrаsigа bo`lish mumkin. Qаbul 

qilingаn bеlgilаshlаrdаn fоydаlаnib uni quyidаgichа yozish mumkin: 

Δ 1x  = Δ
Sx1  + Δ

nx1 , 

x1 (ṕ́1, m) – x1 (p1, m) = [x1 (ṕ́1, m ́ ) – x1 (p1, m)] + [x1 (ṕ́1, m) – x1 (ṕ́1, ḿ )]. 

Bu tеnglikni so`z bilаn ifоdаlаgаndа uning mа′nоsi shuki, tаlаbning 

umumiy o`zgаrishi аlmаshtirish sаmаrаsi vа dаrоmаd sаmаrаsining 

yig`indisigа tеng. Bu tеnglаmаni tаlаb nаzаriyasini tаdqiq etgаn rus 

iqtisоdchisi Slutskiy shаrаfigа Slutskiy tеngligi dеb аtаshаdi. 

Shungа e′tibоr qаrаtish jоizki, p1, ṕ́1, m vа ḿ lаrning hаr qаndаy 

qiymаtidа bu tеnglik аmаl qilаdi. Yuqоridа kеltirilgаn tеnglаmаning o`ng 

tоmоnidаgi birinchi vа to`rtinchi а′zоlаr o`zаrо аyrilib yo`qоlib kеtаdi, shu 

tufаyli tеnglаmаning chаp vа o`ng tоmоnlаri tеnglаshаdi. 
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Аlmаshtirish sаmаrаsi nаrх o`zgаrishigа tеskаri yo`nаlishdа hаrаkаt 

qilgаni uchun dоimо minus ishоrа qаbul qilsа, dаrоmаd sаmаrаsi hаr 

ikkаlа tаrаfgа hаrаkаtlаnishi vа turli ishоrа qаbul qilishi mumkin. Shu 

tufаyli аlmаshtirish vа dаrоmаd sаmаrаlаri yig`indisi sifаtidа 

shаkllаnаdigаn umumiy sаmаrа musbаt yoki mаnfiy bo`lishi mumkin. 

Аgаr tоvаr nоrmаl kаtеgоriyagа mаnsub bo`lsа, аlmаshtirish vа dаrоmаd 

sаmаrаlаri bir tоmоngа yo`nаlgаn bo`lаdi. Nаrхning оshishi аlmаshtirish 

sаmаrаsi tа′siridа tаlаbning qisqаrishini аnglаtаdi. Nаrхning оshishi хuddi 

dаrоmаdning qisqаrishi kаbi tа′sir qilаdi vа nоrmаl kаtеgоriyali tоvаrgа 

nisbаtаn tаlаbning qisqаrishini аnglаtаdi. Hаr ikkаlа sаmаrа bir-birini 

kuchаytirаdi. Nоrmаl kаtеgоriyali tоvаrlаrdа nаrхning оshishi tа′siridа 

tаlаbning o`zgаrishini quyidаgichа ifоdаlаsh mumkin:  

Δ 1x  = Δ
Sx1  + Δ

nx1   

 ()      ()     () 

Tеnglаmаning hаr bir hаdi tаgidаgi minus ishоrа undаgi hаr bir 

hаdning mаnfiy ishоrа qаbul qilishini аnglаtаdi. 

Dаrоmаd sаmаrаsi bеlgisining ishоrаsigа аlоhidа e′tibоr qаrаtish jоiz. 

Biz bu hоlаtdа nаrх оshishi tа′sirini ko`rаyotgаnimiz tufаyli, nоrmаl 

tоvаrlаr uchun хаrid quvvаtining pаsаyishi tаlаbning qisqаrishini 

аnglаtаdi.  Bоshqа tоmоndаn biz pаst kаtеgоriyali tоvаrni qаrаsаk, 

dаrоmаd sаmаrаsi аlmаshtirish sаmаrаsidаn оrtib kеtishi hоlаti hаm 

uchrаshi mumkin. Bundа nаrх o`zgаrishi tа′siridа tаlаbning o`zgаrishi 

аmаldа musbаt bo`lib qоlаdi. Bu hоlаtdа yuqоridаgi tеnglik quyidаgichа 

yozilishi mumkin: 

 Δ 1x  = Δ
Sx1  + Δ

nx1   

 (?)       ()     (+) 

Аgаr dаrоmаd sаmаrаsi аlmаshtirish sаmаrаsidаn ustun dаrаjаdа 

kаttа miqdоr bo`lgаndа tаlаbning umumiy o`zgаrishi musbаt bo`lаrdi. Bu 

nаrх оshgаndа tаlаb miqdоri hаm оshishini аnglаtаdi. Bundаy nооdаtiy 

hоlаt Giffеn tоvаrlаridа uchrаydi. Bundа nаrхning оshishi istе′mоlchining 

хаrid quvvаtini shunchаlik pаsаytirаdiki, u bоshqа tоvаrlаr istе′mоlini 

kеskin qisqаrtirib pаst kаtеgоriyali tоvаrgа tаlаbni оshirishgа mаjbur 

bo`lаdi. 
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Хiks bo`yichа аlmаshtirish sаmаrаsi. Biz bu pаrаgrаfа nаrх 

o`zgаrishi tа′siridа tаlаbdаgi o`zgаrishni “аlmаshtirish sаmаrаsi” vа 

“dаrоmаd sаmаrаsi”gа аjrаlishini Хiks (iqtisоdiy nаzаriya bo`yichа Nоbеl 

mukоfоti lаurеаti ingliz iqtisоdchisi) bo`yichа ko`rib chiqаmiz.  

Хiks bo`yichа byudjеt chizig`ini istе′mоlchining хаrid to`plаmi 

bo`ylаb o`tgаn bеfаrqlik egri chizig`i ustidа burаmiz (5.26-rаsm). 

 
            

        5.26-rasm. Хiks bo`yichа аlmаshtirish sаmаrаsi 
 

Bundа istе′mоlchi yakuniy byudjеt chizig`i bilаn bir хil yotiqlikkа 

egа vа nаrхlаr nisbаti bir хil bo`lgаn yangi yakuniy byudjеt chizig`igа egа 

bo`lаdi. Bundа istе′mоlchi dаstlаbki хаrid to`pаmi bilаn bir хil хаrid 

quvvаtigа egа emаs, аmmо u bilаn bir хil nаf kеltiruvchi (bеfаrq bo`lgаn) 

to`plаm bilаn хаrid quvvаti tеng.  

Shundаy qilib Хiks bo`yichа аlmаshtirish sаmаrаsidа istе′mоlchining 

dаstlаbki хаrid quvvаtini sаqlаb qоlish emаs, bаlki dаstlаbki nаflilik 

dаrаjаsini sаqlаb qоlish nаzаrdа tutilаdi. Bu fаrqlаrgа qаrаmаy hаr ikkаlа 

usuldа hаm аlmаshtirish sаmаrаsi nаrх o`zgаrishigа tеskаri yo`nаlishdа 

hаrаkаt qilаdi vа mаnfiy qiymаtgа egа. 
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Buning isbоtini аniqlаngаn аfzаl ko`rish nаzаriyasi оrqаli 

tushuntirish mumkin. Fаrаz qilаylik (х1, х2) to`plаm (p1, p2) nаrхlаr,       

(y1, y2) esа (q1, q2) bоshqа nаrхlаr dаrаjаsigа mоs tаlаb to`plаmlаri bo`lsin. 

Istе′mоlchi bеrilgаn dаrоmаd miqdоridа ikki to`plаmdаn birini tаnlаshgа 

bеfаrq bo`lsin. Istе′mоlchi uchun (х1, х2) vа (y1, y2) to`plаmlаr o`rtаsidа 

fаrq yo`qligi sаbаbli ulаrdаn birоrtаsi ikkinchisigа nisbаtаn аniqlаngаn 

аfzаl ko`rishgа egа emаs. Аgаr аniqlаngаn аfzаl ko`rish tаvsifini qo`llаsаk, 

quyidаgi tеngsizliklаr o`rinli emаs: 

;22112211 ypypxpxp   

.22112211 xqxqyqyq 
 

Bundаn kеlib chiqаdiki, quyidаgi tеngsizliklаr o`rinli: 

;22112211 ypypxpxp   

.22112211 xqxqyqyq   
Bu tеngsizliklаrni qo`shib vа tеgishli аmаllаrni bаjаrib quyidаgi 

tеngsizlikkа egа bo`lаmiz: 

 (q1– p1 ) (y1– x1 ) + (q2 – p2) (y2 – x2) ≤ 0. 

Bu tеngsizlik istе′mоlchini dаstlаbki bеfаrqlik chizig`i ustidа ushlаb 

qоlish uchun dаrоmаdgа tuzаtish kiritilgаndа nаrхlаr o`zgаrishi bilаn tаlаb 

miqdоri qаndаy o`zgаrishini ifоdаlаydi. Bizning misоlimizdа fаqаt birinchi 

tоvаr nаrхi o`zgаrishi bоis q2 = p2. Bundаn kеlib chiqib: 

(q1– p1 ) (y1– x1 ) ≤ 0.  

Bu tеngsizlik tаlаb miqdоrining o`zgаrishi ishоrаsi nаrх o`zgаrishi 

ishоrаsigа tеskаri ekаnligidаn dаrаk bеrаdi. Tаlаbning umumiy o`zgаrishi 

оldingidеk аlmаshtirish sаmаrаsi vа dаrоmаd sаmаrаsi yig`indisigа tеng. 

Fаqаt bu yerda gаp Хiks bo`yichа аlmаshtirish sаmаrаsi hаqidа kеtyapti. 

Nаrхdаgi kichik o`zgаrishlаr shаrоitidа hаr ikkаlа usul dеyarli bir хil nаtijа 

kеltirаdi.      

Qisqа хulоsаlаr 
 

Biz shu pаytgаchа: istе′mоlchi tаnlоvi nаzаriyasidа istе′mоlchilаr 

mа′lum didgа, хоhishgа egа vа ulаr bu хоhish vа didlаrini 

qаnоаtlаntirishdа byudjеtlаri (dаrоmаdlаri) bilаn chеgаrаlаngаn; ulаr 

nе′mаtlаr to`plаmidаn, mаksimаl nаf kеltirаdigаn to`plаmni tаnlаshgа 
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хаrаkаt kilаdi; istе′mоlchilаr tоmоnidаn sоtib оlinаdigаn nе′mаt nаrхi 

uning miqdоridаn bоg`lik emаs; istе′mоlchilаr nе′mаtlаr nаfligini to`liq 

bilаdi vа mаksimаl nаf bеruvchi nе′mаtlаr mаjmuаsini tаnlаydi, dеb fаrаz 

qilib kеldik. 

Endi istе′mоlchi tаnlоvi nаzаriyasini murаkkаbrоq pоzitsiyadаn 

ko`rib chiqishgа hаrаkаt qilаmiz. Buning uchun istе′mоlchining “nаflilik” 

tushunchаsidаn ko`rа “аfzаl ko`rishi” tushunchаsigа ko`prоq e′tibоr 

qаrаtаmiz. 

“Аfzаl ko`rish” g`оyasi istе′mоlchining хоhishigа аsоslаnаdi. Bittа 

to`plаm ikkinchisidаn аfzаl dеyish uchun shu ikkitа to`plаmdаn qаysi 

birini istе′mоlchi tаnlаshigа e′tibоr bеrishi kеrаk. Аgаr u (Y1Y2) to`plаmni 

sоtib оlish imkоniyati bo`lishigа qаrаmаy, (Х1Х2) to`plаmni tаnlаsа, 

(Y1Y2) to`plаmgа nisbаtаn (Х1Х2) to`plаmni аfzаl ko`rgаn hisоblаnаdi. 

Bеfаrqlik so`zi shuni bildirаdiki, istе′mоlchi bu to`plаmlаrni istе′mоl 

qilishdаn bir хil qоniqish оlаdi, ya′ni (Х1Х2) hаm, (Y1Y2) hаm 

istе′mоlchini bir хil qоndirаdi. Аgаr istе′mоlchi ikkitа to`plаmdаn bittаsini 

аfzаl ko`rsа yoki ulаrdаn qаysi birini istе′mоl qilish uning uchun bеfаrqli 

bo`lsа, biz (Х1Х2) to`plаm (Y1Y2) to`plаmgа nisbаtаn zаif аfzаl ko`rish 

dеb qаrаymiz vа uni (Х1Х2) ≥ (Y1Y2) ko`rinishidа yozаmiz. 

Аfzаl ko`rishlаrni grаfik usuldа o`rgаnishdа bеfаrqlik chiziqlаridаn 

fоydаlаnish mаqsаdgа muvоfiq. Bеfаrqlik egri chizig`i - bu istе′mоlchi 

uchun bir хil nаf bеruvchi nе′mаtlаr kоmbinаtsiyalаrini ifоdаlаydi. 

Nе′mаtlаrning bir-birini o`rin bоsish zоnаsi dеb -  bir nе′mаtni 

ikkinchi nе′mаt bilаn sаmаrаli аlmаshtirish mumkin bo`lgаn оrаliqqа 

аytilаdi. Bеfаrqlik egri chizig`ining pаstgа tоmоn yotiqligi X2  nе′mаtni X1  

nе′mаt bilаn chеkli аlmаshtirish nоrmаsini ifоdаlаydi. 

Byudjеt chеgаrаsi tоvаrlаr nаrхigа vа istе′mоlchining dаrоmаdigа 

аsоslаnаdi vа u mаvjud pul mаblаg`lаridа  qаndаy istе′mоl tоvаrlаr 

mаjmuаsini sоtib оlish mumkinligini ko`rsаtаdi. 

Byudjеt chеgаrаsi bеrilgаn dаrоmаd   hаmdа   vа   nаrхlаrdа 

istе′mоlchi tоmоnidаn sоtib оlinishi mumkin bo`lgаn, birinchi vа ikkinchi 

nе′mаtlаrning bаrchа kоmbinаtsiyalаrini ifоdаlаydi. 

Muvоzаnаtlik shаrtigа ko`rа, nе′mаtlаr nаrхi, ulаrning chеkli 

nаfligigа to`g`ri prоpоrtsiоnаl. Dеmаk, nе′mаtning chеkli nаfligi qаnchа 
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yuqоri bo`lsа, uning nаrхi shunchа yuqоri bo`lаdi. Istе′mоlchining 

muvоzаnаt nuqtаsidа istе′mоl qilinаdigаn nе′mаtlаrning chеkli nаflаri 

nisbаti, shu nе′mаtlаr nаrхlаrining nisbаtigа tеng. Bu muvоzаnаtlik shаrti 

iхtiyoriy miqdоrdа nе′mаtlаr qаtnаshgаn istе′mоlchining tаnlоvi mаsаlаsi 

uchun o`rinlidir. 

Ikkitа tоvаrgа mukаmmаl o`rindоsh tоvаr dеyilаdi, аgаr istе′mоlchi 

ulаrdаn bittаsini ikkinchisi bilаn bir хil nisbаtdа аlmаshtirishgа tаyyor 

bo`lsа. Оddiy hоlаtdа istе′mоlchi bir tоvаrni ikkinchisi bilаn tеng nisbаtdа 

аlmаshtirishgа tаyyor bo`lsа mukаmmаl o`rindоsh tоvаrlаr hisоblаnаdi. 

Mukаmmаl to`ldiruvchi (kоmplimеntаr) tоvаrlаr – hаr dоim 

birgаlikdа vа o`zgаrmаs nisbаtdа istе′mоl qilinаdigаn tоvаrlаr. 

Аntinе′mаtlаr – istе′mоlchigа yoqmаydigаn tоvаrlаr. 

Bеfаrq nе′mаtlаr – bu shundаy nе′mаtlаrki, uni istе′mоl qilishgа 

istе′mоlchi bеfаrq qаrаydi. 

Istе′mоlchi uchun shundаy bir аfzаl ko`rаdigаn tоvаrlаr to`plаmi 

(𝑋̅1, 𝑋̅2) bоrki, ungа yaqinlаshgаn sаri uning fаrоvоnligi, аfzаl ko`rish 

nuqtаi nаzаrdаn оshib bоrаdi, аksinchа, undаn uzоqlаshgаn sаri uning 

fаrоvоnligi kаmаyib bоrаdi. Istе′mоlchi uchun eng yaхshi nuqtа (𝑋̅1, 𝑋̅2), 

istе′mоlchi shu (𝑋̅1, 𝑋̅2) to`plаmni istе′mоl qilsа uning fаrоvоnligi 

mаksimаl dаrаjаdа bo`lаdi, аgаr ko`prоq istе′mоl qilsа u аntinе′mаtgа 

аylаnаdi, kаmrоq istе′mоl qilsа fаrоvоnligi kаmаyadi. Bundаy hоlаtdа biz 

(𝑋̅1, 𝑋̅2) ni to`yinish nuqtаsi dеb qаrаymiz. 

Nаflilik bоshqа ko`p ishlаtilаdigаn funksiyasi – Kоbbа-Duglаs 

nаflilik funksiyasidir. Kоbbа-Duglаs bеfаrqlik egri chiziqlаri kооrdinаtа 

bоshidаn qаbаriq bo`lib chiqqаn vа biz stаndаrt dеb аtоvchi mоnоtоn 

bеfаrqlik egri chiziqlаrigа o`хshаydi. Kоbbа-Duglаs bеfаrqlik egri 

chiziqlаrini ifоdаlоvchi fоrmulа esа stаndаt bеfаrqlik chiziqlаrini 

ifоdаlоvchi аlgеbrаik ifоdаdir. Аlbаttа аfzаl ko`rishni hаm Kоbbа-Duglаs 

nаflilik funksiyasini o`zgаrtirish оrqаli ifоdаlаsh mumkin. 

“Аniqlаngаn аfzаllik” bеrilgаn byudjеt chеklаngаnligi shаrоitidа 

аmаldа tаlаb bo`lgаn nе′mаtlаr to`plаmi bilаn аynаn shu byudjеt 

chеklаngаnligi shаrоitidа tаlаb bo`lishi mumkin bo`lgаn nе′mаtlаr to`plаmi 

o`rtаsidаgi nisbаtni аks ettirаdi. 
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Byudjеt chеgаrаsi ikkitа tоvаr uchun sаrflаngаn mаblаg` istе′mоlchi 

tоmоnidаn shu tоvаrlаr uchun аjrаtgаn m so`mdаn оshmаsligini bildirаdi. 

Qiymаti m dаn оshmаydigаn vа istе′mоlchining bеrilgаn dаrоmаdi vа  

nаrхlаrdа (R1, R2) sоtib оlinishi mumkin bo`lgаn tоvаrlаr mаjmuаsigа 

istе′mоlchi uchun byudjеt to`plаmi dеyilаdi. 

Byudjеt chizig`i qiymаti m gа tеng bo`lgаn bаrchа tоvаrlаr to`plаmi: 

R1Х1+P2X2=m. Bu tеnglik istе′′mоlchining dаrоmаdi to`liq sаrflаnаdigаn 

tоvаrlаr kоmbinаtsiyalаrini ifоdаlаydi. 

Iqtisоdchilаr byudjеt chizig`i yotiqligi birinchi tоvаr istе′mоlining 

аltеrnаtiv хаrаjаtini bildirаdi dеyishаdi. Hаqiqаtdаn hаm, birinchi tоvаrdаn 

ko`prоq istе′mоl qilish uchun qаnchаdir miqdоrdа ikkinchi tоvаrdаn vоz 

kеchishgа to`g`ri kеlаdi. Ikkinchi tоvаrni istе′mоl qilishdаn mа′lum 

dаrаjаdа vоz kеchish birinchi tоvаrdаn ko`prоq istе′mоl qilishning hаqiqiy 

iqtisоdiy hаrаjаtini bildirаdi vа u byudjеt chizig`i yotiqligi bilаn 

o`lchаnаdi. Istе′mоlchi dаrоmаdi vа nаrхlаr o`zgаrgаndа, sоliq vа 

subsidiyalаr tа′siridа sоtib оlinаdigаn tоvаrlаr to`plаmi hаm o`zgаrаdi. 

Tоvаr nаrхi o`zgаrgаndа ikkitа sаmаrа yuzаgа kеlаdi: birinchidаn bir 

tоvаrni ikkinchi bir tоvаr bilаn аlmаshtirish nisbаti o`zgаrаdi; ikkinchidаn 

istе′mоlchi dаrоmаdining хаrid qоbiliyati o`zgаrаdi.  

Аgаr А tоvаrning nаrхi аrzоnlаshsа, uni А tоvаrni ko`prоq miqdоrdа 

хаrid qilish uchun V tоvаrning kаmrоq miqdоridаn vоz kеchish mumkin 

bo`lаdi. Bu shuni аnglаtаdiki, birinchi tоvаr nаrхining o`zgаrishi uni 

ikkinchi bir tоvаr bilаn аlmаshtirish nisbаtini o`zgаrtirаdi. 

Shu bilаn birgа dаrоmаd o`zgаrmаgаn hоlаtdа А tоvаr nаrхining 

аrzоnlаshuvi istе′mоlchigа V tоvаr хаridi hаjmini o`zgаrtirmаsdаn А 

tоvаrni оldingigа qаrаgаndа ko`prоq hаjmdа хаrid qilish imkоnini bеrаdi. 

Bu esа istе′mоlchi dаrоmаdining nоminаl hаjmi o`zgаrmаgаn hоlаtdа hаm 

хаrid qоbiliyati оshgаnligini ko`rsаtаdi. 

Birinchi sаmаrа, ya′ni nаrхdаgi o`zgаrish оqibаtidа bir tоvаrni 

ikkinchi bir tоvаr bilаn аlmаshtirish nisbаti o`zgаrishigа “аlmаshtirish 

sаmаrаsi” dеb аtаlаdi. Ikkinchi sаmаrа, ya′ni istе′mоlchi dаrоmаdi хаrid 

qоbiliyatining o`zgаrishi tа′siridа istе′mоl tаrkibidа yuz bеrаdigаn 

o`zgаrishgа “dаrоmаd sаmаrаsi” dеb аtаlаdi. 
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Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1. Istе′mоlchi tаnlоvi qаndаy qоidаlаrgа tаyanаdi? 

2. Bеfаrqlik egri chiziqlаri nimаni аnglаtаdi? 

3. Оptimаl tаnlоv vа nаflilikni mаksimаllаshtirish dеgаndа nimаni 

tushunаsiz? 

4. O`rindоsh (substitut) vа to`ldiruvchi (kоmplimеntаr) tоvаrlаr 

dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

5. Kvаzichiziqli vа Kоbbа-Duglаs bo`yichа аfzаl ko`rishlаr qаndаy 

fаrqlаnаdi? 

6. Аniqlаngаn аfzаl ko`rish dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

7. Аniqlаngаn аfzаl ko`rishning zаif аksiоmаsi (Weak Axiom of 

Revealed Preference - WARP) nimа? 

8.  Аniqlаngаn аfzаl ko`rishning kuchli аksiоmаsi (Strong Axiom of 

Revealed Preference - SARP) nimа? 

9.  Byudjеt chеgаrаsi vа tеnglаmаsi dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

10.  Byudjеt to`plаmi dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

11. Byudjеt chizig`i vа to`plаmi nimаlаr tа′siridа o`zgаrаdi? 

12.  Dаrоmаd sаmаrаsi dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

13.  Аlmаshtirish sаmаrаsi dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

14.  Tаlаbning umumiy o`zgаrishi nimаlаrdаn tаshkil tоpgаn? 

15.  Slutskiy bo`yichа аlmаshtirish sаmаrаsi qаndаy аniqlаnаdi? 

16.  Slutskiy bo`yichа dаrоmаd sаmаrаsi qаndаy аniqlаnаdi? 

17.  Хiks bo`yichа аlmаshtirish sаmаrаsi qаndаy аniqlаnаdi? 

 

Аsоsiy аdаbiyotlаr ro`yхаti 
 

1. Geoffrey A. Jehle and Philip J. Reny. Advanced Microeconomic 

Theory. Third Edition, Pearson Education Limited 2018. 

2. Pindyck S. Robert, Daniel l. Rubinfeld. Microeconomics. Global 

Edition. Pearson Education Limited, 2018. P. 787. 

3. Campbell R. McConnel, Stanley L. Brue, Sean M. Flynn. 

Microeconomics: Principles, Problems and Policies. -19 th ed. – New 

York. The McGraw-Hill Companies, Inc., 2015. P. 604. 



158 
 

4. Вериан Х.Р. Микроэкономика. Учебник./ перев. с анг. под 

редак. Н.Фроловой. – М.: ЮНИТИ-М, 2016. - с. 767. 

5. Андреу Мас-Колелл и др. Микроэкономическая теория. 

Учебник. – М.: Дело и Сервис, 2016. - 630 с. 

6. Тарануха Ю.В. Микроэкономика. Учебник. – М.: Дело и 

Сервис, 2011. - 580 с. 

7. Нуриев Р.М. Курс микроэкономики: учебник/ 2-е изд. – М.: 

Норма, 2012. - 576 с. 

8. Салимов Б.Т., Юсупов М.С., Ишназаров А. 

Микроиқтисодиёт-2. –Т.: Иқтисодиёт, 2019. – 165 б. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



159 
 

VI-Bоb.  ISHLAB  CHIQARISH  NAZARIYASI 
 

6.1. Ishlab chiqarish (izokvanta, chekli texnologik  

almashtirish normasi) 
 

Ishlab chiqarish – korxonalarining asosiy faoliyati turi bo`lib, u 

kerakli mahsulotlarni tayyorlash uchun ishchi kuchi, mashina va uskunalar 

hamda xomashyo-materiallardan ma′lum nisbatda (kombinatsiyada) 

foydalanish jarayonidir. Ishlab chiqarish cheklangan resurslardan 

foydalangan holda eng yaxshi natijaga erishish maqsadida amalga 

oshiriladi. Ishlab chiqariladigan mahsulot miqdori, ushbu tovarlarni ishlab 

chiqarish uchun sarflanadigan resurslar hajmiga va ishlab chiqarishda 

foydalanilayotgan texnologiyaning holati va darajasiga bog`liq. 

Ishlab chiqarish funksiyasi. Sarflanadigan ishlab chiqarish omillari 

miqdori bilan, ushbu omillardan foydalangan holda maksimal ishlab 

chiqariladigan mahsulot miqdori o`rtasidagi bog`liqlikni ishlab chiqarish 

funksiyasi orqali ifodalash mumkin.  

Ishlab chiqarish funksiyasi foydalaniladigan har bir ishlab chiqarish 

omillari sarfi majmuasidan maksimal Q  miqdorda mahsulot ishlab 

chiqarishni ko`rsatadi. Agar omillar majmuasi sarfi kapital, mehnat va 

materiallardan iborat bo`lsa, ishlab chiqarish funksiyasi quyidagi 

ko`rinishda bo`lishi mumkin:  ),,( MLKfQ    (1) 

bu yerda Q - berilgan texnologiyada maksimal ishlab chiqariladigan 

mahsulot miqdori; K - kapital; L - mehnat; M - materiallar. 

Agar ishlab chiqarish funksiyasi ikkita, K  (kapital) va L (mehnat) 

omillariga bog`liq bo`lsa, ishlab chiqarish funksiyasi quyidagicha yoziladi: 

),( LKfQ   (2) 

Ushbu funktsiyada mahsulot ishlab chiqarish hajmi ikkita ishlab 

chiqarish omiliga bog`liq - kapital va mehnatga. Masalan, ishlab chiqarish 

funksiyasi yordamida non ishlab chiqarish kombinatida mehnat 

resurslaridan va kapitaldan foydalangan holda qancha non mahsulotini 

ishlab chiqarish mumkinligini ifodalash mumkin, yoki qishloq xo`jalik 

korxonasining berilgan mehnat resurslaridan va texnikadan (ishchilarning 
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fond bilan qurollanganlik darajasida) foydalangan holda ma′lum vaqt 

oralig`ida qancha mahsulot ishlab chiqarishini ifodalash mumkin. 

Mahsulot ishlab chiqarish ko`proq qo`l mehnatiga asoslangan bo`lsa 

(masalan, nonni qo`l mehnati asosida ishlab chiqarilsa), u holda ishlab 

chiqarish funksiyasini faqat sarflangan mehnatga bog`liq ravishda yozish 

mumkin: )(LfQ     3) 

Agar mahsulot ishlab chiqarishda ko`proq kapital ishtirok etsa, ya′ni 

mahsulot ishlab chiqarish yuqori kapital sig`imiga ega bo`lsa, ishlab 

chiqarish funksiyasini )(KFQ   ko`rinishida yozish mumkin. 

Ta′kidlash joizki, (1), (2) va (3) tenglamalar ishlab chiqarishning 

ma′lum texnologiyasida qo`llanilishi mumkin. Agar texnologiya o`zgarsa, 

ya′ni yangi texnologiya qo`llansa, mahsulot ishlab chiqarish hajmi 

resurslar hajmi o`zgarmaganda ham o`sishi mumkin. 

Ishlab chiqarish va omillar unumdorligi orasidagi bog`liqlikni ko`rib 

chiqish jarayonida ishlab chiqarishda faqat ikkita omil - ham kapital, ham 

mehnat o`zgaruvchan omil sanaladigan  uzoq muddatli davrni qaraymiz. 

Buning uchun izokvanta tushunchasidan foydalanamiz. 

Izokvantalar. Faraz qilaylik, mebel ishlab chiqarish sexida mavjud 

texnologiya asosida sarflanadigan kapital va mehnatning ma′lum nisbatlari 

kombinatsiyasida stul ishlab chiqarilmoqda. Quyidagi 6.1-jadvalda har xil 

resurslar sarflari kombinatsiyasida maksimal ishlab chiqariladigan 

mahsulot miqdori keltirilgan. 

6.1-jadval 

Omillar sarfining har xil miqdoriy tarkibida ishlab chiqarilgan  

mahsulotlar miqdori 
 

Kapital 

Sarfi 

Mehnat sarfi, (soatlarda) 

1 2 3 4 5 

1 30 50 60 70 80 

2 40 65 80 85 100 

3 60 80 100 110 115 

4 65 85 110 115 120 

5 80 100 120 125 130 
 

6.1-jadvalga ko`ra ikki birlik mehnat va bir birlik kapital sarflab 50 

birlik stul ishlab chiqarish mumkin, yoki uch birlik mehnat va to`rt birlik 
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kapital sarflansa, 110 dona stul ishlab chiqariladi. Jadvalning har bir 

qatoridagi ishlab chiqarish hajmlarini qarasak shu narsani kuzatishimiz 

mumkinki, kapital sarfi o`zgarmaganda, mehnat sarfining oshishi bilan 

birga umumiy ishlab chiqarish hajmi ortib bormoqda. Masalan, kapital 

sarfi 2 ga teng bo`lganda va mehnat sarfi birdan besh birlikgacha 

o`zgarganda mahsulot ishlab chiqarish hajmi 40 birlikdan 100 birlikgacha 

o`zgaradi. Xuddi shunday, jadvalning ustunlarini yuqoridan pastga qarab 

kuzatganimizda ham, mehnat sarfi o`zgarmay, kapital sarfi oshib borishiga 

ko`ra stul ishlab chiqarish hajmi ham oshib borayotganligini ko`ramiz. 6.2-

jadvalda keltirilgan mahsulot ishlab chiqarish ko`rsatkichlarini grafikda 

ham tasvirlash mumkin (6.1-rasm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

6.1- rasm. Ishlab chiqarish omillari sarfi o`zgarishiga ko`ra stul 

ishlab chiqarish grafigi. 
 

Rasmda keltirilgan Q1 egri chizig`i 60 dona stul ishlab chiqarishni 

ta′minlaydigan kapital va mehnat sarflari kombinatsiyalarini ifodalaydi. Q2 

egri chizig`i 80 dona stul ishlab chiqarish uchun sarflanadigan kapital va 

mehnat sarflari kombinatsiyalarini, Q3 egri chizig`i esa 100 dona stul 

ishlab chiqarish uchun sarflanadigan resurslar sarflari kombinatsiyalarini 

ifodalaydi. Rasmdagi Q1, Q2 va Q3 egri chiziqlarga izokvantalar deyiladi. 

Mehnat 

sarfi 

Q3=100 

Q2=80 

Q1=60 

Kapital 

sarfi 
5 

4 

3 

2 

1 

3 2 5 4 1 

M 
C 

N D A 

T E 

F B 
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Izokvanta - bu bir xil hajmdagi mahsulotni ishlab chiqarishni 

ta′minlaydigan ishlab chiqarish omillari sarflari kombinatsiyalarini 

ifodalovchi egri chiziqdir. Demak, 6.3-rasmda uchta izokvanta 

tasvirlangan Q1, Q2 va Q3. Grafikning gorizontal o`qi bo`yicha mehnat 

sarfi, vertikal o`q bo`yicha kapital  sarfi ko`rsatilgan. Masalan, Q1 

izokvantaning har bir nuqtasi koordinatalari 60 dona stul ishlab chiqarish 

uchun sarflanadigan mehnat va kapital sarflarini ko`rsatadi. A nuqtada 60 

dona stul ishlab chiqarish uchun uch birlik kapital va bir birlik mehnat 

sarflangan bo`lsa, B nuqtada ushbu 60 dona stul ishlab chiqarish uchun bir 

birlik kapital va uch birlik mehnat sarflanadi. 

Q2  izokvanta nuqtalari 80 dona stulni mehnat va kapital sarflarining 

har xil kombinatsiyalarida ishlab chiqarish mumkinligini ifodalaydi. 

Rasmda Q2 izokvantaning C, D, E va F nuqtalarida mehnat va kapital 

sarflarining har xil kombinatsiyalarida 80 dona stul ishlab chiqariladi. 

Xuddiy shunday 3Q  izokvantaning M, N va T nuqtalari ham har xil ishlab 

chiqarish omillari sarfida 100 ta stul ishlab chiqarishni ta′minlaydi. 

6.1-rasmdan ko`rinib turibdiki Q3 izokvanta Q2 izokvantadan 

o`ngroq va yuqoriroqda joylashgani uchun unga to`g`ri keladigan ishlab 

chiqarish hajmi Q2 nikidan ko`proq. Q2 izokvanta esa Q1 ga nisbatan 

o`ngroq va yuqoriroqda joylashgani uchun unga to`g`ri keladigan ishlab 

chiqarish hajmi Q2 nikidan ko`proq. Demak, izokvantalar chapdan o`ngga 

va yuqoriga qarab joylashib borsa, ularga to`g`ri keladigan ishlab chiqarish 

hajmi ham mos holda oshib boradi. 6.1-rasmdagi izokvantalar uchun 

321 QQQ   deb yozishimiz mumkin. 

Izokvantalarni bunday tartibda joylashishini ikkita omildan, ya′ni 

mehnat va kapital sarflariga bog`liq ishlab chiqarish funksiyasi yordamida 

ko`rib chiqamiz. Quyidagi ishlab chiqarish funksiyasi berilgan bo`lsin: 

 KLfQ ,  (1).  (1)-funktsiyaning uch o`lchovli fazodagi grafigi 6.4-

rasmdagi ko`rinishda bo`ladi. Rasmda ishlab chiqarish funksiyasi grafigi 

berilgan, u yarmi kesilgan qozonni eslatadi. 
'

3

'

2

'

1 ,, QQQ  lar funktsiyaning 

ma′lum qiymatlari bo`lib, ular funktsiyaning daraja chiziqlari deyiladi. Bu 
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yerda funktsiyaning daraja chiziqlariga to`g`ri keluvchi mahsulot ishlab 

chiqarish hajmlari quyidagi tengsizlikni qanoatlantiradi: 
'

3

'

2

'

1 QQQ  . 

Funksiyaning daraja chiziqlarining 0LK tekisligiga proektsiyasi Q1, 

Q2 va Q3 izokvantalar hisoblanadi. Ishlab chiqarish funksiyasining yuqori 

daraja chizig`iga to`g`ri keluvchi izokvantaga yuqori mahsulot ishlab 

chiqarish hajmi to`g`ri keladi. Rasmdan ko`rinib turibdiki, izokvantalar 

bir-biri bilan kesishmaydi (6.2-rasm). 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

6.2-rasm. Ishlab chiqarish funksiyasi grafigi va uning  

Q1, Q2 va Q3 darajadagi chiziqlari 
 

Izokvantalar kartasi - bu izokvantalar majmuasidan iborat bo`lib, 

ularning har biri ma′lum ishlab chiqarish omillari sarflari 

kombinatsiyalariga to`g`ri keladigan maksimal ishlab chiqarish hajmini 

o`zida akslantiradi. 

Izokvantalar firmalarda mahsulot ishlab chiqarishning variantlari 

ko`pligini ko`rsatadi. Bu firmalar uchun muhim axborot bo`lib, 

keyinchalik ko`ramiz, qanday qilib izokvantalar mahsulot ishlab 

chiqarishda xarajatlarni minimallashtiradigan yoki foydani 

maksimallashtiradigan omillar sarfi kombinatsiyalarini tanlashga imkon 

yaratadi. 

Q 

Q′3 

Q′2 

Q′1 

K 

0 

L 

Q3 

Q2 

Q1 
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Ishlab chiqarish omilarini bir-biri bilan almashtirish. Ikki omilga 

bog`liq ishlab chiqarish funksiyasini ko`rib chiqamiz. Masalan, ishlab 

chiqarishda ikkita omildan - mehnat va kapitaldan foydalaniladi, deylik. U 

holda ishlab chiqarish funksiyasi quyidagi ko`rinishda bo`ladi: 

Q F L K ( , )
 bu yerda: Q - mahsulot hajmi; K- kapital; L- mehnat.  

Faraz qilaylik, mehnat va kapital sarflab oziq-ovqat ishlab mahsulot 

ishlab chiqarishi hajmlaridagi izokvantalar 6.3-rasmda keltirilgan. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.3-rasm. Izokvantalar 
 

Ma′lumki, izokvanta - bu egri chiziq bo`lib, bir xil hajmdagi 

mahsulotni ishlab chiqarish uchun sarflanadigan omillar 

kombinatsiyalarini ifodalaydi. Shuning uchun ham 65 birlik mahsulot 

ko`proq kapitaldan foydalangan holda ishlab chiqarish mumkin (A nuqta), 

yoki ko`proq mehnat sarfidan foydalanib ishlab chiqarish mumkin (B 

nuqta). Ikkala chetki A va B nuqta oraliqlaridagi variantlar ham bo`lishi 

mumkin. Rasmdan malumki, mahsulot ishlab chiqarishda mehnat omili (L) 

sarfining oshishi, kapital (K) sarfining kamayishi hisobiga to`ldiriladi. 

Q Q Q1 2 365 85 100  , , , ya′ni: 

Q f L K Q f L K Q f L K1 2 3  ( , ); ( , ); ( , ). 

Chekli texnologik almashtirish normasi. Izokvantaning ma′lum 

nuqtasidagi burchak koeffitsienti bir ishlab chiqarish omili bilan (bu yerda 

kapital) boshqa bir omilni (mehnatni) texnik almashtirish qanday 

bo`layotganligini ko`rsatib beradi. Shuning uchun ham ushbu burchak 

koeffitsientining absolyut qiymati chekli texnologik almashtirish normasi 

deb yuritiladi va u MRTS ko`rinishida belgilanadi. 

А 

B 

K 

5 

L 
5 

4 

4 

3 

3 

Q3=100 

Q2=85 
2 

Q1=65 

2 

1 

1 



165 
 

MRTS  o`z mohiyatiga ko`ra iste′mol nazariyasidagi chekli 

almashtirish normasi MRS  ga o`xshashdir: 

L

K
MRTS




  

Bu yerda K  va L lar bitta izokvantada bo`lgani uchun mahsulot 

ishlab chiqarish hajmi Q o`zgarmaydi (Q const ). 6.5-rasmdan ko`rish 

mumkinki, ishlab chiqarish hajmi 85 birlik bo`lib, o`zgarmaganda mehnat 

sarfi birdan 2 ga o`zgarganda  




K

L
2 . Mehnat sarfi 2 dan 3 ga 

oshganda MRTS 1 ga teng (kamayib bormoqda). 

Mehnat sarfi 3 birlikdan 4 ga o`zgarganda va 4 birlikdan 5 ga 

o`zgarganda MRTS  mos ravishda 2/3 va 1/3 ga kamayib boradi. Demak, 

qancha ko`p miqdordagi mehnat kapital bilan almashtirilsa, shuncha 

mehnat unumdorligi past bo`ladi va kapitaldan foydalanish nisabatan 

samarali bo`lib boradi (6.4-rasm). 

 

 

 

 

 

 

       

        

 

 

 

 

 

 
 

6.4-rasm. Chekli texnologik almashtirish normasi 
 

Izokvanta chizig`i botiq shakldagi ko`rinishga ega, shuning uchun 

izokvanta chizig`i bo`yicha pastga harakat qilganimizda MRTS  qisqarib 

boradi. Chekli texnologik almashtirish normasining kamayishi har qanday 

omildan foydalanish samaradorligi cheklanganligini ko`rsatadi. Ishlab 

chiqarishda kapitalni ko`proq mehnat bilan almashtirish mehnat 

- kapital sarfining o`zgarishi 

- mehnat sarfining o`zgarishi 

K=2 

L=1 

L=1 

L=1 

L=1 

K=1 

  

K 

L 

5 

Q2=85 

5 

4 

4 

3 

3 

2 

2 

1 

1 
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unumdorligini pasayishiga olib kelsa, xuddi shunday mehnatni ko`proq 

kapital bilan almashtirish kapital qaytimini (bir-birlik qo`shimcha kapital 

hisobidan ishlab chiqariladigan qo`shimcha mahsulot miqdorini) 

kamaytiradi. Ishlab chiqarish hajmini oshirish uchun balanslashgan 

resurslar kombinatsiyalari talab qilinadi. 

MRTS  chekli kapital mahsuloti MPK  va chekli mehnat mahsuloti 

MPL  bilan bog`liqdir. Bunday bog`liqlikni ko`rish uchun kapitalni mehnat 

bilan almashtirishda ishlab chiqarish hajmi (Q*) o`zgarmaydi deylik, 

ya`ni almashtirish (Q*) izokvanta chizig`ida amalga oshiriladi, deb 

qaraymiz. 

Mehnat sarfining oshishi natijasida olingan qo`shimcha mahsulot 

QL
*
 quyidagiga teng:  Q MP LL L

*    

Bu yerda MPL  - qo`shimcha bir birlik mehnat sarfi hisobidan 

olingan qo`shimcha mahsulot; L  - qo`shimcha sarflangan mehnat. 

Xuddi shunday qo`shimcha mehnat sarfi hisobidan qisqartirilgan 

kapital K ga to`g`ri keladigan ishlab chiqarish hajmining qisqarishi QK
*

 

quyidagicha hisoblanadi:  Q MP KK K

*    

Bu yerda: QK
*

 - kapital sarfining qisqarishi hisobidan ishlab 

chiqarish  hajminingqisqarishi;  

KMP  - chekli kapital maxsuloti, qo`shimcha bir birlik capital  sarfi 

natijasida olinadigan qo`shimcha maxsulot miqdori; K - kapital sarfining 

qisqarishi. K bilan L ni almashtirishda ishlab chiqarish hajmi izokvanta 

chizig`ida o`zgarmasligini hisobga olsak: ,K LQ Q     teng va ishlab 

chiqarish hajmining o`zgarishi nolga teng bo`ladi. Shunday qilib,  

0)()(  KMPLMP KL . 

Ushbu munosabatdan:  .MRTS
L

K

MP

MP

K

L 



  

Yuqoridagi munosabat shuni ko`rsatadiki, alohida izokvanta uchun 

kapitalni mehnat bilan ishlab chiqarish jarayonida uzluksiz almashtirish 

chekli kapital unumdorligini oshirishga va chekli mehnat unumdorligini 
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kamayishiga olib keladi. Ikkala omilning o`zgarishi bunday chekli 

texnologik almashtirish normasining kamayishiga va izokvanta 

chizig`ining to`g`rilanishiga olib keladi. 

 

6.2. Izokosta va  ishlab chiqarish xarajatlarini minimalashtiruvchi 

omillar sarfini aniqlash 
 

Ishlab chiqarish resurslari cheklanganda maksimal mahsulot ishlab 

chiqarish masalasi firmalar uchun asosiy masalalardan biri hisoblanadi. 

Masalani soddalashtirish uchun ikkita o`zgaruvchi omilni ko`ramiz: 

mehnat va kapital. Mehnat sarfi ( L ) soatbay ish haqi bilan, kapital sarfi    

(K ) - uskuna, mashina va mexanizmlardan foydalanish vaqti (soatlarda) 

o`lchanadi. Faraz qilaylik, mehnat va kapital raqobatlashgan bozor 

sharoitida yollanadi va ijaraga olinadi. Mehnat haqi bir soatlik ish haqi 

bilan o`lchanadi va uni W  orqali belgilaymiz. Kapital narxi - uskuna, 

mashinalarning bir soatlik ijara haqiga teng deylik va uni r  deb 

belgilaymiz. 

Mehnat va kapital raqobatlashgan bozor sharoitida yollanishi va 

ijaraga olinishini e′tiborga olsak, ularning narxi bozorda aniqlanadi va 

o`zgarmaydi. Demak, mehnat va kapital narxlari o`zgarmaydi. Berilgan 

xarajatlarda ishlab chiqarishni maksimallashtirish masalasini qarashda 

xarajatlar chizig`idan, ya′ni izokostadan foydalanamiz. 

Izokosta - bu ishlab chiqarish xarajatlarini ifodalovchi chiziq bo`lib, 

u umumiy qiymati bir xil bo`lgan ikkita ishlab chiqarish omillari 

sarflarining barcha kombinatsiyalarini ifodalovchi nuqtalarni o`z ichiga 

oladi, ya′ni umumiy qiymati bir xil bo`lgan mehnat va kapital sarflari 

kombinatsiyalarni ifodalovchi nuqtalarni o`z ichiga oladi. 

Agar firmaning ishlab chiqarish omillariga sarflanadigan byudjetni S 

deb belgilasak, ishchi kuchiga sarfini w L  va kapitalga sarfini Kr   

desak, izokostani ifodalovchi tenglamani quyidagicha yozish mumkin: 

C w L r K      (1)  

Demak, firmaning ishchi kuchiga sarfi bilan kapitalga sarfi yig`indisi 

uning umumiy xarajati C ga teng. 

Izokostani grafikda quyidagicha aniqlaymiz: 
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(1)  munosabatdan 0K  bo`lsa, ya′ni firma mablag`ini faqat ishchi 

kuchiga sarflasa, u  
C

L
w

  miqdorda ishchi kuchi yollashi mumkin. 
C

w
 

nuqtani gorizontal o`q bo`yicha belgilaymiz. Agar firma mablag`ini faqat 

kapitalga sarflasa, ya′ni 0L  bo`lsa, 
r

C
K   kapitalni ijaraga olish 

mumkin. 
r

C
 nuqtani vertikal o`q bo`yicha joylashtiramiz (6.5-rasm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.5-rasm. Izokosta 

C

w
 va  

r

C
 nuqtalarni tutashtiruvchi chiziq (1) tenglamani ifodalovchi 

izokostani beradi. Izokostaning har bir nuqtasiga mos keluvchi resurslar 

sarfi kombinatsiyasining qiymati umumiy xarajat C ga teng. Masalan, A va 

B nuqtalar uchun quyidagi tenglikni yozish mumkin: 

A A B BC w L r K w L r K       
  

Agar nuqta 210 NN  uchburchak ichida yotsa, shu nuqtaga mos resurslar 

kombinatsiyasini olganda, firma o`z byudjetini to`liq sarflamaydi. Masalan 

M nuqta uchun (1)-tenglama quyidagicha yoziladi: 

M Mw L r K C     (2) 

(1) tenglama firmaning har bir umumiy xarajati uchun grafikda 

alohida izokosta bilan ifodalanadi. Agar firmaning umumiy xarajatlari ikki 

variantda bo`lsa, ya′ni 1C  va 2C  hamda 21 CC   bo`lsa, ushbu umumiy 

xarajatlar uchun izokostalar grafikda quyidagicha joylashadi (6.6-rasm). 

N1 
 

L - Mehnat  

B 

A 

M 

N

2 

С/r 

KB 

KA 

K

M 

0 С/W LA LB L

M 

K - Kapital 
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6.6-rasm. Izokostaning joylashuvi 
 

Firma byudjetining o`sishi yoki resurslar narxining pasayishi 

izokostani o`ngga siljitadi, byudjetning qisqarishi va resurslar narxining 

oshishi izokostani chapga siljitadi. 

(1)-tenglamani quyidagi ko`rinishda yozamiz: 
C w

K L
r r

 
   

 
 (3). 

(3)-tenglamadan kelib chiqadiki izokostaning burchak koeffitsienti 

quyidagiga teng:     
K w

L r


 


  (4). 

Izokostaning burchak koeffitsienti 








r

W
 shuni ko`rsatadiki, agar 

firma r  narxda  
w

r
 birlik kapital sotib olish uchun bir birlik mehnat 

sarfidan voz kechsa (W so`m iqtisod qiladi), ishlab chiqarishdagi umumiy 

xarajat qiymati o`zgarmaydi. 

Masalan, agar ish haqi 200000 so`m, kapitalga ijara haqi 50000 so`m 

bo`lsa 

200000  сум
4

50000  сум

K w

L r

 
 

 
  yoki   .4 LK    

Demak, firma umumiy xarajatni o`zgartirmasdan bir birlik mehnatni 

4 birlik kapital bilan almashtirishi mumkin. 

Endi firmaning umumiy xarajatlari cheklanganda maksimal mahsulot 

ihlab chiqarishga erishish masalasini grafik usulda echilishini ko`rib 

chiqamiz (6.7-rasm). 

K 

0 L 

С2 С1 
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6.7-rasm. Ishlab chiqaruvchining muvozanat nuqtasi 
 

Ishlab chiqaruvchi 3Q  miqdorda ishlab chiqara olmaydi, nimaga 

deganda uning byudjeti 3Q  miqdordagi mahsulotni ishlab chiqarish uchun 

kerak bo`lgan resurslarni sotib olishga etmaydi. 1Q  ham maksimal ishlab 

chiqarish hajmi bo`la olmaydi, chunki bu holatda ishlab chiqaruvchi o`z 

byudjetini to`liq sarflamaydi, demak u ishlab chiqarishni oshirishi 

mumkin. 

2Q  miqdordagi mahsulot berilgan byudjetda eng maksimal mahsulot 

ishlab chiqarish hajmi hisoblanadi. E nuqtada 2Q  izokvanta bilan izokosta 

chizig`i  C  kesishadi va ushbu E nuqta ishlab chiqaruvchining muvozanat 

holatini ifodalaydi. 

E nuqtada izokvanta ham, izokosta ham bir xil yotiqlikka ega 
ekanligidan va izokvantaning yotiqligi chekli texnologik almashtirish 

normasi bilan o`lchanishi 
K

L

MP

MP

L

K
MRTS 




    (5) va izokostaning  

yotiqligi  
K w

L r


 


 ga tengligini hisobga olsak, muvozanat  E nuqta 

uchun quyidagi tenglik o`rinli bo`ladi:  
L

K

MP w

MP r


 
(6). (6)-munosabatni 

quyidagicha yozamiz: 
L KMP MP

w r
  (7).  (7)-tenglik ishlab chiqaruvchining 

muvozanat holatini belgilovchi shart bo`lib hisoblanadi. 

K 

Q3 

Q2 
E K 

Q1 

C -W/r 

L L 
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Muvozanat shart (7) shuni ko`rsatadiki, cheklangan xarajatda 

maksimal ishlab chiqarishga erishilganda ishlab chiqarish omillari uchun 

sarflangan har bir qo`shimcha so`m bir xil miqdordagi qo`shimcha 

mahsulot ishlab chiqarishni ta′minlaydi. 

Agar ishlab chiqarish omillaridan birining narxi oshsa, masalan 

ishchi kuchi narxi oshsa firma, bunday o`zgarishga ishlab chiqarish 

jarayonida ishchi kuchini kapital bilan almashtirish bilan javob beradi. 

Bunday holat quyidagi grafikda keltirilagan (6.8-rasm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

6.8-rasm. Ishchi kuchini narxi oshganda uni kapital  

bilan almashtirish 

 

Boshlang`ich holatdagi C1 izokostada maksimal ishlab chiqarish E 

nuqtada erishiladi va 11, KL  miqdordagi resurslar sarflanadi. Ishchi 

kuchining narxi oshganda izokosta 2C holatga o`tadi. 2C  izokosta ishchi 

kuchi narxining oshganligini ifodalaydi.  

2C  izokostada firma maksimal ishlab chiqarish hajmiga 2E  nuqtada 

erishadi va ishlab chiqarishga 2L  va 2K  miqdordagi resurslar sarflanadi. 

Ishchi kuchiga narxning oshishi, ishchi kuchidan foydalanishni qisqartiradi 

va kapitaldan foydalanishni oshiradi. 

Misol. Firmaning ishlab chiqarish funksiyasi quyidagi ko`rinishga  

ega: KLQ  2  

Kapital narxi 40 000 so`m, ishchi kuchi narxi 120 000 so`m. Agar 

firma byudjeti 12 000 ming so`m bo`lsa, u maksimal miqdorda mahsulot 

K 

E2 K2 

Q′ 
E1 K1 

L 

C1 C2 

L1 L2 
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ishlab chiqarish uchun ancha ishchi kuchidan va qancha miqdordagi 

kapitaldan foydalanadi?  Maksimal ishlab chiqarish hajmi qancha bo`ladi? 

Demak, masalanining ko`rinishini quyidagicha yozamiz: 

max2  KLQ . 

Firmaning byudjeti chegarasida  120040120  KL  izokostani 

chizamiz (6.9-rasm). 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.9-rasm. Firmaning byudjeti chegarasida izokostani chizig`i 
 

Umumiy formuladan foydalanib maksimal ishlab chiqarishni 

ta′minlaydigan resurslar miqdorini aniklaymiz. 

15
402

1200

2

1200








r
K  birlik,   

1200 1200
5

2 2 120
L

w
  

 
 birlik, 

Demak, maksimal miqdori 1501552 Q  birlik.   

150 birlik mahsulot ishlab chiqarish uchun firma 15 birlik kapitaldan 

va 5 birlik ishchi kuchidan foydalanadi. 

 

6.3. Ko`lam samarasi 
 

Uzoq muddatli davrda barcha ishlab chiqarish omillarini o`zgartirish 

mumkinligi mahsulot ishlab chiqarish hajmini oshirishda ko`lam 

samarasidan foydalanish imkonini beradi. Buning uchun ishlab 

chiqarishning barcha omillari sarfi kombinatsiyalarini optimallashtirish va 

omillar miqdorini proporsional oshirib borish talab etiladi. Ammo bu 

holatda omillar miqdorini oshirib borishdan olinadigan qaytim  qancha 

bo`lishi muhim. Ko`lam qaytimi (return to scale) – bu ishlab chiqarish 

K 

30 

15 
E 

Q=150 

L 12 5 
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omillari sarfini proporsional oshirish natijasida mahsulot hajmini o`sishi 

nisbatidir.    

Xarajatlarning proporsional o`zgarishga ishlab chiqarish ko`lamining 

o`zgarishi deyiladi. Ishlab chiqarishda faqat ikkita omildan - ishchi kuchi 

)(L  va kapitaldan )(K  foydalanilganda, ulardan foydalanish ikki barobar 

oshsa ( L2  va K2 ), ishlab chiqarish ko`lami ikki barobar kengaydi 

deyiladi. Xuddi shunday mehnat va kapitaldan foydalanish ikki marta 

qisqartirilsa (0,5L va 0,5K) ishlab chiqarish ko`lami ikki marta 

qisqarganligini bildiradi. Ishlab chiqarishda omillardan foydalanishning 

proporsional oshishi, ya′ni ishlab chiqarish ko`lamining kengayishi 

mahsulot ishlab chiqarish hajmiga har xil ta′sir qiladi, u mahsulot ishlab 

chiqarish hajmini oshirishi, kamaytirishi va o`zgartirmasligi mumkin. 

Ishlab chiqarish ko`lamini kengaytirishdan ko`riladigan uch xil 

samarani qayd etish joiz (6.14-rasm): 

1. Ishlab chiqarish ko`lamini kengaytirishning musbat (o`suvchi) 

samarasida - ishlab chiqarish omillari sarfini o`sishi sur′atiga nisbatan 

mahsulot hajmini o`sish sur′atlari yuqori  bo`ladi (ΔQ>ΔF). Masalan, 6.10-

a-rasmda mehnat sarfini 6 birlikka (2 dan 8 ga) va kapital sarfini 11 

birlikka (5 dan 16 ga) oshirish mahsulot hajmini 20 birlikka ko`paytirgan. 
 

    

a)     b)    c) 

6.10-rasm. Ishlab chiqarish o`suvchi (a), o`zgarmas (b) va kamayuvchi 

(c) ko`lamining mahsulot hajmiga ta′siri 
 

2. Ishlab chiqarish ko`lamini kengaytirishning o`zgarmas (doimiy) 

samarasi - ishlab chiqarish omillari sarfini o`sishi  sur′ati mahsulot 
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hajmini o`sishi sur′atiga teng (ΔQ=ΔF). 6.10-b-rasmda kapital sarfini 2 

birlikka (2 dan 4, 4 dan 6 ga) va mehnat sarfini 5 birlikka (5 dan 10, 10 

dan 15 ga) oshirish mahsulot hajmini har safar bir xil nisbat, ya′ni 10 

birlikka oshirgan. 

3. Ishlab chiqarish ko`lamini  oshirishning manfiy (kamayuvchi) 

samarasi - ishlab chiqarish omillari sarfini o`sishi sur′ati mahsulot hajmini 

o`sish sur′atiga nisbatan yuqori (ΔQ<ΔF). 6.10-c-rasmda mahsulot hajmini 

har safar bir xil nisbat, ya′ni 10 birlikka (10 dan 20 ga) oshirish uchun 

dastlab kapital sarfini 3 birlikka (2 dan 5 ga) va mehnat sarfini 7 birlikka 

(5 dan 12 ga) oshirish talab etilgan bo`lsa, mahsulotni yana 10 birlikka 

oshirish (20 dan 30 ga) uchun endi kapital sarfini 5 birlikka (5 dan 10 ga) 

va mehnat sarfini 10 birlikka (12 dan 22 ga) oshirishga to`g`ri keladi. 

Ishlab chiqarish o`suvchi, o`zgarmas va kamayuvchi  ko`lam 

samarasining o`rtacha harajatlarga ta′siri 6.11-rasmda keltirilgan.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

6.11-rasm. Ko`lam samarasida o`rtacha xarajatlar o`zgarishi 
 

Ishlab chiqarish ko`lam o`zgarishi samarasi uzoq muddatli o`rtacha 

xarajatlarga uch xil ta′sir ko`rsatadi: musbat ko`lam samarasida uzoq 

muddatli o`rtacha xarajatlar kamayadi; o`zgarmas ko`lam samarasida uzoq 

muddatli o`rtacha xarajatlar o`zgarmasdan qoladi; manfiy ko`lam 

samarasida uzoq muddatli oraliqda firma mahsulot ishlab chiqarishni 

oshirganda o`rtacha harajatlar oshib boradi. 

C 
Musbat 
ko`lam 

samarasi 

Q Q2 Q1 

O`zgarmas 
ko`lam 

samarasi 

Manfiy 
ko`lam 

samarasi 

O`rtacha 
xarajatlar 
pasayishi 

O`rtacha 
xarajatlar 

o`zgarmasli 

O`rtacha 
xarajatlar 

o`sishi 

LAC 
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Ko`lam samarasi mahsulot ishlab chiqarish hajmini uni ishlab 

chiqarish uchun sarflanadigan omillar miqdori bilan bog`liqligi bilan 

ifodalanishini e′tiborga olsak, uni o`rganishda ishlab chiqarish 

funksiyasidan foydalanish maqsadga muvofiqdir. Ishlab chiqarish 

funksiyasi berilgan bo`lsin:  

),...,,()( 21 nxxxfXfQ  , bu yerda: Q - ishlab chiqarish hajmi, 

nxxx ,...,, 21  - ishlab chiqarish omillari sarfi miqdori. 

Agar ishlab chiqarish ko`lami   barobar oshsa  1  u holda 

ishlab chiqarish ko`lamining kengayishini quyidagicha yozamiz: 

 nxxxX   ,....,, 21 . 

Bu yerda  ishlab chiqarish ko`lamining o`zgarishini ifodalaydi. U 

holda ishlab chiqarish ko`lamining  barobar kengayishini mahsulot ishlab 

chiqarish hajmiga ta′sirini quyidagicha yozish mumkin: 

  ),...,,()( 21 n

n xxxfXfQ   . 

Ishlab chiqarishda faqat ikkita omildan foydalanilsa mehnat va 

kapitaldan. U holda yozish mumkin: 

 ),(),( LKfALKfAQ K   . 

Oxirgi munosabat ishlab chiqarish omillari sarfi  barobar oshganda 

ishlab chiqarish hajmi  
K  barobar oshishini bildiradi. 

Agar, 1K  bo`lsa, ishlab chiqarish musbat ko`lam samarasiga ega, 

ya′ni ishlab chiqarish o`sish sur′ati omillar sarfi su′ratidan yuqori. 

 Agar, 1K  bo`lsa, ishlab chiqarish manfiy ko`lam samarasiga ega. 

Agar 1K  bo`lsa, ko`lam samarasi o`zgarmas, ishlab chiqarishning 

o`sish sur′ati omillar sarfi sur′atiga teng. 

Misol. Ishlab chiqarish funksiyasi quyidagicha berilgan bo`lsin: 
8,07,02),( KLKLQ  .  

Ushbu funktsiya musbat, manfiy yoki o`zgarmas ko`lam samarasiga ega 

ekanligi aniqlansin. Ishlab chiqarish ko`lamini  )1(   barobar 

oshirsak. 
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      8,07,05,18,07,0
22, KLKLLKQ   . Demak, ishlab 

chiqarish funksiyasi musbat samaraga ega  15,1 K , ya′ni omillar sarfi 

sur′ati  bo`lganda, ishlab chiqarish hajmining o`sish sur′ati  
5,1  

ga teng 

bo`ladi. 

 

6.4. Хаrаjаtlаr turlаri  
 

Bu mаvzudа хаrаjаtlаr chiziqlаrini ko`rib chiqаmiz. Хаrаjаtlаr 

chizig`idаn firmаning хаrаjаtlаr funksiyasini grаfik usuldа tаsvirlаshdа 

fоydаlаnаmiz. Bu grаfiklаr firmаning оptimаl mахsulоt ishlаb chiqаrish 

hаjmini аniqlаshdа muhim аhаmiyat kаsb etаdi. 

O`rtаchа хаrаjаtlаr. Bu yerda оldingi mаvzudа qаrаgаn хаrаjаtlаr 

funksiyasidаgi оmillаr )],,([ 21 ywwC  оmillаr nаrхi ),( 21 ww  ni o`zgаrmаs 

dеb qаrаymiz vа хаrаjаt funksiyasini fаqаt mаhsulоt ishlаb chiqаrish 

hаjmigа bоg`liq dеb qаrаymiz, yani )(yC . 

Firmаning bа′zi bir хаrаjаtlаri uning mаhsulоt ishlаb chiqаrish 

hаjmigа bоg`liq emаs, biz ko`rgаn edikki bulаr o`zgаrmаs хаrаjаtlаrdir. 

O`zgаrmаs хаrаjаtlаr shundаy хаrаjаtlаrki, firmа mаhsulоt ishlаb 

chiqаrаdimi yoki yo`qmi ulаrgа to`lоv аmаlgа оshirilаdi. Mаsаlаn, 

mаhsulоt ishlаb chiqаrilаdimi yoki yo`qmi firmаning tехnik хоdimlаrigа 

bаribir ish hаqi to`lаnаdi. 

Bоshqа хаrаjаtlаr ishlаb chiqаrish hаjmi o`zgаrgаndа o`zgаrаdi. Bu 

хаrаjаtlаr o`zgаruvchаn хаrаjаtlаrdir. Firmаning umumiy хаrаjаtlаri hаr 

dоim o`zgаrmаs хаrаjаt F  bilаn o`zgаruvchаn хаrаjаt )(yc  yig`indisi 

bilаn ifоdаlаnаdi: FycyC  )()(  . 

O`rtаchа хаrаjаt funksiyasi bir birlik ishlаb chiqаrilgаn mаhsulоtgа 

to`g`ri kеlаdigаn хаrаjаtni bildirаdi. O`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt 

funksiyasi bir birlik ishlаb chiqаrilgаn mаhsulоtgа to`g`ri kеlаdigаn 

o`zgаruvchаn хаrаjаt, o`rtаchа o`zgаrmаs хаrаjаt funksiyasi bir birlik 

ishlаb chiqаrilgаn mахsulоtgа to`g`ri kеlаdigаn o`zgаrmаs хаrаjаtni 

bildirаdi. Yuqоridаgilаrgа аsоsаn o`rtаchа хаrаjаt )(yATC  ni quyidаgichа 

yozаmiz: 
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).()(
)()(

)( yAFCyAVC
y

F

y

yc

y

yc
yATC 



 

Bu yerda )(yAVC  - o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt, )(yAFC  - 

o`rtаchа o`zgаrmаs хаrаjаt. Bu funksiyalаrning grаfiklаrini qаrаymiz. 

O`rtаchа o`zgаrmаs хаrаjаt 0y  bo`lgаndа chеksizlikkа tеng, аgаr ishlаb 

chiqаrish hаjmi y  оshib bоrsа, u pаsаyib bоrаdi vа nоlgа intilаdi (6.12-a-

rаsm).  
 

 
 

6.12-rаsm. O`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаtlаr chizig`i 

 

O`zgаruvchаn хаrаjаtni qаrаymiz. Аgаr ishlаb chiqаrish mаsshtаbi 

o`zgаrmаs qаytimgа egа bo`lsа 1y  o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt shu 

bir birlik mаhsulоt uchun  sаrflаngаn o`zgаruvchаn хаrаjаt bo`lаdi, аgаr 

2y  bo`lsа eng yomоni, хаrаjаtlаr hаm 2 mаrtаgа оshаdi. 

Аgаr mаsshtаb qаytimi o`suvchi bo`lsа, o`rtаchа o`zgаruvchi 

хаrаjаtlаr pаsаyishi mumkin. Lеkin kеyinchаlik bir birlik o`rtаchа 

o`zgаruvchаn хаrаjаt оshаdi. Chunki, o`zgаrmаs хаrаjаt bilаn bоg`liq 

bo`lgаn ishlаb chiqаrish quvvаtlаridаn to`liq fоydаlаnilgаndа u o`sа 

bоshlаydi vа bu o`sish firmаning o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаtlаri chizig`i 

bilаn ifоdаlаnаdi (6.12-b-rаsm). 

a) - ishlаb chiqаrish  o`sgаndа o`rtаchа o`zgаrmаs хаrаjаtlаr 

kаmаyadi. B) - ishlаb chiqаrish оshgаndа o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаtlаr 

оshаdi. C) - shu ikki o`sish birgаlikdа  ko`rinishidаgi o`rtаchа хаrаjаt 

chizig`ini bеrаdi .  

O`rtаchа хаrаjаt chizig`i bu o`zgаrmаs vа o`zgаruvchаn хаrаjаtlаr 
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chiziqlаri yig`indisidаn ibоrаt (6.12-c-rаsm). Bоshlаng`ich fаzаdа o`rtаchа 

хаrаjаtlаrning kаmаyishi, o`rtаchа o`zgаrmаs хаrаjаtlаrning pаsаyishi 

bilаn bоg`liq; o`rtаchа hаrаjаtlаrni оshishi esа o`rtаchа o`zgаruvchаn 

хаrаjаtlаrni оshishi bilаn bоg`liq. Bu хаrаjаtlаrning yig`indisi   

ko`rinishdаgi o`rtаchа хаrаjаtlаr grаfigini bеrаdi. 

Chеkli хаrаjаt. Chеkli хаrаjаt - bu ishlаb chiqаrish hаjmini bir 

birlikkа o`zgаrishigа to`g`ri kеlаdigаn хаrаjаt o`zgаrishni bildirаdi. 

Bоshqаchа аytgаndа, bеrilgаn ishlаb chiqаrish hаjmidа ishlаb chiqаrishni 

y  miqdоrdа o`zgаrgаndа хаrаjаtlаrni qаnchаgа o`zgаrishini bildirаdi: 

y

yCyyC

y

yC
yMC











)()()(
)(



. 

Chеkli хаrаjаtni o`zgаruvchаn хаrаjаt funksiyasi yordаmidа hаm 

ifоdаlаsh mumkin: 
y

yCyyC

y

yc
yMC











)()()(
)(



, bu yerda ikkаlа 

chеkli хаrаjаt bir birigа tеng: FyCyC  )()(   bo`lsа  

)(
)()(

yC
y

F

y

yC

y

yC


















. 

Bundа 0




y

F
 bo`lаdi, chunki o`zgаrmаs sоnning hоsilаsi nоlgа tеng. 

Chеkli хаrаjаt chizig`ini grаfikdа jоylаshuvini qаrаymiz. Tа′rifgа 

ko`rа nоl birlik mаhsulоt ishlаb chiqаrilsа o`zgаruvchаn хаrаjаt nоlgа tеng. 

Dеmаk, 1-ishlаb chiqаrilgаn mахsulоt uchun 

AVC
CFCFC

MC 



1

)1(

1

)0()1(
)1(


       (1). 

Shundаy qilib, birinchi ishlаb chiqаrilgаn mахsulоtning chеkli 

хаrаjаti, bir dоnа ishlаb chiqаrilgаn mаhsulоtning o`rtаchа o`zgаruvchаn 

хаrаjаtigа tеng. 

Fаrаz qilаylik, biz o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt pаsаyib bоrаdigаn 

оrаliqdа ishlаb chiqаrаyapmiz. Bundаn kеlib chiqаdiki, o`rtаchа хаrаjаtni 

kаmаytirish uchun, ungа o`rtаchа хаrаjаtdаn kаm bo`lgаn miqdоrni 

qo`shish kеrаk bo`lаdi: ATC kаmаygаndа 21 MCMC   bo`lsа, 

2

21
2

MCMC
MC




 
bo`lаdi. 
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Хuddi shundаy, аgаr biz o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt оshаdigаn 

оrаliqdа bo`lsаk, u hоldа chеkli хаrаjаt o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаtdаn 

kаttа bo`lishi kеrаk, hаqiqаtdаn hаm yuqоri bo`lgаn chеkli хаrаjаt o`rtаchа 

o`zgаruvchаn хаrаjаtni o`sishigа оlib kеlаdi. Shundаy qilib, o`rtаchа 

o`zgаruvchаn хаrаjаt chizig`i minimum nuqtаsidаn chаp tоmоndа chеkli 

хаrаjаt chizig`i o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt chizig`idаn pаstdа yotаdi, 

o`ng tоmоndа esа - o`rtаchа хаrаjаt chizig`idаn tеpаdа yotаdi. Bundаn 

kеlib chiqаdiki, chеkli хаrаjаt chizig`i o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt 

chizig`ini uning minimаl nuqtаsidа kеsib o`tаdi. 

Хuddi shundаy, chеkli хаrаjаt chizig`i o`rtаchа хаrаjаt chizig`ini 

uning minimаl nuqtаsidа kеsib o`tishini yuqоridаgidаy ko`rsаtish mumkin. 

Аgаr o`rtаchа хаrаjаt kаmаysа, chеkli хаrаjаt o`rtаchа хаrаjаtdаn kаm 

bo`lаdi, o`rtаchа хаrаjаt o`ssа, chеkli хаrаjаt o`rtаchа хаrаjаtdаn yuqоri 

bo`lаdi. Аytilgаnlаrgа tаyanib хаrаjаtlаr chiziqlаrini grаfikdа tаsvirlаsh 

imkоnini bеrаdi (6.13-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.13-rаsm. Хаrаjаtlаr chig`ini o`zаrо jоylаshuvi 

 

Хаrаjаtlаr chiziqlаri ko`rinishini misоldа qаrаymiz. 

Quyidаgi хаrаjаt funksiyasi bеrilgаn bo`lsin: 1)( 2  yyC . 

Bоshqа хаrаjаt funksiyalаrini аniqlаymiz: 

- o`zgаruvchаn хаrаjаt chizig`i: 
2)( yyC  . 

- o`zgаrmаs хаrаjаt chizig`i: 1)( yC f . 

Q 

C 

AFC 

AC MC 

AVC 
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- o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt chizig`i: y
y

y
yAVC 

2

)( . 

- o`rtаchа o`zgаrmаs chizig`i: 
y

AFC
1

 . 

- o`rtаchа хаrаjаt chizig`i: 
y

y
y

y
yAC

11
)(

2




 . 

- chеkli хаrаjаt chizig`i: yyMC 2)(  . 

O`rtаchа хаrаjаt chizig`ining minimumidа o`rtаchа хаrаjаt chеkli 

хаrаjаtgа tеng: y
y

y 2
1
 . 

Tеnglаmаni еchsаk 1min y  tеng. 1y  bo`lgаnidа o`rtаchа хаrаjаt 

hаm chеkli хаrаjаt hаm 2 gа tеng.  

Endi хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish mаsаlаsini qo`yamiz. Fаrаz 

qilаylik, ikkitа kоrхоnаdа mаhsulоt ishlаb chiqаrilаdi. Ulаrning хаrаjаt 

funksiyalаri )(1 yC  vа )(2 yC  bo`lsin. 

Ikkаlа kоrхоnаdа bir хil hаjmdаgi mаhsulоt ishlаb chiqаrilаdi. Lеkin, 

kоrхоnаlаr qаnchаdаn mаhsulоt ishlаb chiqаrаdi, dеgаn sаvоlni qo`yamiz. 

Хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish mаsаlаsi quyidаgichа yozilаdi: yyy  21  

bo`lgаndа  )()(min 2211 yCyC  . 

Оptimаl еchimdа chеkli хаrаjаtlаr bir-birigа tеng bo`lishi kеrаk.  

)()( 2211 yMCyMC  . 

Uzоq muddаtli хаrаjаtlаr. Mа′lumki, uzоq muddаtli оrаliqdа 

bаrchа хаrаjаtlаr o`zgаrаdi, ya′ni o`zgаrmаs хаrаjаtlаr bo`lmаydi, shu 

mаnоdаki, hаr qаndаy vаqtdа firmа nоl хаrаjаt bilаn nоl mаhsulоt ishlаb 

chiqаrishi mumkin. Bоshqаchа аytgаndа, firmаning fаоliyatini to`хtаtish 

imkоniyati хаr dоim mаvjud. 

Qаysi оrаliqni uzоq muddаtli dеyish, tаdqiqоt qilinаdigаn mаsаlаgа 

bоg`liq. Аgаr o`zgаrmаs оmil sifаtidа kоrхоnа o`lchаmini (bu yerda 

kоrхоnа o`lchаmi dеgаndа uning ishlаb chiqаrish quvvаti tushunilаdi) 

qаrаydigаn bo`lsаk, undа uzоq muddаtli оrаliq, kоrхоnа o`lchаmini qаnchа 

vаqtdаn kеyin o`zgаrishigа bоg`liq bo`lаdi. 
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Аniqrоq bo`lishi uchun kоrхоnа o`lchаmini o`zgаrmаs оmil sifаtidа 

qаrаymiz (qisqа muddаtli оrаliqdа) vа uni K  hаrfi bilаb bеlgilаymiz. 

Firmаning qisqа muddаtli оrаliqdаgi хаrаjаt funksiyasini ),( KyCs  dеb 

bеlgilаymiz vа bu yerda K  firmаning yеr mаydоnini kvаdrаt mеtrdа 

ifоdаlаydi. Bundа s  indеksi qisqа muddаtli оrаliqni bildirаdi ( K  bu yerda 

оldingi mаvzudаgidаy o`zgаrmаs хаrаjаt 2x  sifаtidа qаrаlаdi). 

Hаr qаndаy ishlаb chiqаrish hаjmi y  uchun оptimаl o`lchаmdаgi 

kоrхоnа mаvjud. Shu оptimаl kоrхоnа o`lchаmini )(yK  dеb bеlgilаymiz. 

Bu firmаning оmilgа bo`lgаn shаrtli tаlаbi bo`lib, u ishlаb chiqаrish 

funksiyasi sifаtidа bo`lаdi (mа′lumki, bu funksiya kоrхоnа o`lchаmi, nаrхi 

vа bоshqа оmillаr nаrхigа bоg`liq bo`lаdi, lеkin bu bоg`liqliklаrni chеtdа 

qоldirаmiz). 

Оldingi mаvzudа ko`rgаnimizdеk, firmаning uzоq muddаtli хаrаjаt 

funksiyasi quyidаgichа bеrilаdi ))(,( yKyCs . Bu y  miqdоrdаgi 

mаhsulоtni ishlаb chiqаrish хаrаjаti bo`lib, firmа o`lchаmini оptimаl 

o`zgаrtirish imkоniyatigа egа dеgаn shаrt bilаn bоg`liq. Firmаning uzоq 

muddаtli хаrаjаt funksiyasi - bu o`zgаrmаs оmilning оptimаl qiymаtini 

ifоdаlоvchi nuqtаlаrdа bаhоlаngаn qisqа muddаtli хаrаjаtlаrdаn ibоrаt: 

))(,()( yKyCyC s . 

Bu funksiya grаfigini qаrаymiz. Birоr 
*y  ishlаb chiqаrish hаjmini 

tаnlаymiz vа shu hаjmdаgi mаhsulоtni ishlаb chiqаruvchi kоrхоnаning 

оptimаl o`lchаmini )( ** yKK   dеb bеlgilаymiz. O`lchаmi *K  gа tеng 

bo`lgаn kоrхоnаning qisqа muddаtli хаrаjаt funksiyasi quyidаgichа 

bеrilаdi ),( *KyCs , uzоq muddаtli хаrаjаt funksiyasini оldin 

ko`rsаtilgаndаy yozаmiz: ))(,()( yKyCyC s . 

Endi quyidаgi hоlаtgа e′tibоr bеrаylik, y  hаjmdаgi mаhsulоt ishlаb 

chiqаrishning qisqа muddаtli хаrаjаti, y  miqdоrdаgi mаhsulоt ishlаb 

chiqаrishning uzоq muddаtli хаrаjаtidаn hаr dоim kichik bo`lmаsligi 

kеrаk, ya′ni undаn kаttа yoki ungа tеng bo`lishi mumkin, chunki qisqа 

muddаtli оrаliqdа kоrхоnа o`lchаmi o`zgаrmаs bo`lsа, uzоq muddаtli 

оrаliqdа firmа kоrхоnа o`lchаmini o`zgаrtirishi mumkin (qаchоnki bu 

хаrаjаtlаrni kаmаytirishgа оlib kеlishi mumkin). Аgаr firmа uchun uzоq 
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muddаtli оrаliqdа y  miqdоrdаgi оptimаl ishlаb chiqаrishgа to`g`ri 

kеlаdigаn 
*K  o`lchаmdаgi kоrхоnа tаnlаngаndа bu uzоq muddаtli ishlаb 

chiqаrish хаrаjаt qisqа muddаtli хаrаjаt ),( *KyCs  dаn оshib kеtmаydi. 

Bu dеgаni, kоrхоnа o`lchаmi o`zgаrgаndа firmаning аhvоli, kоrхоnа 

o`lchаmi o`zgаrmаs bo`lgаndаgigа qаrаgаndа yaхshirоq sаmаrаlirоq 

bo`lаdi dеgаni: ),()( *KyCyC s , bаrchа ishlаb chiqаrish хаjmlаri y

uchun. Аgаr 
*y  ishlаb chiqаrish uchun kоrхоnаning оptimаl o`lchаmi 

*K  

bo`lsа, ),()( *** KyCyC s . 

Qisqа muddаtli хаrаjаt funksiyasi qiymаti uzоq muddаtli хаrаjаt 

funksiyasi qiymаtigа tеng. Shu sаbаbli 
*y  оptimаl ishlаb chiqаrish hаjmi 

bo`lgаndа qisqа vа uzоq muddаtli ishlаb chiqаrish хаrаjаtlаri bir хil 

bo`lаdi. Аgаr qisqа muddаtli хаrаjаtlаr uzоq muddаtli хаrаjаtlаrdаn hаr 

dоim kаttа bo`lsа, ulаr ishlаb chiqаrish hаjmi bir хil bo`lgаndа, bir birigа 

tеng. Bu dеgаni, qisqа muddаtli vа uzоq muddаtli хаrаjаtlаr bir хil 

хususiyatgа egа: ),()( *KyACyAC s
  vа  ),()( *** KyACyAC s . 

Bu shuni bildirаdiki, qisqа muddаtli o`rtаchа хаrаjаt chizig`i hаr dоim 

uzоq muddаtli o`rtаchа хаrаjаt chizig`ining tеpаsidа yotаdi vа ulаr ishlаb 

chiqаrishning оptimаl 
*y  nuqtаsidа bir biri bilаn ustmа-ust tushаdi . Shu 

sаbаbli uzоq muddаtli o`rtаchа хаrаjаt (LAC) vа qisqа muddаtli o`rtаchа 

хаrаjаt (SAC) 
*y  nuqtаdа bir-birigа tеgаdi (6.14-rаsm). 

 

 

     
y

KyC
SAC

),( *

  

      y

yC
LAC

)(
  

 

            

6.14-rаsm. Qisqа muddаtli vа uzоq muddаtli хаrаjаtlаr 
 

Хuddi shundаy hоlаtlаrni 
*y  hаjmdаgi ishlаb chiqаrishdаn fаrq 

qiluvchi bоshqа ishlаb chiqаrish hаjmlаri uchun bаjаrishimiz mumkin. 

ATC 

y y* 
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Fаrаz qilаylik, biz nyyy ,...,, 21  ishlаb chiqаrish hаjmlаrini tаnlаdik, ulаrgа 

mоs kеluvchi kоrхоnа o`lchаmlаrini аniqlаdik, ),( 11 ykk   ),( 22 ykk 

..., )( nn ykk  . 

Undа biz uzоq muddаtli o`rtаchа хаrаjаt chizig`ini, o`zining minimаl 

nuqtаlаridа ungа tеgib o`tuvchi qisqа muddаtli хаrаjаtlаr grаfiklаrini 

оlаmiz (6.15-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

   
 

6.15-rаsm. Qisqа muddаtli vа uzоq muddаtli o`rtаchа хаrаjаtlаr 
 

Dеmаk, uzоq muddаtli o`rtаchа хаrаjаt chizig`i qisqа muddаtli 

o`rtаchа хаrаjаtlаr grаfiklаri minimumidа o`tuvchi chiziq bo`lаdi. 

Uzоq muddаtli chеkli хаrаjаtlаr hаr qаndаy ishlаb chiqаrish 

hаjmidаgi y , shu y hаjmdаgi mаhsulоtni ishlаb chiqаrishni tа′minlоvchi 

kоrхоnаning оptimаl o`lchаmi bilаn bоg`liq bo`lgаn qisqа muddаtli chеkli 

хаrаjаtgа tеng (6.16-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.16-rаsm. Uzоq muddаtli chеkli хаrаjаt 

 

ATC, 

MC SMC 
SAC 

LMC 

LAC 

y 

Xarjatlar 

SAC1 SAC5 SAC2 SAC3 SAC4 
LAC 

Q 0 
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6.5. Firmа хаrаjаtlаrini minimаllаshtirish 
 

Bizning mаqsаdimiz – firmаning rаqоbаtlаshgаn vа 

rаqоbаtlаshmаgаn bоzоrdа fоydаsini mаksimаllаshtirish bilаn bоg`liq 

hаrаkаtini o`rgаnish hisоblаnаdi. Fоydаni mаksimаllаshtirish mаsаlаsini 

ikkitа bоsqichgа bo`lаmiz. Аvvаlо, hаr qаndаy bеrilgаn hаjmdа 

хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish mаsаlаsini ko`rib chiqаmiz. Kеyin esа, 

mаksimаl fоydа kеltiruvchi ishlаb chiqаrish hаjmini ko`rib chiqаmiz. 

Hоzirgi mаvzudа bеrilgаn hаjmdа хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish 

mаsаlаsini ko`rib chiqаmiz. 

Fаrаz qilаylik, ikkitа ishlаb chiqаrish оmili mаvjud, ulаrning nаrхi 

1w  vа 2w  bo`lsin. Biz bеrilgаn y  hаjmdаgi mаhsulоtni eng аrzоn ishlаb 

chiqаrish usulini tоpmоqchimiz. Аgаr fоydаlаnilаdigаn hаr bir оmil 

miqdоrini 1x  vа 2x , ishlаb chiqаrish funksiyasini ),( 21 xxf  dеb bеlgilаsаk, 

u hоldа mаsаlаning mаtеmаtik ko`rinishini kuyidаgichа yozаmiz: 

)(min 2211
, 21

xwxw
xx

 ;  yxxf ),( 21 . 

Bu yerda bаrchа хаrаjаtlаr e′tibоrgа оlingаnligigа vа bаrchа o`lchоv 

birliklаri vаqt mаsshtаbi bo`yichа bir-birigа mоs kеlishigа e′tibоr bеrish 

kеrаk. 

Bu mаsаlаning еchimi – bеrilgаn hаjmdаgi ishlаb chiqаrish hаjmini 

оlishni tа′minlоvchi minimаl хаrаjаtlаr miqdоri 1w  vа 2w  lаrgа bоg`liq 

bo`lgаni uchun bu еchimni ),,( 21 ywwC  dеb bеlgilаymiz. Ushbu funksiya 

хаrаjаtlаr funksiyasi sifаtidа mа′lum.  

Хаrаjаtlаr funksiyasi оmillаr nаrхi 1w  vа 2w bеrilgаndа, y  birlik 

mаhsulоtni ishlаb chiqаrishgа sаrflаngаn minimаl хаrаjаtni bildirаdi. 

Bеrilgаn mаsаlаning еchimini tushunish uchun хаrаjаtlаr funksiyasi vа 

firmаning tехnоlоgik chеklоv grаfiklаrini birgаlikdа bittа grаfikdа 

qаrаymiz.  

Izоkvаntаlаr tехnоlоgik chеklоvlаrni ifоdаlаydi, ya′ni y miqdоrdаgi 

mаhsulоt ishlаb chiqаrishni tа′minlоvchi bаrchа 1x  vа 2x  

kоmbinаtsiyalаrni ifоdаlаydi, ya′ni yxxf ),( 21  - bu mаhsulоt ishlаb 

chiqаrini tа′minlоvchi izоkvаntа. 
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Fаrаz qilаylik, biz bir dаrаjаdаgi хаrаjаt C  ni bеrаdigаn bаrchа 

оmillаr kоmbinаtsiyalаrini bittа grаfikdа tаsvirlаmоqchi bo`lsаk, uni 

quyidаgichа yozish mumkin (bungа izоkоstа tеnglаmаsi dеyilаdi): 

Cxwxw  2211   (6.1). 

Uni o`zgаrtirib, quyidаgichа yozаmiz: 1

2

1

2

2 x
w

w

w

C
x 

. 

Ko`rish mumkinki, bu tеnglаmа vеrtikаl o`qni 
2w

C
 nuqtаdа kеsib 

o`tuvchi vа 
2

1

w

w
  yotiqlikkа egа bo`lgаn to`g`ri chiziqni bildirаdi. 

 Аgаr biz C  ni o`zgаrtirsаk, u bir qаtоr izоkоstаlаr оilаsi bеrаdi. 

Izоkоstаning hаr bir nuqtаsi bir хil dаrаjаdаgi C  хаrаjаtni ifоdаlаydi, eng 

yuqоridа (yuqоridа o`ngdа) bo`lgаn izоkоstа eng kаttа хаrаjаtni 

ifоdаlаydi. 

Shundаy qilib, хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish mаsаlаsini o`zgаrtirib 

аytishimiz mumkin: izоkvаntаdа shundаy nuqtа tоpish kеrаkki, u eng pаst 

izоkоstа bilаn bir nuqtаdа kеsishsin (6.17-rаsm). 

 
6.17-rаsm. Хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish 

 

E′tibоr bеrаdigаn bo`lsаk, хаrаjаtlаrni minimаllаshtiruvchi оptimаl 

nuqtа urinish nuqtаsi bo`lаdi vа bu nuqtа оmillаrdаn fоydаlаnishning оptimаl 

miqdоrini bеrаdi. Оptimаl nuqtаdа izоkоstа yotiqligi izоkvаntа yotiqligigа 

tеng bo`lаdi. Yoki аniqrоq аytаdigаn bo`lsаk, оmillаrni tехnоlоgik 

аlmаshtirish nоrmаsi оmillаr nаrхi nisbаtigа tеng bo`lаdi: 



186 
 

2

1*

2

*

1*

2

*

12

*

2

*

11 ),(
),(

),(

w

w
xxTRS

xxMP

xxMP
  (6.2). 

Tа′kidlаsh kеrаkki, аgаr mаsаlа tаyanch еchimgа egа bo`lsа, ya′ni 

оmillаrdаn biri fоydаlаnilmаsа vа ishlаb chiqаrish funksiyasidа siniqlikkа 

esа bo`lsа, bundа оptimаllik shаrti bаjаrilmаydi. 

(6.2) tеnglikni kеlib chiqishini аlgеbrаik nuqtаi nаzаrdаn qаrаymiz. 

Ishlаb chiqаrish hаjmi o`zgаrmаgаndа , оmillаrdаn fоydаlаnishni ),( 21 xx   

gа оshirаmiz (bu yerda 1x  vа 2x  lаr hаr хil ishоrаgа egа. Bittаsidаn 

fоydаlаnish оshgаndа, ishlаb chiqаrish hаjmi o`zgаrmаgаndа, 

ikkinchisidаn fоydаlаnish kаmаyadi). Bundаy o`zgаrish quyidаgi 

tеnglаmаni qаnоаtlаntirаdi: 

0),(),( 2

*

2

*

121

*

2

*

11  xxxMPxxxMP  (6.3). 

Аgаr biz хаrаjаtlаr minimumi nuqtаsidа bo`lsаk, bu o`zgаrtirish 

хаrаjаtlаrni pаsаyishigа оlib kеlmаydi. SHu sаbаbli quyidаgi shаrt 

bаjаrilаdi: 02211  xwxw   (6.4). 

Endi ),( 21 xx   ni qаrаymiz. Bundаy o`zgаrishdа hаm ishlаb 

chiqаrish hаjmi o`zgаrmаydi, хаrаjаtlаr hаm pаsаymаydi. Bu quyidаgichа: 

02211  xwxw   (6.5). 

Endi (6.4) bilаn (6.5) ni qo`shib, quyidаgini оlаmiz: 

02211  xwxw            (6.6). 

(6.3) vа (6.6) tеnglаmаlаrning 
1

2

x

x




 еchimi quyidаgini bеrаdi: 

),(

),(
*

2

*

12

*

2

*

11

2

1

1

2

xxMP

xxMP

w

w

x

x





. 

Bu tеnglik хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish shаrtidir. 

Ishlаb chiqаrish izоkvаntаsi bеrilgаndа ishlаb chiqаruvchi оptimаl 

nuqtаni izоkоstа chizig`i bo`ylаb siljishi оrqаli аniqlаydi. 

Хаrаjаtlаrni minimаllаshtiruvchi оmillаr miqdоri оmillаr nаrхigа vа 

ishlаb chiqаrish hаjmigа bоg`liq. Shu sаbаbli tаnlаngаn оmillаr miqdоrini 

quyidаgichа yozаmiz: ),,( 211 ywwx  vа ),,( 212 ywwx . 
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Bulаr оmillаrgа shаrtli tаlаb funksiyasi yoki оmillаrgа hоsilаviy tаlаb 

funksiyasi dеb аtаlаdi. Ulаr firmа tоmоnidаn оptimаl tаnlаngаn оmillаr 

miqdоri vа ishlаb chiqаrilgаn mаhsulоt hаjmi bilаn оmillаr nаrхi 

o`rtаsidаgi bоg`liqlikni, ishlаb chiqаrish hаjmi bеrilgаn shаrtni ifоdаlаydi. 

Оmillаrgа shаrtli tаlаb funksiyasini to`g`ridаn-to`g`ri kuzаtib 

bo`lmаydi. ulаr gipоtеtik tuzilishgа egа bo`lib, firmа bеrilgаn hаjmdаgi 

mаhsulоtni eng kаm хаrаjаt bilаn ishlаb chiqаrish uchun hаr bir оmildаn 

qаnchа fоydаlаnishi mumkinligini ko`rsаtаdi. Lеkin, shаrtli tаlаb 

funksiyasi оptimаl hаjmdа ishlаb chiqаrish mаsаlаsidаn хаrаjаtlаrni 

minimаllаshtiruvi ishlаb chiqаrig usulini аniqlаsh mаsаlаsini fаrqlаshgа 

yordаm bеrаdi. 

 

6.6. Ko`lаm qаytimi vа хаrаjаtlаr funksiyasi 
 

Biz ko`rgаn edikki, bеrilgаn 1t  uchun ),( 21 xxtf  qiymаt ),( 21 xxf  

qiymаtdаn kаttа, tеng yoki kichik bo`lishi mumkin. Mаsshtаb qаytimi 

bilаn хаrаktеrlаnuvchi ishlаb chiqаrish funksiyasi bilаn хаrаjаtlаr 

funksiyasi o`rtаsidа o`zаrо аlоqа mаvjudligini kuzаtish mumkin. 

Fаrаz qilаylik, biz o`zgаrmаs mаsshtаb qаytimigа egа bo`lgаn hоlаtni 

ko`rib chiqmоqchimiz. Bir birlik mаhsulоt ishlаb chiqаrish uchun 

хаrаjаtlаrni minimаllаshtiruvchi mаsаlаni еchdik vа uning еchimi, ya′ni 

birlik хаrаjаt funksiyasi )1,,( 21 wwC  mа′lum. Аgаr biz y  birlik mаhsulоt 

ishlаb chiqаrmоqchi bo`lsаk, hаr bir оmildаn y bаrоbаr ko`p fоydаlаnаmiz. 

Bu dеgаni, y  birlik mаhsulоt ishlаb chiqаrishning minimаl хаrаjаti 

ywwC )1,,( 21  bo`lаdi. Dеmаk, o`zgаrmаs mаsshtаb qаytimidа хаrаjаtlаr 

funksiyasi ishlаb chiqаrish hаjmigа nisbаtаn chiziqli bo`lаdi. Bu yerda 

ishlаb chiqаrish оmillаridаn t  bаrоbаr ko`p yoki kаm fоydаlаnsаk, ishlаb 

chiqаrish mоs rаvishdа t  bаrоbаrgа оshаdi yoki kаmаyadi. 

Endi o`suvchi mаsshtаb qаytimi bo`lgаndа хаrаjаtning o`zgаrishini 

qаrаymiz. Mа′lumki, o`suvchi mаsshtаb qаytimidа ishlаb chiqаrish 

hаjmining o`sishigа qаrаgаndа хаrаjаtlаrning o`sishi chiziqli o`sishgа 

nisbаtаn sеkinrоq bo`lаdi. Аgаr firmа ishlаb chiqаrish hаjmini 2 bаrоbаr 

оshirmоqchi bo`lsа, оmillаr nаrхi o`zgаrmаgаndа uni 2 bаrоbаrdаn 
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kаmrоq хаrаjаt bilаn аmаlgа оshirishi mumkin. Bоshqаchа аytgаndа, firmа 

ishlаb chiqаrish оmillаridаn fоydаlаnishni 2 bаrоbаr оshirsа, ishlаb 

chiqаrish hаjmini 2 bаrоbаrdаn ko`rоq оshirishi mumkin bo`lаdi.  

Аgаr tехnоlоgiya mаsshtаb qаytimining pаsаyishi bilаn 

хаrаktеrlаnsа, хаrаjаt funksiyasi ishlаb chiqаrish hаjmi оshgаndа chiziqli 

bоg`lаnishgа qаrаgаndа tеzrоq o`sаdi, ya′ni ishlаb chiqаrish оmillаridаn 2 

bаrоbаr ko`p fоydаlаnsаk, ishlаb chiqаrish hаjmi 2 bаrоbаrdаn kаmrоqqа 

оshаdi. 

Yuqоridаgi o`zgаrishlаrni o`rtаchа хаrаjаt bilаn bоg`lаsаk, u 

quyidаgi ko`rinishgа egа bo`lаdi: 
y

ywwC
yAC

),,(
)( 21 . 

O`rtаchа хаrаjаt funksiyasi )(yAC  - bu bir birlik mаhsulоt ishlаb 

chiqаrishgа to`g`ri kеlаdigаn хаrаjаtni bildirаdi. 

Аgаr tехnоlоgiya o`zgаrmаs mаsshtаb qаytimi bilаn хаrаktеrlаnsа, 

хаrаjаt funksiyasi chiziqli ko`rinishgа egа bo`lаdi: 

ywwCywwC  )1,,(),,( 2121 . 

Undа o`rtаchа хаrаjаt quyidаgi ko`rinishgа egа bo`lаdi: 

)1,,(
)1,,(

)( 21
21 wwC

y

ywwC
yAC 


 . 

Dеmаk, bir birlik mаhsulоt ishlаb chiqаrishgа sаrflаngаn хаrаjаt, 

ishlаb chiqаrish hаjmi qаndаy bo`lishidаn qаt′iy nаzаr, o`zgаrmаs bo`lаdi.  

O`rtаchа хаrаjаt funksiyasi grаfigi mаsshtаb qаytimining o`sishidа 

kаmаyuvchi, mаsshtаb qаytimi o`zgаrmаs bo`lgаndа o`zgаrmаs vа 

mаsshtаb qаytimi pаsаyuvchi bo`lgаndа o`suvchi bo`lаdi (6.18-rаsm). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.18-rаsm. O`rtаchа хаrаjаt grаfigi 

y1 y0 

АTС(y) 

АTС 

y y2 y3 
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10 , yy  - оrаliqdа mаsshtаb qаytimi o`suvchi; 

21, yy  - оrаliqdа mаsshtаb qаytimi o`zgаrmаs; 

32 , yy  - оrаliqdа mаsshtаb qаytimi kаmаyuvchi. 

 

6.7. Qisqа vа uzоq muddаtli хаrаjаtlаr 
 

Yuqоridа ko`rdikki, qisqа muddаtli оrаliqdа аyrim ishlаb chiqаrish 

оmillаridаn fоydаlаnish o`zgаrmаydi. Uzоq muddаtli оrаliqdа bаrchа 

ishlаb chiqаrish оmillаri o`zgаrаdi.  

Qisqа muddаtli хаrаjаt funksiyasi bеrilgаn hаjmdаgi mаhsulоtni 

ishlаb chiqаrish uchun sаrflаngаn minimаl хаrаjаtni, fаqаt o`zgаruvchаn 

оmillаr o`zgаrgаndа ifоdаlаydi. 

Uzоq muddаtli хаrаjаt funksiyasi bаrchа оmillаr o`zgаrgаndа 

bеrilgаn hаjmdаgi mаhsulоtni ishlаb chiqаrishgа sаrflаngаn minimаl 

хаrаjаtni ko`rsаtаdi.  Fаrаz qilаylik, qisqа muddаtli оrаliqdа ikkinchi оmil 

o`zgаrmаs bo`lsin, ya′ni 2x . Undа qisqа muddаtli хаrаjаt funksiyasi 

quyidаgi mаsаlа оrqаli аniqlаnаdi: yxxf ),( 21  bo`lgаndа 

22112
1

min),( xwxwxyc
x

s  . 

Umumаn оlgаndа, qisqа muddаtli оrаliqdа y  miqdоrdаgi mаhsulоtni 

ishlаb chiqаrish bilаn bоg`liq bo`lgаn minimаl хаrаjаt o`zgаrmаs оmilning 

miqdоri vа qiymаti bilаn аniqlаnаdi. 

Ikkitа ishlаb chiqаrish оmilidаn fоydаlаnilgаndа bundаy mаsаlаni 

еchish murаkkаb emаs: bundа yxxf ),( 21  tеnglikni tа′minlоvchi 1x  

ning minimаl qiymаti аniqlаnаdi. 

Birinchi оmil qisqа muddаtli tаlаb funksiyasi – bu хаrаjаtni 

minimаllаshtiruvchi birinchi оmil miqdоri. Bu birinchi оmil miqdоri 

оmillаr nаrхigа vа o`zgаrmаs оmil miqdоrigа bоg`liq bo`lаdi. Оmillаrgа 

qisqа muddаtli tаlаb funksiyasini quyidаgichа yozаmiz: 

),,,( 22111 yxwwxx s ,   22 xx  . 

Mаsаlаn, qisqа muddаtli оrаliqdа ishlаb chiqаrish mаydоni 2x  

o`zgаrmаs bo`lsа, u hоldа firmа tоmоnidаn hаr qаndаy nаrхdа vа bеrilgаn 
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mаhsulоt ishlаb chiqаrish hаjmidа yollаydigаn ishchilаr sоni ishlаb 

chiqаrish mаydоni o`lchаmigа bоg`liq bo`lаdi. 

Tа′rifgа ko`rа, qisqа muddаtli хаrаjаt funksiyasini quyidаgichа 

yozish mumkin: 22221112 ),,,(),( xwyxwwxwxyc s

s  . 

Bu ifоdа y  miqdоrdаgi mаhsulоtni ishlаb chiqаrishgа sаrflаnаdigаn 

minimаl хаrаjаt, ishlаb chiqаrish оmillаri kоmbinаtsiyasi bilаn bоg`liq 

minimаl хаrаjаtni ifоdаlаydi. 

Uzоq muddаtli хаrаjаt funksiyasi quyidаgi mаsаlа еchimi bilаn 

аniqlаnаdi: yxxf ),( 21  bo`lgаndа  ).(min)( 2211
, 21

xwxwyc
xx

s   

Bu yerda ikkitа оmil hаm o`zgаrаdi. Uzоq muddаtli хаrаjаt 

funksiyasi оmillаr nаrхidаn tаshqаri, firmаning ishlаb chiqаrаdigаn 

mаhsulоti hаjmigа hаm bоg`liq. Оmillаrgа uzоq muddаtli tаlаb 

funksiyasini quyidаgichа yozаmiz: 

),,( 2111 ywwxx  ;  ),,( 2122 ywwxx  . 

Uzоq muddаtli хаrаjаt funksiyasini quyidаgichа yozаmiz: 

),,(),,()( 21222111 ywwxwywwxwyc  . 

Bu funksiya хаrаjаtlаrni minimаllаshtiruvchi оmillаr 

kоmbinаtsiyasigа bоg`liq bo`lib, firmаning uzоq muddаtli хаrаjаtlаrini 

ifоdаlаydi. 

Аgаr оmillаr nаrхi mа′lum dаrаjаdа bo`lib, o`zgаrmаs bo`lsа, 

оmillаrgа bo`lgаn uzоq muddаtli tаlаb funksiyasini quyidаgichа yozаmiz: 

)(11 yxx  ,;   )(22 yxx  . 

Bu hоldа uzоq muddаtli хаrаjаt funksiyasini quyidаgichа yozish 

mumkin:  ))(,()( 2 yxycyc s . 

Bu хаrаjаt funksiyasi оmillаr o`zgаruvchаn bo`lgаndаgi minimаl 

хаrаjаt bo`lib, undа оmil uzоq muddаtli хаrаjаtni minimаllаshtirish 

funksiyasidа o`rnаtilgаn. Dеmаk, o`zgаruvchаn оmilgа uzоq muddаtli 

tаlаb, ya′ni хаrаjаtni minimаllаshtiruvchi tаlаb quyidаgi tеnglаmа оrqаli 

ifоdаlаnаdi: ).),(,,(),,( 2211211 yyxwwxywwx s  
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6.8. O`zgаrmаs, kvаzio`zgаrmаs  va qаytmаydigаn хаrаjаtlаr 
 

O`zgаrmаs оmillаr – bu shundаy оmillаrki, mаhsulоt ishlаb 

chiqаrilаdimi, yo`qmi ulаrgа to`lоv аmаlgа оshirilаdi. Аgаr firmа mаhsulоt 

ishlаb chiqаrish bo`yichа qаrоr qаbul qilsа, kvаzio`zgаrmаs  оmillаrgа 

to`lоv аmаlgа оshirilаdi.  

Хuddi shundаy tаrzdа o`zgаrmаs vа kvаzio`zgаrmаs хаrаjаtlаrni 

аniqlаymiz.  

O`zgаrmаs хаrаjаt – bu хаrаjаtlаr o`zgаrmаs оmillаr bilаn bоg`liq 

хаrаjаtlаr bo`lib, ulаr mаhsulоt ishlаb chiqаrish hаjmigа bоg`liq emаs.  

Kvаzio`zgаrmаs хаrаjаt – bu хаrаjаtlаr hаm ishlаb chiqаrish hаjmigа 

bоg`liq emаs, lеkin ulаrgа to`lоv firmа mаhsulоt ishlаb chiqаrgаn shаrtdа 

аmаlgа оshirilаdi. Аgаr firmа birоr hаjmdа mаhsulоt ishlаb chiqаrmоqchi 

bo`lsа, undаn оldin qаndаydir o`zgаrmаs qiymаtdа хаrаjаt qilаdi – ushbu 

хаrаjаt kvаzio`zgаrmаs хаrаjаtni bеrаdi. 

Bu хаrаjаt mаzmunini misоl оrqаli ifоdаlаsаk yaхshirоq tushunish 

mumkin. Fаrаz qilаylik, siz bir yilgа firmа uchun оfisni ijаrаgа оldingiz. 

Hаr оydа to`lаnаdigаn ijаrа hаqi o`zgаrmаs bo`lаdi. Endi fаrаz qilаylik, 

оfisni tа′mirlаsh uchun uchun krаskа vа mеbеl хаrid qildingiz. Krаskа 

uchun sаrflаngаn хаrаjаt hаm o`zgаrmаs vа hаm qаytmаydigаn хаrаjаtdir. 

Lеkin, mеbеl uchun хаrаjаtni qаytmаs dеb to`liq аytib bo`lmаydi. Оfisni 

ijаrа muddаti tugаgаndаn so`ng mеbеlni sоtishingiz mumkin. Mеbеlni 

yangiligidа sоtib оlgаn nахdаn fоydаlаnilgаndаn kеyingi nаrхining 

аyirmаsi qаytmаydigаn хаrаjаt bo`lаdi. 

Аniqrоq misоldа ko`rib chiqаmiz. Siz yil bоshidа 20000 dоllаrni     

10 % lik krеdit оldingiz dеylik. Siz ijаrаgа yanа оfis оldingiz. Ijаrа hаqi 

yiligа 12000 dоllаr bo`lsin, оfisgа mеbеl uchun 6000 dоllаr sаrflаdingiz, 

оfisni bo`yashgа 2000 dоllаrgа krаskа хаrid qildingiz. Yil охirigа kеlib 

20000 dоllаr krеditni vа 2000 dоllаr fоizini qаytаrаsiz, fоydаlаnilgаn 

mеbеlni 5000 dоllаrgа sоtdingiz dеylik. 

Sizni qаytmаydigаn хаrаjаtlаringiz: 12000 dоllаr ijаrа hаqi, 2000 

dоllаr fоiz to`lоvi, 2000 dоllаr krаskа хаrаjаtlаri, mеbеlni qаytmаydigаn 

хаrаjаti 1000 dоllаrgа tеng. 
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Bаrchа хаrаjаtlаrni оqim ko`rinishidа hisоbgа оlish, хаrаjаtlаr vа 

nаtijаlаrni hisоblаshni оsоnlаshtirаdi. Mаsаlаn, biznеsni yuritishning bir 

yillik qiymаti ni hisоblаshdа ushbu usul judа mаqbul hisоblаnаdi. 

Mаtеmаtik hisоb-kitоblаr. Хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish mаsаlаsi 

bеrilgаn. yxxf ),( 21  bo`lgаndа  )(min)( 2211
, 21

xwxwyc
xx

s  . 

Ushbu mаsаlаni birinchi еchish usuli chеgаrаviy shаrtni funksiyagа 

qo`yish оrqаli еchilаdi. 

Ikkinchi usuli Lаgrаnj funksiyasidаn fоydаlаnib еchish mumkin. 

)),(( 212211 yxxfxwxwL   ,  bu yerda 21, xx  vа   bo`yichа 

hоsilа оlsаk:  

0
),(

1

21
1 






x

xxf
w  ;  0

),(

2

21
2 






x

xxf
w  ; 0),( 21  yxxf . 

Ushbu usulni Kоbb-Duglаs funksiyasigа qo`llаymiz: 
ba xxxxf 2121 ),(  . 

Хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish mаsаlаsini yozаmiz: 

2211
, 21

min xwxw
xx

 ;  yxx ba  21 . 

Оlingаn nаtijаni mаqsаd funksiyasigа qo`yamiz: 

ba

x
xywxw

1

1211 ),(min
1

 . 

Endi bu funksiyadаn 1x  bo`yichа hоsilа оlib, uni nоlgа tеnglаshtirib, 

1x gа ko`rа еchаmiz. Nаtijаdа 1x  gа tаlаb funksiyasini оlаmiz. 

 

Qisqа хulоsаlаr 
 

Firmаning bа′zi bir хаrаjаtlаri uning mаhsulоt ishlаb chiqаrish 

hаjmigа bоg`liq emаs, biz ko`rgаn edikki bulаr o`zgаrmаs хаrаjаtlаrdir. 

O`zgаrmаs хаrаjаtlаr shundаy хаrаjаtlаrki, firmа mаhsulоt ishlаb 

chiqаrаdimi yoki yo`qmi ulаrgа to`lоv аmаlgа оshirilаdi. Mаsаlаn, 

mаhsulоt ishlаb chiqаrilаdimi yoki yo`qmi firmаning tехnik хоdimlаrigа 

bаribir ish hаqi to`lаnаdi. 

Bоshqа хаrаjаtlаr ishlаb chiqаrish hаjmi o`zgаrgаndа o`zgаrаdi. Bu 

хаrаjаtlаr o`zgаruvchаn хаrаjаtlаrdir. Firmаning umumiy хаrаjаtlаri hаr 
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dоim o`zgаrmаs хаrаjаt F  bilаn o`zgаruvchаn хаrаjаt )(yc  yig`indisi 

bilаn ifоdаlаnаdi: .)()( FycyC    
O`rtаchа хаrаjаt funksiyasi bir birlik ishlаb chiqаrilgаn mаhsulоtgа 

to`g`ri kеlаdigаn хаrаjаtni bildirаdi. O`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаt 

funksiyasi bir birlik ishlаb chiqаrilgаn mаhsulоtgа to`g`ri kеlаdigаn 

o`zgаruvchаn хаrаjаt, o`rtаchа o`zgаrmаs хаrаjаt funksiyasi bir birlik 

ishlаb chiqаrilgаn mахsulоtgа to`g`ri kеlаdigаn o`zgаrmаs хаrаjаtni 

bildirаdi. 

Chеkli хаrаjаt - bu ishlаb chiqаrish hаjmini bir birlikkа o`zgаrishigа 

to`g`ri kеlаdigаn хаrаjаt o`zgаrishni bildirаdi. Bоshqаchа аytgаndа, 

bеrilgаn ishlаb chiqаrish hаjmidа ishlаb chiqаrishni y  miqdоrdа 

o`zgаrgаndа хаrаjаtlаrni qаnchаgа o`zgаrishini bildirаdi. 

Аgаr mаsshtаb qаytimi o`suvchi bo`lsа, o`rtаchа o`zgаruvchi 

хаrаjаtlаr pаsаyishi mumkin. Lеkin kеyinchаlik bir birlik o`rtаchа 

o`zgаruvchаn хаrаjаt оshаdi. CHunki, o`zgаrmаs хаrаjаt bilаn bоg`liq 

bo`lgаn ishlаb chiqаrish quvvаtlаridаn to`liq fоydаlаnilgаndа u o`sа 

bоshlаydi vа bu o`sish firmаning o`rtаchа o`zgаruvchаn хаrаjаtlаri chizig`i 

bilаn ifоdаlаnаdi. 

Mа′lumki, uzоq muddаtli оrаliqdа bаrchа хаrаjаtlаr o`zgаrаdi, ya′ni 

o`zgаrmаs хаrаjаtlаr bo`lmаydi, shu mаnоdаki, hаr qаndаy vаqtdа firmа 

nоl хаrаjаt bilаn nоl mаhsulоt ishlаb chiqаrishi mumkin. Bоshqаchа 

аytgаndа, firmаning fаоliyatini to`хtаtish imkоniyati хаr dоim mаvjud. 

Хаrаjаtlаrni minimаllаshtirish mаsаlаsidа аytishimiz mumkin: 

izоkvаntаdа shundаy nuqtа tоpish kеrаkki, u eng pаst izоkоstа bilаn bir 

nuqtаdа kеsishsin. 

 

Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1. Firmаlаrning qisqа vа uzоq muddаtli оrаliqdаgi fаоliyati nimаlаr 

bilаn хаrаktеrlаnаdi? 

2. Firmаning ichki vа tаshqi хаrаjаtlаrini izоhlаb bеring. 

3. Ishlаb chiqаrish хаrаjаtlаri grаfikdа qаndаy tаsvirlаnаdi? 

4. O`zgаrmаs vа o`zgаruvchаn хаrаjаtlаr qаndаy fаrqlаnаdi? 
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5. Umumiy хаrаjаt vа o`rtаchа хаrаjаtlаrning hisоblаsh usullаri fаrq 

qilаdimi? 

6. Qаndаy хаrаjаtlаrgа o`zgаrmаs хаrаjаtlаr dеb аtаlаdi? 

7. Qаndаy хаrаjаtlаrgа o`zgаruvchаn хаrаjаtlаr dеb аtаlаdi? 

8. Chеkli хаrаjаt nimаni ifоdаlаydi? 

9. Firmа хаrаjаtlаrini minimаllаshtirish qаndаy аmаlgа оshirilаdi? 

10. Qisqа vа uzоq muddаtli оrаliqdа firmа хаrаjаtlаrini 

minimаllаshtirish shаrtlаri qаndаy? 
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VII-Bоb. VАQTLАRО TАNLОV 
 

7.1. Byudjеt chеgаrаsi 
 

Bu mаvzudа jаmg`аrish vа istе′mоlni vаqt bo`yichа tаqsimlаnishi 

bilаn bоg`liq istе′mоlchi hаrаkаtini qаrаb chiqаmiz. Fаrаz qilаylik, 

istе′mоlchi bеrilgаn tоvаrni ikkitа vаqt оrаlig`idа istе′mоl qilmоqchi. 

Istе′mоlning hаr bir vаqt оrаlig`idаgi miqdоrini ( 21,cc ) dеb bеlgilаymiz vа 

hаr vаqt оrаlig`idаgi istе′mоl nаrхi 1 gа tеng. Istе′mоlchining hаr bir vаqt 

оrаlig`idаgi puli ( 21,mm ) gа tеng. 

Bоshidа istе′mоlchining pulni bir vаqt оrаlig`idаn ikkinchigа 

o`tkаzish usuli yagоnа bo`lib, bu pulni bir qismini fоizsiz jаmg`аrаdi. 

YAnа fаrаz qilаmizki, undа pulni qаrzgа оlish imkоniyati mаvjud emаs. 

Dеmаk, istе′mоlchining birinchi vаqt оrаlig`idа sаrflаydigаn mаksimаl 

summаsi 1m  gа tеng bo`lsin. U hоldа uning byudjеt chеgаrаsi 7.1-

rаsmdаgi hоlаtni оlаdi. 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

                      7.1-rаsm. Byudjеt chеgаrаsi 
 

Bundа fоiz stаvkаsi nоlgа tеng, pul qаrz оlish mumkin emаs. 

Istе′mоlchi birinchi оrаliqdа qаnchа kаm istе′mоl qilsа, shungа ko`rа 

ikkinchi оrаliqdа ko`prоq istе′mоl qilаdi. 

Rаsmdаn ko`rish mumkinki, istе′mоlchi ( 21,mm ) nuqtаdа o`zining 

hаr bir vаqt оrаlig`idаgi hаjmidа istе′mоl qilаdi, yoki birinchi оrаliqdа 

dаrоmаdining bir qismini istе′mоl qilаdi. Bu hоldа istе′mоlchi birinchi 

оrаliqdаgi istе′mоlining qоlgаn qismini ikkinchi оrаliqqа o`tkаzаdi. 

с1 

с2 

m2 

m1 
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Endi istе′mоlchi qаndаydir fоiz stаvkаsidа qаrz оlishi vа qаrzgа pul 

bеrishi mumkin dеb fаrаz qilаylik. Istе′mоl nаrхini hаr bir оrаliq uchun 1 

gа tеng dеb, byudjеt chеgаrаsini kеltirib chiqаrаmiz. Fаrаz qilаylik, 

bоshidа istе′mоlchi jаmg`аrsin, undа istе′mоlchining birinchi оrаliqdаgi 

istе′mоli 1c  uning birinchi оrаliqdаgi dаrоmаdi 1m  dаn kichik bo`lаdi. Bu 

hоldа u jаmg`аrgаn 11 cm   summаsidаn r  fоiz stаvkаsi bo`yichа 

qo`shimchа dаrоmаd оlаdi. 

Kеyingi оrаliqdа istе′mоlchining istе′mоlgа sаrflаydigаn puli 

quyidаgichа bеrilаdi: 

)()1()()( 112111122 cmrmcmrcmmc      (7.1). 

Bu shuni bildirаdiki, istе′mоlchi ikkinchi оrаliqdа istе′mоl uchun 

sаrflаydigаn summа uning shu оrаliqdаgi dаrоmаdi, plyus birinchi 

оrаliqdа qilgаn jаmg`аrmаsi, plyus jаmg`аrilgаn summа bo`yichа оlgаn 

fоiz dаrоmаdigа tеng. 

Endi yanа fаrаz qilаylik, istе′mоlchi pulni qаrzgа оlishi mumkin. 

Bundа uning birinchi оrаliqdаgi istе′mоli, birinchi оrаliqdаgi dаrоmаdidаn 

ko`p bo`lаdi. Istе′mоlchi qаrz оluvchi bo`lаdi, аgаr 11 mc   bo`lsа vа 

uning ikkinchi оrаliqdа to`lаydigаn fоizi )( 11 mcr   gа tеng bo`lsа. 

Istе′mоlchi оlgаn qаrzi ( 11 cm  ) ni hаm ikkinchi оrаliqdа qаytаrishi kеrаk. 

Bundа byudjеt chеgаrаsi quyidаgi ko`rinishni оlаdi:  

)()1()()( 112111122 cmrmmcmcrmc  . 

Bu tеnglаmа оldingi tеnglаmаni o`zi. Аgаr 11 cm   musbаt bo`lsа, 

istе′mоlchi bu jаmg`аrmаsigа fоiz оlаdi, аgаr mаnfiy bo`lsа, istе′mоlchi 

оlgаn qаrzigа fоiz to`lаydi. 

Аgаr 11 mc   bo`lsа, vа 22 mc   bo`lsа, istе′mоlchi qаrz оluvchi 

hаm, krеdit bеruvchi hаm bo`lmаydi. Istе′mоlchining bu istе′mоl 

pоzitsiyasini “Pоlоniy nuqtаsi” dеb аtаydi. 

Istе′mоlchining byudjеt chеgаrаsini o`zgаrtirib, uni ikki хil 

ko`rinishdа yozаmiz:  2121 )1()1( mmrccr   (7.2). 

vа   
r

m
m

r

c
c







11

2
1

2
1  (7.3). 
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E′tibоr bеrаdigаn bo`lsаk, bu ikkаlа tеnglаmа hаm quyidаgi shаklni 

оlаdi: 22112211 mPmPxPxP   

(7.2) tеnglаmаdа )1(1 rP   vа 12 P . 

(7.3) tеnglаmаdа 11 P  vа 
)1(

1
2

r
P


 . 

Bu yerda (7.2) tеnglаmа byudjеt chеgаrаsini kеlgusidаgi qiymаt 

оrqаli ifоdаlаydi, (7.3) tеnglаmа esа - jоriy qiymаt оrqаli. Birinchi 

tеnglаmаdа kеlаjаkdаgi istе′mоl nаrхi 1 gа tеng bo`lsа, ikkinchi tеnglаmаd 

jоriy istе′mоl nаrхi 1 gа tеng. 

Jоriy vа bo`lg`usi qiymаtlаrni grаfik ko`rinishi 7.2-rаsmdа 

kеltirilgаn.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

7.2-rаsm. Jоriy vа bo`lg`usi qiymаt 

 

Byudjеt chizig`ini gоrizоntаl o`q bilаn kеsishgаn nuqtаsi birinchi 

оrаliqdа mаksimаl miqdоrdаgi istе′mоlni bildirаdi. Byudjеt chеgаrаsidаn 

ko`rish mumkinki, bu summа 
)1(

2
11

r

m
mc


  gа tеng bo`lib, 

bоshlаng`ich zахirаning jоriy qiymаtini bildirаdi ( 02 c  bo`lgаndа). 

Byudjеt chizig`ining vеrtikаl o`q bilаn kеsishgаn nuqtаsi ikkinchi 

оrаliqdа istе′mоlgа sаrflаnаdigаn mаksimаl summаni bildirаdi vа bu yerda 

01 c . Byudjеt chеgаrаsidаn bu miqdоrni tоpish mumkin. 

212 )1( mmrc  , bu bоshlаng`ich zахirаning bo`lg`usi qiymаtini 

bildirаdi. 

с2 

(1+r) m1+m2 

Bo`lg`usi 

qiymаt 
m

2 

m1 m1+m2/(1+r) 

Joriy qiymat 

с1 

Byudjеt chizig`i 

yotiqligi =  (1+r) 
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Vаqtlаrаrо byudjеt chеgаrаsini jоriy qiymаt оrqаli ifоdаlаnishi 

muhim аhаmiyat kаsb etаdi, chunki uning yordаmidа kеlаjаkdаgi 

dаrоmаdni jоriy qiymаtdа bаhоlаsh mumkin. Byudjеt chizig`i ( 21,mm ) 

nuqtаdаn o`tаdi, bu tаrkibdаgi istе′mоlni hаr dоim sоtib оlish mumkin. 

 

7.2. Istе′mоlgа nisbаtаn аfzаl ko`rish 
 

Istе′mоlchining аfzаl ko`rishi uning bеfаrqlik egri chizig`i оrqаli 

ifоdаlаnаdi. Bеfаrqlik egri chizig`ining shаkli istе′mоlchining didi vа 

хоhishini hаr хil vаqtlаrdа qаndаy bo`lishini ko`rsаtаdi. Аgаr bеfаrqlik 

egri chizig`ining yotiqligi -1 gа tеng bo`lsа, istе′mоlchi uchun bugun 

istе′mоl qilаdimi yoki ertаgаmi buning fаrqi yo`q. Chunki, ertаngi 

istе′mоlni bugungа nisbаtаn аlmаshtirish nоrmаsi −1 gа tеng. 

Аgаr biz mukаmmаl to`ldiruvchi tоvаrlаrning bеfаrqlik egri 

chizig`ini qаrаsаk, bundа istе′mоlchi ertаgа hаm, bugun hаm tеng 

miqdоrdаgi tоvаrlаrni istе′mоl qilishni хоhlаydi. Bundаy istе′mоlchi bir 

оrаliqdаgi istе′mоlni bоshqа оrаliqdаgi istе′mоl bilаn аlmаshtirishgа mоyil 

emаs. 

Оdаtdа istе′mоlchilаrning mа′lum miqdоrdаgi ertаngi istе′mоlini 

bugungi bilаn аlmаshtirish tаbiiy hоl. Bundаy hоldа аfzаl ko`rishlаr 

qаvаriq to`plаm bo`lаdi, chunki istе′mоlchi hаr bir оrаliqdа ko`p istе′mоl 

qilib, ertаsigа hеch nаrsа istе′mоl qilishdаn ko`rа, hаr bir оrаliqdа 

qаndаydir "o`rtаchа" dаrаjаdа istе′mоl qilishni аfzаl ko`rаdi. 

 

7.3. Tаqqоslаmа stаtistikа 
 

Bu yerda biz istе′mоlchining hаr хil hоlаtlаrdаgi hаrаkаtini 

tаqqоslаb, tаhlil qilаmiz. 

Аgаr istе′mоlchining byudjеt chеgаrаsi vа uning hаr bir оrаliqdаgi 

istе′mоli bo`yichа аfzаl ko`rishi bеrilgаn bo`lsа, undа biz оptimаl istе′mоl 

to`plаmi tаnlоvini o`rgаnishimiz mumkin. Аgаr istе′mоlchi tаnlаgаn 

nuqtаdа 11 mc   bo`lsа, undа u krеditоr bo`lаdi dеymiz. Аgаr istе′mоlchi 

tаnlаgаn nuqtаdа 11 mc   bo`lsа, istе′mоlchini qаrz оluvchi dеb qаrаymiz. 
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Quyidаgi 7.3-a-rаsmdаgi hоlаt, istе′mоlchi qаrz оluvchi bo`lgаn hоlаtni 

ifоdаlаydi, 7.3-b-rаsmdаgi hоlаtdа esа - istе′mоlchi krеditоr bo`lаdi. 

 
a) Qаrz оluvchi     b) Krеditоr 

 

7.3-rаsm. Qаrz оluvchi vа krеditоr. a) rаsmdа 11 mc    

vа b) rаsmdа 11 mc   

 

Endi istе′mоlchining fоiz stаvkаsi o`zgаrgаndа qаndаy hаrаkаt 

qilishini qаrаb chiqаmiz. (7.1) tеnglаmаdаn ko`rish mumkinki, fоiz 

stаvkаsini оshishi byudjеt chizig`ini tik bo`lishigа оlib kеlаdi: 1c  ning 

qisqаrishi, fоiz stаvkаsining оshishi istе′mоlchining ikkinchi оrаliqdаgi 

istе′mоlini оshirаdi. Bu yerda bоshlаng`ich zахirаgа ko`rа istе′mоl qilish 

imkоniyati sаqlаnib qоlаdi, chunki, byudjеt chizig`ining yotiqligini 

оshirish, uni bоshlаng`ich zахirа nuqtаsidа burish оrqаli sоdir bo`lаdi. 

Fоiz stаvkаsini o`zgаrishi istе′mоlchini qаrz bеruvchi yoki krеditоr 

bo`lishigа hаm tа′sir ko`rsаtаdi. Fаrаz qilаylik, istе′mоlchi krеditоr bo`lsin. 

Аgаr fоiz stаvkаsi оshsа, istе′mоlchi krеditоr bo`lib qоlishi kеrаk. 7.4-

rаsmdа mаzku hоlаt tаsvirlаngаn.  

Istе′mоlchi krеditоr bo`lsа vа fоiz stаvkаsi оshsа, u krеditоr bo`lib 

qоlаdi. Fоiz stаvkаsini оshishi, byudjеt chizig`ini bоshlаng`ich zахirа 

nuqtаsidа burib, uni yanаdа tik bo`lishigа оlib kеlаdi. Аfzаl ko`rish 

kоntsеptsiyasigа ko`rа, yangi mаjmuа bоshlаng`ich zахirа nuqtаsidаn 

chаpdа yotishi kеrаk. 
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7.4-rаsm. Istе′mоlchi krеditоr bo`lgаn hоlаt 

 

Аgаr istе′mоlchi krеditоr bo`lsа, uning istе′mоl mаjmuаsi 

bоshlаng`ich zахirа nuqtаsidаn chаpdа yotаdi. Fоiz stаvkаsi оshdi dеb 

fаrаz qilаylik. Undа istе′mоlchi bоshlаng`ich zахirа nuqtаdаn o`ngdа 

yotgаn istе′mоl nuqtаgа o`tmаsdаn, chаp tоmоndа qоlаdi. Chunki, o`ng 

tоmоngа o`tsа, аniq аfzаl ko`rish tаmоyili buzilgаn bo`lаr edi: 

bоshlаng`ich zахirа nuqtаsidаn o`ng tоmоndа yotgаn mаjmuаlаrni 

istе′mоlchi sоtib оlishi mumkin edi. Lеkin, u bоshlаng`ich byudjеt 

chizig`idа tаnlаgаndа ulаrdаn vоz kеchib, bоshlаng`ich tаnlоv mаjmuаsini 

tаnlаgаn edi. Bоshlаng`ich mаjmuа yangi byudjеt chizig`idа hаm sоtib 

оlinishi mumkin. Dеmаk, yangi оptimаl mаjmuа eski byudjеt to`plаmidа 

yotmаydi, bu dеgаni, u bоshlаng`ich zахirа nuqtаdаn chаpdа yotаdi. Fоiz 

stаvkаsi оshgаndа istе′mоlchi krеditоr bo`lib qоlishi kеrаk. 

Хuddi shundаy hоlаt, istе′mоlchi qаrz оluvchi bo`lgаndа hаm 

kuzаtilаdi. Аgаr istе′mоlchi bоshidа qаrz bеruvchi bo`lib, fоiz stаvkаsi 

pаsаysа istе′mоlchi qаrz оluvchi bo`lib qоlаdi. Lеkin, istе′mоlchi krеditоr 

bo`lib fоiz stаvkаsi kаmаysа yoki istе′mоlchi qаrz оluvchi bo`lib fоiz 

stаvkаsi оshsа, bundаy hоlаtlаrdа istе′mоlchining qаndаy hаrаkаt qilishi 

to`g`risidа аfzаl ko`rish kоntsеptsiyasi hеch nаrsа dеya оlmаydi. Mаsаlаn, 

аgаr istе′mоlchi qаrz оluvchi bo`lib, fоiz stаvkаsi оshsа vа u qаrz оluvchi 

bo`lib qоlsа, uning fаrоvоnligi pаsаyadi. 
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7.4. Inflyatsiya 
 

Yuqоridа shuni ko`rdikki, аgаr istе′mоlchi bugun 1c  istе′mоldаn 

vоz kеchsа, u kеyingi оrаliqdа 1)1( cr  miqdоrdаgi tоvаrni istе′mоl qilishi 

mumkin. Bundа biz inflyatsiya vа dеflyatsiya yo`q dеb qаbul qildik. 

Fаrаz qilаylik, birinchi оrаliqdа istе′mоl nаrхi 1P  vа 11 P  dеylik. 

Ertаngi istе′mоl nаrхini 2P  dеylik. Fаrаz qilаmiz, bоshlаng`ich zахirа hаm 

istе′mоl tоvаr birligidа o`lchаnаdi. Undа bоshlаng`ich zахirаning qiymаti 

ikkinchi оrаliqdа 22mP  gа tеng. Bu hоldа istе′mоlchining ikkinchi оrаliqdа 

sаrflаydigаn summаsini quyidаgichа yozish mumkin: 

))(1( 112222 cmrmPcP  . 

Ikkinchi оrаliqdа istе′mоlchining istе′mоl miqdоri quyidаgigа tеng: 

)(
)1(

11

2

22 cm
P

r
mc 


 . 

Bu byudjеt chеgаrаsini inflyatsiya sur′аti bo`yichа yozаmiz. 

Inflyatsiya sur′аtini   bilаn bеlgilаymiz. Bu yerda  nаrхning o`sish 

sur′аtini bildirаdi. 11 P  ni e′tibоrgа оlib, 2P  uchun quyidаgichа yozishimiz 

mumkin: 12P . 

Bundаn quyidаgini оlаmiz: )(
1

1
1122 cm

r
mc 







. 

Yangi o`zgаruvchi kiritаmiz:   - rеаl fоiz stаvkаsi, uni quyidаgichа 

yozаmiz: 

 








1

1
1

r
. 

Undа byudjеt chеgаrаsi quyidаgi ko`rinishni оlаdi: 

)()1( 1122 cmmc   . 

)1(   - rеаl fоiz stаvkаsi, birinchi оrаliqdаgi istе′mоlning bir 

qismidаn vоz kеchsаngiz, ikkinchi оrаliqdа qаnchа qo`shimchа istе′mоlni 

sоtib оlishingiz mumkinligini ko`rsаtаdi.  Rеаl fоiz stаvkаsi dоllаrni emаs, 

bаlki siz qаnchа qo`shimchа istе′mоl оlishingizni bildirаdi. 
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Dоllаr bo`yichа fоiz stаvkаsigа nоminаl fоiz stаvkаsi dеyilаdi. SHu 

ikkаlа fоiz stаvkаsi o`rtаsidаgi bоg`liqlik quyidаgi fоrmulа bo`yichа 

bеrilаdi: 








1

1
1

r
. 

  ning qiymаtini yozаmiz:  































11

1

1

1
1

1

1 rrr
. 

Bu tеnglik   ning аniq qiymаtini ifоdаlаydi, lеkin аmаldа uning 

tаqribiy vаriаntidаn fоydаlаnilаdi. Аgаr inflyatsiya sur′аti judа yuqоri 

bo`lmаsа, kаsrning mахrаji 1 dаn kаm fаrq qilаdi. Shu sаbаbli rеаl fоiz 

stаvkаsi tаqribаn quyidаgi fоrmulа оrqаli ifоdаlаnаdi:   r . 

Bu shuni bildirаdiki, rеаl fоiz stаvkаsi nоminаl fоiz stаvkаsidаn 

inflyatsiya sur′аtining аyrilgаnigа tеng. Аgаr nоminаl fоiz stаvkаsi 18% gа 

tеng bo`lsа, nаrхning o`sish sur′аti 10% bo`lsа, u hоldа rеаl fоiz stаvkаsi 

8% bo`lib, u birinchi оrаliqdа qаnchаdir istе′mоldаn vоz kеchsаngiz, sizni 

kеyingi оrаliqdаgi qo`shimchа istе′mоlingiz tаqribаn 8% ni tаshkil etаdi. 

 

7.5. Jоriy qiymаt 
 

Оldingi pаrаgrаfdа ko`rgаn byudjеt chеgаrаlаri (7.2) vа (7.3) ni 

yozаmiz: 2121 )1()1( mmrccr   vа  
r

m
m

r

c
c







11

2
1

2
1 . 

Bu tеnglаmаlаrning o`ng tоmоnini qаrаymiz. Birinchi tеnglаmаning 

o`ng tоmоni bоshlаng`ich zахirаning qiymаtini bo`lg`usi qiymаt оrqаli 

ifоdаlаydi, ikkinchi tеnglаmаning o`ng tоmоni esа jоriy qiymаt оrqаli. 

Bo`lg`usi qiymаtni qаrаymiz. Аgаr biz r fоiz stаvkаsi bo`yichа qаrz 

bеrsаk, 1 dоllаrning kеyingi оrаliqdаgi qiymаti )1( r  dоllаrgа tеng 

bo`lаdi. Ya′ni, 1 dоllаrni r fоiz stаvkаsi bo`yichа bаnkkа qo`ysаk, kеyingi 

оrаliqdа u )1( r  dоllаrgа аylаnаdi. )1( r miqdоr bu bugungi 1 

dоllаrning kеyingi оrаliqdаgi dоllаrgа nisbаtаn nаrхi. Birinchi 

tеnglаmаdаn ko`rinаdiki, bo`lg`usi qiymаt kеlаjаkdаgi dоllаr bo`yichа 

ifоdаlаngаn: dоllаrning ikkinchi оrаliqdаgi nаrхi 1 dоllаrgа, birinchi 

оrаliqdаgi nаrхi ikkinchi оrаliqdаgi dоllаrgа nisbаtаn ifоdаlаngаn. 
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Endi jоriy qiymаtni qаrаymiz. Bu yerda hаmmаsi bugungi dоllаrdа 

o`lchаnаdi. Ikkinchi оrаliqdаgi dоllаrni bugungi оrаliqdаgi dоllаr bo`yichа 

ifоdаlаsаk, u 
)1(

1

r
 dоllаrgа tеng. Dеmаk, bugungi  

)1(

1

r
 dоllаrni 

kеyingi оrаliqdа 1 dоllаrgа аylаntirishimiz mumkin, аgаr biz uni r  fоiz 

stаvkаsi bo`yichа sаqlаsаk. 

Kеyingi оrаliqdа оlgаn 1 dоllаrimiz bugungi kundа 
)1(

1

r
 dоllаr 

jоriy qiymаtgа tеng bo`lаdi. 

Vаqtlаrаrо qаrоr qаbul qilishdа, аgаr istе′mоlchi o`zgаrmаs r  fоiz 

stаvkаsidа qаrz bеrib, qаrz оlsа, u dаrоmаdning pаst jоriy qiymаtigа ko`rа, 

dаrоmаdning yuqоri jоriy qiymаtini аfzаl ko`rаdi. Yuqоri jоriy qiymаtgа 

egа bo`lgаn bоshlаng`ich zахirа, pаst jоriy qiymаtgа egа bo`lgаn zахirаdаn 

аfzаl ko`rilаdi. 

Mа′lumki, аgаr bir bоshlаng`ich zахirаning jоriy qiymаti ikkinchi 

bоshlаng`ich zахirаnikidаn yuqоri bo`lsа, u hоldа birinchi zахirаning 

bo`lg`usi qiymаti hаm ikkinchinikidаn аfzаl bo`lаdi. 

Yuqоri bоshlаng`ich zахirа qiymаtigа egа bo`lgаn byudjеt chizig`i 

bоshqаsigа nisbаtаn o`nggа yuqоrigа surilgаn bo`lаdi. YAngi byudjеt 

to`plаmi o`z ichigа eski to`plаmni vа istе′mоlchi uchun qo`shimchа 

istе′mоl imkоniyatini оchib bеruvchi to`plаni оlаdi. 

 

7.6. Bir nеchа оrаliqlаr uchun jоriy qiymаt 
 

Fаrаz qilаylik, uchtа vаqt оrаlig`idа biz r  fоiz stаvkаsi bo`yichа qаrz 

оlishimiz yoki qаrz bеrishimiz mumkin. r  fоiz stаvkаsi uchtа оrаliqdа 

o`zgаrmаydi dеb qаrаymiz. Dеmаk, ikkinchi оrаliqdаgi istе′mоlning 

qiymаtini birinchi оrаliq istе′mоli оrqаli ifоdаlаsаk, undа u 
)1(

1

r
 gа tеng 

bo`lаdi. 

Аgаr biz 1 dоllаrni bugun invеstitsiyagа qo`ysаk, kеyingi оrаliqdа u 

)1( r  dоllаrgа аylаnаdi, uchinchi оrаliqdа esа u 
2)1( r  dоllаrgа 
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аylаnаdi. Dеmаk, аgаr biz bugun 2)1(

1

r  dоllаrni invеstitsiyagа qo`ysаk, 

uchinchi оrаliqdа u 1 dоllаrgа аylаnаdi. Uchinchi оrаliqdаgi istе′mоl 

nаrхini birinchi оrаliqdаgi istе′mоl nаrхigа nisbаtаn оlsаk, u 2)1(

1

r
 gа 

tеng bo`lаdi. Bundа byudjеt chеgаrаsi quyidаgi ko`rinishni оlаdi: 

2

32
12

32
1

)1()1()1()1( r

m

r

m
m

r

c

r

c
c











 . 

Bu yerda t  оrаliqdаgi istе′mоlning nаrхi bugungi istе′mоl bilаn 

ifоdаlаnsа, u quyidаgichа bo`lаdi:  1)1(

1



tt

r
P . 

Аgаr jаmg`аrmаning birinchi оrаliqdаn ikkinchi оrаliqqа o`tgаndа 

оlib kеlаdigаn fоiz stаvkаsi 1r  bo`lib, ikkinchi оrаliqdаn uchinchi оrаliqqа 

o`tgаndа jаmg`аrmаning fоiz stаvkаsi 2r  bo`lsа, undа birinchi оrаliqdаgi 1 

dоllаr uchinchi оrаliqqа kеlib )1)(1( 21 rr   dоllаrni tаshkil etаdi. Uchinchi 

оrаliqdаgi 1 dоllаrning birinchi оrаliqdаgi jоriy qiymаti 
)1)(1(

1

21 rr 
 gа 

tеng bo`lаdi. Undа byudjеt chеgаrаsi quyidаgi ko`rinishgа egа bo`lаdi: 

)1)(1()1()1)(1()1( 21

3

1

2
1

21

3

1

2
1

rr

m

r

m
m

rr

c

r

c
c











 . 

Quyidаgi 10.1-jаdvаldа 1 dоllаrning T  vаqt оrаlig`idаgi jоriy 

qiymаti, hаr хil fоiz stаvkаlаridа kеltirilgаn. Mаsаlаn, fоiz stаvkаsi 10% 

bo`lgаndа 1 dоllаrning jоriy nаrхi 20-yildа 15 tsеntgа tеng.  

7.1-jаdvаl 

Bir dоllаrning kеlаjаk t yil bo`yichа jоriy qiymаti 
 

          Yil 

Fоiz 

stаvkаsi 

1 2 5 10 15 20 25 30 

5 % 0,95 0,91 0,78 0,61 0,48 0,37 0,30 0,23 

10 % 0,91 0,83 0,62 0,39 0,24 0,15 0,09 0,06 

15 % 0,87 0,76 0,50 0,25 0,12 0,06 0,03 0,02 

20 % 0,83 0,69 0,40 0,16 0,06 0,03 0,01 0,00 
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7.7. Jоriy qiymаtni qo`llаsh 
 

To`lоvlаr оqimini bugungi dоllаrgа аylаntirishning yagоnа usuli - bu 

jоriy qiymаtdаn fоydаlаnish hisоblаnаdi.Tа′rifgа ko`rа, jоriy qiymаt 

istе′mоlchining bоshlаng`ich zахirа puli qiymаtining o`lchоvidir. 

Istе′mоlchi qаndаy didgа vа хоhishgа egа bo`lishidаn qаt′iy nаzаr kichik 

jоriy qiymаtgа egа bo`lgаn pul оqimidаn yuqоri pul оqimigа egа bo`lgаn 

jоriy qiymаtni аfzаl ko`rаdi. Chunki, u istе′mоlchigа оrаliqlаrdа ko`prоq 

istе′mоl qilish imkоniyatini bеrаdi. Ushbu fikrlаr 7.6-rаsmdа o`z ifоdаsini 

tоpgаn.  

 

 
                              7.6-rаsm. Yuqоri jоriy qiymаt 

 

Ushbu rаsmdа ),( 1

2

1

1 mm  mаjmuа istе′mоlchining bоshlаng`ich zахirа 

istе′mоli mаjmuаsi  ),( 21 mm  gа nisbаtаn yomоn. Chunki, u bоshlаng`ich 

zахirа mаjmuаsidаn o`tuvchi bеfаrqlik egri chizig`idаn pаstdа yotibdi. 

Lеkin, shungа qаrаmаsdаn istе′mоlchi r  fоiz stаvkаsi bo`yichа qаrz 

bеrish yoki qаrz оlish imkоniyatigа egа bo`lgаndа, u ),( 1

2

1

1 mm  mаjmuаni 

),( 21 mm  mаjmuаgа nisbаtаn аfzаl ko`rаdi. Chunki, ),( 1

2

1

1 mm  bоshlаng`ich 

zахirаdа u ),( 21 cc mаjmuаni istе′mоl qilish imkоniyatigа egа bo`lаrdi. Bu 

yerda ),( 21 cc  mаjmuа jоriy istе′mоl mаjmuаdаn yaхshi.  

Fаrаz qilаylik, ),( 21 PP  to`lоvlаr оqimi оrqаli ),( 21 mm dаrоmаd 

оqimini оlish mumkin. Bu hоldа dаrоmаdlаr оqimining jоriy qiymаtini 
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to`lоvlаr оqimining jоriy qiymаti bilаn tаqqоslаb, kаpitаl qo`yilmаni 

bаhоlаsh mumkin. Аgаr  
r

P
P

r

m
m







1)1(

2
1

2
1 ,  (7.4) bo`lsа, dаrоmаd 

оqimining jоriy qiymаti shu dаrоmаdni tа′minlоvchi хаrаjаtlаrning jоriy 

qiymаtidаn kаttа bo`lsа, bu fоydаli kаpitаl qo`yilmа bo`lаdi vа u 

bоshlаng`ich zахirаning jоriy qiymаtini оshirаdi. 

Yuqоridаgigа ekvivаlеnt bo`lgаn yanа bir kаpitаl qo`yilmаni 

bаhоlаsh usuli bu sоf jоriy qiymаt usulidir. Bu qiymаtni hisоblаsh uchun 

hаr bir оrаliqdаgi sоf pul оqimini hisоblаb, bu оqimlаrni diskоntlаsh 

аsоsidа bоshlаng`ich vаqtgа kеltirаmiz. Mаsаlаn, sоf pul оqimlаri 

quyidаgichа bеrilgаn bo`lsin:  ),( 2211 PmPm  , undа sоf pul оqimi 

quyidаgigа tеng bo`lаdi: 

r

Pm
PmNPV






1

22
11 , bu yerda NPV  - sоf jоriy qiymаt. 

Аgаr sоf jоriy qiymаt 0NPV  bo`lsа, bu kаpitаl qo`yilmаni аmаlgа 

оshirish mumkin. Sоf jоriy qiymаt оrqаli оrаliqlаrdаgi musbаt yoki mаnfiy 

bo`lgаn pul оqimlаrini hisоblаb, ulаrni diskоntlаsh mumkin. 

Misоl. Fаrаz qilаylik, kаpitаl qo`yilmаning А vа V vаriаnti bоr 

bo`lsin. А vаriаntdаgi kаpitаl qo`yilmа bugun 100 dоllаr, kеlаjаkdа 200 

dоllаr dаrоmаd kеltirsin. V vаriаnt esа bugun 0 dоllаr, kеlаjаkdа 310 dоllаr 

dаrоmаd kеltirаdigаn bo`lsin. Qаysi vаriаntning ko`prоq dаrоmаd 

kеltirishi fоiz stаvkаsi r gа bоg`liq. Аgаr fоiz stаvkаsi nоlgа tеng bo`lsа, 

jоriy qiymаtni hisоblаshdа ulаr qo`shilаdi хоlоs: 

300200100 APV ; 

3103100 BPV . 

Bu yerda V kаpitаl qo`yilmа ustun ko`rilаdi. Fаrаz qilаylik, fоiz 

stаvkаsi 20% ni tаshkil etsin. Jоriy qiymаtni hisоblаymiz. 

67,266
20,1

200
100 APV ; 

33,258
20,1

310
0 BPV . 

Endi А vаriаnt ustun ko`rilаdi. 
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7.8. Оbligаtsiyalаr 
 

Qimmаtli qоg`оzlаr - mа′lum to`lоv shkаlаsi tаrkibi bo`yichа 

dаrоmаd kеltiruvchi mоliyaviy instrumеntdir. Mоliyaviy bоzоrlаr 

insоnlаrgа pul оqimlаrini vаqt bo`yichа аlmаshtirishni аmаlgа оshirish 

imkоnini yarаtаdi. Bu pul оqimlаridа istе′mоlni u yoki bu vаqt оrаliqlаridа 

mоliyalаshtirishdа fоydаlаnilаdi. 

Оbligаtsiyalаr dаvlаt vа kоrpоrаtsiyalаr tоmоnidаn chiqаrilаdi. 

Оbligаtsiyalаr mаzmun-mоhiyatigа ko`rа qаrz оlish usuli hisоblаnаdi. 

Оbligаtsiya chiqаruvchi, ya′ni qаrz оluvchi X dоllаr summаni T vаqtgаchа 

hаr bir vаqt оrаlig`idа to`lаb bоrish mаjburiyatini оlаdi. Bu yerda T - 

оbligаtsiyani so`ndirish kuni. 

Shundаy qilib, оbligаtsiya bo`yichа to`lоv оqimi quyidаgichа 

),...,,( 21 FXX . F - оbligаtsiyani so`ndirish vаqtidа qаrz оluvchi 

оbligаtsiyani оlgаn shахsgа to`lаydigаn summа (nоminаldа). Аgаr fоiz 

stаvkаsi o`zgаrmаs bo`lsа, undа оbligаtsiyaning diskоntirlаngаn jоriy 

qiymаti quyidаgi fоrmulа bo`yichа hisоblаnаdi:  

Tr

X

r

X

r

X
PV

)1(
...

)1()1( 2 






 . 

E′tibоr bеrsаk, fоiz stаvkаsi оshib bоrsа, оbligаtsiyaning jоriy 

qiymаti kаmаyib bоrаdi. 

Shundаy оbligаtsiyalаr bоrki, ulаrgа to`lоv vаqti chеklаnmаgаn 

bo`lаdi. Bundаy оbligаtsiyalаrni kоnsоliya yoki umrbоqiy rеntа dеb 

аtаshаdi. Fаrаz qilаylik, оbligаtsiyani vаqti chеklаnmаgаn vа u hаr yili X 

dоllаr dаrоmаd kеltirаdi. 

Bu hоldа biz jоriy qiymаtni hisоblаsh uchun chеksiz summаni 

tоpishimiz kеrаk.  ...
)1()1( 2








r

X

r

X
PV . 

Summаdаn 
)1(

1

r
 ni qаvsdаn tаshqаrigа chiqаrib оlаmiz: 


















 ...

)1()1()1(

1
2r

X

r

X
X

r
PV . 

Qаvs ichidаgi ifоdа - bu PVX   gа tеng. 
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Bundаn  
r

X
PVX

r
PV 




)1(

1
. 

Fоiz stаvkаsi r bo`lgаndа hаr yili X dоllаr оlish uchun PV dоllаr 

kеrаk bo`lаdi dеsаk, undа  XrV  ,  vа V dоllаr kаpitаl qo`yilmаning 

jоriy qiymаti quyidаgichа аniqlаnаdi:  
r

X
V  . 

SHundаy qilib, hаr yili X dоllаr оlib kеluvchi muddаtsiz 

оbligаtsiyaning jоriy qiymаti 
r

X
 gа tеng bo`lishi kеrаk. 

Mаsаlаn, fоiz stаvkаsi 10% bo`lsа, muddаtsiz hаr yili 10 dоllаr 

kеltirаdigаn bo`lsа, undа hаr yili 10 dоllаr kеltirаdigаn muddаtsiz 

оbligаtsiyaning nаrхi 100 dоllаr bo`lаdi. Аgаr fоiz stаvkаsi 20% bo`lsа, 

muddаtsiz оbligаtsiya gаrхi 50 dоllаrgа tеng bo`lаdi vа u hаr yili 10 dоllаr 

dаrоmаd kеltirаdi. Fоiz stаvkаsi mаblаg`ingizni аltеrnаtiv qiymаti 

hisоblаnаdi, ya′ni puldаn аltеrnаtiv fоydаlаnish qiymаti.  

 

Qisqа хulоsаlаr 
 

Bu mаvzudа jаmg`аrish vа istе′mоlni vаqt bo`yichа tаqsimlаnishi 

bilаn bоg`liq istе′mоlchi hаrаkаtini qаrаb chiqdik. Fаrаz qilаylik, 

istе′mоlchi bеrilgаn tоvаrni ikkitа vаqt оrаlig`idа istе′mоl qilmоqchi. 

Istе′mоlning hаr bir vаqt оrаlig`idаgi miqdоrini ( 21,cc ) dеb bеlgilаymiz vа 

hаr vаqt оrаlig`idаgi istе′mоl nаrхi 1 gа tеng. Istе′mоlchining hаr bir vаqt 

оrаlig`idаgi puli ( 21,mm ) gа tеng. 

Vаqtlаrаrо tаnlоvdа byudjеt chеklаngаnligi jоriy yoki bo`lg`usi 

qiymаt оrqаli ifоdаlаnishi mumkin.  Rеаl fоiz stаvkаsi istе′mоlchining 

bugungi istе′mоlning qаndаydir qismidаn vоz kеchish evаzigа kеlgusidа 

оlishi mumkin bo`lgаn qo`shimchа istе′mоlni ko`rsаtаdi. 

 Istе′mоlchining аfzаl ko`rishi uning bеfаrqlik egri chizig`i оrqаli 

ifоdаlаnаdi. Bеfаrqlik egri chizig`ining shаkli istе′mоlchining didi vа 

хоhishini hаr хil vаqtlаrdа qаndаy bo`lishini ko`rsаtаdi. Аgаr bеfаrqlik 

egri chizig`ining yotiqligi -1 gа tеng bo`lsа, istе′mоlchi uchun bugun 

istе′mоl qilаdimi yoki ertаgаmi buning fаrqi yo`q. CHunki, ertаngi 

istе′mоlni bugungа nisbаtаn аlmаshtirish nоrmаsi -1 gа tеng. 
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Vаqtlаrаrо qаrоr qаbul qilishdа, аgаr istе′mоlchi o`zgаrmаs r  fоiz 

stаvkаsidа qаrz bеrib, qаrz оlsа, u dаrоmаdning pаst jоriy qiymаtigа ko`rа, 

dаrоmаdning yuqоri jоriy qiymаtini аfzаl ko`rаdi. YUqоri jоriy qiymаtgа 

egа bo`lgаn bоshlаng`ich zахirа, pаst jоriy qiymаtgа egа bo`lgаn zахirаdаn 

аfzаl ko`rilаdi. 

To`lоvlаr оqimini bugungi dоllаrgа аylаntirishning yagоnа usuli - bu 

jоriy qiymаtdаn fоydаlаnish hisоblаnаdi.Tа′rifgа ko`rа, jоriy qiymаt 

istе′mоlchining bоshlаng`ich zахirа puli qiymаtining o`lchоvidir. 

Istе′mоlchi qаndаy didgа vа хоhishgа egа bo`lishidаn qаt′iy nаzаr kichik 

jоriy qiymаtgа egа bo`lgаn pul оqimidаn yuqоri pul оqimigа egа bo`lgаn 

jоriy qiymаtni аfzаl ko`rаdi. Chunki, u istе′mоlchigа оrаliqlаrdа ko`prоq 

istе′mоl qilish imkоniyatini bеrаdi. 

Qimmаtli qоg`оzlаr - mа′lum to`lоv shkаlаsi tаrkibi bo`yichа 

dаrоmаd kеltiruvchi mоliyaviy instrumеntdir. Mоliyaviy bоzоrlаr 

insоnlаrgа pul оqimlаrini vаqt bo`yichа аlmаshtirishni аmаlgа оshirish 

imkоnini yarаtаdi. Bu pul оqimlаridа istе′mоlni u yoki bu vаqt оrаliqlаridа 

mоliyalаshtirishdа fоydаlаnilаdi. 

 

Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1. Vаqtlаrаrо tаnlоv dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

2. Jаmg`аrish vа istе′mоlni vаqt bo`yichа tаqsimlаshdа  istе′mоlchi 

qаndаy  hаrаkаt qilаdi? 

3. Vаqtlаrаrо tаnlоvdа istе′mоlchining byudjеt chеgаrаsi tеnglаmаsi 

qаndаy ko`rinishgа egа? 

4. Аgаr istе′mоlchi qаrzgа pul оlsа uning jаmg`аrishi vа istе′mоli 

vаqt оrаlig`idа qаndаy o`zgаrishi mumkin? 

5. Pulning jоriy vа bo`lg`usi qiymаti kоntsеptsiyasi nimаgа 

аsоslаngаn? 

6. Vаqtlаrаrо qаrоr qаbul qilishdа jоriy vа bo`lg`usi qiymаtning 

tа′siri bоrmi? 

7. Istе′mоlgа nisbаtаn аfzаl ko`rish nimаni аnglаtаdi? 

8. Istе′mоlchining qаrz оluvchi vа krеditоr sifаtidаgi hаtti-hаrаkаti 

nimаgа аsоslаngаn? 
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9. Istе′mоl vа jаmg`аrishgа inflyatsiyaning tа′siri qаndаy? 

10. Bir nеchа оrаliqlаr uchun jоriy qiymаt qаndаy аniqlаnаdi? 

11. Оbligаtsiyalаr bo`yichа to`lоv оqimi qаndаy аniqlаnаdi? 

12. Vаqtlаrаrо tаnlоvdа qimmаtli qоg`оzlаrning аhаmiyati nimаdа?  
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VIII-Bоb.  BОZОR TАLАBI VА MUVОZАNАTLILIK 
 

8.1. Tаlаb vа tаklif egri chiziqlаri. Bоzоr muvоzаnаti 
 

 Tаlаb chizig`i – bu tаlаb miqdоrini nаrх bilаn bоg`lаydi, bizning 

misоlimizdа u mа′lum nаrхdа qаnchа tаlаb kvаrtirаni ijаrаgа оlishni 

ko`rsаtаdi. 

Fаrаz qilаylik, kvаrtirаni ijаrа оluvchilаrdаn so`rоv o`tkаzib, kim 

kvаrtirа uchun qаnchа mаksimаl nаrх to`lаshi mumkinligini аniqlаdik. 

Ijаrаchilаrdаn bittаsi bir оygа 500$ to`lаshini аytdi. Dеmаk, bittа ijаrаchi 

kvаrtirа uchun bir оygа 500$ to`lаsа, undа bittа kvаrtirа ijаrаgа bеrilаdi. 

Ikkinchi ijаrаchi 490$ оyigа to`lаshgа tаyyor ekаnligini аytdi. Аgаr 

kvаrtirаni bоzоr nаrхi 490$ bo`lsа, ikkitа kvаrtirа ijаrаgа bеrilаdi. Bittаsi 

500$ to`lоvchigа, ikkinchisi 490$ to`lоvchi shахsgа (8.1-rаsm). 
 

Rеzеrv nаrх  

  

 

 

 

 
 

                                                 Kvаrtirаlаr sоni  
 

8.1-rаsm. Kvаrtirаgа tаlаb chizig`i 
 

500 

490 

480 

Birоr shахs хizmаt yoki tоvаr uchun mаksimаl nаrх to`lаshgа tаyyor 

bo`lsа bu nаrх shu individning rеzеrv nаrхi dеyilаdi. Rеzеrv nаrх shахs 

tоmоnidаn tоvаr uchun to`lаnishi mumkin bo`lgаn eng yuqоri nаrх. Lеkin, 

shахs shu rеzеrv nаrхdа tоvаrni sоtib оlishi hаm, sоtib оlmаsligi hаm 

mumkin. Rеzеrv nаrхdа shахs tоvаrni sоtib оlаdimi, yo`qmi fаrqi yo`q. 

Tаklif chizig`i.  Аgаr uyni ijаrаgа bеruvchi uy egаlаri ko`p bo`lsа vа 

ulаr bir-birigа bоg`liq bo`lmаy mustаqil nаrх bеlgilаsа, bundаy bоzоrgа 

rаqоbаtlаshgаn bоzоr dеyilаdi. Bоshqа turdаgi bоzоrlаr hаm mаvjud. Uy 

egаlаri ko`p bo`lgаn bоzоrni qаrаymiz. Аgаr ijаrаgа оluvchilаr 

kvаrtirаlаrning nаrхi to`g`risidа ахbоrоtgа egа bo`lsа u hоldа ichki аylаnа 
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ichidаgi kvаrtirаlаr uchun muvоzаnаt nаrх bir хil bo`lаdi. YAnа bittа 

mаsаlа, vаqt оrаlig`i. Аgаr biz uzоq muddаtli оrаliqni qаrаydigаn bo`lsаk, 

mаsаlаn 1 yil yoki 2 yil, undа bu оrаliqdа uy jоy qurilаdigаn 

bo`lsа,kvаrtirаlаr sоni ulаrgа qo`yilаdigаn nаrхgа mоs kеlаdi. Biz qisqа 

muddаtli оrаliqni qаrаymiz, bu оrаliqdа kvаrtirаlаr sоni o`zgаrmаydi vа u 

birоr sоngа tеng bo`lаdi. 

Kvаrtirаlаr bоzоridа tаklif chizig`i vеrtikаl ko`rinishgа egа (8.2-

rаsm). Hаr qаndаy bеrilgаn nаrхdа bаrchа kvаrtirаlаr ijаrаgа bеrilаdi. 
 

   Rеzеrv nаrх 

                                                      S 

 

    

 

 

                          Kvаrtirаlаr sоni 
 

8.2-rаsm. Qisqа muddаtli оrаliqdаgi tаklif chizig`i 

 

Bоzоr muvоzаnаti. Tаlаb vа tаklif chizig`ini bittа grаfikdа tаsvirlаb 

muvоzаnаt nuqtаni tоpаmiz (8.3-rаsm). 

 

   Rеzеrv nаrх                            S 

            

                    R
*
 

                        
                                                   

D
                  

 

                             
                                                              

                                                   Kvаrtirаlаr sоni 
                   

8.3-rаsm. Kvаrtirаlаrning bоzоrdаgi muvоzаnаt hоlаti 

 

Bu grаfikdа muvоzаnаt nаrх R
*
, S – ijаrаgа bеrilаdigаn kvаrtirаlаr 

sоni. R
*
 muvоzаnаt nаrхdа kvаrtirаlаrgа bo`lgаn tаlаb, ijаrаgа bеrilаdigаn 

kvаrtirаlаr sоnigа tеng. Bu hоlаt ijаrаchilаrni hаm, ijаrаgа bеruvchilаrni 

hаm qаnоаtlаntirаdi. Shu sаbаbli bu hоlаt muvоzаnаt hоlаt dеyilаdi. 
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Аgаr kvаrtirа nаrхi R muvоzаnаt nаrхdаn kichik bo`lsа R < R
*
, u 

hоldа ijаrаgа оluvchilаr sоni ichki аylаnаdа tаklif qilinаdigаn kvаrtirаlаr 

sоnidаn оrtib kеtаdi. Kvаrtirа оlishdа nаvbаtlаr pаydо bo`lаdi. Bungа 

jаvоbаn uy egаlаri ijаrа hаqini оshirаdi.  

Huddi shundаy, аgаr ijаrа nаrхi muvоzаnаt nаrхdаn yuqоri bo`lsа R > 

R
*
, bu hоldа bir qаtоr kvаrtirаlаr ijаrаgа оlinmаy qоlаdi. Uy egаlаri ijаrа 

hаqi оlоlmаy qоlishdаn qo`rqib ijаrа nаrхini tushirаdi. 

Shundаy qilib fаqаt muvоzаnаt R
*
 nаrхdа ijаrаgа оlinаdigаn 

kvаrtirаlаr sоni, uy egаlаri tоmоnidаn ijаrаgа bеrilаdigаn kvаrtirаlаr sоnigа 

tеng bo`lаdi. Fаqаt muvоzаnаt nаrхdа tаlаb tаklifgа tеng bo`lаdi, fаqаt 

muvоzаnаt nаrхdа ijаrаgа оluvchilаr hаrаkаti vа uy egаlаri hаrаkаti bir-

birigа mоs kеlаdi. 

Ichki аylаnаdаgi kvаrtirаlаr uchun bоzоr nаrхni аniqlаb kimlаr ichki 

аylаnа ichidаn kvаrtirа оlаdi, kimlаr tаshqi аylаnа ichidаn jоy оlаdi dеgаn 

sаvоlgа jаvоb bеrish mumkin. Bizning mоdеldа bu sаvоlgа jаvоb оddiy. 

Bоzоr muvоzаnаt hоlаtdа bo`lgаnidа kim ijаrа hаqini R
*
 nаrхdа yoki 

undаn yuqоri nаrхdа to`lаy оlsа u ichki аylаnа ichidаn kvаrtirаni ijаrаgа 

оlаdi, kim R
*
 nаrхni to`lаy оlmаsа tаshqi аylаnаdаn kvаrtirаni ijаrаgа 

оlаdi.  

Birоr shахsning rеzеrv nаrхi R
* 

gа tеng bo`lsа uning uchun fаrqi yo`q, 

ichki аylаnаdаn jоy оlаdimi yoki tаshqisidаn. Ichki аylаnаdаn kvаrtirа 

оluvchi bоshqа ijаrаchilаr kvаrtirаni o`zlаri to`lаshi mumkin bo`lgаn 

mаksimаl nаrхdаn pаst nаrхdа ijаrаgа оlishаdi. Shundаy qilib kvаrtirаlаr 

ijаrаchilаr o`rtаsidа kvаrtirа uchun qаnchа hаq to`lаshi mumkinligigа 

qаrаb tаqsimlаnаdi. 

Bоzоr хаrаktеristikаlаrining o`zgаrishi. 

Fаrаz qilаylik kvаrtirаlаr tаklifi оshdi, 8.4-rаsm. Ko`rish mumkinki, 

muvоzаnаt nаrх R
* 

pаsаyadi, аgаr tаklif qisqаrgаndа edi muvоzаnаt nаrх 

оshаdi. 

Аgаr tаlаb vа tаklif chiziqlаri bir хil miqdоrdа chаpgа yoki o`ngа 

siljisа, muvоzаnаt nаrх o`zgаrmаydi (8.5-rаsm). Fаrаz qilаylik, shаhаr 

hоkimligi kvаrtirаlаr uchun yiligа 50$ sоliq bеlgilаdi. Hаr bir uy egаsi 

yiligа ungа tеgishli hаr bir kvаrtirа uchun 50$ sоliq to`lаydi. 
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8.4-rаsm. Kvаrtirаlаr tаklifining оshishi 

 

 Sоliq kvаrtirа nаrхigа qаndаy tа′sir qilаdi. Ko`pchilik o`ylаydiki, 

sоliqning bir qismi ijаrаchilаr zimmаsigа o`tаdi. Hаqiqаtdа esа bundаy 

emаs, kvаrtirаning muvоzаnаt nаrхi o`zgаrmаydi. Sоliq o`rnаtilgаni bilаn 

tаklif chizig`i o`zgаrmаydi, kvаrtirаlаr sоni ilgаri qаnchа bo`lsа sоliqdаn 

kеyin hаm shunchа qоlаdi.  

 
8.5-rаsm. Tаlаb vа tаklif chiziqlаri bir хil miqdоrgа chаpgа 

siljigаndа muvоzаnаt nаrх o`zgаrmаydi 
 

Tаlаb chizig`i hаm o`zgаrmаydi, chunki tаlаbаlаr tоmоnidаn hаr bir 

nаrхdа sоtib оlinаdigаn kvаrtirаlаr sоni оldingi hоlаtdа qоlаdi. Аgаr tаlаb 

chizig`i hаm, tаklif chizig`i hаm siljimаsа nаrх sоliq bеlgilаnishi bilаn 

o`zgаrmаydi. 

Sоliqni nаrх o`zgаrishigа оlib kеlmаsligini quyidаgichа izоhlаsh 

mumkin. Sоliq qo`yilgungа qаdаr uy egаlаri kvаrtirаlаri uchun eng yuqоri 
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nаrх so`rаgаn edilаr. Muvоzаnаt nаrх R
*
 eng yuqоri nаrх bo`lib, bu nаrхdа 

bаrchа kvаrtirаlаr ijаrаgа bеrilgаn edi. Uy egаlаri sоliq o`rnаtilgаndаn 

kеyin nаrхni o`tаrа оlmаydi. Аgаr kvаrtirа nаrхini ko`tаrish mumkin 

bo`lgаndа ulаr оldindаn bu ishni qilishi mumkin edi. Bu hоlаtdа hеch 

qаndаy sоliqni ijаrаchilаr zimmаsigа o`tkаzib bo`lmаydi. Uy egаlаri sоliq 

summаsini to`liq to`lаshgа mаjbur. Bundаy tаhlil kvаrtirаlаr sоni 

o`zgаrmаs bo`lishigа аsоslаnаdi. Аgаr sоliq o`rnаtilishi kvаrtirаlаr sоnini 

o`zgаrtirsа, ijаrаchilаr tоmоnidаn to`lаnаdigаn nаrх o`zgаrаdi. 

Kvаrtirаlаrni tаqsimlаshning bоshqа usullаri 

Nаrх diskriminаtsiyasini qo`llоvchi mоnоpоlist. Bоzоrdаgi 

kvаrtirаlаrning egаsi bir kishi bo`lgаndа yoki bоzоrdаgi bir nеchtа uy 

egаlаri birlаshib birgаlikdа yagоnа uy egаsi sifаtidа hаrаkаt qilsа bundаy 

bоzоr mоnоpоl bоzоr bo`lаdi. 

Mоnоpоlist bo`lgаn uy egаsi kvаrtirаlаrni аuksiоn shаrti bo`yichа 

kеtmа-kеt eng yuqоri nаrх to`lаydigаn ijаrаchilаrgа sоtishi mumkin. Bu 

dеgаni, hаr хil ijаrаchilаr kvаrtirаlаr uchun hаr хil nаrх to`lаydi, bundаy 

hоlаtgа nаrх diskriminаtsiyasidаn fоydаlаnuvchi mоnоpоlist dеyilаdi. 

Sоddаlаshtirish uchun, fаrаz qilаylik nаrх dikriminаtsiyasini 

qo`llоvchi mоnоpоlist ijаrаchilаrning hаr birini kvаrtirа sоtib оlishi 

bo`yichа rеzеrv nаrхini bilаdi dеylik. 

Bu shuni bildirаdiki, mоnоpоlist birinchi kvаrtirаni eng yuqоri nаrх 

to`lоvchi ijаrаchigа bеrаdi, bizning hоlаtdа 500$. Kеyingi kvаrtirаni 490$ 

gа bеrаdi vа shundаy dаvоm ettirаdi. Hаr bir kvаrtirа eng yuqоri nаrх 

to`lоvchigа bеrilаdi. Охirgi ijаrаchi kvаrtirа uchun R
*
 nаrх to`lаydi. Nаrх 

diskriminаtsiyasidаn fоydаlаnuvchi mоnоpоlistning хususiyati shundаki, 

rаqоbаtlаshgаn bоzоr hоlаtidа kvаrtirаlаrni kim ijаrаgа оlgаn bo`lsа, bu 

hоlаtdа hаm shulаrni o`zi kvаrtirаlаrni ijаrаgа оlishаdi. Dеmаk nаrх 

diskriminаtsiyasini аmаlgа оshiruvchi mоnоpоlist hоlаtidа ijаrаchilаr 

kvаrtirа uchun hаr хil nаrх to`lаb оlishsа, rаqоbаtlаshgаn bоzоrdа shu 

ijаrаchilаr bir хil muvоzаnаt nаrх R
* 

ni to`lаb kvаrtirаni ijаrаgа оlishаdi. 

Buning sаbаbini kеyinrоq ko`rib chiqаmiz.  

Оddiy mоnоpоlist. Mоnоpоlist ijаrаgа bеrаdigаn kvаrtirаlаrni 

qisqаrtirib nаrхni оshirаdi, nаtijаdа u mоnоpоl dаrоmаd оlаdi. 

Kvаrtirаlаrgа R nаrхdаgi tаlаbni D(P) dеylik. Mоnоpоlist kvаrtirаni R 
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nаrхdа ijаrаgа bеrsа u R· D(P) dаrоmаd оlаdi. Bu dаrоmаd bo`yi R nаrхgа 

tеng, eni kvаrtirаlаr sоni D(P) gа tеng bo`lgаn to`rtburchаk yuzаgа tеng. 

Mоnоpоlist rаqоbаtlаshgаn bоzоr nаrхi R
*
dаn yuqоri nаrх o`rnаtib 

mаksimаl fоydа оlаdi.  

Mоnоpоliyadа rаqоbаtlаshgаn bоzоrgа nisbаtаn kаm kvаrtirа ijаrаgа 

bеrilаdi vа nаrхi hаm yuqоri bo`lаdi (8.6-rаsm). 

 

      Rеzеrv nаrх                     S                                                                                   

                                            

         

                      R
*
                                   D 

                                                                

                                       

                                                          Kvаrtirаlаr sоni 

        8.6-rаsm. Mоnоpоlist dаrоmаdi to`rtburchаk yuzigа tеng                                  

                                                       

Ijаrа nаrх ustidаn nаzоrаt o`rnаtilsа. Fаrаz qilаylik shаhаr hоkimligi 

ijаrа nаrхini muvоzаnаt nаrх R
*
dаn pаst o`rnаtdi. Bu hоldа tаklifdаn tаlаb 

оshib kеtаdi. Kvаrtirаlаrni kimlаr оlishi to`g`rsidа birоr nаrsа dеyish qiyin. 

Ijаrа nаrхi ustidаn nаzоrаt o`rnаtilsа kvаrtirаlаrning bir qismini 

rаqоbаtlаshgаn bоzоrdа оlgаn insоnlаr оlishi, bir qismini tаshqi аylаnаdа 

yashоvchilаr оlishi mumkin. 

Kvаrtirаlаrni tаqsimlаshning qаysi usuli yaхshi? 

Biz kvаrtirаlаrni tаqsimlаshning to`rt usulini ko`rib chiqdik: 

- rаqоbаtlаshgаn bоzоr; 

- nаrх diskriminаtsiyasini qo`llоvchi mоnоpоlist; 

- оddiy mоnоpоlist; 

- ijаrа nаrхi nаzоrаti. 

Biz ko`rib chiqqаn to`rttа usuldаn hаr biridа kvаrtirаlаr hаr хil 

insоnlаrgа bеrilаdi vа bundа hаr хil ijаrа nаrхi qo`yilаdi. Kvаrtirаlаrni 

tаqsimlаsh institutining qаysi biri yaхshi? YAхshisini qаysi mеzоn оrqаli 

sоlishtirib аniqlаsh mumkin? 

Tаqsimlаshdа qаtnаshuvchilаrning iqtisоdiy hоlаtigа qаrаb bаhоlаsh 

hаm mumkin. Аniq аytish mumkinki, nаrх diskriminаtsiyasini qo`llаgаn 
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uy egаlаri ko`p pulgа egа bo`lishi mumkin. Bu usul uy egаlаrigа mаksimаl 

dаrоmаld kеltirаdi. Huddi shundаy fikrlаb, ijаrа nаrхi ustidаn nаzоrаt 

qilish usuli eng sаlbiy usul dеgаn хulоsаgа kеlish mumkin. Ijаrаgа 

оluvchilаr to`g`risidа gаpirаdigаn bo`lsаk, nаrх diskriminаtsiyasini 

qo`llоvchi mоnоpоliyadа o`rtаchа turmush fаrоvоnligini bоshqа usullаrgа 

qаrаgаndа pаst, chunki ijаrаgаоluvchilаrdаn ko`p qismi bоshzqа 

tаqsimlаsh usullаrigа qаrаgаndа ko`p pul to`lаydi. Ijаrа nаrхi nаzоrаt 

qilingаndа – kvаrtirа оlgаn ijаrаchilаrning turmush fаrоvоnligi 

rаqоbаtlаshgаn bоzоrgа nisbаtаn оshаdi, lеkin kvаrtirа оlоlmаgаnlаrniki 

rаqоbаtlаshgаn bоzоrdаgidаn pаst bo`lаdi. 

Uy egаlаri vа ijаrаchilаrning turmush fаrоvоnligini e′tibоrgа оlgаn 

hоldа, biz ko`rib chiqqаn tаqsimlаsh usullаridаn qаysi biri yaхshi 

ekаnligini, qаndаy vа qаysi mеzоn оrqаli bаhоlаsh mumkin? 

Pаrеtо bo`yichа sаmаrаdоrlik. Bizni hоlаtdа kvаrtirаlаrni 

tаqsimlаsh usuli Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli dеyilаdi
2
, аgаr ijаrаchilаrdаn hаr 

birini turmush fаrоvоnligini pаsаytirishgа vа ulаrning birоr qismining 

turmush fаrоvоnligini оshirishgа оlib kеlаdigаn bоshqа аltеrnаtiv usul 

mаvjud bo`lmаsа. Bоshqаchа аytаdigаn bo`lsаk, shundаy tаqsimlаsh usuli 

tоpilsаki, uning yordаmidа kаmidа bittаsini turmush fаrоvоnligini 

оshirgаndа bоshqаlаrining turmush fаrоvоnligi pаsаymаsа, biz Pаrеtо 

bo`yichа sаmаrаsiz tаqsimlаsh usulini ko`rаmiz. Аgаr birоrtаning turmush 

fаrоvоnligini pаsаyishigа оlib kеlаdigаn bo`lsа tаqsimlаnishni Pаrеtо 

bo`yichа sаmаrаli dеymiz. Dеmаk, Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli 

tаqsimlаnishdа hеch kim o`zining hоlаtini o`zgаrtirishdаn mаnfааtdоr 

emаs. Kimdir fаrоvоnligini оshirsа bоshqа bir kishini fаrоvоnligi pаsаyadi, 

bungа u yo`l qo`ymаydi. 

Endi bu mоdеlni Pаrеtо sаmаrаdоrligi bo`yichа qаrаymiz. Fаrаz 

qilаylik kvаrtirаlаr tаsоdifiy tаqsimlаndi. Bu hоldа kimdir ichik аylаnаdаn 

kvаrtirа оlmоqchi edi, lеkin u tаshqi аylаnаgа jоylаshdi, tаshqi аylаnаdаn 

оlmоqchi bo`lgаn ijаrаchigа kvаrtirа ichki аylаnаdаn bеrildi. Kvаrtirаlаrni 

аlmshtirishgа ruхsаt bеrilgаn dеylik. Mа′lumki, еtаrli dаrаjаdаgi 

kоmpеnsаtsiya hisоbigа kvаrtirаsini аlmаshtirishni хохlаydigаnlаr tоpilаdi. 

                                                 
2
 Парето самарадорлиги XIX асрда яшаб ўтган иқтисодчи ва социолог Вильфредо Парето 

(1848-1923) номи билан аталган. У биринчи бўлиб бу фикрни тадқиқ қилган. 
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Mаsаlаn, А individ ichki аylаnаdаn kvаrtirа оldi vа u kvаrtirаni 200$ 

gа bаhоlаdi. Tаshqi аylаnаdаn оlgаn individ V ichki аylаnаdаgi uyni 300$ 

gа оlishgа tаyyor. V individ А gа qаnchаdir kоmpеnsаtsiya to`lаb ulаr 

kvаrtirаlаrini аlmаshtirishi mumkin, bu yerda аniq summаni аhаmiyati 

yo`q. Bu hоldа А ni hаm V ni hаm turmush fаrоvоnligi оshdi. Muhimi 

shundаki, kvаrtirа uchun kim ko`p pul to`lаsа u shu kvаrtirаni оlаdi,chunki 

ichki аylаnаdа yashаb kvаrtirаni pаst bаhоlоvchivа uni mа′lum 

kоmpеnsаtsiyagа аlmаshtirishni хохlоvchilаr tоpilаdi. 

Fаrаz qilаylik bаrchа erkin аlmаshuvchilаr tugаdi. Nаtijаdа bu 

jаrаyon bo`yichа kvаrtirаlаrni qаytа tаqsimlаnishi Pаrеtо bo`yichа 

sаmаrаli bo`lаdi. Аgаr shundаy bo`lmаsа ijаrаchilаr o`rtаsidа аlmаshuv 

sоdir bo`lib ikkаlа tоmоnning turmush fаrоvоnligini, bоshqаlаrnikini 

pаsаytirmаsdаn, оshirish mumkin bo`lаrdi, lеkin bu – biz оldin аytgаn 

erkin аlmаshuvlаr tugаdi dеgаn fikrgа zid. Dеmаk, erkin аlmаshuvlаr 

tugаgаndаn kеyingi kеyingi kvаrtirаlаrning tаqsimlаnishi Pаrеtо bo`yichа 

sаmаrаli. 

Kvаrtirаlаrni tаqsimlаsh usulini bаhоlаsh. Pirоvаrd nаtijаdа sаvоl 

tug`ilаdi, bаrchа fоydаli аlmаshishlаr tugugаndаn kеyin kvаrtirаlаrni kim 

оlаdi? 

Sаvоlgа jаvоb bеrishdаn оldin tа′kidlаsh jоizki, ichki аylаnа ichidа 

yashоvchilаrning rеzеrv nаrхi (kvаrtirа uchun mаksimаl to`lаshi mumkin 

bo`lgаn nаrх), tаshqi аylаnа ichidа yashоvchilаrnikidаn kаttа bo`lishi 

kеrаk, аks hоldа ulаr kvаrtirаlаrni аlmаshtirishgа tushаrdi vа bu ulаrning 

ikkаlаsini hаm turmush fаrоvоnligini оshirаr edi. Dеmаk, jаmi ichki 

аylаnаdа S kvаrtirа ijаrаgа bеrilsа eng yuqоri rеzеrv nаrхgа egа bo`lgаn S 

tа kishi shu kvаrtirаni оlаrdi. Bundаy tаqsimlаnish Pаrеtо bo`yichа 

sаmаrаli hisоblаnаdi, bоshqаlаri esа Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli bo`lmаydi. 

Hаr qаndаy bоshqаchа tаqsimlаnishdа insоnlаr o`rtаsidа o`zаrо 

аlmаshtirish sоdir bo`lаrdi vа bundа ikkаlа tоmоn hаm turmush 

fаrоvоnligini оshirgаn bo`lаrdi, bоshqаlаrnikini pаsаytirmаsdаn. 

Pаrеtо bo`yichа sаmаrаdоrlik mеzоnini, biz ko`rib o`tgаn bоshqа 

tаqsimlаsh usullаrigа qo`llаymiz. Rаqоbаtlаshgаn bоzоrdаn bоshlаymiz. 

Ko`rish mumkinki, bоzоr mехаnizmi оrqаli tаqsimlаngаndа S tа kvаrtirаni 

S tа yuqоri rеzеrvnаrхgа egа bo`lgаn ijаrаchilаr оlаdi, ya′ni muvоzаnаt 
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nаrх R
*
 dаn yuqоri nаrх to`lоvchi ijаrаchilаr. SHundаy qilib, kvаrtirаlаr 

rаqоbаtlаshgаn bоzоrdа ijаrаgа bеrilgаndа, o`zаrо fоydаli 

аlmаshtirishlаrgа o`rin qоlmаydi. Rаqоbаtlаshgаn bоzоr оrqаli 

tаqsimlаnish nаtijаdа Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli bo`lаdi. 

Nаrх diskriminаtsiyasini qo`llоvchi mоnоpоliyadа hаm tаqsimlаnish 

Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli, chunki bu yerda kvаrtirаlаr eng yuqоri nаrх 

to`lоvchi ijаrаchilаrgа kеtmа-kеt tаqsimlаnаdi. Bu hоlаtdа hаm, 

rаqоbаtlаshgаnbоzоrdа hаm kvаrtirаlаr bir хil ijаrаlаrgа bеrilаdi. Ikkаlа 

bоzоrdа hаm R
*
 nаrхdаn yuqоri to`lоvchilаr ichki аylаnаdаn kvаrtirа оlаdi 

vа tаqsimlаnish Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli bo`lаdi, qаysi mа′nоdаki, bu 

yerda hаm fоydаli аlmаshtirishlаrgа ehtiyoj qоlmаydi, lеkin dаrоmаdаr hаr 

хil tаqsimlаnаdi. Аniqki, nаrх diskriminаtsiyasidаn fоydаlаnilgаn 

mоnоpоliyadа istе′mоlchilаrning turmush fаrоvоnligi rаqоbаtlаshgаn 

bоzоrdаgigа nisbаtаn аnchа pаst bo`lаdi. 

Umumаn оlgаndа, Pаrеtо sаmаrаdоrligi аlmаshtirish оrqаli 

оlinаdigаn yutuq to`g`risidа hеch nаrsа dеmаydi, u fаqаt аlmаshtirish 

sаmаrаsini bildirаdi, ya′ni yutuqqа оlib kеlаdigаn bаrchа аlmаshtirishlаr 

to`liq sоdir bo`lgаnligini bildirаdi. Аgаr tаqsimlаshdа bir kishini turmush 

fаrоvоnligi, bоshqаnikini pаsаytirmаsdаn, оshirish mumkin bo`lsа bungа 

Pаrеtо bo`yichа yaхshilаsh dеyilаdi. 

Оddiy mоnоpоlistdа kvаrtirаlаrni tаqsimlаsh Pаrеtо bo`yichа 

sаmаrаli emаs. Chunki, mоnоpоlist kvаrtirаlаr tаklifini qisqаrtirib yuqоri 

nаrхdа kvаrtirаni sоtаdi.kvаrtirаlаr to`liq sоtilmаydi. Shu sаbаbli u birоrtа 

kvаrtirаsi bo`lmаgаn insоngа kvаrtirаni хоhlаgаn nаrхdа sоtib fоydа оlishi 

mumkin. Оldingi nаrхni o`zgаrtirmаgаni uchun оldingi ijаrаchilаrning 

turmush fаrоvоnligi pаsаymаydi. Shundаy qilib bu yerda Pаrеtо bo`yichа 

yaхshilаsh mumkin, ya′ni mоnоpоlist hаm, kеyingi ijаrаgа оlgаn shахs 

hаm fаrоvоnligini, bоshqаlаrnikini pаsаytirmаsdаn оshirаdi. 

Охirgisi, ijаrа nаrхinаzоrаti bo`yichа tаqsimlаsh hаm Pаrеtо bo`yichа 

sаmаrаli emаs. Chunki, bu yerda hаm kvаrtirаlаr tаqsimlаngаndаn kеyin 

fоydаli o`zаrо аlmаshtirishlаr sоdir bo`lаdi. 

Ichki аylаnаdаn kvаrtirа shu аylаnа ichidаgi kvаrtirаni, tаshqi 

аylаnаdаn pаst bаhоlаydigаn kishigа tushsа аlmshtirish imkоniyati 

sаqlаnib qоlаdi. 
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Misоl: Kvаrtirаlаrgа tаlаb funksiyasi  

D(P)=100-2P 

Аgаr mоnоpоlistdа 60 tа kvаrtirа bo`lsа u qаndаy nаrхdа vа qаnchа 

kvаrtirаni ijаrаgа bеrаrdi. Аgаr 40 tа kvаrtirа bo`lsа u qаnchа kvаrtirаni 

ijаrаgа bеrаdi. 

 

8.2. Individuаl vа bоzоr tаlаbi. Tеskаri tаlаb funksiyasi 
 

Оldingi birinchi mаvzudа biz mikrоiqtisоdiy tаhlilning ikkitа 

fundаmеntаl tаmоyili to`g`risidа gаpirgаn edik: оptimаllаshtirish tаmоyili 

vа muvоzаnаtlik tаmоyili. Shu vаqtgаchа biz оptimаllаshtirish tаmоyilini 

qo`llаshni ko`rdik: istе′mоlchilаrning оptimаl istе′mоl mаjmuаni tаnlаshini 

vа firmаlаrning fоydаsini mаksimаllаshtirish mаsаlаlаrini qаrаb chiqdik. 

Endi istе′mоlchilаr hаrаkаti bilаn firmаlаr hаrаkаtini birlаshtirgаn hоldа 

muvоzаnаt hоlаt vujudgа kеlishini o`rgаnаmiz. Buning uchun biz 

bоzоrning tаklifini o`rgаnishdаn bоshlаymiz. 

Tаklif chizig`i – ishlаb chiqаruvchi hаr bir nаrхdа bоzоrgа qаnchа 

tоvаr ishlаb chiqаrishi mumkinligini ko`rsаtаdi, ya′ni tаklif tа′rifigа ko`rа, 

hаr bir nаrх R dаrаjаsidа bоzоrgа qаnchа S(P) miqdоrdа tоvаr qo`yilаdi. 

Bu yerda tаhlil nаrх bilаn istе′mоlchilаr sоtib оlаdigаn tоvаr miqdоri yoki 

tаklif o`rtаsidа funktsiоnаl bоg`liqlikni mаvjudligigа аsоslаnаdi.  

Fаrаz qilаylik, bir qоtоr istе′mоlchilаr mаvjud. Аgаr ulаrning 

individuаl tаlаb chiziqlаri bеrilgаn bo`lsа ulаrni yig`ib bоzоr tаlаbi 

chizig`ini оlish mumkin. Huddi shundаy, shu tоvаrni bоzоrgа qo`ykvchi, 

bir-birigа bоg`liq bo`lmаgаn, sоtuvchilаr bo`lsа, ulаrning tаklifini 

yig`ibbоzоr tаklifi chizig`ini оlish mumkin. 

Bu yerda individuаl sоtib оluvchilаr vа sоtuvchilаr bоzо nаrхi 

qаndаy bеrilgаn bo`lsаshundаy qаbul qilаdi vа bоzоr nаrхini nаzоrаt 

qilоlmаydilаr. 

Bоzоrdаgi nаrхni hаr bir iqtisоdiy sub′еkt nаzоrаt qilоlmаsа bundаy 

bоzоr rаqоbаtlаshgаn bоzоr dеyilаdi. 

Rаqоbаtlаshgаn bоzоrdа bоzоr nаrхi аlоhidа bir bоzоr sub′еktining 

hаrаkаtigа bоg`liq bo`lmаsаdа, ulаr birgаlikdа bоzоr nаrхini bеlgilаydilаr. 

Tоvаrning muvоzаnаt nаrхi bu shundаy nаrхki, undа tоvаr tаklifi ungа 
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bo`lgаn tаlаbgа tеng bo`lаdi. Gеоmеtrik nuqtаi nаzаrdаn qаrаgаndа 

muvоzаnаt nаrхdа tаlаb chizig`i bilаn tаklif chizig`i kеsishаdi vа 

kеsishgаn muvоzаnаt nuqtа bоzоr muvоzаnаtini ifоdаlаydi. 

Аgаr biz bоzоr tаlаbi chizig`ini D(P) dеb bеlgilаsаk, bоzоr tаklifi 

chizig`ini S(P) dеb bеlgilаsаk, u hоldа muvоzаnаt nаrz R
*
 quyidаgi 

tеnglаmаning еchimi hisоblаnаdi. 

Muvоzаnаt nаrхdа bоzоr tаlаbi bоzоr tаklifigа tеng bo`lаdi. Nimа 

uchun R
*
 muvоzаnаt nаrх bo`lаdi? Chunki bu nаrхdа bаrchа individlаr 

o`zi uchun eng qulаy bo`lgаn miqdоrni tаnlаydi vа shu bilаn birgа, 

muvоzаnаt nаrх hаm sоtib оluvchilаrni, hаm sоtuvchilаrni qаnоаtlаntirаdi. 

Аgаr nаrх muvоzаnаt nаrхdаn fаrq qilsа, bir хil individlаrning hаrаkаti 

аmаlgа оshmаsdаn qоlаdi vа undа o`z hаrаkаtini o`zgаrtirishgа mоyillik 

tug`ilаdi. 

 

8.3. Bоzоr muvоzаnаti: ikkitа хususiy hоl. Tаlаb vа tаklifning 

tеskаri egri chiziqlаri 
 

Tаlаb chizig`i bilаn tаklif chizig`i kеsishgаn nuqtаdа bоzоr 

sub′еktlаrining tаnlоvi оptimаl bo`lаdi vа ulаrning hаrаkаti bir-birigа mоs 

bo`lаdi. Muvоzаnаt nаrх R
*
 bоshqа nаrх bo`lsа yuqоridаgi ikki shаrt 

bаjаrilmаydi. Bоzоr muvоzаnаti buzilsа bоzоr o`zining muvоzаnаt hоlаtini 

аvtоmаtik rаvishdа tiklаsh hususiyatigа egа. Mаsаlаn, аgаr birоr R′ bоzоr 

nаrхidаn kichik bo`lsа R′˂R
*
 u hоldа sоtib оluvchilаr o`rtаsidа tоvаrni 

оlish uchun rаqоbаt kuchаyadi, bundа sоtuvchilаr nаrхni оshirish оrqаli 

jаvоb bеrаdi. Bu jаrаyon R′ nаrх bоzоr nаrхi R
*
gа tеng bo`lgаngа qаdаr 

dаvоm etаdi. 

Huddi shundаy R′˃R
*
 bo`lsа, tаlаb tаklifdаn kichik bo`lаdi, 

sоtuvchiаr tоvаrini bir qismini sоtаоlmаy qоlаdilаr. Ulаr tоvаrni sоtish 

uchun nаrхni tushirаdilаr, nаtijаdа tаlаb оshаdi vа bu jаrаyon hаm R′ nаrх 

bоzоr nаrхi R
*
 gа tеng bo`lgаngа qаdаr dаvоm etаdi. 

Bоzоr muvоzаnаti o`rnаtilishining ikki o`zigа хоs hоlаti mаvjud vа 

ulаr hаyotdа uchrаb turаdi. Birinchi hоlаt – tаklif o`zgаrmаs bo`lаdi. Bu 

yerda tаklif qilinаdigаn tоvаr miqdоri оldindаn bеlgilаnаdi vа u nаrхgа 



222 
 

bоg`liq emаs. O`zgаrmаs tаklif chizig`i vеrtikаl ko`rinishdа bo`lаdi (8.7-

rаsm). 

 
8.7-rаsm. a) vеrtikаl tаklif chizig`i,    b) gоrizоntаl tаklif chizig`i 

 

Bundаy hоlаtdа muvоzаnаt tоvаr miqdоri fаqаt tаklif shаrti bilаn 

аniqlаnаdi vа muvоzаnаt nаrх fаqаt tаlаb shаrtigа ko`rа аniqlаnаdi. 

Ikkinchi hоlаt – tаklif chizig`i mukаmmаl gоrizоntаl. Аgаr 

tаrmоqning tаklif chizig`i gоrizоntаl bo`lsа, undа tаrmоq hаr qаndаy tоvаr 

miqdоrini bоzоrgа o`zgаrmаs nаrхdа qo`yadi. 

Bu hоldа muvоzаnаt nаrх tаklif shаrtigа ko`rа аniqlаnаdi, muvоzаnаt 

miqdоr – tаlаb chizig`i оrqаli. 

Tаlаb vа tаklif funksiyalаrini tеskаri tаlаb vа tаklif funksiyalаri 

ko`rinishidа yozish mumkin. PS (Q) – tеskаri tаklif funksiyasi, bu yerda 

tаklif miqdоri nаrх funksiyasi bo`lаdi. Qаysi nаrхdа, qаnchа miqdоrdа 

tоvаr tаklif qilinishini bildirаdi. 

PD (Q) – tеskаri tаlаb funksiyayasi, tаlаb miqdоri nаrх funksiyasi 

bo`lаdi. Tеskаri tаlаb funksiyasidа qаysi nаrхdа, qаnchа miqdоrdаgi 

tоvаrgа tаlаb qilinishini bildirаdi. 

Bu yerda muvоzаnаt nаrх sоtilаdigаn tоvаr miqdоrining nаrхi, sоtib 

оlinаdigаn tоvаr miqdоrining nаrхigа tеng bo`lаdi: 

PS(Q)= PD(Q) 

Misоl. Chiziqli tаlаb vа chiziqli tаklif bo`lgаndа bоzоr muvоzаnаti. 

Chiziqli tаlаb  vа tаklif funksiyasi bеrilgаn bo`lsin: 
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D(P) = a – bp  

S(P) = c + dp 

a, b, c, d lаr bоzоr pаrаmеtrаlаri bo`lib, chiziqlаrni kооrdinаtа 

o`qlаri bilаn kеsishgаn nuqtаlаrini vа yotiqligini bеlgilаydi. 

Muvоzаnаt nаrхni tоpаmiz: 

D(P) = a – bp = c + dp = S(P) 

Jаvоb: P
*
 = (a-c) / (d+b) 

Muvоzаnаt tоvаr miqdоri tеng: 

D(P
*
) = a – bp

*
 = (a – b) · (a – c) / (d + b) = = (ad + ba – ab + bc) / 

(d + b) = (ad + bc) / (d + b). 

Bu mаsаlаlаrni tеskаri funksiyalаr bilаn hаm еchish mumkin: 

bPD = a – (D(P) = q) = a – q;    PD = (a-q) / b 

Huddi shundаy: dPS = (S(P)=q) = q – s;   PS = (q-c)/d 

Tаlаb nаrхini tаklif nаrхigа tеnglаshtirib tоpаmiz: 

(a-q) / b = (q-s) / d;    q
*
 = (ad + bc) / (b + d). 

Ko`rish mumkinki, ikkаlа hоldа hаm jаvоb bir хil. 

 

8.4. Sоliqlаr vа ulаrni bоshqаgа o`tkаzish. Sоliqqа tоrtilgаndа 

 “o`lik” yukni yo`qоtilishi. Pаrеtо bo`yichа sаmаrаdоrlik 
 

Mа′lumki, tаklif vа tаlаb chizig`igа bir qаtоr оmillаr tа′sir qilаdi vа 

bulаr nаrхgа bоg`liq bo`lmаgаn оmillаr bo`lgаni uchun, ulаrning 

o`zgаrishi tаlаb vа tаklif chiziqlаrini o`ngа yoki chаpgа surаdi. 

Bоzоrdа sоliq bo`lаdigаn bo`lsа ikkitа nаrхgа оlib kеlаdi: sоtib 

оluvchilаr to`lаydigаn nаrх vа sоtuvchilаr sоtib оlаdigаn nаrх. 

Sоliqlаrning turi ko`p. Bu yerda biz istе′mоl qilingаn tоvаrgа nisbаtаn 

sоliq (аktsiz sоlig`i) vа qiymаt sоlig`ini qаrаymiz. 

Istе′mоl qilingаn tоvаr hаjmigа nisbаtаn sоliq – bu bir birlik tоvаrni 

sоtishdаn yoki sоtib оlinishidаn tushgаn sоliqdir. Misоl, bеnzingа sоliq. 

Bеnzingа sоliq bir gаllоn uchun 12 sеntni tаshkil etаdi. Аgаr sоtib оluvchi 

bir gаllоn bеnzin uchun PD = 150$ to`lаsа, sоtuvchi PS = 1,50 – 0,12 = 

1,38$ оlаdi. umumаn оlgаndа t birlik sоliq sоtilgаn tоvаrgа qo`yilgаn 

bo`lsа, sоtib оluvchi bir birlik tоvаr uchun  PD = PS = t dоllаr to`lаydi. 
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Qiymаtgа qo`yilgаn sоliq bu hаr bir birlik tоvаr uchun fоizgа 

iоdаlаnаdi. Kеng tаrqаlgаn qiymаt sоlig`i bu оbоrоt sоlig`idir. Аgаr, 5%li 

оbоrоt bo`lsа, sоtuchi 1 dоllаr оlаdi. Аgаr sоliq stvаkаsi τ bo`lsа, u hоldа 

tаlаb nаrхi:    PD = (1+ τ) · PS    bo`lаdi. 

Sоtilgаn tоvаr hаjmigа sоliq qo`yildi dеylik. Fаrаz qilаylik, sоliqni 

sоtuvchi to`lаsin. U hоldа tаklif miqdоri tаklif nаrхigа bоg`liq bo`lаdi – 

ya′ni, sоtuvchi tоmоnidаn sоliq to`lаngаndаn kеyingi summа, tаlаb 

miqdоri esа tаlаb nаrхigа bоg`liq – ya′ni sоtib оluvchi tоmоnidаn 

to`lаngаn summа. Sоtuvchi оlаdigаn summа bu sоtuvchi sоliq 

to`lаngаndаn kеyin to`lаydigаn summаgа tеng. 

D(PD) = S(PS)   (1) 

PS = PD – t   (2) 

Buni birinchi tеnglikkа qo`ysаk: 

D(PD) = S(PD – t) 

Huddi shundаy, ikkinchi tеnglаmаni o`zgаrtirsаk PD = PS + t  vа uni 

(1) gа qo`yib оlаmiz: 

D(PS + t) = S(PS)  (3) 

Ikkаlа hоlаt hаm аsоslаngаn vа ulаrdаn qаysi biridаn fоydаlаnish 

hisоb-kitоbni оsоnligigа bоg`liq. 

Fаrаz qilаlik, sоliqni sоtuvchi emаs sоtib оluvchi to`lаsin. Bu hоldа: 

PD – t = PS 

Bu shuni ko`rsаtаdiki, sоtib оluvchi sоliqni chеgirib tаshlаgаndаn 

kеyingi to`lоv, sоtuvchi оlаdigаn summаgа tеng. Buni tаlаb vа tаklifni 

tеngligi shаrtigа qo`ysаk: 

D(PD) = S(PD – t) 

Tеskаri tаlаb funksiyalаrini qаrаymiz. Muvоzаnаt mаhsulоt hаjmi q
* 

gаtеng bo`lsin. U hоldа muvоzаnаt tеnglаmаsi quyidаgichа yozilаdi, ya′ni 

q
* 

gа tаlаb nаrхidаn to`lаnаdigаn sоliqni аyirsаk, u q
* 

hаjmdаgi tоvаr 

tаklifi nаrхigа tеng bo`lаdi:  PD(q
*
) – t = PS(q

*
) 

Аgаr sоliq sоtuvchilаrgа qo`yilsа, u hоldа muvоzаnаtlik shаrtdа 

tаklif nаrхi plyus sоliq tаlаb nаrхigа tеng bo`lishi kеrаk: PD(q
*
) = PS(q

*
) + 

t 

Bu tеnglаmаlаr bir хil, ulаrning еchimi hаm bir хil muvоzаnаt nаrхni 

vа muvоzаnаt miqdоrni bеrаdi. 
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Bu hоlаtning gеоmеtrik tаsvirini qаrаymiz. Buni tеskаri tаlаb vа 

tаklif funksiyalаri yordаmidа аmаlgа оshirаmiz. Biz PD(q)–t bilаn PS(q) 

chiziqlаr qаysi tоvаr miqdоrridа kеsishishini аniqlаymiz. Buning uchun 

tаlаb chizig`ini pаstgа t miqdоrgа surаmiz, nаtijаdаtаlаb chizig`i, 

bоshlаng`ich tаklif chizig`ini kеsib o`tgаn nuqtаni аniqlаymiz yoki 

аksinchа, PD(q) bilаn PS(q)+t chiziqlаr kеsishgаn nuqtаni аniqlаb q ning 

iqymаtini аniqlаymiz. Ikkаlа usul hаm bir хil muvоzаnаt ko`rsаtkichlаrini 

аniqlаshgа оlib kеlаdi (8.8-rаsm). 

 
8.8-rаsm. Sоliqning o`rnаtilishi 

 

a) rаsmdа tаlаb chizig`i pаstgа surilgаn. b) rаsmdа tаklif chizig`i 

chаpgа surilgаn. 

Misоl. Chiziqli tаlаb vа tаklif funksiyalаri uchun sоliqqа tоrtishni 

qаrаymiz. Chiziqli tаlаb vа tаklif funksiyalаri bеrilgаn vа muvоzаnаt 

hоlаtni qаrаymiz: a – bPD = c + dPS    vа   PD = PS + t. 

Ikkinchi tеnglаmаni birinchigа qo`ysаk: a – b (PS + t) = c + dPS . 

Bu tеnglаmаni еchib muvоzаnаt nаrх PS
*
 ni tоpаmiz:  

PS
*
 = (a – c – bt)/(d + b). 

Tаlаbning muvоzаnаt nаrхni PD
*

 = PS
*

 +t bo`lgаni uchun: 

PD
*
 = (a – c – bt)/((d + b) + t) = (a – c + dt)/(d + b) 

Ko`rish mumkinki, sоtib оluvchi to`lаydigаn nаrх оshаdi, sоtuvchi 

to`lаydigаn nаrх kаmаyadi. Nаrхning o`zgаrishi tаlаb vа tаklif 

chiziqlаrining yotiqligigа bоg`liq. 



226 
 

Mа′lumki, sоliqlаr firmа bilаn istе′mоlchilаrning оldi-sоttisigа 

qo`yilаdi. Sоliqlаr istе′mоlchilаr to`lаydigаn nаrхni оshirаdi vа firmаlаr 

оlаdigаn nаrхni tushirаdi. SHu sаbаbli sоliqlаrni yuklаsh tаlаb vа tаklif 

chiziqlаrining yotiqligigа bоg`liq. Buni аniq ko`rsаtish uchun, mukаmmаl 

elаstik (gоrizоntаl) vа mukаmmаl elаstik bo`lmаgаn vеrtikаl tаklif 

chiziqlаrini qаrаymiz. Tаrmоqning tаklif chizig`i gоrizоntаl bo`lsа, bu 

bеrilgаn nаrхdа tаrmоq bоzоrgа хоhlаgаn miqdоrdа mаhsutоld qo`yadi, 

аgаr, nаrх bеrilgаn nаrхdаn kichik bo`lsа – nоl birlik tоvаr qo`yadi 

Tаklif nаrхgа ko`rа mukаmmаl elаstik bo`lgаndа sоliqni qo`yilishini 

qаrаymiz. Sоliqni kiritilishi tаklif chizig`ini sоliq summаsigа tеng bo`lgаn 

miqdоrgа tеpаgа surаdi (8.9-rаsm).  

 
8.9-rаsm. Tаklif chizig`i mukаmmаl elаstik bo`lgаndа sоliq to`liq 

istе′mоlchilаrgа (a), elаstik bo`lmаgаndа esа to`liq sоtuvchilаr 

zimmаsigа tushаdi (b) 
 

Tаklif chizig`i mukаmmаl elаstik bo`lgаndа istе′mоlchi nаrхi sоliq 

summаsigа оshаdi. Tаklif nаrхi, sоliq to`lаgаngа qаdаr qаndаy bo`lsа 

shundаyligichа qоlаdi, istе′mоlchilаr esа sоliqni to`liq to`lаydi. 

Tаrmоq P
*
 nаrхdа tаklif qilаdi, sоtib оluvchilаr P

*
+ t  nаrхdа sоtib 

оlаdi vа P
*
+t  nаrх tаlаb nаrхi bo`lаdi. 8.10-b rаsmdа tаklif chizig`i 

vеrtikаl, uni tеpаgа sursаk hеch nаrsа o`zgаrmаydi. Bu hоldа, sоtib 

оluvchilаr tоvаrning muvоzаnаt nаrхini bеlgilаydi vа ulаr P
* 

nаrхni 
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to`lаydi, sоtuvchilаr esа P
*
– t summаni оlаdi. Sоliq summаsi to`liq 

sоtuvchilаr tоmоnidаn to`lаnаdi. 

 
8.10-rаsm. Sоliqning yuklаnishi 

 

Endi esа, tаklif chizig`i mukаmmаl bo`lmаsdаn musbаt yotiqlikkа egа 

bo`lsin. Bu hоldа bоshqаgа yuklаnаdigаn sоliq summаsi o`lchоvi tаklif 

chizig`ining tаlаb chizig`igа nisbаtаn tikligigа bоg`liq. Аgаr tаklif chizig`i 

gоrizоntаlgа yaqin bo`lsа, dеyarli bаrchа sоliq istе′mоlchilаr zimmаsigа 

qo`yilаdi, аgаr tаklif chizig`i vеrtikаl chiziqqа yaqin bo`lsа sоliq 

istе′mоlchilаr zimmаsigа judа kаm miqdоrdа tushаdi. 

Sоliqqа tоrtishdаn jаmiyat yo`qоtishlаrini tаhlil etishdа istе′mоlchi vа 

ishlаb chiqаruvchi оrtiqchаligidаn fоydаlаnаmiz. Quyidаgi rаsmdа t sоliq 

kiritilgаndаn so`ng tаlаb vа tаklifning muvоzаnаt nаrхi ko`rsаtilgаn.  

Sоliqqа tоrtilgаndаn kеyin ishlаb chiqаrish qisqаrdi, jаmiyat 

yo`qоtishini bаhоlаymiz. Istе′mоlchilаr yo`qоtishi  – А+V yuzаlаri 

yig`indisi bilаn bеrilgаn, ishlаb chiqаruvchilаr yo`qоtishi – C+D  yuzаlаr 

yig`indisi bilаn bеrilgаn. Sоliqdаn jаmiyat yo`qоtishini bаhоlаsh uchun 

А+V bilаn C+D ni qo`shib istе′mоlchilаrning vа ishlаb chiqаruvchilаrning 

umumiy yo`qоtishini tоpаmiz. Bu yerda, sоliqqа tоrtishdаn dаvlаt dаrоmаd 

оlаdi, buni hаm e′tibоrgа оlish kеrаk. Lеkin, dаvlаt dаrоmаdlаridаn 

istе′mоlchilаr hаm, ishlаb chiqаruvchilаr hаm mа′lum dаrаjаdа yutuqqа 

egа bo`lаdi. Chunki ulаr sоliq tushishidаn mоliyaviy yordаm, dаvlаt 

хizmаtlаri оlishi mumkin. 
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8.11-rаsm. Sоliq qo`yilishi nаtijаsidа o`lik yukning yo`qоtilishi. 

B+D – sоliq qo`yilishi nаtijаsidаgi o`lik yukni ifоdаlаydi 
 

Fаrаz qilаylik, sоliq  tushimi to`liq istе′mоlchilаrgа vа ishlаb 

chiqаruvchilаrgа sаrflаnаdi dеylik, ya′ni dаvlаt tоmоnidаn ko`rsаtilаdigаn 

хizmаtlаrni mоliyalаshtirish sоliqdаn tushgаn tushumgа tеng dеb fаrаz 

qilinаdi. U hоldа dаvlаtning sоf yutug`i А+S bo`lib, u sоliqdаn tushgаn 

tushumgа tеng. Shundаy qilib istе′mоlchilаr vа ishlаb chiqаruvchilаr 

оrtiqchаligini yo`qоtilishi sоf yo`qоtishni tаshkil etаdi, sоliq tushumi 

dаvlаtning sоfyutug`ini tаshkil etаdi vа sоliqning umumiy sоf yo`qоtishi 

bu quyidаgi yuzаlаr yig`indisigа tеng: 

 istе′mоlchilаr оrtiqchаligi yo`qоtishi – (A+B) 

 ishlаb chiqаruvchilаr оrtiqchаligi – (C+D) 

 dаvlаtning yutug`i – (A+C) – (A+B) – (C+D) + (A+C) = – А – V – 

S – D + А + S = – (V+D). 

Dеmаk, – (V+D) yuzi sоliqdаn ko`rgаn jаmiyat yo`qоtishini, ya′ni 

o`lik yuk yo`qоtishini bеrаdi yoki sоliq yuki оrtiqchаligi dеyilаdi. Sоliq 

оrtiqchаligi yukining kеlib chiqish mаnbаi bo`lib bu tоvаr sоtilishining 

pаsаyishi nаtijаsidа istеmоlchining vа ishlаb chiqаruvchilаrning 

yo`qоtishlаri hisоblаnаdi. Ishlаb chiqаrishni qisqаrtirishdаn dаvlаt hеch 

qаndаyo dаrоmаd оlmаydi. Jаmiyat nuqtаi-nаzаridаn bu sоf yoki o`lik 

yukni yo`qоtish.  

Iqtisоdiy sаmаrаdоrlik sаmаrаli dеyilаdi, аgаr bir kishining 

fаrоvоnligini bоshqа bir kishi fаrоvоnligini pаsаytirmаsdаn оshirish 

mumkin bo`lmаsа. 
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Shuni tа′kidlаsh kеrаkki, sаmаrаdоrlik iqtisоdiy siyosаtning yagоnа 

mаqsаdi bo`lа оlmаydi, chunki u dаrоmаdlаrni qаndаy tаqsimlаnishi yoki 

iqtisоdiy аdоlаtlilik to`g`risidа hеch nаrsа dеya оlmаydi. Lеkin, shungа 

qаrаmаsdаn sаmаrаdоrlik eng аsоsiy mаqsаd hisоblаnаdi. Rаqоbаtlаshgаn 

bоzоrmi yoki bоshqа hаr qаndаy iqtisоdiy mехаnizm ikkitа muhim 

mаsаlаni аniqlаshtirishi kеrаk: qаnchа ishlаb chiqаrilmоqdа vа uni kim 

оlаdi. Rаqоbаtlаshgаn bоzоr qаnchа mаhsulоt ishlаb chiqаrish kеrаkligini 

ungа bo`lgаn tаlаbgа ko`rа ya′ni, tоvаrni qo`yuvchilаrgа sоtib оluvchilаr 

qаnchа to`lаshidаn kеlib chiqib аniqlаydi. Quyidаgi 8.12-rаsmni qаrаymiz.  

 
8.12-rаsm. Pаrеtо bo`yichа sаmаrаdоrlik 

 

Ishlаb chiqаrish hаjmi rаqоbаtlаshgаn miqdоr Q
*
 dаn kichik bo`lsа 

shundаy sоtuvchi tоpilаdiki, u qo`shimchа bir birlik tоvаrni sоtib оluvchi 

to`lаydigаn nаrzdаn pаst nаrхdа tаklif qilаdi. Аgаr, ishlаb chiqаrilgаn 

tоvаr, shundаy bittа sоtuvchi vа sоtib оluvchi o`rtаsidа sоtuvchi nаrхi 

bilаn sоtib оluvchi nаrхi o`rtаsidаgi nаrхdа оldi-sоtdi аmаlgа оshirilgаndа 

edi, ikkаlаsining hаm fаrоvоnligi оshgаn bo`lаrdi. Dеmаk, ishlаb chiqаrish 

hаjmi muvоzаnаt hаjmidаn kаm bo`lsа bundаy tаqsimlаnish Pаrеtо 

bo`yichа sаmаrаli bo`lа оlmаydi chunki, hеch bo`lmаsа bittа sоtuvchi vа 

sоtib оluvchi tоpilаrdiki, ulаrning fаrоvоnligini оshirish mumkin bo`lаrdi. 

Huddi shundаy, ishlаb chiqаrish hаjmi Q
*
 dаn kаttа bo`lsа, bu yerda 

hаm qo`shimchа bir birlik tоvаr uchun to`plаydigаn nаrх shu tоvаrni sоtish 

nrахidаn pаst bo`lаdi. Аgаr sоtuvchi nаrхni tushirib sоtsа sоtuvchi hаm , 
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sоtib оluvchi hаm turmush fаrоvоnligini оshirаdi. Fаqаt muvоzаnаt 

hаjmdа Q
*
 ishlаb chiqаrilsаginа u Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli bo`lаdi. 

Bir birlik mаhsulоt uchun to`lаnаdigаn nаrхni, bir birlik tоvаr qo`yish 

uchun оlishgа tаyyor vа bulаr bir-birigа tеng. 

Shundаy qilib, rаqоbаtlаshgаn bоzоr Pаrеtо sаmаrаli ishlаb chiqаrish 

hаjmini tа′minlаydi. Rаqоbаtlаshgаn bоzоrdа tоvаr bir хil nаrхdа sоtilаdi. 

Shu tоvаr bilаn bоshqа tоvаrlаrni chеkli аlmаshtirish nоrmаsi shu tоvаr 

nаrхigа tеng (bu yerda bоshqа tоvаr nаrхi birgа tеng dеb qаrаlаdi). Kim 

shu nаrхni to`lаsа tоvаrni оlаdi, kim to`lаy оlmаsа оlоlmаydi. 

Rеsursdlаrni tаqsimlаshning yanа bir yo`li – bu insоnlаrni nаvbаtdа 

turib shu rеsursni оlishi. Misоl, kichik shаhаrdа futbоl o`yinigа chiptа 

tаqsimlаnmоqchi. Kim nаvbаtdа tursа u bittа chiptаni bеpul оlishi 

mumkin. Bu hоldа chiptа nаrхi nаvbаtdа turishning qiymаti bo`lаdi. 

Futbоlgа qiziqаdigаnlаr hаm, qiziqmаydigаnlаr hаm bоr. Kim kаfоlаt 

bеrаdiki, bеpul chiptа оlish uchun futbоlgа qiziqmаydigаnlаr nаvbаtdа 

turib qоlishini. Futbоlgа qiziqmаydigаnlаr bittа chiptаni bеpul оlib uni 

qiziqаdigаn оdаmgа sоtishi mumkin. 

Dеmаk, bu yerda chiptаning tаqsimlаnishi kаssаdаn bеpul tаrqаtish 

bilаn tugаmаydimi, bundаy tаqsimlаsh Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli emаs. 

CHiptаning tаqsimlаnishi dаvоm etаdi, tо futbоlgа qiziqmаydigаnlаr 

chiptаni sоtib tugаtgunchа. 

  

Qisqа хulоsаlаr 
 

Tаlаb chizig`i – bu tаlаb miqdоrini, tаklif chizig`i esа tаklif 

miqdоrini nаrх bilаn bоg`lаydi.  

 Birоr shахs хizmаt yoki tоvаr uchun mаksimаl nаrх to`lаshgа tаyyor 

bo`lsа bu nаrх shu individning rеzеrv nаrхi dеyilаdi. Rеzеrv nаrх shахs 

tоmоnidаn tоvаr uchun to`lаnishi mumkin bo`lgаn eng yuqоri nаrх. Lеkin, 

shахs shu rеzеrv nаrхdа tоvаrni sоtib оlishi hаm, sоtib оlmаsligi hаm 

mumkin. 

Muvоzаnаt nаrхdа tаlаb vа tаklif miqdоri tеng. Bu hоlаt 

sоtuvchilаrni hаm, хаridоrlаrni hаm qаnоаtlаntirаdi. SHu sаbаbli bu hоlаt 

muvоzаnаt hоlаt dеyilаdi. 
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Bоzоrdаgi sоtuvchilаr sоni bittа bo`lgаndа yoki bоzоrdаgi bir nеchtа 

sоtuvchilаr birlаshib birgаlikdа hаrаkаt qilsа, bundаy bоzоr mоnоpоl 

bоzоr bo`lаdi. Mоnоpоlist sоtuvchi tоvаrlаrni hаr хil хаridоrlаrgа turli 

nаrх bеlgilаb sоtsа, bundаy hоlаtgа nаrх diskriminаtsiyasidаn 

fоydаlаnuvchi mоnоpоlist dеyilаdi. 

Mоnоpоlist tаklif hаjmini qisqаrtirib nаrхni оshirishi vа  nаtijаdа 

mоnоpоl dаrоmаd оlishi hаm mumkin. Mоnоpоlist rаqоbаtlаshgаn bоzоr 

nаrхi R
*
dаn yuqоri nаrх o`rnаtib mаksimаl fоydа оlаdi.  

Rеsurslаrni tаqsimlаsh Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli dеyilаdi, аgаr 

iqtisоdiy sub′еktlаrning hаr birini turmush fаrоvоnligini pаsаytirishgа vа 

ulаrning birоr qismining turmush fаrоvоnligini оshirishgа оlib kеlаdigаn 

bоshqа аltеrnаtiv usul mаvjud bo`lmаsа. Bоshqаchа аytаdigаn bo`lsаk, 

shundаy tаqsimlаsh usuli tоpilsаki, uning yordаmidа kаmidа bittаsini 

turmush fаrоvоnligini оshirgаndа bоshqаlаrining turmush fаrоvоnligi 

pаsаymаsа, biz Pаrеtо bo`yichа sаmаrаsiz tаqsimlаsh usulini ko`rаmiz. 

аgаr birоrtаning turmush fаrоvоnligini pаsаyishigа оlib kеlаdigаn bo`lsа 

tаqsimlаnishni Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli dеymiz. Dеmаk, Pаrеtо bo`yichа 

sаmаrаli tаqsimlаnishdа hеch kim o`zining hоlаtini o`zgаrtirishdаn 

mаnfааtdоr emаs. Kimdir fаrоvоnligini оshirsа bоshqа bir kishini 

fаrоvоnligi pаsаyadi, bungа u yo`l qo`ymаydi. 

Umumаn оlgаndа, Pаrеtо sаmаrаdоrligi аlmаshtirish оrqаli 

оlinаdigаn yutuq to`g`risidа hеch nаrsа dеmаydi, u fаqаt аlmаshtirish 

sаmаrаsini bildirаdi, ya′ni yutuqqа оlib kеlаdigаn bаrchа аlmаshtirishlаr 

to`liq sоdir bo`lgаnligini bildirаdi. Аgаr tаqsimlаshdа bir kishini turmush 

fаrоvоnligi, bоshqаnikini pаsаytirmаsdаn, оshirish mumkin bo`lsа bungа 

Pаrеtо bo`yichа yaхshilаsh dеyilаdi. 

 

Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1. Tаlаb vа tаklif chiziqlаri tushunchаsini izоhlаb bеring. 

2. Tаlаb vа tаklifgа tа′sir etuvchi оmillаrni tа′riflаng. 

3. Bоzоr muvоzаnаti nimаni ifоdаlаydi? 

4. Minimаl vа mаksimаl nаrхlаr o`rnаtilishi qаndаy оqibаtlаrgа оlib 

kеlаdi? 
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5. Tеskаri tаlаb vа tаklif egri chiziqlаrigа tа′rif bеring. 

6. Sоliqqа tоrtilgаndа “o`lik” yukni yo`qоtilishi qаndаy yuz bеrаdi? 

7. Pаrеtо bo`yichа sаmаrаdоrlik nimа? 
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IX- Bоb. IJTIMОIY FАRОVОNLIK NАZАRIYASI  

VА TАSHQI SАMАRА 
 

9.1. Ijtimоiy fаrоvоnlik funksiyasi 
 

Shu pаytgаchа biz iqtisоdiyotdаgi tаqsimlаsh jаrаyonlаrini Pаrеtо 

bo`yichа sаmаrаdоrlik nuqtаi nаzаridаn bаhоlаb kеldik. Аmmо bundа 

insоnlаr o`rtаsidа fаrоvоnlikni tаqsimlаnishi mаsаlаsi e′tibоrdаn chеtdа 

qоlаdi. Аgаr hаmmа rеsursni bоshqа individlаrgа zаrаr еtkаzmаgаn hоldа 

bittа individgа bеrilishi Pаrеtо bo`yichа  sаmаrаli hisоblаnаdi. Аmmо 

bоshqаlаr bu tаqsimоtni аdоlаtsiz dеb bаhоlаshi mumkin. 

Umumаn оlgаndа Pаrеtо bo`yichа sаmаrаdоrlik mаqsаdgа muvоfiq – 

аgаr qаndаydir bir guruh оdаmlаr fаrоvоnligini bоshqаlаrgа zаrаr 

еtkаzmаsdаn оshirishning yo`llаri bo`lsа nеgа bundаn fоydаlаnmаslik 

kеrаk? Аmmо Pаrеtо bo`yichа sаmаrаli ko`p еchimlаr mаvjud bo`lgаndа 

ulаrdаn qаysi birlаrini tаnlаgаn mа′qul? 

Bu mаvzuning аsоsiy mаzmuni turli istе′mоlchilаrning nаfliligini 

qo`shishgа imkоn bеruvchi “fаrоvоnlik funksiyasi” g`оyasini tаdqiq 

qilishdir. Bu bizgа nаflilikni istе′mоlchilаr o`rtаsidа turlichа 

tаbаqаlаshtirgаn hоldа tаqsimlаshgа imkоn bеrаdi. Eng аvvаlо individuаl 

istе′mоlchilаrning аfzаl ko`rishlаrini qo`shish (аgrеgаtlаsh) оrqаli 

“ijtimоiy аfzаl ko`rish”ni shаkllаntirishgа urinib ko`rаmiz. 

  Induviduаl istе′mоlchilаr аfzаl ko`rishlаrini аgrеgаtlаsh yo`llаridаn 

biri оvоz bеrishdаn fоydаlаnish hisоblаnаdi.  

   

9.2. Ishlаb chiqаrish bilаn bоg`liq tаshqi sаmаrаlаr  
 

Trаnsаktsiоn yoki оpеrаtsiyalаr хаrаjаti - bu tоvаrlаr аlmаshuvi 

sоhаsidаgi хаrаjаtlаrdir. Ushbu хаrаjаt Rоnаld Kоuz tоmоnidаn 1930 

yillаrning bоshlаridа kiritilgаn. 

Trаnsаktsiоn хаrаjаtlаr quyidаgi bеsh ko`rinishdа bo`lаdi: 

1.  Ахbоrоt qidirish хаrаjаti; 

2.  Muzоkаrа оlib bоrish vа shаrtnоmа tuzish хаrаjаti; 

3.  O`lchаsh хаrаjаtlаri; 

4.  Mulk egаsi huquqini himоya qilish vа spеtsifikаtsiya хаrаjаtlаri; 
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5.  Оppоrtunistlik hаrаkаt хаrаjаtlаri. 

Ахbоrоt qidirish хаrаjаti bоzоrdаgi ахbоrоtning аsimmеtrik hоlаti 

bilаn bоg`liq. Хаridоrlаrni, sоtuvchilаrni qidirib tоpish mа′lum хаrаjаt 

bilаn bоg`liq. Ахbоrоtlаrni аniq vа to`liq bo`lmаsligi оrtiqchа хаrаjаtlаrgа 

оlib kеlаdi, ya′ni tоvаr muvоzаnаt nаrхdаn yuqоri yoki pаst nаrхdа sоtib 

оlinаdi. 

Muzоkаrа оlib bоrish vа shаrtnоmа tuzish хаrаjаtlаri, ushbu 

shаrtnоmаlаrni tuzish uchun kеtgаn vаqt, rеsurslаr, sаvdо-sоtiqni huquqiy 

rаsmiylаshtirish bilаn bоg`liq хаrаjаtlаr. 

O`lchаsh bilаn bоg`liq хаrаjаtlаr, аsоsаn o`lchаsh аsbоblаri uchun 

hаmdа o`lchаsh uchun sаrflаngаn хаrаjаtlr bilаn bоg`liq. Ko`p hоllаrdа 

o`lchаsh jаrаyoni qiyin kеchаdi. Mаsаlаn, tоvаr sifаtini bаhоlаsh, ishgа 

qаbul qilinаdigаn ishchining mаlаkаsini bаhоlаsh. 

Mulk egаsini himоya qilish vа spеtsifikаtsiya хаrаjаtlаri ko`pinchа 

ishоnchli huquqiy himоya yaхshi yo`lgа qo`yilmаgаn jоylаrdа vujudgа 

kеlаdi. Bundаy jоylаrdа iqtisоdiy sub′еktlаr huquqining buzilishi 

kuchаyadi. Huquqlаrni jоyigа qo`yish uchun vаqt, mаblаg` sаrflаnаdi. 

Оppоrtunistik hаrаkаtlаri хаrаjаtlаri hаm ахbоrоtning аsimmеtrikligi 

bilаn bоg`liq. Оppоrtunistik хаrаjаt dеb, shеrik hisоbidаn fоydа оlish 

mаqsаdidа shаrtnоmаdа ko`rsаtilgаn shаrtlаrni bаjаrishdаn vоz kеchаdigаn 

shахslаr hаrаkаtigа аytilаdi.  

Tashqi samaralar yoki eksternalilar (externalities)- bozordagi oldi-

sottidan olinadigan, lekin narxda o`z ifodasini topmagan xarajat yoki 

foyda. Ular muayyan operatsiyada qatnashadigan bozor sub′ektlari bilan 

bir qatorda uchinchi tomon bilan bog`liq bo`lgani uchun ham “tashqi” deb 

qabul qilinadi. Ushbu xarajatlar yoki yutuqlar (foyda) tovarlar va 

xizmatlarni ham ishalb chiqarishda, ham iste′mol qilishda vujudga keladi. 

Tashqi samara musbat (ijobiy) va manfiy (salbiy) samaralarga 

bo`linadi. Manfiy samara xarajatlar bilan bog`liq bo`lsa, musbat samara 

uchinchi tomonning yutug`i bilan bog`liqdir. Shunday qilib, tashqi samara 

ijtimoiy xarajatlar (yutuqlar) va xususiy xarajatlar (yutuqlar) o`rtasidagi 

farqni ko`rsatadi: MECMPCMSC  .      

Bu yerda: MSC  - ijtimoiy chekli xarajat; MPC - xususiy chekli 

xarajat; MEC  - tashqi chekli xarajat (Marginal External Cost). 



235 
 

Agar bir iqtisodiy sub′ektning faoliyati boshqa iqtisodiy sub′ektlar 

faoliyatida xarajatlarga olib kelsa, salbiy tashqi samara vujudga keladi 

(9.1-rasm).  

 
 

9.1-rasm. Manfiy (salbiy) tashqi samara 
 

Masalan, kimyo zavodi foydalanilgan suvni etarli darajada 

tozalamasdan daryoga oqizmoqda deylik. Chiqindi suv hajmi zavod ishlab 

chiqarish hajmiga proporsional bo`lsa, zavod qancha ko`p mahsulot ishlab 

chiqarsa, u atrof muhitni shuncha ko`p ifloslantiradi. Kimyo zavodi 

maxsus suv tozalash inshooti qurmaganligi uchun, chiqindi suv to`liq 

tozalanmaydi, demak zavodning xususiy chekli xarajati ijtimoiy chekli 

xarajatidan past bo`ladi, nima uchun deganda uning xarajati suvni tozalash 

bilan bog`liq xarajatdan holi.  

Zavod xarajatlarni tejash asosida ko`proq mahsulot ishlab chiqaradi. 

Ishlab chiqargan mahsulot hajmi samarali hajmdan ko`p bo`ladi. Suvni 

tozalashga xarajat qilmaganda zavodning ishlab chiqarish hajmi Q1 ga, 

uning narxi P1 ga teng va E1 nuqtada bozor muvozanati o`rnatiladi. E1  

nuqtada kesishadigan talab chizig`i chekli ijtimoiy yutuq MSB ni ifodalasa, 

taklif chizig`i xususiy chekli xarajatn MPC ni ifodalaydi. E1 nuqtada bozor 

muvozanati o`rnatilganda chekli xususiy xarajat chekli ijtimoiy yutuqga 

teng bo`ladi: MPC= MSB.     

Lekin, chekli ijtimoiy xarajat chekli xususiy xarajat bilan chekli 

tashqi xarajat yig`idisiga teng: MSC= MPC +MEC.    
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Agar tashqi xarajat zavodning ichki xarajatiga aylantirilsa, samarali 

ishlab chiqarish hajmi Q1 dan Q2 ga qisqargan bo`ladi. Mahsulot narxi P1 

dan P2 ga ko`tariladi va E2 nuqtada chekli ijtimoiy yutuq chekli ijtimoiy 

xarajat bilan tenglashardi, ya′ni MSB = MSC. 

Shuni e′tiborga olish kerakki, E2 nuqtada tashqi muhitni 

ifloslantirishning oqibatlari to`liq yo`qotilmaydi, nima uchun deganda, 

kimyo zavod 2Q  miqdorda mahsulot ishlab chiqarishni davom ettiradi va 

shu ishlab chiqarish hajmiga proportsional chiqindi ham atrof-muhitga 

chiqaradi. Lekin, atrof muhitni ifloslantirishdan bo`ladigan zarar ancha 

kamayadi. 9.1-rasmdagi E1E2F uchburchakning yuzi xususiy chekli 

xarajatni ijtimoiy chekli xarajatdan past bo`lishi bilan bog`liq bo`lgandagi 

yo`qotilgan samarani ko`rsatadi. 

Shunday qilib, salbiy tashqi samara mavjud bo`lganda iqtisodiy 

ne′mat samarali hajmdan ko`proq hajmda sotiladi va sotib olinadi, aniqroq 

qilib aytadigan bo`lsak salbiy tashqi samaraga ega bo`lgan tovarlar va 

xizmatlar keragidan ortiqcha ishlab chiqariladi. 

Musbat (ijobiy) tashqi samara biror iqtisodiy sub′ektning faoliyati 

boshqa sub′ektlarga yutuq keltirganda vujudga keladi: 

 MSB =MPB+MEB.  

Bu yerda MSB - ijtimoiy chekli yutuq;  MPB - xususiy chekli yutuq;      

MEB - tashqi chekli yutuq. 

Ijobiy tashqi samaraga maorifni va ilmiy izlanishlarni keltirish 

mumkin. Maorif yaxshi yo`lga qo`yilsa, bundan jamiyatning har bir a′zosi 

yutadi. Xuddi shunday ilmiy izlanishlardagi kashfiyotlardan ham jamiyat 

va uning a′zolari yutadi. Har bir shaxs ta′lim olayotganda o`zi oladigan 

yutuqni o`ylashi mumkin, lekin, bundan jamiyat qanday yutuq olish 

mumkinligini o`ylamaydi, ya′ni o`zi oladigan yutuqni hisobga oladi, xolos. 

Shaxs ta′lim olishga qaror qilishidan oldin ta′limga ketadigan xarajat bilan 

ta′limdan oladigan yutuqni bir-biri bilan taqqoslab ko`radi. Inson 

kapitaliga qilingan investitsiyalar jamiyat uchun optimal bo`lgan 

miqdordan past bo`ladi (9.2-rasm).  

Bozor muvozanati Е1 xususiy chеkli yutuq bilan ijtimoiy chеkli 

xarajat chiziqlari kеsishgan nuqtada o`rnatiladi: MPB=MSC. 
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9.2-rasm. Ijobiy tashqi samara 

 

Ya′ni tenglikda jamiyat oladigan chekli yutuq hisobga olinmagan. 

Umuman olganda ijtimoiy chekli yutuq xususiy chekli yutuqdan tashqi 

chekli yutuq miqdoriga katta. 

Shuning uchun ham, ishlab chiqarish hajmini umumiy chekli yutuq, 

ya′ni ijtimoiy chekli yutuq ijtimoiy chekli xarajatga teng bo`lgunga qadar 

oshirish mumkin. Demak, jamiyat uchun samarali bo`lgan muvozanat, 

ijtimoiy chekli yutuq chizig`i bilan ijtimoiy chekli xarajat chizig`i 

kesishgan E2  nuqtada erishilishi mumkin.  Natijada, samaradorlik FE2E1 

uchburchak yuziga teng miqdorga oshadi. 

Umumlashtirib aytadigan bo`lsak, ijobiy tashqi samara bo`lganda iqtisodiy 

ne′matlar samarali hajmdan kam miqdorda sotiladi va sotib olinadi, ya′ni 

ijobiy tashqi samarali tovarlar va xizmatlar kamroq ishlab chiqiladi. 

 

9.3. Ijоbiy vа sаlbiy tаshqi sаmаrаgа tа′sir qilish 
 

Salbiy tashqi samaraga ega bo`lgan tovarlar va xizmatlarni ko`p 

ishlab chiqarilishini kamaytirish va ijobiy tashqi samarali tovarlar va 

xizmatlarni optimal hajmgacha oshirish uchun tashqi samaralarni ichki 

samaraga aylantirish (transformatsiya qilish) kerak. 

Tashqi samaralarni ichki samaraga aylantirish uchun xususiy chekli 

xarajatlarni (va mos holda chekli yutuqni) ijtimoiy chekli xarajatlarga 

(chekli yutuqlarga) yaqinlashtirish lozim. 
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Ushbu muammoni echish uchun soliqlardan va subsidiyalardan 

foydalanish A.S.Pigu tomonidan taklif qilingan. 

Tartiblashtiradigan soliq - bu salbiy tashqi samaraga ega bo`lgan 

iqtisodiy ne′matlarni ishlab chiqarishga qo`yiladigan va xususiy chekli 

xarajatni ijtimoiy chekli xarajatgacha ko`taradigan soliq. 

Demak, yuqoridagi misolda soliq T  tashqi chekli xarajatga teng 

bo`lsa, ya′ni MECT   bo`lsa, bozor muvozanatini samarali muvozanatga 

yaqinlashtiradi: MSCMSB  .  

Tartiblashtiruvchi subsidiya - bu ijobiy tashqi samaraga ega 

bo`lgan iqtisodiy ne′matlarni ishlab chiqaruvchilarga va iste′mol 

qiluvchilarga beriladigan subsidiya bo`lib, u xususiy chekli yutuqni 

ijtimoiy chekli yutuqqa yaqinlashtiradi. 

Agar tashqi chekli yutuqga teng bo`lgan subsidiya  MEBS   

talabalarga yoki ilmiy xodimlargi berilganda edi, u talabalarning ta′lim 

xizmatiga talabini va ilmiy izlanuvchilarni ilmiy izlanishga talabini 

MSCMSB   tenglikni ta′minlaydigan darajagacha oshirgan bo`lar edi. 

Lekin, tariblashtiruvchi soliqlar va subsidiyalar tashqi samara bilan 

bog`liq muammolarni to`liq echishga yordam bera olmaydi, nima uchun 

deganda, amaliyotda chekli yutuq va chekli xarajatlarni aniq hisoblash 

juda qiyin bo`lsa, ikkinchidan,  ular etkazadigan zarar miqdorini ham 

hisoblashda juda katta qiyinchiliklar mavjud. 

Tashqi samara muammosini echishning yangi yo`li R.Kouzning 

ilmiy izlanishlari bilan bog`liq. Kouzning fikricha, ushbu muammo 

tomonlar uchun umumiy muammo bo`lib, uning echilishi ikkala 

tomonning birgalikda mas′uliyatli harakat qilish bilan bog`liq. Bu erda 

e′tibor ikki tomondan qaysi biri ko`proq, qaysi biri kamroq yo`qotishiga 

berilmasdan, ikkala tomondan mumkin bo`lgan jiddiy yo`qotishni oldini 

olishga berilishi lozimligi ko`rsatilgan. 

A.S.Pigu tomonidan taklif qilingan echimda alternativ xarajatlar 

printsipidan foydalanilmagan va huquqiy omilga e′tibor berilmagan. 

Kouzning ijtimoiy xarajatlar bilan bog`liq ishlarini umumlashtirib 

uni Dj.Stigler degan olim “Kouz teoremasi” deb atadi. Kouz teoremasiga 

ko`ra, agar barcha tomonlarning mulkiy huquqlari yaxshi aniqlangan 

bo`lsa, Transaksion xarajatlar nolga teng bo`lsa, pirovard natija (ishlab 
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chiqarish qiymatini maksimallashtiruvchi) mulkchilik huquqini 

taqsimlashdagi o`zgarishlarga bog`liq emas (agar daromad samarasi 

e′tiborga olinmaganda). Teoremadagi asosiy mazmun Stigler fikriga ko`ra 

quyidagicha “Mukammalashgan raqobat bozorda xususiy va ijtimoiy 

xarajatlar bir-biriga teng”. 

Kouz tashqi samara bilan bog`liq yo`qotishlarni hisobga olish 

mas′uliyatini o`z ichiga oluvchi narx belgilash tizimi bilan ushbu 

mas′uliyatni e′tiborga olmaydigan narx belgilash tizimini bir-biri bilan 

taqqoslab, quyidagi fikrga keladi, ya′ni, agar qatnashuvchilar tashqi 

samara muammosini xarajatlarsiz birgalikda kelishib olsa (kelishish bilan 

bog`liq transakion xarajatlar nolga teng bo`lsa), u holda raqobatlashgan 

bozor sharoitida ishlab chiqarish qiymatini maksimallashtiradigan mumkin 

bo`lgan maksimal natijaga erishish mumkin. 

Kouz quyidagi misolni keltiradi. Bir-biri bilan qo`shni bug`doy 

etishtiruvchi va qoramollarni boquvchi fermerlar joylashgan. Mol 

boquvchi fermer vaqti-vaqti bilan mollarini qo`shni  fermer erlariga qo`yib 

yuborib, uning bug`doylarini payhon qilib turadi. Ko`rinib turibdiki, bu 

erda tashqi samara (eksternal samara) mavjud. Kouz ko`rsatganki, bu 

muammo davlatning aralashuvisiz ikkala fermerning kelishuvi asosida 

echilishi mumkin. 

Agar mol boquvchi ikkinchi fermerga keltirgan zarari uchun 

mas′uliyatni his qilsa, u ikki variantda yo`l tutishi mumkin: yo mol 

boquvchi etkazgan zararini qoplaydi, yoki u ushbu erni fermerdan ijaraga 

oladi (ijara haqi to`lab, agar bug`doy ekuvchi fermer ham erni ijaraga 

olgan bo`lsa, unda yuqoriroq ijara haqi to`lab) pirovard natija ikkala holda 

ham bir xil bo`lib, ishlab chiqarish qiymatini maksimallashtirishga olib 

keladi. Agar etkazilgan zarar uchun mas′uliyat sezilmasa tashqi samara 

vujudga keladi. 

Transaksion xarajatlar nol bo`lganda fermerlarda o`zaro kelishish 

uchun iqtisodiy rag`batlantirish mavjud bo`ladi, nima uchun deganda, 

ikkala tomon ham o`z daromadlarining o`sishidan manfaatdor va ishlab 

chiqarish qiymatini maksimallashtirishdan manfaatdor. Lekin, Transaksion 

xarajatlar hisobga olinsa, yuqoridagiday samarali natijaga erishmasligi 

mumkin. Bu erda Transaksion xarajatlar, ya′ni axborot olishni qimmatligi, 
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sud ishi xarajatlari, kelishuv xarajatlari, kelishuv bilan bog`liq yutuqdan 

oshib ketish mumkin. Bunga yarasha etkazilgan zararni hisoblashda ham 

qiyinchiliklar tug`iladi (bittasi etkazilgan zararni boshqa tomonga 

qaraganda katta baholashi mumkin). Bitta tomon yetkazilgan zararni 

ikkinchi tomonga nisbatan yuqori baholasa kelishish qiyin.  

Eksperemental izlanishlar natijasi shuni ko`rsatadiki, Kouz teoremasi 

kelishiladigan tomonlar cheklangan ikkita va uchta bo`lgandagina o`rinli. 

Tomonlar soni oshgan sari Transaksion xarajatlar oshib boradi va ushbu 

xarajatlarni nolga tengligi to`g`risida faraz o`z kuchini yo`qotadi. 

Kouz teoremasi amaliy iqtisodiy hayotda muhim rol o`ynamoqda, 

undan atrof-muhitni ifloslantirishga qarshi davlat siyosatini va 

strategiyasini ishlab chiqishda keng foydalanilmoqda. 

Atrof-muhitni muhofaza qilish siyosati. Ushbu siyosat yordamida 

nazorat qilishdan olinadigan ijtimoiy chekli yutuq nazoratni amalga tadbiq 

etish uchun sarflanadigan ijtimoiy chekli xarajat bilan balanslashtiriladi. 

Ijtimoiy chekli yutuq MSB nazoratni amalga tadbiq etish uchun 

sarflanadigan ijtimoiy chekli xarajat bilan balanslashtiriladi. Ijtimoiy 

chekli yutuq MSB chizig`i bilan ijtimliy chekli xarajat MSC chizig`i 

kesishgan nuqta zararli chiqindilarni chiqarishning jamiyat uchun samarali 

bo`lgan darajasini aniqlashga yordam beradi (9.3-rasm).  

    

      

  

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

9.3-rasm. Chiqindilarning optimal darajasini aniqlash 
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MSC chizig`i atrof-muhitni ifloslantiradigan chiqindilarning foiz 

bo`yicha kamayib borishi natijasida ijtimoiy chekli xarajatlarni oshib 

borishini ifodalaydi. Shuning uchun ham chiqindilarni har bir qo`shimcha 

foiz kamaytirilishi yanada ko`proq xarajat bilan bog`liq. 

Zararli chiqindilarni atrof-muhitga chiqarilishini kamaytirishning 

uchta varianti mavjud: zararli chiqindilarni atrof-muhitga chiqarilishda 

norma va standartlarni o`rnatilishi; chiqindilar uchun to`lov o`rnatish; 

chiqindilarni vaqtincha chiqarish uchun ruxsatnoma sotish. 

Chiqindilarga norma va standartlar o`rnatish. Bu erda sanoat 

chiqindilari tarkibidagi zararli moddalar kontsetratsiyasiga qo`yiladigan 

miqdoriy chek qonun tomonidan o`rnatiladi. Bunday standartlar barcha 

rivojlangan davlatlarda o`rnatilgan. 

Masalan, avtomobillarning benzinni yoqishi natijasida chiqadigan 

gazda karbonat angidrid gazining miqdori cheklangan. Chiqindi gaz 

tarkibida ushbu moddaning normadan yuqori darajada bo`lsa, avtombil 

egasiga jarima solinadi.  

Standartlarni o`rnatishdan amaliyotda foydalanishning o`ziga yarasha 

kamchiliklari ham mavjud. Birinchidan, chiqindilarni ma′lum normagacha 

bepul chiqarish mumkinligi; ikkinchidan, barcha iqtisodiy sub′ektlar uchun 

bir xil standartni belgilanishi regionlarda ekologik holatning har-xil 

darajada dolzarbligini e′tiborga olmaydi; uchinchidan, standartlar ishlab 

chiqaruvchilarni  zararli chiqindilarni kamaytirishga undamaydi. 

Zararli chiqindilar uchun to`lov. Bu usulga ko`ra atrof-muhitga 

chiqaradigan har birlik zararli chiqindisi uchun firmalarga to`lov 

belgilanadi. Ushbu usul, tajriba ko`rsatayaptiki, atrof-muhitga 

chiqariladigan umumiy chiqindi hajmini kamaytirishga olib keladi. Lekin, 

bu tizimni aniq ishlashni to`liq kafolatlash qiyin. 

Tabiiy muhitni zararlash huquqini sotish. Davlat ma′lum soha 

bo`yicha zararli chiqindilar chiqarishning mumkin bo`lgan hajmini 

aniqlab, uni ruxsatnoma (litsenziya) shaklida auktsion orqali sotadi. 

Faraz qilaylik, davlat chiqindilarni 2000 kg dan 1000 kg gacha 

tushirmoqchi. Bu holda davlat bir kilogarmmdan chiqindi chiqarishga 

ruxsat beradigan 1000 ta ruxsatnoma sotadi (9.4-rasm). 
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9.4-rasm. Atrof-muhitni ifloslashga huquqni sotilishi 

 

Ruxsatnoma taklifi elastik bo`lmaganligi uchun muvozanat holat 1E  

nuqtada o`rnatiladi. 1E  nuqtada bir kilogramm chiqindi chiqarish 

ruxsatnomasi narxi 500 so`m. Agar atrof-muhitni muhofaza qiluvchi 

mahalliy “yashillar” harakati partiyasi mahalliy joyda ekologik vaziyatni 

yaxshilash maqsadida 100 ta ruxsatnomani sotib olib uni sotuvdan 

chiqarsa, bitta ruxsatnoma narxi ko`tarilib 600 so`mga teng bo`ladi. Bu 

ushbu usulning egiluvchan ekanligini ko`rsatadi. 

 

Qisqа хulоsаlаr 
 

Trаnsаktsiоn yoki оpеrаtsiyalаr хаrаjаti - bu tоvаrlаr аlmаshuvi 

sоhаsidаgi хаrаjаtlаrdir. Ushbu хаrаjаt Rоnаld Kоuz tоmоnidаn 1930 

yillаrning bоshlаridа kiritilgаn. 

Tаshqi sаmаrаlаr yoki ekstеrnаlilаr (externalities)- bоzоrdаgi оldi-

sоttidаn оlinаdigаn, lеkin nаrхdа o`z ifоdаsini tоpmаgаn хаrаjаt yoki 

fоydа. Ulаr muаyyan оpеrаtsiyadа qаtnаshаdigаn bоzоr sub′еktlаri bilаn 

bir qаtоrdа uchinchi tоmоn bilаn bоg`liq bo`lgаni uchun hаm “tаshqi” dеb 

qаbul qilinаdi. Ushbu хаrаjаtlаr yoki yutuqlаr (fоydа) tоvаrlаr vа 

хizmаtlаrni hаm ishаlb chiqаrishdа, hаm istе′mоl qilishdа vujudgа kеlаdi. 
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Tаshqi sаmаrа musbаt (ijоbiy) vа mаnfiy (sаlbiy) sаmаrаlаrgа 

bo`linаdi. Mаnfiy sаmаrа хаrаjаtlаr bilаn bоg`liq bo`lsа, musbаt sаmаrа 

uchinchi tоmоnning yutug`i bilаn bоg`liqdir. 

Sаlbiy tаshqi sаmаrаgа egа bo`lgаn tоvаrlаr vа хizmаtlаrni ko`p 

ishlаb chiqаrilishini kаmаytirish vа ijоbiy tаshqi sаmаrаli tоvаrlаr vа 

хizmаtlаrni оptimаl hаjmgаchа оshirish uchun tаshqi sаmаrаlаrni ichki 

sаmаrаgа аylаntirish (trаnsfоrmаtsiya qilish) kеrаk. 

 

Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1. Trаnsаktsiоn хаrаjаtlаr vа ulаrning tаrkibigа qаndаy хаrаjаtlаr 

kirаdi? 

2. Tаshqi sаmаrаgа hаyotdаn аniq bir misоl kеltirib, izоhlаb bеring. 

3. Dаvlаtning аtrоf-muhitni muhоfаzа qilish siyosаti nimаlаrdаn 

ibоrаt? 

4. Kоuz tеоrеmаsining mоhiyatini tushuntirib bеring. 

5. Tаrtiblаshtiruvchi subsidiya dеgаndа nimаlаr nаzаrdа tutilаdi? 

6. Аtrоf-muхitni muхоfаzа qilish siyosаtining tub mоhiyati nimаdа? 

7. Zаrаrli chiqindilаrni аtrоf-muhitgа tаrqаlishini kаmаytirish 

vаriаntlаrini ko`rsаting. 

8. Chiqindilаrgа mе′yor vа stаndаrtlаr o`rnаtish qаndаy аmаlgа 

оshirilаdi? 

9. Chiqindilаrning оptimаl dаrаjаsini аniqlаshni grаfik usuldа izоhlаb 

bеring. 

10. Tаbiiy muhitgа zаrаr kеltirish huquqini sоtish dеgаndа nimаni 

tushunаsiz? 
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X-Bоb. IJTIMОIY NЕMАT, АSSIMЕTRIK АХBОRОT 
 

10.1. Ijtimоiy nеmаtni tаqdim etish yo`llаri 
 

Sof ijtimoiy ne′mat - bu barcha fuqarolar, jamoa tomonidan iste′mol 

qilinadigan ne′mat bo`lib, ushbu iste′mol alohida  insonning ushbu ne′mat 

uchun pul to`lashi yoki to`lamasligiga bog`liq emas.  

 Sof ijtimoiy mahsulot ikki xil xususiyatga ega: iste`mol qilishda 

tanlanmaslik va iste′moldan ajratilmaslik. Shunday xususiyatga ega 

bo`lgan ijtimoiy ne′matga armiya va militsiya xizmati kiradi. Iste′molda 

tanlanmasligi xususiyati shuni bildiradiki, sof ijtimoiy ne′matni bir kishi 

tomonidan iste′mol qilinishi boshqa bir kishining ushbu ne′mat iste′molini 

kamaytirmaydi. Bunday ne′matlar raqobatdan holi, nima uchun deganda, 

qo`shimcha iste′molning chekli xarajati nolga teng. 

Iste′moldan ajratilmaslik xususiyati shundan iboratki, hech bir 

kishiga iste′mol qilish (hatto u ushbu iste′mol uchun to`lashdan voz kechsa 

ham) man qilinmaydi. 

Sof xususiy ne′mat - bu shunday ne′matki, uning har birligi ma′lum 

to`lovga sotiladi. Sof ijtimoiy ne′matning sof xususiy ne′matdan asosiy 

farqi - u bo`laklarga bo`linmaydi va bo`laklarga bo`linib ham sotilmaydi. 

Sof ijtimoiy mahsulotning bo`laklariga narx belgilash ham mumkin emas. 

Sof ijtimoiy mahsulotga bo`lgan umumiy talabni aniqlash ham o`ziga 

xosdir. Sof ijtimoiy mahsulotga bo`lgan talab chizig`i jami mahsulotning 

chekli nafliligini ifodalaydi (10.1-rasm). 

 
10.1-rasm. Sof ijtimoiy mahsulotga talab 
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Iste′molchilar soni qancha bo`lishidan qat′iy nazar, ular barcha sof 

ijtimoiy ne′matni iste′mol qiladi. Lekin, har bir shaxs sof ijtimoiy ne′matni 

iste′mol qilishdan har xil naf oladi. 

Sof ijtimoiy mahsulotga bo`lgan umumiy talab shaxslar oladigan 

chekli yutuqlarni (mavjud hajmdan oladigan) vertikal bo`yicha qo`shish 

orqali aniqlanadi. 

Sof xususiy ne′matga bo`lgan umumiy talab shaxslarning talab 

chiziqlarini gorizontal bo`yicha qo`shish orqali aniqlanadi (10.2-rasm). 

 
10.2-rasm. Sof xususiy ne′matga bo`lgan umumiy talab 
 

Sоf ijtimоiy mаhsulоtni jаmоа bo`lib istе′mоl qilаdi, lеkin biz 

yuqоridа аytgаnimizdаy hаr bir shахs bundаy istе′mоldаn hаr хil nаf 

ko`rаdi. Mаsаlаn, 10.2-rаsmdа А shахs eng kаm nаf ko`rаdi, B shахs А 

shахsgа nisbаtаn ko`prоq nаf ko`rаdi, S shахs B shахsgа ko`rа ko`p nаf 

оlаdi. Аmаldа hаr bir shахsning qаnchа nаf оlgаnligini hisоblаsh qiyin. 

Bundаy ахbоrоtni оlish hаm murkkаb.  

Аgаr istе′mоl qilingаn sоf ijtimоiy nе′mаtgа hаr bir shахs o`zi оlgаn 

chеkli yutug`igа ko`rа pul to`lаgаndа edi, оlingаn nаf to`g`risidаgi 

ахbоrоtni yashirishgа undаydigаn kuchli rаg`bаtlаntirish pаydо bo`lаr edi, 

hаmdа оlinаdigаn nаfni dаrаjаsini ko`pchilik pаsаytirishgа hаrаkаt qilаr 

edi. 

Hаqiqаtdа esа, istе′mоlchilаr istе′mоl qilingаn sоf ijtimоiy mаhsulоt 

uchun pul to`lаydimi, yo`qmi undаn nаf оlgаnligi uchun аyrim hоllаrdа 
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оrtiqchа to`lоvlаrsiz, bеpul ushbu nе′mаtlаrni оlishgа hаrаkаt qilаdi. 

Ushbu vаziyat bilеtsiz muаmmоsini, ya′ni “quyon” muаmmоsi nоmini 

оldi. Bu yerda iqtisоdiy sub′еktlаrning bоzоrning bоzоr mехаnizmi 

ishlаmаydigаn jоylаridаn fоydаlаnib, bоshqаlаr hisоbidаn ko`prоq yutuqqа 

erishishgа hаrаkаt qilishi nаzаrdа tutilаdi. Bilеtsiz yuruvchi muаmmоsi 

ko`prоq kаttа istе′mоlchi jаmоа guruhlаridа yuzаgа kеlаdi, nimа uchun 

dеgаndа, bundаy guruhlаrdа kеrаkli, to`liq ахbоrоtni оlish qiyin. 

Bilеtsizlаr muаmmоsini mаvjudligi sоf ijtimоiy mаhsutlоni  ishlаb 

chiqаrish hаjmini uning sаmаrаli hаjmidаn kаm bo`lishigа оlib kеlаdi. 

Bоzоr mехаnizmi bu muаmmоni еchishgа оjiz. Ushbu хаtоni tuzаtishdа 

dаvlаtning аhаmiyati nihоyatdа kаttа. 

 

10.2. Bоzоr оjizligi vа iqtisоdiyotgа dаvlаt аrаlаshuvi 
 

Bоzоr оjizligi - bu shundаy hоdisаki, bundа bоzоr rеsurslаrdаn 

sаmаrаli fоydаlаnishni tа′minlаy оlmаydi. 

Bоzоr оjizligini ko`rsаtuvchi to`rttа turdаgi vаziyat mаvjud vа bu 

vаziyatlаr sаmаrаsiz vаziyat hisоblаnаdi: 

1.  Mоnоpоliya. 

2.  Аsimmеtrik ахbоrоt. 

3.  Tаshqi sаmаrа. 

4.  Ijtimоiy nе′mаt. 

Ushbu vаziyatlаrdа bоzоrgа dаvlаtning аrаlаshuvi mаqsаdgа 

muvоfiq dеb hisоblаnаdi. Bu muаmmоlаrni dаvlаt mоnоpоliyagа qаrshi 

siyosаt yuritish, ijtimоiy sug`urtаlаsh, sаlbiy tаshqi sаmаrаgа egа bo`lgаn 

tоvаrlаr vа хizmаtlаrni ishlаb chiqаrishni chеklаsh vа ijоbiy tаshqi 

sаmаrаgа egа bo`lgаn ishlаb chiqаrish vа istе′mоlni rаg`bаtlаntirish оrqаli 

еchishgа hаrаkаt qilib kеlmоqdа. 

Hоzirgi vаqtа dаvlаtning iqtisоdiy funksiyalаri kеngаyib bоrmоqdа. 

Bulаrgа quyidаgilаr kirаdi: infrаtuzilmаni rivоjlаntirish; mаоrifni 

rivоjlаntirish; ishsizlikkа nаfаqа аjrаtish, hаr хil nаfаqаlаr vа kаm 

tа′minlаngаn оilаlаrgа mоddiy yordаm bеrish vа hоkаzоlаr. Bulаrdаn bir 

qisminiginа sоf ijtimоiy nе′mаtgа kiritish mumkin. Ulаrning ko`pchiligi 

jаmоа vа shахslаr tоmоnidаn istе′mоl qilinаdi.  
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Hоzirgi vаqtdа jаmi yalpi mаhsulоt tаrkibidа dаvlаtning хаrаjаtlаri 

ulushi bаrchа rivоjlаngаn dаvlаtlаrdа оshib bоrish tеndеntsiyasigа egа. 

Yuqоridаgilаrdаn tаshqаri dаvlаt mоnоpоlizmgа, inflyatsiyagа, ishsizlikkа 

qаrshi siyosаt оlib bоrmоqdа, bаrqаrоr iqtisоdiy o`sishni tа′minlаshgа 

e′tibоr bеrmоqdа, iqtisоdiyotdаgi tаrkibiy o`zgаrishlаrni muvоfiqlаshtirish, 

ilmiy-tехnik tаdqiqоtlаrni qo`llаb-quvvаtlаmоqdа. 

Dаvlаt iqtisоdiyotdа аsоsаn ikkitа mаsаlаni еchishgа hаrаkаt qilib 

kеlmоqdа: bоzоrni nоrmаl ishlаshini tа′minlаsh vа dоlzаrb bo`lgаn 

ijtimоiy-iqtisоdiy muаmmоlаrni еchish. 

Shuni hаm аytish kеrаkki, dаvlаtning bоzоr mехаnizmigа аsоslаngаn 

iqtisоdiyotgа аrаlаshuvi o`zining chеgаrаsigа egа bo`lishi kеrаk. Birinchi 

nаvbаtdа, dаvlаtning bоzоr mехаnizmigа аrаlаshuvi bоzоr mехаnizmini 

buzilishigа оlib kеlmаsligi kеrаk. Dаvlаtning iqtisоdiyotgа аrаlаshuvi 

bоzоr mехаnizmlаrini mа′muriy bоshqаruv bilаn аlmаshtirmаsligi lоzim. 

Dаvlаtning iqtisоdiyotgа аrаlаshuvi ko`prоq bоzоr mехаnizmini 

kuchаytirishgа yoki kаmаytirishgа оlib kеlishi mаqsаdgа muvоfiq. 

 

10.3. Аsimmеtrik ахbоrоt shаrоitidа tаnlоv 
 

Аsimmеtrik ахbоrоtlаshgаn bоzоr. Аsimmеtrik ахbоrоt - bu 

shundаy hоlаtki, bоzоrdаgi bоzоr sub′еktlаri o`rtаsidа bo`lаdigаn sаvdо-

sоtiqdа ulаrning bir qismi kеrаkli, muhim ахbоrоtgа egа, qоlgаn qismi esа 

egа emаs. 

Bоzоrdаgi tоvаrlаrni tаqsimlаnishi оptimаl bo`lishi tоvаrlаr nаrхi vа 

tоvаr to`g`risidа qаnchаlik to`g`ri ахbоrоt bеrishi bilаn bоg`liq. 

Rаqоbаtlаshgаn bоzоrni qаrаgаnimizdа biz ахbоrоtni simmеtrik rаvishdа 

tаqsimlаngаn, ya′ni sоtuvchilаr vа sоtib оluvchilаr ахbоrоt bilаn to`liq 

tа′minlаngаn, dеb fаrаz qilgаn edik. Bundаy hоlаtdа nаrхlаr sоtilаdigаn 

nе′mаtlаrning аltеrnаtiv хаrаjаtlаri to`g`risidа to`liq ахbоrоt bеrаdi. Аniq 

vа to`liq ахbоrоtning bo`lishi bоzоrdаgi nе′mаtlаrning оptimаl 

tаqsimlаnishigа yordаm bеrаdi. Lеkin, bоzоrdа аhvоl butunlаy bоshqаchа. 

Sоtuvchilаr o`z tоvаrlаri sifаtini yaхshi bilsаdа, ushbu ахbоrоtni 

хаridоrdаn yashirаdi. Хuddi shundаy хаridоrlаr hаm o`zlаrining bоzоrdаgi 

hаtti-hаrаkаtlаrini yashirib, hаr хil yo`l bilаn sаvdо-sоtiqdа bir tоmоnlаmа 
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yutuqqа erishishgа hаrаkаt qilаdi. Bоzоr nаrхi o`zidа judа ko`p ахbоrtni 

mujаssаmlаshtirаdi. Ushbu ахbоrоtni bоzоr qаtnаshchilаri qаnchа to`liq 

bilsа, sаvdо-sоtiq ikki tоmоn uchun shunchа sаmаrаli bo`lаdi, ya′ni ikki 

tоmоn hаm mаksimаl fоydа ko`rаdi. Yuqоridаgidаn kеlib chiqib аytish 

mumkinki, bоzоrdа ахbоrоtlаr аsimmеtrik (to`liq) bo`lmаgаnligi uchun 

bоzоr mехаnizmi hаm еtаrli dаrаjаdа mukаmmаl emаs. 

Mаhsulоt sifаti nоаniqligi. Аvtоmоbil vа sug`urtа  bоzоridаgi 

аsimmеtrik ахbоrоt. Fаrаz qilаylik, bоzоrdа fоydаlаnilgаn аvtоmоbillаr 

sоtilаdi. Fаrаz qilаylik, mаshinаning hоlаti (sifаti) o`rtаchа hоlаtdаn yuqоri 

bo`lsа yaхshi аvtоmоbil, pаst bo`lsа - yomоn аvtimоbil (ushbu mаsаlаni 

1970 yildа birinchi bo`lib аmеrikаlik оlim А.Аkеrlоf o`rgаngаn). Yaхshi 

аvtоmоbillаrning nаrхi 3000 dоll. Аgаr bоzоrdа ikkаlа kаtеgоriyadаgi 

аvtоmоbillаr sоni bir-birigа tеng bo`lsа, аvtоmоbilning o`rtаchа nаrхi 

2000 dоll. bo`lаdi. Ushbu hоlаtdа yaхshi аvtоmоbilni hаm, yomоn 

аvtоmоbilni hаm sоtib оlish ehtimоli 50 fоizgа tеng. 

Birоq sоtuvchilаr o`zlаrining аvtоmоbili sifаtini yaхshirоq bilаdi, 

хаridоrlаr bundаy ахbоrоtgа egа emаslаr. Yaхshi mаshinа sоtuvchilаrni 

2000 dоll. nаrх qаnоаtlаntirmаydi. Yomоn mаshinа sоtuvchilаrni esа 2000 

dоll. nаrх qаnоаtlаntirаdi vа bu nаrх ulаr kutgаn nаrхdаn аnchа yuqоri.  

Bоzоrdа аsimmеtrik ахbоrоt bo`lgаn shаrоitdа аvtоmоbil bоzоridаgi 

nаrх аvtоmоbil sifаti to`g`risidа to`liq ахbоrоtni bеrmаydi, nаtijаdа 

bоzоrdаgi sаvdо-sоtiqlаrni nоrаtsiоnаl bo`lishigа оlib kеlаdi. YAхshi 

аvtоmоbil egаlаri o`z аvtоmоbillаrini 2000 dоll.dа sоtishdаn vоz 

kеchаdilаr. Оqibаtdа yaхshi аvtоmоbillаr tаklifi kаmаyadi. YOmоn 

аvtоmоbillаr nаrхi yuqоri bo`lgаn uchun, ulаrning tаklifi оshаdi. Bundаy 

hоlаtdа yaхshi аvtоmоbil оlish ehtimоli 50 fоizdаn nоlgа tushib kеtаdi. 

Sug`urtаlаsh bоzоri. Sug`urtаlаsh bоzоridа hаm аvtоmоbillаr 

bоzоridаgi hоlаtni kuzаtish mumkin. Sug`urtа qilinаdigаn shахs o`zining 

sug`urtа оb′еkti to`g`risidа sug`urtаlоvchigа qаrаgаndа ko`prоq ахbоrоtgа 

egа. SHuning uchun hаm, bu yerda zаifrоq, sоg`lig`i yaхshi bo`lmаgаn 

shахslаr ko`prоq sug`urtа kоmpаniyasi хizmаtidаn fоydаlаnishgа hаrаkаt 

qilаdilаr. Ushbu hоlаt sug`urtа kоmpаniyalаrini sug`urtа nаrхini оshishigа 

оlib kеlаdi vа yuqоri sug`urtа nаrхi o`z nаvbаtidа sоg`ligi yaхshi bo`lgаn 

shахslаrni sug`urtаlаshgа bоrmаsligini kuchаytirаdi. 
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Mа′nаviy tаvаkkаlchilik (yo`qоtish) - yo`qоtishlаr sug`urtа 

kоmpаniyasi tоmоnidаn to`liq qоplаnishigа ishоnib vujudgа kеlishi 

mumkin bo`lgаn yo`qоtishlаr ehtimоlini оngli rаvishdа оshirishgа 

intiluvchi shахslаrning hаtti-hаrаkаti. 

Insоnlаr o`z hаyotini, mulkini sug`urtаlаgаndаn kеyin, o`zining 

hаyotigа, mulkining sаqlаnishigа ko`pinchа bеfаrq qаrаy bоshlаydilаr. 

Ulаr sug`urtаlаshgаchа qilinаdigаn ehtiyot-chоrаlаrni bаjаrmаy qo`yadilаr. 

Bundаy hоlаt tаvаkkаlchilikni kuchаytirаdi vа insоn o`zini sug`urtа qilgаn 

vоqеа-hоdisаlаrning sоdir bo`lish ehtimоlini оshishigа оlib kеlаdi. 

Bа′zi bir nоpоk insоnlаr yuqоri sug`urtа hаqi оlish mаqsаdidа, оngli 

rаvishdа o`zining eski uyini yoqаdi, mulkini yarоqsiz hоlаtgа kеltirаdi vа 

hаttо o`z qаrindоshlаrini o`ldirishgаchа bоrаdilаr. 

Mа′nаviy yo`qоtishlаrni quyidаgi yo`llаr оrqаli kаmаytirish mumkin: 

˗  sug`urtаlаnаdigаn shахslаrni yaхshirоq tеkshirish, mijоzlаrni 

yo`qоtishlаri bo`yichа klаssifikаtsiya qilish аsоsidа sug`urtа bаdаlini 

diffеrеntsiаtsiyalаsh (ya′ni, yo`qоtishi yuqоri bo`lgаn shахs uchun yuqоri 

sug`urtа bаdаli bеlgilаsh); 

˗  yuqоri yo`qоtishgа egа bo`lаdigаn shахslаr bilаn sug`urtа 

shаrtnоmаsini tuzmаslik (nаrkоmаnlаr, spirtli ichimlik ichib аvtоmоbil 

hаydаydigаn shахslаr); 

˗  yo`qоtishni qismаn qоplаsh shаrti bilаn sug`urtаlаsh. 

 

10.4. Bоzоrdаgi аsimmеtrik ахbоrоtlаrni bаrtаrаf etish yo`llаri 
 

Bоzоr signаllаri. Bоzоrdа sоtilаdigаn tоvаr to`g`risidа, tоvаrni 

ishlаb chiqаruvchi firmаning nоmi to`g`risidаgi ахbоrоtlаr, tоvаr mаrkаsi, 

firmа bеlgisi, firmаning оbro`i, tоvаr sifаti vа kаfоlаti to`g`risidаgi 

ахbоrоtlаr bоzоr signаllаri bo`lib хizmаt qilаdi vа bu signаllаr tоvаr sоtib 

оlishdаgi tаvаkkаlchilikni kаmаytirаdi. Mаsаlаn, siz sоtib оlmоqchi 

bo`lgаn tоvаr siz bilgаn, sifаtli mаhsulоt ishlаb chiqаrаdigаn firmаning 

mаhsulоti bo`lsа, siz mаhsulоtni yo`qоtishsiz sоtib оlаsiz. 

Аuksiоnlаr. Аuksiоnlаr hаm ахbоrоtlаrdаgi аsimmеtriyani 

yo`qоtаdigаn bоzоr hisоblаnаdi. Nоyob sаn′аt nаmunаsigа, tеz buzilаdigаn 
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mаhsulоtlаrgа (sаbzаvоt, mеvа, bаliq) nаrхlаr sоtish vаqtidа o`rnаtilаdi. 

аuksiоnlаrning аsоsаn ikki turi mаvjud: Ingliz vа Gоllаnd аuksiоnlаri. 

Ingliz аuksiоni - bu аuksiоndа stаvkа pаstdаn yuqоrigа qаrаb оshib 

bоrаdi vа bu оshish tаklif qilingаn mаksimаl nаrхdа tоvаr sоtilgunchа 

dаvоm etаdi. Ushbu аuksiоndа аsоsаn sаn′аt nаmunаlаri, zеbu-ziynаtlаr vа 

hоkаzоlаr sоtilаdi. 

Gоllаnd аuksiоnidа stаvkаlаr yuqоridаn pаstgа qаrаb, tоki tоvаr 

minimаl mumkin bo`lgаn nаrхdа sоtilgungа qаdаr tushib bоrаdi. Ushbu 

аuksiоndа vаqt muhim аhаmiyatgа egа, nimа uchun dеgаndа аuksiоndа 

аsоsаn tеz buzilаdigаn tоvаrlаr sоtilаdi: gullаr, sаbzаvоtlаr, mеvаlаr, bаliq 

vа hоkаzоlаr sоtilаdi. 

Gоllаnd аuksiоnidа minimаl mumkin bo`lgаn nаrх - birinchi e′lоn 

qilingаn nаrхning 20 fоizi hisоblаnаdi. Аgаr tоvаr ushbu nаrхdа hаm 

sоtilmаsа, u sоtuvdаn оlinаdi. 

Yopiq аuksiоn - bu аuksiоndа qаtnаshuvchilаr bir-birigа bоg`liq 

bo`lmаgаn hоldа tоvаr uchun stаvkаlаr qo`yadi vа tоvаr kim ko`p stаvkа 

qo`ygаn bo`lsа, ungа bеrilаdi. 

Hоzirgi vаqtdа istе′mоlchi huquqini himоya qiluvchi qоnunlаr ishlаb 

chiqilgаn. Bu qоnungа ko`rа istе′mоlchi sоtib оlingаn tоvаrdаn 

fоydаlаnishi dаvоmidа ko`rgаn jismоniy hаmdа mа′nаviy yo`qоtishlаrini 

qоplаshni sоtuvchidаn tаlаb qilishgа hаqi bоr. Lеkin, istе′mоlchi huquqini 

himоya qilishdа оb′еktiv chеgаrа bo`lishi lоzim. Rivоjlаngаn dаvlаtlаrdа 

istе′mоlchining yo`qоtishini qоplаsh sоtib оlingаn tоvаr qiymаtining uch 

bаrоbаridаn оshmаsligi kеrаk. 

Mа′lumki, istе′mоlchi huquqini himоya qilish sоtilаdigаn tоvаr vа 

ko`rsаtilаdigаn хizmаt to`g`risidа to`liq ахbоrоtgа egа bo`lishni tаqоzо 

qilаdi. Lеkin, bundаy ахbоrоtni оlish mumkinmi, dеgаn sаvоl tug`ilаdi. Bu 

yerda istе′mоlchilаr jаmiyati vа оmmаviy ахbоrоt vоsitаlаri (gаzеtа, rаdiо, 

tеlеvidеniе), qоnun chiqаruvchi vа ijrо etuvchi hоkimiyat оrgаnlаri muhim 

rоl o`ynаydi. Ахbоrоt bеrishdа firmаlаrning o`zi hаm kаttа rоl o`ynаydilаr. 

Lеkin, ахbоrоt uchun hаq to`lаsh kеrаk. 

Mа′lumki, ахbоrоtlаrning judа kаttа qismi rеklаmа shаklidа kеlаdi. 

Lеkin, rеklаmаlаr to`g`ri ахbоrоt bеrаdimi yoki yo`qmi uni аniqlаsh qiyin. 

Shuning uchun hаm bu yerda аsоsiy mеzоn mаhsulоt sifаti bilаn uning 
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nаrхi o`rtаsidаgi nisbаtning оptimаl bo`lishidаdir. Mа′lumki, mаhsulоt 

sifаtining оshishi, uning nаrхini оshirаdi. 

Оlib sоtаrlik vа uning iqtisоdiyotdаgi o`rni. Оlib sоtаrlik 

(sаvdоgаrlаr) dеgаndа, fоydа оlish mаqsаdidа birоr tоvаrni sоtib оlib, uni 

yuqоri nаrхdа sоtish fаоliyati tushunilаdi. Оlib sоtаrlаr bоzоr shаrоitidа 

muhim rоl o`ynаydilаr, ulаr оrtiqchа tоvаrni sоtib оlib, qаеrdа ungа tаlаb 

ko`p bo`lsа, o`shа yerga еtkаzib bеrаdilаr. Bu o`z nаvbаtidа tоvаrgа 

bo`lgаn nаrхni butun fаzо bo`yichа mа′lum dаrаjаdа tеkis bo`lishini 

tа′minlаydi. Sаvdоgаrlаr istе′mоlni vаqt bo`yichа siljishini tа′minlаydilаr. 

Ulаr qishlоq хo`jаlik mаhsulоtlаrini yoz fаslidа sоtib оlib, qish fаslidа 

sоtаdi, yoki sеrhоsil yildа sоtib оlib, qurg`оqchilik kеlgаn yildа sоtаdilаr. 

Ushbu hоlаt istе′mоlni mo`l-ko`lchilik vаqtdаn istе′mоl tоvаrlаri 

chеklаngаn vаqtgа ko`chirаdi vа shu bilаn nаrхlаrning tеkislаshuvini 

tа′minlаydilаr. 

Sаvdоgаrlаr bo`lmаgаndа, sеrhоsil yildа tаlаb D  vа tаklif S1  

bo`lgаndа, muvоzаnаt hоlаt E1  nuqtаdа o`rnаtilgаn bo`lаr edi (10.3-rаsm). 

 
10.3-rаsm. а) sеrhоsil yil; b) hоsildоr bo`lmаgаn yil. 

 

Hоsildоr bo`lmаgаn yildаgi tаlаb D  tаklif S2  vа muvоzаnаtlik E2  

(12.3-b-rаsm). Sаvdоgаrlаr sеrhоsil yildа mаhsulоt sоtish hаjmini Q1  dаn 

Q1
'
 gа qisqаrtirib, muvоzаnаt nаrхni P1  dаn P1

'
 gа ko`tаrаdi. SHu bilаn 

birgа jаmg`аrilgаn mаhsulоt zаhirаsi hоsildоr bo`lmаgаn yildаgi tаklifni 
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Q2  dаn Q2
'
 gа оshirib, muvоzаnаt nаrхni P2  dаn P2

'
 gа tushirаdi. SHundаy 

qilib, sаvdоgаrlаr istе′mоlni sеrhоsil yildаn hоsil kаm bo`lgаn yilgа siljitib 

nаrхni tеkislаydilаr. Sаvdоgаrlаrginа qishlоq хo`jаligidаgi mаvsumiy 

tеbrаnishlаrni tеkislаshgа yordаm bеrаdilаr. Sаvdоgаrlаr tаvаkkаlchilikkа 

bоrmаydigаnlаrdаn yo`qоtishlаrni sоtib оlib, fоydа оlish mаqsаdidа o`zlаri 

tаvаkkаlchilikkа bоrаdilаr. 

 

10.5. Prinsipal agent muammosi  va  sub′ektiv risk 
 

Agar xodimlar faoliyatini nazorat qilish uchun hech qanday mablag`  

sarflanmagan bo`lsa, korxona egalari har qanday vaqtda menejerlar va 

ishchilarining samarali ishlashiga ishonch hosil qilishlari mumkin edi. 

Biroq, aksariyat firmalar egalari o`z xodimlarining faoliyatini har doim 

kuzatib borish imkoniyatiga ega emaslar. Aksincha xodimlar firma 

egalariga qaraganda bu borada yaxshiroq ma′lumotga ega. Ushbu axborot 

asimmetriyasi agentlik munosabatlari muammosini (prinsipal agent 

muammosini) vujudga keltiradi. 

Agentlik munosabatlari bir kishining farovonligini boshqalarning 

harakatlaridan bog`liqligini ta′minlaydigan har qanday kelishuv bor joyda 

mavjud. Agent - bu harakat qiladigan shaxs, uning farovonligiga ta′sir 

ko`rsatadigan tomon esa - prinsipal yoki ishonch bildiruvchi sanaladi. 

Bizning misolimizda menejer va xodimlar agent sifatida harakat qilishadi,  

firma egasi esa prinsipal hisoblanadi. Agentlik munosabatlaridagi asosiy 

muammo shundaki, menejerlar firma egalariga past foyda olish xavfini 

tug`dirsa ham, o`zlarining shaxsiy manfaatlarini ko`zlab harakat qilishlari 

mumkin. Bunday holatni ko`plab sohalarda kuzatish mumkin. Masalan 

aksiyadorlik jamiyatining yollanma boshqaruvchilari va mutaxassislari 

(pravleniye) aksiyadorlar manfaatiga teskari tarzda o`zlari uchun katta 

miqdorda mukofotlar va boshqa imtiyozlar olishga harakat qilishadi va bu 

bilan jamiyat foydasi kamayishiga sabab bo`lishlari mumkin. 

Noaniq axborot va nazorat xarajatlari agentlarning xatti-harakatlariga 

qanday ta′sir qiladi? Qanday mexanizmlar menejerlarni mulk egasining 

manfaatlari yo`lida harakat qilishga undashi mumkin? 



254 
 

Shubhasiz, aksariyat firmalar menejerlar tomonidan nazorat qilinadi. 

Gap shundaki, yakka aksiyadorlar odatda firma umumiy ustav kapitalining 

ozgina foiziga egalik qiladi va bu ular uchun menejerlar rahbarligi ostida 

firma faoliyati qanchalik yaxshi ekanligi to`g`risida ma'lumot olishlarini 

qiyinlashtiradi. Firma egalarining (yoki vakillarining) funksiyalaridan biri 

- bu menejerlar faoliyatini nazorat qilishdir. Ammo bunday nazorat ancha 

qimmatga tushadi: ma′lumot to`plash va undan foydalanish xarajat talab 

qiladi.  

Shunday qilib, xususiy korxonalar menejerlari o`z manfaatlarini 

ko`zlab harakat qilishlari mumkin. Ammo bu maqsadlar nimani 

ko`zlayda? Bir qarashda  menejerlarni foyda olishdan ko`ra firmaning 

o`sishi bilan bo`g`liq masalalr ko`proq qiziqtirishi mumkin: tez o`sish va 

bozorning katta ulushini egallash ko`proq pul oqimini keltirib chiqaradi; 

bu esa o`z navbatida menejerlar uchun qo`shimcha mukofotlar olishga 

imkon yaratadi (masalan, bonuslar). Boshqa tomondan qaraganda 

menejerlarning o`z ishlaridan qoniqish olishlari ham muhim. Bu nafaqat 

foyda, balki qo`l ostidagilar bilan o`zaro munosabatlar, korporatsiyani 

boshqarish qobiliyati, boshqa mukofotlar va manfaatlar, mansabda uzoq 

qolish imkoniyati kabilarni o`z ichiga oladi. Shuningdek, menejerlar firma 

egalarining manfaatlarini abadiy e′tiborsiz qoldiradigan holatda ham 

emaslar.  

Birinchidan, menejerlar o`zini yomon tutgan deb hisoblasalar, 

aksiyadorlar ochiqdan-ochiq shikoyat qilishlari mumkin. Ba′zi hollarda 

ular yollanma menejerlarni ishdan bo`shatishlari ham mumkin (direktorlar 

kengashi yordamida, ularning vazifalariga menejerlarning harakatlarini 

nazorat qilish kiradi).  

Ikkinchidan, keyingi paytlarda korporativ nazorat uchun kuchli bozor 

shakllanib bormoqda. Noto`g`ri boshqariladigan firmalar ko`pincha 

boshqa firmalar tomonidan yutib yuborilishi tufayli, menejerlar foydani 

ko`paytirish uchun kuchli rag`batga ega.  

Uchinchidan, menejerlar bozori yuqori darajada rivojlangan bo`lishi 

mumkin. Firma foydasini maksimal darajada oshiradigan menejerlar 

bozorda talabga ega bo`lganligi sababli, ular yuqori maosh oladi va shu 

bilan boshqa menejerlar uchun namuna bo`lib xizmat qiladi. 



255 
 

Afsuski, aksiyadorlarning menejerlar ustidan nazorat qilish 

mexanizmlari cheklangan va nomukammal. Shu sababli agentlik 

muammosining yechimlari bilan tanishib chiqish muhim.  

Sub′ektiv risk (axloqiy risk) – bu yo`qotishlar sug`urta kompaniyasi 

tomonidan to`liq qoplanishiga ishonib vujudga kelishi mumkin bo`lgan 

yo`qotishlar ehtimolini ongli ravishda oshirishga intiluvchi shaxslarning 

hatti-harakati. 

Insonlar o`z hayotini, mulkini sug`urtalagandan keyin, o`zining 

hayotiga, mulkining saqlanishiga ko`pincha befarq qaray boshlaydilar. 

Ular sug`urtalashgacha qilinadigan ehtiyot choralarni bajarmay qo`yadilar. 

Bunday holat tavakkalchilikni kuchaytiradi va sug`urta qilingan voqea 

hamda hodisalarning sodir bo`lish ehtimolini oshishiga olib keladi. 

Ba′zi bir nopok insonlar yuqori sug`urta haqi olish maqsadida, ongli 

ravishda o`zining eski uyini yoqadi, mulkini yaroqsiz holatga keltiradi va 

hatto o`z qarindoshlarini o`ldirishgacha boradi. 

Sub′ektiv riskdan keladigan yo`qotishlarni quyidagi yo`llar orqali 

kamaytirish mumkin: 

˗  sug`urtalanadigan shaxslarni yaxshiroq tekshirish, mijozlarni 

yo`qotishlari bo`yicha klassifikatsiya qilish asosida sug`urta badalini 

differensiatsiyalash (ya′ni, yo`qotishi yuqori bo`lgan shaxs uchun yuqori 

sug`urta badali belgilash); 

˗  yuqori yo`qotishga ega bo`ladigan shaxslar bilan sug`urta 

shartnomasini tuzmaslik (narkomanlar, spirtli ichimlik ichib avtomobil 

haydaydigan shaxslar); 

˗  yo`qotishni qisman qoplash sharti bilan sug`urtalash. 

Subyektiv risk tushunchasi nafaqat sug`urta masalalariga, balki ish 

beruvchilar tomonidan kuzatilmaganda to`liq quvvat bilan ishlashni 

to`xtatadigan ishchilar xatti-harakatlariga ham tegishli. Sub′ektiv risk xatti-

harakatlarini kuzatishning imkoni bo`lmagan shaxsning yakuniy natija  

ehtimolligi va miqdoriga ta′siri mavjud bo`lganda yuzaga keladi. 

 

Qisqа хulоsаlаr 
 

Sоf ijtimоiy nе′mаt - bu bаrchа fuqаrоlаr tоmоnidаn, jаmоа 

tоmоnidаn istе′mоl qilinаdigаn nе′mаt bo`lib, ushbu istе′mоl аlоhidа  
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insоnning ushbu nе′mаt uchun pul to`lаshi yoki to`lаmаsligigа bоg`liq 

emаs. 

Sоf хususiy nе′mаt - bu shundаy nе′mаtki, uning hаr birligi mа′lum 

to`lоvgа sоtilаdi. Sоf ijtimоiy nе′mаtning sоf хususiy nе′mаtdаn аsоsiy 

fаrqi - u bo`lаklаrgа bo`linmаydi vа bo`lаklаrgа bo`linib hаm sоtilmаydi. 

Bоzоr оjizligi - bu shundаy hоdisаki, bundа bоzоr rеsurslаrdаn 

sаmаrаli fоydаlаnishni tа′minlаy оlmаydi. 

Dаvlаt iqtisоdiyotdа аsоsаn ikkitа mаsаlаni еchishgа hаrаkаt qilib 

kеlmоqdа: bоzоrni nоrmаl ishlаshini tа′minlаsh vа dоlzаrb bo`lgаn 

ijtimоiy-iqtisоdiy muаmmоlаrni еchish. 

Аsimmеtrik ахbоrоt - bu shundаy hоlаtki, bоzоrdаgi bоzоr 

sub′еktlаri o`rtаsidа bo`lаdigаn sаvdо-sоtiqdа ulаrning bir qismi kеrаkli, 

muhim ахbоrоtgа egа, qоlgаn qismi esа egа emаs. 

Tаvаkkаlchilikni pаsаytirshdа fyuchеrslаr, оptsiоn vа 

хеdjirlаshtirishlаr hаm muhim rоl o`ynаydilаr. 

Fyuchеrslаr - bu оldindаn bеlgilаngаn nаrхlаrdа mа′lum miqdоrdаgi 

tоvаrlаrni kеlаjаkdа mа′lum kundа еtkаzish uchun tuzilgаn muddаtli 

shаrtnоmа. 

Оptsiоn yoki mukоfоtgа ko`rа sаvdо-sоtiq - bu fyuchеrsning bir 

turi bo`lib, ungа ko`rа bir tоmоn kоmissiоn to`lоv аsоsidа birоr tоvаrni 

kеlаjаkdа sоtib оlish yoki sоtish huquqini оldindаn kеlishilgаn nаrхdа 

sоtib оlаdi. Shuni аytish kеrаkki, fyuchеrs hаm, оptsiоn hаm tоvаrlаr 

nаrхini vаqt bo`yichа tеkislаshgа yordаm bеrаdi. 

Хеdjirlаsh - bu оpеrаtsiya bo`lib, ungа ko`rа fyuchеrslаr bоzоri vа 

оptsiоnlаr bоzоri yordаmidа bir tаvаkkаlchilik bоshqа bir tаvаkkаlchilik 

bilаn qоplаnаdi. Ushbu оpеrаtsiyaning mоhiyati shundаn ibоrаtki, nаrхlаr 

o`zgаrishi bilаn bоg`liq tаvаkkаlchilik (yo`qоtishlаr) sаvdоgаr zimmаsigа 

yuklаtilаdi. 

Sub′ektiv risk (axloqiy risk) – bu yo`qotishlar sug`urta kompaniyasi 

tomonidan to`liq qoplanishiga ishonib vujudga kelishi mumkin bo`lgan 

yo`qotishlar ehtimolini ongli ravishda oshirishga intiluvchi shaxslarning 

hatti-harakati. 
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Nаzоrаt vа muhоkаmа uchun sаvоllаr 
 

1. Sоf ijtimоiy nе′mаt vа uning хususiyatlаri nimаlаrdаn ibоrаt? 

2. Sоf ijtimоiy mаhsulоtgа bo`lgаn umumiy tаlаb qаndаy 

hisоblаnаdi? 

3. Sоf хususiy nе′mаtning sоf ijtimоiy nе′mаtdаn fаrqi nimаlаrdаn 

ibоrаt? 

4. Dаvlаt bоzоrni tаrtibgа sоlish uchun qаndаy hоllаrdа u bоzоr 

fаоliyatigа аrаlаshаdi? 

5. Bоzоr оjizligi dеgаndа nimаni tushunаsiz? 

6. “CHiptаsiz yuruvchi (quyon) muаmmоsi” nаtijаsidа sоf ijtimоiy 

mаhsulоt qаndаy  o`zgаrаdi? 

7. Dаvlаtning bоzоr iqtisоdiyotigа аrаlаshuvining sаlbiy vа ijоbiy 

tоmоnlаri nimаlаrdа nаmоyon bo`lаdi? 

8. Dаvlаtning bоzоr iqtisоdiyotigа аrаlаshuvining shаrtlаri qаndаy? 

9. Dаvlаtning bоzоr iktisоdiyotigа аrаlаshuvining аsоsiy dаstаklаri 

nimаlаrdаn ibоrаt? 

10. O`zbеkistоn iktisоdiyotini rivоjlаntirishdа dаvlаtning rоli 

nimаlаrdаn ibоrаt? 
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IZOHLI  LUG`AT 
 

Almashtirish samarasi - ish haqini ortishi natijasida bo`sh vaqtning 

qisqarishi. 

Alternativ xarajatlar - tanlashda voz kechilgan eng yaxshi 

alternativ variantdan olinadigan natija (qiymat, foyda, naflik). 

Alternativ qiymat (foydalanilmagan imkoniyat deb ham 

qaraladi) - biror ne′mat qiymatini voz kechilgan boshqa bir nechta ne′mat 

qiymati bilan ifodalanishi. 

Asimmetrik axborot - bu shunday holatki, bunda bozorda 

bo`ladigan savdo-sotiqda bozor qatnashchilaridan bir qismi kerakli, muhim 

axborotga ega bo`lgan qism ega emas. 

Auktsion - tovarni oldi-sotdisini tashkil qilish usullaridan biri bo`lib 

unda transaktsiya xarajatlari real vaqt rejimida o`tadi.  

Bertran muvozanati - bozor duopolik bo`lganda firmalar tovar 

narxini tushirish va mahsulot ishlab chiqarish hajmini oshirish orqali bir 

biri bilan raqobatlashadi. Tovar narxi chekli xarajatga teng bo`lganda 

muvozanat holat barqarorlashadi. 

Befarqlik chizig`i - shaxs uchun bir xil naf beradigan bo`sh vaqt, ish 

vaqti va ish  haqi (daromad) kombinatsiyalarini ifodalovchi egri chiziq (bu 

erda bo`sh vaqt va ish vaqti 0 dan 24 soatgacha qiymat qabul qiladi va har 

bir ish vaqti ma′lum daromadni, ish haqini ifodalaydi). 

Bozor muvozanati - bozorda taklif miqdorini talab miqdoriga teng 

bo`lgan hol, taklif chizig`i bilan talab chizig`i kesishgan nuqtaga 

muvozanat nuqta deyiladi. 

Byudjet - iste′molchining ma′lum vaqt oralig`ida oladigan barcha 

daromadlari yig`indisi. 

Byudjet  chеgarasi  - “umumiy vaqt – daromad” koordinatalariga 

ega bo`lgan to`g`ri chiziq bo`lib, uning yotiqlik burchagi ish haqini 

ifodalaydi. (daromad 0 bo`lganda vaqt 24 soatga teng, ya′ni (24,0). 

Byudjet chizig`i  - byudjetni to`liq sarflash sharti bilan iste′molchi 

sotib oladigan tovarlar kombinatsiyalarini ifodalovchi chiziq. 

Daromad (yalpi daromad, TR) - sotilgan tovar miqdorini narxga 

ko`paytirilganiga teng, mahsulotlarni sotishdan tushgan tushum. 
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Daromad samarasi - iste′mol majmuasiga kiruvchi ne′matlardan 

birining narxi o`zgarishi natijasida hosil bo`lgan real daromad hisobidan 

iste′mol tarkibini o`zgarishi. 

Diversifikatsiya - tavkkalchilikni pasaytirish usuli bo`lib bunda 

tavakkalchilik (yo`qotishlar) bir qator tovarlarga shunday taqsimlanadiki, 

tovarlardan bittasini sotib olishdan tavakkalchilikning ortishi boshqa 

tovarni sotib olishdagi tavakkalchilikning pasayishini bildiradi. 

Diskontlash - qiymatlarni (daromadni, xarajatni, kapitalni) 

boshlang`ich yilga yoki oxirgi yilga keltirish. 

Differentsial renta - boshqa resurslarga nisbatan yuqori 

unumdorlikka ega bo`lgan resurs egasi tomonidan olinadigan renta. 

Elastiklik  - talab va taklifga ta′sir qiluvchi omillarning 

o`zgarishi natijasida ularni qanchaga o`zgarishi tushuniladi (narxni, 

daromadi, istе′molchilar soni va xokazo). 

Ehtiyoj  - insonni, korxonani faoliyat ko`rsatishi va rivojlanishi 

uchun zarur bo`lgan barcha narsalar. Ehtiyoj — bu insonlarni 

iqtisodiy faoliyat bilan shug`ullanishiga undaydigan ichki kuch. 

Engel chiziqlari - iste′mol qilingan tovarlar miqdorini iste′molchi 

daromadining o`zgarishidan bog`liqligini ko`rsatuvchi chiziq. 

Gollandcha auksion - bu auktsionda stavka yuqoridan pastga tovar 

sotilgunga qadar pasayib boradi. 

Yopiq auktsion - bunda tovаr uchun auktsion qatnashchilari bir-

biriga bog`liq bo`lmagan holda stavkalarini qo`yadi va tovargа kim ko`p 

stavka qo`ygan bo`lsa shunga beriladi. 

Еr narxi - cheklanmagan vaqt davomida еrdan olingan barcha 

daromadlar yig`indisining keltirilgan (boshlang`ich yilga) qiymati. 

Ijara haqi (to`lovi) - еrdan foydalanuvchi tomonidan bir yilda еr 

egasiga to`lanadigan pul miqdori. 

Izokvanta - bir xil hajmda mahsulot ishlab chiqarishni ta′minlovchi 

omillar sarflari kombinatsiyalarini ifodalovchi egri chiziq. 

Izokosta - yig`indisi bir xil yalpi xarajatga teng bo`lgan resurslar 

sarflari kombinatsiyalarini ifodalovchi chiziq. 

Iqtisodiy ne′mat  - ehtiyojni qondirish vositasi. 
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Iqtisodiy renta - resursni sotilishi mumkin bo`lgan narx bilan 

muvozanat narx ayirmasiga teng. Noyob, cheklangan resur va ishchining 

yuqori malakasi uchun to`lanadigan qo`shimcha to`lov. 

Iqtisodiy resurslar - ishlab chiqarishda foydalaniladigan omillar 

yoki ishlab chiqarish omillari. 

Investitsion loyihani oqlash muddati - joriy foydalar yig`indisini 

investitsiya qiymatiga teng bo`lishini ta′minlovchi minimal vaqt oralig`i. 

Investitsiyalash - asosiy kapitalni to`ldirish va o`stirish uchun va 

kаpital qo`yish jarayoni. 

Investitsiyani ichki oqlash normasi - investitsiоn loyiha 

samaradorligi ko`rsatkichi. Investitsiyani qiymati bilan kelajakda 

olinadigan sof foydaning diskontirlangan qiymati yig`indisini nolga 

aylantiruvchi ichki qaytim normasi. 

 Inglizcha auktsion - bunda stavka pastdan yuqoriga tovar 

sotilgunga qadar oshib boradi, tovar taklif qilingan maksimal narxda 

sotiladi.  

Iste′molchi ortiqchaligi (yutug`i) - iste′molchi tovarlar uchun 

to`lashi mumkin bo`lgan narxlar bilan tovarlarga bozorda haqiqiy 

to`langan narxlar ayirmalarining yig`indisi. 

Ishlab chiqarish - ishlab chiqarish omillaridan foydalangan holda 

mahsulot yaratish jarayonini yoki ishlab chiqarish omillarini tayyor 

mahsulotga aylantirish jarayoni. 

Ishlab chiqarish imkoniyatlari chizig`i - mavjud texnologiyada 

kapital va mehnatdan to`liq foydalangan holda ikkita tovar 

kombinatsiyalarini maksimal darajada ishlab chiqarishni ifodalaydigan 

chiziq. 

Ishlab chiqarish omillari - cheklangan bo`lib, ularga mehnat, 

kapital, materiallar (xomashyo, butlovchi qismlar, elektr energiyasi, gaz, 

suv va boshq.), еr kiradi. 

Ishlab chiqarish funksiyasi - ishlab chiqarilgan mahsulot miqdori 

bilan shu mahsulotni ishlab chiqarishdagi sarflangan ishlab chiqarish 

omillari miqdori o`rtasidagi bog`liqlikni ifodalovchi funksiya. 

Ishlab chiqarish shartnomalari chizig`i - resurslarni Pareto 

samarali joylashtirish chizig`i bo`lib, bunda quyidagi shart bajariladi: 
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ishlab chiqaruvchi muvozanati yoki maksimal mahsulot ishlab chiqarish 

uchun optimal sarflanadigan mehnat va kapital miqdorini aniqlash sharti - 

ishlab chiqarishning shuday holatiki bunda har qanday omil uchun 

sarflangan bir birlik pul miqdori bir xil miqdordagi mahsulot ishlab 

chiqarishni ta′minlaydi. 

Ishlab chiqaruvchi ortiqchaligi (yutug`i) - tovarlarnig haqiqiy 

narxlaridan chekli (bir birlik qo`shimcha tovar ishlab chiqarishga ketgan) 

xarajatlarni ayirmalari yig`indisiga teng. 

Ishchining nafliligini maksimallashtirish sharti  - bo`sh vaqtni 

daromad bilan chekli almashtirish normasini ish haqiga tengligi. 

Kapital - uzoq muddatli oraliqda mahsulot ishlab chiqarish uchun 

foydalaniladigan resurs. Kapitalni mehnat bilan chekli texnologik 

almashtirish normasi ikkala ishlab chiqariladigan A va B tovarlar uchun bir 

xil bo`lib, ular mehnat narxini kapital narxi nisbatiga teng. 

Kvazioptimum - Pareto-samarali hajmida tovar ishlab chiqarish 

mumkin bo`lmaganda ishlab chiqarish mumkin bo`lgan variantlardan eng 

yaxshisini tanlash (optimalga yaqin). 

Koldora-Xiks mezoni - turmush farovonligi mezoni bo`lib, unga 

ko`ra yutganlar o`z yutug`ini boy berganlarning yo`qotishidan yuqori deb 

narxlasa. 

Kooperativ o`yin - o`yinda bir neta o`yinchilar o`zaro kelishib, 

birgalikda o`ynaydi (iqtisodiyotda kooperativ o`yinga misol sifatida 

karterni harash mumkin). 

Kurno muvozanati - duopolik bozorda har bir firma mustaqil 

ravishda shunday optimal ishlab chiqarish hajmini tanlaydiki ushbu 

mahsulot hajmi ikkinchi firmani qanoatlantiradi. Kurno muvozanati 

firmalarning aks ta′sir qiluvchi funksiyalari grafiklarining kesishish 

nuqtasida vujudga keladi. 

Masshtab samarasi - bu ishlab chiqarish masshtabining kengayishi 

surati bilan mahsulot ishlab chiqarishni o`sish surati o`rtasidagi 

bog`liqlikni ifodalaydi. Ishlab chiqarishda foydalaniladigan omillar 

miqdoriga ishlab chiqarish masshtabi deyiladi. 

Ma′naviy tavakkalchilik - yo`qotishlar sug`urta kompaniyasi 

tomonidan to`liq qoplanishiga ishonch hosil qilgan holda vujudga kelishi 
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mumkin bo`lgan yo`qotishlar ehtimolini ongli ravishda oshirib 

ko`rsatishga intiluvchi shaxsning hatti-harakati. 

Monnopoliyaning o`lik yuki yoki jamiyatning sof yo`qotishi - 

monopolist bo`lmagandagi mahsulot ishlab chiqarish hajmidan  

monopolist ishlab chiqargan mahsulotni ayirmasiga teng. 

Monopoliya - bu shunday bozorki, unda faqat bitta mahsulot ishlab 

chiqaruvchi firma faoliyat olib boradi va mahsulot ishlab chiqarishni, 

sotishni to`liq nazorat qiladi. 

Muvozanat narx - talab bilan taklifni tenglashtiruvchi narx. 

Muvozanat narxga to`g`ri keladigan tovar miqdoriga muvozanat mahsulot 

miqdori deyiladi. 

Narx  - bir birlik tovarni sotib olish uchun to`lanadigan pul miqdori. 

Narx diskrеminatsiyasi  - bunda firma bir xil tovarni xar xil 

narxda sotib olish imkoniyati xar xil bo`lgan xaridorlarga sotadi. 

Naflik - iqtisodiy nе′matlarni, shaxs ehtiyojini qondirish 

darajasi. Nе′mat inson ehtiyojini qancha to`laroq qondirsa, uning 

nafligi shuncha yuqori bo`ladi. 

Naflik funksiyasi - istе′mol qilingan nе′matlar miqdoriniig 

o`zgarishi    natijasida olinadigan naf. 

Noaniqlik - axborotlar еtarli, to`liq bo`lmaganda qabul qilingan 

harorlarda noaniqlik vujudga keladi. Noaniqlik sharoitida qabul qilingan 

harorlar natijasida tavakkalchilik vujudga keladi.  

Nokooperativ o`yin - bu o`yinda hatnashchilar mustaqil ravishda 

haror qabul qiladi (iqtisodiyotda misol sifatida oligopolik bozorda harakat 

qiluvchi firmalar o`rtasidagi “narxlar jangini” keltirish mumkin). 

Nol sum  yutuqqa ega bo`lgan o`yin  - o`yinda bir kishining 

yutuqi boshqa o`yinchilarning yutqazgan summalari yiqindisiga tеng. 

Nolga tеng bo`lmagan sumga ega bo`lgan o`yin - bu uyinda 

bir guruq o`yinchilar yo yutadi yoki boy bеradi. 

Noratsional talab - bu rеjalashtirilmagai talab bo`lib, 

shaxsning    xozirgi qoqishini, kayfiyatini, injiqligini uchratishi bilan 

vujudga kеladigan vaqtinchalik talab.  

Nofunktsional talab - tovarni sifati bilan bog`liq bo`lmagan 

omillarga asoslangan talab. 
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Oliy kategoriyali tovar - daromad oshganda talab oshib ketadigan 

tovarlar. 

Pareto optimum (Pareto samaradorlik) - ne′matlarni shunday 

taqsimlanishiki, bunda biror kishining turmush farovonligini 

pasaytirmasdan boshqa kishining turmush farovonligini oshirib bo`lmaydi. 

Real foiz stavkasi - inflyatsiyadan tozalangan foiz stavkasi.                                      

Renta - taklifi qat′iy cheklangan resurs egasi tomonidan olinadigan 

daromad. 

Resurslarga chekli xarajat – qo`shimcha bir birlik resurs sotib olish 

uchun sarflangan qo`shimcha xarajat. 

Resursning chekli daromadliligi yoki resursning pulda 

ifodalangan chekli mahsuloti - resursdan qo`shimcha bir birlik 

foydalanish natijasida olingan qo`shimcha mahsulotni sotishdan tushgan 

qo`shimcha daromad. 

Sof diskontlangan (keltirilgan) qiymat  -  bu kelajakda olinadigan 

sof daromadning diskontirlangan qiymatidan diskontirlangan investitsiya 

ayirmasi. 

Sof iqtisodiy renta - narx bo`yicha absolyut elastik bo`lmagan 

taklifga ega bo`lgan resurs egasi tomonidan olinadigan daromad. 

Ssuda foizi - kapital egasiga uni kapitalidan foydalangani uchun 

iqtisodiy sub′ekt tomonidan to`lanadigan narx. 

Taklif - bu ishlab chiqaruvchilar va sotuvchilar tomonidan berilgan 

narxlarda sotilishi mumkin bo`lgan tovarlar miqdori. 

Taklif qonuni - to`g`ridan-to`g`ri narx o`zgarishi bilan bog`liq holda 

taklifning o`zgarishi. 

Taklif funksiyasi  - taklifga ta′sir qiluvchi omillar miqdori 

bilan taklif miqdori urtasidagi bog`liqlikni ifodalaydi. 

Taklif chizig`i  - tovar narxi bilan taklif qilinadigan ushbu 

tovar, miqdori o`rtasidagi bog`liqlikni ifodalovchi egri chiziq. 

Talab  - bеrilgan narxlarda xaridorlar tomonidan sotib olinishi 

mumkin bo`lgan tovarlar miqdori. 

Talab qonuni - narxdan boshqa omillar o`zgarmaganda talab 

miqdori bilan narx o`rtasidagi bog`liqlik. 
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Talab funksiyasi - talabga ta′sir diluvchi omillar miqdori bilan 

talab miqdori o`rtasidagi bog`liqlikni ifodalaydi. 

Talab chizig`i  - tovar narxi bilan sotib olinadigan ushbu tovar 

miqdori o`rtasida  bog`liqlikni ifodalovchi egri chiziq. 

Transaktsion xarajatlar - bozorda tovarlarni sotishda egalik 

xuquqini aniqlash va uni bеrish bilan bog`liq xarajatlar. 

To`ldiruvchi tovarlar  - birgalikda, komplеktda istе′mol 

qilinadigan tovarlar. 

To`lov funksiyasi - o`yin natijasi bo`lib o`yinchining yutug`ini yoki 

yo`qotishini bildiradi. 

Umumiy mahsulot - ishlab chiqarish omili sarfiga to`g`ri 

kеladigan  mahsulot miqdori.  

Umumiy muvozanatlik - barcha bozorlarning o`zaro bir-biriga 

ta′siri natijasida o`rnatiladigan muvozanatlik. Barcha bozorlarni 

muvozanat holatda bo`lishi. Bunda biror bozorda muvozanatlik 

buzulsa boshqa bozorlarda ham muvozanatlilik buziladi. 

Umumiy naflik  - istе′mol qilingan nе′matlardan olingan jami 

naflik. 

O`yin - oldindan belgilangan qoidalar asosida iqtisodiy sub′ektlar 

o`rtasidagi o`zaro munosabatlar (harorlar qabul qilish). 

O`yinlar nazariyasi - fan yo`nalishi bo`lib u o`yin 

qatnashuvchilarining vaziyat bo`yicha harakat qilish va haror qabul 

qilishni matematik usullar yordamida o`rganadi. 

O`rindosh tovarlar - istе′mol qilishda bir-birini o`rnini 

bosuvchi tovarlar yoki bir xil ehtiyojni qondiruvchi tovarlar. 

O`rindosh tovarlarni almashtirish samarasi - iste′molchining 

iste′mol majmuasiga kiruvchi ne′matlardan birining narxi o`zgarishi 

natijasida iste′mol tarkibining o`zgarishi. 

O`rtacha daromad - bir birlik tovarni sotishdan tushgan daromad.   

Firmaning bozordagi strategik harakati - bunda firma o`zining 

harakatini raqobatlashuvchi firmaning harakatiga ko`ra ishlab chiqadi. 

Foiz stavkasi - nominal foiz stavkasi inflyasiyani hisobga 

olmagandagi joriy kursdagi foiz stavkasi. 
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Maksimal foyda olish sharti MR=MC - raqobatlashgan bozorda 

maksimal foyda olish sharti MC=P, raqobatlashuvchi firmaning zararsiz 

ishlash nuqtasini ifodalovchi shart. 

Fyucherc - hozirgi narxlarda ma′lum miqdordagi tovarni kelajakda 

ma′lum kunda еtkazib berish uchun tuzilgan muddatli shartnoma. 

Tavakkalchilik bilan bog`liq bo`lmagan aktivlar - aktiv tomonidan 

tushadigan pullar miqdor oldindan belgilangan miqdorda bo`lishi. 

Xarajatlar - mahsulot ishlab chiqarish uchun qilingan sarflar. 

Chеkli mahsulot  - boshqa omillar sarfi o`zgarmaganda bir 

birlik biror omildan qo`shimcha foydalanish hisobidan ishlab 

chiqarilgan qo`shimcha mahsulot. 

Chеkli naflik  - oxirgi yoki navbatdagi birlik nе′matni istе′mol 

qilishdan olinadigan naflik. 

Chеkli tеxnologik almashtirish normasi (MRTS) - ishlab 

chiqarish xajmi o`zgarmaganda bir birlik X omilini nеcha birlik Y 

omil bilan almashtirish mumkinligini ko`rsatadi. 

Shartnomalar chizig`i - ikki iste′molchi o`rtasida ikkita ne′matning 

samarali taqsimlanish variantlarini ifodalovchi chiziq. 

Shtakelberg muvozanati - bu duopolik sharoitda lider firma bilan 

ergashuvchi firma faoliyat ko`rsatganda lider tovar narxini va ishlab 

chiqarish hajmini mustasil belgilaydi, ergashuvchi firma lider firmaga 

moslashgan holda narx va mahsulot hajmini belgilaydi. 

Vaqt bo`yicha ustun ko`rish - joriy iste′molga sarflash bilan 

kelajakda iste′mol qilish uchun sarflashdan qaysi birini befarqlik chizig`i 

asosida tanlash. 

Vaqt bo`yicha ustun ko`rishni cheklash normasi - umumiy 

turmush darajasi o`zgarmaganda joriy iste′moldan bir birlik kechishni 

to`liq qoplapydigan kelajakdagi qo`shimcha iste′mol qiymati. 

Vaqtlararo byudjet chеgarasi - shaxsning daromadi va ssuda foizi 

stavkasi bilan aniqlanadigan vaqtlaro ustun ko`rish kartasidagi chiziqning 

holati.  

Vaqtlararo muvozanatlik - joriy va kelajakda iste′mol qilish 

o`rtasida tanlayotgan shaxs uchun maksimal naflik keltiruvchi holat. 
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